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ANTECEDENTES

1. La facilitacion del comercio es un tema trascendental para la puesta en practica efectiva
de los acuerdos comerciales y la eficacia de los procesos de integracion regional.

2. La Comision Economica para América Latina y el Caribe (CEPAL) ha trabajado el tema
de la integracion comercial y de la facilitacion del comercio desde distintos angulos y
recientemente realizo tres estudios, presentados y debatidos en la presente reunion de expertos:

a) “Trading up: The Promise of North American Regulatory Convergence” de
Michael Hart.

b) “Costos de transaccion en el sector de transportacion e infraestructura en
Norteamérica” de Juan Carlos Villa.

c) “Coordinacién de la Regulacion de la Agroindustria bajo el NAFTA” de René F.
Ochoa.

3. Los principales organismos organizadores de la reunion fueron el Centro de Comercio
Internacional (CCI) y la Agencia de Cooperacion e Informacion para el Comercio Internacional
(ACICI). Ademas, participaron la Camara de Comercio, Servicios y Turismo de la Ciudad de
Meéxico (CANACO), la Secretaria de Economia de México, el Instituto México de Ejecutivos de
Comercio Exterior (IMECE) y la CEPAL. En el encuentro participaron especialistas,
funcionarios publicos nacionales e internacionales e integrantes del sector privado.

4. La actividad cont6 con la presencia de un grupo nutrido de expertos con objeto de
discutir, difundir, hacer recomendaciones y buscar nuevas areas de estudio.



A. ASISTENCIA Y ORGANIZACION DE LOS TRABAJOS

1. Lugar y fecha

5. La reunion de expertos sobre “Facilitacion del comercio: negociaciones multilaterales y
tratados de libre comercio” se llevd a cabo en la Camara de Comercio de la Ciudad de México,
los dias 7 y 8 de mayo de 2008.

. . 1
2. Asistencia

6. Participaron expertos en temas de comercio, aduanas, administracién de acuerdos
comerciales y negociadores comerciales provenientes de los sectores publico y privado,
académicos y consultores especializados. Asistieron mas de 150 personas.

3. Organizacion de los trabajos

7. Se establecio la siguiente agenda de trabajo:
1. Registro de participantes
2. Apertura
3. Lafacilitacion del comercio en el contexto actual
4. Puesta en practica de medidas de facilitacion del comercio: enfoque nacional
5. Puesta en practica de medidas de facilitacion del comercio: enfoque regional
6. Discusion final, conclusiones y recomendaciones
7. Clausura
4, Sesion inaugural y sesiones plenarias
8. Los discursos de bienvenida estuvieron a cargo del sefior Lorenzo Isasi Martinez,

Presidente de la CANACO, la sefiora Esperanza Duran, Directora Ejecutiva de ACICL, y el sefior
Eric Alvarez, Jefe de la Oficina para América Latina y el Caribe, del CCL

Véase la lista de participantes en ¢l anexo.



9. La inauguracion formal de la reunion estuvo a cargo de la sefiora Beatriz Leycegui,
Subsecretaria de Negociaciones Comerciales Internacionales de la Secretaria de Economia.

10.  La actividad consistié en tres sesiones plenarias y éstas, a su vez, se dividieron en mesas
de discusion. Las sesiones plenarias contemplaron los siguientes temas: la facilitacion del
comercio en el contexto actual; puesta en practica de medidas de facilitacion del comercio con
enfoques nacionales; puesta en practica de medidas de facilitacion del comercio con enfoques
regionales.

5. Sesion de clausura

11. Al término de las sesiones plenarias que se prolongaron durante dos dias, los sefiores
Eduardo Pérez Motta, Presidente de la Comision Federal de Competencia; Eric Alvarez Gurza,
Jefe de la Oficina Regional para América Latina y el Caribe del CCI; Claudia Schatan, Jefa de la
Unidad de Comercio Internacional e Industria de la CEPAL en México; y Luis Verdeja, de la
ACICI, agradecieron a los expositores, comentaristas y expertos participantes por sus valiosos
aportes. Se resaltaron los puntos relevantes que se expresaron durante las sesiones de trabajo, se
dieron sugerencias sobre los temas en los que habria que profundizar en el futuro, asi como
propuestas de politicas para facilitar el comercio a nivel nacional e internacional.

B. EXPOSICIONES, DISCUSION Y CONCLUSIONES

1. Exposicion y discusion sobre la facilitacion del comercio en el contexto actual
Sesion inaugural

12.  El sefior Lorenzo Isasi Martinez > (CANACO) sefialo, en sus palabras de bienvenida, que
en el marco del Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN) ha habido una serie
de avances, como fue contar con mayor oferta de productos en México, un desarrollo tecnolégico
importante, establecer alianzas estratégicas entre empresas y facilitar los tramites aduaneros.

13.  Sin embargo, menciond que aun falta mucho por hacer para mejorar la competitividad de
México dentro de este acuerdo. Las actividades aduaneras deben volverse mas eficientes,
especialmente si se considera que ha crecido el costo del transporte. Reconocio, por otra parte,
que tanto las exportaciones mexicanas como el volumen de productos intercambiados se han
diversificado.

14. Coment6 que es necesario acercar mas a los importadores y exportadores y que se
necesita uniformar mejor los distintos regimenes de comercio. Destac6 que ya hubo algunos
avances y puso como ejemplo el “carnet data” que ha facilitado mucho el comercio entre México
y Estados Unidos.

> <http://www.eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/DiscursoY sasi.pdf>.
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15.  Finalmente, afirmé que debido a que no se ha llegado a un consenso en Doha dentro del
contexto institucional del comercio mundial, los acuerdos regionales han adquirido especial
importancia. Destaco, en este contexto, que México tiene 12 tratados de libre comercio con 44
paises.

16.  En segundo lugar, tomo la palabra el sefior Eric Alvarez, * Jefe de la Oficina Regional
para América Latina y el Caribe del CCIL. Destacé la importancia de la facilitacion del comercio
en las discusiones de politica comercial dentro de las Naciones Unidas, que ha decidido
establecer la Primera Oficina Regional en América Latina y el Caribe del Centro de Comercio
Internacional, en México, que seria la primer oficina fuera de Ginebra.

17.  Mencion6 que como parte de los objetivos estratégicos para reforzar la capacidad de los
formuladores de politicas, fortalecer las instituciones promotoras del comercio y ayudar a elevar
la competitividad de las empresas, el CCI impulso la realizacion de este seminario a fin de
discutir las experiencias nacionales e internacionales sobre la facilitacion del comercio, asi como
el estado actual de las negociaciones de la OMC en relacidon con este tema, el progreso realizado
y los desafios futuros.

18.  Por ello, concluyd, que el proposito del Taller era propiciar el intercambio entre los
funcionarios publicos y el sector privado de las propuestas o iniciativas para la facilitacion del
comercio.

19. La sefiora Esperanza Duran * dio la bienvenida a los participantes y manifesto su
satisfaccion de que varios organismos unieran esfuerzos para hacer posible esta reunion.
Mencion6é que el sector privado necesita apoyo para intervenir mas en las negociaciones
multilaterales. Asimismo, indic6 que se precisan vinculos entre el sector privado y las
organizaciones internacionales, y que se requiere no solo dialogar sino también intercambiar
informacidn constante tanto entre los sectores privado y publico como con las organizaciones
internacionales en pos del mismo objetivo: la competitividad.

20.  En este sentido, explico la sefiora Durédn, la ACICI es el organismo internacional mas
reciente en Ginebra que ayuda a los paises menos favorecidos, desde el punto de vista del
comercio, a incorporarse activamente a las negociaciones internacionales.

21.  Desde su perspectiva, comentd que es necesario analizar la facilitacién del comercio
desde distintos angulos. Uno de ellos es el punto de vista de América del Norte, razon por la que
hay una ponencia sobre la convergencia de las regulaciones en esa region. En este sentido, resulta
muy importante este tema a nivel internacional para mejorar la competitividad y la productividad
de los paises.

22.  Otro angulo es el enfoque utilizado en el lado practico, dirigido a la experiencia nacional
y a la regional, como la relacion entre la facilitacion del comercio y la competitividad y los costos
de transaccion, asi como las medidas sobre la facilitacion del comercio en foros como el ASPAN
(Alianza para la Seguridad y Prosperidad de América del Norte).

<http://www .eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/EricAlvarez.pdf>.

* <http://www.eclac.cl/mexico/moticias/noticias/7/32867/DiscursoEsperanzaDur%C3% A In.pdf>.
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23.  Finalmente, el proposito de estas acciones y del taller, dijo, no es solo entender la
problematica diferente en estos temas en diversas regiones, sino tratar de reconocer las practicas
mas positivas para la facilitacion del comercio, identificar cuales son los cuellos de botella
comunes, y entablar un dialogo contractivo e imaginativo para trazar y examinar las posibles
rutas para su puesta en marcha.

24.  La presentacion central de la sesion inaugural fue hecha por la sefiora Beatriz Leycegui, °
Subsecretaria de Negociaciones Comerciales Internacionales de la Secretaria de Economia, quien
sefiald que los fundamentos de la competitividad son el riesgo-pais que estd dado por el
desempefio macroeconomico y el costo-pais, determinado por la productividad y competitividad
de la nacién en cuestion.

25.  En México se ha avanzado considerablemente en estos dos frentes. Por el lado del costo-
pais, se han hecho una serie de reformas legales en el campo laboral, fiscal, arancelario y
logistico, entre otros. Especialmente en el area arancelaria se han eliminado incongruencias,
ademas de barreras no arancelarias, por otra parte.

26.  Aun existen diversas regulaciones que se deben tramitar en SAGARPA, SEMARNAT, la
Secretaria de Salud y la Secretaria de Economia. Sugirié que se facilitarian mucho estos tramites
si existieran aduanas sectoriales en Norteamérica. Mencion6 también que ahora se trabaja
intensamente en instalar una ventanilla Unica en la que se puedan realizar los tramites por parte
de los importadores y exportadores. Dicha ventanilla seria electronica, circunstancia que
agilizaria las gestiones.

27.  Lasefiora Leycegui concluyd que es necesario alcanzar seis metas:

a) Conciliar las agendas de seguridad (la Alianza para la Seguridad de América del
Norte es un paso fundamental).

b) Homologar las normas y certificar su cumplimiento.
c) Mejorary agilizar el servicio transfronterizo de carga.
d) Cooperacion aduanera para armonizar los tramites.

e) Lograr reglas de origen iguales y la acumulacion de origen para poder aprovechar los
acuerdos de manera eficiente.

> <http://www.eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/DiscursoBeatrizLeycegui.pdf>.
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Sesion I: La facilitacion del comercio en el contexto actual

Primera parte

a) Moderador: José Othéon Ramirez, Presidente de ANIERM

28. La primera presentacion “Impacto de las negociaciones multilaterales para México”
estuvo a cargo del sefior Jaime Zabludovsky, ¢ Vicepresidente de Soluciones Estratégicas, S. C.

29.  El sefior Zabludovsky expuso la historia reciente de la politica comercial mexicana, desde
el inicio de la apertura comercial unilateral (1982-1988) hasta la liberalizacion bilateral (1990-
2005). Hizo un recuento de la importancia econdémica de este proceso, tanto por el lado de las
inversiones como del comercio, e indico que la liberalizacion bilateral no ha logrado imponer
reglas en los subsidios ni disciplinas antidumping. Tampoco se han abierto los mercados
agricolas, ni los del MERCOSUR, Corea, India o China. Por la presencia de estos temas, las
negociaciones multilaterales en el marco de la OMC son de importancia para México.

30.  Para concluir, el sefior Zabludovsky indicé que para México seria importante incorporar
en la agenda exterior, la consolidacién de los TLC, para coincidir en un solo tratado. México
debe también promover los avances en el marco de la OMC y de manera unilateral, profundizar
su apertura, sobre todo en aranceles para insumos.

31. La segunda presentacion “La facilitacion del comercio: negociaciones multilaterales y
tratados de libre comercio” estuvo a cargo del sefior Sergio Delgado ' de la ACICL En esta
ponencia se resaltaron los siguientes puntos:

a) Existen dos conceptos de facilitacion del comercio, el primero general y el segundo
especifico. El concepto general se refiere a la simplificacion de las actividades practicas de la
recoleccion, presentacion y proceso de informacion para movilizar bienes en el comercio
internacional. El concepto especifico alude a la finalidad de la OMC de imponer practicas
transparentes, consistentes y previsibles para reducir los costos de transaccion y mejorar el
entorno comercial de los paises.

b) Se expusieron los tres elementos fundamentales de la facilitacion del comercio:
transparencia, previsibilidad y reduccion de costos de transaccion, ademds de flexibilidad y
transito de mercancias.

c¢) También se abordaron las negociaciones comerciales multilaterales y sus avances
respecto de la facilitacidon del comercio: sus motivaciones, el mandato de Doha y el avance en las
negociaciones. Se indicO que se concerta un trato especial y diferenciado para los paises en
desarrollo, un sistema de solucidén de controversias y las relaciones que habrd con otros sistemas
regionales de integracion.

<http://www .eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/Zabludovsky pdf>.
<http://www eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/SergioDelgado.pdf>.


http://www.eclac.%20cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/Zabludovsky%20.pdf
http://www.eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/SergioDelgado.pdf

d) Como retos futuros se seflalaron: mejorar las cuestiones de seguridad en el mercado
de Estados Unidos, resolver el incremento de fraudes y reducir la vulnerabilidad de las nuevas
tecnologias de la informacion, implementar ventanillas Unicas y perfeccionar los diferentes
tratados con la OMC.

32. La tercera ponencia “Trading up: The promise of North American Regulatory
Convergence” fue hecha por el sefior Michael Hart, Profesor de la Universidad de Carleton en
Ottawa y consultor de la CEPAL.

33.  El sefior Hart destaco, en primer lugar, que las negociaciones son uno de los pilares del
TLCAN. Es importante ahora acordar la convergencia de las regulaciones de los tres paises
socios del TLCAN. Actualmente, la politica comercial debe situarse mas alla de la reduccion de
aranceles o de la eliminacién de otras barreras no arancelarias, pues basicamente esto ya se ha
logrado. Los mercados ya se han abierto.

34.  Ahora es mas importante ver al comercio desde un punto de vista mas global, en el que las
cadenas productivas se establezcan alrededor del mundo y en las que intervengan empresas
situadas en multiples paises.

35. Laenorme cantidad de regulaciones en las fronteras obstaculizan la operacién de cadenas
productivas internacionales. Por ejemplo, en la frontera entre Canada y Estados Unidos los
agentes aduanales canadienses tienen que aplicar 96 leyes y los agentes aduanales de Estados
Unidos cerca de 400 reglas. Esto no debe ser diferente en la frontera entre México y Estados
Unidos. En la practica, las regulaciones han crecido exponencialmente no sélo para producir los
problemas mencionados en los pasos aduaneros, sino también para convertirse en una actividad
extremadamente costosa para los gobiernos.

36.  Originalmente las aduanas se disefiaron para cobrar aranceles, pero se han convertido
crecientemente en una instancia para aplicar regulaciones. Ademas de los agentes aduanales,
ahora estan los agentes de seguridad que complican ain mas el paso de las mercancias. Aunque
hay un acuerdo para aplicar las medidas de seguridad de la frontera en forma coordinada entre los
tres paises del TLCAN, las partes no han hecho un esfuerzo suficiente para llevarlo a cabo.

37.  Las regulaciones estan lejos de armonizarse. Incluso respecto de las normas que son
similares entre los paises, no hay reconocimiento mutuo de ello. Un ejemplo es la aplicacion de
pruebas similares a nuevos medicamentos y la falta de reconocimiento mutuo. Esta duplicacion o
triplicacion de controles retrasa la disponibilidad de los productos en los paises y se gasta mas
dinero que lo necesario en dichos controles.

38.  Es importante seguir el ejemplo de la Union Europea en estos temas. Ellos aprendieron a
ir mas alla de la politica comercial y a lidiar con las diferencias en las regulaciones. A nivel
global se avanza hacia la existencia de tres bloques regulatorios relativamente uniformes: el
americano, el asiatico y el europeo.



39. Finalmente, los productos provenientes de China son una de las amenazas que se ciernen
sobre el TLCAN, ya que desplazan a los productores de la region del acuerdo. Hay que
considerar este tema con mayor cuidado, pues los articulos actualmente se hacen en todos lados y
en China solo se fabrica una parte de ellos. En la practica, es frecuente que el disefio de una
mercancia se haga en un pais, diferentes piezas en otros paises y el ensamble, en uno mas. ; Cémo
entonces saber realmente cual es su origen? los obstaculos al comercio podrian dafar la
produccion estadounidense si se dificulta la entrada de bienes de China, por ejemplo. Hay que
tener entonces una vision global del comercio, mas alla de las fronteras nacionales.

b) Discusion

40.  La discusidon gird en torno a los subsidios agricolas y a la intervencion de China en la
region del TLCAN. Sobre el primer punto el expositor sostuvo que México es principalmente
exportador de frutas y hortalizas y que los subsidios que provee Estados Unidos benefician sobre
todo a los sectores de cereales, granos y lacteos. En este sentido, favorece a los importadores de
productos provenientes de Estados Unidos con los que se alimenta el ganado, aunque se les de
otros usos en México. Hubo algunos comentarios discrepantes con lo anterior.

41.  Respecto del comercio entre México y China, los expositores sostuvieron que las
estructuras exportables de México y de China son muy parecidas. No es facil hacer comercio con
China y seria deseable tener un acercamiento entre exportadores de ambos paises que compiten
en el mercado estadounidense.

Segunda parte

a) Moderadora: Angélica Vélez, Oficina para América Latina, Centro de Comercio
Internacional

42.  En esta mesa, el sefior Rafael Urquiza, ¥ Coordinador del COECE, hizo una presentacion
sobre “La perspectiva del sector privado respecto a la facilitacion del comercio”, en la que
destaco los siguientes puntos:

a) El concepto de facilitacion de comercio es relativamente nuevo y se relaciona con
asuntos aduaneros; normas de origen, técnicas y de calidad; transportes y logistica, y transmision
de informacion comercial.

b) EI concepto se ha incluido en diversos organismos como la OMC, la UNCTAD, la
Comision Economica de las Naciones Unidas para Europa, la Organizacion Mundial de Aduanas
y el APEC, de diferentes maneras.

¢) Existen dos formas de facilitar el comercio: disminuir el papeleo y otorgar un mejor
acceso a la informacion, ambas contenidas en el Acuerdo sobre Obstaculos Técnicos al Comercio
de la OMC.

¥ <http://www.eclac.cl/mexico/noticias/moticias/7/32867/RafaclUrquiza.pdf>.


http://www.eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/RafaelUrquiza.pdf

10

d) La estrategia de México ha sido la reduccion sustancial de su arancel promedio y la
firma de varios acuerdos como el TLC, la ALADI, los APRIS, entre otros.

43.  El sefior Roberto Zapata, * Director General de Negociaciones Multilaterales y Regionales
de la Secretaria de Economia, expuso sobre “La facilitacion del comercio en las negociaciones
multilaterales y regionales” y destaco los siguientes puntos:

a) La facilitacion del comercio es cada vez mas importante en las discusiones
internacionales por los beneficios que aporta y los efectos multiplicadores que genera; €sas son
las razones por las que esta presente en diferentes foros de comercio internacional.

b) En las negociaciones de Doha se avanzd mas en la puesta en practica y su objetivo
fue agilizar el movimiento, el despacho en aduana y la circulacion de mercancias.

¢) Enla segunda etapa de implementacidén del APEC, los miembros tendran como meta
reducir 5% los costos de las transacciones internacionales de 2007 a 2010.

d) En México el tema se encuentra en el TLCAN, con el objetivo de agilizar el cruce
fronterizo y, en el TLC con Japdn, existe un Comité para mejorar el ambiente de negocios.

e) Como idea general, mencion6 que la imposicion de medidas y tramites
administrativos debe estar acompafiada de reducciones arancelarias.

b) Discusion

44.  En la sesion de preguntas y respuestas de esta mesa, se abordo el tema de los acuerdos de
alcance parcial (AAP), que se consideran limitados pues solo facilitan el comercio de los
productos especificados en él. Sin embargo, las disciplinas y partidas se pueden incrementar con
el tiempo, como fue el caso del AAP entre Chile y Uruguay.

45.  También se discutio la participacion de la COECE en las negociaciones de México, y se
destacé que ha estado presente junto con un grupo de expertos en todas las negociaciones
vinculadas con el libre comercio.

46.  Se aclard que no se prevé la eliminacion de la figura de agentes aduanales, sino mas bien
se quitara la obligatoriedad de contar con uno cuando se importan productos. Es decir, su uso sera
opcional.

47.  Finalmente, sobre la articulacion entre el sector publico y privado, se dijo que hacen falta
dos elementos: por una parte, el disefio para la movilizacion de las mercancias del despacho
aduanero tanto de facto como de iure y, por otra parte, mayor infraestructura.

°  <http://www.eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/F ACILITACIONCOME
RCIAMAY02007.pdf>.
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2. Exposicion y discusion respecto de enfoques nacionales sobre la puesta en practica de
medidas de facilitacion del comercio

a) Moderador: Luis Carlos Moreno Durazo, Presidente del Instituto Mexicano de
Ejecutivos en Comercio Exterior

48.  La primera exposicion de la segunda Sesion, titulada “Facilitacion del comercio para la
competitividad”, corrio a cargo de la sefiora Rocio Ruiz, Subsecretaria de Industria y Comercio
de la Secretaria de Economia. En su presentacidn, la sefiora Ruiz abordo6 los 10 lineamientos que
componen su programa para incrementar la competitividad de 2008 a 2012, entre los que
destacaron los siguientes:

a) Los cuatro componentes que fortalecen la competitividad son la facilitacion del
comercio, la politica sectorial, el mercado interno y la innovacion.

b) La facilitacion del comercio buscara reducir al minimo el costo de la transaccion y asi
impulsar un mejor intercambio.

¢) Las acciones para la facilitacion del comercio son: revisar y simplificar la estructura
arancelaria y la no arancelaria, la certidumbre juridica e institucional, usar TICs para reducir
costos de transaccion y optimizar las operaciones de comercio exterior.

d) Acciones adicionales de la politica de competitividad: promover y escalar hacia
actividades de alto valor agregado, acelerar la reconversion de industrias tradicionales, impulsar
el desarrollo y el uso de tecnologias precursoras, colocar a México como un ¢je de distribucion de
servicios; innovar las empresas como una practica constante y permanente en México vy,
finalmente, fortalecer del mercado interno.

b) Discusion

49. Al término de esta presentacion, se le pregunt¢6 al sefior Moreno sobre eliminar o sustituir
los instrumentos de control a las exportaciones, a lo que contestd que uno de los instrumentos a
eliminar es el CPO, y en su lugar se propone emitir un nuevo decreto sobre reglas de origen, al
margen de los acuerdos comerciales y se intenta llevar hacia la certificacion de origen digital.

50. Acerca de la nueva certificacion digital, mencion6 que se escogié el Tratado con
Colombia como ejemplo por la ausencia de especificaciones de los certificados en el mismo y
porque sélo participan dos paises, pero que se trabajara para que las reglas de origen de todos los
Tratados firmados estén en medios digitales.

51.  En relacion con la tendencia de llevar la regla octava al PROSEC y el PROSEC a la TIGI,
comentd que lo hacia paulatinamente para no generar protestas de los sectores y contradicciones
en las reglas. En la medida en que la TIGI baje sus aranceles, se aceptaran los PROSEC.
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~ 10 . ., . .
52.  El sefior Fernando Ramos Casas, — Presidente de la Confederacion Latinoamericana de
Agentes Aduanales, hizo la segunda ponencia sobre “Aspectos generales — incidencia de las
practicas aduaneras en los costos de transaccion”. Destaco los siguientes puntos:

a) Entre las principales practicas que inciden en el costo de las operaciones de comercio
exterior se encuentran: reconocimiento previo, altos costos en servicios portuarios y de
almacenaje, medidas de seguridad, infraestructura insuficiente, concentracion de administracion y
operacion en terminales de carga (por ejemplo Guadalajara, Monterrey y Cancin),
monopolizacidén de servicios en puertos y aeropuertos y altos costos en el transporte de carga.
Sobre este ultimo punto, el sefior Ramos sefial6 que hace falta tener un servicio ferroviario mas
eficiente para desplazar las mercancias.

b) La autoridad aduanera debe redefinir ciertas practicas para asi reducir el costo de las
operaciones de comercio exterior. El sefior Ramos propuso varias medidas, como tener un
despacho aduanero sin papeles, homologar criterios en las aduanas, optimizar reconocimientos y
verificaciones y dotar de mayor personal a las aduanas del pais.

53.  La sefiora Mirsha Herrera Syanes, representante de la Secretaria de Hacienda y Crédito
Publico, expuso el tema de “Control de transito y en particular la experiencia México-Estados
Unidos”. Los puntos mas importantes de su presentacion se resumen de la siguiente manera:

a) Menciond que en la Republica Mexicana existen 49 aduanas, de las cuales 19 se
encuentran en la frontera con Estados Unidos. La mayor parte del comercio entre México y
Estados Unidos se realiza via terrestre.

b) Dada la importancia del comercio por tierra se han habilitado mecanismos de control
de transito para agilizar el flujo de carga vehicular en las aduanas. Entre estos mecanismos estan
los carriles “Fast y Express” disefiados para los exportadores e importadores, respectivamente.

c) A partir de 2001, la seguridad en las aduanas se volvié una prioridad para Estados
Unidos. El gobierno de ese pais introdujo el programa Customs-Trade Partnership Against
Terrorism (C-TPAT), que busca optimizar los mecanismos de seguridad de la cadena logistica
del comercio entre Estados Unidos, México y Canada.

d) En 2005, los paises miembros del TLCAN introdujeron la Alianza para la Seguridad
y la Prosperidad de América (ASPAN). Dicha Alianza busca ayudar a que las medidas de
seguridad no generen costos adicionales al comercio. Para Canad4d y México éste es un tema
prioritario en su relacién con Estados Unidos.

54.  El sefior Juan Carlos Villa, " del Texas Transportation Institute, presentd el tema de
“Costos de transaccion en el sector transporte e infraestructura en Norteamérica”. El expositor
menciond los siguientes puntos:

% <http://’www eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/FernandoRamos.pdf>,

' <http://’www eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/VILLAFacilitaci%C3%B3n
Comercio.pdf>.


http://www.eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/FernandoRamos.pdf
http://www.edac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/VILLAFacilitaci%C3%B3n%e2%80%a8Comercio.pdf
http://www.edac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/VILLAFacilitaci%C3%B3n%e2%80%a8Comercio.pdf
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a) El comercio entre los tres paises de Norteamérica se triplicd a partir de la firma del
TLCAN. Sin embargo, se observan dos periodos de crecimiento, el primero de 1994 a 2000
cuando el comercio crecid a un ritmo promedio anual de 9,8%, y de 2000 a 2005, a un promedio
anual de 3%.

b) Destaco que el comercio terrestre representa 80% del total en Norteamérica.

c) Existe una alta concentracion en pocos puntos fronterizos. La mitad del comercio
terrestre en Norteamérica se da en Detroit, Laredo y Buffalo. También hay una alta densidad en
los principales productos de exportacion, ya que tres de ellos poseen mas de la mitad del
comercio en Norteamérica.

d) Existen problemas en las vias de comunicacion en México, que afectan el transito de
mercancias, por ejemplo la red carretera no es continua y la conectividad en ferrocarriles es baja.

e) Un reto es que el chofer y los tractocamiones de México puedan entrar a Estados
Unidos y no tengan que cambiar la carga en la frontera, ya que representa costos adicionales para
el transporte. Las reglas de peso y dimensiones de transporte tampoco estan unificadas entre
Meéxico y Estados Unidos y ocasionan problemas a los transportistas.

f) La seguridad y retrasos en la frontera representan costos para el comercio. Sin
embargo, no existe un estudio que haya analizado este tema, por lo que es necesario realizar una
investigacion que cuantifique el costo por este rubro entre Estados Unidos y México.

g) El sefior Villa menciondé que es necesario incrementar la cooperacidon entre los
gobiernos a fin de reducir las diferencias regulatorias que existen en el comercio y facilitar el
intercambio entre los paises socios del TLCAN.

55.  El sefior Juan Diaz Mazadiego de la Secretaria de Economia realizo la presentacidn
denominada “Ventanilla Digital del Comercio Exterior”. Enfatizé la necesidad de simplificar los
tramites administrativos al comercio exterior, ya que se hacen muchas gestiones para realizar los
procedimientos. Entre las propuestas del Gobierno de México para agilizar el curso
administrativo estd la implementacion de la Ventanilla Digital que facilite al exportador el
proceso burocratico.
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Segundo dia

Continuacion de la Sesion 11

a) Moderador: Fernando Gamboa, Titular de Vinculacion Politica, ProMéxico

56.  La primera presentacion fue del sefior Roland Rebois, '* Jefe de la Asistencia Técnica
Internacional PROTLCUEM sobre “Medidas de facilitacién del comercio entre México y otros
socios comerciales”. En sintesis, destaco lo siguiente:

a) Los diversos tratados que tiene México refuerzan su posicion estratégica en el
comercio mundial y crean condiciones de certidumbre y seguridad juridica.

b) Entre los principales objetivos del TLCUEM estan: establecer un marco para
fomentar el desarrollo de intercambio de bienes y servicios, eliminar barreras al comercio,
incrementar oportunidades de inversion, asi como proporcionar proteccion a derechos de
propiedad intelectual.

¢) La Unién Europea es el segundo socio comercial y fuente de IED de México. Desde
la entrada en vigor del tratado, el comercio crecid mas del 25%.

d) El PROTLCUEM busca fortalecer las relaciones econdmicas, comerciales y
empresariales entre México y la Union Europea y realiza diversas acciones con estos propositos.
En México se han llevado a cabo proyectos en aduanas, en los que se ha facilitado la formacion
de personal y se ha cooperado con el mantenimiento de la infraestructura operativa.

e) La normalizacion de estandares de calidad y de produccidn es un punto prioritario en
la agenda comercial de México en su relacién comercial con la Unién Europea. Al respecto, el
sefior Robois recomienda que México potencie su posicion competitiva para distinguirse con una
calidad suprema, en la que se incluya un esquema de certificacion para que sus productos tengan
una ventaja competitiva respecto de otros paises.

f) En relacién con el tema de competencia, el expositor sugiere que las reglas de
competencia de México sean mas parecidas a las de Europa. Para tal efecto, se han llevado a cabo
intercambios con expertos para que MExico conozca mas sobre el ambiente que rige la
competencia en Europa.

g) Dentro del marco de propiedad intelectual existe un mecanismo denominado
Protocolo de Madrid que permite que se registre una marca comunitaria en la Unién Europea.
México ya firmo6 dicho Protocolo, aunque todavia no ha sido ratificado por el Congreso. Se
espera que una vez aprobado, México pueda aprovechar los beneficios de este sistema y registre
mas marcas en la Unidon Europea. Esto se traducira en una mayor y mas amplia presencia de
productos mexicanos en ese mercado.

2 <http://’www eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/RolandRebois pdf>.
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57. La sefiora Mercedes Irueste, ' Directora General del Instituto Mexicano de

Normalizacion y Certificacion, realizd la ultima presentacion de la Sesion I En su ponencia
expuso el tema de las unidades de verificacion en la facilitacion del comercio exterior. Sus
principales puntos se resumen asi:

a) No solo es importante cumplir con los tramites del comercio exterior para exportar
bienes, sino que también se requiere satisfacer los requisitos de comercializacion, por ejemplo el
envase y embalaje, informacién del producto, etc.

b) Ejecutar las regulaciones y normas es un reto para algunos paises que no cuentan con
la infraestructura necesaria para poder logarlo. Esto es una barrera para el comercio exterior y
reconoce que en México se ha mejorado en este aspecto para tener una mayor posicion
competitiva.

b) Discusion

No hubo tiempo para discusion

3. Exposicion y discusion sobre enfoques regionales sobre la puesta en practica de medidas
de facilitacion de comercio

Primera parte

a) Moderadora: Claudia Schatan, Jefa de la Unidad de Comercio Internacional e
Industria de la CEPAL

58.  La primera presentacion fue realizada por la sefiora Laura Kirkconnell ' sobre “Aspectos
relacionados con el comercio de la ASPAN”, Seccion Econdmica de la Embajada de Estados
Unidos.

59.  Lasefiora Kirkconnell mencion6 que la ASPAN se creo el 23 de marzo de 2005 como una
iniciativa presidencial de los Gobiernos de Estados Unidos, México y Canadé e incluye reuniones
anuales de los ministros responsables.

60.  Los lideres de los tres paises se han reunido en varias ocasiones y propusieron metas muy
concretas con resultados positivos. Entre los objetivos macro se plante6 fortalecer la cooperacion
regulatoria, simplificar las normas y los procesos regulatorios, asi como alentar la compatibilidad
entre ellos. También se sugiridé mejorar la competitividad, desarrollar fronteras inteligentes y
seguras, armonizar normas de eficiencia energética, mejorar la respuesta ante las emergencias,
etc.

B <http://’www eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/Mercedeslrueste. pdf>.

' <http://’www.eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/LauraKirkonnell. pdf>.
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http://www.eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/LauraKirkonnell.pdf
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61. De hecho, ya hubo avances. Primero, se armonizaron las normas de rendimiento
energético para los electrodomésticos y productos de consumo basicos, tales como refrigeradores
y unidades portatiles de aire acondicionado. Segundo, se acordd armonizar las normas segun la
Organizacion Mundial de Sanidad Animal, a fin de permitir la exportacion de bovinos de crianza
canadienses y estadounidenses a México. Tercero, existe cooperacion regulatoria en materia de
pesticidas, luego de realizar dos revisiones conjuntas para la aprobacion coordinada de nuevos
pesticidas convencionales y, finalmente, se adoptd un método comun para actualizar los valores
dietéticos de referencia para el etiquetado de productos alimenticios, con base en datos cientificos
actuales, para promover la consistencia de la informacion nutricional, entre otras.

62. La segunda presentacion estuvo a cargo de la sefiora Chun-yi TU, ** del Ministerio de
Asuntos Comerciales de “Chinese Taipei”, sobre “Armonizacidén de los obstaculos técnicos al
comercio (OTC)/Medidas Sanitarias y Fitosanitarias (SPS) en Asia Pacifico”. En su presentacion,
la sefiora TU desarrollo los siguientes puntos:

a) En primer lugar recordd la creacion del APEC en 1989, sus objetivos y la
incorporacion formal del término de “facilitacion de comercio” desde 2001 en el Acuerdo de
Shanghai.

b) En este sentido, mencion6 que el objetivo del APEC es reducir los costos de
transaccion de negocios en 5% en la region del APEC, con base en nueve principios entre los que
se cuentan la transparencia, la simplificacion y la cooperacion.

¢) Las tres modalidades en que el APEC lleva a cabo sus acciones son: individuales (de
cada miembro), de foros y las relacionadas con foros multilaterales. El Comité de Comercio e
Inversion es quien regula dichas actividades.

d) Entre los avances del APEC sobresalen: la armonizacion de cuatro categorias de
productos en 16 economias, la publicacion de guias, el intercambio de informacion en ciertos
productos, y algunos proyectos de cooperacién y de intercambio de informacion.

e) La realizacion de talleres y la creacion de indicadores para medir el progreso en las
acciones de facilitacion del comercio son proyectos proximos.

63. El sefior René F. Ochoa, '® de la SAGARPA, expuso el tema “Coordinacion de la
regulacion de la agroindustria bajo el NAFTA”. Consider6 los siguientes puntos:

64. En general, estim6 que la integracion comercial de América del Norte ha progresado
significativamente, pero que la regulaciébn ha quedado atrds. Las medidas sanitarias y
fitosanitarias son una de las principales fuentes de barreras técnicas, y por lo tanto de
proteccionismo.

P <http://’www eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/ChunYiTu pdf>.

'S <http://www.eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/0choaSAGARPA pdf>.
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65.  Entre las razones por las que, a pesar del TLC, se mantienen dichas barreras sanitarias y
fitosanitarias, se encuentran: el hecho de que algunas enfermedades de origen animal sean
transmisibles a humanos (Tuberculosis, Brucelosis, EEB); otras ademas, afecten la produccion de
alimentos; amenaza del bioterrorismo; y las barreras comerciales no estén ‘cientificamente
basadas’.

66. Actualmente, existen varias organizaciones internacionales que establecen
recomendaciones cientificas sobre aspectos sanitarios y fitosanitarios (SFS), y que estan
reconocidas por la Organizacion Mundial de Comercio (OMC): World Organization for Animal
Health (OIE); Codex Alimentarius Commission (CODEX); International Plant Protection
Convention (IPPC); Hazard Analysis and Critical Control Points (HACCP). La International
Standards Organization (ISO) todavia no es reconocida por la OMC.

67. Hay que tomar en cuenta también que los instrumentos para controlar el cumplimiento
con los estandares SFS han mejorado, a pesar de mantener ciertas diferencias en la definicion y
aplicacién de estos estandares. El expositor considerd que son de especial importancia: basarse
siempre en informacion cientifica solida y robusta; mantenerse abiertos a la comunicacion con
contrapartes comerciales; desarrollar mejor las relaciones interinstitucionales en esta materia.

68.  Finalmente, el expositor propuso: expandir los estandares de control y proceso a través de
la cadena agroalimentaria; aplicar una estrategia TLCAN para enfrentar los problemas SFS;
desarrollar programas de vigilancia y laboratorios en un esfuerzo trilateral; controlar vectores en
la fauna; establecer una zona libre de enfermedades que llegue hasta Centroamérica.

69. El sefior Thierry Wholler, 7 del PROTLCUEM, hizo una presentacion sobre la
“Armonizacién de los Obstaculos Técnicos al Comercio (OTC)/Medidas Sanitarias y
Fitosanitarias en la Union Europea”. En primer lugar, el sefior Woller abord6 el tema de la
seguridad alimentaria. Se confirmé que existe una falta de alimento mundial, una mala
distribucion de los medios econdmicos y un problema de contaminacion ambiental. Sin embargo,
sefial6 que hay grandes oportunidades para el comercio de alimentos en el mundo, sobre todo de
las economias que emplean una agricultura alternativa o tradicional, como México, que pueden
duplicar o triplicar su produccion sin aumentar la superficie cultivada.

70.  En segundo lugar, abordé el tema de la inocuidad de los alimentos, como condicion para
el comercio de los mismos. De este tema destacéd la variedad de organismos internacionales y
nacionales que provocan confusién e incumplimiento de los estandares. Por ello, una de las
estrategias de la Union Europea es establecer un Sistema Integral de Inocuidad Alimentaria, en el
que haya una coherencia entre las exigencias sanitarias entre Europa y sus socios comerciales,
como México.

71.  Para alcanzar lo anterior, la Union Europea estd trabajando con Meéxico, bajo el
TLCUEM, en un Proyecto de Facilitacion del Tratado de Libre Comercio entre ambos miembros
a fin de establecer reglas mas claras, coherencia en las exigencias, sistemas de informacion y
alerta, e infraestructura necesaria. La meta es lograr la identificacién y prevencion de peligros
mediante una mejor gestion del riesgo.

7 <http://’www eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/0choaSAGARPA pdf>.
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72.  La sefiora Ingrid Barillas, '® del Ministerio de Economia (MINECO) de Guatemala, cerrd
la primera parte de la tercera sesion con la ponencia: “Armonizacion de los Obstaculos Técnicos
al Comercio (OTC)/Medidas Sanitarias y Fitosanitarias en Centroamérica”. En su presentacion
destaco los siguientes puntos:

a) Como resultado de una evaluacion de las necesidades centroamericanas en los temas
de medidas sanitarias y fitosanitarias y obstaculos técnicos, se encontré6 que en Guatemala se
cumplio cabalmente con 60% de ellas, parcialmente con 20% y 15% no se cumplieron.

b) Ante estos resultados se decidid avanzar en la armonizacion de las medidas con el
resto de los miembros del MCCA, en temas como alimentos y medicinas, medidas sanitarias y
fitosanitarias, normalizacion e insumos agropecuarios.

c) En este trabajo se han revisado leyes y reglamentos, creado y aprobado nuevos
reglamentos técnicos, y notificado a la OMC.

d) Sin embargo, aun falta un Sistema Nacional de Informacién, una ventanilla Unica,
infraestructura y la creacién de programas de divulgacion.

b) Discusion

73.  Durante la sesion de preguntas y respuestas surgid la interrogante sobre el consumo de
alimentos transgénicos, a lo que Thierry Woller respondidé que se requiere una reglamentacion
adecuada y eficaz para que se puedan usar y, asi, sélo los paises que cumplan con este requisito
evitaran los riesgos que esta tecnologia podria traerles.

74.  Sobre el fomento de las exportaciones mexicanas a Europa para un mejor
aprovechamiento del TLCUEM, el sefior Woller expresé que México tiene buenas expectativas
comerciales con Europa en materia de alimentos, gracias a su sistema agricola tradicional, pero
debe mejorar la calidad sanitaria de los mismos. Europa esté trabajando con México para mejorar
los sistemas de produccién y calidad.

75.  Respecto de si la Union Europea acepta los reconocimientos y controles de carne de
México, el sefior Woller sefiald6 que los reconoce parcialmente, ya que no admite bovinos y
porcinos, pues el sistema mexicano usa medicamentos prohibidos en Europa. Se podrian exportar
dichas especies a Europa si se tuviera un sistema que demuestre que los animales no contienen
hormonas.

76.  Acerca de la crisis alimentaria, el sefior Woller pronostico un recrudecimiento durante los
proximos cinco afios, por lo que recomendo6 crear una politica agricola a largo plazo con una
perspectiva nacional e internacional. Agregd que mas que una politica de emergencia, se requiere
una de largo plazo, que garantice el alimento de la poblacion. Especializarse en la produccidn de
televisiones y no producir maiz es un mal negocio.

'S <http://www.eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/IngridBarillas.pdf>.
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77.  En relacion con las regulaciones, el sefior Ochoa sefialé que en la medida en que los tres
paises lleguen a un acuerdo sobre éstas, principalmente en cuanto a las normas sustentadas
cientificamente, habréa una facilitacién del comercio. Hasta el momento no hay acuerdos, incluso
para afrontar emergencias.

78.  Con respecto a la experiencia centroamericana en la armonizacion de medidas sanitarias y
fitosanitarias intrarregionales, la sefiora Barillas expreso que el DR-CAFTA fue la prueba de la
urgencia de armonizacidén de medidas ante la exigencia estadounidense. A partir de ese momento
y bajo la iniciativa centroamericana se comenzé a armonizar en el mediano y largo plazo. La
agenda centroamericana en torno a la armonizacién de normas es una prioridad en las
negociaciones con Europa.

79.  Finalmente, ante la interrogante de por qué México carece de una reglamentacion
adecuada y eficiente, el sefior Ochoa sefial6 que ha habido grandes esfuerzos para establecer una
normatividad adecuada, pero aun falta mucha proactividad y voluntad institucional. El sefior
Woller afiadi6 que México es eficiente cuando lo llevan de la mano, pero si lo dejan solo,
comienza a discutir en su interior y no a buscar una solucion.

Segunda parte
a) Moderador: Aberlado Garcia, Consultor para Booz Allen Hamilton

80. El sefior Luis Verdeja, ¥ de la ACICL hizo una presentacion sobre las “Iniciativas
Regionales en Normas de Origen”. Destacé los siguientes puntos:

a) En primer lugar, expuso la naturaleza y conceptos basicos de las normas de origen.

b) A continuacion presento la problematica de la clasificacion de las normas de origen
(preferenciales y no preferenciales, especificas por producto, reglas de minimis, principio de
absorcion, acumulacion, procedimientos de certificacion, etc.) y concluyd que no existe un
método perfecto, lo que dificulta y encarece el comercio internacional.

¢) Hizo un andlisis del impacto de las normas de origen en los flujos comerciales. Los
costos de éstas se generan tanto por su impacto en la estructura productiva como por los gastos
administrativos de su aplicacion. Por esta razon, su simplificacion generard buenos resultados en
la liberalizacion comercial.

d) Para finalizar, el sefior Verdeja hizo un recuento de las diferentes normas de origen
que se aplican en México, de acuerdo con los diversos tratados comerciales existentes: TLCAN,
UE, AELC, Japon, Chile, Bolivia, Triangulo del Norte, Costa Rica, Nicaragua, Uruguay, G-3 e
Israel.

¥ <http://www.eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/IngridBarillas.pdf>.
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81. El sefior Enrique Fanta Ivanovic, 2* especialista sobre el Sector Publico del Banco
Mundial, expuso acerca del estado de las aduanas en la regién latinoamericana y los desafios que
enfrentan en el contexto de los nuevos acuerdos de comercio. Hizo énfasis en los logros de la
administracion tributaria-aduanera. En su presentacion, destacaron los siguientes puntos:

a) Los principales resultados de los procesos de modernizacion de aduanas han sido:
aumentar la recaudacion, incrementar el nimero de contribuyentes, mejorar la transparencia, asi
como la percepcidn del riesgo, entre otros.

b) Coment6 algunos mitos y paradigmas sobre las aduanas: los tratados de libre
comercio no desaparecen las aduanas, la fiscalizacion consiste en ver menos pero saber mas.
Existen métodos para controlar y medir la gestion de las aduanas; el despacho de la mercancia
inicia antes de su llegada, y con la participacion del sector privado, se ha logrado modernizar
dichas aduanas.

c) Se sefialaron algunos cambios y tendencias positivas en las aduanas: profesionalizar
los recursos humanos, crear unidades de control interno para atacar la corrupcidn, endurecer las
sanciones contra la corrupcidon, mejorar la fiscalizacion (valoracién y seguimiento de la
mercancia y coordinacién con otras instancias fiscalizadoras como oficinas de impuestos o
control de estupefacientes), introducir tecnologias de la informacién que dinamizan los procesos,
y fortalecer la infraestructura, las leyes y la coordinacion con el sector privado.

d) Algunos de los desafios més relevantes sefialados fueron la continua expansion del
uso de las tecnologias de la informacion, aprovechar los TLC, poner en practica la ventanilla
unica, integrar informacion con socios comerciales, etc.

~ . 4 21 . ., . .,

82.  El sefior Eric Alvarez Gurza, = del CCI, hizo una presentacion sobre la contribucién y
participacion del sector privado en las medidas y acciones de facilitacién del comercio. En su
presentacion, destacaron los siguientes puntos:

a) La facilitacion del comercio incluye un proceso comercial y normativo, por lo que
debe apoyarse la colaboracion entre el sector publico y el sector privado.

b) Rangos de importancia de la facilitacién del comercio: costos del paso de fronteras,
tiempos de liberalizacion de mercancias, etc. De superarse algunos de estos problemas y asi
facilitar el comercio, podria haber un incremento de 377.000 millones de dolares en los flujos
comerciales.

c) La colaboracién entre los sectores privado y publico puede propiciar nuevas politicas,
estrategias y procedimientos, mejorar la rendicidén de cuentas y la transparencia con muy buenos
resultados en el intercambio comercial.

20

<http://www .eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/EnriqueFantaSCRPSRE pdf>.

*l <http://www.eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/EricAlvarez pdf>.


http://www.eclac.cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/EnriqueFantaSCRPSRE.pdf
http://www.edac.%20cl/mexico/noticias/noticias/7/32867/EricAlvarez.pdf
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d) Resulta conveniente el uso de benchmarking para la facilitacion del comercio porque
permite identificar, aprender y adaptar las mejores practicas de otros paises, empresas u
organizaciones. Ejemplos de buenas practicas a nivel mundial son la ventanilla Unica en
Singapur, y el Panamarket. Destaco el caso de Malasia y la colaboracion publico-privada en ese
pais.

e) Hizo un diagnostico y recomendaciones para la colaboracion publico-privada.

4, Conclusiones finales

83. Al término de las sesiones plenarias, que se prolongaron por dos dias, los sefiores Eduardo
Pérez Motta, Presidente de la Comisién Federal de Competencia; Eric Alvarez Gurza, Jefe de la
Oficina Regional para América Latina y el Caribe del Centro de Comercio Internacional; Claudia
Schatan, Jefa de la Unidad de Comercio Internacional e Industria de la CEPAL en México, y Luis
Verdeja, de la Agencia de Cooperacién y de Informacion para el Comercio Internacional,
agradecieron a los expositores, comentaristas y expertos participantes por sus valiosos aportes. Se
resaltaron los puntos relevantes expresados durante las sesiones de trabajo, que podrian
enriquecer los estudios presentados y servir de base para politicas publicas.

84.  El sefior Pérez Motta menciond algunos puntos en los que la Comision Federal de la
Competencia se relaciona con la facilitacion del comercio. Del mismo modo indicd que para la
Comision Federal de la Competencia, como organismo que busca la eficiencia en los mercados y
en el comercio, es importante abordar temas como los picos arancelarios y la consolidacion de la
baja de los aranceles en la OMC. Igualmente, se puede discutir sobre la eliminacién de barreras
para el comercio internacional, asi como abordar la pertinencia de los agentes aduaneros y de las
aduanas exclusivas. También abogd por fortalecer tanto la infraestructura de los puertos y
aduanas como la comision de comercio exterior y abrir un espacio a la participacion de la
defensoria del consumidor.
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