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INTRODUCCION

Hace algunos afics surgié en la Comisién Econdmica para América Iatina y el
Caribe (CEPAL) una inquietud muy vadlida y que implica un gran reto para la
sociedad centroamericana, en particular para El Salvador, Guatemala vy
Nicaragua. Ia cuestidén puede plantearse en los siguientes téminos: en las
condiciones actuales del mercado financiero internacional seria dificil
canalizar cuantiosos recursos para distribuirlos en forma atomizada entre
cientos de miles de familias pobres, mias ain si tal cooperacién se solicitara
con caricter no reembolsable. Y sin embargo, algo asi estd sucediendo con
las remesas internacionales que los residentes, legal e llegalmente, en los
Estados Unidos hacen llegar a sus familiares en Guatemala. En efecto, una
primera aproximacién a la cuantificacién de las remesas familiares, explicada
en el Capitulo I de este documento, las situa entre $248 y $375 millones de
ddélares anuales a fines de 1989, immediatamente después del ingreso de
divisas generado por el primer producto de exportacidn, el café.

Tal monto de divisas, por su propia magnitud y por su dispersién en un
anmplio espectro de familias pobres, tiene de suyo importantes efectos en el
desenvolvimiento econdmico del pais. En primera instancia, a nivel
macroecondmico induce un incremento en el ingreso familiar y, por lo tanto,
en la demanda efectiva de las familias pobres. Esta, a su vez, reactiva el
consumo privado y la produccidén interna, principalmente de productos basicos.
Igualmente importante es su contribucién como amortiguadoras de la brecha
externa. No se puede ignorar su efecto sobre las importaciones, y también
sobre la fuga de divisas. Asimismo, debe mencionarse el impacto de 1la
migracién misma, al disminuir las presiones sobre los niveles de empleo.

Por otra parte, las remesas familiares conllevan también elementos de
alto riesgo; el principal de ellos quizd lo constituya su temporalidad. En
la medida en que el fendmeno se ha redimensionado en funcidén de la crisis
econdmica y dentro de una ldégica de sobrevivencia, la poblacidén pobre del
pais termina, en muchos casos, en el mediano plazo sin ayuda econdmica, como
consecuencia de que los emigrantes, mads tarde o mds temprano, forman un nuevo
nicleo familiar en los Estados Unidos. Ya sea por esta circunstancia, o por
un cambio de politica en el pais receptor de la migracidn, el hecho es que se
establece un nuevo vinculo de dependencia tanto desde el punto de vista
macroecondmico como de la unidad familiar.

El fendmeno de las remesas internacionales no es nuevo en Guatemala,
pero si lo es su acelerado crecimiento y la magnitud que ha alcanzado en los
ultimos afios. Existen indicios de que las remesas, cuya importancia era mis
bien marginal, se han corwvertido en una fuente significativa de divisas para
la economia nacional y de ingresos para un nimero cada vez mas amplio de
familias. De ser sélo un dato mds en la balanza de pagos, pasaron a atraer
la atencién de la autoridad monetaria que busca orientarlas hacia el mercado
bancario de divisas.

Ios cambios cuantitativos se perciben, aunque no se conocen con
meridiana claridad. Sus causas e implicaciones para el resto de la economia
y la sociedad guatemalteca apenas comienzan a ser indagadas. En efecto, este
estudio realizado para CEPAL-MEXICO ha significado un esfuerzo complicado,
pues no existia informacién estadistica consistente que pudiera servir de
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punto de partida. Iuego, constituye una primera incursidn en un campo que,
aunque ya comenzado a estudiar en El Salvador, era virtualmente desconocido
en Guatemala, razén por la que los resultados deben tomarse como una
aproximacién preliminar al fendmeno sociocecondmico de las remesas familiares
en el pais.

El crecimiento de las remesas familiares estd estrechamente vinculado
con los cambios en los patrones de emigracién en Guatemala. Factores
econémicos han determinado tradicionalmente los movimientos migratorios
estacionales de los campesinos del altiplano occidental a las plantaciones
de agroexportacién de la costa sur del pais en las épocas de cosecha.
Igualmente, la concentracién de actividades econdmicas en la capital y otros
pocos centros urbanos incide en un desplazamiento constante del campo a la
ciudad. Pero cuando el sistema econdmico y politico del pais entra en crisis
los movimientos migratorios se modifican. Persistieron las migraciones
tradicionales pero aparecieron nuevos flujos de emigrantes. Ia agudizacidn
del conflicto armado interno a principios de los ochenta alteré la magnitud
de los fendmenos migratorios, sus motivaciones, las condiciones de
emigracidn, sus puntos de destino y su duracién.

Asi, las migraciones adquirieron un caracter masivo. Su motivacidn
principal cambidé de la busqueda de mejores condiciones econdmicas al escape
de la violencia. Bajo condiciones criticas y sin estrategias migratorias
definidas, amplios grupos de poblacidén se desplazaron dentro del pais hacia
centros urbanos o regiones montafiosas, o hacia México como refugiados o
emigrantes indocumentados, con perspectivas de retorno totalmente inciertas.
Paralelamente, la depresidén de la demanda de mano de cbra a causa de la
crisis alentd la emigracidén hacia el norte, en especial hacia Estados Unidos.
Ia continuidad y profundizacién del deterioro de las condiciones de vida de
la poblacidén, aun en medio de una etapa de incipiente apertura politica y
lenta recuperacién econdmica, han reforzado ese flujo en afios recientes.

Asi, los cambios que las tensiones sociales y la crisis econdmica
produjeron en Guatemala inauguraron procesos de emigracién que se
caracterizan por su amplitud cuantitativa y su caricter internacional. Ia
evolucién de los ingresos por remesas constituye un reflejo de tales cambios.

Desde otra perspectiva, el incremento de la emigracién hacia
Estados Unidos y el subsecuente crecimiento de las remesas son fendmenos
espontaneos que cumplen una funcidn similar a la de los mecanismos
deliberados de promocidén de exportaciones no tradicionales conformando una
nueva integracién de la economia nacional al sistema mundial. En este
proceso, los paises subdesarrollados buscan transformar sus aparatos
productivos para satisfacer los nuevos requerimientos de bienes y servicios
de los paises desarrollados, pero en general lo que pueden ofrecer es mano de
obra barata. Dependiendo de la optimizacién de la relacidn capital/trabajo
en los procesos productivos, las formas de interrelacién entre ambos grupos
de paises se orienta a la reubicacién de industrias hacia los de menor
desarrollo o bien a la atraccién de mano de obra hacia los mas desarrollados.

Ia emigracién internacional deriva, asi, en beneficios tanto para el
pais receptor como para el pais emisor. En el primer caso significa la
atraccién de contingentes de mano de obra dispuestos a aceptar salarios
inferiores a los de la poblacién autéctona. En el segundo facilita una
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salida de contingentes poblacionales que no pueden absorberse de manera
productiva. También, porque las remesas que envian los emigrantes son fuente
de divisas, estimulan la demanda interna y sixrven como atenuante de
conflictos sociales potenciados por el deterioro de las condiciones de vida
de la mayoria de la poblacién. Sin embargo, los beneficios de las remesas
para las familias que las reciben se hayan circunscritos a una estrategia de
scbrevivencia, al costo de la dispersién del grupo familiar.

Todo lo anterior implica cambios, al menos parciales, en la dependencia
externa del pais y abarca nuevas formas de relacidén que en general la hacen
mAs pronunciada. Estos cambios comprenden dos aspectos principales. Uno,
que la emigracién internacional sirve como via de escape para las tensiones
sociales’ que involucra el proceso de marginalizacidn creciente de 1la
poblacién. Otro, la profundizacién de la dependencia externa hasta el nivel
microecondmico de’ las unidades familiares. Para las familias perceptoras de
remesas, la dependencia externa adquiere asi un caracter concreto.  Sus
ingresos y la satisfaccidén de sus necesidades dependen, ya sea total o
parcialmente, de las remesas de sus familiares en el exterior.

No cbstante, la dependencia externa de las familias que reciben remesas
conlleva posibilidades de generacién de nuevas dindmicas sociales que se
traduzcan en una elevacién continuada de su bienestar. Surgen vias de
creacién de excedentes econdmicos, una vez satisfechas las necesidades
basicas, que se pueden dedicar al ahorro o la inversidn. También es
factible que las familias liberen a algunos de sus integrantes de las
responsabilidades laborales permitiéndoles el acceso a una formacidén
educativa mejor, cuyos beneficios se producirian a largo plazo.

Es evidente que tales posibilidades para las familias receptoras de
remesas estdn sujetas a los limites dados por las condiciones en que se
desenvuelve la economia hacional. En ese sentido, el deterioro de las
economias familiares por la inflacidén y el desempleo es una restriccidén cada
vez mds estrecha para el progreso familiar, aunque contrarrestada en alguna
medida por el beneficio cambiario de la acelerada devaluacidn de la moneda
nacional.

A la vez, tampoco se descarta que la percepcién de remesas pueda
desalentar esfuerzos productivos familiares, o estimular la adopcién de
patrones de consumo influenciados por efectos demostracidén; lo cual implica
la reproduccidén ampliada de la dependencia.

En el presente estudio, realizado por Julio Garcia Motta, con el apoyo
de un equipo de profesionales vinculados a la Fundacidn para el Andlisis y el
Desarrollo de Centroamérica (FADES)l/ , por encargo de CEPAL, se analizan
varias de las facetas del fendmeno de las remesas internacionales en
Guatemala. El estudio se desarrolld en torno a dos objetivos principales:
i) examinar los efectos sociocecondmicos de las remesas internacionales sobre
los grupos de bajos ingresos del pais, y ii) formular propuestas para
incrementar la produccidén y la productividad de dichos grupos, mediante el
uso de las remesas a partir de esquemas de adhesidn voluntaria.

1/ Colaboradores principales: Werner Ramirez Avila, Iuis Galicia de
Iedn, Guillermo Chapetdén, Carlos Gdémez y Elvis Ré&dan Palacios.
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Ia realizacién de esta tarea involucré actividades de gabinete para
analizar la evolucién del ingreso por remesas a partir de estadisticas
oficiales, calcular estimaciones de su comportamiento, planear y ejecutar el
trabajo de campo y el procesamiento de la informacidén recabada.

El trabajo de campo consistid en el levantamiento de una encuesta, entre
mayo y junio de 1990 a una muestra de 672 familias de bajos ingresos, de las
cuales 555 tienen parientes emigrados y reciben remesas, y 117 no tienen
emigrantes ni las perciben. Ia muestra se selecciondé de manera intencional,
y comprendié familias residentes en ciudades y localidades semiurbanas de
seis departamentos. Asimismo, se efectuaron entrevistas a profundidad con
diversas familias que reciben remesas, y un ejercicio focal con un grupo de
personas, tanto perceptoras como no perceptoras de remesas.

El procesamiento de la informacién obtenida por medio de la encuesta
incluyé su revisién critica e interpretacidén estadistica. El ulterior
andlisis sociocecondémico fue complementado con las consideraciones
cualitativas derivadas de las entrevistas a profundidad y el ejercicio focal.

Ia investigacidén tocd diversos elementos econdmicos y sociales de las
familias de bajos ingresos, incluso de aquéllas que no reciben remesas
internacionales, con la intencién de establecer qué cambios se han producido
a causa de la emigracidén y del envio de remesas familiares.

Este documento recoge los principales hallazgos de la investigacidn, las
conclusiones a las que se llegd y algunas recomendaciones acerca de las
acciones a emprender para estimular el uso mids eficiente de las remesas con
fines productivos. Su presentacién se organiza en cuatro capitulos. EL
primero se refiere a los efectos macroecondmicos de las remesas. EL andlisis
se efectud a partir de estimaciones sobre el comportamiento de la emigracidn
hacia Estados Unidos y las variaciones en el ingreso por remesas. Dichas
estimaciones se formularon con base en el escaso material estadistico
disponible e indicios no cuantitativos scbre ambos fendmenos. Por las
caracteristicas de la informacidn base, se reconoce que los resultados que se
presentan en este capitulo tienen un caracter hipotético planteado con la
mayor rigurosidad que las circunstancias permitieron.

El capitulo segundo se dedica a la caracterizacidén socioecondmica de
las familias de bajos ingresos, sujeto de investigacién. El andlisis se
efectud a dos niveles. El primero estd referido a precisar sus condiciones
materiales de vida, con énfasis en caracteristicas de su lugar de residencia,
tanto de la vivienda en si como de la localidad en que se ubica. El otro
nivel privilegid el examen de los rasgos sociolégicos de la poblacién, con
énfasis en los cambios de la organizacidn y el liderazgo en la familia
atribuibles a la emigracidn de algunos de sus miembros y a la percepcidn de
remesas internacionales. A este efecto, se analizaron las diferencias entre
las familias con emigrantes y remesas y las familias que no presentan ninguna
de tales caracteristicas. Asimismo, se dio especial importancia al estudio
del papel de la mujer en cuanto al liderazgo familiar y su participacién en
actividades econdmicas.

En el capitulo tercero se amplia el andlisis en lo relativo a las
actividades econdmicas, niveles de ingreso, y patrones de gasto de las
familias que reciben remesas. Ello permite acceder al examen de las
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posibilidades y limitaciones de las familias perceptoras de remesas, e
identificar algunos cursos de accidén en apoyo para realizar actividades
productivas.

El dltimo capitulo retoma elementos precedentes para fundamentar las
recomendaciones y sefilalar las restricciones, en funcidn del objetivo central
que motivd el disefio y ejecucidn de esta investigacidn: encontrar mecanismos
de aplicacidén voluntaria que fomenten el uso productivo de las remesas
familiares internacionales entre los pobres.

Por ultimo, es conveniente subrayar que el presente documento
constituye, en rigor, una primera aproximacién al fendmeno de las remesas
internacionales en Guatemala, que por sus propios objetivos privilegid el
andlisis de algunas de las miltiples facetas que el fendmeno presenta. En
todo caso, es unha contribucidén mds para la comprensién de los problemas y
retos que Guatemala enfrenta en la actualidad.



I. EFECTOS MACROECONCMICOS DE IAS REMESAS INTERNACTONAIES

A. Calculo del volumen de remesas internacionales

1. Registros oficiales

Aunque existen miltiples indicios acerca de la importancia que han venido
adquiriendo las remesas internacionales en los uUltimos diez afios como fuente
tanto de ingresos para un numero cada vez mayor de familias guatemaltecas
como de divisas para el pails, los registros oficiales sdlo reflejan de manera
parcial el fendmeno. De hecho, al analizar el periodo comprendido de 1975 a
1989 (véase el cuadro 1), resaltan las fluctuaciones que presentan los
ingresos por remesas internacionales en los registros oficiales, que
contrastan con el crecimiento sostenido de la emigracién de guatemaltecos
hacia América del Norte, en especial a Estados Unidos (véase el cuadro 2).

Los cambios en la tendencia de los ingresos por remesas permiten definir
tres subperiodos bien diferenciados. En el primero, 1975-1979, las remesas
internacionales siguen una tendencia ascendente del 12% anual en promedio, y
alcanzan un monto medio de $77.41 millones de ddlares anuales. Este
comportamiento se puede explicar bdsicamente por el incremento persistente de
la emigracidn.

En el segundo, 1980-1984, se revierte bruscamente la tendencia del
quinguenio anterior. ILos ingresos por remesas declinaron a una tasa anual
promedio del 54.5%, de tal cuenta que el ingreso promedio anual se redujo a
$25.77 millones de ddlares, equivalente a la tercera parte del nivel medio
registrado en el periodo previo. Esta situacidn se explica, parcialmente,
por la disminucidén en los ingresos de los emigrados dadas las condiciones
recesivas de la economia de Estados Unidos de 1979 a 1982. No obstante,
debido al efecto compensatorio del incremento de los emigrantes, se debe
considerar ademds la canalizacién masiva de remesas hacia el emergente
mercado extrabancario de divisas para explicar el cambio pronunciado de
tendencia.

En el quinquenio 1985-1989, los registros oficiales reportan de nuevo
una tendencia creciente en los ingresos por remesas, que en promedio se
elevaron a una tasa acumulativa anual por encima del 100%. Sin embargo, su
nivel medio anual ($27.63 millones de délares) es ostensiblemente menor que
el registrado en el primer subperiodo.

los datos oficiales evidencian, asi, que en los Ultimos cinco afios las
remesas solamente habrian recuperado el nivel medio registrado a inicios de
la década, que ya era inferior al promedio para 1975-1979. Esta situacién
es contradictoria con el comportamiento de la emigracién de guatemaltecos
hacia América del Norte. Tan sdlo la emigracidn legal hacia Estados Unidos
crecid a un promedio del 10% anual, ademds de que probablemente se ha
producido un flujo mucho mayor de emigrantes ilegales. Tampoco se puede
explicar a partir de consideraciones sobre la evolucidén diferenciada del
tipo de cambio, las tasas de inflacién y las tasas de interés en Guatemala y
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Estados Unidos, excepto en cuanto a la aparicidén y fortalecimiento de un
mercado de divisas extrabancario en Guatemala, fuera del control de la
autoridad monetaria, en cuyo caso se alude a las limitaciones de las
estadisticas oficiales.

Ios registros del Banco de Guatemala sobre el ingreso de divisas que
originan las remesas internacionales tienen como fuente los controles
administrativos de las operaciones cambiarias a partir de los documentos
sobre compraventa de divisas tanto del propio Banco de Guatemala como de los
demds bancos del sistema. La informacién se integra para fines de balanza de
pagos en registros agregados diarios, mensuales y anuales.

El surgimiento de un mercado cambiario extrabancario, a partir de 1980,
y su fortalecimiento debido a la persistencia de los problemas de ligquidez
externa en el pais determinan la limitacidén mds importante de los registros
oficiales sobre ingresos de divisas. Ia existencia de un diferencial
positivo en la cotizacidén de la divisa en el mercado extrabancario, su mayor
cobertura geografica, y la ausencia de controles administrativos en él
generan alicientes para negociar las divisas por canales extraoficiales.
Esto es particularmente vAalido para las que provienen de remesas del
exterior, pues no estdn sujetas a control oficial.

Ademds, hay deficiencias en los registros oficiales, dada la
prevalencia de practicas que afectan la calidad de la informacién, en
especial en cuanto a la precisién del origen de las divisas y los valores
promedio de las operaciones realizadas. Estas deficiencias se deben a varias
causas, entre ellas: i) la flexibilidad del sistema bancario al requerir
informacidén al puiblico, ya que incluso, en ocasiones, es el propio personal
bancario el que consigna el origen de la divisa, ii) la desconfianza del
piblico para revelar datos veraces al respecto, y iii) la consolidacidén de
registros en el envio de informes al Banco de Guatemala por parte de los
bancos del sistema, quienes engloban miltiples operaciones de compra de
divisas, registrandolas como una sola.

Tales limitaciones inciden, por un lado, en la subvaluacién de los
ingresos por remesas internacionales que consignan los registros oficiales,
lo que explicaria las fluctuaciones que presentan; y, por otro, en la
sobrevaluacidén de los valores medios de las operaciones efectuadas.

2. Estimaciones del monto de remesas internacionales

Las limitaciones de los registros oficiales hacen necesario el ajuste de las
cifras que reportan para conocer mejor la magnitud real del fendmeno de las
remesas. Un ejercicio de este tipo fue realizado por técnicos del Banco de
Guatemala (Banco de Guatemala, 1990), privilegiando en su andlisis 1la
consideracidén de variables financieras.

Dado ese antecedente, para los efectos de la investigacidn se optd por
intentar una .estimacidén del total de ingresos de divisas por este concepto,
tratando de responder con evidencias empiricas a tres interrogantes
fundamentales, ¢cudntos guatemaltecos han emigrado hacia Estados Unidos?,
scudntos envian remesas a familiares en Guatemala? y (cudl es el monto de sus
envios? Asi, la estimacién de los ingresos de remesas internacionales se
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efectud considerando la emigracién de guatemaltecos hacia Estados Unidos, y
el promedio remitido mensualmente por los emigrantes. Este tltimo se ajustd
en funcién de las variaciones en el tipo de cambio, en las tasas de inflacidén
en Guatemala y Estados Unidos, y en los salarios nominales en ese pais.

Ia definicidn operativa de las remesas internacionales, para los efectos
de este estudio, excluye las remesas no monetarias y los ingresos de
emigrantes estacionales. Asi, la definicidén operativa es la siguiente:

Remesas Internacionales = Remesas de los trabajadores + Transferencias de
emigrantes.

El ejercicio de estimacidn se plantea suponiendo dos escenarios probables de
la emigracidén de guatemaltecos a Estados Unidos. El primero se formuld a
partir de una hipdtesis de emigracién alta y el segundo de una de emigracién
baja. El método aplicado fue concebido de manera tal que permitiera
analizar dos Iimportantes factores inherentes al fendmeno de las remesas:
i) la existencia de emigrantes ilegales; vy, i1i) la inclusién de
consideraciones especificas sobre las caracteristicas sociocecondmicas de la
poblacidén emigrante.

Para ello, se efectuaron cuatro diferentes procesos de andlisis y de
estimaciones puntuales: i) calculo de la poblacién emigrante total (legal
e ilegal) y del total de guatemaltecos residentes en Estados Unidos,
ii) estimacién del total de remitentes de remesas internacionales,
iii) estimacidén del valor mensual promedio de las remesas familiares, y
iv) estimacidén del monto mensual y anual de las remesas internacionales a
Guatemala. A continuacidén se resefian los procedimientos utilizados.

i) Estimacién de la poblacidén emigrante y del total de guatemaltecos
residentes en Estados Unidos.

Para ambos escenarios se distinguié la emigracién legal de la ilegal. Ilos
datos acerca de la primera provienen de la Embajada de Estados Unidos en
Guatemala. Como se menciond, se estimé la emigracién ilegal en funcidn de
dos hipdtesis propuestas para establecer el total de guatemaltecos residentes
en Estados Unidos. .

Para el escenario de emigracién alta se tomaron en consideracién dos
estimaciones acerca del total de guatemaltecos residentes en Estados Unidos
hacia 1988-1990. Un estudio del American Graduate School of International
Management estimaba que en 1988 habia 570,000 guatemaltecos residiendo en los
Angeles, San Francisco, Miami y Nueva York, cuatro  ciudades que son
consideradas como los principales nicleos de concentracidén de la poblacién
guatemalteca emigrante (citado en Instituto Centroamericano de Administracién
de Empresas, 1989). A la vez, en 1990 el Cdnsul General de Guatemala en
Miami, Gustavo Adolfo Idpez estimaba que en ese pais vivian unos
750,000 guatemaltecos (Vargas-Foronda,J. 1990).

Ia construccién de la serie histérica de emigracién se hizo suponiendo
incrementos diferenciales permanentes en la tasa de crecimiento de la
poblacidén emigrada, para ajustar el flujo estimado de emigrantes de manera
aproximada a los cambios que la evidencia empirica sefiala. Entre ellos estd
el mayor flujo de emigrantes a partir de 1982, cuando principia la
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recuperacién econdmica en Estados Unidos, e incrementos adicionales
considerables en el ultimo quinquenio de los ochenta debido al continuado
deterioro de la economia familiar en Guatemala. De acuerdo con esta
estimacién, entre 1979 y 1989 la poblacidén guatemalteca total residente en
Estados Unidos casi se habria cuadruplicado, totalizando para el ultimo
afio 737.2 miles de personas o el 8% de la poblacidn total del pais (véase el
cuadro 2).

Para el escenario de emigracién baja, se partidé del estimado hecho por
la ex-Ministra de Trabajo de Guatemala, Catalina Soberanis, quien calculd que
en 1989 residian en Estados Unidos medio milldén de guatemaltecos (Powell,
C. 1989). Ia serie histdérica se construyd suponiendo que las tasas de
crecimiento de la poblacidén emigrada ilegal eran similares a los de la que
emigré de manera legal. De acuerdo con este estimado entre 1979 y 1989 el
total de guatemaltecos residentes en Estados Unidos se habria mds que
duplicado (véase otra vez el cuadro 2).

ii) Estimacién del total de remitentes de remesas internacionales.

En el escenario basado en la hipdtesis de emigracién alta, el total de
remitentes se estimé en funcidn de ciertos rasgos sociocecondmicos de la
poblacién emigrante. Para ello se recurrid al estudio de American Graduate
School of International Management dque presenta estimaciones propias y de
fuentes oficiales de Estados Unidos sobre emigrantes centroamericanos hacia
1988. Estos se aceptaron como validos a falta de informacién mds precisa y
se utilizaron como pardmetros para el periodo de andlisis. Tuego, se
consideraron pertinentes los siguientes datos:

Tasa de participacidén. Poblacidén econdmicamente activa/poblacién total
igual a 54.4%;

Tasa de desempleo. En 1988 era equivalente al 87.3% de la tasa de
desempleo total reportado para la economia de Estados Unidos (Banco de
Guatemala, 1989 y 1990). Se hizo, ademds, un andlisis de cchorte de
los emigrantes de cada afio, para ajustar la estimacién de empleo
suponiendo un 1lapso de dos meses entre su llegada a territorio
estadounidense y su colocacién en el mercado laboral.

Caracteristicas familiares de los emigrantes. Un 10.7% reside solos,
89.3% con familiares, que incluye un 65.8% en familias nucleares
completas -ambos padres e hijos. Se estimé un 70.6% de remitentes
potenciales formado por el conjunto de residentes solos, los residentes
con familias incompletas y el 75% de residentes en familias completas.
Este porcentaje se aplicé al nimero estimado de emigrantes ocupados,
para establecer el total de remitentes efectivos (véase el cuadro 3).

Para el escenario basado en la hipdtesis de emigracién baja, se supuso que el
50% de los emigrantes envian remesas. Esta proporcidn supera a la definida
para la hipétesis de emigracién alta (44%), pero es inferior a otras que
indican que el 75% de los emigrantes envia remesas (Vargas Foronda,1990).
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iii) Estimacién del valor promedio mensual de las remesas familiares.

Para calcular la evolucién del valor promedio mensual de las remesas, tomando
en cuenta la periodicidad diferente de los envios, se tomd como pardmetro el
promedio para 1979 calculado a partir del ingreso de divisas registrado
oficialmente y el mnumero estimado de remitentes para los dos escenarios
propuestos. El supuesto fundamental en que se basa la estimacidén es que los
remitentes tratan de preservar el poder adquisitivo que las remesas generan a
sus familiares.

Con base en este supuesto, se considera que el valor medio mensual de la
remesa estda afectado por el tipo de cambio en el mercado extrabancario y la
tasa de inflacidn en Guatemala. Estos inciden en un efecto compensatorio
necesario (ECN), que es positivo en el caso que el beneficio cambiario que
resulta de la desvalorizacidn de la moneda nacional sea inferior a la tasa
inflacionaria. Asimismo, se considera que el valor medio estd afectado por
la tasa de inflacién y los salarios nominales en Estados Unidos.  Ambos
inciden en un efecto compensatorio posible (ECP), positivo en el caso que la
evolucidén de los salarios reales en ese pais sea creciente.

El efecto compensatorio efectivo (ECE) depende de la relacidén entre el
ECN y el ECP. En el caso que tanto el ECN como el ECP sean positivos, el ECE
serd igual al menor de ambos. Cuando ambos sean negativos, el ECE seréd
igual al mayor de ambos. Finalmente, en el caso que uno sea positivo y el
otro negativo, el ECE tenderda a cero porque es una funcidén sujeta a las
circunstancias de los receptores de remesas, principalmente pérdida o
ganancia en su poder adquisitivo, y a las de los remitentes, principalmente
mejoria o deterioro en su ingreso real, lo que les condicionha sus
posibilidades de satisfacer las necesidades de la familia en su pais de
origen.

Matemadticamente el  cambio en el valor promedio de las remesas se
expresaria asi:
(1) ECN = TII - VIC, donde TII = Tasa de inflacién interna (interanual)
y VIC = Variacidn en el tipo de cambio del mercado extrabancario.
(2) ECP = VSN - TIE, donde VSN = Variacidén en los salarios nominales (en
Estados Unidos) y TIE = Tasa de inflacidn externa (variacién de los
precios al consumidor en Estados Unidos).

ECP<0 & ECN<O ==> ECE = ECP <<==>> ECP > ECN

ECE

ECN <<=>> ECP < ECN

ECP>0 & ECN >0 == ECE

ECP <<==>> ECP < ECN
ECE = ECN <<=>> ECP > ECN
(ECP<0 & ECN>0) V (ECP>0 & ECN<O) ==>> ECE =0

(4) VERL = VPR i-1 * (1 + ECE)
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Donde VPRI = Valor promedio de las remesas para el ano de
estimacién y VPR i-1 = Valor promedio de las remesas del afo
immediato anterior.

Utilizando este método se estimaron los valores mensuales promedio de
las remesas familiares para los afios 1980~1988 (véase el cuadro 4). Ios
valores para los escenarios planteados difieren, pues el nuimero de remitentes
estimados para 1979 es distinto en cada caso. Ios estimados para 1990,
muestran desviaciones respecto del valor promedio mensual obtenido a partir
de la encuesta muestral dirigida a perceptores de remesas, realizada por
FADES entre mayo y Jjunio de 1990 (119.90 ddlares). No obstante, son
inferiores a otros que indican hasta 200 ddélares como limite inferior del
promedio de remesas enviadas mensualmente a familias en Guatemala.

Ia estimacién de las remesas internacionales evidencia en los dos
escenarios propuestos una tendencia creciente para el pericdo
1979-1989 (véase el cuadro 5). Su tasa acumulativa promedio es del 14.4%
anual en el escenario de emigracién alta y del 9.8% en el escenario
alternativo. Asi, en 1989 los ingresos por remesas habrian estado dentro del
rango de 248 y 375 millones de ddlares.

Para el escenario de emigracién alta el promedio de ingresos anuales
estimado para el quinquenio 1980-1984 es de 132.8 millones de ddlares, casi
cinco veces superior al registrado oficialmente para el periodo, y a la vez
71.6% por arriba del registrado en el periodo 1975-1979 que se considera como
normal. Para el quinguenio 1985-1989 el promedio anual estimado asciende a
268.6 millones de ddlares, es decir cerca del doble del estimado para el
quinquenio inmediato anterior y casi diez veces por encima del registrado
oficialmente.

En el escenario de enigracién baja, el promedio de ingresos anuales
estimado para 1980-1984 es de 131.3 millones de ddlares, y para 1985-1989 de
209.7 millones de ddlares.

Es pertinente sefialar que los resultados tienen un caracter hipotético.
Aunque se basan en informacién aceptable, la confiabilidad del material
estadistico no permite llegar a conclusiones precisas. Por tanto, las
estimaciones constituyen solamente una aproximacién preliminar a la magnitud
del fendmeno de las remesas internacionales.

B. Evolucién reciente de la economia gquatemalteca

1. El desequilibrio en el sector externo

En el contexto de una economia que se desenvuelve afrontando persistentes
desequilibrios en el sector externo y desigualdades estructurales en la
distribucién del ingreso, las remesas internacionales adquieren gran
importancia por los efectos que acarrean al aumentar los ingresos de divisas
para el pais y los ingresos de lags familias perceptoras. Contribuyen asi al
financiamiento del déficit comercial, a paliar las carencias de una parte de
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la poblacién y, con ello, a estimular la demanda interna y posibilitar
recursos para la importacién contribuyendo al crecimiento econdmico nacional.

Es claro que el significado de las remesas internacionales para el pais
estd en funcién de los problemas que se atendan con el ingreso adicional que
representan. Los desequilibrios en el sector externo son una caracteristica
estructural de paises como Guatemala, insertos en un sistema econdmico
internacional bajo condiciones de amplia dependencia. En el plano comercial,
el resultado de sus operaciones externas ha arrojado tradicionalmente un
déficit, ya que la estructura productiva interna y la escasa integracidén
sectorial de la economia determinan que las distintas ramas de actividad
dependan del abastecimiento de insumos importados.

Esta situacidén se tornd altamente desfavorable para el pais a principios
de los afios ochentd, con la disminucién de los precios de las principales
exportaciones nacionales, particularmente del café que mantuvo una tendencia
declinante hasta 1985, a la vez que se elevaban los precios de importaciones.
Con ello, se deteriord la relacidn de términos de intercambio y disminuyd
sensiblemente la capacidad local para importar; todo lo cual se reflejd en la
contraccidn del comercio exterior del pais y en el déficit comercial.

Ia caida de los precios de los principales productos de exportacidén fue
tan severa que las ventas del pais al exterior pasaron de 1,519.8 millones de
ddlares en 1980 a 1,132.2 millones en 1984. Dada la menor liquidez externa
derivada de -esa contraccidén, las importaciones también disminuyeron. Asi
cayeron de 1,472.6 millones de délares en 1980 a 1,182.1 millones en 1984,
lo que restringe las posibilidades de crecimiento debido a la dependencia de
los insumos importados (véase el cuadro 6).

Ia contraccidn de las exportaciones continué hasta 1988, no obstante las
mejores condiciones internacionales para los principales productos de
exportacidén del pais, en los uUltimos cinco afios. Esta contraccidn se debe
al deterioro en la capacidad productiva nacional durante la crisis. Ias
importaciones, por su parte, pudieron expandirse espectacularmente desde
1987 debido a la reapertura de las fuentes de financiamiento externo y los
flujos de asistencia bilateral, que alcanzaron los niveles mis altos en la
historia, tras los cambios politicos ocurridos en el pais. De esta forma,
aungque las exportaciones permanecieron deprimidas por mas tiempo que las
importaciones, se contd con recursos para hacer frente no sdélo a su
dependencia de insumos del extranjero sino, ademds, al desborde registrado
por la demanda de bienes de consumo del exterior que habia estado contenida
durante afios por la escasez de divisas. Esto elevd el déficit comercial a un
promedio de 205 millones de ddlares, lo que fue 18% por encima del quinquenio
anterior.

El resultado del intercambio de servicios con el resto del mundo ha sido
permanentemente deficitario lo que, sumado al movimiento de comercio exterior
de bienes, incide en una brecha externa persistente (véase de nuevo el cuadro
6). En los ultimos tres afios su magnitud ha superado los 600 millones de
ddélares, gracias al repunte acelerado de las importaciones. Ia cifra, no
obstante, estd por debajo del nivel que alcanzd en 1981 cuando la economia
nacional se encontraba en plena fase recesiva.
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Del conjunto de operaciones corrientes con el exterior, sélo el rubro de
transferencias presenta un saldo positivo que contribuye al financiamiento de
la brecha externa. Incluyendo este rubro, se obtiene el saldo en cuenta
corriente, que para el decenio 1980-1989 acumuld un déficit de 3,248 millones
de ddlares, que equivale a las exportaciones de tres afios, aproximadamente.

Para financiar este déficit externo se recurridé al uso de las reservas
monetarias internacionales, principalmente en los primeros afios de la década
pasada, cuando su monto era elevado; y también al endeudamiento externo, que
se triplicd en el periodo 1980~1985.

2. Crecimiento econdmico

Ia dependencia de la economia guatemalteca incide en una alta vulnerabilidad
respecto de las condiciones del sector externo. Esta se expresa de forma
principal en la dependencia de la demanda externa de productos exportables,
en cuanto a los requerimientos de insumos importados y capital extranjero por
parte del aparato productivo nacional;

Durante la primera mitad de la década pasada, la caida de la demanda
externa generd restricciones de liquidez de divisas que constituyeron un
factor adicional coadyuvante para la reduccidén de la produccidén interna.
Asi, la evolucidén del producto interno bruto estaba influenciada de manera
determinante por la brecha externa de bienes y servicios. A partir de
1986 la influencia del sector externo fue favorable porgue, si bien continda
el déficit externa, los flujos financieros del exterior han permitido
financiar importaciones y pagos factoriales, facilitando la expansién de la
produccién nacional. BAsi, el producto interno bruto registra desde 1986 una
recuperacién sostenida en términos reales a un tasa promedio del 3.8%,
levemente superior a la tasa de crecimiento de la pcoblacidn.

Ia expansién econdmica se observa en todos los sectores econdmicos,
entre los que destaca la industria que acumulé un crecimiento cercano al
10% en sdélo tres afios. Ia agricultura, por su parte, inicidé su recuperacién
hasta 1987 y acumuld una expansidn superior al 6.0% en dos afos. Igualmente,
los servicios iniciaron tardiamente su repunte, pero ya muestran una
expansién mds fuerte que la de las actividades agricolas. Por su parte, el
otro componente de la oferta global, las importaciones, respondidé a la mayor
demanda de materias primas, insumos y bienes de capital creada por la
recuperacién econdmica y la mayor disponibilidad de divisas, de tal manera
que detuvieron su caida en 1986, para luego aumentar a una tasa promedio
cercana al 20% anual.

Ia recuperacién de la economia nacional se debid inicialmente a 1la
expansién de la demanda interna, el consumo y la inversidn, puesto que la
demanda externa y las exportaciones no dejaron de contraerse sino hasta
1988. En 1986 comenzd el repunte del consumo privado, principal componente
de la demanda interna. Paralelamente, aumentaron tanto el consumo del
gobierno como la inversidn global.

El crecimiento de las variables anteriores fue mayor en 1987. El logro
de una relativa estabilidad financiera interna impulsd la inversidn privada y
posibilité una mayor disponibilidad de fondos publicos, que permitieron



14

elevar la inversidn gubernamental en 24%. El consumo privado también resultd
estimulado por la recuperacién del empleo y los aumentos salariales,
expandiéndose en 3.2%. '

Ain cuando se fue desvaneciendo paulatinamente el marco de estabilidad
financiera conseguido en 1987, los registros oficiales muestran que las
tendencias anteriores continuaron en 1988 y 1989, y se reforzaron con el
repunte del crecimiento de las exportaciones y el dinamismo continuado de las
transferencias del exterior.

C. Efectos macroecondmicos de las remesas internacionales

1. Ingreso de divisas -

Ias restriccicnes en el sector externo ponen en relieve la importancia de la
evolucidn dindmica de las remesas familiares. Asi, segin las estimaciones
realizadas, la participacién de las remesas internacionales en el total de
ingresos de divisas habria sido del 4.7% en 1980, y podria llegar al
18.8% para 1989, debido a su acelerado crecimiento frente al aletargamiento
de las otras fuentes (véase el cuadro 7). De manera que, de ser un rubro sin
mayor importancia en la balanza cambiaria, las remesas internacionales
pasaron a ocupar el tercer lugar después de los ingresos por exportaciones y
por capital oficial y bancario.

Asimismo, las remesas, de ser equivalentes a un 7% de las exportaciones
de Guatemala en 1980 representan su 32.8% en 1989. Asi, estdn genherando un
ingreso de divisas superior al de cualquier producto de exportacidn, salvo
el café. La tendencia creciente en este cociente se explica por la dindmica
desigual de ambas fuentes de divisas. De 1980 a 1984 las exportaciones
acumularon una contraccién del 7.1% anual en promedio, mientras que las
remesas parecen haber acumulado un crecimiento del 11% anual en promedio en
la hipdtesis de emigracidén alta. En tanto, en la sequnda mitad de la década
pasada, aunque las exportaciones evidencian una tendencia creciente, ésta es
inferior a la de las remesas. Asi, las primeras crecieron a un 2% anual en
promedio y las segundas a un 18%.

Respecto de las importaciones, entre 1980 y 1989, los ingresos generados
por las remesas familiares habrian podido financiar entre el 7.2% y el
24.8% de aquellas. De esta forma, el ingreso adicional de divisas por
concepto de remesas internacionales complementa al - generado por las
exportaciones. Con ello, contribuye a atenuar las restricciones impuestas
por el modelo de desarrollo agroexportador, poco diversificado en el que se
basa la economia guatemalteca. Segin las estimaciones, las remesas
internacionales fueron equivalentes a mds del doble del saldo en la balanza
comercial de 1980, y en 1989 alcanzaron un monto digual al del déficit
comercial del pais. AdemAs, en 1980 habrian equivalido al 60.1% del saldo en
cuenta corriente, porcentaje que se elevd a 107.3% en 1989.

Sin embargo, en principio, no se descarta que las divisas por concepto
de remesas internacionales hayan sido utilizadas para la fuga de capitales u
otras operaciones no declaradas con el exterior, ya que en buena parte se
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canalizan al mercado extrabancario de divisas. Habria que afadir que, aun en
el mercado bancario al cual también ingresan remesas familiares, se da la
fuga de divisas. Este hecho se evidencia al comparar los egresos de divisas
por solicitudes de importacién y las importaciones reales. Lo anterior
implica la disminucién o la pérdida de algunos de los beneficios potenciales
que las remesas generarian sobre el sector externo de la economia
guatemalteca.

2. Efectos sobre el crecimiento econdmico

Al contribuir al financiamiento de las importaciones que realiza el pais, y
facilitar el acceso a insumos producidos en el exterior, las remesas
internacionales influyen en el crecimiento econdmico, por el lado de la
oferta agregada global. Por aparte, al incrementar el ingreso disponible de
la poblacidén, en especial de los estratos de ingresos medios o bajos,
estimulan el consumo privado, principal componente de la demanda agregada
global. Ademds, aunque en un grado menor, también pueden ayudan a acrecentar
el ahorro nacional.

Para precisar mejor cdmo influyen las remesas internacionales en el
crecimiento econdmico, se ensayé una aplicacién de la metodologia del
miltiplicador modificado del comercio exterior de Harrod (Thirwall,A.P y
N.Hussain, 1982). El método toma como punto de partida el supuesto que la
mayor restriccidén para el crecimiento econdmico estd dada por la posicidn de
la balanza de pagos. Esta establece el limite de crecimiento de la demanda a
la cual se habrd de adaptar la oferta. Iuego, estimando tasas de crecimiento
de largo plazo de la economia, se establece una relacidén funcional entre el
crecimiento de las exportaciones y el de las importaciones que preserve la
posicidn inicial en balanza de pagos, manteniendo el equilibrio en cuenta
corriente y suponiendo que no varian los términos de intercambio.

Aplicando esta metodologia al caso guatemalteco, los resultados muestran
una incidencia positiva de las remesas sobre el crecimiento del producto
interno bruto (PIB) (véase el cuadro 8). En el periodo mis grave de la
crisis econdmica, afios 1982 y 1983, el PIB decrecid en términos reales 3.5% y
2.6% respectivamente, como resultado de la contraccidn del comercio exterior
y de otros factores como la fuga de capitales y el deterioro de la relacidn
de términos de intercambio. Sin embargo, los ingresos por remesas habrian
alentado un modesto crecimiento econdmico (0.3% como minimo), evitando una
mayor contraccién de la actividad productiva. Por otra parte, durante el
periodo de recuperacién a partir de 1986, las remesas internaciocnales a
Guatemala continuaron siendo un estimulo a la expansién econdmica o, mas
bien, contraponiéndose a sus factores depresivos como el cambio en los
precios relativos de las exportaciones e importaciones. En 1987, cuando el
PIB real crecié en 3.1%, los efectos del comercio exterior habrian sido
negativos, pero contrarrestados por otros factores como el mayor flujo de
capitales habrian inducido un crecimiento positivo de la actividad. Entre los
factores propicios se incluyen los ingresos por remesas, que habrian alentado
una expansién econdmica del 0.6% como minimo.
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3. Efectos scbre la distribucién del ingreso

Considerando el nimero de remitentes y un promedio de 5.48 personas por grupo
familiar, se puede estimar el total de habitantes beneficiados por 1la
percepcién de remesas. Asi, de 492,700 personas hacia 1980, éstos podrian
haber llegado hasta casi 1.8 millones de personas en 1989. Tal estimacidn
indica un crecimiento promedio miximo del 16.6% anual en el nimero de
beneficiarios directos de las remesas, ritmo que supera con creces al de
crecimiento demografico. De ser asi, la proporcién de habitantes
beneficiados con las remesas en el total de la poblacidén estaria
incrementéndose aceleradamente. Del 6.5% en 1980, habrian pasado hasta
19.9% en 1989.

Aunque las estimaciones previas se refieren a los mAximos posibles, pues
suponen que cada enigrante que envia remesas lo hace a un grupo familiar
distinto, en todo caso indican que una proporcidén creciente de la poblacidn
estaria percibiendo algin incremento en sus ingresos. En términos
cuantitativos este incremento seria mds bien leve. Sin embargo, su
importancia cualitativa puede ser maydscula al hacer posible la satisfaccién
de necesidades que, probablemente, quedarian insatisfechas.

Dadas las estimaciones anteriores, el promedio anual de ingreso por
habitante originado en remesas familiares habria sido alrededor de
215 quetzales en 1980, ascendiendo a unos 600 quetzales en 1989. El nivel de
ingresos por familia para 1989, entonces de 274 dquetzales al mes en
promedio, seéria apenas suficiente para cubrir el 80% del costo estimado de la
canasta basica de alimentos a diciembre del mismo afio (343 quetzales).

Ios datos precedentes permiten inferir que en Guatemala las remesas
internacionales estan introduciendo cambios en la distribucidén del ingreso,
que sin embargo, a nivel macroecondmico, son leves en vista del deterioro de
las condiciones de vida de la poblacién a partir de la crisis econdmica y
los costos sociales de las politicas de ajuste aplicadas en los ultimos afios.
Estadisticas oficiales revelan una dramdtica expansién de la pobreza y, mis
aun, de la miseria entre las familias guatemaltecas (véase el cuadro 9). De
1980 a 1987, la proporcién de familias en condicidn de extrema pobreza, es
decir con ingresos .menores al costo de la canasta basica de alimentos, se
multiplicé por 2.3. De hecho, aunque los datos revelan una leve mejoria en
1988, la pobreza extrema abarcaba al 64.5% de las familias. ILa proporcién de
familias en condicién de pcbreza no extrema, es decir, con ingresos por
encima del costo de la canasta bdsica de alimentos pero inferiores al de la
canasta bdsica de bienes y servicios, se redujo de 1980 a 1987 a menos de la
mitad, por haber caido a situacién de pobreza extrema. Para 1988 abarcaba
al 18.9% de las familias. Las familias no pobres forman el 16.6% del total
en 1988. De hecho, en cuanto a proporciones del total de familias,
representan menos de la mitad de las que eran a comienzos de los afios
ochenta.

En este contexto, los cambios en la distribucidén del ingreso, como
resultado de las remesas familiares tienen aun sdélo un cardcter temporal y
limitado. Temporal porgue, si bien permiten mejorar las condiciones de vida
de las familias perceptoras, no hay indicios claros de que estén generando
una dindmica que haga permanente su mejoria. MAs bien parece que se estd
incorporando la dependencia externa hasta el nivel de las familias que, en
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estos casos, pasan a depender del ingreso generado por los emigrantes en el
exterior. Limitado porque, en la ldgica de los circulos viciosos de la
pobreza, las familias extremadamente pobres serian también las menos
beneficiadas por las remesas debido a sus dificultades previsibles para
financiar la emigracién de algunos de sus miembros al extranjero.

D. El marco institucional

1. Instrumentos de envio de las remesas

Tres elementos fundamentales constituyen lo que podria concebirse como el
marco institucional de las remesas internacionales: 1) el instrumento
monetario/financiero de envio, ii) el medio a través del cual se efectua la
transferencia, y 1ii) el mercado cambiario donde se convierte la remesa a
moneda nacional.  Estos elementos influyen sobre los costos y rendimientos de
las remesas, asi como sobre la seguridad de percepcidén del envio.

Ia transferencia de remesas familiares se realiza bdsicamente a través
de dos instrumentos: los documentos financieros como las drdenes de pago
(money order) o el dinero en efectivo. Su seleccidén implica, de hecho,
considerar por lo menos dos puntos: el costo de adquirirlos para el remitente
y el rendimiento que pueda producir en moneda local para la familia que lo
recibe.

El uso de las drdenes de pago implica un costo de adquisicidén de
aproximadamente 4 ddlares para aquéllos expresados hasta por mil ddlares.
Estos corresponden al 99% de casos reportados por la encuesta realizada por
FADES. Datos de campo, obtenidos mediante la encuesta antedicha, revelan que
el 81.1% de los perceptores de remesas las reciben en érdenes de pago u otros
documentos bancarios. ILa vasta mayoria afirma no tener problema alguno para
cambiar a moneda local los valores recibidos (véase de nuevo el cuadro 10).
Por aparte, el 18.9% restante de los entrevistados recibe sus remesas en
forma de dinero en efectivo, lo que no implica costos de adquisicién para el
remitente, pero cuyo uso queda restringido por la inseguridad asociada al
canal de envio tipico de éste.

En cuanto a su rendimiento en moneda local, ambos instrumentos tienen un
impacto distinto en las familias receptoras. En efecto, la eleccién de
documentos como las drdenes de pago implica un rendimiento menor en términos
de quetzales para la familia que las recibe pues la tasa cambiaria para
documentos suele ser menor a la de divisas en efectivo, en el caso del
mercado extrabancario. Ia diferencia entre ambas tasas oscila entre unos
tres y cinco centavos de quetzal por ddlar, y se deriva de la mayor
probabilidad de falsificacién o alteracién de documentos que de papel
moneda.

2. Medios de envio

Los remitentes tienen tres medios principales para enviar fondos a sus
familiares en Guatemala: el correo estatal, los correos privados y "por
mano'", o sea el traslado por intermedio de algin amigo o pariente.
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Tradicionalmente, la Direccidn General de Correos y Telégrafos era la
encargada de la recepcidén de las remesas enviadas por correspondencia desde
el exterior y de su distribucién en todo el territorio nacional. Su uso
implica para el remitente un costo de alrededor de 5 ddélares, que puede
variar en funcién de la distancia entre el punto de envio y el de destino, en
concepto de porteado especial para piezas postales que contienen valores
declarados.

Sin embargo, en los ultimos afios ha sido notable la proliferacién en
todo el pais de eampresas de correo y nmensajeria internacional de cardcter
privado. Sus servicios se diferencian de los que brinda el correo estatal
por la seguridad y rapidez en la entrega de correspondencia y remesas. El
uso de este vehiculo tiene un costo modal de 11 ddlares por pieza postal con
valor declarado, que puede ser mayor en casos en gque se carece de sucursales
de la empresa de correo en el lugar de residencia del remitente.

El envié por mano consiste en la remisidén de ddélares en efectivo por
conducto de algun pariente o amigo que viaje hacia Guatemala. No se contd
con informacidén acerca del costo que impligque esta forma de envio. Es
previsible que su uso esté restringido por la frecuencia con que se da la
oportunidad de usarlo y los riesgos implicitos de pérdida de lo enviado.

El medio de envio elegido se relaciona estrechamente con el instrumento
de intermacidén que se escoja pues, tanto en el correo estatal como en los
privados, es obligatorio el uso de documentos como las érdenes de pago por
sus ventajas en cuanto a volumen y peso del envio, como por su calidad de
mecanismo bancario respaldado por un seguro contra pérdidas. Por el
contrario, el recurso a un pariente o amigo como conducto da margen a la
utilizacién, a conveniencia del remitente y del receptor en cuanto a los
costos y rendimientos de esos mismos documentos o de dinero en efectivo.

3. El mercado cambiario

A partir de la década pasada, han ocurrido en el pais una serie de
modificaciones en el régimen cambiario que, aungue no han estado orientadas a
afectar el fendmeno de las remesas que hasta hace poco tiempo se consideraba
como marginal en cuanto al ingreso de divisas, si han redundado en mayores
facilidades para su conversién a moneda nacicnal y en beneficios cambiarios
para las familias receptoras.

En 1984, dados los desequilibrios en el sector externo y los problemas
de liquidez externa, se adoptaron disposiciones de politica econdmica que
rompieron con la estabilidad cambiaria del pais, que por 60 afios habia
mantenido un tipo de cambio fijo con paridad de un quetzal por un délar. En
noviembre de ese afio se instituyeron tres mercados cambiarios en el pais:
1) el primero, que mantuvo el tipo de cambio oficial para atender el servicio
de la deuda externa y pagos por importacién de bienes esenciales; ii) el de
licitaciones con un tipo de cambio flexible para la importacién de insumos
necesarios para el aparato productivo, y 1ii) el mercado bancario con tipo
de canbio libre, para cubrir la oferta y la demanda de divisas por pagos de
otra naturaleza (turismo, remesas familiares, etc.).
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Desde entonces, los ingresos por remesas familiares quedaron sujetos
oficialmente a un esquema de tipo de cambio libre, dentro de las operaciones
correspondientes al mercado bancario. Aungue, de hecho, desde 1980 principid
a funcionar un mercado cambiario extrabancario con tipo de cambio libre.

Ia finalidad implicita de 1la politica cambiaria aplicada desde
1984 hasta mediados de 1989 era recuperar la estabilidad cambiaria del pais y
permitir a la autoridad monetaria retomar el control de esta variable. Cabe
recordar que desde 1980 la economia nacional comenzd a ser afectada por
fuertes desequilibrios en el sector externo, y por presiones especulativas.
Estas ultimas se ejercieron en un inicio en el mercado extrabancario y
paulatinamente fueron abarcando una proporcidn cada vez mayor de las
operaciones con divisas, lo que se tradujo en una desvalorizacidén del
quetzal.

Ias medidas aplicadas en este periodo incluyeron la institucién del
delito cambiario (decreto 94-85), que penaliza con prisién de dos a cinco
afios y multas equivalentes al monto del acto ilicito efectuado por quien
negociara divisas fuera de los mercados bancarios, incurriera en précticas de
subfacturacién de exportaciones o sobrefacturacidén de importaciones, o
utilizar las divisas obtenidas en 1los mercados de esencialidades y
licitaciones para fines distintos de los permitidos legalmente.

Ia reorganizacién del régimen cambiario incluyd, también, en febrero de
1985, un intento por asimilar el mercado extrabancario, con la legalizacién
de las casas de cambio, con lo que se pretendia mejorar el funcionamiento del
"Mercado Libre de Divisas". En agosto del mismo afio, el Congreso derogd el
acuerdo que autorizaba las casas de cambio, argumentado que éstas habian
propiciado la especulacién.

En junio de 1986, se inicid un proceso de unificacién cambiaria, con la
institucidén de tres nuevos mercados de divisas: el oficial, operado por el
Banco de Guatemala para atender el servicio de la deuda externa contratada
antes de su establecimiento, manteniendo la paridad oficial; el regulado, con
un tipo de cambio flexible fijado por la autoridad monetaria, operado por el
sistema bancario para atender ingresos generados por exportaciones hacia
fuera del 4&rea centroamericana y la demanda de divisas para unos
615 productos considerados importantes para el funcionamiento de la economia;
Y, €l nmercado bancario que continué atendiendo las demds operaciones con
divisas con un tipo de cambio libre.

Con este régimen se procuraba mantener un tipo de cambio controlado que
constituyera el elemento central de una politica de promocién de
exportaciones. Dentro de este proceso, las remesas siguieron jugando un
papel marginal en relacidén a la politica econdmica y su tratamiente continué
siendo el mismo que se le asignara en el régimen anterior. Io que varid fue
el impacto provocado por las remesas sobre el ingreso de las familias
receptoras, pues el tipo de cambio de los mercados bancario y extrabancario
tendidé a nivelarse con el fijado para el mercado regulado.

Ia situvacidén se modificd sustancialmente a fines de 1989 cuando se
decidié la 1liberacidén total del tipo de cambio y comenzd una etapa de
experimentacién que alterd totalmente la estrategia cambiaria del pais. Esta
se orientd, ya no con la finalidad de mantener algun control sobre el tipo de
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cambio, sino con la de captar en el mercado bancario la mayor cantidad
posible de divisas. Con tal fin, la autoridad monetaria instituydé una serie
de medidas que, ante la persistente escasez de divisas, posibilitaron el
fortalecimiento y proliferacidén de maniobras especulativas, que han producido
una acelerada desvalorizacién del quetzal sin precedentes en el pais (véanse
los cuadros 11 y 12).

Desde el punto de vista de las remesas, el viraje en la estrategia
cambiaria no tiene un efecto particular, puesto que desde 1984 las divisas
originadas en remesas han podido convertirse a moneda nacional con un tipo de
cambio libre en el sistema bancario. Sin embargo, las modificaciones de
politica abren la posibilidad de obtener mayores beneficios cambiarios.
Ademds, dada la intencidn de canalizar al mercado bancario los recursos que
se han estado manejando en el mercado extrabancario y el propio crecimiento
del volumen de remesas, se les reconoce ya una importancia especial. Incluso
se ha puesto en marcha una profusa campafia publicitaria para promover su
conversidén a moneda local en los bancos, facilitando los procedimientos para
ello, y haciendo mas flexibles los requisitos formales para este tipo de
operacién. De acuerdo con la resolucién JM=-208-90 de la Junta Monetaria,
emitida en septiembre de 1990, cuando se trate de remesas hasta por mil
délares basta solamente con la identificacién del receptor para la compra de
sus divisas, con lo cual se beneficia a los perceptores de remesas. Este
atractivo del mercado bancario, sin embargo, no compensa sus limitaciones mas
importantes: su reducida cobertura geografica y su mal funcionamiento (la
liquidacién de las dérdenes de pago se retrasa hasta 60 dias).
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IT. IAS REMESAS Y IA ORGANIZACION FAMILIAR DE IOS POBRES

A. Descripcidén de la encuesta levantada en Guatemala

El andlisis socioecondémico de las familias de bajos ingresos, perceptoras o
no de remesas, cuyos resultados se presentan en este capitulo y en el
siguiente, se efectud a partir de informacidén empirica obtenida por medio de
trabajo de campo, consistente en una encuesta muestral.

Ia realizacidén de la encuesta comprendid tres etapas. En la primera se
seleccionaron comunidades para realizar la investigacidn, y se identificaron
barrios y viviendas de familias pobres. En la segunda etapa se hizo una
prueba piloto de la boleta de encuesta aplicdndola en 60 casos. Por ultimo,
se levantd la encuesta en los colectivos y unidades muestrales escogidos.
Estas actividades se llevaron a cabo del 18 de mayo al 6 de junio de 1990.
En su oportunidad, se atendieron actividades de capacitacién, como 1la
preparacién del equipo humano para el trabajo de campo, conformado
preferentemente por trabajadoras sociales, explicando los propdsitos de la
encuesta y el manejo del instrumento de recopilacidén de datos.

El trabajo de campo se realizd en seis departamentos: Guatemala (ciudad
capital), Quetzaltenango, Huehuetenango, Jutiapa, Jalapa y Chiquimula (véase
el cuadro 13). Ia seleccidn se basdé en la existencia de un nimero
considerable de familias receptoras de remesas en dichos departamentos. En
total se encuesté a 672 familias pobres, seleccionadas a partir de
caracteristicas de la vivienda. Ia muestra incluyé a 555 familias (82.6%)
con parientes emigrados hacia América del Norte (identificadas como Grupo 1),
que reciben remesas monetarias; y 117 familias (17.4%) sin emigrantes ni

remesas (identificadas como Grupo 2). Asimismo, la muestra se distribuyé
entre familias de &areas urbanas (90%) y de &reas semiurbanas (10%). Su

clasificacién estuvo determinada por las condiciones en que se captd la
informacidén, dado que sdélo se accedié a comunidades urbanas y a algunas
familias residentes fuera del nicleo urbano aungue no propiamente en zonas
rurales.

El tamano de la muestra y su distribucidn en las categorias sefialadas se
definié en funcidén de las posibilidades y limitaciones de tiempo y recursos
con que trabajd el equipo de campo. Fue virtualmente imposible hacerlo de
otra forma, puesto que en Guatemala se carece de registros acerca de la
cantidad y ubicacién egpacial de las familias cque reciben remesas del
exterior, lo que impide conocer la dimensidn del universo en estudio y de
otros pardmetros usuales para la definicidn del tamafio y distribucidén de la
muestra.

No obstante que se trata de un muestreo no aleatorio, la muestra se
considera representativa por el nivel de ingreso de las familias encuestadas,
en cuanto a la caracterizacidén sociocecondmica de familias pobres. Asimismo,
es pertinente aclarar que la muestra se dirigid hacia las familias de bajos
ingresos, pero no a las familias extremadamente pobres, como se verd a la luz
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de los datos de ingreso y patrimonio familiares, y acceso a servicios de agua
y electricidad.

Sin embargo, hay que enfatizar que la muestra no es representativa de

del universo en estudio, en cuanto al peso relativo de las familias
perceptoras de remesas dentro del total de familias de bajos ingresos.

B. El entorno fisico de las familias de bajos ingresos

1. Cordiciones de urbanismo

Respecto a las condiciones de urbanismo de las zonas donde se localizaron las
viviendas de las familias informantes, se consideraron tres aspectos bdsicos:
el tipo de calles, la disposicidén de agua potable y de &reas para cultivos o
crianza de animales (véase el cuadro 14). En mas de la mitad de los casos,
las calles son de tierra o grava. Aproximadamente el 40% presentan calles de
piedra o adoquin, indistintamente que se trate de &reas urbanas o
semiurbanas, y sélo un pequefio porcentaje en el &rea urbana presenta calles
con asfalto o cemento. Ia mayoria de viviendas se ubican en zonas dque
cuentan con agua potable, y en el area semiurbana casi todas las viviendas
disponen de este servicio.

El alto porcentaje de viviendas ubicadas en calles pavimentadas con
piedra o adoquin y que disponen de agua potable se explica porgque la
investigacidén excluyd a las dreas rurales, aunque también podria ser indicio
de las mejoras introducidas en las commnidades con los recursos que el
Gobierno Central transfiere a las Municipalidades desde 1986 (8% del
presupuesto de ingresos ordinarios del Estado, por disposicién
constitucional).

En lo atinente a la disposicién de espacios fisicos para cultivos o
crianza de animales, mds de la mitad de las viviendas del area semiurbana los
poseen, en tanto que en el Aarea urbana sdlo el 15% lo hace. Tales
condiciones son mds bien propias del &rea rural o de las zonas préximas a
ella.

2. Caracteristicas de la vivienda

Sin que existan diferencias significativas seguin se trate del &rea urbana o
semiurbana, las familias incluidas en la muestra habitan en viviendas
pequefias, con dos dormitorios en promedio (véase el cuadro 15). En la
mayoria de casos tienen cocina independiente y bafio privado, aunque casi el
7% carecen de estas instalaciones sanitarias.

Casi la totalidad de viviendas estdn construidas con materiales
duraderos. Ia mayoria dispone de agua potable, aungue no se precisd si se
trata de chorros privados o publicos. El 96% de las viviendas cuenta con
energia eléctrica. Respecto de ambos servicios, la proporcién de viviendas
que cuenta con ellos supera las que reporta la fuente oficial (Instituto
Nacional de Estadistica,1990): 81% con disponibilidad de energia eléctrica y
87% con algun tipo de abastecimiento de agua.
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Ios indicadores de urbanismo y de las condiciones de vivienda permiten
inferir que las familias de bajos ingresos de &reas urbanas y semiurbanas
satisfacen recuerimientos minimos de vivienda, sin presentar indices de
hacinamiento. '

Entre las familias perceptoras de remesas, un peguefio porcentaje cambid
de vivienda desplazdndose dentro de la ciudad (véase el cuadro 16). Cuatro
de cada diez familias gue se mudaron consideran que sin la ayuda de las
remesas no hubieran cambiado de vivienda. A la vez, un 10% no sabe si
hubiera podido mudarse, en ausencia de las remesas.

C. Organizacidén y liderazgo familiax

1. Composicidn del grupo familiar

El grupo familiar, excluyendo a los emigrantes, estd compuesto en promedio,
por 5 o 6 miembros (véase el cuadro 17 parte A). En el caso de las familias
del area semiurbana gue no reciben remesas el promedio es de 3 o 4 miembros.

Ia similitud del tamafio del grupo familiar entre las familias con
enigrantes y las familias sin ellos, y el hecho que en el drea semiurbana el
grupo familiar sea mayor cuando se trata de hogares con emigrantes, son
relevantes para caracterizar ambos tipos. Aportan elementos acerca de la
situacién del grupo familiar previo a la emigracidén y de los canbios
producidos con ella. Porgue, considerando gque las familias con emigrantes
reportaron en promedio 1 ¢ 2 parientes en el extranjero (véase el cuadro
18 parte A) se deduce que éstas eran originalmente mayores y tenian una
presién mas fuerte para buscar alternativas de sobrevivencia familiar. Otras
posibilidades son que después de la emigracidén se hayan incorporado mds
miembros al hogar, o bien que se haya dado la fusién de dos grupos familiares
concurrente con la migracién. Cabe sefialar que tras ésta, cerca de la
tercera parte de familias con emigrantes reportan cambios en el numero de
miembros del hogar (véase el cuadro 17).

Ia estructura etaria de las familias (frecuencia relativa de los
miembros de cada grupo de edades respecto del total de integrantes de la
familia) no presenta diferencias sequn se trate de hogares con remesas o sin
ellas, en cuanto al grupo de personas de edad activa. Sin embargo, diverge
en cuanto a las personas nenores de 15 aflos o mayores de 60. El peso
relativo de las personas de la tercera edad es mayor en las familias con
emigrantes que en las familias sin emigrantes. Consecuentemente, la
ponderacién respectiva de los jévenes es menor. Tal diferencia se puede
relacionar con la forma de integracidén de la familia, que en el caso del
grupo con emigrantes tiene una mayor ampliacién en sentido vertical.

2. Formas de integracidn familiar

ILos datos recabados mediante la encuesta permiten algunas inferencias acerca
de la forma de integracidn del grupo familiar (véase el cuadro 17 parte B), a
partir del andlisis de la relacidn existente entre el jefe de hogar y los
menores de 15 afos.
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Casi la totalidad de familias sin emigrantes estédn integradas
nuclearmente (padres e hijos). Ademds, se detectan formas de integracidén
vertical (incorporacién de ascendientes o descendientes) en menos del 10% de
los casos. FEntre las familias con emigrantes, en cambio, la integracidn
nuclear corresponde al 66% de los casos. la integracidén vertical corresponde
al 23%, y se cbservan casos de integracién nuclear incompleta (donde el jefe
de familia es hermano de los menores), de integracidén colateral (scbrinos
nenores del jefe de hogar), e incluso casos de integracidn no familiar (donde
la tutela de los menores estd a cargo de un adulto con el cual no tienen
vinculos familiares).

3. Liderazgo familiar

En lo que se refiere al liderazgo, en la mayoria de hogares el Jjefe de
familia es hombre (véase el cuadro 17 parte A). No obstante, la migracidn
estd originando cambios, puesto que se cbserva una mayor proporcién de
myjeres como jefes de hogar entre las familias cue reportaron emigrantes,
respecto de las que dijeron no tenerlos. Por otra parte, en el &rea
semiurbana la proporcidn de hogares con jefe de familia mujer es cercana a la
mitad de los casos, tanto si se trata de familias con emigrantes como en el
caso contrario. Este canbio en las relaciones de liderazgo familiar se
vincula no sélo con la emigracién intermacional, sino también con otros
fendmenos sociales sobre los cuales, sin embargo, no se recabd informacidn.

Respecto de los canbios en el liderazgo familiar, la quinta parte de las
familias urbanas con emigrantes, y la cuarta parte de las del Area semiurhana
refirieron que la jefatura familiar se desplazd a otra persona a raiz de la
migracién. Esta modificacidn ha significado el fortalecimiento del liderazgo
de la mujer en la familia, pues en la mayoria de casos el jefe anterior era
honmbre y la traslacidn del liderazgo se efectud hacia el cényuge. En segundo
lugar en importancia, la transferencia del liderazgo se hizo hacia la
generacién anterior, los padres del jefe de familia emigrante. '

los canbios en el liderazgo familiar son congruentes con el papel que el
emigrante desempefiaba en la familia, inferido de su relacién con el Jjefe
actual. “En la mayoria de casos, y casi en la totalidad para el &rea
semiurbana, los emigrantes fueron los hijos del jefe actual. Esto es
explicable por la naturaleza de las responsabilidades familiares de los
hijos, en general no vitales para la supervivencia del grupo familiar, por la
propla necesidad de la generacidn joven de independizarse de sus padres, o
bien por el apoyo paterno en cuanto a incorporar a la familia del emigrante a
su propio micleo (véanse los cuadros 18 y 19).

En sequndo lugar, los emigrantes son los hermanos del jefe actual, lo
que explica los casos de ampliacién colateral de la familia. Inego siguen en
importancia otros parientes, los cédnyuges y por dltimo los padres del jefe
actual.

El envio de remesas también introduce o refuerza cambios en el liderazgo
familiar, al modificar la distribucién del ingreso al interior del hogar
puesto que solamente en el 60% de los casos es el jefe de familia quien
recibe y decide el uso de las remesas (véase el cuadro 18 parte B). En orden
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de importancia le siguen el cédnyuge y los padres, para guienes el ingreso
adicional posibilita mayor autonomia de gasto.

Pero la emigracidn internacional y las remesas no limitan sus efectos
solamente a modificar la composicién de la familia y su liderazgo sino que,
my probablemente, afectan todo el sistema de relaciones familiares. En este
sentido, el lugar de destino de la emigracidn puede ser relevante, dado dque
incide en las posibilidades de mantener contacto y comnicacidn, y también
scbre las perspectivas del emigrado y sus familiares.

4. Actividades econdmicas

la relacién entre los mienbros en edad de trabajar y los restantes, para las
familias de bajos ingresos es del 50% en promedio indistintamente de si son
familias con emigrantes (véase el cuadro 17 parte A). Bastante similar es la
tasa de ocupacién en ambog grupos. En promedio, en los dos tipos de
familias no sélo trabaja el jefe de hogar sino también algin otro miembro del
hogar. '

Ia ausencia de caracteristicas distintivas en la ocupacién entre los
grupos de familias en estudio, indica que, salvo diferencias en la
naturaleza e intensidad del trabajo, no se estd desalentando el desarrollo
de tareas remunerativas a causa de la percepcidn de remesas.

En la ocupacidn principal de los jefes de familia destaca el trabajo por
cuenta propia (comercio u oficios independientes), como actividad modal en el
drea urbana para la totalidad de la muestra y en el &rea semiurbana entre
las familias que no reciben remesas. Esta es la ocupacién de mis del 40% de
los entrevistados (véase el cuadro 20 parte A). Ias labores agricolas son
importantes en el &rea semiurbana, en especial entre las familias que
perciben remesas. Cerca de la tercera parte tiene este tipo de ocupacidén.
Claramente, son menos inportantes en los demds grupos de familias. Ias
categorias de cbrero o empleado, salvo en el caso de las familias urbanas
sin emigrantes ni remesas, corresponden a menos de la quinta parte de los
jefes de familia. Asimismo, dada la proporcidn de mujeres como jefes de
hogar y el hecho que menos de la mitad de ellas desempefian ocupaciones
remineradas por condicionamientos socio-culturales, una proporcién alta de
jefes de hogar se dedica exclusivamente a las tareas del hogar (véase el
cuadro 20 parte B). El fendmeno se acentia en las familias de 2zonas
semiurbanas que reciben remesas.

El perfil ocupacional descrito muestra que menos de la mitad de los
jefes de familia trabajan como asalariados. Iuego, constituye un indicio de
su condicidén de marginalidad, condicidén estrechamente wvinculada con el
fendmeno de la emigracidén internacional como corroboran los datos empiricos.
De acuerdo con la informacién de la encuesta, en el caso de las familias
urbanas, la participacién relativa de los cbreros, empleados y trabajadores
agricolas en la actividad principal de log jefes de las familias con
emigrantes, es inferior en 10 puntos porcentuales al de las familias sin
ellos.

Por otra parte, la evolucién del desempleo, abierto y equivalente, es
indicativa del aumento de la poblacidén en condiciones de marginalidad. Segin
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la Secretaria General del Consejo Nacional de Planificacidén Econdmica
(SEGEPLAN), en 1980 el desempleo total afectaba a 680,000 personas o el
31.1% de la poblacién econdmicamente activa. Para 1985, eran mis de un
millén los desempleados, y en 1989 ascendian a 1.2 millones o 41.6% de la
PEA. Ademads, a partir de 1986, el desempleo presenta una tasa de crecimiento
del 2.2%, que se situa por debajo del 9.5% observado durante el quinguenio
anterior. No cbstante, su evolucién relativa a la de la PEA (2.9%) implica
que de cada 100 personas de nuevo ingreso a la PEA en el pais sdlo
24 encontrardn enpleo.

El proceso de marginalizacidén sumado al acelerado empcbrecimiento de las.
mayorias ayudan a explicar el rdpido incremento de la emigracidn hacia fuera
del pais en los Wltimos afios. Ambas constituyen presiones econdmicas que
colocan a la emigracién como parte de una estrategia de mejoramiento en el
nivel de vida o de mera scbrevivencia. las limitaciones del sistema
econdmico guatemalteco para ocupar plenamente a la mano de obra nacional
explican la parte mds importante de la faceta de la expulsidén de migrantes.
Ios requerimientos de mano de obra barata en el polo de atraccidn,
Estados Unidos en este caso, explican la faceta de la atraccidn de migrantes.
Se genera asi una nueva forma de dependencia. Ia estabilidad del sistema
econémico guatemalteco se vuelve mds dependiente de la persistencia de esta
via de salida para el excedente relativo de mano de cbra. A la vez, la
dependencia se extiende hasta las unidades microecondmicas de las familias,
cuyos ingresos y posibilidades de satisfaccidn de necesidades elementales
dependen, en todo o en parte, del flujo monetario de las remesas que envian
sus parientes emigrados.

D. Participacién econémica de la muier

la emigracidén de guatemaltecos hacia América del Norte ha provocado que mis
mijeres asuman el liderazgo familiar. A la vez, ha generado otra serie de
variaciones, incluso cuando el hombre sigue siendo el jefe de familia. Estos
cambios tienden a aumentar la participacién de la mijer en asuntos
econdmicos, aunque éstas en muchos casos se mantengan ain circunscritas al
anbito del hogar.

Son perceptibles algunos cambios en cuanto a la disposicidn del ingreso
familiar por parte de las mujeres (véase el cuadro 21). En casi la tercera
parte de hogares cuyo jefe de familia es hombre, la ayuda en remesas ha
conducido a que las mujeres dispongan de una mayor proporcidén del ingreso
familiar. A ello se puede atribuir que, en la mayoria de familias que
reciben remesas, las mujeres dispongan de mis de la mnitad del ingreso
familiar, mientras que en las gue no las reciben ocurre lo contrario. Tales
cambios se vinculan con el hecho que una proporcidn significativa de
emigrantes envia remesas no al jefe de familia sino a su esposa.

En cuanto a la contratacidén de préstamos sdlo cerca de la cuarta parte
de mujeres lo ha hecho (véase el cuadro 21). Esta proporcidén aumenta en los
hogares con jefe mujer. DPor otra parte, la diferenciacidn segin se trate de
familias con o sin remesas apunta que la existencia de este ingreso
adicional desestimula la contratacién de préstamos, puesto que permite
satisfacer mejor las necesidades familiares. De hecho, éste es precisamente
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de importancia le siguen el cényuge y los padres, para quienes el ingreso
adicional posibilita mayor autonomia de gasto.

Pero la emigracién internacional y las remesas no limitan sus efectos
solamente a modificar la composicién de la familia y su liderazgo sino que,
my probablemente, afectan todo el sistema de relaciones familiares. En este
sentido, el lugar de destino de la emigracién puede ser relevante, dado due
incide en las posibilidades de mantener contacto y comunicacién, y también
sobre las perspectivas del emigrado y sus familiares.

4, Actividades econdmicas

Ia relacién entre los miembros en edad de trabajar y los restantes, para las
familias de bajos ingresos es del 50% en promedio indistintamente de si son
familias con emigrantes (véase el cuadro 17 parte A). Bastante similar es la
tasa de ocupacidn en anmbos grupos. En promedio, en los dos tipos de
familias no sélo trabaja el jefe de hogar sino tawmbién algin otro miembro del
hogar. '

la ausencia de caracteristicas distintivas en la ocupacién entre los
grupos de familias en estudio, indica gque, salvo diferencias en 1la
naturaleza e intensidad del trabajo, no se estd desalentando el desarrollo
de tareas remunerativas a causa de la percepcidn de remesas.

En la ocupacidn principal de los jefes de familia destaca el trabajo por
cuenta propia (comercio u oficios independientes), como actividad modal en el
drea urbana para la totalidad de la muestra y en el Area semiurbana entre
lag familias gue no reciben remesas. Esta es la ocupacién de mds del 40% de
los entrevistados (véase el cuadro 20 parte A). ILas labores agricolas son
importantes en el &area semiurbana, en especial entre las familias que
perciben remesas. Cerca de la tercera parte tiene este tipo de ocupacidn.
Claramente, son menos importantes en los demds grupos de familias. Ias
categorias de obrero o empleado, salvo en el caso de las familias urbanas
sin emigrantes ni remesas, corresponden a menos de la quinta parte de los
jefes de familia. Asimismo, dada la proporcién de mujeres como jefes de
hogar y el hecho que menos de la mitad de ellas desempefian ocupaciones
remuneradas por condicionamientos socio-culturales, una proporcidén alta de
jefes de hogar se dedica exclusivamente ‘a las tareas del hogar (véase el
cuadro 20 parte B). El fendmeno se acentia en las familias de 2zonas
semiurbanas que reciben remesas.

El perfil ocupacional descrito muestra que menos de la mitad de los
jefes de familia trabajan como asalariados. Iuego, constituye un indicio de
su condicién de marginalidad, condicidén estrechamente wvinculada con el
fendmeno de la emigracién internacional como corroboran los datos empiricos.
De acuerdo con la informacidén de la encuesta, en el caso de las familias
urbanas, la participacién relativa de los cbreros, empleados y trabajadores
agricolas en la actividad principal de los jefes de las familias con
emigrantes, es inferior en 10 puntos porcentuales al de las familias sin
ellos,

Por otra parte, la evolucién del desempleo, abierto y equivalente, es
indicativa del aumento de la poblacidn en condiciones de marginalidad. Segin
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la Secretaria General del Consejo Nacional de Planificacién Econdmica
(SEGEPIAN), en 1980 el desempleo total afectaba a 680,000 personas o el
31.1% de la poblacidén econdmicamente activa. Para 1985, eran mas de un
millén los desempleados, y en 1989 ascendian a 1.2 millones o 41.6% de la
PEA. Ademas, a partir de 1986, el desempleo presenta una tasa de crecimiento
del 2.2%, que se sitta por debajo del 9.5% cbservado durante el quinguenio
anterior. No cbhstante, su evolucién relativa a la de la PEA (2.9%) implica
cque de cada 100 personas de nuevo ingreso a la PEA en el pais sdlo
24 encontrardn empleo.

Fl proceso de marginalizacién sumado al acelerado empobrecimiento de las.
mayorias ayudan a explicar el rdpido incremento de la emigracidén hacia fuera
del pais en los ultimos afios. Ambas constituyen presiones econdmicas cue
colocan a la emigracién como parte de una estrategia de mejoramiento en el
nivel de wvida o de mera sobrevivencia. las limitaciones del sistema
econdmico guatemalteco para ocupar plenamente a la mano de cbra nacional
explican la parte més importante de la faceta de la expulsidn de migrantes.
Ios requerimientos de mano de obra barata en el polo de atraccidn,
Estados Unidos en este caso, explican la faceta de la atraccidn de migrantes.
Se genera asi una nueva forma de dependencia. la estabilidad del sistema
econémico guatemalteco se vuelve mas dependiente de la persistencia de esta
via de salida para el excedente relativo de mano de obra. A la vez, la
dependencia se extiende hasta las unidades microecondémicas de las familias,
cuyos ingresos y posibilidades de satisfaccién de necesidades elementales
dependen, en todo o en parte, del flujo monetario de las remesas que envian
sus parientes emigrados.

D. Participacién econdmica de la mujer

la emigracién de guatemaltecos hacia América del Norte ha provocado que mds
mijeres asuman el liderazgo familiar. A la vez, ha generado otra serie de
variaciones, incluso cuando el hombre sigue siendo el jefe de familia. Estos
cambios tienden a aumentar la participacién de la mujer en asuntos
econdmicos, aunque éstas en muchos casos se mantengan aun circunscritas al
ambito del hogar.

Son perceptibles algunos cambios en cuanto a la disposicién del ingreso
familiar por parte de las mujeres (véase el cuadro 21). En casi la tercera
parte de hogares cuyo jefe de familia es hombre, la ayuda en remesas ha
conducido a que las mujeres dispongan de una mayor proporcidn del ingreso
familiar. A ello se puede atribuir que, en la mayoria de familias que
reciben remesas, las mujeres dispongan de mds de la mitad del ingreso
familiar, mientras que en las que no las reciben ocurre lo contrario. Tales
canbios se vinculan con el hecho que una proporcién significativa de
emigrantes envia remesas no al jefe de familia sino a su esposa.

En cuantoc a la contratacidn de préstamos sdlo cerca de la cuarta parte
de mujeres lo ha hecho (véase el cuadro 21). Esta proporcidén aumenta en los
hogares con jefe mujer. Por otra parte, la diferenciacidén segquin se trate de
familias con o sin remesas apunta cque la existencia de este ingreso
adicional desestimula la contratacidén de préstamos, puesto que permite
satisfacer mejor las necesidades familiares. De hecho, éste es precisamente
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el uso que se da tanto al dinero prestado como al proveniente de remesas. ILa
mayor parte de mujeres que ha contraido préstamos lo ha hecho con familiares,
amigos © vecinos, lo que resulta comprensible dadas las limitaciones para
satisfacer los requerimientos de instituciocnes financieras como los bancos e
incluso las cooperativas. FEn la mayoria de ocasiones, el dinero obtenido a
través de préstamos se ha destinado a la alimentacién y el vestuario de la
familia. En general, es muy baja la proporcién de hogares en que se ha
utilizado ese dinero para invertir en negocios o para financiar pasajes para
ir a Norteamérica.

Ia principal razdén por la que la mayoria de mijeres no ha solicitado
préstamos es la falta de costumbre. Esta se asocia con la prevalencia de
patrones socioculturales que relegan a la mujer a desempeflarse como esposa y
madre, Y reservan para el hombre el agenciarse de recursos para la
subsistencia familiar.

En materia de ocupacidén femenina, la percepcién de remesas casi no ha
afectado sus tendencia a trabajar en actividades remuneradas fuera del hogar
(véase el cuadro 21). Ia mayoria indicd que trabajaba igual que antes de
recibir remesas. Sin embargo, en los hogares con jefe mujer mis de una
guinta parte refirié trabajar menos que antes.

El andlisis precedente sugiere algunos cambios en la participacidén de la
mijer en la economia, originados en la emigracién internacional y la
percepcidén de remesas. La asuncidn del liderazgo familiar por parte de la
mijer, ante la emigracidén del jefe hombre, o el hecho que sea la mujer quien
recibe las remesas del exterior, son circunstancias que permiten que ellas
dispongan ahora de una proporcién mayor del ingreso familiar. Sin embargo,
estas variaciones se circunscriben al ambito familiar, fuera del cual la
participacién femenina en la economia permanece inalterada, como 1lo
demuestran los aspectos sondeados en esta investigacidn. Entre ellos
destacan la ocupacién femenina remunerada, la obtencidn de préstamos, y el
uso del dinero prestado o proveniente de remesas para la atencién de
necesidades de consumo familiar mds que para actividades de inversidn.

Todo esto significa que los canbios en la participacién femenina en la
economia como resultado de la emigracién internacional y de la percepoién de
remesas no resuelven la condicidén marginal a la que la sociedad relega a la
mujer.
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IIT. LAS REMESAS Y LA ECONOMIA FAMILIAR EN HOGARES DE BAJOS INGRESOS

A. Efectos sobre los ingresos

1. El ingreso familiar interno

Ia crisis de inicios de los ochenta y las politicas de ajuste macroecondmico
emprendidas, junto con sus efectos de redistribucidén regresiva del ingreso,
han acentuado el fendmeno de la pobreza en Guatemala. Segun datos oficiales,
en 1989 el 80% de las familias percibia el 40% del ingreso, y el 73.7% de las
familias obtenia ingresos mensuales inferiores a los 400 quetzales (Instituto
Nacional de Estadistica 1990). Es decir, sus ingresos eran menores o, cuando
mas, equivalentes al costo de la canasta basica de alimentos, lo que las
ubica en condiciones de extrema pobreza. En este contexto, el efecto de las
remesas Internacionales scbre los ingresos de las familias perceptoras
establece la distincidn entre la miseria y la pobreza no extrema. Tal se
desprende de la evidencia empirica obtenida por medio del trabajo de campo.

El ingreso promedio de los jefes de familia, por remuneracién a la
ocupacién principal en actividades locales, asciende a 301 quetzales al mes
(véase el cuadro 22). Se cbserva una diferencia minima entre los promedios
para las familias con y sin remesas, ya que en el primer caso el ingreso es
superior en 2% al del segundo. Esta diferencia se acentia, llegando a ser
del 25%, dentro de la categoria ocupacional de obrero o empleado, que
presenta los promedios mds altos de ingreso. Sin embargo, tiene el orden
contrario en la categoria de trabajadores por cuenta propia, gue comprende a
la mayoria de la muestra. En este caso, los jefes de familia que no reciben
remesas tienen un ingreso superior en 6% al de los Jjefes de familias que
cuentan con esa ayuda. Ios Jjefes de hogar de ambos grupos familiares
presentan los promedios de ingreso mis bajos cuando se trata de trabajadores
agricolas. AuUn con tales distinciones, en todos los casos, el ingreso de los
jefes de familia por su ocupacién principal es insuficiente para cubrir el
costo de la canasta basica de alimentos.

Esa situacién crea la necesidad de complementar el ingreso familiar con
el aporte de las remuneraciones percibidas por otros de sus mienbros. EL
ingreso familiar promedio para el total de la muestra es de 433 quetzales
por mes, de donde se puede inferir que otros miembros de la familia
contribuyen con casi una tercera parte del ingreso del hogar. Ilas familias
perceptoras de remesas tienen un ingreso medio superior en 7% al de las no
perceptoras. En todo caso, los ingresos familiares medios escasamente
superan la linea de la pobreza extrema, alcanzando a cubrir el 57% del costo
de la canasta bdsica de bienes y servicios (766 quetzales al mes). Otras
estimaciones identifican la pobreza no extrema a partir de un nivel de
ingresos equivalente al doble del valor de la canasta de aliwmentos, que para
Guatemala resultaria equivalente a 686.00 quetzales al mes a dicienbre de
1989.

Ias diferencias en el nivel de ingresos de los jefes de familia y de los
grupos familiares reflejan cque las posibilidades de generacién interna de
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recursos no se distinguen por el hecho que unas familias tengan emigrantes
gque les envian remesas y otras no.

2. El ingreso por remesas internacionales

En general, la percepcién de remesas internacionales aporta un ingreso
adicional para las familias, complementando al que se genera localmente, No
obstante, se observd la existencia de algunos casos donde no se reporta
ingreso interno. Es decir, hay familias cuyo uUnico ingreso son las remesas.

Respecto a la periodicidad de recepcidn de las remesas, mads de la mitad
de familias las reciben trimestral o mensualmente, una quinta parte cada seis
meses y sélo el 10% anualmente (véase el cuadro 23). Ia mayoria indicd que
no existen tendencias estacionales respecto a la percepcidn de remesas. Una
tercera parte sefialé que en diciembre es la época de mayor recepcidn de
remesas, y s6lo un 8% cue era en Semana Santa.

Ajustando los datos para comparar la percepcidn mensual de remesas, el
52% de los casos corresponden a remesas hasta por 100 ddlares (véase el
cuadro 23). A la vez, el 30% recibe entre 101 y 200 ddlares. S6lo el 18% de
las familias reciben mids de 200 ddlares. En general no existen diferencias
entre los residentes en dreas urbana o semiurbana, salvo que en esta Ultima
se reporta una frecuencia mayor (25%) de familias que reciben mis de
200 délares mensuales, respecto al area urbana (17.3%). El ingreso promedio
por remesas es de 119.90 ddlares al mes por familia, equivalentes a
513 quetzales a la tasa de cambio de mayo de 1990 periodo en el gque se
realizé la encuesta (véase el cuadro 24). Este monto supera el ingreso
familiar generado localmente.

Existen diferencias en cuanto a los ingresos promedio por remesas entre
las familias del &rea urbana y las del Area semiurbana; en ésta dltima el
promedio asciende a 124.65 ddlares, superior al ingreso medio de las familias
receptoras generado por otras fuentes. Ias familias que reportaron ingresos
generados internamente perciben un monto de remesas de 106.23 siendo mayor en
el area semiurbana. Estas familias totalizan, incluyendo remesas, un ingreso
promedio de 895.73 quetzales. Con él pueden cubrir el costo de la canasta
basica de bienes y servicios, colocdndose por tanto, por encima de la linea
de pobreza, aungue todavia en riesgo de depauperacién.

B. Efectos sobre el gasto familiar

1. Composicién del gasto familiar

En términos generales, las familias de bajos ingresos destinan alrededor de
80% de sus gastos a satisfacer necesidades de consumo, las que abarcan
alimentacidn, vestido, transporte y pago de renta por vivienda. Poco mds de
la décima parte se dedica a la educacidén y salud. Alrededor de un 8%, se
dirige al ahorro y la inversidén ya sea en forma de compra o mejora de
activos come vivienda, tierras de labor, animales de crianza, medios de
transporte y locales para negocios (véase el cuadro 25).
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los datos obtenidos muestran variaciones en la estructura del gasto
familiar, segun se trate o no del grupo perceptor de remesas. Un factor dque
sin duda influye en estas variaciones es el nivel mismo del gasto.

Conmparando la estructura promedio del gasto de las familias perceptoras
de remesas (hasta un miximo de 800 guetzales mensuales), con la del grupo de
familias cue no reciben este tipo de ingreso, se aprecian tres cuestiones:
i) las familias receptoras de remesas destinan una proporcidén ligeramente
menor de sus gastos al consumo; 1i) existe mayor capacidad de ahorro e
inversidn en el grupo que recibe remesas. Este asigna en promedio el 8% del
total de gasto a esos fines, mientras que en el grupo restante el porcentaje
es de sélo 5.2%, y iii) el peso relativo de los gastos para educacidén y salud
es similar en ambos grupos.

Ia menor proporcidn del gasto en consumo del grupo receptor de remesas
se relaciona con el hecho de que, en promedic, tienen un gasto mayor al de
las familias no perceptoras. Ello les permite destinar una proporcién menor
de su ingreso a satisfacer necesidades basicas y disponer de algun excedente
para el ahorro. La aplicacidn preferencial de ese excedente al ahorro, en
vez de la inversién, se puede explicar considerando que aun cuando la
inversién ocupa una proporcién menor del gasto total, en términos absolutos
es mayor. Ademds, el tratarse de compra de activos podria ser indicio de la
persistencia de patrones de irnversidn no diferenciados, entre los perceptores
de remesas respecto de las demds familias de bajos ingresos. Ello podria
relacionarse con lo limitado del excedente del ingreso por encima del
consumo, que no permite realizar mids que inversiones modestas, lo que a su
vez explica la preferencia por el ahorro como medio de acumulacidén para
diversos fines., Es claro gue también influyen en estos aspectos las
aspiraciones y la identificacién de las propias perspectivas del dgrupo
familiar.

Ia similitud existente en cuanto a la proporcién del gasto destinada a
salud y educacién es comprensible, también, porque en téminos absolutos es
mayor en el caso de las familias que reciben remesas. No cbstante, refleja
que la importancia atribuida a este rubro no es significativamente mayor.

En sintesis, a medida que las familias disponen de una capacidad de
gasto mds elevada, varia la composicién de éste. Se reduce la proporciédn
destinada al consumo, amplidndose consecuentemente la dedicada a la
acumulacidén de activos monetarios o fisicos. Sin embargo, no se identifica
una tendencia clara en cuanto al privilegio del ahorro o de la inversidn,
aunque si se observa la constancia en el porcentaje del gasto dedicado a
fines de educacién.

2. Magnitud del gasto familiar

Ia diferenciacidén mas importante entre el orupo de familias que perciben
remesas y el grupc que no lo hace radica en la magnitud del gasto (véase el
cuadro 26). EL gasto promedio de las familias perceptoras de remesas supera
en una tercera parte al de las que no reciben ingresos de esta naturaleza.

la estratificacién de las familias por tramos de gasto muestra una
concentracidn superior al 50% en el rango de gastos de 351 a 800 quetzales,
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en ambos grupos, perceptores o no de remesas. En el rango de gastos de hasta
350 quetzales se concentra el 25.4% de las familias que cuentan con remesas y
el 39.8% de las cque sdélo se apoyan en ingresos generados en el pais. Por
dltimo, en el estrato mas alto, con gastos de 801 quetzales o mis, se
encuentra el 21% de las familias que reciben remesas y sélo el 4.9% de las
gue no reciben.

Los promedios simples de gasto en inversidn, considerando exclusivamente
a quienes si proporcionaron este dato, nuestran valores mds altos para el
grupo de familias que no reciben remesas (véase de nuevo el cuadro 26). Cabe
sefialar que la representatividad estadistica es limitada pues sélo se trata
de ocho casos. Ademas, el gasto promedio en ahorro es superior entre los
perceptores de remesas que entre los no perceptores.

Del andlisis precedente se deduce que la percepcidn de remesas ha
originado cambios fundamentalmente cuantitativos en las erogaciones
" familiares de los beneficiarios, que apuntan a la expansién de patrones de
gasto caracteristicos de las familias de bajos ingresos. Esta expansidn
Cimplica una elevacidén sustancial en el nivel de vida de las familias que
reciben remesas.. Pero incluso asi, el crecimiento del consumo sélo llega a
ser ligual o ligeramente superior a los requerimientos bdsicos de bienes y
servicios. Ello brinda una explicacidn al hecho que la capacidad de ahorro e
inversidén siga siendo por demds baja, a pesar de la ampliaciédn swmfmatlva
del J.ngreso familiar a causa de las remesas.

Ahora bien, la encuesta refleja una inconsistencia aparente al comparar
los promedios de ingreso y gasto familiar, lo cual se explica por tres
razones principales. Ia primera es ¢gue la proporcidén de la muestra que
reportd ingresos no es igual a la que reportd gastos. Ia segunda tiene que
ver con el hecho que la informacidn de gastos se recopild solo para algunos
rubros seleccionados prev1.amentee F:malmente, tanbién deben tomarse en cuenta
los problemas de subvaluacidn del ingreso.

C. Efectos sobre los activos v la inversidn

1. Efectos sobre lcb)s activos

EL anallsls comparativo de la tenencia de bienes familiares seleccionados
~—v:1.v:Lenda, instalaciones para negocics y animales para crianza-- puede
servir de indicador de los efectos de las remesas sohre el patrimonio
familiar. Sin embargo, es sdlo un indicador aproximado, puesto que no se
recabd informacidén complementaria que hubiera permitido precisar mejor tales
efectos. Asi, para llegar a una conclusidn definitiva se requiere conoccer,
por ejermplo, la antigliedad de la tenencia de los bienes, y la forma de acceso
a los mismos.

En términos generales, las familias que reportaron ingresos por remesas
presentan indices de tenencia de bienes seleccionados mas altos que las
familias que cuentan sélo con sus ingresos internos (vedse el cuadro 27).
Sin embargo, las diferencias no parecen apreciables. En todos los casos son
inferiores al 10%. Por otra parte, la prelacién implicita establecida entre
los bienes seleccionados, de acuerdo al mayor o menor indice de tenencia, es
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similar en ambos grupos de familias. Estos datos permiten inferir que la
percepcidén de remesas soélo estaria generando una lenta expansidn de las
mismas pautas de gasto en actives fisicos.

Respecto a la tenencia de bienes familiares, la vivienda es la que
presenta los indices mds altos. El 82.7% de las familias son propietarias de
vivienda; con una proporcién mayor entre las familjas que reciben remesas que
entre las familias que no cuentan con esta ayuda. Ademds, en ambos casos, la
difusién de la tenencia es mayor en el area semiurbana que en la urbana. De
cualquier forma, el alto indice de propiedad que revela la muestra es
cercano al que reporta el INE para toda la Republica, incluyendo tafito
vivienda propia como cedida (Instituto de Estadisticas, 1990). - Si se
considera ademds a las familias que estén comprando vivienda, la proporcién
de familias que poseen vivienda propia o estdn en vias de hacerlo se eleva al
93.9% del total. El indice llega a 100% en el caso de familias semiurbanas
que reciben remesas y a 84.9% para el de las familias urbanas no perceptoras
de renesas.

la segunda clase de bienes familiares, en orden de importancia por el
indice de tenencia, son los animales pava crianza, Una tercera parte del
total de familias indicd poseerlos, con un indice wmenor para las famillas que
no tienen ingresos por remesas. Este supera al 50% de familias semiurbgnas.
Ia tenencia de instalaciones para negocio fue reportada por el 16.2% de las
familias con remesas y por un porcentaje menor de las familias sin este
ingreso. En cuanto a los otros bienes seleccionados, log datos revelan su

poca importancia.

2. Ia inversidn entre las familias perceptoras de remesas .

El andlisis de:lr ingreso y del gasto familiar muest;ra que las familias
perceptoras de remesas tienen un excedente promedio scbre sus gastos de
consumo aproxunadamente del 8%. Es decir, aplican alrededor del 8% de su
presupuesto familiar, distribuido en forma wuy parecida, al ahorrg o la
inversién. En términos monetarios ese porcentaje equivale, en promedio,
aproximadamente a 50 quetzales al mes., Tales magnitudes pueden considerarse
mis bien bajos, pero expresan las condiciones dificiles de las familias de
bajos ingresos. No cbstante, dado el contexto general en que se deservuelve

la economia guatemalteca, en particular por el vrépido procesp de .
desvalorizacidén del quetzal, las familias cue perciben ingresos por remesas .

cbtienen ademds beneficios cambiarios. En la medjda en gque estos superen la
pérdida del poder adquisitivo de 1@ moneda nacional a causa de la acelerada
inflacién, podrian generar mayores excedentes para el ahorro y la inversiédn.
De cualquier forma, la capacidad de inversidn dificilmente alcanzaria una
magnitud que permitiera emprender nuevos proyectos productivos sin un
financiamiento complementario. Mas bien permitiria una capitalizacidn
paulatina de prayectos productivos preexistentes o, de otra forma, una
prolongada acumulacidn de ahorros para posteriores irversiones.

En funcidén de todos estos elementos v con la informacidén cue se obtyvo
mediante el trabajo de campo se incluyen a continuacién chservaciones mis
precisas acerca de las potencialidades de inversién de las femilias
perceptoras de remesas.
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lag condiciones de vida de las familias perceptoras de remesas, due
dados sus niveles de ingreso apuntan hacia la existencia de carencias

miltiples, determinan cue en general se privilegie el consumo por encima de

la inversién y el ahorro (véase el cuadro 28). Quizd, en ello también tiene
que ver la influencia de "efectos demostracién" sobre sus patrones de
consumo. En todo caso, el 85% de las familias que reciben remesas considera
al consumo como el uso principal de este recurso., Menos del 10% afirma que
el destino mis importante de las remesas es el ahorro o la inversidén en

vivienda o negocios. Solamente 4 de cada 100 familias le asigna la mayor -

importancia a la educacidén y la salud. la prelacidén que los beneficiarios de
las remesas establecen entre varias posibles aplicaciones de sus ingresos por

tal concepto reflejan las dificultades para que las remesas sirvan de base-

para emprender proyectos que magnifiquen sus beneficios y los hagan
perdurables.

No obstante, las familias cue aplican parte de las remesas a fines
productivos constituyen el 16% del total. Sin embargo, en el caso de las
familias semiurbanas llegan a ser casi una texcera parte (véase el cuadro
29 parte A). ' Las preferencias de los inversores corresponden, en orden de
importancia, a la compra de herramientas o equipo, la compra de tierras de
cultivo o anmales de crianza, y 1a construccién de locales para producir o
comerciar.

Ahcra bien, la mayoria de familias entrevistadas indicé que no realiza
inversiones productivas, destacando dos razones para no hacerlo. I1a primera
es que sus ingresos no les alcanzan para ello. la segunda es gue no les
interesa (Véasse el cuadro 29 parte A). ‘

.En general las familias que han invertido productivamente son las que
tienen jefe hombre (véase el cuadro 29 parte B). De hecho, entre las familias

con jefe muyjer sélo el 11.3% lo hace, lo que pone en relieve la persistencia
de una situacién de marginalidad de la mujer en actividades de inversidén.
Aungue el mayor mimero de familias que ha dedicado la remesa a fines de
inversién corresponde a aquellas cuyo jefe es trabajador por cuenta propia,
en términos relativos los que mas invierten son los trabajadores agricolas.

Ia proporcidn mids baja corresponde a las familias lideradas por amas de casa ‘

u obreros/anpleados.

Por otra parte, es evidente la existencia de una relacién directamente
proporcmnal ‘entre el wmonto percibido por remesas y su aplicacién a la
inversioén. Pero, independientemente de cualquz_er otro elemento de
diferenciacidén, las familias que poseen un negocio o taller son las que mas
invierten (véase el cuadro 29).

Ampliando el andlisis a las familias que indistintamente de si va
invierten, tienen deseos de hacerlo en el futuro, el 22.7% manifestd mucho
interés en invertir de manera productiva. Conparando esta proporcidén con la
de las familias que ya invierten con fines productivos, resulta que por lo
menos un 6% de familias que no estan invirtiendo tienen interés en emprender
actividades de ese tipo. Ias preferencias para invertir, en .orden de
importancia fueron: i) establecer o mejorar negocios o talleres;
il) cooperar con otros para producir mas, aunque ello no implica disposicidn
para formalizar organizaciones asociativas; iii) asociarse con otras familias
para mejorar la recepcidn de remesas; y, iv) comprar herramienta o equipo
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(vease el cuadro 30 parte A). No se observan diferencias mg‘;uflcatlvas
segin se tratarg de familias urbanas o semiurbanas, ni en funcidén del monto
de remgsas percib:.das mensualmente. El orden de preferencia tampoco varia
Ssequin el sexo del Jjefe de familia ni su ccupacidn principal (véase el cuadyo

30 parte P).

En general, los desiderata respecto a los posibles usos de las remesas
estdn subordinados a las condiciones y necesidades de vida de las familias de
bajos ingresos. Pyxobablemente, los grupos familiares sdélo se planteen
ﬁaquellas opciones de usio de las remesas que puedan o tengan que realizar. Ia

voria de familias manifestd mucha disposicidn a utilizar las remesas para

atender las necesidades diarias y ahorrar el resto (véase el cuadro -

31 partes A y B). Iuego, en orden de importancia, reveld mucho interés en
depositarlas para ganar intereses, iniciar un negocio o utilizarlas como
garantia para hacerlo. :

Otros datos empiricos, para conocer el perfil de intereses y
posibilidades de inversidén de las familias perceptoras de remesas, se
refieren al conocimiento de los receptores acerca del uso productivo que
otras familias le han dado a las remesas. -El 30% de las familias indicd
tener conocimjento de hogares cque estdn empleando las remesas que yegiben
para iniciar o mejorar negocios. Ia mayoria coincidié en que dichas
familias han mejorado sus condiciones de vida (véasp el cuadro 31 parte C).
Este conocimiento podria despertar el interés por reproduclr tal tipo de
experiencias exitosas,

Por 1ltimo, respecto de las ppsibilidades de organizacidén asaciativa de
las familias perceptoras de remesas, sdlo el 18.3% de las fanmilias
encuestadas afirmé conocer alguna asoclacmn que impulse actividades
productivas en su cammnidad. Menos de la mitad de estas familias indied que
el jefe del hogar pertenece a alguna de dichas asociaciones. Entyevistas a
profundidad con familias perceptoras de rewesas y el trabajo con un grupo

1 de receptores, corrobord los datos que la encuesta refleja. Es decir,
?il:te una baja capacidad de inversién entre las familias que reciben
renesas, dadas sus cond:,c:.ones econdmicas. Ademis, se prefieren las formas
individuales a las formas asociativas de producaidn.

D. Efectos de las remesas internacionales sobre la economia familiar

la evaluacidén que las familias perceptoras hacen de los cambios que las
remesas han prepducido en 'su propla situacién econdmica es en general
positiva (véase el cuadro 32 parte A). Solamente un 6% de las familias
entrevistadas considerd que su situacidén no habia mejorado nada. La mayoria
restante se divide casi en partes iguales entye las familias que consideran
cque han mejorado un poco y las que estiman que /la me:?ora es notable. No hay
grandes diferencias segin el Area de residencia de la familia, ni tampoco
sequn el sexo del jefe de hoagar (véage el ocuadro 32 parte B). En el area
urbana, el refirir mucha mejoria en su situacidén econdmica por efecto de las
repesas fue mas comin entre las familias con jefe mujer. En el &rea
semiurbana las familias con jefe hombre evaluaron de manera mas pogitiva el
efecto de las remesas, en tanto que las lideradas por mujeres afirmaren en su
mayoria sélo pocas mejoras.
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En funcién del tipo de ocupacién de los jefes de familia, en el Area
urbana son las amas de casa y los trabajadores agricolas quienes consideran
que su situacién mejoré mucho (véase el cuadro 32 parte C). En el &rea
semiurbana son los trabajadores por cuenta propia y quienes trabajan en
actividades agricolas, quienes tienden mds a evaluar su situacidn ¢omo de
mucha mejoria. En ambas dreas, la mayoria de cbreros y empleados receptores
de remesas sdlo reporta pocas mejorias en su situacidn. o

Ia evaluacidn de los beneficios depende del monto de remesas recibido.
Asi, a mAs remesas mayores beneficios. las familias cque reciben hasta
100 délares al mes reportan en general poca mejoria. ILas que reciben una
cantidad mis alta indicaron haber mejorado mucho con las remesas (véase el
cuadro 32) parte D). En funcidén del tipo de destino de las remesas, las
familias que reportan mejoras mds sustanciales son las que Jas han aplicado a
mejorar el hogar e invertir, o al ahorro (véase el cuadro 32, parte E). Sin
embargo, indistintamente de las caracteristicas diferenciales existentes
entre las familias que perciben remesas, en casi el 95% de los casos se
reportan mejoras en su situacidén econdmica.

a



36

IV. PROPUESTAS PARA PROMOVER EL USO DE IA REMESA CON FINES SOCIALES

A. Marco de referencia

Ias propuestas de politica que se desarrqllan en este capitulo se centran en
medidas y acciones para fomentar y estimilar el uso de las remesas en
rogramas de adhesidn voluntarja que incrementen la productividad y 1la
roduccién de los grupos pobres. Para ello, en lo fundamental se parte de
los hallazgos proporcionados por la encuesta, principalmente de los efectos
de las remesas internacionales sobre los ingresos, los gastos y los agtivos
de las familias de bajos ingresos. Esta informacidén es clave para la fase
operativa del proyecto de fomento del uso productlvo de' las ranegsas,; provee
las bases de su factibilidad y muestra al mismo tiempo las restricciones del
entorno.

Ia importancia creciente de las remesas familiares internacionales ha
quedadio ampliamente evidenciada en el documento. No obstante, es pertingnte
consignar en este apartado, una sintesis de los asgectos mis relevantes para
los fmes del disefio de una politica orientada a estimulay el uso productive
de las mismas:

B. Fundamentacidn del provecto

Ias remesas en los grupos de familias examinados constituyen la diferencia
entre la pobreza no extrema vy la miseria, segin sean receptores o ho de
remesas. Tal circunstancia conlleva el peligro, para lps receptores, de
acentuar una dapendenc:.a respecto de las remesas, que a su vez l,levan
implicito el riesgo de su temporalidad por diferentes CAUSAS.

In inportancia de las remesas resalta, por ejemplo, al dbsexvar que el
promedio general de las mismas es mayor que el ingreso promedio local de los
jefes de familia que las reciben y supera el ingreso familiar total generado
internamente. Observagiones al margen de la encuesta imdican la existencia
de familias en que la dependencn,a de las remesas llega a ser absoluta, En
ellas, la carencia de un ingreso derivado del empleo o fde otra fuente las
lleva a scbrewivir exclusivamente de las remesas familiares regibidas.

las circunstancias anteriores mds que Jjustifican la preocupacién por
encontrar mecanismos de autoayuda y desarrollo alternativo, que prevengan el
impacto de una brusca o paulatina suspensién de la fuente de ingreso, por
ahora, casi vital para cientos de miles de familias pobres en el pais.

C. Factibilidad

1 investigacién reveld que ain las familias ryegeptoras de remesas, en su
mayoria se encuentran en los limites de la pobreza no extremd y hieten
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escasas © milas posmllldades de ahorro o irwversidn. No obstante, se
encontréd gue el 16% de las familias receptoras aplican parte de las remesas a
fines productlvos

Del grupo que 1nv1erte, mis de la mitad conpra herramientas o equipo; el
45% compra tierra de cultivo o animales de crianza y un 32% construye locales
para produccidn o comercio. Mas del 75% de las familias que invierten ya
tienen un negocio o taller.

Se ha explicado que los montos disponibles para ahorro o inversidn no

suelen ser muy significativos. Sin embargo, se encontraron porcentajes
pequefios que correspornden a familias con mayor capacidad potencial para
invertir. En el caso de familias receptoras, la disponibilidad de recursos
para proyectos puede estar aumentando, si se considera el ingreso derivado
del proceso de deterioro del tipo de cambio, cuando éste es mayor que la
inflacién.

Ia encuesta muestra que las familias que tienen como jefe de hogar a

trabajadores en labores agricolas, y aquellas cuyo Jjefe se dedica a

actividades por cuenta propia, son las que en mayor proporcién destinan sus

remesas a fines productivos. ILos datos muestran en principio un mayor

potencial para el fomento de proyectos productivos en &reas rurales o
semiurbanas del interior del pais.

El 70.2% de los 'receptcares de remesas recibe las mismas con una
periodicidad mensual (32%) y trimestral (38%). Esta frecuencia permite un
flujo adecuado para el desarrollo de proyectos productivos.

- Indeperdientemente de si las familias invierten o no, el 22.7% de la
miestra manifestd mucho interés en invertir. Comparando tal proporcién con
la de las familias que destinan parte de la remesa a fines productivos,
resulta casi un 7% de familias que desearian invertir en el futuro. Mis del
40% de las familias con mucho interés en Iinvertir, preferirian hacerlo
nejorando tiendas, negocios o talleres.

Mas del 50% de familias que muestran mucha disposicidén a invertir
utilizarian sus remesas para atender sus necesidades familiares y ahorrar el

excedente, A la vez, mis del 25% manlflesta su d.'LSpOSJ.C‘lOI’l a depositar las
remesas para ganar intereses, reforzando la opclon por el ahorro. Tal
circunstancia abre una posibilidad para las oxgam.zacmnes populares de
ahorro y credlto.

Finalmente, el 30% de la muestra indicd que conocen familias que estén
enpleando remesas para nejorar o ampliar nedgociocs y la mayoria coincide en
que esas familias han mejorado sus condiciones de vida. El efecto
demostracién en proyectos productivos exitosos podria generar un favorable
impacto multiplicador. 4

D. Restricciones

Ia mAs severa restriccidn para éste o pare cualquier otro programa orientado
a generar proyectos productivos que tienen como grupos objetivo a las
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familias pobres del pais, es precisamente la condicidén de pobreza de éstas.
Ellas, en general no tienen margen para ahorro o inversién. Ias cifras
oficiales sefialan que para 1988 el 65% de la poblacidn guatemalteca se
encontraba en niveles de extrema pobreza. Dado el proceso inflacionario
registrado de entonces a la fecha, y los precarios niveles de ingresos, este
porcentaje puede baber aumentado.

En tales circunstancias, dada la magnitud del problema, los diferentes
proyectos de desarrollo so¢ial llevados a cabo por una constelacidén de
organizaciones no gubernamentales (ONG), por mucho esfuerzo y buena voluntad
que inviertan, no logran un impacto perceptlble. Este panprama desalentador
obliga a revisar las politicas macroecondmicas, que en el corto plazo no
solo estan neutralizando los efectos de los proyectos productivos impulsados
por diversas ONG, sino que se traducen en un retroceso en las condiciones de
vida de la poblacidén guatemalteca.

No obstante, quizds el peor error seria no hacer nada, y por ello es
necesario que, a la par de veorientar las polltn,cas nacroecondnicas,
principalmente en las areas cambpiaria, monetaria y fiscal, las instituciones
que trabajan en el canpo del desarrollo refuercen sus programas en apoyo de
lag familias pobres del palg, que desafortunadagpente son la mayoria.

Para tal propdsito es pertinente mencionar otras restricciones que se
detectaron en la encuesta o en la investigacidn periférica a la misma:

a) En todos los casos de la muestra investigada, el ingreso. familiar
interno provemer;xte de la oc:upac;l.on principal es 1nsuf,103,ente para cubrir la
cana ta basica de bienes y servicios. En la mayoria, -con tan sélo tales

og, cuedan muy préximos al costo de la canasta bédsica de alimentos
(nlveles de extrema pobreza).

b) El ingreso mayor por actividad principal corresponde a la c:ategoria
de obreros y empleados, dato cue convalida los hallazgos de otros estudios
scbre informalidad, en el sentido de que las actividades dentro del sector
informal responden a una estrategla de scbrevivencia ante la dificultad de
acceder al empleo formal. Ia misma expl:.cacmn resulta valida para la
emigracién y el envio de remesas, decisién que conlleva un alto costo
social, traducido en ostracismo, desintegracidén familiar y discriminacisén.

¢) No se encontraron diferencias cuantitativas de importancia en los
indices de tenencia de actives opservados en la encuesta, segin cue las
familias reciban o no remesas. Si bien las primeras presentan indices més
altos, las diferencias en todos los casos son inferz_qres al 10%. Tomando en
Guenta el prolongado periocdo de creciente emlgrac:J,on, se infiere que lps
remesas sélo estarian generando una lenta expansidn de las inversiones en
activos fisicos. Sin embargo, habria dque agregar que la investigacidn
perlfera.ca a la encuesta si identificé diferencias cualitativas, como por
ejemplo, una mejor fachada de las viviendas de las familias receptoras y una
mayor tenencia de electrodomésticos.

d) Tan sdlo el 6.3% de las familias indicd que el destino mas
lmportante de las remesas es la inversidén, ya sea en la vivienda o en un
negocio.
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e) Sélo el 18.3% de las familias encuestadas afirmé conccer alguqa
asoclacidn que impulse actividades productivas en su comunidad. Ias dos
terceras partes de ese total menciond especificamente a las cooperativas.
Sin embargo, poco menos de la mitad de éstos dijo que el jefe de familia
estd vinculado a instituciones asociativas. ILos porcentajes fueron 5% a
cooperativas, 1.4% a asociaciones religiosas, 1% a comités de vecinos, y
0.6% a otras instituciones.

f) 1la poblacién cbjetivo no constituyen un grupo homogéneo. Por el
contrario se trata de una poblacidén amplia, dispersa en el territorio del
paigs. En su gran mayoria son personas sin vinculos con asociaciones o
grupos organizados, ¢ francamente rechazan asociarse para producir o para
recibir créditos. '

g) De las familias receptoras de remesas que no inviertén con fines

productivos, el 42% no lo hace porqgue no le interesa y al 45% no le alcanza
el dinero para hacerlo. ‘ .

h) Ia escasa mano de obra calificada o semicalificada es una parte
significativa de la poblacidén emigrante (investigacién al margen de la
encuesta) . g to B

i) Para algunos miembros de familias receptoras de remesas, el ocio
constituye una opcidn frente a trabaj 0s con remuneraciones precarias.

j) las familias receptoras de remesas, como consecuencia de las nismas,
duyplican su ingresp vres o a familias del mismo grupo social que no
perciben esta ayuda del exterior. A partir de este hecho, se plantea una
duda: el appyo con proyectos productivos otorgado exclusivamente a las
familias recegptoras, ¢no conllevaria el riesgo de incentivar la migracidn en
los otros grupos y, con ello, de promover también la desintegracidn familiar
y social?

En general, los proyectos serian menps . factibles con los grupos de
menor ingreso, por cuanto, al estar concebidos en el marco de una estrategia
de autoayuda suponen una inversidn a partir de la capacidad misma de ahorro
de los beneficiados. Otro elemento a favor de proyectos qon emigrantes cque
han retornado, o con sus familiares en el caso contrario, es que se supone
que se trata de personas mis dispuestas a correr riesgos empresariales.

E. Politica macroecondmica

Se ha evidenciado en el capitulo III que en las familias pobres receptoras
de remesas, hacia donde se focalizé la investigacién, lgs remanmentes para
ahorro e inversidn resultan escasos, y son posibles Unicamente en un segmento
~reducido de la poblacién. Este segmento, ademds, se encuentra atomizado en
todo el territorio nacional. Se ha mencionade también que el considerable
monto de divisas que ingresa al pais dirigido a los estratos pobres, se
convierte a moneda local principalmente a través del sistema extrabancario,
no legalizado. Por este mismo conducto, las divisas se canalizan par
atender la multiplicidad de destinos de una amplia demanda, que durante los
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Ultimos afios ha enfrentado sucesivas y cambiantes dificultades para ser

. satisfecha.

En consecuencia,  una medida necesaria para transparentar el sistema
canbiario y dar al mismo tiempo mayor seguridad a los receptores de remesas
es la legalizacidén y autorizacién de las casas de cambio. Estas, para
efectos de supervisidén y control, deberian quedar dentro del &mbito de
vigilancia de la Superintendencia de Bancos. Habria que advertir que el
flujo de remesas familiares no constituye el rengldn mas importante dentro
del nivel de transacciones de varias casas de cambio que en la actualidad
operan. Una investigacidén periférica en torno al tema permitid conocer que
en el mercado extrabancario se wovilizan wmontos cuantiosos de divisas
provenientes de distintas fuentes, dentro de las que se incluye el producto
de la subfacturacién o scbrefacturacién de exportaciones e importaciones en
su orden.

En todo caso, la habilitacidén de las casas de cambio como instituciones
autorizadas para operar en la compraventa de divisas permitiria que muchas
empresas del sector formal de la economia recanalizaran su demanda para
fines productivos a través de ellas. En la actualidad no pueden acudir a
ellas cuando necesitan la expedicidén de un recibo formal para contabilizar
la transaccidn. Ia experiencia reciente en El Salvador evidencia el
potencial de esta medida para contribuir a la estabilizacidén del mercado,
experiencia contraria a lo que considerd el Congreso de la Republica de
Guatemala cuando decidié en agosto de 1985 derogar el decreto que permitia a
las casas de camnbio operar legalmente. Cabe sefialar que detrds de la
desestabilizacién del mercado cambiario en aquel afic estuvieron diversos
- factores que van. desde la existencia de un desequilibrio real en la balanza
canbiaria hasta el efecto de disposiciones como el aumento al precio de las
gasolinas. : Co

Otra medida, quizd mds trascendente en cuanto al uso de las remesas
internacionales, seria la de habilitar a las cooperativas de ahorro y crédito
que llenen algunos requisitos para que puedan operar en camblos y conservar
la disponibilidad de cierto nivel de reservas internacionales para
garantizar a sus usuarios de crédito con fines productivos, el acceso a las
divisas para el pago del componente importado de sus proyectos. Entre los
requisitos que se les podria exigir estan un monto predeterminado de capital,
solidez institucional, solvencia, experiencia previa y probidad en el manejo
de proyectos productivos entre los pobres, y junta directiva iddnea. Ias
divisas captadas por esta via unicamente podrian ser o vendidas al Banco de
Guatemala o utilizadas para cubrir el pago de importaciones para los
proyectos productivos que financien. En esta forma, a través de una medida
tomada en el orden macroecondmico, se garantizaria el uso productivo de una
parte de las remesas que podria ser importante.

Dentro del movimiento cooperativo, se sugiere exclusivamente a algunas
cooperativas de ahorro y crédito, no a todas, por tratarse de un proyecto
conforme a su naturaleza de intermediacién financiera. De manera andloga a
las sociedades financieras privadas (bancos de inversiodn), seria conveniente
que las cooperativas de este tipo estuvieran autorizadas para coinvertir en
proyectos productivos. Investigaciones sobre el tema sefialan una serie de
. deficiencias en el movimiento cooperativista en cuanto a criterios de
rentabilidad, capitalizacidén, autorizacidn de nuevos créditos a favor de
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usuarios con créditos vigentes, indices de morosidad, etc. Esta situacidn
explica la necesidad de un previo andlisis y eventual apoyo a las
cooperativas que desearan participar en un programa como el que aqui se
perfila.

A pesar de los limitantes serfialados, se hace énfasis en el uso de las
cooperativas por considerarlas las organizaciones sociales mds adecuadas
como intermediarias en estos programas de ahorro e inversidén debido a su
amplia cobertura geografica y su vinculacién mds directa con los grupos
objetivo: las familias pobres.

Ia Federacién Nacional de Cooperativas de Ahorro y Crédito (FENACOAC),
tiene una larga tradicién de seriedad y eficiencia y la experiencia de
manejar préstamos provenientes de instituciones financieras internacionales.
En su oportunidad, deberia examinarse con ellos la viabilidad de la medida
sugerida y, con su apoyo, tratar de identificar las cooperativas que podrian
participar en el proyecto. Previo a esta actividad, la propuesta deberad
presentarse al Banco de Guatemala y deberd contar con el dictamen favorable
de sus departamentos técnicos. De resolver favorablemente la Junta
Monetaria, la iniciativa deberad enviarse al Congreso de la Republica.

Ia autorizacién y la mecdnica operativa anterior debiera hacerse
extensiva a una serie de organizaciones no gubernamentales de desarrollo
(ONGs) , Que se interesen en el proyecto y que satisfagan los requisitos
minimos de las cooperativas de ahorro y crédito. Dentro de tales entidades
pueden mencionarse las siguientes: Asociacién para el Desarrollo
Comunitario (ADESCO), Asociacidén Fe y Alegria (AFA), Fundacién del Centavo
(FUNDACEN), Fundacién para el Desarrollo 1Integral de Programas
Soc10econc5mlcos (FUNDAP) , Fundacidén para el Desarrollo de la Peguefia Empresa
(FUNDESEPE) , Fundacidn Tecnoldgica (FUNTEC), Asociacidn Civil Guatemalteca de
Hogar y Desarrollo (HODE), Fundacién para el Desarrollo de la Mujer,
Fundacidn para el Desarrollo de Mixco (FUNDEMIX), Fundacién para la
Asistencia de la Pequefia Empresa (FAPE). La Fundacidn para el Andlisis y el
Desarrollo de Centroamérica (FADES), que colabord en la elaboracién del
presente estudio, también podria ser una unidad ejecutora, no obstante que
hasta el momento ha estado concentrada su actividad en programas de
capacitacién, asesoria, organizacién e informacidén, vinculados con
propietarios de micro, pequefia y mediana empresa.

Por otra parte, siempre dentro del campo macroecondmico, resulta
obligado mencionar las lineas de accidn necesarias orientadas a una politica
de estabilidad, dque ponga fin a la espiral devaluacidén inflacién que ha
caracterizado a la economia de Guatemala, por lo menos durante los dos
ultimos aflos. Es evidente que sin ese objetivo bdsico, no serd viable
ningin programa que pretenda captar a través de programas de ahorro los
escasos remanentes de las familias receptoras de remesas. Obviamente, estas
familias preferirdn retener sus ddlares, que representan una proteccidn
garantizada contra la pérdida del poder adquisitivo de la moneda local, que
se enfrenta desde hace varios afiocs a tasas de interés reales pasivas con
signo negativo, al ser mayor la pérdida por inflacidn que el incremento de su
capital por intereses.
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F. Proyectos en el dmbito microecondmico

Ias familias pobres receptoras de remesas, y con disposicién para el ahorro o
la inversidén, tienen usualmente varios puntos de contacto con el sector
informal de la economia, o incluso operan plenamente dentro del mismo. En
tal virtud, conviene disefiar proyectos de autoayuda compatibles con las
caracteristicas propias de dichos grupos (largas Jornadas de trabajo,
dificultad de transportarse, escaso o nulo margen para ahorro o inversidn).
En particular, habra que identificar fuentes de recursos gubernamentales o de
la comunidad internacional para la consecucidén de estos propdsitos.

Ha quedado suficientemente clara la prevalencia, en 1las familias
receptoras de remesas, de una ldégica de sobrevivencia mds que una ldgica de
acumilacién de capital. Habria que advertir que los resultados de 1la
investigacién evidencian que las familias pobres ya se encuentran
maximizando el uso de sus escasos recursos, Y que el consumo de alimentos y
luego el vestuario, como prioridad fundamental en el destino de sus ingresos,
responde precisamente a tal légica de sobrevivencia. En esa circunstancia,
la promocidn de proyectos productivos se enfrentara no sélo con la escasa
capacidad de ahorro en los grupos objetivo sino con el problema adicional que
probablemente los miembros mas callflcados, con espiritu e:mpresarlal son los
que han tomado la decisidn de emigrar, no cbstante los retos y rlesgos que
tal aventura entrafa.

Por supuesto que existen casos, y algunos fueron identificados durante
las entrevistas de profundidad, en donde el propdsito explicito del
desplazamiento migratorio fue la acumulacién de capital para invertirse en
proyectos productivos. No obstante, tales casos son la excep010n y asi lo
evidencia el resultado de la encuesta

Generalmente, se entiende por proyectos productivos aquellos que se
vinculan con actividades de generacién de bienes o servicios, quedando
excluido el comercio. Sin embargo, si los proyectos a impulsar han de
adecuarse a las caracteristicas encontradas en la muestra, el comercio
deberd incluirse dentro de los programas de autocayuda. Esto debe ser asi, en
virtud de que durante la investigacién de campo se observd que los pequefios
comercios constituyen la actividad principal de los trabajadores por cuenta
propia y porque se detectd que, scbre todo en el caso de las mujeres, un
comercio es su aspiracién mids immediata.

Ios negocios de produccidn son mis deseables desde el punto de vista de
su insercién en la economia. Sin embargo, no deben soslayarse dos aspectos
importantes. El primero es que tales actividades requieren mayor grado de
calificacién. El segundo es que el objetivo es encontrar mecanismos que
eliminen el riesgo de la dependencia de las remesas y frenen la migracién a
través del fomento a las capacidades productivas de la poblacién pobre.

FEl trabajo de campo permitid establecer que la principal motivacién de
la migracién se vincula con el desempleo, agravado por la crisis econdmica.
La migracidén hacia Estados Unidos y, también, hacia el area metropolitana de
Guatemala constituyen un intento por liberarse de la pobreza. Cuando la
migracién ha sido hacia el area metropolitana, generalmente las personas se
insertan en el sector informal, no obstante que el nivel de ingreso en éste
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es inferior al salario medio en el sector formal, e incluso en algunos casos
al galario minimo legal. A partir de esta cbservacidn, se explica que los
“emigrantes a Norteamérica provengan en mayor proporcidn de las &reas
marginales de la metrdpoli, gque finalmente ve utilizada como puente, al
frustrarse las orighm?les expectativas de quienes migraron del campo a la
ciuvdad.

Un estudio sobre el sector informal en el &rea urbana central de
Guatemala durante agosto y septiembre de 1986, mostrd que el 45% de los
microempresarios entrevistados provenia del interior del pais (FADES,1987).
Otro dato relevante de dicho estudio es el crecimiento acelerado que registra
el sector informal. El 44% de las unidades investigadas habla sumyido entre
1980 y 1986, circunstancia que se asocia con la crisis econdmica, jogual que
sucede con el fendmeno de la migracidén.

Otros resultados de ese estudio que son pertinentes para especificar el
apoyo a proyectos productivos en familias pobres receptoras de remesas son
los siguientes: a) casi en su totalidad, la propiedad de los negocias es
unipersonal, b) se insertan en mercadog altamente competitives, con una
oferta distinta a la del sector formal, respecto a la naturaleza, calidad y
preciq, ¢) el salario medio, ademds de ser inferior al que se registra en el
gector formal, exhibe variaciones significativas entre las distintas ramas
productivas, d) las microempresas con mayor complejidad y requerimientos de
inversidén presentan mayor solidez econdmica dentro del sector informal
urbano, principalmente imprentas, panaderias, talleres wmedénicos y de
estructuras metdlicas, y e) sélo un 12% de la muestra habia recibido algin
curso de capac:l.taclqn Un 11% se mostrd dlspuesto a recibir cursos que
mejoraran sus conocimientos en e:l7 drea administrativa y, muy mportante, un
46% requiridé cursos de capacitacion técnica en su respectiyvo oficio.

Identificadas las restricciones parg operar con las familias receptpras
de remesas internacionales, las lineas de . acgidén suge};cldas van orientadas
precisamente a rebasar tales limitaciones:

1. Comunidades para plan piloto

Para neutralizar el problema que significa la amplia dispersién de la
poblacmn—objetlvo, se propone identificar tres o cuatro comunidades que
concentren familias receptoras de remesas. A raiz de las entrevistas a
profundidad con miembros seleccionados de las comunidades encuestadas y a
partir de tal experiencia, en principio se sugieren para el plan pileoto, las
comunidades de Salcajd, (Quezaltenango), la Reforma, Monjas (Jalapa) y un
barrio marginal del Area metropolitana. :

2. Proyecto orientado a poblacidn dispersa

Como un sistema de contraste para el esquema anterjor, se propone que el
problema de la dispersidn sea superado a través de informacidn ampliamente
difundida por diversos nmedips de comunicacidn. Esta deberd disefiarse de
manera cue interese individualmente a las familias con disposicidén para
invertir., Si bien en la muestra representan un porcentaje bajo, al referirse
a la pcblacidén total pueden corresponder a varias decenas de milesg de
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familias. Asi, el mecanismo indirecto de la promocién publicitaria, adecuada
a la idiosincrasia de los sectores objetivo, servird para detectarlas. Si
la fase piloto tiene éxito, el efecto demostracién que en forma natural ello
supone haria que el proyecto pudiera expandirse en relativamente corto
plazo. .

3. Proyecto para el autodesarrollo de la mujer

Antes de entrar a definir las propuestas en esa direccidén, cabe subrayar
algunos resultados del proyecto en cuanto a la integracién de la mujer en la
esfera econdmica fuera del ambito del hogar. En primer lugar, en el 38% de
los hogares encuestados que reciben remesas, la responssbilidad como jefe de
familia estaba a cargo de una muyjer. Ademds, en el 89% de los casos de
mjeres como Jjefes de hogar, ellas disponen de todo o de mis de la mitad de
los ingresos. Y la mayoria de mujeres jefes de hogar se dedican a oficios
caseros, con sélo dos quintas partes con ocupacidn remunerada, sin que ello
excluya cque también lleven a cabo labores del hogar.

A la vez, =dlo &l 11.3% de las mujeres jefes de hogar, indicéd destinar
parte de las remesas a fines productivos. Al respecto, a pesar de ser
reducido, este porcentaje es pertinente dado el anbiente en donde el
"machismo™ como patrdén cultural es un rasgo dominante.

Por otra parte, debe mencionarse que la vocacién natural de la mujer en
cuanto a la,proteccidén de -sus hijos, las impele a priorizar el uso de los
ingresos del hogar para mejorar las condiciones bédsicas de alimentacidén y
vestuario. Asi, una caracteristica casi siempre presente en las mujeres,
tanto como Jjefes de familia y como madres, es su deseo de tener un trabajo
remunerado sin abandonar las labores del hogar y principalmente, sin
descuidar la atencidén de sus hijos menores.

Los rasgos anteriores permiten caracterizar un proyecto piloto,
orientado a capacitar a las mujeres para llevar a cabo, desarrollar o
consolidar negocios en sus hogares, como actividades que puedan llegar a ser
su principal fuente de ingreso. Un dato interesante de la encuesta revela
precisamente que el ingreso de las familias en el sector urbano resulta menor
en aproximadamente 20% cuando el jefe de familia es mujer. Esta diferencia
es todavia mayor en el grupo de familias que no rediben remesas.

Aquellos proyectos orientados a capacitar en actividades remunerativas
independientes a mujeres que no reciben ningin ingreso, elevan la autoestima
de este grupo social altamente vulnerable. Ademds, los proyectos deberén ser
suficientemente flexibles para no excluir la posibilidad de incorporar casos
atendidos por cooperativas, en donde el concepto asociativo si funciona.
Tampoco quedarian fuera los casos de mujeres propietarias de microempresa que
operen en locales fuera del hogar.

Para que sirvan de unidades ejecutoras, convendria explorar el grado de
interes que tengan diversas organizaciones no gubernamentales que desarrollan
programas de fomento al uso productivo de las remesas en favor de la mujer.
Existe un gran mimero de estas instituciones trabajando en el pais. A
continuacién se trasladan los nombres de algunas gque han trascendido por su
prestigio: Asoclacién Fe y Alegria, Asociacidén Pro-Bienestar de la Familia,
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Catholic Relief Services en Guatemala, Centro Mesocamericano de Estudios
scbre Tecnologia Apropiada, Centro de Formacidén Profasional para la Mujer
(JUNKABAL), Centro de Integracién Familiar, Fundacidn REDH Integral,
Fundacién Guatemalteca para el Desarrollo Carroll Behrhorst, Fundacidn para
la vida, Hoggr y Desarrollo, Visidén Mundial, y Fundacidn para el Degarrollo
de la Mujer. FADES también podria participar.

4. Proyectos promovidos con los emigrados

Es evidente que los em1grado$ ejercen poder e influencia sobre sus
familiares en el pais de origen, Consecuentemente podrian, sl se les
converce, incrementar sus remesas condiciondndolas a 12 ejecucién de
proyectos productivos. Para tal propdsito, algunas fundaciones con prestigio
intemaciqmal como Christian Childrens Fund, Catholic Relief Services, Visién
Mundial, entre otras, podrian jugar un papel trascendente captando las
remesas de res1dentes en Estados Unidos y garantizando su aplicacién en
Guatemala, Para analizar la viabilidad de esta idea convlane elabprar n
sondeo previo en las principales ciudades de concentracién de guatemaltecos
en los Estados Unidos.

G. Naturaleza de los provectos

En general, .los grupos objetivo a los que se refiere este documento son las
familias pobres ¥y, en particular, las que se caracterizan por ser receptoras
de remesas monetarias intermacionales. Ips programas gue 8@ proponen para
generar su autodesarrollo, en lo fm'ldamental, estén referldos a proyectos
productivos, incluyendo dentro de este concepto los peduefios negocios e
inclugo la construccidn o mejora de vivienda.

Ia naturaleza de tales programas no cza:mbla en su esencia, se trate ya de
proyectos destinados a la mujer, a personas desempleadas, a comupidades
J.ntegradas en comités de vecinos o cualesquiera otra forma asociativa, o
incluso si se trata de proyectas indjividuales. Ia distincidn entrg unos
programas y otros estard en funcidn de la forma en que se estructuren y
dependerd de las cayacteristicas particulares del subgrupo cbjetive.

En razdén de lo anterior, es deseable la partlclpacmn de un buen nimers
de ONGg, que aprovechando sus particulares experiencias y especializaciones,
puedan desarrellar programas para el sector de famjilias pobres receptoras de
remesas. A manera de ejemple, Hogar y Desarrollo (HGDE), contando con los
recursos financieros necesarios y con su experiencia en el ramo de vivienda,
podria disefiar un proyecto piloto en una comunidad en la que exista
concentracidn de familias receptoras de remesas. Una posibilidad seria, por
ejemplo, a través de una cooperativa de consumo para adquirir materiales de
construccién a mejores precios, facilitando asi el mejoramiento de sus
viviendas o la construccidén de locales para comeicip © taller, Lo anterior
sin excluir participar en otros proyectos productivos que comprendan,
siempre, la capacitacidn.

Ias ONGs con experiencia en el trabajo comunitario podrian aprovechar
la misma para, a través de laboratorios vivenciales gue muchas de ellas
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desarrollan, conocer la percepcidn de las proplas organizaciones scociales de
base acerca de cudles son sus principales problemas y las lineas de accidn
que por consenso identifiquen. De esta manera se podrian disefiar proyectos
productivos commnitarios como, por ejemplo, molinos de nixtamal, fébrl&as de
blocks, cooperativas de ahorro o CONSUINO. ‘

Ias ONGs a que se hace referencia, previo acceso a los fondos
necesarios, podrian realizar los estudios de comercializacidn, indispensables
para garantizar el éxito de los proyectos que impulsen. Asimismo, éstos
ayudan a evitar la multiplicidad de actividades productivas de igual
naturaleza, como seria el caso que en una misma comunidad todas las mujeres
jefes de hogar desearan establecer una tienda en su propia casa.

Ia calidad vy productividad en las microempresas en general es deficiente
precaria y dificilmente puede acercarse a un nivel competitivo, con
posibilidades de acceso a los mercados externos. Una forma para superar
estos obstdculos seria a través de la incorporacién de varios
microempresarios en pequefias o medianas empresas, en donde puedan obtenerse
economias de escala y optimizarse lineas de produccidén. Se trataria de
empresas, propledad de los propios trabajadores y en las cue tanto las
cooperativas de ahorro y crédito como las ONGs podrian coinvertir y al mismo
tienmpo garantizar la promocidén, la direccidén y el mercadeo de los productos,
durante el pericdo de maduracidén del proyecto.

H. las remesas como garantia de padgo

El sector objetivo, al que se hace referencia, tiene la caracteristica comin
de recibir remesas del exterior con determinada pericdicidad. Desde un
punto de vista estrictamente formal, tales remesas no pueden constituir un
instrumento de garantia del reambolso de un préstamo. Sin embargo, para la
cooperativa de ahorro y crédito o para la ONG que otorgue el financiamiento,
independientemente de la garantia legal que reciba, el flujo de remesas es
un excelente térwino de referencia para determinar el plazo y el programa de
pagos del crédito otorgado, Incluso en algunos casos podria experimentarse
que fuera el remitente cuien adquiera el compromiso, al menos moral, de
efectuar las amortizaciones a la entidad prestamista, efectuando el descuento
a su familiar en Guatemala. Por supuesto que la entidad receptora deberia,
en este caso, abonar a la cuenta del prestatario el valor en moneda local cque
resulte de aplicar el tipo de camblo prevaleciente en el mercado el dia en
que se reciba el pago.

I. Otras consideraciones

I1a capacitacién técnica y administrativa de los desempleados voluntarios que
reciben remesas puede traducirse en eventuales proyectos productivos, sl se
les prepara para una actividad independiente. Para ello, es nhecesario
reforzar en estos grupos la idea sobre la posible transitoriedad de la
recepcidén de remesas hasta obtener cambios en su actitud frente al trabajo.
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Deberia obtenerse apoyo financiero internacional para desarrollar vy
difundir mensajes promocionales, y concientizar a los remitentes de remesas
para que usen adecuadamente su influencia sobre las decisiones de inversidn
de sus familiares radicados en Guatemala. Ios mensajes publicitarios, por
los medios que se considere apropiados, deberan dirigirse a ciudades con alta
concentracién de guatemaltecos y centroamericanos en general, por ejemplo Los
Angeles, Chicago, Nueva York, Washington y Houston.

En todo proyecto productivo a ser financiado, debiera establecerse como
requisito un minimo de capacitacién y asesoria. Existe evidencia de que una
vez recibida la capacitacién, un alto porcentaje de microempresarios se
percata que su problema no era de crédito, sino de organizacién o de
mercado, entre otros.

J. Limitaciones del presente estudio

El presente estudic ha permitido tener una primera aproximaciéon a la
caracterizacién de las familias pobres (no las mds pobres de los pobres)
receptoras de remesas y sus principales diferencias en el ingreso y
estructura del gasto, respecto de los mismos grupos sociales no receptores.
Sin embargo, la muestra fue seleccionada de manera intencional, de manera
que no es dable expandirla para hacer inferencias sobre la poblacidn
receptora de remesas. Ademds, no existe certeza absoluta de que los
entrevistados estén revelando su potencial real para ahorro e inversién. Ia
natural desconfianza y el temor suelen constituir una restriccidn.

Especificamente en lo que se refiere a las inversiones en proyectos
productivos y los mecanismos para fomentarlos, resultaria conveniente ampliar
la investigacién focalizéndola en una muestra de trabajadores por cuenta
propia y de mnicroempresarios, estableciendo dentro de esta poblacién las
caracteristicas diferenciales entre los receptores y no receptores de
remesas.

Por separado, convendria también llevar a cabo un estudioc de mercado
para microempresarios, que visualice la interaccidn econdmica y social, en
una comunidad en donde se fomenta la ampliacidén de un sector informal, cuya
mayoria de integrantes estan dentro de una ldégica de sobrevivencia. (Cémo se
daria la comercializacidén de una produccidén masiva de la gama limitada de
productos que tradicionalmente produce la microempresa? A la vez, sin una
integracién en formas asociativas de produccién que les provea de economias
de escala, ccémo podrian insertarse en algun nicho de los mercados de
exportacién?

Ante la expectatlva de una sociedad inmersa en la informalidad econdmica
y con pocas probabllldades de mejorar genuinamente su magro ingreso real,
¢no continuard Norteamérica constituyendo un irresistible imdn que atraiga a
miembros de las familias pobres guatemaltecas a pagar el costo del
ostracismo, la discriminacién, y la desintegracién familiar a cambio de
seguridad econdmica?
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Cuadro 1
INGRESOS POR REMESAS

INTERNACIONALES PRIVADAS

Remesas internacionales Tipo de

Millones de Incremento Millones de cambio

Afos délares anual quetzales a/
1975 62.04 . 62.04 1.00
- 1976 70.40 13.48 70.40 1.00
1977 65.52 -6.94 65.52 1.00
1978 91.57 39.76 91.57 1.00
1979 97.50 6.47 97.50 1.00
1980 68.16 -30.09 68.16 1.00
1981 39.37 -42.24 39.37 1.00
1982 16.17 -64.01 14.17 1.00
1983 4.26 -69.91 4.26 1.00
1984 2.91 -31.84 2.97 1.02
1985 4.20 4437 7.47 1.78
1986 5.50 31.00 12,04 2.19
1987 11.34 106.27 28.00 2.47
1988 48.53 328.09 126.18 2.60
1989 b/ 68.57 41.30 195.42 2.85

Fuente: Elaboracién FADES, con base en datos del Banco de Guatemala.

a/ Tipo de cambio implicito, quetzales por dblar; segin estad{sticas de
comercio exterior de bienes y servicios, en cuentas nacionales y
balanza de pagos.

b/ Cifras preliminares.
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Cuadro 2
EMIGRACION HACIA ESTADOS UNIDOS

(Miles de personas)

Crecimiento de la poblacién

Emigrantes Residentes emigrante
Afios Total Legales Ilegales Total Legales Ilegales Total Legal Ilegal
a/ b/ a/ b/

Hi

Hi

pétesis de emigracién alta

¢/ d/ c/ d/

1979 . ees - 189.9 77.0 112.9 . .es fes

1980 20.7 8.0 12.7 210.6 85.0 125.6 10.9% 10.4% 11.3%
1981 23:4 9.0 14.4 234.0 94.0 140.0 11.1% 10.6% 11.5%
1982 25.3 9.0 16.3 259.3 103.0 156.3 10.8% 9.6% 1.7%
1983 28.9 10.0 18.9 288.3 113.0 175.3 11.2% 9.7% 12.1%
1984 34.2 11.0 23.2 322.5 124.0 198.5 11.9% 9.7% 13.2%
1985 42.7 12.0 30.7 365.2 136.0 229.2 13.2% 9.7% 15.5%
1986 56.7 14.0 462.7 421.9 150.0 271.9 15.5% 10.3% 18.6%
1987 75.0 15.0 60.0 496.9 165.0 331.9 17.8% 10.0% 22.1%
1988 103.1 17.0 86.1 600.0 182.0 418.0 20.7% 10.3% 25.9%
1989 137.2 18.0 119.2 737.2 200.0 537.2 22.9% 9.9% 28.5%

pétesis de emigracién baja ‘
c/ e/ c/ e/

1979 . ‘es .o 192.5 77.0 115.5 . . .

1980 20.0 8.0 12.0 212.5 85.0 127.5 10.4% 10.4% 10.4%
1981 22.5 9.0 13.5 235.0 94.0 141.0 10.6% 10.6% 10.6%
1982 22.5 9.0 13.5 257.5 103.0 154.5 9.6% 9.6% 9.6%
1983 25.0 10.0 15.0 282.5 113.0 % 169.5 9.7% 9.7% 9.7%
1984 27.5 11.0 16.5 310.0 124.0 186.0 9.7% 9.7% 9. 7%
1985 30.0 12.0 18.0 340.0 136.0 204.0 - 9.7% 9.7% 9.7%
1986 35.0 14.0 21.0 375.0 150.0 225.0 10.3% 10.3% 10.3%
1987 37.5 15.0 22.5 412.5 165.0 247.5 10.0% 10.0% 10.0%
1988 | 42.5 17.0 25.5 455.0 182.0 273.0 10.3% 10.3% 10.3%
1989 45.0 18.0 27.0 500.0 200.0 300.0 9.9% 9.9% 9.9%

Fu
a/
b/
c/

d/

e/

ente: Elaboracidén FADES, con base en datos de las fuentes citadas.
Se refiere a emigrantes documentados.
Se refiere a emigrantes indocumentados.
Datos de emigracidén legal de la Embajada de Estados Unidos en Guatemala (citados en
Técnicos del Banco de Guatemala: 1989).
Estimacién propia, a partir de datos del total de guatemaltecos residentes en Estados
Unidos de American Graduate School of Int'l Mgmt. (citados en INCAE: 1989) y del
Cénsul de Guatemala en Miami, Gustavo Lépez (citados en Vargas-Foronda: 1990); datos
sobre emigracidén internacional obtenidos de una encuesta muestral con familiares de
emigrantes; y consideraciones sobre los flujos migratorios internacionales citados en
Chinchitla: 1988.
Estimacidn propia, a partir de datos del total de guatemaltecos residentes en Estados
Unidos, de la ex-Ministra de Trabajo de Guatemala, Catalina Soberanis (citados en
Powell: 1989) y suponiendo una evolucién similar entre la emigracidn legal y la ilegal.
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Cuadro 3

ESTIMACION DEL TOTAL  DE GUATEMALTECOS RESIDENTES
EN ESTADOS UNIDOS QUE ENVIAN REMESAS FAMILIARES

(Miles de personas)

Total Poblacidn Poblacién PEA Remitentes
Afios a/ en edad econdmi camente Ocupada
activa activa (PEA)

Hipétesis de emigracién alta b/ c/ d/ e/ £/
1979 189.9 142.8 103.4 96.9 82.6
1980 210.6 158.4 114.7 105.4 89.9
1981 234.0 176.0 127.4 118.7 101.3
1982 259.3 195.0 141.2 129.1 110.1
1983 288.3 216.8 157.0 143.5 122.4
1984 322.5 242.5 175.6 163.6 139.5
1985 365.2 274.6 198.8 185.6 158.3
1986 421.9 317.2 229.7 214.5 182.9
1987 496.9 373.7 270.5 254.3 216.9
1988 600.0 451.2 326.7 308.5 263.2
1989 737.2 554.4 401.4 380.9 324.9

Hipbtesis de emigracién baja ° a/
1979 192.5 . . . 96.3
1980 212.5 ces - ven 106.3
1981 235.0 . . - 117.5
1982 257.5 - . - 128.8
1983 282.5 - ens ea 141.3
1984 310.0 N . R 155.0
1985 340.0 eae - . 170.0
1986 375.0 v ‘e aes 187.5
1987 412.5 een aes - 206.3
1988 455.0 - .o aes 227.5
1989 500.0 ave Ve vas 250.0

Fuente: Elaboracién FADES.

a/ Estimaciones propias.

b/ La informacién socioeconémica para esta estimacidn proviene de American Graduate School of Int*! Mgmt.
(citada en INCAE: 1989).

c/ De 16 afios de edad y més.

d/ Estimada en el 72.4% de la poblacién en edad activa, a partir de datos del departamento de trabajo,
citados por la fuente indicada en b/.

e/ La poblacién ocupada se calculd descontando de la PEA la tasa de desempleo (estimada para los emigrantes
en el equivalente al 87.3% de la tasa de desempleo en Estados Unidos reportada por el FMI) y un ajuste
por el lapso de tiempo previo a la colocacidon laboral de los emigrantes (estimado en 2 meses).

f/ Se estimé que el 85.3% de la PEA ocupada envia remesas & familiares residentes en Guatemala,
considerando como remitentes a los emigrantes que viven solos (10.7%4), a los que viven en familias
incompletas ¢30.5%) y al 75% de los que viven en familias nucleares completas (58.8%).

g/ Se supuso que el 50% de los emigrantes en Estados Unidos envfa remesas a familiares residentes en
Guatemala.
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Cuadro 4

ESTIMACION DE LOS CAMBIOS EN EL PROMEDIO MENSUAL
DE LAS REMESAS INTERNACIONALES PROCEDENTES DE ESTADOS UNIDOS

Tasas de variacién, porcentual Délares
Inflacidn Tipo de Efecto Efecto
Guatemala cambio compen- Estados Unidos compen- Remesas

Quetzales satorio -------=----o-on-ve ~- satorio mensuales

por délar necesario Salarios Inflacién posible promedio
Afos a/ b/ c/ d/

Hipétesis de emigracién alta
1980 15.4 10.0 5.4 8.6 13.5 -4.9 98.31
1981 8.7 - 8.7 9.9 10.4 -0.5 98.31
1982 -2.0 - -2.0 6.4 6.1 0.3 98.31
1983 8.4 13.6 -5.2 3.8 3.2 0.7 98.31
1984 5.2 20.0 -14.8 4.0 4.3 -0.3 97.99
1985 31.5 93.3 -61.9 3.8 3.5 0.3 97.99
1986 25.7 -8.3 33.9 2.1 1.9 0.2 98.19
1987 10.1 4.1 14.2 1.8 3.7 -2.0 98.19
1988 11.0 7.5 3.5 2.7 4.0 -1.3 98.19
1989 17.9 24.8 -6.9 2.9 4.8 -1.9 96.31
1990 e/ 5.6 12.9 -7.2 1.8 3.3 -1.5 94.89
Hipbtesis de emigracién baja

1980 15.4 10.0 5.4 8.6 13.5 -4.,9 84.41
1981 8.7 - 8.7 9.9 10.4 -0.5 84 .41
1982 -2.0 - -2.0 6.4 6.1 0.3 84.41
1983 8.4 13.6 -5.2 3.8 3.2 0.7 84.41
1984 5.2 20.0 -14.8 4.0 4.3 -0.3 84.14
1985 3.5 93.3 -61.9 3.8 3.5 0.3 84 .14
1986 25.7 -8.3 33.9 2.1 1.9 0.2 84.31
1987 10.1 4.1 14.2 1.8 3.7 -2.0 84.31
1988 11.0 7.5 3.5 2.7 4.0 -1.3 84.31
1989 17.9 24.8 -6.9 2.9 4.8 -1.9 82.69
1990 e/ 5.6 12.9 2 1.8 3.3 -1.5 81.47

-7.

Fuente: Elaboracién FADES.

a/ Tasa interanual, fuente Instituto Nacional de Estadfistica.

"b/ Tasa de variacién anual, tipo de cambio promedio mercade extrabancario, fuente FADES.

¢/ Tasa de crecimiento anual de los salarios por hora (manufactureros), fuente Fondo Monetario
Internacional.

d/ Tasa interanual, fuente Fondo Monetario Internacional.

e/ Datos a febrero.
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Cuadro 5

ESTIMACION DEL MONTO DE LAS REMESAS FAMILIARES
PROCEDENTES DE ESTADGS UNIDOS

Remesas familiares

paemmwe = T T T T T T T

Remitentes Promedio Total Total anual
(miles de , mensuat mensual (mitlones {millones
ARos personas) (d6lares (millones de de de
por remitente) délares) délares) quetzales)

Hipétesis de emigracidn alta

1979 82.6 98.31 8.1 97.5 97.5
1980 89.9 : 98.31 8.8 106.1 106.1
1981 101.3 98.31 10.0 119.5 119.5
1982 110.1 98.31 10.8 130.0 130,0
1983 ’ 122.4 98.31 12.0 144.4 144 4
1984 139.5 97.99 13.7 164 .1 167.7
1985 158.3 97.99 15.5 186.2 331.4
1986 182.9 98.19 . 18.0 15.5 472.0
1987 216.9 98.19 . 21.3 55.6 631.3
1988 263.2 98.19 25.8 310.1 806.2
1989 324.9 96.31 31.3 375.5 1070.1
Hipdtesis de emigracién baja
1979 96.3 84.41 8.1 97.5 97.5
1980 106.3 84.41 9.0 107.6 107.6
1981 117.5 84.41 9.9 119.0 119.0
1982 128.8 84 .41 10.9 130.4 130.4
1983 141.3 84.41 11.9 143.1 143,1
1984 155.0 84.14 13.0 156.5 159.9
1985 170.0 84,14 14.3 171.6 305.5
1986 187.5 84.31 15.8 189.7 415.4
1987 206.3 84.31 17.4 208.7 515,4
1988 227.5 84.31 19.2 230.2 598.4
1989 250.0 82.69 20.7 248.1 707.0

Fuente: Elaboracién FADES.



Cuadro 6
BRECHA EXTERNA Y SU FINANCIAMIEWTC

{Millones de délares)

1980 - 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 a/

Brecha externa . -286.2 -663.3 -461.8 -234.6 -406.1 -286.3 -93.5 -634.1 -642.1 -615.1
Balanza Comercial 47.2 -248.7 -113.9 35.6 -50.0 -17.1 167.3 ~355.2 -339.8 -368.4
Exportaciones (FOB) 1519.8 1291.3 1170.4 1091.7 1132.2 1059.7 1043.8 977.9 1073.4 1146.0
Importaciones (CIF) T 1472.6 1540.0 1284.2 1056.0 1182.1 1076.7 876.5 1333.1 1413.2  1514.4
Servicios -262.9 -311.9 -226.8 -176.8 -153.4 -83.4 -61.8 -106.9 -121.1 -77.3
Rendimiento de inversiones -70.5 -102.8 -121.2 -113.4 -202.7 -185.8 -198.9 -171.9 -181.2  -169.4

Hipétesis de emigracidn alta

Financiamiento brecha externa 286.2 663.3 461.8 254.6 406.1 286.3 93.5 634.1 642.1 615.1
Transferencias Netas b/ . 54.0 55.0 49.8 27.8 27.6 16.3 70.5 184.1  178.9 265.2
Remesas Internacionales 93.8 136.1 128.7 143.0 162.2 185.4 214.7 253.4 306.7 375.5

ingresos ¢/ 106.1 119.5 130.0 144 .4 164.1 186.2 -215.5 255.6 310.1 "375.5
Egresos 12.3 3.4 1.3 1.4 1.9 6.8 0.8 2.2 3.4 .
Saldo en Cuenta de Capital ~64.9 405.5 377.6 332.2 400.6 315.2 82.9 387.1 353.7 409.1
Variacidon de Reservas Mone-
tarias Internacionales d/ 249.8 197.8 10.9 -89.3 -38.7 -68.7 -48.9 73.5 83.3 -59.2
Errores y omisiones ¢/ -46.2 -112.0 -105.1 -159.2 -145.6 -161.9 -225.7 -264.0 -286.6 -375.5

Hipétesis de emigracion baja ’ :

Financiamiento brecha externa 286.2 663.3 461.8 254.6 406.1 286.3 93.5 634.1 642.1 615.1
Transferencias Netas b/ 54.0 55.0 49.8 27.8 27.6 16.3 70.5 184.1 178.9 265.2
Remesas Internacionales 95.3 115.6 129.2 141.7 154.6 170.9 188.8 206.5 226.8 248.1

ingresos c¢f 107.6 112.0 130.4 143.1 156.5 171.6 189.7 208.7 230.2 248.1
Egresos - 12.3 3.4 1.3 1.4 1.9 0.8 0.8 2.2 3.4 -
Saldo en Cuenta de Capital -64.9 406.5 377.6 3.2 400.6 315.2 82.9 387.1 353.7 409.1
Variacién de Reservas Mone- : :
tarias Internacionales d/ 249.6 . 197.8 10.9 -89.3 -38.7 -68.7 -48.9 73.5 83.3 -59.2
Errores y omisiones c/f ~47.7 -111.5 -105.6 -157.8 -138.0 -147.4 -199.9 -217.1 -200.6  -248.1

Fuente: Elaboracién FADES, con base en datos de Balanza de Pagos del Banco de Guatemala.

a/ Cifras preliminares.

b/ Incluye transferencias privadas (excepto remesas familiares), dopaciones, pensiones y jubilaciones.
¢/ Cifras estimadas.

d/ El signo (-) indica aumento.
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Cuadro 7

INDICADORES SELECCIONADOS DE LAS REMESAS INTERNACIONALES a/

(Porcentajes)

1980 1981 1982 1983 1984 1985 . 1986 1987 1988 1989
Hipétesis de emigracién alta
Remesas/PIB (precios 1980) 1.3 1.4 1.5 1.6 1.8 3.0 3.0 3.6 3.9 4.5
Remesas/Exportaciones 7.0 9.3 11.1 13.2 14.5 17.6 20.7 26.1 28.9 32.8
Remesas/Importaciones 7.2 7.8 10.1 13,7 13.9 17.3 24,6 19.2 21.9 24.8
Remesas/Saldo en Balanza Comercial 224.5 -48.1 -114.1 405.3 -328.5 -1090.3 128.9 -71.9 -91.3 -101.9
Remesas/Saldo en Cuenta Corriente -60.1 -20.9 -32.6 -64.5 =43.5 -69.8  -1175.9 -58.0 ~74.2 -107.3
Remesas/Saldo en Balanza de Pagos -42.5 -60.4  -1191.3 161.8 423.5 271.1 440.8 -347.9 -372.3 634.2
Remesas/Ingreso de Divisas b/ 4.7 5.4 8.7 10.4 11.6 1.2 14.5 15.1 15.6 18.8
Hip6tesis de emigracidn baja
ARemesas/PIB (precios 1980) 1.4 1.4 1.5 1.6 1.7 2.7 2.6 2.9 2.9 3.0
Remesas/Exportaciones 7.1 9.2 1.1 13.1 13.8 16.2 18.2 21.3 21.4 21.6
Remesas/Importaciones 7.3 7.7 10.2 13.5 13.2 15.9 21.6 15.7 16.3 16.4
Remesas/Saldo en Balanza Comercial 227.8 -47.9 -114.5 401.5 -313.3  -1005.2 113.4 -58.7 -67.7 -67.3
Remesas/Saldo en Cuenta Corriente -61.0 -20.8 -32.7 -63.9 ~41.5 -64.4 1034.8 -47.3 -55.1 -70.9
Remesas/Saldo en Balanza de Pagos -43.1 -60.2  -1195.6 160.3 403.9 249.9 387.9 ~284.0 -276.3 419.0
Remesas/Ingreso de Divisas b/ 4.7 5.3 8.8 10.3 11.0 10.4 12.8 12.3 11.6 12.4

Fuente: Elaboracidn FADES, con base en estimaciones propias y estadisticas del Banco de Guatemala.

a/ Remesas estimadas.

b/ Ingreso de divisas en Balanza Cambiaria. (Ingreso y egreso de divisas del sistema bancario).
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Cuadro 8

ANALISIS DEL IMPACTO DE LAS REMESAS INTERNACIONALES SOBRE EL CRECIMIENTO ECONOMICO

Gastos dedicados al PIB
Demanda externa neta
Exportaciones (X)
Importaciones (M)
Producto interno bruto
Remesas familiares
Hipétesis de emigracidén alta (RA)
Hipbétesis de emigracién baja (RB)

Gastos dedicados al PIB

Exportaciones

Importaciones

Producto interno bruto

Remesas familiares a/
Hipbtesis de emigracién alta (RA)
Hipdtesis de emigracién baja (RB)

Exportaciones+Remesas familiares

Hipétesis de emigracidén alta (DA)
Hipdtesis de emigracidén baja (DB)

PIB (y)
Importaciones (m)
Exportaciones (x)
Remesas familiares
Hipétesis de emigracién alta (rA)
Hipdtesis de emigracién baja (rB)
X(X/DA) + rA(RA/DA) (da)
X(X/DB) + rB(RB/DB)  (db)
PIB estimado con el multiplicador
simple del comercio exterior (ye=x/pi)
PIB estimado con el modelo ampliado
incluyendo remesas (y*=d/pi)
Hipétesis de emigracién alta (yeA=da/pi)
Hipétesis de emigracién baja (yeB=db/pi)

Elasticidad-ingreso demanda de M (pi)
Diferencia y-ye
Contribucién a la diferencia de:
Remesas familiares
Hipbétesis de emigracidén alta
Hipotesis de emigracidn baja
Otras causas b/
Hipétesis de
Hipétesis de

emigracion alta
emigracidén baja

1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989
Millones de quetzales
8095.1 9168.3 9058.0 9191.2 9677.7 11358.7 15607.1 18852.5 21741.5 25146.3
-215.7 -560.5 -340.6 -141.2 -207.4 -178.9 231.0 -1141.5 -1198.3 -1270.2
1747.6 1471.0 1288.7 1175.8 1256.2 2068.0 2542.1 2807.0 3308.5 4093.5
1963.3 2031.5 1629.3 1317.1 1463.6 2246.9 2311.1 3948.5 4506.8 5363.7
7879.4 8607.8 8717.4 9050.0 9470.3 11179.8 15838.1 17711.1 20543.3 23876.1
106.1  119.5 130.0 144.4 167.7 331.4 472.0 631.3 806.2  1070.1
107.6  119.0 130.4 143.1 159.9 305.5 415.4 515.4 598.4 707.0
Millones de quetzales de 1980
8095.1 8448.5 7949.4 7571.5 7666.6 7564.9 7347.9 8218.5 8477.0 8773.4
1747.6 1355.5 1131.0 968.6 995.1 1377.3 1196.8 1223.7 1290.0 1428.2
1963.3 1872.0 1429.9 1085.0 1159.4 1496.4 1088.1 1721.3 1757.2 1871.4
7879.4 7931.9 7650.4 7455.1 7502.3 7445.8 7456.7 7720.9 8009.8 8330.2
106.1  110.1  114.0 119.0 132.8 220.7 222.2 275.2 314.4 373.3
107.6  109.7 1145 117.9 126.7 203.5 195.6 224.7 233.3 246.7
1853.7 1465.6 1245.0 1087.6 1128.0 1598.0 1419.1 1498.9 1604.4 1801.5
1855.3 1465.2 1245.4 1086.5 1121.8 1580.7 1392.4 1448.4 1523.3  1674.9
Tasas de crecimiento anual a precios constantes de 1980
3.7 0.7 -3.5 -2.6 0.6 -0.8 0.1 3.5 3.7 4.0
- 4.6 -23.6 -24.1 6.9 29.1 -27.3 58.2 2.1 6.5
7.8 -22.4 -16.6 -14.4 2.7 38.4 -13.1 2.2 5.4 10.7
-1.1 3.8 3.6 4.3 1.6 66.2 0.7 23.8 14.2 18.8
0.3 1.9 4.4 3.0 7.5 60.6 -3.9 14.9 3.8 5.7
7.3 -20.5 -14.7 -12.3 3.8 42.2 -10.9 6.2 7.1 12.4
7.4 -20.6 -14.6 -12.5 3.3 41.3 -11.8 4.2 5.2 10.0
5.0 1.4 4.1 -3.0 -2.6 0.5 18.4 -6.3 1.1 2.6
4.6 1.3 -3.7 -2.7 -2.2 0.7 20.3 5.3 3.0 3.4
4.6 1.3 -3.8 -2.7 -2.3 0.6 19.8 -5.7 2.0 2.5
Indices
1.1 5.5 5.5 5.5 5.5 5.5 2.1 2.1 2.1 2.1
-1.3 -0.8 0.5 0.5 3.3 -1.3 -18.3 9.8 2.7 1.4
-0.4 -0.1 0.4 0.3 0.4 0.2 1.8 1.0 1.9 0.8
-0.4 -0.1 0.3 0.4 0.3 0.1 1.4 0.6 0.9 -0.1
-0.9 -0.7 0.2 0.1 2.9 -1.4 -20.1 8.8 0.8 0.6
-0.9 -0.7 0.2 0.1 2.9 1.4 -19.7 9.2 1.7 1.5

Fuente:
a/ Estimaciones propias.

Elaboracién FADES, con base en datos del Banco de Guatemala y estimaciones propias.

b/ Ingresos de capital y efectos de la variacidn de los precios relativos de x y m.
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Cuadro 9
NIVELES DE P@BREZA

(Porcentajes de familias)

Grado de pobreza 1980 1980 1987 1988
Familias no pobres 36.§ 31.8 15.2 16.6
Familias pobres 63.4 68.2 84.8 83.4
En pobreza no extrema a/ 31.8 22.7 12.5 18.9
En extrema pobreza. b/ 31.6 45.5 72,3 64.5
Total de familia§ 100.0 100.0 100.0 100.0

fuente: Elaboracién FADES,
a/ Aquellas cuyos ingresos
de la canasta basica de
b/ Aquellas cuyos ingresos
de la canasta basica de

con base en datos de SEGEPLAN.

son insuficientes para cubrir el costo
bienes y servicios.

son insuficientes para cubrir el costo
alimentos. . )



Cuadro 10

RECEPCION Y COMVERSION DE REMESAS (GRUPO 1)

Urbano Semiurbano Total
Familias % Femilias % Familias %
Formas de recepcidn de remesas 466 100.0 57 100.0 523 100.0
Giro o chegue de banco 181 38.8 33 57.9 214 40.9
Money order por agencia privada 192 41.2 18 31.6 210 40.2
Por mano 93 20.0 6 108.5 99 18.9
Estan satisfechos con esa forma de recibirlas? (% de los -
que se dicen satisfechos de cada grupo correspondiente. 410 88.0 54 94.7 464 88.7
Los que reciben giros o cheque 161 89.2 31 94.3 192 89.7
Los que reciben money order por agencia privada 164 85.3 18 106.0 182 86.7
Los que reciben por mano 85 91.4 5 85.7 90 90.9
éémo preferiria recibir las remesas.
a)y Por clase de moneda 498 100.0 57 100.0 555 100.0
En délares 346 69.5 32 56.1 378 68.1
En quetzales 113 22.7 18 31.6 131 23.6
No responde 39 7.8 7 12.3 46 8.3
b) Por institucién 498 100.0 57 100.0 555 100.0
En un banco o casa de cambioc 229 46.0 38 66.7 267 48.1
Por correo a su domicilio 196 39.4 11 19.3 207 37.3
En una oficina de personas de su comunidad 24 4.8 1 1.8 25 4.5
En una oficina publica 10 2.0 1 1.8 11 2.0
Otra 39 7.8 6 10.5 45 8.1

/Continda
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Cuadro 10 (Conclusién)

Urbano Semiurbano Total
Familias % Familias % Familiss %

Qué dificultad enfrenta para cambiar los délares

que recibe a moneda local.

En documento 473 100.0 56 100.0 528 100.0
Ninguna 460 97.3 55 98.2 514 97.3
Alguna 13 2.7 f 1.8 14 2.7
Coémo preferiria cambiarlos. 484 100.0 56 100.0 540 100.0
En un banco 233 48.1 27 48.2 260 48.1
En una casa de cambio 117 26.2 18 32.1 135 25.0
En una tienda 46 9.5 6 10.7 52 9.6
A otra persona 37 ?.6 2 3.6 39 7.2
A un cambista informal 33 6.8 3 5.4 36 6.7
En una oficina pUblica 2 0.4 - - 2 0.4
En una oficina de personas que reciben délares 16 3.3 - - 16 3.0

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar®, 1990.
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Cuadro 11
EVOLUCION DE LA TASA CAMBIARIA PARA LA VENTA DE DIVISAS a/

(Quetzales por délar, promedio mensual)

1985 1986 1987 1988 1989 1990

MR MB ME MR MB ME MR MB ME MR MB ME MR MB ME MB ME
Enero 1.50 1.60 2.52 2.82 2.74 2.53 2.73 2.80 2.53 2.58 2.57 2.73 2.73 2.75 3.76 3.77
Febrero 1.59 1.77 2.70 2.89 2.95 2.53 2.76 2.78 2.53 2.58 2.59 2.73 2.73 2.75 3.84 3.86
Marzo 1.77 1.74 2.18 2.72 2.98 2.94 - 2.53 2.89 2.91 2.53 2.55 2.56 2.73 2.73 2.75 4.00 4.10
Abril 2.28 2.40 3.07 2.68 2.97 2.96 2.53 2.74 2.80 2.53 2.56 2.56 2.73 2.73 2.75 4.31 4.50
Mayo 2.04 2.63 2.95 b/ 2.99 2.97 2.53 2.70 2.73 2.53 2.58 2.59 2.73 2.73 2.74 4.30 4.3
Junio 2.28 2.89 3.12 2.53 2.96 2.99 2.53 2.77 2.77 2.73 2.65 2.64 2.73 2.73 2.77 4.33 4.52
Julio 2.88 3.15 3.27 2.53 2.98 3.00 2.53 2.75 2.76 2.73 2.73 2.76 2.73 2.73 2.83 4.12 4.52
Agosto 2.94 3.70 3.80 2.53 2.99 3.00 2.53 2.73 2.74 2.73 2.73 2.76 2.81 2.82 2.88 5.20 5.25
Septiembre 3.13 3.79 3.85 2.53 2.98 2.76 2.53 2.73 2.74 2.73 2.73 2.75 2.81 2.82 2.87 5.15 5.60
Octubre 3.65 3.76 3.65 2.53 2.75 2.64 2.53 2.69 2.72 2.73 2.73 2.75 2.81 2.82 2.87 5.02 5.40
Noviembre b/ 3.31 3.45 2.53 2.70 2.69 2.53 2.59 2.62 2.73 2.73 2.75 3.26 3.25 5.00 5.35
Diciembre 2.67 2.97 2.90 2.53 2.63 2.66 2.53 2.54 2.55 2.73 2.73 2.74 3.46 3.42

Fuente: Elaboracién FADES, con base en cifras del Banco de Guatemala y registros propios (mercado extrabancario).

a/ La tasa oficial es de 1 quetzal por délar, pero desde junio de 1986 se aplica exclusivamente para el pago de la deuda
piblica externa contratada con anterioridad a ese mes.

b/ En el mes no se efectuaron licitaciones.

NOTA: MR = MERCADO REGULADQ (de marzo de 1985 a abril de 1986 corresponde al mercado de licitaciones); MB = MERCADO BANCARIO;

ME = MERCADO EXTRABANCARIO.
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Cuadro 12
EVOLUCION DE LA POLITICA CAMBIARIA

(Agosto 1989 - Diciembre 1990)

Tipo de cambio

Vigencia ~ seeesscesseen--
No. Mecanismos cambiarios Caracterfisticas principales De / A Inicial  Final
1 Indice de Tipo de Cambio Férmula para compensar pérdida 17.08.89/05.11.89 2.70 2.80
Efectivo Real de competitividad externa,
principalmente considerando
diferenciales de inflacién.
2 Libre flotacién Libre juego de oferta y demanda. 06.11.89/21.02.90 2.80 3.99
3 Bandas de fluctuacién Regulacién de la flotacidn, 22.02.90/08.04.90 3.99 4.03
estableciendo limites de 2%
arriba y 2% abajo (méximo y
minimo) para la variacién semanal
del tipo de cambio.
4 Libre flotacién Libre juego de oferta y demanda. 09.04.90/23.04.90 4.03 4.62
5 Pacto no oficial entre Regulacién de hecho del tipo 24.04.90/04.06.90 4,62 4.30
BANGUAT y el sistema de cambio, fijandolo en 4.30 quetzales
bancario por délar
6 Venta publica de divisas Adjudicacidén de divisas via el 05.06.90/16.08.90 4.30 4.12
(VPD) - Promedios calculo de promedios de Llas
tasas ofrecidas por los demandantes.
7 Venta ptblica de divisas Adjudicacién de divisas a partir 17.08.90/16.09.90 4.12 6.15
Subastas del mejor postor.
(Sistema holandés})
8 Venta Pdblica de Divisas Fijacién de la tasa de cambio para la 17.09.90/25.09.90 6.15 5.96
- Subastas (sistema holandés) compra de divisas en el sistema bancario
Variante para la compra con base en la cotizacién minima de la
semana anterior en la VPD
9 Venta Publica de Divisas Establecimiento de una cotizacién base 26.09.90/16.10.90 5.96 5.48
-Subastas de 4.50 quetzales por délar para las
(Sistema semiregulado) posturas en la VPD.
10 Venta PuUblica de Divisas Asignacién de divisas a partir de la 17.10.90/14.11.90 5.48 5.18
-Subastas . cuarta postura mayor {(mas un centavo),
(Eliminacidn de las posturas fijacién de una tasa de 5.15 quetzales
mas altas) por délar para la compra
11 Venta Piblica de Divisas Adjudicacidon de divisas a partir cdel 15.11.90/27.11.90 5.18 4 .68
-Subastas promedio ponderado de posturas, hacia
(Sistema de promedios) la cotizacién menor.
12 Venta Publica de Divisas Fijacidn de una cotizacidén base, 28.11.90 4 .68 5.03
-Subastas asignacidn de divisas al mejor postor
(Sistema de bandas de fluctuacién) dentro de las posturas validas (hasta
cinco centavos por encima o por debajo
de la base
TOTAL A LA FECHA 17.08.89/11.12.90 2.70 5.03
Fuente: Elaboracidén FADES, con base en Informes Mensuales GEA (COPADES).
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Cuadro 13

NUMERO DE FAMILIAS ENCUESTADAS POR GRUPO Y DEPARTAMENTO

Grupo 1 Grupo 2
Con migrantes Sin.migrantes Total
y remesas ni remesas
Departamento No. % No. % No. %
Total 555 100.0 117 100.0 672 100.0
1. Guatemala (Capital) 123 22.2 31 26.5 154 22.9
2. Quetzaltenango 178 32.1 41 35.0 219 32.6
3. Jutiapa 84 15.1 15 12.8 .99 14.7
4, Jalapa 76 13.7 14 12.0 90 13.4
5. Huehuetenango 64 11.5 8 6.8 72 10.7
6. Chiquimula 30 5.4 8 6.8 38 5.7

Fuente: Sobre la base de cifras de la “Encuesta Remesas y Economia

Familiar®, 1990.
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Cuadro 14

NUMERO DE FAMILIAS POBRES, SEGUN LA ZONA
DONDE SE LOCALIZO LA VIVIENDA

Urbana Semiurbana Total

Caracteristicas de la zona No. % No. % " No. %

1. Las calles son de 604 100.0 68 100.0 672 100.0
Tierra o grava ’ 337 55.8 38 55.9 375 55.8
Piedra o adoquin 241 39.9 30 44,1 271 40.3
Asfalto o cemento 26 4.3 26 3.9

2. Hay tuberfa de agua potable. 604 100.0 68 100.0 672 100.0
ST 564 93.4 67 98.5 - 631 93.9
No 40 6.6 1 1.5 41 6.1

3. lLas viviendas tienen, en general. 604 100.0 68 100.0 672 100.0
Areas para animales de crianza o labor 84 13.9 32 47.1 116 17.3
Parcelas para cultivos 7 1.2 1 16.2 18 2.7
No tienen éreas, ni parcelas 513 84.9 25 36.8 538 80.1

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar®, 1990.
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Cuadro 15

Urbana Semiurbana Total
Caracteristicas . « No. % No. % No. %
1. Numero de cuartos usados para dormir
(promedio) 2.12 2.31 2.14
2. Tiene cocina separada de dormitorios. 604 100.0 68 100.0 672 100.0
s 577 95.5 63 92.6 640 95.2
No 27 4.5 5 7.4 32 4.8
3. Tiene bafio. 604 100.0 68 100.0 672 100.0
Privado 501 82.9 53 77.9 554 82.4
Comin 63 10.4 10 14.7 73 10.9
No tiene 40 6.6 5 7.4 45 6.7
4. Materiales de construccioén. 604 100.0 68 100.0 672 100.0
Duraderos 568 94.0 64 9% .1 632 94.0
Perecederos 34 5.6 2 2.9 36 5.4
Rancho 2 0.3 2 2.9 4 0.6
5. Tiene agua potable. 604 100.0 68 100.0 672 100.0
s{ 545 90.2 64 94.1 609 90.6
No 59 9.8 4 5.9 83 9.4
6. Hay alumbrado eléctrico. 604 100.0 68 100.0 672 100.0
3 579 95.9 66 97.1 645 96.0
No 25 4.1 2 2.9 27 4.0

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar®,
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Cuadro 16

CAMBIO DE VIVIENDA POR MIGRACION Y REMESAS (GRUPC 1)

Urbano Semiurbanc Totatl
Fams % Fams % Fams. %
1. Cambiaron de vivienda 498 100.0 57 100.0 555 100.0
st ' 34 6.8 5 8.8 39 7.0
No 464 93.2 52 91.2 516 93.0
2. Antes vivian en. 3% 100.0 5 100.0 39 100.0
El campo 15 441 2 40.0 17 43.6
Dentro de ta ciudad 1® 55.9 3 60.0 22 56.4
3. Hubieran cambiado de vivienda sin la ayuda : y .
de las remesas. 34 100.0 5 Y 100.0 39 108.0
s 1 29.4 1 20.0 11 28.2
No K 13 38.2 2 40.0 15 38.5
2 40.0 13 33.3

No sabe 11 32.4

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar', 1990.
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Cuadro 17

CARACTERISTICAS DE LA FAMILIA (Grupo 1:

Con remesas; Grupo 2:

Parte A

Sin remesas)

Grupe 1 (555)

Grupo 2 (117)

Semi - Semi -

Caracteristicas Urbana  urbana Total Urbana urbana Total
1. Familias segin sexo del jefe del hogar, % Total 100.0 1900.0 100.0 100.0 100.0 106.0
(Nimero de familias) (498) 57 ¢555) (105) an [QRFp]
Hombre, % 62.7 54 .4 61.8 77.4 54.5 75.2
(Nimero de familias) 312> (€3] (343> (82) (6} (883
Mujer, % 37.3 5.6 38.2 22.6 45.5 24.8
{(NUmero de familias) {188) (26) (212} (24) 5) (29)

2. Nuimero de miembros, por femilia (3+4+5) 5,48 5.37 5.48 5.44 3.35 5.25
3. Menores de 15 azfios de edad 2.39 2.25 2.38 2.47 1.45 2.38
L. Entre 15 y 60 afios de edad 2.74 2.48 274 2.74 1.45 2.62
5. Mayores de 68 afios de edad 0.35 0.44 0.36 0.23 0.45 0.25
6. Proporcidn en edad de trabajar (4/2) 0.50 8.50 0.50 0.50 0.43 0.50
7. Miembros con actividad remunerada, per familia 1.55 1.45 1.54 1.53 1.57 1.53
8. Tasa de dependencia (7/4) 8.57 0.54 0:56 .08 0.58

8.56

/Continta
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Cuadro 17 (Conclusiodn)

Parte B
Grupo 1 Grupo 2
Urbano Semiurbano Total Urbano Semiurbano Total

Integracidn familiar No. % No. % No. % No % No % No. %

Total 354 100.0 27 100.0 381 100.0 54 100.0 1 100.0 55 160.0
Integracién nuclear - 235 6.4 20 74.1 255  66.9 48  88.9 1 100.0 49  89.1
- Jefe de familia padre de los menores -
Integracién nuclear incompleta 12 3.4 - - 12 3.1 1 1.9 - - 1 1.8
- Jefe de familia hermano de los menores - :
Integracién vertical 83 23.4 6 22.2 89 23.4 5 9.3 - - 5 9.1
- Jefe de familia abuelo de los menores -
Integracidn colateral 10 2.8 - - 10 2.6 - - . - - -
- Jefe de familia tio de los menores -
Integracién no familiar 14 4.0 1 3.7 15 3.9 - - - - - -

- Jefe de familia no pariente de los menores -

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar®,

1990.
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Cuadro 18

PARIENTES EN NORTEAMERICA Y REMESAS (GRUPC 1)

Parte A
Urbano Semiurbano Total
Ndmero promedio de parientes en Norteamérica 1.95 2.23 1.97
Familias que reportan parientes en No. % No. % No. %
Total (4983 160.0 (57 100.0 (555> 108.0 -
EUA 475 95.4 56 98.2 531 95.7
México 16 3.2 2 3.5 18 3.2
Canada 12 2.4 1 1.8 13 2.3
Relacidén de parientes emigrados mayores de
15 anocs,con el jefe de familia. -
Total (498) 100.0 (57) 100.0 (5553 100.0 )
Cényuge 75 15.1 8 14.0 83 15.0
Hijos (as? 296 59.4 54 94.7 350 63.1
Padre, madre - 30 6.0 2 3.5 32 5.8
Hermanos (as) 120 24.1 A 7.0 124 22.3
Otros 112 22.5 11 19.3 123 22.2
Ayuda enviada por parientes Total (498) 100.0 57 100.0 {555) 100.0
Dinero 484 97.2 56 98.2 540 97.3
Pasajes 8 1.6 i 1.8 9 1.6
Mercancias | 37 7.4 2 3.5 39 7.0

\Continua




Cuadro 18 (Conclusién)

Parte B
Urbano Semiurbano Total
Recibe becide Recibe pecide Recibe becide

No. % No. % No. %X No. % No. % No. %

Quién recibe y quién decide el uso
de las remesas Total 498 1006.0 498 100.0 57 100.0 57 100.0 555 100.0 555 100.0
- Jefe de familia 307 61.6 315  63.3 32 56.1 35 61.4 339 61.1 350 63.1
Esposo o compafiero 21  18.3 82 16.5 12 21.1 12 2141 103 18.6 9% 16.9
Hijos 8 1.6 1 2.2 - - - 8 1.4 1M 2.0
Padre o madre 62  12.4 66 13.3 i1 19.3 9 15.8 73 13.2 75 13.5
Hermanos 23 4.6 18 3.6 1 1.8 1 1.8 24 4.3 19 3.4
Otros 7 1.4 6 1.2 1 1.8 - - 8 1.4 6 1.1

€L

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar®, 1990. o L
NOTA: La suma de porcentajes en los renglones 2, 3 y 4 es mayor que 100, ya que el cuestionario permitia respuestas miltiples por encuestado.



Cuadro 19
MIGRACIOR Y ORGANIZACION FAMILIAR

(ASPECTOS SELECCIONADOS, GRUPO 1)

trbano Semiurbanc Total
No % % No % % No % %
Total de familias 498 160.0 57 100.0 555 100.0
1. Familias en las que cambié la jefatura

del hogar por la migracién @5 19.1 15 26.3 110 19.8
2. Sexo del jefe anterior : 100.0 , 100.0 100.0
Hombre 84 . 16.9 88.4 15 26.3 106.0 99 17.8 90.0
Mujer 11 2.2 11.6 - - - 11 2.0 10.6
3. Parentesco del jefe actual con el anterior 100.0 100.0 100.0
Cényuge 74 14.9 77.9 13 22.8  86.7 87 15.7 79.1
hijo (a) 2 0.4 2.1 - - - 2 0.4 1.8
Padre o madre 16 3.2 16.8 2 3.5 13.3 18 3.2 6.4
Kermano (a) 3 0.6 3.2 - - - 3 0.5 2.7

4. Familias en las que cambié el nUmero de

miembros después de la migracién (causas} 145 29.1 100.0 15 26.3 100.0 160 28.8 100.0
Algunos han venido 35 7.0 24.1 3 5.3 20.0 38 6.8 23.8
Algunos se han ido 36 7.2 24.8 8 14.0 53.3 44 7.9 27.5
Otra causa no especificada 74 14.9 51.0 & 7.0 26.7 78 14.1 48.8

L

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Famitiar®, 1990.
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. Cuadro 20
" JEFE DE FAMILIA Y OCUPACION PRINCIPAL
Parte A
Grupo -1 ‘ Grupo 2

Urbano  Semiurbano  Total Urbano  Semiurbamo  Total
No. %  No. %  MNe. % No. %  No. %  No. %
Total 442 100.0 55 100.0 497 100.0 99 100.0 11 100.0 110 100.0
Obrero, empleado : 83 18.8 9 16.4 92 18.5 33  33.3 2 18.2 35 31.8
- Trabajador por cuenta propia a/ 209 . 47.3 6 10.9 215 43.3 43 43.4 4 36.4 47  42.7
- Trabaja en labores agricolas b/ 60 13.6 18 32.7 78 15.7 'iB 13.1 2 18.2 15 13.6
Ama de casa , 90 20,4 22 .40.0 112 22.% 10 10.1 3 27.3 13 11.8

a7 Inqluye: Comercianté o fabricante, oficio.independiente y otra actividad relagionada.
b/ 1Incluye: Asalariado agrfcola u otra actividad agricola.

Cuadro 20 oo -
JEFE DE FAMILIA (MUJER) ¥ OCUPACION PRINCIPAL
Parte B '
Grupo 1 o Grupo 2
Urbano semiurbano Total  Urbano Semiurbano  Total
No. % No. %  Na. %  Ne. % Ne. %  Ne- %
Total 131 100.0 25 100.0 176 10p.0 . »‘,.i"‘i29'.1 100.0 5 100.0 24 100.0
1. Amas de casa : ‘
(Oficios del hogar) 89 58.9 21 84.0 110 62.5 10 52.6 3 60.0 13 54.2
2. Con ocupacién remynerada 62 41,1 4 16.0 . 6. 37.5 9 474 2 40,0 11 45.8
Obrera 12 7.9 3 12.0 15- 85 .. 3 158 - - 3 12,5
Trabajo independiente 45 29.8 1 4,0 46 261 6 31.6 2 40.0 8 33.3
Labores agricolas . : 5 3.3 - - 5 2.8 ;?iv?i . - -

Puente:  Sobre (@ basg de'plfra? d¢ Ta "EncUesta Reémesas y Egonomia Familiar", Tv9U.
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Cuadro 21
DATOS GENERALES SPBRE SITUACION DE LA MUJER EN LA FAMILIA
(Cifras absqlutas)

, (Parte A)
al H
Grupa 1 Grupo 2
Jefe de familia Hombre Mujer Hombre Mujer
. De qué parte del ingreso familiar disponen
las mujeres?
Todo . 69 135 15 2§
Menos de ta mitad 108 21 37 -
Mas de la mitad 141 33 3] 2
Ninguna parte 17 R 3 . .
. Han pedido las mujeres dinero prestado :
No 281 153 70 22
si 57 58 16 7
. Persona a quien ella pidjé prestado . :
Un familiar . 22 58 9 1
Un vecino o amigo 14 5 3 5
Un prestamista 6 - -
Un banco : 3 2 1 -
Caja de ahorro o cooperativa local 9 2 3 1
. Uso del dinero prestado
Mejorar alimentacién, vestido
o calzado de |a familja . . _ 25 43 5 4
Mejorap educacién o salug familiar 6 5 4 2
Adaquirir artfculos para el_hggar 1 2 1 .
Comprar o mejorar casa habitacién 6 3 4 -
Negocios o comercio en general N 4 1 2 1
Comprar pasajes para ir a Norteamérica 7 3 - -
. Razén de no pedir dinero prestado '
No lo acostumbran 269 144 62 20
No les prestan ' 5 4 1 1
No saben a qyién pedir ) 5 : 3 2 1
No les’ permiten pedir 3 1 5
. La pyuda de las remesas caysa que el. trabajo
remunerado de las mujeres fuéra del hogar sea
Mayor 11 14
Tgual . . 278 143 -
Menor ' : 36 43
. Uso del dinere recibido de Norteamérica
Mejorar alimentaci¢n, vestido ) 313 196
o calzado de |a femilia - , ‘
Mejoran educacidn o salud familiar 4 2
Adquirir articulos para el hogar 6 2
Comprar o mzjorar_casa habitacién 3 3
Negocios o comercio en general 1
Guardarto en un banco o institucién 6 1
otro tipo ge ahorro i - - 1
. La ayuda en remesas hace -que las mujeres
dispangan del ingreso familiar
Mds que antes ) 96 119
Igual que antes ’ 199 76
Menos que antes 21 2

/Continla
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Cuadro 21
DATOS GENERALES SOBRE SITUACION DE LA MUJER EN LA FAMILIA

(Cifras relativas, porcentajes de los totales respectivos)

(Parte B)
Grupo 1 Grupo 2
Jefe de familia Hombre Mujer Hombre Mujer
1. De qué parte del ingreso familiar disponen
las mujeres.
Todo 20.6 74.2 7.4 75.9
Menos de la mitad 32.2 10.0 43.0 17.2
Més de la mitad 42.1 .8 36.0 6.9
Ninguna parte 5.1 - 3.5 -
2. Han pedido las mujeres dinero prestado.
No 83.1 72.5 81.4 75.9
Si 16.9 27.5 18.6 24.1
3. Persona a quien ella pidié prestado
Un familiar 40.7 49.1 56.3 14.3
Un vecino o amigo 25.9 43.9 18.8 7.4
Un prestamista 1.1 - - -
Un banco R 5.6 3.5 6.3 -
Caja de ahorro o cooperativa local 16.7 3.5 18.8 14.3
4, Uso del dinero prestado
Mejorar alimentacién, vestido
o calzado de la familia ) 46.3 75.4 31.3 57.1
Mejorar educacién o salud familiar 11.1 8.8 25.0 28.6
Adquirir articulos para el hogar 1.9 3.5 6.3 -
Comprar ¢ mejorar_casa habitacién 11.1 5.3 25.0 :
Negocios o comercio en general . 16.7 1.8 12.5 14.3
Comprar pasajes para ir a Norteamérica 13.0 5.3 - -
5. Razén de no pedir dinero prestado
No o acostumbran 95.4 9.7 88.6 90.9
No les prestan . 1.8 2.6 1.4 4.5
No saben a quién pedir 1.8 2.0 2.9 4.
No les permiten pedir 1.1 0.7 7.1
6. La ayuda de las remesas causa que el trabajo
remunerado de las mujeres fuera del hogar sea
Mayor 3.4 7.
Iguatl 85.5 71.5
Menor 11.1 21.5
7. Uso del dinero recibido de Norteamérica
Mejorar alimentacidn, vestido 94.0 95.6
o calzado de la familia
Mejorar educacidén o salud familiar 1.2 1.0
Adquirir articulos para el hogar 1.8 1.0
Comprar o mejorar casa habitacidn 0.9 1.5
Negocios o comercio en general 0.3 -
Guardarlo en un banco o institucién 1.8 0.5
Otro tipo de ahorro - 0.5
8. La ayuda en remesas hace que las mujeres
dispongan del ingreso familiar
Mas que antes 30.4 60.4
Igual que antes 63.0 38.6
Menos que antes 6.6 1.0

Fuente: Sobre 1a base de citfras de la "Encuésta Remésas y Economia Famil{iar™, 1990.



Cuadro 22

INGRESOS MENSUALES PROMEDIC POR REMUNERACION A LA ACTIVIDAD PRINCIPAL

(Quetzales)

Grupo 1 Grupo 2 Total

Semi - Semi- Semi -
Urbano  urbano Total Urbano urbano Total Urbano urbano Total
Jefe de familia 303.77 281.38 301.94 293.94 334.57 297.07 301.76 291.72 300.95
Nimero de jefes que informaron 327 29 356 84 7 91 411 36 447

- Ingreso del jefe de familia segin
ocupacién principal:

* Obrero, empleado 376.93 454,29 383.15 311.88 371.00 315.35 358.34 435.78 364.10
NUmero de jefes de familia 80 7 87 32 2 34 112 9 121
* Trabajador por cuenta propia a/ 282.92 200.00 280.46 296.98 287.50 296.13 285.35 235.00 283.32
Nimero de jefes de familia 196 6 202 41 4 45 237 10 247
* Trabaja en labores agricolas b/ 271.56 236.25 262.73 230.45 450.00 248.75 263.90 248.82 260.53
Nimero de jefes de familia 48 16 64 11 1 12 59 17 76
Ingreso familiar 463,49 384.T7L  438.27 410.85 396.00 40G.85 436.99 386.40 432.72
Nimero de familias que informaron 390 38 428 97 7 104 487 45 532

Fuente: Sobre La base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar®, 1990.
a/ Incluye: Comerciante o fabricante, oficio independiente y otra actividad relacionada.

b/ Incluye: Asalariado agricola u otra actividad agricola.
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Cuadro 23

FAMILIAS SEGUN MONTO Y PERIODICIDAD DE REMESAS EN DOLARES (GRUPO 1)

Urbano Semiurbano Total

e % No. % wo. %

Familias segln estrato de las remesas mensuales 485 100.0 57 100.0 542 100.0
De 0 a 50 délares 89 18.4 9 15.8 98 18.1
be 51 a 100 délares 162 33.4 23 40.4 185 34.1
De 101 a 200 dblares 1~50 30.9 1 19.3 161 29.7
Mas de 200 dbdlares 84 17.3 14 24.6 98 18.1
Familias segin periodicidad de recepcidn de las remesas 483 100.0 57 100.0 540 100.0
Mes . 154 31.9 18 31.6 172 31.9
Tres meses 185 38.3 22 38.6 207 38.3
Seis meses 95 19.7 9 15.8 104 19.3
Afio 49 10.1 8 14.0 57 10.6
Familias segdn epoca de mayor recepcién de remesas 483 100.0 57 100.0 549 100.0
Semana Santa . 40 8.3 3 5.3 43 8.0
Fiesta local 8 1.7 - - 8 1.5
Diciembre 135 28.0 1 19.3 146 27.0
Ninguna en especial 300 62.1 43 75.4 343 63.5

Fuente: Sobre La base de cifras dez la "Encuesta Remesas y Economia Familiar®, 1990.

6L



Cuadro 24

REMESAS E INGRESO FAMILIAR MENSUAL (GRUPO

1y

Urbano Semiurbano Total
Fams. Promedio Fams Promedio Fams Promedio
1. Promedio mensual de remesas en délares a/f 485 119.35 57 124.65 542 119.90
1.1 Eqguivalente cambio bancario b/, en quetzales 513.20 536.00 515.57
2. Remesas en familias que también reportan ingresos
por ocupacién principal, a/ en délares 377 105.41 38 114.38 415 106.23
2.1 Equivalente bancario b/, en quetzales 453.26 491.83 456.79
3. Ingreso familiar sin remesas, ocupacién principal . .
(s6lo familias que también cuantificaron remesas), en quetzales 377 444 41 38 384 .74 415 438.94
4. Ingreso familiar en quetzales (2.1) + (3) 897.67 876.57 895.73

Fuente: Sobre la base de cifras de la MEncuesta Remesas y Economia Familiar®, 1990.
a/ Promedios a partir de los datos agregados de la encuesta; (véase el cuadro 23)

b/ Mayc 1990: 4.30 quetzales por délar (mercado bancario); mercado extrabancario: 4.31 quetzales por délar.

08
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Cuadro 25

ESTRUCTURA DEL GASTO FAMILIAR MENSUAL

Estructura
Familias del gasto
(nlmero) (%)
Grupo 1
De 0 a 350 quetzales 105
Consumo 83.80
Inversioén 2.53
Educacién y salud 12.17
Ahorro 1.51
Total 100.00
De 357 a 800 quetzales 222
Consumo 82.12
Inversidn 2.37
Educacién y salud 11.86
Ahorro 3.64
Total 100.00
Mas de 800 quetzales 87
Consumo 70.87
Inversioén 9.42
Educacién y salud 10.86
Ahorro 8.85
Total 100.00
Total 414
Consumo 80.18
Inversién 3.89
Educacién y salud 11.73
Ahorro 4.20
Total 100.00
Grupo 2
De 0 a 350 quetzales 41
Consumo 89.02
Inversién -
Educacion y salud 10.26
Ahorro 0.72
Total 100.00
De 351 a 800 quetzales 57
Consumo 83.61
Inversién 2.55
Educacidn y salud 11.55
Ahorro 2.29
Total 100.00
Més de 800 quetzales 5
Consumo 43,14
Inversidn 43.12
Educacién y salud 10.25
Ahorro 3.49
Total 100.00
Total 103
Consumo 83.80
Inversién- 3.51
Educacidén y salud 10.97
Ahorro 1.72
Total 100.00

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia

Familiar®, 1990.
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Cuadro 26

GASTO -FAMILIAR MENSUAL EN QUETZALES

Familias a/ Gasto
{(nCimero) Promedio b/
Grupo 1
De 0 a 350 quetzales
. Consumo 105 215.14
Inversién 6 105.00
Educacién y salud 66 46.14
Ahorro 6 65.00
Total 105 253.86
De 351 a 800 quetzales
Consymo 222 434 .45
Inversién 27 120.26
Educacién y salud 187 75.03
Ahorro 55 83.05
Total : 222 532.86
Mas de 800 quetzales .
Consumo 87 786.85
Inversién 27 390.11
Educacién y salud 83 125.39
Ahorro 39 223.97
Total 87 1127.94
Total
Consumo 414 452.89
Inversién 60 240.17
Educacidén y salud 336 81.79
Ahorro 100 136.93
Total 414 587.15
Grupo 2
De 0 a 350 quetzales
Consumg 41 205.66
Inversién - -
Educacién y salud 3 34.06
Ahorro 1 160.00
Total 41 233.85
De 351 a 800 quetzales
Consumo 57 446.58
Inversién 4 200.00
Educacién y salud 49 73.12
Ahorro 8 72.50
Total 57 533.65
Mas de 800 quetzales
Consumo 5 444 .00
Inversién 4 581.25
Educacion y salud 5 98.00
Ahorro 2 87.50
Total 5 1042.00
Total
Consumo 103 350.55
Inversidn 8 390.63
Educati6n y salud 85 60.34
Ahorro " 77.73
Total 103 438.99

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar¥,
1990.

a/ La columa 1 registra el nimero de familias que dedicaron parte de su
ingreso a los rubros consignados.

b/ Los promedios corresponden al nimero de familias que reportaron
informacidn sobre su estructura de gasto.



BIENES DE LA FAMILIA

Cuadro 27

(Grupo 1: Con remesas; Grupo 2:

Sin remesas)

Grupo 1 (555) af Grupo 2 (117)
Semi - Semi-
Caracteristicas Urbana urbana Total Urbana urbana Total
1. Vivienda propia 83.1 93.0 84.1 75.5 81.8 76.1
(414) (53) (467) (80) CONNNNG: S
2. Estd comprando vivienda 11.8 8.8 11.5 9.4 9.1 9.4
(59 (5) (64) 10y M (1
3. Tiene animales para crianza 31.7 52.6 33.9 27 .4 54.5 29.9
(158) (30) (1883 (29} (6) (35
4. Tiene carros tirados por animales 1.6 1.8 1.6 - - -
3 H 9 -3 (G (-
5. Tiene bicicleta 15.9 24.6 16.7 6.6 9.1 6.8
(79} (14) (93> (7) (D] {8)
6. Tiene lanchas o botes 2.6 1.8 2.5 1.9 9.1 2.6
(13 4] (14) (2> M (3
7. Tiene instalaciones para negocio 17.7 10.5 16.9 12.3 18.2 12.8
(88) %) (94) 13} 2) (15)

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar", 1990. .
a/ Cifras absolutas entre paréntesis. Los porcentajes se calculan respecto al total de grupo y zona respectivo.
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Cuadro 28

DESTING PRINCIPAL DE LAS REMESAS (GRUPO 1}

Urbano Semiurbano . Total

Ckams. % Fams. % Fans. %
(ndmero} (nimero) (ndmero)
- Familias que lo considera como el destino

de mas importancia de las remesas.
Total 485 100.0 57 100.0 542 100.0
Alimentacién 415 85.6 44 77.2 459 84.6
Educacion y salud 14 2.9 7 12.3 21 3.9
‘Compra de articulos para el hogar 9 1.9 - - 9 ‘ 1.7
Inversidn (casa o negocio) 28 5.8 ) 10.5 34 6.3
Ahorro 17 3.5 - - 17 3.1
Otros 2 0.4 - - 2 0.4

%8

Fuente: Sobre la base de cifras de la “"Encuesta Remesas y Economia Familiar®, 1990.



Cuadro 29

REMESAS E INVERSION (GRUPO 1).

(Parte A)
Urbano Semiurbano Total
No.-;} ------ %- No.-;} ------ i- No.-;} ------ é-
Familias gue destinan parte de las remesas a
- Comprar herramientas o equipo 42 59.2 12 66.7 54 60.7
- Comprar tierra de cultivo o animales 27 28.0 13 72.2 40 449
- Construir locales para produccion o comercio 24 33.8 4 22.2 28 31.5
Total de familias con una respuesta afirmativa 71 18 89
Si no lo hacen: Porqﬁé
- No le interesa 169 40.9 20 51.3 189 41.8
- Lé daria pérdidas 24 5.8 1 2.6 25 5.5
- No le conviene ahora, pero si después 24 5.8 1 2.6 25 5.5
- No le alcanza para hacerlo 190 46.0 15 38.5 205 45.4
- No sabe cémo hacerlo 6 1.5 2 5.1 8 1.8
Total de familias que no lo hacen 413 39 452

/Continda
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Cuadro 29 (Continuacidn)

(Parte B)
Urbano Semiurbanc Total
Total Total Total
Fams. a/ No. % Fams. a/ No. % Fams. a/ No. %
Familias que destinan las remesas a fines
productivos: b/
a) Familias con jefe:
Hombre 312 51 16.3 31 14 45.2 343 65 19.0
Tiene negocio/taller: S 38 12.2 1 35.5 49 14.3
No 13 4.2 3 9. 16 4.7
- Mujer 186 20 10.8 26 4 15.4 212 24 1.3
Tiene negocio/taller: Si 15 8.1 4 15.4 19 9.0
No 5 2.7 - 5 2.4
b) Familias con jefe:
Obrero o empleado 83 11 13.3 9 92 11 12.0
Tiene negocio/taller: Si 9 10.8 R 9 2.8
No 2 2.4 2 2.2
Trabajador por cuenta propia 209 30 14.4 6 5 83.3 215 35 16.3
Tiene negocio/taller: Sfi 20 9.6 3 50.0 23 10.7
No 10 4.8 2 33.3 12 5.6
- Trabajador en labores agricolas 40 16 26.7 18 8 44 .4 78 24 390.8
Tiene negocio/taller: ST 13 21.7 7 38.9 . 20 25.6
No 3 5.0 1 5.6 A 5.1
- Trabaja en el hogar 90 11 12.2 22 4 18.2 112 15 13.4
Tiene negocio/taller: Si 8 8.9 & 18.2 12 10.7
No 3 3.3 - 3 2.7

/Continda
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Cuadro 29 (Conclusién)

Urbano Semiurbano Total
Total Total Total
Fams. a/f No. % Fams. a/ No. % Fams. a/ No. %
c) Familias que reciben remesas al mes:
De 0 a 50 délares 89 8 9.0 9 . . 98 8 8.2
Tiene negocioftaller: Si 7 7.9 ::: :.: 7 7.1
No 1 1.1 1 1.0
De 51 a 100 délares 162 20 12.3 23 6 26.1 185 26 141
Tiene negocio/taller: §i 14 8.6 5 21.7 : 19 10.3
No 6 3.7 1 4.3 7 3.8
De 101 a 208 délares 150 26 17.3 11 4 36.4 161 30 18.6
Tiene negocio/tatler: Si 19 12.7 2 18.2 21 13.0
No 7 4,7 2 18.2 9 5.6
De 201 o mas dbélares 84 17 20.2 14 8 57.1 98 25 25.5
Tiene negocio/tatler: §f 13 15.5 8 57.1 21 21.4
' No 4 4.8 - - 4 4.1

L8

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar', 1990.
a/ Namero total de familias en cada una de las categorias descritas.
b/ Por fines productivos se entiende:
a) comprar herramientas o medios de transporte; b) comprar mdquinas o instalaciones para producir;
c) comprar tierra para cultivar o criar animales; d) construir locales para producir; v,
e) construir locales para comercio. ‘ :
NOTA: La suma de los renglones puede diferir del total de familias debido a la presencia de respuestas miltiples



Cuadro 30

REMESAS Y DISPOSICION A INVERTIR SEGUN CARACTERISTICAS
SELECCIONADAS DE LA FAMILIA

{Parte A)
Urbano Semiurbano Total
Fams. af No % Fams. a/ No % Fams. a/ No %

Familias que tienen mucho interés en
1. Comprar herramienta o equipo 498 15 3.0 A 57 o1 1.8 555 16 2.9
Délares recibidos: De 0 a 50 89 4 4.5 9 - . 98 4 4.1
De 5% a 100 162 2 1.2 23 - - 185 2 1.1
De 101 a 200 150 5 3.3 11 1 9.1 161 6 3.7
Mas de 200 84 4 4.8 14 - - 98 4 4.1
2. Poner o mejorar tienda, negocio o talter 498 63 12.7 57 12 21.1 555 75 13.5
Délares recibidos: De 0 a 50 8% 10 11.2 9 - - 98 10 10.2

De 51 a 100 162 20 12.3 23 5 21.7 185 25 13.5 .

De 101 a 200 150 21 14.0 11 2 18.2 161 23 14.3
Mas de 200 84 12 14.3 14 5 35.7 98 17 17.3

3. Asociarse con otras familias para
mejorar la recepcidén de remesas 498 26 5.2 57 2 3.5 555 28 5.0
Délares recibidos: De 0 a 50 8% 8 9.0 9 1 11.1 98 9 9.2
De 51 a 100 162 12 7.4 23 1 4.3 185 13 7.0
De 101 a 200 150 5 3.3 " - - 161 5 3.1
Mas de 200 8L 1 1.2 14 - - 98 1 1.0
4. Cooperar con otros para produgi} mas 498 50 10.0 57 8 14.0 555 58 10.5
Délares recibidos: De 0 a 50 89 11 12.4 9 2 22.2 98 13 13.3
pe 51 a 100 162 16 9.9 23 1 4.3 185 17 9.2
De 101 a 200 150 15 ° 10.0 11 2 18.2 161 17 10.6
Mas de 200 84 8 2.5 14 3 21.4 98 11 11.2

/Continda
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Cuadro 30 (Conclusién)

REMESAS Y DISPOSICION A INVERTIR SEGUN CARACTERISTICAS
SELECCIONADAS DE LA FAMILIA (Grupo 1)

(Parte B)
Sexo . Ocupacidn principal
Obrero . Trabajador Trabajador
Hombre Mujer empl eado independiente agricola
Fams. % Fams. % Fams. % Fams. % Fams. %
(nGmero) (nimero) (nimero) (namero)
1. Zona urbana 312 100.0 186 100.0 83 100.0 209 100.0 60 100.0
Familias con mucha disposicién a o
usar remesas en
1. Comprar herramientas 9 2.9 6 3.2 3 3.6 6 2.9 2 3.3
2. Poner o mejorar negocioc 38 12.2 25 13.4 10 12.0 32 15.3 9 15.0
3. Asociarse para mejorar recepcién )
de remesas = 14 4.5 12 6.5 5 6.0 : 13 6.2 1 1.7
4. Cooperar para producir mas 33 10.6 17 9.1 9 . 10.8 31 14.8 3 5.0
2. Zona semiurbana 31 100.0 26 100.0 9 100.0 6 106.0 18 100.0
Familias con mucha disposicidén a :
usar remesas en:
1. Comprar herramientas 1 3.2 - - - - 1 16.7 Co- -
2. Poner o mejorar negocio T . 226 5 19.2 . - - 5 . 83.3 3 167
3. Asociarse para mejorar recepcidn ﬁ:u . " . ‘
de remesas o % 1 3.2 1 3.8 - - o - - 1 5.6
4. Cooperar para producir mas 2 6.5 6 23.1 1 11.1 Co. - 2 1.1

68

Fuente: Sobre la base de cifras de [z "Encuesta Remesas y Economia Familiar", 1990.

NOTA: La suma de porcentajes correspondientes a cada uno de los 4 rengiones descr1tos no es igual a 100, pues el cuestionario perm1t1a respuestas miltiples por
encuestado.

a/ HNumero total de familias correspondiente a cada una de las categorias descritas; el dato que encabeza cada categoria se refiere, no a la suma de los cuatro
renglones subsecuentes, sino a la muestra total de la zona respectiva.



Cuadro 31

REMESAS Y DISPOSICION A INVERTIR SEGUN CARACTERISTICAS
SELECCIONADAS DE LA FAMILIA (Grupc 1)

(Parte A)
Urbano Semiurbano Total
Fams. a/ No. % Fams. a/ MNo. % Fams. a/ No. %
- Familias con mucha disposicidn a:

1. Depositar para ganar intereses 498 141 28.3 57 18 31.6 555 159 28.6
Délares recibidos: De 0 a 50 89 18 20.2 9 - - 98 18 18.4

De 51 a 100 162 4 27.2 23 5 21.7 185 49 26.5

De 101 a 200 150 46 30.7 11 3 27.3 161 49 30.4

Mas de 200 B4 33 39.3 14 10 71.4 98 43 43.9

2. lniciar o dartas como fianza de negocio 498 81 16.3 57 12 21.1 555 93 16.8
Détares recibidos: De 0 a 50 8% 14 15.7 9 - - 98 14 14.3

De 51 a 100 162 21 13.0 23 4 17.4 185 25 - 13.5

pe 1801 a 200 150 27 18.0 11 1 9.1 161 28 17.4

Mas de 200 84 19 22.6 14 7 50.0 98 26 26.5

3. Atender necesidades diarias y shorrar resto 498 306 61.4 57 25 43.9 555 331 59.6
Délares recibidos: De 0 a 50 89 54 60.7 9 4 44 4 98 58 59.2

De 51 a 100 162 105 64.8 23 9 39.1 185 114 61.6

De 101 a 200 150 102 68.0 1" 5 45.5 161 107 66.5

Mas de 200 84 45 53.6 14 7 50.0 28 52 53.1

/Continda
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Cuadro 31 (Continuacién)

REMESAS Y DISPOSICION A INVERTIR SEGUN CARACTERISTICAS
SELECCIONADAS DE LA FAMILIA (Grupo 1)

(Parte B)

Jefe de familia

Sexo Ocupacién principal
Obrero Trabajador Trabajador Ama de
Hombre Mujer empleado independiente agrficola casa
Fams. % Fams. % Fams. % Fams. % Fams. %. Fams. %
(nlmero) (nlmero) (nldmero) (ndmero) (ndmero) (nmero)
Zona urbana: 312 100.0 186 100.0 83 100.0 209 100.0 60 100.0 0 100.0
Familias con mucha disposicién
a usar remesas para
1. Depositarlas para ganar interés 80 25.6 60 32.3 21 25.3 61 29.2 ' 16 26.7 27 30.0
2. Iniciar o darlas como fianza de negocio 51 16.3 30 16.1 17 20.5 37 17.7 11 18.3 9 10.0
3. Atender necesidades diarias
y ahorrar resto 185 59.3 119 64.0 57 68.7 132 63.2 28 46.7 58 64 .4
Zona semi-ubrana: 31 100.0 26 100.0 9 100.0 6 100.0 18 100.0 22 100.0
Familias con mucha disposicién
a usar remesas para:
1. Depositarlas para ganar interés 8 25.8 10 38.5 1 11.1 4 66.7 6 33.3 7 31.8
2. Iniciar o darlas como fianza de negocio 7 22.6 5 19.2 - - 5 83.3 4 22.2 3 13.6
3. Atender necesidades diarias
y ahorrar resto 10 32.3 15 57.7 3 33.3 3 50.0 [ 33.3 13 59.1

/Continda

16



Cuadro 31 (Conclusidn)

REMESAS Y DISPOSICION A INVERTIR SEGUN CARACTERISTICAS
SELECCIONADAS DE LA FAMILIA (Grupo 1)

(Parte C)
Urbano Semiurbano Total
Fams. a/ No. % Fams. a/ No. % Fams. a/ No. %
{(ntmero) (ndmero) (nGmero)
1. Conoce personas que usaron las remesas
para poner o mejorar negocio 498 145 29.1 57 22 38.6 555 167 30.1
Délares recibidos: De 0 a 50 89 24 27.0 9 1 11:1 98 25 25.5
De 51 a 100 162 49 30.2 23 8 34.8 185 57 30.8
De 101 a 200 150 42 28.0 11 5 45.5 161 47. 29.2
Més de 200 84 30 35.7 14 8 57.1 98 38 38.8
2. Cémo viven esas personas
(% respecto a tos que contestaron SI)
a) Mejor que antes 498 143 28.7 57 22 38.6 555 165 29.7
Délares recibidos: De 0 a 50 89 24 27.0 9 1 1.1 98 25 25.5
De 51 a 100 162 47 29.0 23 8 34.8 185 55 29.7
De 101 a 200 150 42 28.0 11 5 45.5 161 47 29.2
Més de 200 84 30 35.7 14 8 57.1 98 38 38.8
b) Igual que antes 498 2 0.4 57 - - 555 2 0.4
Délares recibidos: De 0 a 50 89 - - 9 - - 98 - -
De 51 a 100 162 2 1.2 23 - - 185 2 1.1
De 101 a 200 150 - - 1 - - 161 - -
Mas de 200 84 - - 14 - - 98 - -
3. Conoce alguna asociacién que impulse
actividades productivas en su comunidad
498 99 19.9 57 3 5.3 555 102 18.4
Délares recibidos: De 0 a 50 89 1 12.4 9 1 1.1 98 12 12.2
De 51 a 100 162 28 17.3 23 1 4.3 185 29 15.7
De 101 a 200 150 39 26.0 11 1 9.1 161 40 24.8
Mas de 200 84 21 25.0 14 - 98 21 21.4
4. Pertenece el jefe a una asociaciodn asi 498 42 8.4 57 2 3.5 555 [AA 7.9
Délares recibidos: De 0 a 50 89 1 1.1 9 - - 98 1 1.0
De 51 a 100 162 20 12.3 23 1 4.3 185 21 1.4
De 101 a 200 150 13 8.7 1" 1 9.1 161 14 8.7
Mas de 200 84 8 9.5 14 - - o8 8 8.2

[49

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar!, 1990.

NOTA: Ademds, el cuestionario permitia respuestas maltiples por encuestado. )

a/ Numero total de familias correspondiente a cada una de las categorias descritas; el dato que encabeza cada categoria se refiere, no a la suma
de los cuatro renglones subsecuentes, sino a la muestra total de la zona respectiva.




Cuadro 32

REMESAS Y SITUACION ECONOMICA (GRUPO 1)

(Parte A)
Familias segin que las remesas han Urbano Semiurbano Total
mejorado su situacién econdmica =~ = -m-s----mcmssssesssse-cossscene seneeeooo-soosnsessssosslessiss | Ssssseeseccsssssse--eceosecsos
Nada Poco Mucho Total Nada Poco Mucho Total Nada Poco Mucho Total
Nimero de familias 32 228 225 485 2 29 26 57 34 257 251 . 542
Porcentajes 6.6 47.0 46.4 100.0 3.5 50.9 45.6 100.0 6.3 47.4 46.3 100.0

/Continda

£6



FAMILIAS, SEGUN QUE LAS REMESAS HAN MEJORADO SU SITUACION ECONOMICA,

REMESAS Y SITUACION ECONOMICA (GRUPO 1)

Cuadro 32 (Continuacién)

DE ACUERDO AL SEXO DEL JEFE DE FAMILIA

(Parte B)
Urbano Semiurbano

Segln sexo del jefe de familia Nada Poco Mucho Total Nada Poco Mucho Total Nada Poco ‘Mucho Total
NUmero de familias

Hombre 16 150 138 304 1 14 16 31 17 164 154 335

Mujer 16 77 86 179 1 15 10 26 17 92 96 205
Porcentajes

Hombre 5.3 49.3 45.4 100.0 3.2 45.2 51.6 100.0 5.1 49.0 46.0 100.0

Mujer 8.9 43.0 48.0 100.0 3.8 57.7 38.5 100.0 8.3 44.9 46.8 100.0

/Continda



Cuadro 32 (Continuda)

REMESAS Y SITUACION ECONOMICA (GRUPO 1)

FAMILIAS SEGUN LA OCUPACION PRINCIPAL DEL JEFE

Y MEJORA DE LA SITUACION ECONOMICA DEBIDO A LAS REMESAS

(Parte C)
Urbano Semiurbano Total
Ocupacisn principal Nada  Poco  Mucho  Total  Nada  Poco  Mucho  Total  Nada  Poco . Mucho  Total
Nimero de familias
Total 28 204 198 430 2 28 25 55 30 232 223 485
Obrero, empleado 5 43 32 80 - 8 1 9 5 51 33 89
Cuenta propia 18 94 92 204 - 2 4 6 18 96 96 210
Labores agricolas 2 29 28 59 1 6 11 18 3 35 39 77
Hogar 3 38 46 87 1 12 9 22 4 50 55 109
Porcentajes
Total 6.5 47.4 46.0 100.0 3.6 50.9 45.5 100.0 6.2 47.8 46.0 100.0
Obrero, empleado 6.3 53.8 40.0 100.0 - 88.9 1.1 100.0 5.6 57.3 37.1 100.0
Cuenta propia 8.8 46.1 45.1 100.0 - 33.3 66.7 100.0 8.6 45.7 45.7 100.0
Labores agricolas 3.4 49.2 47.5 100.0 5.6 33.3 61.1 100.0 3.9 45.5 50.6 100.0
Hogar ' 3.4 43.7 52.9 100.0 4.5 54.5 40.9 100.0 3.7 45.9 50.5 100.0
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Cuadro 32 (Continuacion)
REMESAS Y SITUACION ECONOMICA (GRUPO 1)

FAMILIAS, SEGUN QUE LAS REMESAS HAN MEJORADO suU
SITUACION ECONOMICA, POR MONTO DE LAS REMESAS MENSUALES

(Parte D)
Urbano’ Semiurbano Tétal
Monto de las remesas mensusles  Nada  Poco  Mucho  Total  Nada  Poco  Mucho  Total  Nada  Poco  Mucho  Total
Nimero de familias
Total 32 227 225 484 2 29 26 57 34 256 251 - 541
De 0 a 50 délares 1 60 18 89 1 4 4 9 12 64 22 ) 98
De 51 a 100 ddlares 8 93 61 162 1 13 9 23 9 106 70 185
De 101 a 200 délares 6 52 Al 149 - 6 5 11 [ 58 96 160
Mas de 200 délares 7 22 55 84 - 6 8 14 7 28 63 98
Porcentajes
Total 6.6 46.9 46,5 100.0 3.5 50.9 45.6 100.0 6.3 47.3 46.4 100.0
De 0 a 50 délares 12.4 67.4 20.2 100.0 11.1 b4 4 44.4 100.0 12.2 65.3 22.4 100.0
De 51 a 100 dblares 4.9 57.4 37.7 100.0 4.3 56.5 39.1 100.0 4.9 57.3 37.8 108.0
De 101 a 200 délares 4.0 34.9 61.1 100.0 - 54.5 45.5 100:0 3.8 36.3 60.0 100.0
Mas de 200 délares 8.3 26.2 65.5 100.0 - 42,9 57.1 100.0 7.1 28.6 64.3 100.0
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Cuadro 32 (Conclusién)

REMESAS Y SITUACION ECONOMICA (GRUPO 1)

FAMILIAS, SEGUN QUE LAS REMESAS HAN MEJORADO SU
SITUACION ECONOMICA, POR USC PRIORITARIC DE LAS REMESAS

(Parte E)
Urbano Semiurbano Total
Uso de Las remesas mensuales  Nada  Poco  Mucho  Total  Nada  Poco  Mucho  Total  Nada  Poco  Mucho  Total
Numero de familias
Total 32 227 224 483 2 29 26 57 34 256 250 540
Consumo 28 204 181 413 2 24 18 44 30 228 199 457
Educacién y salud 7 7 14 4 3 7 - 11 10 21
Inversién o mejora de hogar 2 9 26 37 1 5 6 2 10 31 43
Ahorro 1 7 9 17 - 1 7 9 17
Otro 1 - 1 2 1 1 2
Porcentajes
Total 6.6 47.0 46.4 100.0 3.5 50.9 45.6 100.0 6.3 47.4 46.3 100.0
Consumo 6.8 49.4 43.8 100.0 4.5 54.5 40.9 100.0 6.6 49.9 43.5 100.0
Educacién y salud 50.0 50.0 100.0 57.1 42.9 100.0 - 52.4 47.6 100.0
Inversién o mejora de hogar 5.4 24.3 70.3 100.0 - 16.7 83.3 100.0 4.7 23.3 72.1 100.0
Ahorro 5.9 41.2 52.9 100.0 5.9 41.2 52.9 100.0
Otro 50.0 50.0 100.0 - 50.0 - 50.0 100.0

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economfa Familiar®, 1990.
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