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I N T R O D U C C I O N 

La cooperación económico-comercial de, la Unión Soviética con los países 
de América Latina en el período de .1960 a 1977 tuvo un gran desarrollo. Los 
avances más importantes durante el periodo en cuestión se dieron en las 
relaciones comerciales. El intercambio comercial .creció de 68 millones 
de dólares en el año .1960 a 1 017.1 millones de dólares en el año 1976, o 
sea más de 12 veces. 1/ 

En los años setenta la Unión Soviética mantuvo relaciones comerciales 
estables con 15 países de América Latina. Se creó la base jurídica y con-
tractual, y se firmaron convenios comerciales con 13 países latinoamericanos. 
Con mayor dinamismo crecieron las importaciones soviéticas desde los países 
de la América Latina, las que. se incrementaron de 160 millones de dólares 
en 1966 a 866.4 millones d^ dólares en 1976. No obstante hubo también un 
crecimiento de las exportaciones, soviéticas hacia América Latina, las que w 

incluyeron maquinaria, y equipos para plantas por un valor de 32.2 millones 
de dólares en 1960 y 206.3 millones de dólares en 1977., Sin. embargo,, el 
desequilibrio del intercambio comercial es uno de los problemas esenciales 
que afectan la ampliación de las relaciones comerciales. 

La cooperación económica y científico-técnica, adquiere cada vez mayor 
importancia. En lo que respecta a las relaciones crediticias entre la Unión 
Soviética y los países de la América Latina existe ya una gran experiencia. 
Un gran trabajo se ha realizado en los últimos años en cuanto a medidas . , 
concretas cpn el fin de incentivar las relaciones económicas. Gran signifi-
cado tiene la.actividad de las comisiones mixtas establecidas conjuntamente 
por la Unión Soviética y varios de los países latinoamericanos. La actividad 
de estas comisiones tiene un carácter concreto,. dirigido y eficaz. Se han 
ampliado los contactos de negocio, el intercambio de delegaciones comerciales, 
económicas y científicas, la participación en las ferias y ejqaosiciones y 
la realización de conferencias, simposios etc. 

i/ . En 1977 el intercambio comercial de la URSS con :.los. país es. de la 
América Latina fue de 935 millones de dólares y en 1978, de 905 
millones de üólares. • ' • 

/Siri embargo, 
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Sin embargo, el proceso de creación de las premisas ¡ara el desarrollo 
de las relaciones económicas de la. Unión Soviética con los países latino-
americanos se ,desenvuelve con bastante lentitud. Las complejas condiciones 
políticas y económicas existentes en América Latina hasta la segunda mitó̂ d 
de los años sesenta determinaron una actitud reservada, de los círculos 
políticos y de, negocios de los {jaises latinoamericanos hacia los contactos 
económicos con la URSS. Los monopolios extranjeros oponían una seria 
resistencia a la ampliación de la cooperación entre la Unión Soviética y 
América Latina. Para bloquear las relaciones económicas con la Unión 
Soviética se empleaba todo el extenso sistema de influencia de que disponían ( 
ellos en la economía latinoamericana. t 

Tampoco, .se puede omitir la influencia de factores tales como el 
alejamiento geográfico, la insuficiente .disponibilidad de información sobre . • .. •: • . • -i ÍV-Í . - -.'•. • . ,¡ , -.4 
las posibilidades y las necesidades recíprocas, la falta de experiencia, 
necesaria para una cooperación mutuamente ventajosa etc. Todo ello, en cierta 
medida dificultó el desarrollo, de las' relaciones económicas amplias y esta-
bles. El aislamiento económico de la América Latina de los país.esr socialistas 
durante un largo período de tiempo privó a los estados latinoamericanos de 

. . i ' i 3 i:, i . ' "" Í — •> •' ' - - - •' 

los mercados amplios y de grandes fuentes de adquisición de la maquinaria, y los equipos ,y la experiencia técnico-científica, de los países socialistas. 
. . . i „ i. „ . ' x £ ¡ I \ O . « . . . 

En los últimos años se marcó una nueva etapa en las relaciones . 
económicas exteriores de la Unión Soviética con los países latinoamericanos. 
Este giro en las relaciones .está ligado a. los cambios de posición que se 
producen tanto en. la arena mundial en conjunto, como también en América, ^ 
Latina en particular. Para una cooperación, fructífera, de lc^, países con- un. 
régimen social distinto es de primordial importancia el proceso de distensión, 
internacional.^ Este^proceso ejerce una, influencia favorable en el desarrollp ; 
de las relaciones de la Unión Soviética y los demás países de la comunidad. ..< 
socialista con los países de la América Latina. En el ambiente de.«,guerra, 
fría" se creaban obstáculos adicionales en el camino hacia el desarrollo de 
las relaciones políticas y económicas entre la Unión Soviética y los estados 
latinoamericanos. Él mejoramiento' de íá\ situación" internacional^ ,el desa-
rrollo consecutivo de los vínculos económicos de la Unión Soviética- eon': 
Francia, la República Federal Alemana, otros países de Europa Occidental, 
Japón, así como con Estados Unidos, con toda la complejidad y contradicción 

/de estos 
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de estos procesos, acentúan más la., anormalidad del aislamiento económico de 
América Latina respecto de'los pal&és del socialismo en el pasado y la insu-
ficiencia de las relaciones económico-comerciales mutuamente ventajosas entre 
ellos en el presente. 

El desarrollo de la cooperación económico-comercial entre la Unión 
Soviética y la América Latina se basa en importantes premisas.económicas, 1 
es un proceso objetivo originado por, un interés recíproco de negocios y:-
utilidad. La economía de :1a Unión Soviética que está desarrollándose rápida-
mente experimenta una necesidad creciente, de uná serie de mercancías.y 
productos manufacturados, los cuales, se exportan desde los países: latino- : 
americanos. Por otra parteun rol importante en la ampliación dé'las; 
relaciones económicas entre la Unión Soviética y la América Latina'juega 
la aspiración de los países de .esa. región¡de diversificar sus relaciones 
económicas exteriores, incluyendo la realización, de grandes proyectos, 
industriales, la búsqueda de mercadas "nuevos y¡estables para sus exportaciones 
y, en particular, para las no-tradicionáles. Los países latinoamericanos 
consideran también las posibilidades de adquiriraciertas ventajas dé la 
participación en la cooperación científico-técnica, sobre todo en aquellos 
sectores, donde la Unión Soviética ha acumulado una. vasta experiencia'. 
Tampoco se puede omitir que la ampliación ;<ie las .¿¡relaciones económicas con 
la Unión Soviética, sobre una base estable,, a largo >plazo, püedé contribuir a • 
limitar la acción creciente de lá economía capitalista mundial inestable . ^ 
sobre el desarrollo económico y los ritmos del crecimiento de la economía de 
los países .latinoamericanos-. <•.' • ' • • 

Las perspectivas de las relaciones económicas entre"la Unión Soviética' 
y América latina, están .ligadas estrechamente con la necesidad de establecer ' 
un conjunto ¡equilibrado de. relaciones que incluya la' cooperación económico-
comercial y científico-técnica y persiga como finalidad, el aumentar aún fcás 
el intercambio comercial sobre una base de equilibrio y reciprocidad, el 
desarrollo de la cooperación económica mutuamente ventajosa y la realización 
de proyectos de gran envergadura y a largo plazo, sobre la base de compensación 
y la ampliación del intercambio en el sector de la ciencia y técnica.• 

/I. PRINCIPIOS 
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U: r PRINCIPIOS FUNDAMENTALES DE. LA POLITICA ECONOMICA EXTERIOR-DE 
LA UNION SOVIETICA. DIRECCION DE LAS RELACIONES 

* " • • ECONOMICAS 'EXTERIORES POR ÉL ÉSTADÓ • 

. L a política económica de la Unión Soviética, en las relaciones con 
otros países, siendo parte integrante de la política exterior, representa 
un sistema de medidas dirigidas a desarrollar y fortalecer las relaciones 
económicas, exteriores, con otros países. Esto fue reafirmado en el XXV 
Congreso del P.C.U.S. por L.I. Brézhnev al decir: "Nosotros vemos en las 
relaciones económicas^ exteriores un medio eficaz que contribuye a la solución 
de las tareas políticas y económicas." 1/ Los principios fundamentales de 
la política económica exterior de la Unión Soviética son: 

- Tendencia a desarrollar el comercio y la cooperación económica con 
todos los países. En las "Orientaciones fundamentales del fomento de la 
economía nacional de la Unión Soviética para los años 1976-1980", aprobadas 
por el XXV Congreso del P.C.U.S., está previsto "garantizar el desarrollo 
integral posterior de las relaciones económicas y científico-técnicas con 
los demás países, aprovechando las posibilidades dé la economía, ciencia y 
técnica de la Unión Soviética". 2/ 

- Igualdad completa entre las partes y .otorgamiento mutuo de la 
cláusula de Nación más favorecida. .. Este principio está dirigido contra 
cualquiera manifestación de discriminación y presión en laq relaciones . 
económicas internacionales. 

- Cooperación económico-comercial sobre la base de la ventaje mutua,. 
Este principio importantísimo de las relaciones económicas internacionales 
presupone la igualdad completa de las. partes, el respeto de los intereses 
de los socios, el rechazo de ¿cualquier ventaba unilateral, la búsqueda de 
formas más perfectas y razonables de cooperación. ,. 

:1/ v /Materiales del. XXV.Cpngreso.^e.l.P.C.U.S. ' M.; Politizdat,. 1976, 
pá^. 56. _ _ 

2/ Idem, pág.' 235«.. .! . . * , t. , ., 

/- Principio 
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- Principio de la no ingerencia, que presupone la inadmis ibilidad 
del empleo de cualquier medio de ingerencia política, económica u otros 
asuntos,, internos fde,los estados soberanos.; -La Unión Soviética, al colaborar 
con lps países en . desarrollo .construcción, de plantas u otras obras, no 
juega el. papel ee ijiversionistia. y por lo tanto -no. se, convierte en propieta-
ria o co-propietaria. de tales .plantas, ni participa en sus utilidades. 

- Cumplimiento estricto :y conciente de las obligaciones,asumidas 
a través dé los convenios y. acuerdos comerciales, económicos y ptros. 

,.- Aspiración-al desarrollo.de las relaciones económico-comerciales 
duraderas sobre una base equilibrada, lo,que se refleja-en-los. convenios 
comerciales a- largo plazo y en los. convenios sobre- cooperación económica y 
científico-técnica e introduce:elementos de planificación en.las relaciones 
económicos-comerciales de la Unión Soviética, con los demás, pauses,: • 

• Lps. principios de;la política ecpnómica -exterior; de la- Unión Soviética 
se expresan ep los convenios y acuerdos que regulan la cooperación;económico-
comercial de la. Unión Soviética con otros países, en la, planificación de.las 
relaciones económicas exteriores, en la regulación aduanera en interés del 
desarrollo dej. intercambio;comercial con los demás países y en la aplicación 
de medidas preferenciales a favor de los países en desarrollo: 

La Unióii Soviética, a partir del 1 de Enero de 1965, - suprimió los 
derechos arancelarios paradla importación de las manufacturas producidas en 
los países en desarrollo. la URSS participa aptivamente en las organiza-
ciones económicas internacionales y las .conferencias y en el apoyo de las 
iniciativas-constructivas .dirigidas a-normalizar las relaciones ̂ económico-. 
comerciales internacionales, liquidar todas las formas de discriminación por 
motivos ..políticos y sociales, eliminar la desigualdad, garantizar .la 
cooperación de;mutua ventaja realmente;equitativa:.entre los estados. 

1. Monopolio del Estado sobre el comercio exterior-
de la Unión Soviética 

Las relaciones económicas de la Unión Soviética con el exterior se 
realizan en base al monopolio del Estado sobre el comercio exterior. El 
monopolio sobre el comercio exterior fue 'impuesto "por el Decreto del Consejo 
de Comisarios del Pueblo de la RSFSR del 22 de Abril de 1918 en el cual' 
se decía: "Todo el comercio exterior se nacionaliza. Las transacciones co-
merciales durante la compra o la venta de cualquier tipo de productos (de 

/la industria 



la industria extractiva, manufacturera, de la agricultura etc.) con los . 
estados extranjeros y algunas empresas comerciales en el-exterior se realizan 
en nombre d*e la República de Rusia por los organismos especialmente designados 
para 'él efecto. Aparté' de estos'-organismos todas las transacciones comerciales 
con el exterior para la importación y la exportación están prohibidas.'1'2/ 
En la' resolución del Pleno del C.C. del Í.G.U.S.-de Octubre (1925) se describe 
detalládamente:"la esencia del monopolio sobre el Comercio exterior del estado 
socialista: "Su esencia consiste en que el Estado mismo realiza el comerbio 
exterior a través del'organismo especialmente c-readó (Comisariado del Pueblo 
de Comercio Exterior) y determina cuáles organizaciones, en qué ramas y eh i 
qué volumen pueden llevar a cabo lás operaciones directas-de »comercio 
exterior;'determina, partiendo-de las tareas del fomentó' de'; 'la econom£aJ-y 
de la construcción del -socialismo-mediante el plan de importaciones y ex-
portaciones', que y cuánto puede %er'exportado del país e -importado-al mismo; 
mediante el sistema; de ̂ice;riéiás y ¡cuotas él Estado directamente regula 
la« importaciones y. exportaciones y las operaciones'* de la-is organizaciones de 
comerció exterior." í¿/ " • --- • 

El establecer relaciones Económicas con el exterior en base al mono-
polio del Estado1 está fijado en la- Constitución- de -lá -üriión Soviética, '•''•* 
Artículo 73:: "A la Unión dé'Repúblicas Socialistas-Soviéticas en la persona 
de los; máximos orgáriismos del1'̂ poder'estatal y la-administkacióri5 incumben:'^ • 
10)"'.'..> el comercio extérior y otras formas de la actividad económica ex-
terior en báse al-monopolio del Estado." " 

Los rasgos principales del monopolio del-Estado'¿obré el comercio 
exterior son: • . • •''•< ---.•• •' -

lá dirección estatal del intercambio comercial del país por los órganos 
de la Unión Soviética"especialmente designados para ello j la actividad de 
los cuales es dirigida:,por .el Consejo de Ministros de la Unión.Soviética; 

-Recopilación de leyes, N° 33, pág. 432. . -• -
y P.G.UéS. .resoluciones y decisiones de Congresos", Conferencias y 

Plenos del C.C., parte II, M. 1953, pág.. 55. 
5/ Constitución, de la .PRSS, Artículo 73. • 

- ' r- . /fijación por • 
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fijación por el Estado de'los órganos de dirección y las organizaciones 
que tengan el derecho de realizar las operaciones de comercio exterior; 

planificación del comercio exterior; 
regulación monetaria de las operaciones de exportación é importación; 
establecimiento del orden de realización de las operaciones de expor-

tación e importación y control de la observancia de este orden por todos 
los órganos de dirección y las organizaciones económicas que tienen derecho 
de acceso al mercado externo. 6/ 

Las funciones del monopolio del Estado sobre" el comercio exterior 
consisten en: 

garantizar los intereses del Estado en la esfera de las relaciones 
de comercio exterior; 

proteger la economía soviética de la expansión económica externa, 
garantizar el desarrollo independiante de la economía de la Unión Soviética 
y el carácter planificado de su comercio exterior; 

ejercer la política comercial exterior de la Unión Soviética que 
corresponda a su política exterior. 2/ 

El monopolio sobre el comercio exterior teñía una' importancia decisiva 
para asegurar la autonomía económica de' la Unión ¡Soviéticá. V.í. 'Lenin puso 
el comercio exterior junto con la industria, el transporté y el sistema de 
finanzas como los sectores claves de la economía. "El recalcaba que sin el 
monopolio sobre el coihercio exterior era imposible proteger la economía del 
Estado socialista de la infiltración del capital extranjero. 8/ Las funciones 
protectoras del monopolio sobre el comercio exterior guardan completamente 
su sentido también en la etapa actual cuando se intenta infligir daños 
económicos a- la Uá'ión Soviética usando los medios-y mecanismos de las 
relaciones económicas internacionales. 

Al mismo tiempo el monopolio sobre el comercio exterior es un instru-
mento eficaz de la planificación centralizada y de la dirección de las 
relaciones económicas exteriores, permite supeditarlas al cumplimiento de 
las tareas principales de"los planes de la economía y, de este modo, unir 

6/ V.S. Pozdriiakov "Éstado Soviético y comercio exterior". Aspectos 
legales. M., Mezhduraródnye otnoshenia, 1976, pág. 28. 

2/ Idem. pág. 32. 
8/ Véa V.I. Lenin, Obras Completas, t.45, pág. 335. 

/el desarrollo 
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el desarrollo de.la economía soviética, del oomercio exterior y de la 
. . . J . • , • * • ' 

cooperación económica y técnica con: los países extranjeros en un proceso 
correlacionado. . . . . 

El monopolio.del Estado ;sobre el comercio exterior ofrece la 
posibilidad de reaccionar oportunamente a. los cambio?;, de las condiciones 
económico-comerciales, emplear de modo eficiente los.;fondos mercantiles, 
coordinar las compras en el exterior con.la venta de las mercancías sovié-
ticas, perfeccionar las formas y los métodos de-las.relaciones económicas 
exteriores. Este fortalece la base para el desarrollo de la, cooperación 
comercial y económica a largo plazo y en forma coordinada. 

El monopolio sobre el comercio,exterior está ¡ligado inseparablemente 
con el monopolio sobre las divisas. La esencia de este último reduce a 
que todos los valores„monetarios se concentran a disposición del Estado, 
como, asi también el derecho, a realizar, operaciones cc>n. metalesupreciosos y 
moneda extranjera se les da exclusivamente a¡ los organismos estatales, al 
Banco del Estado de la Unión Soviética y al Banco; para el Comercio Exterior 
de la Unión Soviética. El Estado mediante los planes de.divisar determina 
el orden y sectores, del uso de los. recursos monetarios. ;E1 Estado fija 
también las ta.sas-.de cambio, el procedimiento de la, ?transferencia, al exterior 
y la importación del̂ .exterior de los metales preciosos .y de lá moneda extran-
jera. El monopolio.sobre la divisa es un medio importante que asegura la 
estabilidad del sistema monetario soviético, su independencia del sistema 
monetario de los países.de economía de mercado y.proteje de las consecuencias 
de la crisis monetaria de. dichos países, .para asegurar el carácter plani- • 
ficado de las relaciones de pago, y de crédito. 

2. Sistema de los organismos estatales de dirección delcomércio . 
exterior y de las relaciones económicas exteriores 

Los aspectos de .la dirección estatal de las relaciones- económicas 
exteriores, en virtud, del monopolio sobre el comercio exterior de la Unión 
Soviética son, en primer lugar, de,competencia del Soviet'Supremo de la 
URSS y de su Presidium, .El.Soviet Supremo ejerce los derechos de la Unión 
Soviética en el sector de las relaciones económicas exteriores, le pertenece 
el derecho exclusivo a dictar leyes, en particular leyes como la de los 
planes anuales y de perspectiva del desarrollo dé la economía de la Unión 

..-.. . _ . . .. ¿ ./Soviética, 
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Soviética,' parte integrante de los cuales son los planes de exportaciones 
y de importaciones, así como leyes que regulan el comercio exterior y las 
relaciones económicas exteriores ¡de la Unión Soviética con.otros países; 
de su competencia son la interpretación de las leyes'de la Unión Soviética, 
la ratificación y la denuncia de los convenios y acuerdos internacionales. 

; El Consejo de Ministros de la Unión Soviética es el organismo de 
máxima potestad ejecutiva y administrativa del país* Según la Constitución 
(Artículo 15) le corresponde llevar a cabo la dirección general en la esfera 
de lás relaciones, de la Unión Soviética con otros estados ,y con las organi-
zaciones internacionales en el sector.del comercio exterior y otros tipos de 
:actividade& económicas exteriores, sobre la base del monopolio del Estado, 
en la esfera de la cooperación científico-técnica y'cultural de la Unión 
Soviética con otros, países, garantizar la toma de íngdid̂ s para ampliar 
la cooperación internatcip,na?l..de-..la -Unión Soviética, -la .elevación de la. 
eficiencia de las relaciones-económicas y científico-técnicas. . 

Los organismos estatales responsables directos dé la conducción de 
las relaciones económicas de ,1a-Unión Soviética, sqn ;el Ministerio! de Comercio 
Exterior y el Comité Estatal de la .Unión Soviética- de relaciones, .¡económicas 
exteriores." • ,¡ • • . , , , . • •••-.. 

Ejerciendo la dirección, la regulación y el control, .el,Ministerio . 
de Comercio Exterior (MVT - Minvneshtorg) aplica las: leyes, y lasdisp.osi-,-. 
ciones. de. la Unión Soviética en la esfera del comercio- exterior, elabora 
disposiciones, observa-.su cumplimiento" y ejerce las. siguientes funciones: 

- elabora y; toma, medidas generales dirigidas-al desarrollo de las 
relaciones comerciales de .la Unión Soviética "con otros, estados; 

- elabora proyectos de acuerdos y convenios-dé-comercio-y/to de 
pago, realiza negociaciones con otros estados y en representación dél Gobierno 
de la Unión Soviética firma .acuerdos y.-convenios comerciales y/o.de.pago y 
controla su cumplimiento; 

- prepara proyectos de planes de importación y exportación y otros-
del comercio exterior, regula y .controla su cumplimiento, fija medidas para 
mejorar la calidad de los productos de exportación e importación; 

- regula y ̂controla la actividad, de las empresas de importación y 
exportación de la Unión Soviética que le son dependientes, de las representa-
ciones comerciales de la Unión SoYiética en el exterior.y de los consejeros 
comerciales en las embajadas de :1a Unión Soviética; 

/- elabora aspectos 
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- elabora aspectos de Xa.:'política aduanera y dirige el servicio 
;aduanero del país; .u. 

- elabora y toma med'idaá en los aspectos financieros y monetarios, 
áregula el ingreso de los pagos en las operaciones de comercio exterior; 

- elabora aspectos del transporte de las cargas de comercio exterior 
; y controla el cumplimiento de- los planes de transporte de mercancías; 

- observa el cumplimiento de órdenes., disposiciones y, reglas refe-
rentes ál comerció exterior; .. . ; » ' . 

*- - otorga permisos para la exportación e importación dé mercancías. 
Dentro del Ministerio hay Departamentos de. política-comercial,,entre 

• eüos el Déjpartamento de Comerció con América., que. se ocupa de las relaciones 
comerciales'con los países de la América latina, Departamentos: responsables 
'die la-éxjjoítación y/o importación^ de mercaderías; según grupos, Departamentos 
funcionales': de planificación, ̂  divisas y- finanzas, de convenios.y. otros. 

las funciones principales del Comité Estatal de la Unión Soviética 
de relaciones económicas5 e'xte-rioréSc (GKES)̂  áon: ; • • 

tomar las medidas para establecer y1 ampliar las'relaciones econó-
micas dé la Unión Soviétiba con ótros países;-; • 

- asegurar el cumplimiento de las obligaciones de la Ufíión Soviética 
en lá asistencia económica y técnica' a otros" páíses en la construcción de 
las plantas e instalaciones. ' ; . 

Este Comité fué creado en 1957; cumple sus funciones por medio de 
asistencia prestada en la construcción de las empresas completas y;otros 
'objetos erf varios sectores de la'economía. 'Dicha'ayuda incluye el cumpli-
miento por la§ entidades soviéticas de.trabajos de prospección y de.*diseño, 
asi como de investigación científica;1 el suministro:del equipo completo y 
materiales, el envío de especialistaá'-que. toman parte en la construcción 
industrial, - en el montaje y ajuste de'loé equipos, eft"poner en marcha las 
plantas y en la organización de la producción;de productos acabados, asi 
como la preparación'de los cuadros técnicos. 10/ 

Los tipoá de'cooperación arriba enumerados se réalizan a través de 
las nueve Entidades Soviéticas de exportación' e importación del Comité 
Estatal, cádá una de las étialés se especializa eá' unor o varios sectores de 

2/ Féonója y otros, "Organización y Técnica de Comercio Exterior de 
la URSS", Moscú, 1974, en ruso, p. II.-1 

10/ Ifeid, p.229. /'la industria 
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la industria, energía,- a-gricultura, transporte, exploración geológica, 
salud pública, etc. ¡ '- -

El Comité Estatal de la Unión Soviética de la Ciencia y Técnica 
(GKNT) contribuye a asegurar la realización de la política estatal única 
en la esfera del progreso científico-técnico y del empleo integral de los 
logros de la ciencia y técnica en la ecónomía nacional de la Unión Soviética, 
también asegura la realización dé la cooperación científico-técnica con otros 
países. El Comité Estatal de la Ciencia y Técnica también regula los aspectos'1 
de la venta de las licencias soviéticas al exterior y la compra de las 
licencias-extranjeras y dé muestras dé nuevos productos. 

.... Las oficinas en el exterior en la esfera de las relaciones económicas 
exteriores están a cargo de las representaciones comerciales de la Unión 
Soviética,, consejeros comerciales y económicos de las embajadas de la 
Unión Soviética. 

..Las i representaciones¿comerciales ejercen en el exterior los derechos 
de la Unión Soviética en la esfera del-monopolio sobre el comercio exterior, 
se establecen-por acuerdó con el país', donde éstas deben funcionar y cumplen 
las siguientes tareas: • - ' »• 

- representan intereses'de la Unión Soviética'en la esfera del'comercio 
con el país de estadía y fomentan el desarrollo ;de-las rélaciones comercia-
les; - . * , " ; ""' 

- regulan el comercio de-la Unión Soviética ¿on el país de estadía; 
realizan el comercio de la Unión Soviética córi él país de estadía. 

De- conformidad cón las tareas asignadas las r e pr esentac lorié s 'comer-
ciales .llevan, a cabo las operaciones-de comercio exterior para las organiza-
ciones y émpresas de. la Unión Soviética que toman parte en el intercambio " 
comercial, .regulan y controlan las'actividades de estas organizaciones en 
el país, de estadía. En estos casos la representación comercial actúa como 
organismo destinado a ejercer los derechos y proteger los intereses del 
monopolio del Estado sobre el comercio exterior duráhté la realización por 
las organizaciones soviéticas de: laé'operaciones comerciales' en el país 
de estadía. Sin embargo, esto'no-significa que las organizaciones'Soviéticas 
que tienen derecho a salir al. mercado externo, rio podrán establecer' cbntactos 
directos de negoció con las organizaciones comercialeá y las'"empresas dé 
este país, asjjnisa©. . lóá: Contratantes de este país no podrán-entrar en 

/relaciones comerciales 
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relaciones comerciales directas con las empresas soviéticas de comercio 
exterior. Las representaciones comerciales según la necesidad informan; a 
las organizaciones y empresas del.país de estadía de.: las cendiciones eco-
nómicas y"comerciales de Xa Unión Soviética. En nombre de la Unión Soviética 
ellas pueden efectúa* transacciones y operaciones,'extender obligaciones:-y -, 
garantías. La responsabilidad por.las obligaciones de una representación,,, ... 
comercial de la -UniÓn Soviética la asume .el-Estado., Por las. transacciones dé 
las..empresas .dé comerciosexterior la'representación comercial no asume ' • 
responsabilidad.- -Vj-n-..? : c-r ? . « .••--.: '„»--.i . ; * • 

Al frente de la representación comercial está el representante co-, 
mereiai: tiEl representante comercial y.sus. suplentes ; se designan y se revocan 
por el Consejo de Ministros de la Unión-Soviética. En-algunos países con 
los cuales la¿Unión Soviética mantiene relaciones comerciales, pero que no 
tiene convenio sobre el establecimiento de la representación comercial, se-" " 
crean oficinas del consejero.comercial de la embajada de la Unión Soviética. 
El carácter de las actividades de la. oficina del consejero comercial coincide i 
con las funciones que se realizan pór las; representaciones';comerciales. "Las ̂  
representaciones comerciales de la Unión Soviética y oficinas del consejero: • 
comercj^l obedecen directamente•aliMinistério, de Comercio Exterior. 

La representación,de ilá Unióñ. Soviética en la esfera.de la coopera-" 
ción económica y técnica con otros países, es la oficina del consejero 
económicorde ;la embajada. El consejero ecònómico garantiza los intereses-
y derechos de la Unión Soviética en .los aàpectos dé la cooperación económica 
y técnica¿N,,en la construcción-de-las, plantas, instalaciones y.en la eje- : 
cución de otros tipos de-trabajos de-conformidad .con1 los convenios sobre Qa 
cooperación económica y técnica. : E3. consejero se designa por el Consejo de 
Ministros., e.n sus actividades directas .él mismo sé subordina y trabaja bai jo 
la dirección del Ctimité Estatal de la Unisón -Soviética- de. relaciones 'económicas' 
exteriores. ,„ - -. - • - > .. .'-•> 

3« Entidades de comercio exterior - - v •.'<. . 
Las émpresas de. comercio,.-.exterior-de. la Unión Soviética (de importa-

ción,y exportación) son entidades: que operan con régimen .de autogestión '; 
financiera y gozan de los derechos, de persona jurídica. -Sus actividades; -
se realizan en conformidad con. los- estatutos aprobados por el Ministerio 
de Comercio Exterior., el Comité-Estatal de la Unión Soviética de relaciones 

/económicas exteriores 
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económicas exteriores y otros organismos, al sistema de los cuales ellas 
pertenecen. Las empresas .de comercio exterior responden por sus operaciones 
y obligaciones con sus propios bienes y pueden ser demandadas conforme á 
la legislación vigente én la Unión Soviética. El Estado no se responsabiliza 
de las .operaciones y obligaciones de dichas empresas. Ellas son especia-
lizadas en comercio exterior y no realizan operaciones de producción ni de 
acopio. Cada empresa de importación y exportación tiene el-derecho de ocu-
parse del comercio de las mercancías de una nomenclatura determinada o de 
los- servicios relacionados con una esfera estrictamente definida de las 
relaciones;económicas exteriores. 

-,-• Cumpliendo ..sus funciones cada empresa, celebra cualquier tipo de 
transacción o,.actos jurídicos asi- como las operaciones de crédito, de letras 
de cambio y operaciones,barcarias con entidades, empresas o-ciertas personas 
jurídicas, tanto'en .la .-Unión'. Soviética como también en el exterior; demanda 
y puede ser demandada en.,el tribunal de arbitraje;.construye,"adquiere, 
transfiere, alquila.y da: en;concesión tanto en la Unión Soviética como en 
ê . extranjero empresas- deservicio, de montaje, y otros necesarios para su 
actividad, así qomo-toda clase de.bienes mobiliarios e inmobiliarios; abre 
sus sucursales, oficinas, representaciones y agencias de acuerdo con la 
legislación vigente tanto en la Unión Soviética como en el extranjero, lo 
mismo que participa en toda clase de asociaciones, sociedades'y organizaciones 
cuyas actividades concuerden con sus tareas. 

Los bienes de las empresas de importación y exportación de- la 
Unión Soviética "constan dé los fondos fijoS y circulantes, el tamaño de los 
cuales se fija por, el. estatuto de; la . empresa. El monto :del fondo estatutario 
es distinto según las, empresas y depende del carácter'y volumen de sus acti -
vidades de comercio\ exterior, el.capital;.de.<la empresa es indivisible en 
acciones y cuotas. Los correspondientes documentos sobre todas las opera-
ciones qué ejerce" la•empresa dében ir firmados por dos personas. 

La Cámara de Comercio e Industria de la Unión Soviética es la orga-
nización que contribuye al desarrollo de las relaciones comerciales, y eco-
nómicas de la Unión Soviética con otros países. Esta Cámara establece y 
desarrolla las relaciones con los círculos de negocio y organizaciones, 
atiende y recibe en la Unión Soviética las delegaciones .económico-comerciales .. 
extranjeras, envía las delegaciones soviéticas al exterior. La Cámara 

- - ' J 

participa en los congresos internacionales de las cámaras de comercio, es 
miembro de las cámaras mixtas de la Unión Soviética con otros países 
..••., /(soviético-finlandesa, 



(soyiético-finlandesa, -sòviètico-italiana, SQviético-francesa,, sòviètico-
checoslovaca, ruso-británica) mantiene contactos con .loscírculoS de ,negocio 
de países por medio de Instituciones d$l tipo Comité-Económico Soviético-
Japonés, Consejo Comercial-Económico Sovìético-Amerìcanp y otros. La Cámara 
organiza .exposiciones internacionales en la Unión Soviética, asegura la par-
ticipación de las organizaciones soviéticas en las exposiciones y ferias en 
,el extranjero. ; • 

La Cámara de Comercio e Industria de la Unión Soviética realiza en 
el extranjero las operaciones de registro de los inventos soviéticos y de las 
muestras industriales, de.las marcas comerciales de las empresas y organizaciones 
soviéticas; por autorización de los Ciudadanos extranjeros y-las personas ju-
rídica^ lleva a cabo las. opera.ciones.de inscripción (registro) de patentes 
en .la .Unión Soviética de los inventos laá marcas comerciales extranjeros. 

La Cámara .realiza: ;la revisión de las.-mercancías y- de los equipos, 
otorga certificados de origen de las mercancías. que;¡se:;importan de la Unión 
Soviética, certifica normas ; comerciales y portuarias'".existentes en la Unión 
Soviética, expide certificados sobre circunstancias de fuerza mayor" que impiden 
el cumplimiento de algún» compromiso1 contraído,. 

- -...Adjunto a la .Cámara. de Comercio e-Industria actúan: 
¿.La:.Comisión de Arbitraje de.Cothercio Exterior; 
La Comisión de Arbitraje:Marítimo; y-
• La Oficina, de despachadores, 
jLa Cámara de Comercio; e Industria de la Unión Soviética coordina las 

.actividades de las cámaras de comercio en las repúblicas soviéticas. Como 
miembros de.la Cámara actúan.1810 empresas industriales> institutos, organi-
zaciones de comercio exterior y otras organizaciones soviéticas. 

4. Relaciones económico-comerciales de la Unión Soviética , 
con l¿s países en desarrollo 

En la experiencia de las relaciones económicas de la Unión Soviética 
con los países en desarrollo se han'formado y se están.poniendp en práctica 
los principios progresistas de là cooperación económico-comercial y, en parti-
cular, el dé asistencia para superar su atraco económico. Esto permite aprovechar 
en forma más completa las'ventajas de la división internaciona.1 del trabajo 
tanto paia avanzar en el desarrollo de la economía en los .países en desarrollo, 
comò 'en'aras de la elevación de la eficiencia de la producción social y las re-
laciones económicas exteriores de la Unión Soviética. 

. /Los vínculos 
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Los vínculos económico-comerciales de la Unión Soviética con los 
países en desarrollo se apoyan en una base contractual desarrollada. En 
forma gradual aumenta el número de. los países.con los cuales las relaciones 
económicas se basan en convenios o acuerdos, Se amplía la experiencia -contrac-
tual que abarca las formas de. la •cooperación económico-comercial cada vez más 
diversas.. , , . . . . , 

A comienzos de, .1978 la Unión. Soviética, tenía firmados convenios 
comerciales con 71 países en desarrollo, convenios sobre cooperación económica 
y técnica con 63. países de .este grupo. IjQS -convenios comerciales prevén, 
como regla, el otorgamiento reciproco por las partes del trato de nación 
más favorecida,, determinan principios generales del comercio entre dos países, > 
contienen obligaciones de.las partes de ampliar el comercio mutuo etc. Con 
algunos países en desarrollo - Argelia, Marruecos, Pakistán, Chipre - se han 
firmado convenios comerciales a largo plazo.¿ los cuales dan a las relaciones 
económico-comerciales con estos países un carácter más estable, garantizan 
para las partes la comercialización de las mercancías, acordadas con anticipación 
para varios años* contribuyendo con ello a cumplir los planes y programas 
de desarrollo económico. .,, : - • 

En los últimos años entre la Unión Soviética y una serie de países 
en desarrollo fueron firmados nuevos documentos, los cuales regulan los vínculos 
económicos. Estos son convenios y acuerdos-sobre el desarrollo de la cooperación 
económica y técnica para .un período largo (15 años con. una prórroga posible), 
incluyendo el .Convenio con Irán (1972). Convenio con India (1973) y otros. 
En éstos se expresa la intención de las part.es de aprovechar de modo más compléto 
las posibilidades existentes con el fin de desarrollar en forma integral la 
cooperación económica y el comercio mutuamente ventajosos, se definen las di-
rectrices principales de este desarrollo. Estos documentos representan una 
base para concluir acuerdos y contratos concretos. 

Sobre la .base de los .convenios.comerciales .de carácter general con 
ciertos países fueron firmados los documentos qüe regulan aspectos concretos 
de la ampliación del comercio. Son de gran importancia los convenios sobre 
suministros de máquinas y equipos .soviéticos- en. las condiciones de pago a 
largo plazo y,-con suministros a la Unión Soviética de mercancías, en parti-
cular, industriales. Tales convenios fueron firmados con 21 países en 
desarrollo. 

/El desarrollo 
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El desarrollo y concreción de los convenios'comerciales a largo 
plazo radica en los contratos" cOmer'ciálés a largo plazo1. Estos prevén el su-
ministro a la Unión Soviética dé determinados productos - materia prima/ 
semielaborados y productos"terminados - provenientes de ciertos países en 

' • , * . . . . . . * 

desarrollo durante un período' (entre 10 y 15 años). Sobré la base de tales 
contratos, a la Unión Soviética le suministran gas natural de Afganistán e ' 
Irán, bauxita de Guinea, 'algunos productos se'mielatíoradoS y terminados de 
índiá' etc. " ' ' • • 

Los jagos ¿¿ue Stfrgen entre la' Unión Soviética y los países en 
desarrollo están regulados por- corívenios comerciales, convenios sobre pagos o 
' por los de comerció y de pagos. Éstos documentos contractuales prevén que 
los pagos se efectúen por medio de compensación o mediante jagos en moneda 
convertible, según lo convelido por las partes. 

Los convenios sobre la 'cooperación económica y técnica áséguran'la 
cooperación mutuamente ventajosa eh el sector económico e industrial selec-

' clonado, y fijan sus formas. La cooperación económica abarca la preparación 
de los estudios dé factibilidad: técnica y Económica, ía ejecución de los 
estudios definitivos, el desarrollo de los procesos tecnológicos, el suministro 
de equipos completos y materialeápara las Obras industriales y" Otras, la 
ejecución del montaje, el ajuste y puesta en marcha dé los equipos*, la 
'instrucción técnico-arkiústrial' de 'los profesionales y obreros.' 
' *'•'" Eíi los úitijaos años' ün--rol importanté en él desarrollo dé las 
relaciones económicas de ía Unión Soviética con los paísés en desarrollo " 
"juegan las comisiones mixtas bilaterales. 'La función dW éstas és contribuir 
al desarrollo y al perfeccionamiento de todo el conjunto de 'las relaciones 
económicas, comerciales, científico-técnicas entre los' pulses. Las comisiones 
analizan él estado de los vínculos e'cortómico-comerCiales, el; desarrollo 
alcanzado por los convenios'existentes', estudian las Vías y medios para un 
desarrollo ulterior de la cooperación mutuamente ventajosa y elaboran las re-
comendaciones pertinentes.® Eíi 1978 había 20 comisiones mixtas interguberna-
mentales. ' •'" • • •-.-••.• 

* ' 

El comercio 'exterior, como" una forma de las relaciones económicas de 
la Unión Soviética con los países en desarrollo, obtuvo'un desarrollo consi-
derable. Si» embargo,' hay que tener presente una circunstancia muy importante: 
el intercambio comercial en gran medida se forma sobre la base de una amplia 

/cooperación económica 
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cooperación económica y técnica dé la Unión ¡Soviética con este grupo de 
países. El desarrollo rápido del intercambio" comercial está favorecido por 
una realización exitosa de los convenios sobre la cooperación económica y 
técnica, por la particíjpación de la ÍJriión Soviética en la construcción de las 
obras industriales y otras en los países en desarrollo. 

Desde I96O a 1977 el valor del intercambio entre la Unión Soviética 
y los países en desarrollo aumentó de 289 millones de dólares a 11.267 millones 
de dólares. La participación de éstos países en el comercio Con la Unión 
Soviética pasó a'ser de casi el 14$. 

Los productos tradicionales todavía ocUpán una parte principal de 
las importaciones'soviéticas, el volumen dé éstos aumentó considerablemente, 
pero el peso específico de estos productos baja gradualmente. De los países 
en desarrollo son todas las importaciones soviéticas de petróleo, gas natural, 
caucho natural, semillas de cacao y café; más delT 95$ 'de las importaciones 
de algodón fibra y material^ pequeño de cuero, el '58$ de estaño, el 53$ de 
bauxita, el 31$ de lana. La parte integrante más dinámica de las importaciones 
soviéticas de los países en desarrollo son productos terminados y semielaborados. 
Su participación en las importaciones, totales de estos paises superan el 30$. 
Hay que destacar especialmente el crecimiento de las importaciones de tóaquinaria 
y equipos (equipos electrotécnicos, barcas, equipos navales etc.) dé 10 mi-
llones de dólares en 1970 a 34.6 millones de dólares en 1977. En las impor-
taciones soviéticas desde algunos países en desarrollo la participación <ie 
los productos terminados y semielaborados creció en forma notoria:- én las 
importaciones de Pakistán (cerca del 80$), de India (de 4¡0 a 50$), 'de Siria 
(de 30 a.35$). 

Desde la Unión Soviética se exportan a los países en desarrollo; 
básicamente maquinaria, equipos y demás productos de uso industrial. En 1977 
fueron exportados a los países en desarrollo maquinaria y, equipos por un valor 
de 1 428 millones de dólares. La parte principal de las exportaciones 
soviéticas de maquinaria y equipos a los países en desarrollo (entre 55,y 
60$) correspondió a los suministros de equipos completos para las obras 
industriales y obras de otros sectores. Las exportaciones de los equipos y 
materiales para plantas completas crecieron de 400 millones de dólares en 
1970 a 760.2 millones de dólares en 1977. Crecieron también las exportaciones 
a los países en desarrollo de combustible, materia prima y materiales necesarios 



—-18.-

para garantizar el proceso de la <producción, agí como dp los productos 
industriales de consumo popular,y de alimentos, -

Al analizar los cambios en la estructura de las exportaciones 
V i ' ' , I - -

soviéticas a los países sn desarrollo, conviene, subrayaf que las empresas 
de comercio exterior de la Unión Soviética evitan la competencia con las em-
presas de. los países en desarrollo, tratando de no crear»,dificultades pai'a 
el desarrollo industrial de estos países. ,.- '..,. , 

.La cooperación económica, y técnica es parte integx-ante del sistema 
de las relaciones económicas de la Unión Soviética con los países en des-
arrollo. En 1978 esta cooperación, se,llevó a efecto con 63 países en desarrollo, 
en los cuales con asistencia.de la Unión Soviética fueron construidos, están 
construyendo y programando., la. edificación en suma de 1--050 plantas. ; . - ¿ V •. ' - i , . ' - - . ' . i . - .-- . -.'-- - - - * 

<v;..,rV Cuadroil • * 
... NUMERO DE PLANTAS INDUSTRIALES'Y DE OTRO TIPO'/ -TERMINADAS 0 

CONSTRUIDAS _4L PRIMERO DE ENERO DE 1978,, ftUE HAN 
' CONTADO"COJ ASISTENCIA SOVIETICA 

• . . 1 1 

(Por sectores-)^/ 

. Ramas, .... , . Por convenios - Puestas en 
' .... . .operación _ 

T o t a l • « 1 050 . 583 
INDUSTRIA,' ., , , ... .. . 447 ••¿i • -'••"' 250 ; 
Energía eléctrica _ . ... 88 • ' 49 
Metalurgia ferrosa Jr1 no: ferrosa 37 , 20 
Industria hullera, del gas y - í -i 
extractora de petróleo , -. ; J ,27 •--.. 
Industria químicár, Refinadora'de' ^ 
petróleo y petroquímica 20 15 
Construcciones mecánicas y * > . - • . 
elaborado dé metalicé "'' '" 51 42 v. 
Industria ;de materiales dé . .. "V1 ' ;' 
construcción , . . . „ - . . 37 . . ; •>- . 33. . 
Industrias ligeras' & &ÍMéñiafík1^2 " 72 
AGRICULTURA >• •.. i',. ; ; ¡ 149- • • '•'•' :',b 73 
TRANSPORTE Y COMUNICACIONES „ . 9 6 61 
GEOLOGIA Y- PROSPBCClQí DÉt StíBSljEL'O' ' " '77 " * 35 
INSTRUCCION,. .CULT11A rY SAWaD-PUBLICA • '-252 - 145 

w "Comercio Exterior", N°.8, 1978, pág. Xk • 

/Las particularidades 
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Las: particularidades más .importantes de la copperación económica 
y técnica de la Unión Soviética.-con los -países en desarrollo son:' la coope-
ración en primer lugar en. el desarrollo-de la industria nacional, lo que 
crea una base técnica y material para,, superar el atraso de la. economía na-
cional, la reconstrucción técnica de toda la economía del país y, ante todo, 
la reconstrucción de la agricultura, y .el uso de. los logros de la ciencia 
y técnica moderna en bien de la economía del país. A la industria y energética 
corresponden más de tres cuartos del volumen total de la cooperación económica 
y técnica de la Unión Soviética con los países en desarrollo, y dentro de la 
industria misma más del 90$ corresponde a la industria: básica. 

'" ' " Cuadro 2 

CAPACIDAD DE LAS PLANTAS CONSTRUIDAS 0 QUE SE CONSTRUYEN CON 
ASISTENCIA DE LA*"UNION SOVIETICA EN LOS 

PAISES EN DESARROLLO • 
(Según el estado de avance al.l de .-JSnero de 197B)^ 

, - U. Previsto por , Puesto en 
med. convenios . operación 

Plantas eléctricas L 
(potencial instalado) 1 mllns kW ' 11.92 5.69 
Hierro fundido " mllns tons 17.90 7.54 
Acero » » 19.64 6.76 
Laminados •"",-» ' » 13.35 4.62 
Mineral de hierro - "" »" « 14.0 9.2Ó 
Petróleo (extracción) " 65.32 59.82! 
Cementó mil. tons 3 280 100 
Silos (capacidad) : - • " " ' 1235 684 

2 1 
Casas prefabricadas de milv m del 
grandes paneles área de vi- < 

vienda . 3 495 205 
Ferrocarriles km 2 072 1 499 
Carreteras " 2 085 2 085 

12/ «Comercio Exterior", N* 8, 1978, p.14. 
/la Otrá 
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La otrá particularidad es su concentración en el sector público de 
la economía de los! países en desarrollo lo cual no excluye las'relaciones! de1 
negocio, y la cooperación de las organizaciones soviéticasde comercio exterior 
con las empresas particulares de los países en~desarrollo en la construcción 
de plantas industriales y otras obras. 

La-Unión Sóviéticá coopera con lois países en desarrollo sobre 
5'la base de los convenios a lái*go plazo rio solamente en el desarrollo 'de" 
¿ciertos sectores, sino que en el levantamiento de conjuntos! de producción 
territoriales y del complejo racional de'la economía del país en generáis 
considerando sus condiciones éoncretás. Con esta actitud áe abre una gamá 
de posibilidades para los países en desarrollo de realizar la reestructura-
ción y el perfeccionamiento de la economía dentro de plazos relativamente 
cortos y con Un aprovechamiento máximo de las; posibilidades, internas, de 
cambiar en una forma óptima las fuentes dé desarrolló "externas e internas. 

En las priiáeras -etapaé-de -la cbopéfación es más típico la asis-
tencia en la construcción .de algunas, plantas-y ot»a& o grupos de-plantas 
relacionadas con el proceso productivo por «la vertical" (por ejemplo, 
•prospeeción, extracción, transporte y"refinación del petróleo, algunos tipos 
de la construcción de maquinaria etc.). El planteamiento1"de la cooperación,. 
la transferencia de maquinaria y tecnología por, sectores tiene detehninadas 
ventajas: permite concentrar medios para crear en los países en desarrolló -
la producción, los subsectoresiy sectores que aprovechan condiciones natura-
les favorables, reservas de recursos minerales, de mano de obra. Junto eon 
ello, la construcción de ciertas obras grandes o de varia sí obras entrelazadas ' 
entre sí preferentemente por relaciones «verticales!1 no ofrece suficientes 
estímulos para la integración y el desarrollo balanceado de la., economía ; 1 
nacional, mantiene la existencia paralela de 10s sectores tradicionaljss y 
nuevos, siendo los nuevos sectores que frecuentemente llevan un carácter de 
»enclave», la orientación para exportación y tienen nexos insuficientes con 
otros sectdres de la economía. 

La cooperación para crear complejos•industriales territoriales"y 
agro-industriales se lleva a cabo ante todo con los países con los cuales 
las relaciones económicas han alcanzado un nivel relativamente, alto, se 
desarrollan durante muchos años e incluyeij junto con las .relaciones comer-
ciales la política crediticia, formas avanzadas de vínculos productivos y 
científico-técnicos, medidas para adiestrar el personal nacional. 

/Un ejemplo 
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Un ejemplo del planteamiento integral es la cooperación de la 
Unión Soviética con India. En 1977 en las plantas construidas con asistencia 
de la Unión Soviética se fundió el 35$ de todo el acero (3.5 millones de 
toneladas) se produjo el 70$ (7 millones' de toneladas) y se refinó el 32$ 
(3 millones de toneladas) de petróleo, se generó el 2C$ de energía eléctrica 
(15 mil millones de kWh), se fabricó una gran parte de la maquinaria meta- . < 
lúrgica, energética y otra pesada. En total* en la India fueron construidas 
más de 40 obras industriales y otras, en la etapa de construcción o por 
construir. 

Actualmente la Unión Soviética es uno de los principales socios 
de India, la misma ocupa uno de los primeros lugares en sus "exportaciones 
(cerca del. 13$) y el cuarto lugar en las importaciones (9$). India ocupa 
el primer lugar según el valor del comercio. de la Unión Soviética con los 
países en desarrollo (1 250.9 millones de dólares en 1977). 

En el último tiempo la mayor atención en 3a cooperación económica 
de la Unión Soviética con los países en deáarrollo se presta a la creación y 

de empresas, sobre la base de compensación (con suministros dé una parte-de 
los productos á la. Unión Soviética para compensar entregas y servicios 
durante su creación). A partir de 1974 en Guinea está funcionando el Cótnpléjo 
de Bauxita construido por las organizaciones soviéticas en las condiciones < 
de contrato con capacidad de producción de 2.5 millones de toneladas al año, 5 
la parte principal de los productos del cual se suministra a la Unión Soviética, 
para compensar parcialmente los gastos hechos para construir este complejo. 

En Marzo de .1978 fue firmado el convenio a largo plazo entre la 
Unión Soviética "y Marruecos sobre la Cooperación económica y técnica en la 
extracción de fosfatos en base a compenóación: la Unión Soviética suminis-
trará a Marruecos productos químicos y otros a cambio de fosfatos* lás 
organizaciones soviéticas cumplirán en las condicioiies dé contrato un con-
junto de trabajos relacionados con la explotación del yacimiento de fosfatos 
de Messala, incluyendo, la construcción de la planta minera con una produc-
ción de. 10 millones de toneladas de mineral al año. 

, Esta orientación de la cooperación económica y técnica de la 
Unión Soviética hacia los países en desarrollo es uno de los instrumentos 
efectivos de desarrollo de un comercio recíproco, de su diversificación en 

/dos direcciones 
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dos direcciones, de formació$.de una división de trabajo estable y mutua-
mente ventajosa-,para los países con'nivelad© desarrollo y estructura social 
distintos. : , _ ; ì ... ' . !•• 

la asistencia en.la capacitación del personal de los países en 
desarrollo es una de las tareas complejas," el, valor de la cual crece én las 
condiciones de.la revolución científico-técnica y es indispensable para ~ 
los países en desarrollo para obtener altos ritmos de crecimiento económico 
con el fin de superar el atraso. La transferencia de gran cantidad de 
maquinaria y tecnologia crea la necesidad de adiestrar masas de especia-
listas locales, crear en el país de origen de los futüros profesionales y 
técnicos una infraestructura,científico-técnica desarrollada, (red de escuelas 
de enseñanza técnico-industrial, centros.de«enseñanza media especializada" 
y superior, .institutos de investigaciones científicas, centros de:información 
científico-técnica). La particularidad de ja • coopéración; en feste: sector 
consiste en,,su carácter integral y a larga plazo., la urgente necesidad de 
dotar a las empresas, con el personal local óaCü.ficado, obligó a llevar a 
efecto la preparación en forma masiva en los lugares de traba jo 'durante la 
construcción de las obras con el concurso de la Unión Soviética, la asimi-
lación de la producción y la operación de. las plantas. .Hasta comienzo de 
1978, con este método fueron preparados cerca de 350 mil obrerós calificados' 
y maestros., ' 

.La otra forma.de preparación:.del personal local es la construcción" 
de centros de enseñanza. técnico-industrial» media especializada y superior. ' 
En total han sido construidos y,se^egtán: construyendo 195 centros, de los 
cuales 28 serán de enseñanza superior y tendrán capacidad para más de 20 
mil personas. En los mismos están trabajando varios miles de profesores y 
especialistas soviéticos.,: ... ' 

La tercera forma de la asistencia fen la fornaciÓndel "personal 
para los países en desarrollo ha sido la enseñanza de los ciudadanos de 
estos países en los centros de enseñanza de la Unión Soviética, donde actual-
mente están estudiando más; d® 20 mil. estudiantes, aspirantes y practicantes, 
así como la preparación técnico-industrial en las empresas Soviéticas. La 
preparación técnico-industrial se, ¿lleva a cabo en más dé 150 empresas de la 
Unión Soviética. » : -

/La cooperación 
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La cooperación integral en 3a capacitación del personal permite en 
plazos relativamente cortos asegurar él que las empresas construidas con 
asistencia de la Unión Soviética en los países en desarrollo cuenten con 
los especialistas necesarios, a sustituir oportunamente con ellos á los 
.especialistas soviéticos que trabajan; en estás émpresas. 

El XXV Congreso del PCUS (1976) planteó la tarea de «ampliar y for-
talecer las relaciones económicas y científico-técnicas de 3a Unión Soviética 
con los países: en desarrollo en el- largo 'plazo, sobre una base estable y de 
mutua ventaja, contribuyendo al desarrollo de la «conomía-' nacional y a la 
consolidación de la independencia económica de estos países, al incremento 
de su potencial científico-técnico»" * 

Con el fin de realizar, esta tarea la delegación soviética a la UNCTAD 
IV expuso el programa concreto, dé ampliación de las relaciones económico-
comerciales de la Unión Soviética con los países en desarrollo. La Unión 
Soviética, está dispuesta a: 

- ampliar la práctica de celebración de convenios económico-comerciales 
a largo plazo con los países interesados, incluyendo los convenios que cubren 
el periodo de 2 a 3 añosj 

- desarrollar nuevas formas de relaciones económicas que salgan de *' 
los marcos del comercio habitual, buscar nueVos accesos a la cooperación en 
la producción; ,% 

- convenir programas a largo plazo de cooperación e¡n las esferas con-
cretas de comercio, industria y técnica; 

- asistir a los países en desarrollo interesados eh el desarrollo 
de sus recursos naturales, siempre y cuando sea respetada la soberanía 
y los derechos legítimos de las partes Cooperadoras; 

- utilizar convenios de compensación para el desarrollo de los sectores 
exportadores de su economía; 

- aumentar en el quinquenio venidero el volumen de la asistencia 
técnica a los países en desarrollo en. un 50$, principalmente para la realiza-
ción de proyectos integrales, incluyendo los regionales; 

- unir esfuerzos con estos países en la solución dé sus problemas 
económicos más importantes en los sectores donde es evidente la posibilidad 
de implementación recíproca de nuestras estructuras económicas; 

12/ "Materiales del XXV Congreso del PCUS», pág. 236 • 
/- perfeccionar el 
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¿ - „perfeccionar el mecamjLspio de la cooperación, en particular, me-
diante Ja ampliación de. las funciones de las comisiones Ínter-gubernamentales 
bilaterales, la ampliación da, yolQmen de. la, información económica, el esta-
blecimiento dp,. contactos entre los organismos de planificación; - :. 

- ampliar la transferencia de tecnología a los países en desarrollo, 
contribuir ̂  la creación en los ,mismos de;su propia;.infraestructura de la 
ciencia y> la,,e^eñanza; . .. 
s - prestaba los. países interesados ayuda en el desarrollo"de los 

planes y progranas4de desarrollo económico* incluyendo tambiénla esfera 
del comercio exterior; ... ' " ••«•'• '•'•• 

J • • - • f.r f * . w. 

- perfeccionar la práctica de. celebración de converiioá sobre (Soope-
ración en la.,indu3tria; que «n Iqs convenios, la compra de la parte acordada 
de jaos productos de las empresas a construir, -se prevea sobre-una base' 
estable y, duradera; .... > i .1" , . 

- considerar nuevas posibilidades para las relaciones económicas 
de- mutuo provecho con las organizaciones regionales de los países en desarro-
llo; ,. -i- '.'̂.̂r '• ' •• • 

- aceptar el empleo más amplio de los elementos múltiples de nuéstrb 
comercio, de la cooperación ̂  la. producción*: de las relaciones financieras 
y jagos y, gpn. este fin, apoyar dentro de los mar.eoá del CAME la búsqueda1 
de posibilidades de pasar del sistema de pagos de compensación al'sistema 
multilateral, es decir¿ emplear en los pagos,Con los países en desarrollo 
el rublo transferible; desarrollo de la cooperación a través del Banco 
Internacional de Inversiones con los países en desarrollo en cuanto a la 
concesión de créditos,a ellos con cargo al fondo creado para estos fines; 
establecer la cooperación .multilateral entre el CAME y algunos paísés en 
desarrollo, así como con sus .organizaciones; c. • "> 

- estudiar las posibilidades y la conveniencia de la cooperación 
industrial multilateral con participación de empresas de loá países socia-
listas, en desarrollo y desarrollados de economía -de mercado, prestando 
atención a los problemas .específicos de los países en desarrollo« 14/ 

Como se recalca tajen la UNCTAD ¥ en-mayo de 1979, él prográffiá de la 
cooperación comercial, económica y científico-técnic^afclargo plazo de' lá 
Unión Soviética con los países-en desarrollo se materializa exitosamente. 
El intercambio comercial de la Unión Soviética con los países del "Grupo dé-
los 77" después de la UNQ.TAD: IV creció a más del doble. ¡ ' 
- W "Comercio Exterior», 1976, N° 8, págs. 7 y 8. ^ DESARROLLO 
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II. DESARROLLO DE LAS RELACIONES ECONOMICO-COMERCIALES ENTRE 
LA UNION SOVIETICA Y LOS PAISES DE AMERICA LATINA 

EN LOS DECENIOS DE 1960 Y 1970 

1. Base contractual é institucional 

La cooperación económico-comercial entre la Unión Soviética y los 
países de la. América Latina tiene una base contractual bastante desarrollada 
que se apoya en los documentos-intergubernamentales, los cuales regulan 
distintos tipos y formas de esta cooperación. Dichos documentos tienen el 
carácter de: 

- convenios y acuerdos, comerciales; 
- convenios de carácter general.sobre cooperación económica, comercial, 

científica y técnica j 
- convenios sobre cooperación: económica, industrial, científica y 

técnica en sectores específicos; . 
- convenios (protocolos) sobre suministros de maquinaria y equipos; 
- convenios (protocolos) sobre.el establecimiento recíproco de 

representaciones' comerciales, sobre la creación, de comisiones mixtas para 
el comercio, la. cooperación económica y científico-técnica; 

-documentos-interguberramentales (convenios, protocolos, cartas de 
las partes), dpnde^se expresa acuerdo en aspectos concretos de la cooperación. 

Actualmente la Unión Soviética sobre la base de los convenios comercia-
les bilaterales (o convenios económicos de comercio más amplio), lleva a 
cabo el comercio con los siguientes.países de América latina: Argentina, 
Bolivia, Brasil, Colombia, Costa Rica, Cuba, Ecuador, El Salvador, Guyana, 
Jamaica, México^ Perú, Uruguay y Venezuela. Estos convenios.contienen 
cláusulas comunes para todos no obstante, como es. natural, cada uno se di-
ferencia no sólo por el campo objeto de la colaboración, sino que.también por 
las metas que se proponen alcanzar las partes. Mencionaremos dichos campos 
y metas al analizar las relaciones económicas bilaterales entre la Unión 
Soviética y los países latinoamericanos. ' 

En cuanto al.análisis de la base contractual y del desarrollo de las 
relaciones económicas entre Ja,Unión Soviética y Cuba - ló presentan los 
expertos cubanos en el informe relativo a su país. 

/En los 
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En los convenios se ha reflejado la voluntad de las partes de inten-
sificar el desarrollo del comerció y de reafirmar los principios básicos 
de la cooperación, para que ésta se lleve a efecto en pie de igualdad. Así, 
en el Articulo I del convenio sobre comercio y pagos entre la Unión Soviética 
y Brasil se dice: 

'»Las lurtes, a través del:Convenio> fomentarán por todos los,medios 
el incrementd del intercambio comercial entre los dos países. Para, estos 
fines los organismos competentes de ambas Partes, de acuerdo con la,legis- , 
lación vigente en el país de cada uno sobre el comercio exterior y el régimen 
de divisa, ofrecerán facilidades administrativas y monetarias necesarias 
para realizar las operaciones comerciales reguladas por este Convenio, en 
particular en lo que sé refiere a otorgar las:licencias de exportación e 
importación cuando sea necesario, para cumplir con las transacciones comer-
ciales' entre las organizaciones soviéticas "de comercio exterior y lap.personas 
físicas o jurídicas brasileñas. Las Partes aplicarán también las disposi-
ciones de Teste Convenio de tal modo que se contribuya a la igualdad en los 
pagos originados del intercambio comercial." 15/ 

- !Qtrst cláusula básica que está incluida en todos los convenios co- . 
merciales vigentes de la Unión'Soviética con los países de la América . 
Latinares el otorgamiento del régimen de la nación más, favorecida en lo que 
•concierne al comercio (en los convenios con Argentina, Brasil, Colombia, 
Gosta Rica, Perú, -El Salvador, Uruguay y Ecuador, este principio.se extiende 
a la navegación)-, " - - • 

Siguiendo las recomendaciones.de la UÍJCTAD, la Uijión Soviética no 
persigue la aplicación para su comercio,con los países de la América, latina 
del régimen preferericial que se acordaron otorgar o están otorgándose los 
países en desarrollo en relación al comercio entre ellos. En los convenios; 
se prevé también que el régimen*de la nación-más favorecida no se aplicará 
a las ventajas, gracias y privilegios que se conceden, a los países vecinos 
con el fin de facilitar el comercio limítrofe, así como en relación a la 
participación en las zonas de libre comercio, asociaciones económicas 
regionales y subregionales., En lo que se refiere a la navegación, el' 
régimen de la nación más .favorecida no se aplica a las concesiones que se, 
ofrecen a los barcos de cabotaje y a los • barcos que navegan en las aguas • 
internas. Estas disposiciones son comunes en la práctica de los convenios. 

15/ Recopilación, t.I, págs, 56-57 
/Todos los 
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Todos los convenios vigentes prevén que todos los pagos corrientes 
entre la:Unión Soviética y los países de América Latina se efectuarán en 
divisas de libre conversión, de conformidad con las reglas de la regulación 
monetaria vigentes, en cada país. 

Según convenios, la venta de mercancías se efectúa de acuerdo, a los 
precios acordados conjuntamente y.que se fijan en base a los precios corrien-
tes mayormente empleados en los principales mercados mundiales. Las reexpor-
taciones de las mercancías pueden efectuarse sólo con acuerdo preliminar de 
cada una de las partes contratantes. 

En los convenios está previsto fomentar la participación en las 
ferias comerciales, la organización de exposiciones permanente o temporales 
con el fin de promover el comercio. 

En la mayoría de los convenios.comerciales celebrados entre la 
Unión Soviética y los países de la América Latina está previsto el ajuste 
periódico de las listas indicativas de mercancías para la importación o 
exportación de un país al otro. Este ajuste ofrece la posibilidad de fijar 
de antemano la estructura del comercio mutuamente ventajosa, introducir 
determinados elementos de planificación que- den estabilidad a las relaciones 
comerciales. Aquí hay que subrayar que la Unión Soviética, siguiendo las . 
recomendaciones de la UNCTAD y guiándose por los deseos de los países de 
la América Latina, deritro del marco de los convenios comerciales celebrados, 
asume la obligación de emplear lo obtenido por las exportaciones para la 
compra en los países socios de mercancías nacionales, tanto tradicionales 
como también nuevas, incluyendo productos manufacturados y semielaborados. 
Por ejemplo, el Articulo 6 del Convenio Comercial entre la Unión Soviética 
y Costa Rica contempla que: "Las organizaciones soviéticas de.comercio 
exterior tratarán de emplear lo obtenido por concepto de exportaciones a 
Costa Rica (de maquinaria, equipos y otros productos) en compras, en las 
condiciones comerciales normales,, de productos costarricenses, incluyendo 
productos manufacturados y semielaborados.» 16/ 

En los convenios comerciales con los países de América Latina (así 
como en los convenios sobre suministros de maquinaria y equipos proveniente 
de la Unión Soviética) se indica que para la compra de productos manufac-
turados y semielaborados en un país latinoamericano se puede usar una parte 
determinada (por ejemplo, el 30$) de la venta a este país de maquinaria y 
equipos soviéticos. 

16/ Recopilación, t.l, pág. 455 /Esto favorece 
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Esto favorece la incorporación én el comercio recíproco de nuevos 
productos que se fabrican por la industria nacional de los países de la 
América Latina, representa un apoyo al desarrollo de la industria de éstos 
países y crea perspectivas para el incremento del intercambio* comercial 
reciproco. 

Los convenios comerciales con los países latinoamericanos tienen un 
plazo déterminadó: de duración (entre 3 a 5 y más años), pero se prorrogan' 
automáticamente por acuerdo tácito de las partés. Estas puecíén denunciar el 

• • - ' t 

convenio o acuerdo en un plazo determinado, antes que caduque'su vigencia" 
mediante una declaración eácrita. ' 

La mayoría de los convenios prévén ei {jrocedimiento de su ratificación 
por los organismos estatales correspondientes'de los países. En algunos 
convenios se contemplaba su entrada provisional eh vigor a partir del 
momento de su firma y la definitiva, después de cumplir con t'odas las for-
malidades y- de intercambiar las notas, de ratificación.' 17/ 

. ¡ Juntó con los convenios comerciales, la Unión Soviética celebró con 
Argentina (13 de, febrero de 1974) y Colombia (12 de diciembre dé 1975) los 
convenios sobre cooperación económico-comercial y científico-técnica. Las 
disposiciones de estos convenios amplían Cónsiderablemeiite los mar coi de 
la cooperación entre los países que los firmaron; La fínalidád de estos 
convenios es el fortalecimiento y la ampliación-dé la coopéracióft éconómico-
comercial y científico-técnica. En'el Artículo 1 dél Convenio entre la 
Unión Soviética y Argentina se prevé que: "Las Partes po* él convenio 
realizarán la cooperación económico-comercial y científiéó-tícnica, ante todo, 
en aquellos sectores de la economía, donde existen las" condiciones más 
favorables para su desarrollo rápido. 

La indicada cooperación puede desarrollarse, en particular, en sectores 
tales comb: siderurgia, petróleo, gas, fabricación de máquinas herramientas, 
carbón, papél y celulosa y forestal, industria ligera, refrigeración, in-
dustria farmacéutica, petro-química, carboquímica, transporte ferroviario, 
construcción vial, co&ünicación, energía eléctrica1, ¿obstrucción naval, pesca, 
instalaciones portuarias, agricultura y otros sectores eri los cuales sea 
reconocida; conveniente.» 18/ ' • :' ' '•" 

17/ Procedimiento similar se aplica y para otros tipos dé convenios inter-
gubernamentales sobre cooperación económico-comercial. . 

18/ Recopilación, t.l, págs. 59 y 60. ,, ; J . /Los convenios 
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Los convenios determinan las formas de esta cooperación que puede 
incluir: 

- desarrollo ulterior á largo plazo del intercambió comercial, 
tanto mediante el avariento del volumen de; los suministros recíprocos, cono 

* también mediante la ampliación de la nomenclatura de los productos de ex-
portación; 

- participación en la construcción de nuevas plantas industriales, 
asi como en la ampliación y modernización de las plantas existentes; 

- intercambio de patentes, licencias, "know-how" e información 
técnica, empleo y perfeccionamiento de la tecnología existente o el desarrollo 
de la nueva, prestación de servicios técnicos mediante el envío de especia-
listas o adiestramiento de personal de los países en desarrollo; 

- intercambio de delegaciones científicas y técnicas, de información 
y documentación técnica; 

- desarrollo conjunto de problemas científico-técnicos factibles de 
ser aplicados en la producción industrial, la agricultura y otros sectores. 

La particularidad importante de los convenios en cuestión, es que en 
éstos se basan las posibilidades de cooperación a largo plazo. Así, en el 
Artículo 3 del Convenio entre la Unión Soviética y Argentina se dice: "Las 
Partes por el convenio definirán sectores, donde la ampliación de la coope-
ración a largo plazo es deseable, considerando ante todo las necesidades 
recíprocas y la disponibilidad de materia prima, de tipos de energía, 
tecnología, equipos y productos de amplió consumo." 19/ 

El convenio con Argentina está firmado por el plazo de 10 años, con 
Colombia por el plazo de 2 años prorro^ble por igual período en forma 
tácita por las Partes. 

Entre la Unión Soviética y Perú (10 de diciembre de 1971), México 
(18 de octubre de 1976), Costa Rica (12 de octubre de 1977) y Jamaica (30 
de noviembre de 1977), fueron firmados convenios sobre cooperación económica 
y técnica. Con Guyana el 14 de junio de 1977 fue firmado él convenio sobre 
cooperación económica y científico-técnica. Entre la Unión Soviética y 
Venezuela fue firmado el convénio general sobre cooperación económica e 
industrial (26 de noviembre de 1976). 

12/ Recopilación, t¿l, pág. 60. 
/En estos 
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En testos convenios se expresa también la intención de las partes de 
desarrollar la cooperación en los sectores científico-técnicos y se mencionan 
también lag. posibles ramas .donde, se puede efectuar la cooperación. 

La cooperación económica puede incluir: ¿ 
- elaboración de ideas, de proyectos y estudios! de factibilidad técnico-

económicos, ejecución de proyectos de ingeniería y estudios, desarrollo de 
procesos tecnológicos,, intercambio de información, documentación técnica, 
a s í como de licencias; , . .. 

- suministro de equipos y materiales para obras industriales y otras, 
ejecución del monta je , ,a juste y puesta en operación de los ^quipos;. 

- recepción para e l entrenamiento técnico-productiyo de los espe-
cial is tas y obreros. " •. 

En los convenios se prevé que. e l alcance, plazos, condiciones finan-
cieras y otros detalles de la cooperación en obras concretas, se definirán 
en acuerdos especiales o contratos.. 

Los convenios sobre-cooperación económica, industrial y técnica, como ; 
regla, fueron firmados sin limitar el plazo.de su vigencia. , 

Con México y Venezuela la Unión Sòviètica . f imó convenios inter-
gubernamentales de cooperación cientlfico^técnica. En éstos se contiene la 
obligación de las partes de promover la • cooperación en la esfera de los 
estudios científicos y técnicos. Las ramas de esta cooperación se definen 
por mutuo acuerdo de las partes ;y considerando las posibilidades existentes. 
Se prevé la conclusión de los acuerdos especíale?, en los cuales se definirán 
plazos, procedimiento, condiciones ¿financieras y método de realización de 
los proyectos. Xas formas de la cooperación científico-técnica pueden ser .. 
e l intercambio de delegaciones, de becas y especialistas, de información y 
documentación técnicas, la organización de simposios y conferencias bilate-
rales, fel desarrollo conjunto de los problemas científico-técnicos con una 
posible introducción de. resultados de estos trabajos en la práctica* Los 
convenios fueron suscritps por. el plazo de 5 años con una prórroga automá-
t ica también de 5 años. _ 

Los convenios-entre la Unión Soviética y los países ¡latinoamericanos 
sobre suministros de maquinaria y equipos fueron firmados con Argentina, 
Brasil, Bolivia, Guyana, Colombia, Perú, México, Costa Rica, Uruguay y 
Jamaica. El objetivo principal de estos convenios es promover la ampliación 

/del intercambio 
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del intercambio comercial entré la Unión Soviética y los países latinoameri-
canos y de los suministros de maquinaria y equipos soviéticos, incluyendo los 
equipos jara plantas completas, y la prestación de los servicios técnicos. 
Los convenios prevén condiciones ventajosas de pago por la adquisición de 
maquinaria y equipos soviéticos, en particular, la concesión del pago 
diferido con plazo hasta 10 años a razón del 4 . 5 a l % del interés anual. 
Todos los ingresos monetarios por la venta de esta maquinaria' y equipos se 
emplean para la compra en los correspondientes países latinoafeericanos de 
productos, y entre ellos de productos manufacturados y semielaborados. 

En los convenios comerciales d é l a Unión Soviética con los países 
latinoamericanos, como con otros estados, junto con las condiciones comunes 
que regulan el comercio recíproco de acuerdo con la experiencia internacional, 
se contienen también disposiciones que se desprenden de las- particularidades 
del régiáen socialista y del monopolio del Estado sobre el comercio exterior , 
coniò una - forma l e ^ l dé relaciones económicas exteriores de lá Unión Soviética 
con OtroS países. " 

Sobre la base del reconocimiento del monopolio del Estado sobre e l 
comercio exterior ert la Unión Soviética, ha sido posible establecer en una 
serie de países latinoamericanos representaciones comerciales dé la Unión 
Soviética. Tales representaciones comerciales sé han establecido en Argentina, 
Bolivia, Brasil , Colombia, Costa Rica, Perú, Ecuador, Jamaica. La situación 
legal de las representaciones comerciales está regulada por acuerdos espe-
ciales (protocolos), los cuales en la mayoría de los casos han sido celebrados 
a l mismo tiempo que los convenios comerciales. En los documentos interguber-
namentales sobre el establecimiento de las representaciones comerciales de 
la Unión Soviética en los paies latinoamericanos se incluye también e l 
establecimiento de oficinas' comerciales adjuntas a las embajadas de los 
países latinoamericanos acreditadas en Moscú. " 

En los convenios (protocolos) sobre e l establecimiento de! las r e -
presentaciones comerciales hay una indicación directa a que según leyes de 
la Unión Soviética e l monopolio sobre el comercio exterior pertenecé a l 
Estado y debido a esto la Unión Soviética tiene e l derecho de establecer 
en un país determinado, de acuerdo con éste, su representación comercial. 
Así, e l Articulo I del Protocolo•entre la Unión Soviética y Bolivia del 17 
de agosto de 1970 dice: "Tomando en cuenta, que según las leyes de la Unión 

/de Repúblicas 
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de Repúblicas Socialistas Soviéticas el monopolio sobre e l comercio exterior 
• -pertenece a l Estado, este país tendrá en la República de Bolivia .como parte 

integrante de su Embajada una. Representación Comercial," 2 0 / 
Las representaciones comerciales actúan en nombre del Gobierno de 

la Unión: Soviética, La responsabilidad-del Gobierno por las transacciones 
está-delimitada claramente, en los convenios (protocolos) y no somete a 
una; inte^r^tac-ión; amplia. El, Gobierno ¡de la Unión Soviética.asume la 
responsabilidad sólo por aquellas, transacciones que debidamente fueron 
celebradas por la mismarepresentación comgrcial-.o garantizadas por la misma. 
Ni e l Gobierno de la Unión .Soviética,, ni.,las. representaciones comerciales 
llevan alguna responsabilidad por, las acciones, de las organizaciones econó-

á-.micas soviéticas, . , - -, ....,-,. • ^ 

h;̂ !' El es^blecioiento- de representación; comercial d§ la Unión 
Soviética en un país-en nada afecta los derechos de las personas jurídicas 
o. f ís icas de este país, de mantener relaciones directas con las organiza-
ciones soviéticas de comercio exterior con e l fin de celebrar y realizar, 
las operaciones comerciales. .. ; , i ,¡ : ' 

En Venezuela,." Guyapa,. México y Uruguay,hay consejeros comerciales .„, 
adjunto? a >la§ Embajadas d© la-Unión Soviética,. El carácter de las 
actividades delconsejero comercial y principalmente de su oficina, coincide 
con las funciones que cumplen las representaciones, comerciales de la Unión 
Soviética, --, . . • • ... • 

Junto con las representaciones comerciales ,d£ la Unión Soviética-
(oficinas de los,.consejeros comerciales) en Perú,Venezuela, México,- Guyana, 
y Jamaica,hay consejeros económicos que representan a l Comité Estatal de la 
Unión.Soviética de relaciones económicas exteriores, y cumplen funciones^ 
relacionadas con los convenios interguberran^ntales sobre cooperación eco-
nómica y técnica. En algunos países, por ejemplo, en México, hay consejeros 
de-la embajada, de-la. Unión Soviética que están representando a l Comité 
Estatal de la , Unión Soviética de; Ciencia , y Técnica. . . • ¡~ •. 

Un gran papel en el;desarrollo.de las.relaciones económico-comerciales 
de la URSS con los países de<- América-Latina están destinadas fa. jugar las 
comisiones mixtas.. - Hasta. e l memento, organismos, de este tipo se han creado 
con los siguientes^países:. --.Argentina'.(conti$MSn.;mixta ^gentino-Soviética para 
la cooperación econ&nico-comercia.l-y, científico-técnicaj Colombia (comisión 

2 0 / R e c u l a c i ó n t . l , pág, 119. /intergubernamental 
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intergubernamental Colombiano-Soviética para la cooperación económico-
comercial y científico-técnica); Brasil (representantes autorizados de las 
partee qué se reúnen en ¡las emisiones mixtas); México (comisión mixta 
Mexicano-Soviética para,los .asuntos comerciales y comisión mixta Mexicano-
Soviética para la cooperación científico-técnica); Perú (comisión mixta 
Peruano-Soviética para el Comercio. ; . 

La creación de las comisiones mixtas con Argentina, México y Perú 
están formalizadas con documentos intergubernamentales especiales. 

Por el protocolo Argentino-Soviético, del 7 d® mayo de 1974, está 
fijado que la comisión mixta para la cooperación, económico-comercial y 
científico-técnica estudiará aspectos referentes a esta cooperación y obser-
vará e l cumplimiento dé losv convenios Argentino-SoviétiCos en esta esfera. 
La comisión mixta presentará a las partea las recomendaciones orientadas a 
desarrollar la cooperacióñ económico-comercial y científico-técnica. Por 
e l protocolo Mexicano-Soviético, del. 16 de abril-de. 1973, está previsto que 
la competencia de la comisión mixta para asuntos comerciales iricluye: 

-..observar, analizar, fomentar; el desarrollo del intercambio comercial 
entre los dos países, logrando su máximo equilibrio; . 

; - presentar a los gobiernos u organismos competentes que se ocupan de 
los aspectos, de comercio exterior sugerencias dirigidas a mejorar las re la-
ciones comerciales entre los dos países y crear condiciones favorables-para 
las exportaciones e importaciones; 

- promover que los representantes de las dos partes puedan, en forma 
regular o en cualquier momento, intercambiar la información y proposiciones 
que contribuyan .a lograr, las metas de la ampliación constante y el desarrollo 
de las relaciones comerciales, el intercambio de la tecnología y la coopera-
ción económica entre-ambos países; estudiar otros problemas que pueden 
surgir durante e l intercambio comercial reciproco, incluyendo las dis-

. crepancias que se originan en la información estadística referente a este 
intercambio. 

Por el convenio Brasileño-Soviético sobre comercio y pagos del 20 
de abri l de 1973, está previsto (Art. 20) que: «Para observar la marcha del 
cumplimiento del presente Convenio,, a s í como estudiar todos los aspectos 
referentes a su cumplimiento y para presentar a los gobiernos de las partes, 
todo tipo de proposiciones dirigidas a incrementar el comercio y a fortalecer 

/ l a s relaciones 
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las relaciones económicas entrambos países, los dos gobiernos designarán 
representantes autorizados que'se-reuniránen forma de comisiones mixtas en 
el-' t e r r i tor io na«.'uhó-urdtrb •pa-ís-'dentro -de 45 días a partir del día de 
presentar-M solicitud £or úria de las partes.» > 

' Por los convenios comerciales dé lá Unión Soviética con Costa Rica, 
El Salvador y Ecuador, está prevista la creación de cómisiohes mixtas para 
é l comercio. • • • 

-En; los convenios comerciales de la Unión Soviética con Guyána'y 
Jamaica, y en el convenio entre la Unión Soviética - y Guyana:sobre cooperación 
económica y científico-técnica, se eátablece- que losrepresentantes de las 

„ r * 

partes"pueden reunirse* a proposición de una de ellas con'él fin de estudiar 
la materiali2ación de los convenios y la' preparación* de ser conveniente, 
de las correspondientes réconiendaciones» ' • : ' : 0 

Por e l convenio general Sobre Cooperación económica e industrial5 

entre la Unión Soviética- /Véneáuéía, del 26 de noviembre de 1976, está 
previsto (Art. 4) <3.ué>i » con el fib-de-asegurar las mejores condiciones para 
J a realización deíprésenté--conveniopodrán.créanse- por-mutuo acuerdo 
comisiones mixtas de trabajo de expertos . . ¿ . . , los-cuales estudiarán'las 
proposiciones de las órgahizacióiiés de laá partes con é l ' f i n de entreoír a 
sus Gobiernos recomeiidaciones. - "Asimismo los representantes de las partes 

.por mutuo acuerdo podrán reunirse para-analizar la marcha de la cooperación 
prevista por el presente Convenio.'* < '' 

• • En-los convenios (protocolos) sobre el establecimiento de"las co-
misiones mixtas se prevé, como^régla, que las comisiones se reunirán por lo 
menos una vez a l año, alternando cada país. En la práctica éstas recomenda-
ciones no siempre se observan." Durante el período entre 1974 ? 1977 se 
realizaron de una a tres-sesiones de las comisiones mixtas con Argentita, 
Perú, México, Brasil, Colombia. Se realizaron también reuniones y conversa-
ciones sobre aspectos del desarrollo del comerció-y de la cooperación eco-
nómica con Guyana, Costa Rica y las reuniones de los expertos' de la Unión 
Soviética y Venezuela. 

.,-." ?•-.- Los resultados de las sesiones de las comisibnes mixtas y las recomenda-
ciones acordadas.respecto a l comercio, la *cooperación económicá y técnica se 
formalizan con actas 'fináles, las cuales se firmán por los representántés de 
las partes en la*..comisión mixta.' t- • • ;., . . ' 

2 1 / Recopilación, t . l , pág. 130. 
/ 2 . Relaciones 
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2 . Relaciones comerciales entre la Unión Soviética y 
los países, de la América Latina 

El comercio es una de las áreas principales del desarrollo de las 
relaciones económicas entre la Unión Soviética y los países de la América 
Latina y está ampliándose debido a las premisas objetivas entre las cuales 
conviene subrayar el creciente interés mutuo en el intercambio comercial. 
Este interés encontró reflejo en el documento del 17° período de sesiones 
de la CEP AL "Evaluación de Guatemala", en e l cual, en particular, se dice 
(p.p. 118-119): "Los países de Europa con economía centralmente planificada 
ofrecen una interesante posibilidad de diversificación de mercados, por el 
desarrollo de sus economías, su altó grado de progreso industrial, tecnoló-
gico y financiero y la necesidad que tienen de productos básicos de América 
Latina. El incremento de las relaciones comerciales entre esos países y 
los latinoamericanos fue afectado en el pasado por factores de orden político 
y de orden económico, en este último caso especialmente por e l sistema de 
pagos utilizado. Actualmente estas dificultades han disminuido " 

Durante e l periodo eii estudio, el intercambio Comercial entre la 
Unión Soviética y los países de América Latina aumentó dé 246.5 millones de 
dólares en 1960 hasta 5 543.5 millones de dólares en 1977. (Véase Cuadro 3 . ) 

i t 

Este gran crecimiento' del comercio entre la Unión Soviética y los 
países de América Latina se debe en parte importante á l desarrollo del comer-
cio Cubano-Soviético. El intercambio comercial entre estos dos países aumentó 
de 158.4 hasta 4 684.7 millones de dólares en e l curso del periodo indicado. 

Sin embargo, conviene hacer notar que también el comercio entre la 
Unión Soviética y los otros países de América Latina creció en forma notable. 
El valor de este comercio fue de 68.1 millones dé dólares en 1960 y de 
858.5 millones de dólares en 1977, siendo las exportaciones latinoamericanas 
hacia la Unión Soviética de 36.2 y.651.3 millones»de dólares, respectiva-
mente. 

Como es posible ver en el Cuadro 3 mencionado, el comercio entre la 
Unión Soviética y los países latinoamericanos (excluyendo Cuba) a pesar de 
ciertas fluctuaciones que en algunos años fueron considerables, refleja una 
tendencia positiva. Por lo que en las páginas siguientes de nuestro estudio 
la atención la centraremos en este comercio dejando el análisis del comercio 
entre la Unión Soviética y Cuta para e l estudio que presentan los expertos 
cubanos. 

i /Cuadro 3 
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UNION SOVIETICA« COMERCIO CON LOS PAISES DE AMERICA LATINA, 1960-1977 

(Millones de dólares) 

1960 1961 1962 19&3 1964 1965 1966 1967 1968 1969 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976 1977 

Total a / 66.0 8 1 . 5 113.» 108.5 89o 2 158.5 197.5 91 .6 105.0 129.4 87 .1 128.4 172.2 394.1 534.7 1 a 4 . o 1 017.1 856o 8 

Exportaciones 31.8 29 .5 
-

38.4 30.9 29.0 49.8 37 .5 19.7 22.6 21 .5 9 .1 14 .6 31.4 55.2 ; 143.7 199.0 150.7 207.3 

Importaciones 36.2 52.0 75 .0 77 .6 60 .2 108.7 160.0 71 .9 82 .4 104.3 78 .0 113.8 140.8 338.9 391.0 1 015.0 866.4 651.5 

Total b/ 178.5 m ú 600.8 564.2 654.0 717.6 765.8 935.8 902.0 855.7 1 160.7 989.9 991.0 1 508.5 2 170 .2 3 589.0 3 809 .5 4 984.7 

Exportaciones 74.7 267.0 366.8 399.8 366.0 375.4 479.9 563.0 624.2 624.0 644.0 668.9 743.3 925.3 1 223.7 1 581.8 1 792.6 2 220.2 

Importaciones 103.8 311.5 234.0 164.4 286.0 342.2 285.9 372.8 277.8 231.7 516.7 321.0 247.7 583.2 946 .5 2 007 .2 2 016 .9 2 464.5 

Fuente» "Anuarios de Comercio Exterior de la Unión Soviética". Las c ifras originales en rublos fueron convertidas en dólares utilizando l a s tasas de cambio aplicadas por las Naciones Unidas para el comerio 
internacional. 

' Comercio no incluye Cuba. 
' Comercio sólo con Cuba. 



Cuadro 4 

UNION SOVIETICA« COMERCIO CON LOS PAISES DE AMBRICA LAURA, 1960-1978 

? (Millones de dólares fob) 

I960 I96I 1962 1963 1964' 1965 1966 1967 1966 I9& • 1970 : 1971 * 1972 1973 1974 1975 • 1976 1977 1978¡^ 

Exportaciones 31.8 58.4 30.9 29.0 49.8 37.5 " I9 .7 22.6 25.1 M 14.6 31.4 - 55.2 143.7" I99.O Í50'.? » 7 . 3 
Argentina 14.0 10.5 8 . 0 0 . 9 - 4 .4 20.3 7 .4 > 8 5 .2 6.9 1.9 2.1 2 .2 6 .1 7 . 9 ; 14.8 
Bolivia - . y - - . — M . . . - . - 1 .0 5 .4 5 . 4 ' 4 .1 5 . 6 4 . 9 30.4 
Brasil 15. B 18.3 30.1 . : 29.4 24.0 27.7 .27.7 ' ' 12.0 . 13 .8 12.1 2.7 2 .2 8.6 * 12.7 118.9 ' 129.3 lOO.l 141.7 47.4 
Colombia - - 0.2 0 .3 1 . Ì 1 . 6 2.1 2 .6 , : 1 . 2 3 .3 1 .1 . 1 .3 2 .6 2 ,2 2 . 4 7 . 5 
Costa Rica - m - r - : - a» * <' 

- - ... - - - • * l ' m 0 . 3 ; 0 . 8 0 .7 0 . 8 0 . 3 0 . 1 
Chile - m - - - 0 . 2 0 .1 ,0.1 ., O.í - 0>2 9.6 14.0 21.8 - - - •'. - -

Ecuador - m 
t 

- - - - _ - - 0 . 2 0 .1 - 0 .1 0 . 2 , 0 . 7 0 . 8 0 . 5 0 . 7 0 . 8 
Guyana 
México 
Panamá 
Perú 
Uruguay 
Venezuela 

Importaciones 
Argentina 
Bolivia 
Brasil 
Colombia 
Costa Rica 
Chile 
Ecuador 

Salvador 
Soyana 
Guatemala 

0.8 

1.3 

36.^ 
21.7 

9 .3 
0.2 

0.1 
0.2 

0.1 

0.6 

52.0 
I9 .9 

24.Û 
0.8 
0 . 4 

0.1 ^ 

0.2 • •• 
7 5 £ 

9 . 8 
m 

35.8 

1.0 

0.1 

0.2 

77 .6 
18 .4 

43.4 

1.9. 
0.1 

0 . 3 0.8 0,7 0.8 2.7 0 . 9 
— - — — — •• — 

- ; 0.1 . - -
i — r~ 1Ö4 

0.2 ; 0 .4 0.6 0 . 4 ".r-
'T 

• 0 .7 0.9 
m* 

60.2 108.7 160.0 82.4 104.3 
19.9 72.0 107.3 23.1. . . -28=7 25.5 

37.1 

o a 

32.8 
0 . 4 

0.1 

.30 .6 
2 .3 

0.2 

34.7 ' 
0.8 . 

Q. 2 : 

27.9 
3.4, 

0.0 
1 2 . 4 

<18.8 
4.2 

: o a 
13.9 

0.8 
0.1 
0 . 9 . 

78 .6 
31.3 

3.4 
23.1 
10.4 

6 . 9 
0 . 3 
0.8 

0 . 3 

1.0 

113.6 
33.8 
10.0 
46.3 

4 .8 
2.4" 
0 . 9 
3.7 

0 . 4 
0 . 7 

0.2 
1 . 4 
0.1 

H 0 . 8 
27.6 

3 .0 
7 9 . 4 

1 . 4 
3 .4 
8.8 
1.2 
3 . 4 

0 . 3 
0 .7 1 . 5 6 .1 9 . 2 1 . 6 3 .2 
- - - - 7 .7 7 .1 
5 .9 1 - 6 . 1 39.2 18.4 35.8 22.8 
1 .1 . . 1 .1 ; : 1 . 4 1 .7 1 . 6 1 . 2 
0 . 8 0 . 3 - 3.7 1 .0 

338.9 391.0 1 615.0 866.4 651.4 
97 .9 173.8 407.0 299.O 261.9 419.2 
16.6 15.0 , , 13.0 16 .3 57.6 46.6 

158.7 148.0 419.6 490.0 284.6 176.7 
12.7 5.7 .. l 9 . 8 4 . 4 10.0 0 . 1 

6*9 2 . 2 - 2 . 9 4 . 9 7 . 6 
17 .2 

5 .3 
5 .0 
9 . 4 

12.6 

5.9 

1 .7 

'uentei "Anuarios de Comercio Exterior de Xa Unión Soviética". 
/ United Nations, Yearbook of international trade s t a t i s t i c s , factor de conversión 

2.2 4 ^ 

Jamaica - - - - - — - - 0 . 8 2 . 6 1 . 2 5 .3 12 .6 1 .7 - - -

léxico 3 .3 0 . 3 7 . 3 8 . 2 ' 1¿6 0 . 3 10.3 : • 9.2 8 . 4 5.6 0 . 2 10 .2 9 . 4 0 . 1 1 .7 2 .4 14.7 2 . 3 14.9 
>erú - 2 . 4 5 .8 0 . 2 - - - > - - 0 . 2 0 . 2 2 . 2 21.0 6 . 2 125.0 24.0 27. 7 21.3 
República Dominicana - - - - - _ _ - > _ 3.4 21.3 - - -
Suriname - - - • - - -1 " . - - - - - - - - - - 3 .3 1 . 5 
Crinidad y Tabago - - - - : - - - - - - - 10.1 - - . - - 2 . 4 m 
Jruguay 1 . 3 4.1 15.3 5 .2 1 .0 3.0 9 .2 3.7 1 . 6 1 .0 1.1 1 . 4 2 . 4 7 . 2 32.6 19.4 5 .4 11.7 16.8 
Venezuela - - - - - t. *• - - - 4.9. 0.8 - - - - -

año 1977. 
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El comercio de la Unión Soviética con los países de América Latina 
continúa desarrollándose no obstante las fluctuaciones babadas. Este 
comercio ha sido muy activo con algunos países de la región, en particular 
con Argentina, Bolivia, Brasil y Perú (véase Cuadro 4 ) . 

El análisis de las cifras del período permite afirmar que existen 
posibilidades de aumentar e l comercio. Máxime s i tenemos en cuenta que e l 
afio 1960 marcó el comienzo de una etapa de ampliación, as í como 1970 con-
firmó lo antes dicho, en el sentido que e l comercio continúa desarrollándose 
en forma mucho más activa. 

El incremento del comercio reciproco entre la Unión Soviética y los 
países de América Latina fue notorio en los años sesenta, sin embargo su 
valor to ta l fue poco significativo. El desarrollo insuficiente de las r e -
laciones económico-comerciales se explica por varias causas, pero en primer 
lugar están los motivos de carácter político, cierta inestabilidad en la 
política exterior y, en particular, en la política económica exterior de la 
mayoría de los países latinoamericanos y su orientación históricamente for -
mada hacia los mercados de un número limitado de países occidentales. 

Pero a pesar de todo, despejaba su camino la tendencia hacia e l 
desarrollo de los contactos con la Unión Soviética y otros países del CAME. 
Los motivos principales que posibilitaron el desarrollo de las relaciones 
económico-comerciales con los estados latinoamericanos se debieron a lo 
siguiente: lograr la ampliación de los mercados para los productos exporta-
bles, liquidar la dependencia crediticia respecto de un número limitado de , 
países, garantizar las condiciones y posibilidades para realizar una política 
exterior más universal e independiente por parte de los países de América 
Latina. Sin embargo, esta tendencia de la cooperación económica y comercial 
con la Unión Soviética no ha tenido continuidad. 

La participación de la Unión Soviética en el intercambio comercial de 
los países de América Latina fue inferior a l 1$ en los años sesenta y tuvo 
un limitado número de países. A principio del periodo en cuestión, los 
socios comerciales principales de la Unión Soviética en América Latina fueron 
Argentina y Brasil, con los cuales en 1953 y 1959 fueron firmados convenios 
comerciales que dieron un estímulo considerable para la ampliación dejl 
comercio. En los años posteriores se desarrollaron las relaciones comercia-
les con Uruguay, México, Chile y Colombia. 

/Sin embargo, 
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Sin embargo, el intercambio comercial aumentó exclusivamente gracias 
a la ampliación de las importaciones de productos latinoamericanos hechos 
por la Unión Soviética. En lo que se refiere a las exportaciones soviéticas 
a los países de América Latina, en el decenio en cuestión, éstas aumentaron 
muy lentamente, y en 1967 y los años siguientes las mismas se redujeron 
considerablemente. Tal^proporción de las operaciones comerciales llevó 
a l aumento del saldo pasivo en el balance comercial de la Unión Soviética 
con los' países de América Latina. El déficit to tal en el periodo de diez 
años alcanzó 481.1 millones de dólares. ; 

l a Unión Soviética en los años sesenta compraba a los países de 
América Latina principalmente productos de exportación tradicionales de la 
región:.' café, cacao, trigo, maíz, arroz, lana, cuero, algodón y otras 
fibras naturales, tabaco, aceites .vegetales y esenciales, banano, c í t r icos ; 
algunos tipos de materias pritras minerales, metales no ferrosos. Considerando 
e l deseo de los países latinoamericanos, la Unión Soviética comenzó a efectuar 
compras de algunos tipos de productos manufacturados y semielaborados (cuero 
curtido, café soluble e t c . ) . Por su parte las exportaciones de la Unión 
Soviética a los 'países latinoamericanos en este período fueron poco, diversi-
ficadoras ya que del 40 a l 80$ de su valor to ta l correspondía a suministros 
de petróleo y productos del petróleo. El suministro de productos terminados 
y, en primer lugar, de maquinarias y equipos fue, no sólo limitádo por su 
valor, sino que además tuvo un carácter muy irregular. 5 ! ¡ 

La nomenclatura de mercancías en e l comercio entró la Unión Soviética 
y los países de la América Latina en los años 60 se indica en los Cuadros 
5 y 6. : , - . . ; , 

El análisis de la distribución geográfica del comercio dej la Unión 
Soviética demuestra que en este período él mismo abarcaba un grupo pequeño 
de países. En 1960 la Unión Soviética comerciaba solamente con Argentina, 
Brasil, Uruguay y México, siendo la participación de los primeros dos países 
del 96$ 'de las exportaciones soviéticas a los países de la América Latina y 
del 85$ en las importaciones de la Unión Soviética desde estos países. 

A fines de los años sesenta el número de países con' los cuales la 
Unión Soviética comerciaba en forma regular aumentó a 8. Se filmaron con-
venios comerciales con Perú, Colombia, Chile,' Uruguay, Ecuador. 

/Cuadro 5 

\ 



Cuadro 5 

UNION SOVIETICA» ESTRUCTURA DE LAS EXPORTACIONES HACIA AMERICA LATINA, 1960-1977 

(Millones de dólares) 

1960 1961 1962 1963 1964 1965 1966 1967 1968 1969 1970 1971 1972 1973 1974 I975 1976 1977 

Total a/ 51.8 29 .5 38 .4 30.4 29.0 49.8 37 .5 19.7 22.6 25.1 9 -0 14 .6 31.4 56 .2 149.7 199.0 150.7 207.3 

Incluye maquinaria, equipos 
60 .4 y medios de transporte 12 .6 8 . 3 6 .7 0 . 3 0 . 6 0 . 8 4 .0 5 .3 4 .7 5 . 1 3 .4 18 .6 28 .2 22.1 61 .1 37.9 60 .4 

Maquinas herramientas 0 . 1 0 . 1 0 . 3 0 . 1 0 .1 - 0 . 1 0 . 6 0 . 8 1 . 4 0 . 9 1 . 3 1 . 6 5 .3 3 .2 2 . 9 2 . 5 5 . 2 

Equipos energéticos b/ 0 . 1 0 . 1 0 . 2 - - - 0 . 1 - 9 . 1 0 . 1 - - 0 . 2 8 . 4 7 . 8 1 . 0 = 3.7 

Equipos mineros, metalurgia sos 
y para el petróleo 7 . 2 6 . 6 4 .9 - - 0 . 8 0 . 4 0 . 2 - ... 0 . 2 2 .7 1 . 9 4 . 2 8 . 0 11 .9 11 .4 

Equipos de elevación y | 

transporte 
| 

- - - - - - - - - 0 . 0 0 . 5 2 . 2 - 1 . 5 1 . 2 -
Equipos de construcción vii íl 2 .1 0 . 6 0 . 3 - - - 0 . 8 0 . 4 0 . 2 - - 0 . 1 5 . 2 1 . 1 - - - = 

Tractores y repuestos \ 0 . 2 - - - - - 0 . 2 0 .7 0 . 1 0 . 1 0 . 2 0 . 0 7 . 0 2 .7 0 . 5 2 . 4 2 .7 -

Camiones 
l1 

0 . 3 0 , 6 0 . 4 - - - 0 . 3 0 . 7 - - - - - 0 . 7 0 . 4 4 . 8 0 . 7 0 . 1 

Automóviles 0 . 3 - - - - 0 . 9 1 . 4 1 .8 0 . 2 0 . 2 0 . 2 : 0 . 4 0 . 1 0 . 5 0 . 6 0 . 1 0 . 4 

Trolebús es «» - - - - - , - - 1 .1 0 . 6 0 . 6 - - - 0 . 7 0 . 3 -
Repuestos y accesorios par 

1 

automóviles y camiones 0 . 2 0 . 1 - - 0 .1 - 0 . 2 0 . 1 - - 0 . 1 0 .11 1 . 2 0 . 5 0 . 1 1 . 1 0 . 4 

Medios de transporte aéreo | - - - - - - - - - - - - 5.0 1 . 2 29 .4 3 . 2 33 .4 

Metales ferrosos 1 1 . 0 1 . 9 0 . 3 - 1 .2 6 . 8 2 .1 1 . 6 4 .1 1 . 8 1 . 3 0 .7 0 . 5 1 . 8 1 . 6 1 . 4 - -
Productos químicos i 0 . 2 0 . 2 0 . 9 0 . 8 0 . 2 0 . 2 0 . 2 0 . 2 0 . 2 0 . 4 0 . 7 0 . 9 1 . 9 4 . 9 4 . 4 2 . 9 4 . 5 9 . 6 

Petróleo y productos del peti óleo 
(millones de toneladas) , 0 . 4 0 . 5 0 . 2 0 . 8 2 .0 3 .4 . 2 " 5 0 . 7 10.4 0 . 2 - - - - 1 . 2 1 . 5 71 .1 ... 
Cemento (miles de toneladas) 

1 - - - - - - - 9 . 6 11 .2 
Aluminio - - 0 . 2 0 . 4 2.7 0 . 8 2 . 6 0 . 7 - - 1 3 . 2 c / 6 . 5 c / 5 .4 5 . 0 c / 2 . 2 c / 3 . 1 c / 1 . 1 c / -

Rodamientos ! 0 . 1 0 . 2 - - 0 . 2 0 . 3 7 . 2 0 ,7 0 . 6 0 . 8 0 . 6 0 . 4 0 . 2 0 . 7 1 . 1 2 . 2 1 . 5 " 1 . 0 

Fuente» "Comercio Exterior del l a Unión Soviética", años 1970-1977. 

a / S is Cuba. 
b/ Irtjluye equipos y maquinarias para generar energía e léc t r i ca , 
c / Hiles de toneladas. 



Cuadro 6 

UNION SOVIETICA! ESTRUCTURA DE LAS IMPORTACIONES DESDE LOS PAISES DE AMERICA LATINA, 1960-1977 

(Miles de toneladas) 

1960 1961 1962 1963. 1964 1965 1966 1967 1968 1969 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976 1977 

Total (millones de dólares) 36.2 52.0 75 .0 77 .6 60 .2 108.7 160.0 7 1 . 9 82.4 104.3 78 .0 113.8 140.8 338.9 391.0 1 015.0 864.4 651 .5 

Café en grano 11 .8 23 .2 16.0 23.3 18 .2 18.0 16 .8 12 .4 16.1 21.9 18 .0 22.1 17.1 18 .4 19 .8 30.5 16 .6 14 .9 
Cacao en grano - 4 .8 11 .2 5.7 16.2 - 1 .8 9 . 2 25.2 33.4 14 .9 26.4 7 . 6 10 .9 30.0 23.1 20 .9 9 . 3 
Aceite de cacao - - - 0 . 4 1 .0 4 .1 0 . 1 0 .7 4.7 5 .9 4 . 8 7 . 5 3 .4 2 .7 6 . 4 0 . 9 3 . 6 1 .1 
Azúcar no refinada - - - - - - - - - - - 401.7 783.2 - 220.5 -

Banano fresco - - - > - - - - 3.4 9 - 2 9 . 3 12.7 13 .5 7 . 3 9 . 8 29.4 17.7 28 .5 
Lana 2 . 4 4 .0 4 . 4 1 .8 1 .1 6 . 6 11 .5 5 ,0 10.1 6 .7 10 .8 12 .4 12 .6 16 .4 18.7 25.9 15 .1 17 .8 

Trigo - - - 105.8 762.9 1 443.9 - - - - - - - 206.2 810.1 965.3 1 4 . % / 
Maíz - - - - - 142.2 173.9 196.4 269.5 - 347.2 • - - - 1 703.5 834.5- 53 .8a/ 1 
Aceites vegetales 24.6 10.0 5.7 20.7 21.5 49.2 27.1 20.1 4 .6 6 . 0 39.4 34.9 27 .6 9 . 0 4 . 5 2B.8 25 .4 41.7 £ 
Fibra de algodón 9 .0 0 . 2 21 .5 48.4 9 .1 12.1 14 .9 8 . 0 3 . 5 5 .2 - - - - - - - -

• 

Tejidos de lana - - - - - - - - - - 0 . 9 1 . 6 3.1 4 .1 1 . 2 - - 2 . 3 I 

Carne congelada - - - - - - - - - - - - - - - - 4 .0 39.1 
Cueros frescos (miles de 
unidades) 2 029.0 1 837.0 2 051.0 1 899.0 1 220.0 2 019.0 128.2 1 963.0 1 827.0 1 056.0 - - - - - - -

Cueros semicurtidos 
(millones de do2) - - - - - - - - - - T 108.9 185.1 316.1 173.4 319.0 25 .8a/ 
Cuero para calzado 
(millones de dm2) - - - - - - - - - - ' - 0 . 3 0 . 6 10 .4 36.1 64 .1 180.9 
Calzado de cuero -
(miles de pares) - - - - - - - - - - - - - - - - - 380.0 

Alúmina - - - - - - - - - - - 19 .6 160.0 213.7 224.4 168.6 - -

Fuente» "Comercio Exterior de l a Unión Soviética", años 1960-1977« 

a / Millones de dólares. 
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El análisis del proceso de desarrollo del comercio entre la 
Unión Soviética y los países de América Latina en los años sesenta muestra que 
en dicho período se crearon las condiciones que favorecieron la ampliación 
ulterior de la cooperación económico-comercial, a pesar de que ésta se desa-
rrolló en forma inestable a causa de factores circunstanciales y de coyuntura. 
El comercio fue limitado en su volumen, poco diversificado y no correspondió 
a las posibilidades reales ni a las necesidades de las contrapartes. Esto 
se debió en gran medida a que las transacciones se efectuaban a través de 
terceros países. 

En los años setenta e l comercio de la Uhión Soviética con los países 
de América Latina tuvo un desarrollo estable. El monto to ta l del inter-
cambio comercial de la Unión Soviética con estos países aumentó de 87,4 
millones de dólares en 1970 a 1 017.5 millones de dólares en 1976, es decir 
casi 10 veces. En 1977 e l intercambio comercial fue de 859.3 millones de 
dólares. Se ampliaron las exportaciones e importaciones soviéticas hacia 
y desde América Latina, aunque los suministros de mercancías de la Unión ; 
Soviética a los países de la región, a pesar del incremento considerable en 
los últimos años, todavía en una medida considerable continuaron siendo 
inferiores que las compras soviéticas a estos países. ^ 

Los valores indicados muestran una tendencia hacia e l incremento del 
* 

intercambio comercial entre la Unión Soviética y la América Latina. Asimismo, 
llama la atención e l hecho que el desarrollo del comercio t o t a l con los países 
del continente, a l igual qué en e l período anterior, evoluciona por cuenta 
del incremento rápido de las importaciones soviéticas. El déficit to ta l de 
la Unión Soviética en e l comercio con América latina en e l período de 1970 
a 1977 alcanzó 2 785.4 millones de dólares, es decir, aumentó en comparación 
con e l decenio anterior (de 1960 a 1969) casi en 5 veces. 

Los avances considerables pesaron en la estructura de mercancías del 
comercio latinoamericano-soviético. Gradualmente se desarrolla e l proceso de 
su diversificación tanto en las exportaciones como en las importaciones. Si 
en los años sesenta los grupos de mercancías no superaban los 50, actualmente 
la nomenclatura mercantil del comercio recíproco cuenta con centenas de 
partidas. Es evidente e l avance cualitativo en e l comercio entre la Unión 
Soviética y América Latina, lo que crea una base real para su incremento es-
table. 

/Como en 
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Con» en e l decenio anterior» la Unión Soviética compra en los países 
de la América Latina café, granos de cacao, aceite de cacao, cacaotpara l i -
cores, azúcar, carne, lanas, aceites vegetales, s isal , banano, metales no. 
ferrosos y muchos otros productos. ^En algunos años la participación de . 
los países de América Latina fue. más del 50$ del total . de las importaciones 
de la Unión Soviética de café, 2% de granos d,e cacao, e l 100$ de aceite de 
linaza, e l 60$ de aceite de abrasino, el 30$ de cuero, el 15$ de lanas, el 
73$ de banano etc . 

En los últimos años, en las importaciones hechas por la Unión, Sor 
viética desde América Latina gradualmente creció la participación de. los 
prbductos manufacturados y semieláborados y se amplió su surtido. Dentro de 
estos" productos están el calzado, los cueros curtidos y semicurtidos, susti -
tutos del cuero,* te jido de lana, mantas, tejido de fibras sintéticas, vino, 
medicamentos, concentrado de estaño, estaño, zinc, cobre etc . 

En las exportaciones soviéticas a los países de América Latina en los 
años setenta el lugar principal fue ocupado por las maquinarias y los 
equipos. Se suministraron más de 100 tipos de., estos productos, incluyendo 
máquinas herramientas, equipos de forja y prensa, energéticos, perforadores 
de pozos petroleros, mineros, poligráficos y otros equipos industriales, 
a s í como aparatos de aviación, camiones y automóviles, palas, buldozers, 
tractores, compresores, bombas etc. La participación de las maquinarias y 
los equipos en las exportaciones soviéticas hacia América Latina es de más 
del 3C$. ' ~ 

En los últimos 10 años a los países de la región fueron vendidos 
cerca de cinco mil automóviles y 850 camiones, más de seis mil tractores, 
más de dos mil máquinas herramientas. Fueron vendidos también turbinas 
y generadores para cinco centrales hidroeléctricas con capacidad to ta l de 
generar 4 .4 millones de kW. Actualmente se están llevando a cabo negocia-
ciones para el suministro de equipos energéticos para nuevas centrales eléc-
t r i cas . En julio de 1978 se logró e l acuerdo y firmó el contrato sobre e l 
suministro de una turbina y un generador con potencia de 300 MW para una 
planta termo-eléctrica en Argentina. Junto con las maquinarias y equipos las 
exportaciones soviéticas hacia América latina incluyen petróleo y productos,, 
derivados del petróleo; asbesto, productos químicos, cemento, medicamentos, 
hierro fundido, fertilizantes, telas de algodón, relojes y otros productos. 

/En los 
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En los años setenta se amplié el número de países de América Latina 
con los cuales l a Unión Soviética tiene relaciones comerciales estables. A 
ellos, en primer lugar, pertenecen, Brasil, Argentina, Perú y Solivia. La 
participación de estos países en todo e l intercambio.comercial de la Unión 
Soviética con la América Latina fue en 1976 cerca del 95%», 

El socipf comercial más grande de la Unión Soviética en la región 
en los últimos años pasó a ser Brasil. Su participación en.;todo e l inter-
cambio .comercial de la Unión Soviética con los estados latinoamericanos en 
1976 fue más del 57$ incluyendo e l 56% de las importaciones de la Unión 
Soviética desde estos países y e l 64$ de. las exportaciones. El valor del 
.comercio brasileño-soviético en 1976 fue de >612.2 millones de dólares, y en 1977 
de 426.1 millones de dólares,.(en 1970 éste fue de 25 .8 millones de dólares). 

El segundo lugar lo ocupa Argentina, Después del. año 1?73. el valor del 
comercio entre, la Unión Soviética y Argentina.̂  aumentó, considerablemente 
llegando en 1976 a. 310.3 y, en 1977 a 280 millones de dólares, (en 1970 éste 

" * >«- . • * ' • • • •-• fil - : 1 • • •• ' * "* 

fue de 33 millones de dólares).. 
El tercer lu^ir, según el valor del intercambio comercial, corresponde 

a Perú con 42.5 naílones de dólares en, 1976 y 63.5 millones de dolares en 
1977, (en 1970 fue de sólo 0.3 millones de dólares). : 

Los avances más, notables se lograron en, e l comercio con Boliyia, e l 
cual adquirió un carácter estable. El intercambio comercial con este país 
fue en 1976 de 2 Í . 9 millones de dólares y en 1977 de 43.0 millones de dólares, 
es decir, aumentó en 10 veces en comparación con el año 1970 que fue de 3 . 4 
millones de dólares. 

Hay que subrayar que los cuatro países indicados de América Latina. 
son grandes compradores de maquinarias y equipos soviéticos. Brasil es gran 
comprador de equipos energéticos soviéticos, de turbinas y generadores para 
grandes centrales hidroeléctricas,. Argentina compró a la Unión Soviética 
maquinarias y equipos con entre^ en los próximos años por un monto de más 
de 135.8 millones de dólares. ( Perú esta comprando a la Unión Soviética la 
técnica de aviación, barcos, automóviles, .Solivia importa,de la Unión Soviética 
una amplia nomenclatura de productos técnicos y maquinaria, incluyendo equipos 
para las plantas de la metalurgia no ferrosa, • r . 

En to ta l , actualmente las operaciones comerciales se realizan con 23 
países de América Latina (véase Cuadro 4 ) . 

/Conviene destacar 
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Conviene destacar que,, ,a:. diferencia del- pagado, cuando por falta de 
relaciones diplomáticas y de una base contractual establecida jurídicamente 
para la cooperación económico-comercial .coto,, machos países de América Latina 
compraba productos latinoamericano? a- travésde- terceros países, en la 
actualidad las operaciones comerciales se realizan en forma directa entre 
organizaciones de comercio, exterior de la; .Unión Soviética y, empresas públicas, 
privadas nacionales de los países de la región. 

Al destacar los considerables avances logrados en las relaciones co-
merciales de la Unión Soviética -con los países de América Latina, conviene 
subrayar también que las grande ̂ posibilidades potenciales del comercio de 
mutuo provecho se., aprovechan muy incompletamente. 

Como se dijo anteriormente, el desarrollo del comercio con los países 
del continente evoluciona, principalmente, a costa ¡del incremento más rápido 
de las importaciones soviéticas tanto, de productos tradicionales latinoameri-
canos como de productos manufacturados y semielahorados. La superación de .... 
esta situación evidentemente desventajosa, en que las importaciones de la 
Unión Soviética sobrepasan casi en 6 vece? sus exportaciones -hacía América 
Latina (año 1976), abrirla mayores posibilidades para el incremento del 
comercio latinoamericano-soviético. Actualmente, a pesar de los ritmos bas-
tante altos del incremento, el volumen, del comercio de la Unión Soviética con 
los países de la América Latina todavía , sigue siendo pequeño en comparación 
con e l intercambio comercial to ta l de, la Unión Soviética con los países en 
desarrollo. En 1977 la. participación de los países de la América Latina en 
todo e l intercambio comercial de la Unión Soviética fue superior a l 1$ (1*3$ 
en 1976) y del 6% de su comercio con los países en desarrollo. -Para compara-
ción se puede indicar que en 1977 e l valor del comercio de la Unión Soviética 
con cada uno de los países en desarrollo, tales como India, Irak e Irán supe-
raba todo e l intercambio comercial latinoamericano-soviético. 2 2 / Estos datos, 
t a l como están, demuestran grandes posibilidades potenciales de un incremento 
del comercio entre la Unión Soviética y América Latina. 

2 2 / El intercambio de mercancías dé la Unión Soviética con India en 1977 
alcanzó 1 256.6 millones de dólares, con Irán 816.9 e Irak 960.1 
millones de dólares. 

/ 3 . Nuevas 
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> • 3 . Nuevas formas d é l a s relaciones económicas 

a ) Cooperación económica y"técnica y participación de la Unión 
Soviética én Xa construcción de- obras industriales en América ¿ ,J 

Latina u 
La ampliación de las relaciones económico-^comerciales de la Unión 

Soviética en los últimos años- cáda vez más se extiende a una esfera tan im-
portante y de perspectiva como "es la'cooperación edoríómica y técnica. Aunque 
actualmente la cobperación económica con América Latina todavía sigue siendo 
relativamente limitada, hay razones'para hablar de una' nueva etapa en e l 
desarrollo de las relaciones ecohii^5aé'>e^.er£orés de la Unión Soviética con 
los países de la región. ' 

En los años setenta la cooperacióh económica y técnica con los 
• • , . \ • • • ' • • 

países de América Latina adquirió carácter contractual sólido y desarrollado, 
lo cual demuestra el interés mutuo en desarrollar y ampliar esta cooperación. 
Hasta e l momento la Unión'Soviética ha concluido convenios de este tipo con: 
Argentina, Colombia, Costa Rica, Guyana, Jamaica, México, Perú y Venezuela, 
los cuales ya'fueron analizados en las páginas anteriores. 

La participación de la Unión "'Soviética en la construcción de obras 
industriales en los países de América Latina comenzó en 1970, cuando fue 
celebrada el convenio con Brasil sobre súíninistros de turbinas y generadores^ 
soviéticos para la central hidroeléctrica de Capivara, én el Estado de Bahía 
con capacidad de 640 "MW. Actualmente la Unión Soviética participa en la 
construcción de céntrales hidroeléctricas y plantas termoeléctricas en Brasil, 
Argentina y Uruguay, incluyendo la central hidroeléctrica uruguayo-argentina 
de Salto Grande con capacidad de 1600 MW, la de Sobradiño en Brasil con capa-
cidad 'de-900 MW'-y las plantas termoeléctricas en Argentina con unidades de 
300 MW.' ' • 

En 1977 con-Colombia fue firmado e l convenio general sobre diseño, 
suministro y montaje de equipe hidroenergéticos para las centrales hidro-
eléctricas de Urra I y Urra I I , en e l Río Alto Sinu, con una capacidad t o t a l 
del orden de 1 millón de kW. 1a Unión Soviética participa también en-la — 
construcción de plantas'concentradoras de mine r a l de estaño eñ Bolivia. 

á A.t • • 
/Con éxito 
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Con éxito se'desarrólla íá' cooperación económica y técnica con Perú. 
Actualmente se llevan a cabo los estudios-definitivos para; construir e l 
complejo hidroenergético y de irrigación'de Olmos. La primera etapa del 
complejo estará destinada pará trasvasar a través de los Andes una parte del 
caudal de los ríos del vertiente * oriental, que posibilitará irrigar cerca 
de 80 mil hás de t ierras fé r t i les , poner en servicio centrales hidroeléctricas 
con una capacidad tdtal dé ;360 MW. ' " 

Las organizaciones soviéticas están tomando parte en la construcción 
de una serie de plantas d e l gran complejo pesquero de Ratita. Entre 1973 
y 1974 fue realizado el" estudio de los recursos hidroenergéticos de los ríos 
Marafión, Huallaga y Ucayali, sé desarrollaron los éstudios de factibilidad 
técnico-económicos dé la Central Hidroeléctrica dé Rentema con capacidad de 
1 .5 milloneé de kW en e l Río Marañón, as i como de la Planta Siderúrgica de 
Nasca de 2 millones de tons a l año. 

En 1977 se firmó el Protocolo Guyana-Soviético; por e l cual se prevé 
la cooperación en la realización de los estudios geológicos, la evaluación 
de los recUrsos forestales del país y en é l desarrollo del estudio de f a c t i -
bilidad. técnico-económico de su desarrollo, e l estudio de problemas relacionados 
con la construcción del complejo hidroenergético en la Corriente superior del 
r ío Masairuni, el envío a Guyana de técnicoé, médicos y profesores soviéticos. 

La Unión Soviética está cooperando con Jamaica en la construcción de 
una planta de cemento con capacidad para 500 mil tons a l año, en la realiza-
ción de los estudios geológicos mineros y en la preparación del personal 
técnico nacional. 

..En cumplimiento de los•convenios con México y Venezuela firmados en 
1976,, se lleva a cabo el trabajo para determinar las obras de cooperación 
económica mutuamente ventajosa. ' ' 
b) Desarrollo de la cooperación con la industria nacional de 

los países latinoamericanos 
El primer y hasta e l momento el único ejemplo de esta cooperación es 

e l convenio filmado por V/0 "Energomashexpórt" y la empresa brasileña 
"Bardela" sobre la participación' conjunta en los suministros de equipos para 
la central hidroeléctrica "Porto de Primavera". 

A la misma forma de cooperación se puede referir l a organización 
del ensamblaje de las partes y piezas dé maquilarla suministradas por la 
Unión Soviética, En 1974 entre la empresa pública mexicana "Siderúrgica 

/Nacional" y 
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Nacional? y la empresa de la Unión Soviética "Tractoroexport" se firmó un 
convenio por un periodo de 10 años, sobre suministros a México de partes y- 4 

piezas para el ensamblaje de los tractores soviéticos T-25AI. Hasta e l 
momento fueron suministradas partes y piezas para ensamblar 4 mil tractores. 
Se estudia la posibilidad de.ensamblaje de tractores,más potentes. 
c) „ Contratos a largo plazo . r: 

Contratos de este tipo han sido firmados con Perú y Argentina y han. 
tenido por objeto garantizar el,suministro de. determinados productos a dichos 
países por,parte de la Unión Soviética. Así, por ejemplo,, en l974 la parte 
soviética propuso, a Argentina firmar contraltos a .largo plazo para la compra.;, 
durante 3 a 5. años de 20 a 30 mil.tons de carne, de 50 a lOO^mil tons anua-' 
les de vino no embotellado, cuyas condiciones pago serian con cargo a l •= 
ingreso obtenido por las ventas de maquinarias.y equipos. Sin embargo, 
con Argentina esta forma de la cooperación comercial,todavía no.logra un 
desarrollo suficiente. ... ¿ 
d) . Transferencia de tecnología ¡ • 

- . ¿i! . * £ • - % • • • • " 

A partir del año 1972 se lleva a cabo la cooperación con Bolivia en 
el diseño y realización de trabajos -de, investigación y en el desarrollo de. . 
la tecnología para las plantas-concentradoras de estaño-en -?otosí (la Uñiónv 
Soviética suministró los.equipos necesarios para esta planta, la cual, erf • 
1978 fue puesta en operación) y,en las ciudades de Quetchila y Oruro. r» ¿i • ' • «* '* " •' ' «• • •• 

La empresa de la Unión Soviética "Liceos intorg» en 1974 .firmó dos •>•:-
convenios con l a empresa mexicana "Industrial Peñoles" sobre la cooperación 
en la organización del procesamiento de nefelinas para obtener alúmina (con ' 
producción secundaria de, cemento,, spsa, potasa), ¡ Se realizaron, pruebas de 
ensayo en una planta de materia prima de nefelinas (nefelitas) -y sé: desarrolla-
ron estudios de factibilidad técnico-económicos para construir una planta en 
México. ...• .., . • • • > :' •• ' 

La empresa "Licensintorg" firmó también con la empresa: mexicana 
"Estaño Electro", dos convenios para* la transferencia, de tecnología de 
refinación de estaño a l yació y centrífuga. En 1975 fueron suministradas lás 
instalaciones de la refinación continua de estaño a México.: 

Interés en la tecnología soviética sobre metalurgia no ferrosa están 
manifestando las organizaciones peruanas ¿ Asimismo México, Venezuela y Brasil 
están manifestando interés en la .cooperación pon 1& Unión Soviética -en ¿el di -
seño y la construcción.de líneas de .transmisión eléctricas de a l t o voltajé a j 

grandes distancias. , . 
/ e ) Cooperación 
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e) Cooperación científico-técnica, . * :L . 
Las relaciones científicas- latinoamericano-soviéticas tienen su ; 

historia y vina experiencia bastante amplia. Aún en los años cincuenta y 
sesenta delegaciones de científicos soviéticos (astrónomos, botánicos y 
geólogos) visitaron Argentina, Brasil , Uruguay y México. En 1965 fue , 
firmado un convenio sobre cooperación científica entre la Academia de , 
Ciencias de la Unión Soviética y la Universidad de Chile para la real iza-
ción conjunta de estudios astronómicos, durante los.cuales fueron confec-
cionados nuevos catálogos de estrel las del cielo.del hemisferio sur. 

Trabajos de este tipo continúan desarrollándose con éxito en inves-
tigaciones conjuntas sobre astronomía,.realizadas con Argentina, Bolivia, 
Ecuador, Brasil y México, en particular en,investigaciones científicas 
mediante s a t é l i t e s . 

Reconocimiento mundial obtuvieron los trabajo^ del etnógrafo soviético 
Y.V. Knorosov, quien descifró la escritura del,pueblo Maya. 

A part i r del año 1961, en Moscú, está, funcionando e l Instituto América 
Latina de la Academia de Ciencias de la Unión Soviética, e l cual realiza 
estudios de problemas de la región y de las relaciones económica?, científicas 
y culturales entre la Unión Soviética y los países de América Latina. Este 
instituto mantiene amplios contactos con las organizaciones científicas de 
los países de la zona. 

En mayo de 1968 se firmó un convenio entre la Unión Soviética y 
MéxiCo de intercambio cultural y científico. En 1970 convenios análogos 
fueron firmados con Colombia y Chile. Actualmente están vigentes los con-
venios sobre cooperación científica y técnica con Argentina, Bolivia, México 
y Perú. Con Venezuela fue suscrito un convenio sobre cooperación cultural 
y c ient í f ica , con Colombia un convenio sobre cooperación económico-comercial 
y científico-técnica, con Guyana un convenio sobre cooperación económica y 
científico-técnica. 

Una 
nueva etapa de la cooperación entre la Unión ..Soviética y México 

en lá esfera de la ciencia y técnica se inició con la firma, del -programa 
de cooperación científica para 1978 y 1979, durante la visi ta en mayo de . 
1978 

a la Unión Soviética del Presidente de los Estados Unidos Mexicanos 
J . L . Port i l lo . /Se amplía 
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Se amplia y profundiza la cooperación de --lar Uni6n Sovié t i ca con los 
países latinoamericanos eri'la cái^¿itációhbde profesionales y especialistas. 
Muchos son los jóvenes de Américaíatína que llegan a los centros de ense-
ñanza superior de la Unión Soviética. Unos llegan a realizar estudios uni-
versitarios regulares, otros con el objeto de efectuar estudios de postgrado 
o especialízación en determinados campos de la ciencia y la técnica. 

En la actualidad en la Unión Soviética" estudian más de tres mil 
personas provenientes de los países latinoamericanos. Todos ellos cursan 
estudiós én calidad de becados, lo'que se traduce en enseñanza, vivienda y 
asistencia médica y dental gratuita. Una'vez terminados sus estudios, ellos 
dében £egrésar a bus respectivos países. ^ 
f ) Relaciones financiero-crediticias . » ¡ 

Las relaciones financieras y crediticias Juegan uñ rol importante en 
el conjunto de las Velaciones ecóriómico-comérciales'dé la Unión Soviética con 
los países de Mérica ¿atina. En ios años cincuenta y sesenta estas re la -
clones se reduelan, principalmente, ' a l arregló de los pagos bilaterales 
con país;es como' Argentina, Brasil y Uruguay, con los cuales los primeros 
convenioá contemplaban pagos en'cuentas de compensación. 

Á partir de la segunda' mitad de los años sesenta los pagos entre la 
Unión Soviética y los países de América Latina comenzaron a efectuarse en 
divisa de libre conversión. Esta forma de pagóose aplica en todos los con-
venios 'comerciales vigentes entre la Unión Soviética y los países de América 

. • , ' . . . ' ísv"8. '-o: • . . ' • • . " • • 

Latina, estando previsto en la mayoría de los convenios que las partes 
tratarán de lograr que e l intercambio comercial sea equilibrado. Sin embargo, 
como ya se ha hecho mención, las importaciones soviéticas de los países de 
la América Latina en gran medida (de 3 a 6' veces) superan las exportaciones 
: i • • * L • 1 ' ) \ ' ' • h '' •'' ' • . • 

^ de la Unión Soviética a estos países. 
• Las relaciones crediticias entre la Unión Soviética y los países 

latinoamericanos comenzaron a formarse a fines de los años cincuenta. Uno 
de los primeros convenios "de crédito dé la Unión Soviética con los países 
latinoamericanos "fue e l acuerdó de: crédito a Argentina, firmado en 1958 por 
el monto de'100 millones de dólares, para e l pago por suministros de maqui-
narias' y equipos soviéticos pára la industria de extracción y refinación de 
petróleo, as i como de los equipos de construcción vial , de elevación y trans-
porte y otros. El crédito fue otorgado a siete años plazo y con un interés 

/anual no 



anual no superior a l 2 .5$.- Además e l pasó'dé dicho crédito'podría sér 
cancelado con exportaciones hechas por Argentina "hacia 'lá Unión Soviética 
de productos tradicionales. 

Con el objeto dé crear condiciones adecuadas para el desarrollo del 
comercio reciproco y ampliar las exportaciones de bienes de capital, la Unión 
Soviética concedió en 1966 un crédito a Brasil por 100 millones de dólares. 
Dicho crédito fué otorgado a ocho años plazo, con úh interés anual del 4$; 
y estaba estimado a la compra de equipos soviéticos durante el período 1966-
1969. • ' 

Teniendo en: cuenta tanto los deseos de la parte brasileña, como 
asimismo la resolución d é l a UNGTAD en Ginebra, durante su primer periodo de 
sesiones, en relación a l fomento de las exportaciones de productos industriales 
producidos en los países en desarrollo, la Unión Soviética otorgó su acuerdo 
para que los ingresos obtenidos por concepto de sus exportaciones fueran 
utilizados en la compra de productos brasileros, destinando el 25$ de esos 
ingresos a la compra de productos elaborados y ¿emielaborados. Sin embargo, 
y debido a múltiples factores las'operaciones con cargo a l mencionado crédito 
alcanzaron sólo a un millón de dólares. 

En 1969 con Brasil fue firmado un nuevo protocolo sobre suministros 
de maquinarias y equipos soviéticos para el período entre 1970 y 1974. 
Por este protocolo e l monto t o t a l del crédito fue de 100 millones de dólares, 
pero sus condiciones fueron más ventajosas. El plazo fue aumentado a 10 
años y las tasas de interés fueron bajadas a l 3 .5$ para los contratos con 
organizaciones públicas brasileñas y a l 3.75$ para los contratos con otras 
organizaciones. Este protocolo fue cumplido también parcialmente. 

En los años setenta aumentó considerablemente la práctica de conceder 
créditos para las compras de maquinarias y equipos soviéticos por los países 
de América Latina. Actualmente la Unión Soviética tiene convenios intergu-
bernamentales sobre suministros en condiciones de pago diferido de maquinarias 
y equipos con Argentina, Brasil, Bolivia, Guyana, Colombia, Costa Rica, México, 
Perú, Uruguay, Ecuador y Jamaica. Los indicados convenios prevén los montos 
del crédito para el pago de los suministros de maquinarias y equipos, lo que 
crea a los socios latinoamericanos ventajas adicionales durante las compras 
de los equipos para grandes obras por sumas considerables. Los convenios, 

/como regla, 
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como regla, .están limitando e l plazo de la firma de los contratos para la 
venta de las maquinarias y los equipos con 5 años, Está previsto e l pago 
diferido con el plazo hasta ID años a partir de la f^cha de suministro de las 
maquinarias y los equipos a razón del 4.5$ a l 5% de .interés anual bajo garan-
t ías del banco central del país. EL pago diferido se, extiende en e l 85$ del 
monto to ta l del contrato.. Los pagos se efectúan env,la siguiente forma: e l 
% del monto t o t a l del contrato se pagará; durante 30 días, a partir de la ; . . 
fecha de la firma del contrato., e l 10$ contra presentación d§ los documentos 
de embarque y e l 85$ restante deberá pagarse en cuotas iguales a cada 6 meses, 
efectuándose e l primer reembolso dentro de 12 meses a partir.de la fecha de 
suministro de las maquinarias y los, equipos (este,..periodo de. 12 meses se, in-
cluye en el plazo to ta l del pagp diferido). Los intereses, se calculan a partir 
de la fecha de suministro de las maquinarias y los equipos ry se pagan simul-
táneamente con la amortización, de la,deuda principal.,; En los convenios se 
prevé que las.organizaciones soviéticas de comercio exterior usarán la ganancia 
de las exportaciones de las maquinarias y los equipos soviéticos paradla 
compra en las condiciones comerciales nórmale? de las mercancías, incluyendo 
productos manufacturados y semielaborados (hasta el-30$ del monto t o t a l 
ganado). 

/III. COOPERACION 
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I I I . COOPERACION ECONOMICO-COMERCIAL ENTRE LA 
UNION SOVIETICA Y PAISES DE 

AMERICA' LATINA ' ' '>••. 

1 . Argentina 

las relaciones comerciales entre la Unión Soviética y Argentina co-
menzaron a partir del año 1927 cuando en Buenos Aires se creó la Sociedad 
Anónima "Yushamtorg». En 1928 "Yushanrtorg" organizó en. Buenos Aires la 
primera exposición de productos soviéticos de exportación. Pero en 1933, 
por haberse prohibido la actividad de "Yushamtorg», las transacciones co-
merciales directas fueron interrumpidas. 

Después de establecerse en .1946 las relaciones diplomáticas y de 
instalarse la Representación Comercial de la Unión Soviética en Buenos Aires, 
se renovaron las relaciones comerciales directas, sin embargo las transac-
ciones comerciales continuaron siendo irregulares. . 

En 1953 entre la Unión Soviética y.Argentina fue suscrito un convenio 
sobre comercio y pagos que pasó a ser el primer convenio en la historia del 
comercio de la Unión Soviética con los. países latinoamericanos. Dicho 
convenio contempla e l otorgamiento mutuo del régimen de la nación más favo-
recida, la forma de trueque en .el. a juste de los pagos, contenía las. relaciones 
de los productos a intercambiar por los. dos países. Después de la firma 
del convenio e l comercio recíproco aumentó considerablemente: el inter-
cambio comercial subió de 8.3 millones de dólares en 1953 a. 77.1 millones 
de dólares en 1954 y a 52.1 millones de dólares en 1955. la Unión,Soviética 
se convirtió en un gran comprador de una serie de productos argentinos, 
comprando hasta el 26$ del aceite de linaza exportable por Argentina, hasta 
e l 20$ de lana fina y e l 17$ de cueros. 

Un acontecimiento importante en e l desarrollo de las relaciones co-
merciales entre la Unión Soviética y Argentina lo constituyó la exposición 
de mayo - junio de 1955, la cual pasó, a ser la primera exposición en América 
latina en el período de postguerra. Pero desde fines de 1955, debido a los 
acontecimientos políticos internos en Argentina, el volumen del comercio de 
nuevo bajó considerablemente. 

En 1958 ambos países emprendieron medidas para activar sus relaciones 
comerciales. En octubre de 1958 ellos firmaron el convenio mencionado sobre 
e l suministro de maquinaria y equipo soviéticos con el otorgamiento del 
crédito de 100 millones de dólares de parte de la Unión Soviética. /Tn / Jai mayo 
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En mayo de 1960 fue firmado el protocolo adicional a este convenio 
donde se preveía e l suministro desde la Unión. Soviética de maquinaria de 
construcción de caminos, de transporte y carga, minero y de otros equipos 
para el desarrollo de la industria nacional con.cargo a l crédito por 55.6 
millones de dólares. Sin embargo a pesar de las condiciones ventajosas, e l 
crédito soviético fue tisadó sólo en una tercera parte. También fueron inte-
rrumpidas las compras de equipos" soviéticos, iió1 sé concedieron visas para los 

especialistas soviéticos que según lás condiciones de los contratos debían 
< ^ -» • . ^ , v 

ingreáar a Argentina para él montaje y'ajüste dé los equipos. 
En 19Ó2 e l gobierno argentino dénünció éí'"convenio sobre el comercio 

y pagos con la Unión Soviética, alégahdo láS formas de pagos multilate-
rales en las transacciones de óoiáéVcío exterior adoptada por Argentina no 
coincidían con e l convenio bilateral dé trüequé. En consecuencia, 'entre los 
años 1962 y11963 se redujo aún máá el comercio argentino-soviético. 

En los años entre 1964 y 1966 hubo un crecimiento"del comercio re -
ciproco; se firmaron algunas transacciones efe compensación bastante grandes. 
Se logró uri acuerdo en principio sobre la firma' de un nuévo convenio comercial 
Sin embargo,- en 1966 'las conversaciones fueron intérrumpidas. El convenio 
comercial entre la Unión Soviética y Argéntüia fué firmado el 25 de junio 
de 1971, previendo éste tanto el otorgamiento reciproco de la nación más 
favorecida, ásf'cbmo los pagos én divisa dé libré convertibilidad. El 
convenio contiene el acuerdo de las parteé dé procurar que la participación 
dé los productos semielaborados y elaborados éri el comercio reciproco crezca 
a l máximo posible, sin perjuicio para la ampliación del comercio tradicional. 
Dicho convenio entró en vigencia e l 30 de mayo de 1972. El convenio sobre 
e l desarrollóle 'la cooperación ecoñómica, comercial y científico-técnica, 
fue firmado en Buenos Aires el 13 de febrero de 1974» por un plazo de 10 años, 
prbrrogable automáticamente por acuerdo táci to por períodos anuales, , (y en 4 , v ' ' 

vigéncia desde septiembre de 1977). 
El convenio sobre suministros de maqüinária y equipos de la Unión 

Soviética a Argentina fue firmádo en Buenos Aires el 13 de febrero de 1974, 
en cumplimiento del convenio' comercial' del 25 de junio de 1971 y del convenio 
sobre desarrollo de la cooperación económico-comercial y científico-técnica 
del 13 dé febrero de 1974. En é l se prevé la venta de maquinarias y equipos 
soviéticos^ aísí como la prestacióií de sef^icios para la ejecución de los 
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trabajos, de exploración, proyectos y de montaje durante 5 años a partir de la 
fecha que entra en vigencia* Las condiciones fueron de pagas diferidos 
con un plazo hasta de 10 años, a partir de l s fecha de suministro de los 
equipos o la prestación -de los servicios, a un 4.5$ de interés anual para los 
contratos con las «»presas públicas de Argentina y del 5$ de interés anual 
para los contratos son otrasorganizaciones y empresas. En e l convenio se 
estipula que las organizaciones soviéticas usará» e l ingreso de las exporta-
ciones a Argentina de maquinaria,y equipos soviéticos (incluyendo los ser-
vicios) , para la compra en las condiciones comerciales normales de productos 
argentinos, incluyendo el 30$ del ingreso.recibido para la compra de.productos 
elaborados y semielaborados. 

Dentro del marco del convenio podrán concluirse los contratos para la 
participación de las organizaciones soviéticas en la construcción de plantas 
en Argentina, pudiéndose pagar e l costo de t a l participación en cada caso, 
mediante los suministros de los productos fabricados en estas plantas. El 
convenio entró en vigencia en septiembre de 1977• 

El convenio sobre la cooperación científico-técnica (que rige por 
un plazo de cinco años) prevé el desarrollo de la cooperación en las investi-
gaciones técnicas y científicas en los siguientes campos:. intercambio de 
científicos y especialistas, ofrecimiento de becas para e l estudio y l a 
capacitación, intercambio de información científico-técnica, organización 
de simposios sobre problemas de la ciencia y técnica, desarrollo conjunto de 
ciertos procesos tecnológicos para la industria, agricultura y otros sectores. 
Está previsto concluir acuerdos y contratos,, donde se determinarán plazos, 
condiciones y formas de realización- de los proyectos por contratos. 

En la primerp, mitad de los años setenta se ampliaron en;forma notable 
las relaciones económicos-comerciales entre la Unión Soviética y Argentina. 
Con la creación en 1973 de la Cámara de comercio argentino-soviética se 
demostró el interés creciente de los círculos de negocios de Argentina por 
desarrollar e l comercio con la Unión Soviética. 

Un paso importante en el desarrollo de las relaciones entre los dos 
países ha sido la firma en Buenos Aires en febrero de 1974 de una serie de 
convenios: convenio general a largo, plazo para el desarrollo de la coope-
ración económico-comercial y científico-técnica; convenio sobre suministros 
de la Unión Soviética a Argentina de maquinaria y equipos, a s i como el convenio 

/sobre cooperación 
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a,obre cooperación en el sector de la ciencia y la técnica.; En mayo del 
mismo, a^o en Mpscú tuvieron lugar las negociaciones con la delegación , 
gubernamental de Argentina con el fin de promover el cumplimiento de los 
convenios s u s c r i t a s , l o g á n d o s e acuerdos en aspectos relacionados cori .los 
suministros, a Argentina ,de, maquinaria y. equipos sòvièt icos,-y, :1a ampliación 
de las compras de productos argentinos. . También se analizaron aspectos sobre 
la conclusión de convenios, sobre navegación marítima y.transporte aéreo. 

En base a los acuerdos, de 1974 un,grupo de expertos ¡soviéticos estudió 
en Argentina las posibilidades y, condiciones, para la ampliación de las compras 
de productos argentinos lográndose, un acuerdo para la,.compra de distintos* 
productos por un monto de 25 millones de dólares, incluyendo tejido de lana, 
cueros curtidos y cuero terminado,, carne, calzado y telas de lana. 

Durante la primera sesión de la comisión mixta en,septiembre de 1974, 
la parte soviética comunicó su interés en aumentar en 1974 la?..compras de 
carne y otros productos, argentinos .con cargo a l ingreso.por ventas a Argentina 
de maquinaria y equipos soviéticos, como también, de firmar Contratos a. -
largo plazo simultáneamente con la firma de contratos para el; suministro de 
maquinaria y equipos soviéticos. ,Se egresó asimismo la disponibilidad de' 
ampliar en las mismas condiciones las compras a Argentina.de productos 
semielaborados y elaborados. ..' 

En septiembre de 1974 en Buenos Aires se realizó la exposición espe-
cializada de maquinaria y equipos soviéticos, en l a cual las empresas a r -
gentinas compraron equipos por 6.6 millones..de dólares.. El mismo año se 
firmaron contratos para, e l suministro de equipos paradla central hidroeléc-
t r ica de Salto Grande con capacidad, de 1.6 millones de kW, de equipos de 
perforación para el petróleo y petroquímicos, tanques, equipos de transporte 
de carga, camiones pesados. Se logró acuerdo sobre suministros de equipos 
para tres plantas termoeléctricas : de »San Nicolás».*''Laján dé Cuyo" y 
"CEGBA-7"; se realizaron las conversaciones sobre suministros.de equipos 
para las líneas de transmisión eléctricas con tensión de 500 kV entre'las 
ciudades de San Nicolás y Buenos Aires. ,. 

En 1975 en Argentina estuvo, de visita una delegación comercial so-
viética que concluyó contratos para suministrar a la ; .Unión Soviética lana, : 

cuero terminado, cuero , craso, quebracho, artículos de cuero, virio de uvas y 
miel de uvas. Las organizaciones argentinas compraron dos. rozadoras cargadoras, 
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bombas de minas y ventiladores, un tren de laminado para fabricar tubos l a -
minados en f r ío , se concluyó e l contrato preliminar para el suministro de 
equipos jara la fábrica de hilados de algodón para 13 mil husos, se logró 
un acuerdo sobre el suministro de 60 trolebuses para la ciudad de Rosario. 
En total en este período fueron suscritos contratos para el suministro 
en los años de 1976 a 1980 de maquinaria y equipos soviéticos por 179.1 
millones de-dólares. £ 2 / . - »v. 

Junto a ello, en los años 1976 y 1977 fueron firmados contratos para 
el suministro.de productos argentinos a la Unión Soviética. En 1976 en 
Buenos Aires se realizó.la exposición nacional soviética "URSS hoy día"; 
en ésta tomaron parte 29 organizaciones soviéticas. 

En conformidad con el protocolo del.7 de mayo de 1974 fue creada la 
Comisión Mixta Argentino-Soviética para la cooperación económico-comercial y 
científico-técnica que debe estudiar aspectos referentes a esta cooperación 
y controlar la marcha de los convenios concertados entre ambos países. La 
Comisión-Mixta debe presentar recomendaciones para el desarrolló de la coope-
ración entre ambas partes, y debe reunirse no menos de una vez a l año en 
Buenos Airee, y Moscú, alternativamente. 

La primera sesión dé la Comisión tuvo lugar en Moscú en septiembre " 
de 1974. En la sesión se analizaron aspectos de cooperación en él sector 
energético, metalúrgico, pesquero, de ciencia y técnica y posibilidades 
de compra a la Unión Soviética de algunos productos que requiere la economía 
argentina (hierro fundido, chatarra de acero, chapas de acero, ferroaleaciones, 
aluminio, zinc, mineral de -manganeso, caprolactama, carbamida, polietileno 
e t c . ) ; de suministro de carne, vino, conservas y otros productos argentinos. 
En la sesión se logró en principio el acuerdo sobre el aumento de compras a 
Argentina sobre la base de contratos a largo; plazo (entre 1974 y 1977) de 
carne, vino, productos terminados siempre y cuando se aumentaran los suminis-
tros a Argentina de maquinaria y equipos soviéticos de acuerdo con e l convenio 
del 13 de febrero de 1974. Con Argentina se logró el acuerdo para que ésta 
suministrara entre 1974 y 1975 hierro fundido, laminados, aluminio, mineral de 
manganeso, ferrocromo, carbamida, caprolactama, sosa calcinada a la Unión 
Soviética. 

2 3 / Según The United Nations Yearbook of International Trade Stat is t ics , 
e l factor de conversión para 1976. 
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En noviembre de 1976 en Buenos Aires se realizó e l segundo período de 
sesiones de la Comisión Mixta. Se estudiaren aspectos del aumento del inter-
cambio comercial entre los dos países después de la firma en 1974 de los 
convenios intergubérnamentales, se destacó que la Unión Soviética se convirtió 
en uno de los compradores principales de los productos argentinos. Al mismo 
tiempo, la parte Argentina reconoció la opinión de la delegación soviética 
expresada en la sesión, sobre la necesidad de lograr mayor equilibrio en. el 
balance comercial entre la Unión Soviética y Argentina. Se expresó también 
i a intención conjunta de desarrollar la cooperación en la ciencia y técnica, 
en la pesca y la navegación aérea. 

El tercer período de sesiones de la Coinisión se realizó en Moscú en 
septiembre de 1977. Se destacó la tendencia hacia e l desarrollo de las re -
laciones económico-comerciales.' Se expresó satisfacción por la ratificación 
de los convenios filmados en febrero de 1974. Al mismo tiempo, la delegación 
soviética llamó la atención a que una serie de contratos sobre. suministro 
por la Unión Soviética de maquinaria y los equipos por un monto de más de 50 
millones de dólares no estaba aprobada por ía parte argentina. Debido a l 
interés de Argentina de aumentar las exportaciones a la'Unión Soviética de 
carne, vino de uvas, aceite vegetal, tejido de lana, cuero y otros productos, 
se confirmó la disponibilidad de las organizaciones soviéticas de adquirir. 
estos productos erí las condiciones comerciales normales. Asimismo, se des-
tacó la existencia dé un grari saldo desfavorable para la Unión.Soviética en 
el comercio con' Argentina, lo que era un obstáculo para el desarrollo posterior 
de las importaciones de productos argentinos. La parte soviética confirmó 
la disponibilidad antes expresada de cooperar en el desarrollo del proyecto 
ejecutivo del Complejo Hidr¿energético de "Paraná Medio" según el contrato, 
firmado en 1975. las"partes expresaron el interés mutuo, en el desarrollo 
de la cooperación económica y técnica mutuamente ventajosa. En cuanto a la 
cooperación científico-técnica la' parte soviética propuso estudiadlas posi-
bilidades de cooperación en los estudios del mar y en las investigaciones en 
la producción de cueros. La parte Argentina estuvo de acuerdo de.estudiar 
proposiciones concretas en estos aspectos. Se. logró el acuerdo sobre la r e a l i -
zación del cuarto periodo de las sesiones en Buenos Aires en 1979. 

El comercio de la Unión Soviética con Argentina durante e l periodo en 
cuestión se caracterizó por un crecimiento del intercambio comercial de 33.6 
hasta 276.8 millones de dólares en el periodo de¿ !96Q a l977. Sin embargo, 
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este comercio tuvo fluctuaciones de los valores del intercambio comercial por 
años y el exceso prácticamente constante durante los últimos 25 años de la 
importación soviética sobre la exportación. (Véase Anexo estadístico). 

Entre 1954 y 1958 las exportaciones de la Unión Soviética a Argentina 
incluían, principalmente, metales ferrosos (hierro fundido, laminado), 
petróleo y productos de petróleo y equipos industriales. En los años sesenta 
los items principales de las exportaciones soviéticas fueron maquinaria y 
equipos, hierro fundido y productos químicos. Durante el período entre 1955 
y 1977 fueron suministrados maquinarias y equipos por un monto cercano a los 
48.9 millones de dólares, 2/¿/ de los cuales 36.6 millones de dólares fueron 
suministros con cargo a l crédito para el pago de los equipos de la industria 
del petróleo, otorgado por la Unión Soviética en 1958. 

En los últimos años Argentina se convirtió en un gran comprador de 
maquinaria y equipos soviéticos, los cuales entre 1971 y 1976 alcanzaron un 
monto de 27.9 millones de dólares. Junto con la maquinaria y los equipos, 
un lugar importante en las exportaciones soviéticas seguían ocupando los 
metales ferrosos y productos químicos. 

La estructura de las importaciones de Argentina durante varios años se 
limitó a un grupo de productos relativamente pequeño: materia prima de cuero 
(hasta 1973), lana, aceite vegetal, extracto de quebracho, en algunos años 
tr igo, maíz, carne. En los últimos años en la estructura de las importaciones 
soviéticas desde Argentina, aumentaron las compras de productos manufacturados 
y semielaborados, la participación de los cuales en e l valor to ta l de las 
importaciones alcanzó e l 19$ (año 1975). Entre 1975 y 1977 los items más 
grandes de las importaciones desde Argentina fueron cereales (en 1975 por 
303.6 millones de dólares, en 1976 por 209.5 millones de dólares, en 1977 por 
40.7 millones de dólares; lana, semielaborados de cuero, vino de uvas (4, 
12 y 20 mil toneladas, respectivamente), carne (1974 - 16.5 mil toneladas, 
1975 - 30 .8 mil toneladas, 1976 - 4 .0 y 1977 - 37 mil toneladas). La Unión 
Soviética llegó a ser uno de los compradores principales de los productos a r -
gentinos. Sin embargo, en las condiciones de los volúmenes muy pequeños de 
las exportaciones soviéticas a Argentina esto lleva a un déficit anual muy 
grande de la Unión Soviética que entre 1971 y 1977 fue 1 242.1 millones de 
dólares. 

2¿t/ United Nations, Yearbook of International Trade Stat is t ics , factor de 
conversión de 1977. 
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Cuadro 7 

UNION SOVIETICAS COMERCIO CON ARGENTINA 

(Billones de dólares) 

. - . - . . — 

1954 1958 1 9 5 9 1 9 6 0 1 9 6 1 1 9 6 2 1963 1964 1 9 6 5 1 9 6 6 ; 1 9 6 7 1968 1 9 6 9 1970 1971 1 9 7 2 1973 1 9 7 4 , 1975 1976 1977 

Exportaciones 36.0 24,0 17 .2 16.8 14.0 10 .6 8 .0 0=9 4 .4 20.3 7 . 4 4 .8 3 . 2 6 . 8 1 . 9 2 .1 2 .2 6 .1 7 . 9 14 .8 9 . 4 18 .2 

F ' ; 
Importaciones 41.1 2 8 4 16 .0 27.9 21.7 19 .9 _ 9 .8 18.4 19.9 72.0 106.7 23=1 28.7 25 .6 31.3 33.8 27 .6 97 .9 173.8 • 407.2 298.9 259.8 

Puente» "Anuarios de Comercio Exterior de la Unión Soviética". % " 



Erí e l desarrollo de la cooperación' económico-comercial y científico-
técnica se delinearon las perápéctivas de la Cooperación económica en varios 
sectores, después de la firma, en febrero de 1974, del convenio correspon-
diente, En níayo de 1974 las partes cotìtratàntes analizaron aspectos concretos 
sobre la cooperación en lá construcción de una serie de grandes obras in-
dustriales, ' incluyendo e l estudio de las posibilidades del aprovechamiento de 
los recursos hidráulicos del Rio Paraná Medio, con e l fin dé desarrollar 
proyectos para cent líales hidroeléctricas, prestar asistencia en su'cons-
trucción, construcción de plantas termoeléctricas, de líneas de transmisión 
eléctricas, la creación del sistema energético, la construcción de una 
planta siderùrgici còn Capacidad de 3 millones de tonelada de laminados, 
explotación de úm taina de carbón con capacidad de aÍ ,5 millones de toneladas 
de lignito' a l año y de una concentradora dél igni tos , de una refinería de 
petróleo y de otras obras. Se logró el acuerdo qué 'la cooperación en estas 
obras se efectuarla-'mediante la'ejecución £ór las organizaciones soviéticas 
de los trabajos de proyección, él suministro de la Unión Soviética de los 
equipos y materiales, e l envío de especialistas y la capacitación del persona' 
nacional argentino. 

En desarrollo del acuerdo logrado en julio dé i 9 7 5 , V/0 «Tejnopromexpor 
firmó con la organización pública argentina "Agua y Energía Eléctrica» e l 
contrato para la asistencia técnica en los trabajos dé exploración y proyecto 
para el complejo hiclroénergético de Paraná Medio. Según el contrato, la 
Unión Soviética deberla suministrar equipos de exploración y enviar los 
asesores en la organización de los estudios y realización del proyecto. El 
suministro- de los equipos deberla efectuarse en condiciones de pago diferido, 
con un plazo de 10 años a razón del 4.5$ dé interés anual. Los estudios de-
berían terminarse dentro de 2 años. 

La construcción del complejo hidroenergético integral de ftiraná Medio 
se consideraba" en Argentina como proyecto de importancia nacional. El pro-
yecto incluye dos conjuntos hidráulicos: el del sur o Cierre de Chapetón 
y el dél norte o Cierre de flachuca Cue," distantes uno del otro 600 km, sistema 
de esclusas que permitirá crear condiciones para el paso de barcos grandes 
aguas arriba del río hacia la áiUaad de Corriérites, diques de longitud to ta l 
de 60 km para proteger de las inundaciones la UanUra del márgen izquierdo 
de la Provincia de Santa Fé, carreteras y ferrocarriles que pasarán por la 
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cresta . de los diques y servirán para el desarrollo de la comunicación 
entre provincias situadas a, ambos márgenes del r ío . 

El conjunto hidráulico del sur de la construcción .prioritaria incluye 
el dique de t ierra sobre la base de arena con altura de 30 a 35 m y longitud 
del orden de 12 a 15 km con obras de rebose, esclusas,, diques de protección 
y la central hidroeléctrica con capacidad to ta l instalada de 2.3 millones de 
kW y la generación anual de energía eléctrica de 15. mil millones de kW/h. Se 
programaba instalar en la central grupos electrógenos horizontales de cápsula 

, de ba ja caída, cori capacidad unitaria del orden de 50 mil kW o grupos elec-
trógenos verticales con turbinas giratorias, de hélice. r 

En el cierrg del norte s;e programaba la construcción de la. central 
. hidroeléctrica con una capacidad instalada de 3 pailones de kW y ,1a pro-

ducqión anual de energía eléctrica., de 15.2 mil millones de kW/h. En 1975 
las inversiones en ambos conjuntos hidráulicos se estimaban e,n 4 .3 . mil 
millones de dólares, incluyendo 2 mil millones de dólares en e l conjunto 
hidráulico .del sur,. Para ello, se programaba comprar en el exterior para 
la primera etapa del proyecto equipos por un monto del orden de 400 millones 
de dólares. 

Según la estimación de los especialistas soviéticos el plazo de cons-
trucción del conjunto hidráulico principal será de 8 años. En 1972 las 
organizaciones argentinas comenzaron estudios para desarrollar el estudio de 
factibilidad técnico-económico del Complejo de "Paraná Medio». 

Las organizaciones soviéticas ejecutaron en 1975 el trabajo prepara-
torio necesario con el fin de garantizar el suministro de los equipos de 
exploración, de seleccionar especialistas,para comenzar los trabajos de 
exploración y proyecto. Sin embargo, la aprobación del contrato,firmado en 
julio de 1975 fue demorada por la parte Argentina y el contrato no entró en 
vigencia. En 1978 se realizaron conversaciones entre los representantes de 
V/0 "Tejnopromexport" y "Agua y Energía Eléctrica" y se firmó un nuevo 
contrato. 

En 1974 se logró e l acuerdo de comenzar las conversaciones sobre pesca 
marítima, incluyendo estudios conjuntos, la formación de una empresa pesquera, 
la construcción en Argentina de un puerto pesquero y la preparación para este 
sector de los especialistas argentinos. No se logró todavía materializar este 
acuerdo. 

7¿J !'El Economista", 27 de junio de 1975 /T £ ' " /Las perspectivas 



Las perspectivas dé J a s relaciones económicas mutuamente ventajosas 
entré la Unión Soviética y Argentina son: 

- desarrollo postérior de"la cooperación económica y técnica sobre 
la baée del convenio de 1974> en primer término, en la energética, donde 
gradualmente ya sé formó una experiencia de esta cooperación, a s i como en 

' otros sectores donde existen posibilidades reales; 
- establecimiento de la cooperación científico-técnica, en particular 

en la producción de cueros; 
- ampliación del comercio recíproco y' lograr su equilibrio, funda-

mentalmente, mediante la ampliación dé la cooperación económica y técnica 
y la participación de las organizaciones soviéticas en la realización de 
los proyectos antes acordados u otros nuevos factibles para el desarrollo 
económico de Argentina. 

2 . Bolivia' 

Las relaciones diplomáticas entre la Unión Soviética y Bolivia fueron 
establecidas en e l año 1945, pero por razones no imputables a la Unión 
Soviética, las relaciones comerciales y económicas durante un largo periodo 
de tiempo no se desarrollaron. En I960 la Unión Soviética expresó su 
disposición para cooperar con Bolivia en la construcción de las plantas de 
concentración de minerales y de fundición de estaño y fue invitada a la 
Unión Soviética una delegación económica de Bolivia. 

Èn 1961 los aspectos de la cooperación comercial y económica se ana-
lizaron durante l a .visita a Bolivia de una. delegación del Soviet Supremo 
de la Unión Soviética, pero sólo en 1968 una delegación de la Corporación 
Minera de Bolivia visitó la Unión Soviética y expresó interés en establecer 
la cooperación científico-técnica. Sin embargo,, en aquel período estos 
Contactos no llevaron a resultados prácticos. Tampoco dieron resultados 
los contactos entre los representantes soviéticos y bolivianos para los 
aspectos de cooperación en la industria de petróleo, petroquímica y en e l 
transporte. 

EÍ convenio comercial entre la Unión Soviética y Bolivia fue fincado 
en Moscú e l 17 de Agosto de 1970. El convenio prevé que las partes se pres-
tarán colaboración dentro de los límites de sus posibilidades tanto en la 
exportación e importación de mi país a l otro, a s í como tomarán medidas ten-
dientes a l aumento del volumen de importación a Bolivia de máquinas y equipos 
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soviéticos, incluyendo equipos industriales completos*, y la prestación de 
los servicios para el cumplimiento de los trabajos de proyecto y de estudios. 
En el convenio está fi¡jado que las organizaciones soviéticas .de comercio 
exterior tratarán de emplear el, producto de la exportación a.,Bolivia para 
la compra en las condiciones comerciales normales.de metales, minerales y 
otros productos de la industria nacional boliviana*. incluyendo el 20$ de las 
ventas para la compra de productos elaborados y,semielaborados. . 

Las partes acordaron prestarse ayuda en lo referente a ,1a participación 
en ferias comerciales que se realizarían en cada país, en la organización de 
exposiciones, inclusive las exposiciones permanentes y también restablecer 
representaciones comerciales. El convenio está vigente desde e l día de su 
f inta ." " . , , .. .•„••..•'. , 

Por el protocolo del 17 de agosto de 1970 fue. definida.la situación 
jurídica de la representación comercial de la Unión Soviética en Bolivia. 
Asimismo se estipula que Bolivia podrá establecer cuando lo considere opor-
tuno su representación comercial en Moscú , cómo parte de su embajada. 

El primer "convénio de suministro de máquinas y equipos industriales 
completos a Bolivia1 fue suscrito el 17 de' agosto de 1970, y el l l de marzo 
de 1976 las partes firmaron uño nuevo, nó sólo con e l propósito de actualizar 
lo anterior, sino que ampliarlo e introducir nuevos mecanismos. La r a t i f i c a -
ción de esté' últiilio convenio sé la comunicaron las partes en junio de 1979 
y fijaron como fecha de;:vencimiento de dicho convenio e l 11 de marzo de 1982. 

En el convenio se prevé la venta de máquinas y equipos industriales 
completos a B o l i v i a E s t é incluye a su vez la prestación de asistencia técnica 
en el montaje y Otras actividades conexas. 

Los pagos serán eridólares, con plazos a 10 años a partir de la fecha 
de suministro de las máquinas y los equipos o la prestación de servicios, a 
razón del 4.5$ de interés anual para los contratos con las organizaciones 
estatales y a razón del 5$ para los contratos con otras organizaciones y 
empresas1 bolivianas. Los "ingresos obtenidos por dichas exportaciones serán 
empleados por las organizaciones soviéticas para comprar en Bolivia productos 
básicos e industriales. El 30$ de dichos ingresos estarán destinados única 
y exclusivamente a la compra de productos elaborados y semielaborados. 

Por el convenio está fijado e l plazo de 3 años para la concreción 
de los-contratos "correspondientes. ' 

/ E l intercambio 
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EX intercambio comercial entre la Unión Soviética y Bolivia tuvo 

en los años que se indican el siguiente comportamiento: 

Cuadro 8 
(Millones de dólares) 

1971 1972 1973 1974 1975 1976 1977 

Exportaciones 0 . 1 .0 5 .4 5 .4 4 .2 5.5 4 .9 
Importaciones 10.0 3 . 0 16.5 15.1 13.3 16.3 37.6 

En los últimos; años e l volumen .del comercio reciproco se mantiene en 
un nivel f i j o . La exportación soviética a Bolivia incluye, principalmente, 
máquinas y equipos:/, mineros, metalúrgicos, de elevación y transporte, para 
la energía, de bombeo, y compresión, automóviles, máquinas herramientas, 
piezas y repuéstos. . 

El suministro en el periodo analizado alcanzó cerca de los. 26.5 mi-
llones de dólares. La Unión Soviética importa de Bolivia estaño' y concentrado 
de estaño. En 1976 fueron compradas 350 tons de concentrado de plomo. La 
importación soviética en un gran .porcentaje supera a los suministros a Bolivia 
de máquinas, equipos y otros productos soviéticos. En 1977 debido a grandes 
compras de estaño y concentrado de estaño e l déficit en el comercio con 
Bolivia alcanzó a 32.0 millones de dólares y e l déficit to tal en el periodo 
1971 a 1977 alcanzó a 86 millones de dólares, superando en más de-tres veces 
e l volumen de la exportación soviética en el mismo periodo. 

Desarrollando la cooperación en la metalurgia no ferrosa, la parte 
Boliviana expresó la intención de emplear e l crédito otorgado por.el convenio 
de 1970, ya mencionado, para la compra dé equipos para una planta de fundi-
ción de zinc con una capacidad de producción de 64 mil tons a l año, una 
planta de refinación de estaño y plantas concentradoras del mineral de estaño. 
En los años 1970 y 1971 visitaron Bolivia grupos de especialistas soviéticos 
en minería y metalurgia no ferrosa y exploración geológica. El trabajo 
realizado por los especialistas soviéticos fue apreciado altamente por la 
parte Boliviana. A solicitud del Ministerio de Seguro Social y de Salud de 
Bolivia, en los años 1971 y 1972 a dicho país le fueron donadas 100 mil 
vacunas contra el sarampión. 

/En 1972, 
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En 1972, como resultado de las conversaciones entre la empresa sovié-
t ica "Mashinoexport" y la Corporación Boliviana "Comibol", fue firmado un 
contrato para el suministro de equipos para, una planta de concentración 
de mineral de estaño en la ciudad de Potosí, .Por e l contrato estaba 
previsto el desarrollo del proyecto, e l suministro de los equipos tecno-
lógicos y el envío de especialistas soviéticos a Bolivia para el montaje 
y el ajuste de los equipos. "El suministro de los equipos fue finalizado 
en 1970 y la planta será puesta en operación por la Parte Boliviana en 
1980. En 1975 fue logrado el acuerdo" y en 1978 fue firmado el contrato 
sobre el desarrollo del proyecto y la realización de los estudios y sumi-. 
nistros del equipó para una planta- siMla V-en -OrUro, y de dos plantas de 
concentración de estaño también en^Oruro. • <* ; 
"; . Los. aspectos de la cooperación entre los dos países en el sector 
de la metalurgia no ferrosa se discutió >en 1976 durante l a visita a la 
Unión Soviética del Ministro de Minería y de Industria Metalúrgica de' " -
Bolivia 'y de una -delegación-etóríómico-comercial de la Unión Soviética a 
Bolivia. Las relaciones comerciales y económicaV'en este sector tienen un 
carácter de mutua ventaja: Bolivia tiéne interés'en la utilización^de los 
equipos soviéticos y-ía técnblogla de enriquecímiento dé los'minerales de 
éstaño y zinc y 'las organizacionés soviéticas tienen la'posibilidad dé 
comprar en Bolivia estaño, concentrados de estañó y otros productos. Bolivia 
está usando plenamente los créditos soviéticos para la compra dé máquinas 
y equipos. " r - i -

Dentro del marco dé la cooperación científica, eri Boüviá sé cons-
truyó una estación astronómica soviético-boliviana, se realizaron trabajos 
para luchar contra la fiebre hemorrágica Boliviano-Argentina y se efectuó 
intercambio .de "especialistas. " 1 

/ 3 . Brasil 
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3. Brasil • 

La Unión Soviética y Brasil tienen posibilidades considerables para 
el desarrollo de las relaciones e c onómico-c orne re iales mutuamente ventajosas. 
Brasil es la contraparte comercial más grande de la Unión Soviética entre 
los países de América Latiría. En los últimos 6 años (entre 1971 7 1977) 
el intercambio comercial entre los dos países creció más de 7 veces:' de 
48.6 a 423.5 millones de dólares. En 1977 la participación de Brasil en e l 
intercambio comercial de la Unión Soviética con los países de América Latina 
fue cerca del 50$. 

Las premisas político-comerciales para el desarrollo del comercio entr; 
la Unión Soviética y Brasil se formaron solamente a fines de los años cin-
cuenta y principios de los años sesenta. 

En diciembre de 1959 se firmó el primer convenio Brasileño-Soviético 
de comercio y pagos, el que creó la base contractual para las relaciones 
comerciales directas. El Convenio contemplaba e l suministro a Brasil de 
petróleo y productos de petróleo; trigo, maquinaria y equipos; productos 
químicos a cambio de productos brasileños como café, cacao en semillas, 
materia prima de cuero etc . En mayo de 1960 fue firmado un convenio entre 
el Banco del Estado de la Unión Soviética y el Banco de Brasil sobre pagos 
en forma de trueque y contratos para el suministro de distintos productos. 
En mayo de Í96I los dos países lograron acuerdo sobre el establecimiento de 
las delegaciones comerciales permanentes en Río de'Janeiro y Moscú, respec-
tivamente. 

El 23 de noviembre de 1961 entre la Unión Soviética y Brasil hubo un 
intercambio de notas sobre el restablecimiento de las relaciones diplomáticas 
interrumpidas en 1947. Sobre la base de la normalización de las relaciones 
diplomáticas sé tomaron medidas para ampliar y fortalecer las relaciones 
comerciales. 

El 20 de abril de 1963 la Unión Soviética y Brasil concluyeron un 
convénio intergubernamental a largo plazo"sobre comercio y pagos, que susti-
tuyó él convenio de 1959 y que rige actualmente. Al mismo' tiempo fue firmado 
e l protocolo sobré la transformación de la delegación comercial soviética en 
Brasil en representación comercial de la Unión Soviética, y sobre e l esta-
blecimiento del Departamento de Fomento Comercial (Departamento Comercial) 
dentro de la Embajada de Brasil en la Unión Soviética. ' 

/Para controlar 



Para controlar el desarrollo dél cumplimiento del convenio y preparar 
sugerencias dirigidas*a increnientar el comercio y fortalecer laé relaciones 

" económicas entré ios dos países fue establecida una comisión mixta integrada 
por représentántes apoderados de ambos países. ! ' • --

El convenio contemplaba el trueque como sistema de pagos en todas las 
transacciones comerciales y algunas nó comerciales,' teniendo como límite el 

. ' i • f *"* ' * - i 
crédito técnico de 10 millones de dólares; Considerando las necesidades del 
comerció recíproco, en abiril de 1969 se acordó de que todos los pagos entre 
la Unión Soviética y Brasil a partir del primero de mayo de 1969 se efectua-
rán en divisa de libre convertibilidad. • ' 

'Son de gran importancia para el desarrollo de la cooperación comercial 
mutuamente ventajosa entre la Unión Soviética-y Brasil los protocolos'sobre 
suministros por la Unión Soviética a Brasil dé maquinaria y equipes. El 
primer' protocolo de este tipo fue firmado él 9 de agosto de 1966 en Río de 
Janeiro, que contemplaba el otorgamiento fcara"compras de maquinaria' y equipos 
soviéticos entre 1966 y 1969 el pago diferido con plazo hasta de 8 años con 
e l 4$ dèi interés anual y e l límite dé 1; crédito hasta 100 millones de dólares. 
En él protocolo fue incluida la cláusula de que los ingresos de las empresas 
soviéticas de comercio exterior por la venta de maquinaria y equipos se ut i -
lizarían paira la ' compra de los productos brasileños, incluyendo él 25$ de 
estos ingresos para la adquisición de productos elaborados y semielaborados. 
Sin embargo, no se han concretado lás transacciones sobre la base del pro-
tocolo del 6 de agosto de 1966. 

: E l 2 de diciembre de 1969 fue firmado un' nuevo protocolo sobre 
suministros de la Unión Soviética a Brasil entre 1970 y 1974 de maquinaria 
y equipos, en condiciones de pagos diferidos con plazo hasta 10 años a razón 
del 3 . 5 - a l 3.74$ de interés anual(el 3.5$ para empresas estatales) con e l 
límite del crédito de 100 millones de dólares. 

El 24 de Marzo de 1975 fue suscrito uri convfenio sobre suministros de 
maquinaria y equipos soviéticos a Brasil" y la compra dé productos brasileños. 
Los suministros de-la maquinaria y los equipos soviéticos se llevan a Cabo 
bajo condiciones de pagos diferidós a razóri del 4.5$ de interés anual para 
las empresas estatales y d e i 5$ para lasJempresas particulares. Está previsto 
que el ingreso por las ventas de maquinaria ¡y1 equipos soviéticos realizadas 
según el convenio, se destine a la comprá dé productos brasileños, incluyendo 
e l 30$ para la compra de los productos elaborados y semielaborados. 

/En octubre 
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En octubre de 1972 entre la Unión Soviética y Brasil fue fincado el 
convenio intergubernamental sobre navegación marítima que prevé que las partes 
estimularán el empleo prioritario de las naves soviéticas y brasileñas en el 
transporte de las cargas entre los puertos de ambos países. 

La comisión mixta Brasileño-Soviética para los asuntos de comercio 
creada de conformidad con el convenio sobre el comercio y pagos, del 20 de 
abri l de 1963, realizó cinco sesiones ( e n l 9 6 5 , 1968, 1972 y 1977). En la 
última sesión en junio de 1977, se analizó el estado del comercio recíproco, 
el cumplimiento del convenio sobre suministros de maquinaria y equipos y 
otros aspectos. En e l trabajo de la comisión, como observadores, tomaron 
parte los representantes de las empresas comerciales brasileños que entablaron 
contactos con las empresas soviéticas de Comercio exterior. 

El intercambio comercial entre la Unión Soviética y Brasil crece a 
ritmos al tos . En 1959 el comercio se limitaba a algunas transacciones i r r e -
gulares de compra de algunos productos brasileños, pero después de la firma 
del primer convenio comercial, a mediados de los .años sesenta, e l intercambio 
comercial aumentó de 10 a 12 veces, la participación de la Unión Soviética 
en e l comercio exterior de Brasil alcanzó a l 2,7%] contra el 1.1$ en 1960. 

Pero, en to ta l , el volumen del comercio no logró alcanzar el nivel 
programado. Según el protocolo de l is tas de productos a suministrar para el 
período 1963-1965, firmado simultáneamente con el convenio comercial del 20 
de abri l de 1963, el intercambio comercial en 1963 debía alcanzar aproxima-
damente 144.4 millones de dólares y crecer pira 1965 a 250 millones de dó-
lares. Pero e l monto del intercambio comercial en esos años alcanzó 72.9 
y 60.4 millones de dólares, respectivamente. 

Durante la concertacióri del convenio comercial de 1963 se pensaba 
compensar la importación por la Unión Soviética de productos brasileños por 
las compras por Brasil de maquinaria y equipos soviéticos, a s í como de petró-
leo, productos del petróleo y otros. Sin embargo, no se logró encontrar una 
solución satisfactoria del problema de ampliación de la exportación soviética 
de maquinaria y equipos a Brasil. La exportación brasileña a la Unión Soviética 
siempre superaba el valor de las compras de los productos soviéticos y en 
consecuencia se formó un saldp considerable a favor de Brasil, superando e l 
monto del crédito técnico. 

/Cuadro 9 



, Cuadro 9 • 

UNION SOVIETICA» COMERCIO CON BRASIL, ¿958-1977 ' - . y, 

(Millones de dólares) ••' 

1958 1959 1960 . 1961 1962 : 1963 1964 1965 1966 1967¡ 1968 1969 '• 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976 1977 

Exportaciones '." . 1 . 0 15.8 18.3 30.1 . 29»4 24.0 27.7 27.7 12 .0 13.8 12.1 ; 2 .7 . 2 . 2 "' 8 . 6 r '12.7 118.^ 129.3 100.9 141.7 

Importaciones 0 . 9 4 .8 9 . 3 '. 24 .0 " 35.8 43.4 ; 37.1 32.8 30.6 34.7' 2 7 . 9 ; ' 48.8 25.1 " 46.3 79 .4 158.0 148.0 419.8 489.9 284.2 

Fuente» "Anuarios de Comercio Exterior., de l a Unión Soviética". 
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Este estado de las cuentas causó una influencia moderadora en e l 
desarrollo dél comercio brasileño-soviético y en los años 1964 y 1968 pre-
dominaba la tendencia hacia la reducción del volumen del' intercambio comercial. 
•En 1968 e l intercambio comercial de.la Unión Soviética con Brasil fue apro-
ximadamente un 43$ más bajo que en 1963. Las exportaciones soviéticas a 
Brasil en ese lapso disminuyeron en más de la mitad y las importaciones de 
Brasil aproximadamente en. un tercio. 

En los años setenta el valor del comercio brasileño-soviético de 
nuevo se incrementó considerablemente. Sin embargo, esto se debió, prin-
cipalmente, a un aumento considerable de las importaciones soviéticas. La 
participación de la Unión Soviética en el intercambio comercial de Brasil 
en los últimos años disminuyó y alcanzó en 1974 aproximadamente el 2$ (e l 
3.5$ en la exportación y 1$ en la importación). ••' 

La estructura del comercio brasileño-soviético, formada desde e l 
tiempo de la firma del primer' convenio comercial, fue relativamente estable. 
Los productos principales que se compraron a Brasil fueron café, cacao, 
habas de soya. Se importaron también productos de cacao, aceite dé ricino y 
de oi t ic ica , s isal , tejidos de lana y otros. 

En Iqs años 1975 y 1977 a Brasil le fueron comprados habas de soya 
. (349, 1 344 y 569 mil tons respectivamente) y maíz (745, 535 y 62 mil 
toneladas). En 1977 fueron comprados 117 mil toneladas de arroz y 22.5 mil 
toneladas de azúcar. La importación de café en 1977 alcanzó a 11 mil tone-
ladas, de semillas de cacao a 6 . 1 mil toneladas aceite y cacao en polvo a 
2 .5 mil toneladas. Las compras de estos productos se realizaron principal-
mente a través de empresas de térceros países. 

La parte Brasileña expresaba interés en vender estos productos en el 
mercado soviético directamente, evitando intermediarios. Sin embargo, como 
demostró e l estudio realizado por los representantes de'las empresas sovié-
ticas de comercio exterior en 1977, las empresas nacionales brasileñas todavía 
no disponían de las posibilidades de garantizar todas las condiciones requeridas 
de suministro de estos productos a la Unión Soviética. 

La parte Brasileña manifestó interés en introducir én él mercado 
soviético productos terminados. El trabajo que se realizó en este sentido 
encontró apoyo en las organizaciones soviéticas de comercio exterior y dio 
resultados positivos. 

/En Moscú 
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* En Mosel! en 1973 sé realizó una exposición de industria y comercio 
de Brasil y en 1975 una exhibición de productos brasileños dé consumo menor 
como calzados, t r icotes , te las 'y artículos' confeccionados. A partir del año 
1976 está funcionando lá «¿La3dé exhibición dé la industria brasileña adjunta 
a la embajada de Brasil eñ la Unión Soviética, donde se realizaron ya cuatro 
exposiciones de productos de la"industria ligera. '"ElTV salón de la industria 
ligera de Brasil» se realizó en diciembre de 1977J se exhibieron muestras de 
calzado, ropa confeccionada, telas y tejidos, jugos, cáfé instantáneo y 
otros productos. . . . ^ 

En los últimos años las organizaciones soviéticas de comercio exterior, 
considerando la compra por Brasil de equipos energéticos soviéticos y el, 
deseo de diversificar sus exportaciones a la Unión Soviética, aumentaron 
las compras de productos terminados y semielaborados,' las cuales en 1977 a l -
canzaron aproximadamente a 6 .8 millones de dólares, superando el nivel de 
la exportación de maquinaria y equipos soviéticos que fue de 5.3 millones de 
dólares. 'En particular, en 1977 fueron compradas"380 mil pares de calzado 
de cuero por el monto de 5.6 millones de dólares. Se llevaron a cabo nego-
ciaciones para la compra de un gran lote de calzado en 1978. 

Las' exportacionés soviéticas a "Brasil todavía no alcanzan diversificar 
ción. Entre i960 y 1970 el petróleo crud'o, productos del petróleo y trigo 
fueron loé productos principales de exportación soviética a ese país (del 
75 a l 99$" del valor to ta l ) y en algunos años se suministraron,, también f e r t i -
lizantes minerales, algunos productos químicos, papel para periódico, 
celulosa, aluminio, zinc, medicamentos, cemento, rodamientos, cámaras 
fotográficas, relojes, algunos tipos de máquinas herramientas y otros pro-
ductos. 

Eri los años setenta las' exportaciones dé la Unión Soviética a Brasil 
aumentaron considerablemente su volumen y se diversificaron. En 1974 se 

-renovaron en grandes' cantidades los suministros de petróleo y productos 
de'l petróleo, creció un poco la participación de maquinarias y equipos en e l . 
valor t o t a l de las exportaciones. 

Otra área de colaboración económica en cuestión es la participación 
de las' empresas soviéticas eri la construcción de grandes obras industriales. 
En 1970 fue firmado el contrato para el suministro de equipos eléctricas para 
la central hidroeléctrica de "Capivara» de capacidad de 652 mil kW. Cuatro 

/grupos hidroenergéticos 
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grupos hidroenergéticos (de 163 mil kW, cada uno) por e l monto t o t a l de 
12.5 millones de dólares fueron suministrados entre 1973 y 1975 en condi-
ciones de crédito. 

En 1975 fue firmado un contrato para el suministro de cinco turbinas 
y generadores para la central hidroeléctrica de »Sobradifio» de capacidad 
de 900 mil kW. En noviembre de 1977 fue firmado e l contrato para e l suministre 
adicional del sexto, grupo hidroenergético; para esta central, por un monto 
cercano a 12 millones de dólares. Entre 1977 y 1978 fue programado .suminis-
t rar tres grupos para la central de "Sobradiño", 

En septiembre de 1977 V/0 "Energomashexport" y una de las irás grandes 
empresas metal-mecánicas de Brasil filmaron un convenio y declaración de 
las intenciones con motivo de la participación conjunta en los suministros 
de los equipos para la central hidroeléctrica de "Porto de Primavera". Se 
está estudiando la posibilidad de suministro desde la Unión Soviética para 
esta central de 18 juegos de turbinas y generadores de 125 mil kW, cada uno. 

Se están llevando a cabo también las negociaciones entre V/0 
"Tejnopromexport" y la empresa brasileña "Verco" sobre la construcción de 
las lineas de transmisión eléctrica de alto voltaje y de gran extensión de 
la central hidroeléctrica de "Itaypu". 

Como se. ve de las cifras y hechos, e l comercio entre la Unión Soviética 
y Brasil está en proceso de desarrollo; mientras que la cooperación económica 
y técnica todavía no se desenvuelve con el debido dinamismo. 

En los años 1963 y 1964 técnicos soviéticos fueron a Brasil para 
estudiar las posibilidades de entablar y desarrollar la cooperación eco-
nómica y técnica, en particular en e l desarrollo de la energética. 

Los aspectos de la cooperación económica que incluye la construcción 
de la central hidroeléctrica con capacidad de 3 .2 millones de kW en él rio 
Paraná y de una planta de esquistos de- capacidad de 1 millón de m̂  de gas 
por día, se analizaron en 1965 durante la visi ta a la Unión Soviética de la 
delegación económico-comercial brasileña presidida por el Ministro de Plani-
ficación y de Economía. 

En 1967 durante la visita a la Unión Soviética de una delegación de 
los circuios de negocio de Brasil presidida por e l Ministro de Industria y 
Comercio fue suscrito con protocolo intergübernamental sobre la cooperación 
en la construcción de una planta de vidrio orgánico (monómero de metilmetal-
cr i lato) con capacidad de 5 mil toneladas a l año. Por e l protocolo se 

/preveía que 
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preveía que las organizaciones soviéticas cumplirían trabajos de proyecto 
e ingeniería,, transferirían la tecnología y la experiencia de prodücciórt 
(know-how), efectuarían los suministros de maquinaria y equipos en"condiciones 
de crédito. Después de la puesta en servicio de la planta se preveía e l 
suministro por la Unión Soviética de las piezas de repuesto y alburias mate-
rias primas. 

Las organizaciones soviéticas desarrollaron e l estudio de fábtibilidad 
técnico-económico de esta planta. Sin embargo, la empresa brasileña no 
obtuvo la garantía del Banco de Brasilia para el crédito otorgado como estaba 
previsto por e l protocolo, y la cooperación posterior en "esta obra fue sus-
pendida. 

En septiembre de 1969 V/0'"Neftachimpromexpórt"" y V/0 "Tsvetmetpromex-
port» firmaron contratos con la empresa "Compañía de' Industrias de Rocas 
Bituminosas-CIRB" para la construcción de la mina y la planta piloto de 
procesamiento de esquistos. Sin embargo, la empresa ño registró el contrato 
y no abrió la carta de crédito para la realización del proyecto. En 1972 
a la empresa brasileña fue comunicado que las organizaciones soviéticas se 
consideraban libres del cumplimiento de las obligaciones contract¿ales. 

. - • i . ; . 

Posteriormente los múltiples contactos entre las empresas soviéticas 
dé comercio exterior con las empresas brasileñas para la cooperación en la 
construcción de las plantas industriales (de caprolactamá, tractores, 
máquinas herramientas e t c . ) no llevaron a los resultados prácticos. 

La cooperación económico-comercial brasileño-soviética, a pesar del 
aumento del intercambio comercial y la participación de las organizaciones 
soviéticas en la construcción de grandes obras energéticas en Brasil , en su 
totalidad todavía no corrésponde a las posibilidades que tienen ambos países 
en los sectores económico y científico-técnico. Hay posibilidades no u t i l i -
zadas de ampliación del comercio ventajoso de maquinaria, equipos, productos 
terminados y otros intercambios equilibrados. Como campos perspectivos para 
la cooperación puede ser contemplado una ampliación gradual de la par t i c i -
pación de las organizaciones soviéticas en la construcción de grandes obras 
del sector energía. 

/ 4 . Colombia 
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4. Colombia 

Las relaciones diplomáticas entre la Unión Soviética y Colombia 
fueron reestablecidas en 1968, después de una interrupción de 20 años. 
Sin embargo, las relaciones comerciales comenzaron casi 10 años antes, cuando 
en 1959. fue firmado e l convenio de compensación entre la Federación Nacional 
de Cafeteros de Colombia y la empresa de comercio exterior soviética 
"Prodintorg". De conformidad con el convenio, las organizaciones soviéticas 
compraban el café colombiano por un equivalente a l monto de exportación de 
sus mercaderías a Colombia. Este convenio se prorrogaba cada año y estuvo 
vigente hasta 1967« En este período se compró café aproximadamente por 12.2 
millones de dólares. Las exportaciones soviéticas en este período alcanzaron 
cerca de 6.7 millones de dólares. 

En marzo de 1967 visitó Colombia una delegación comercial soviética 
que realizó un intercambio de opiniones sobre la posibilidad de ampliar e l 
comercio recíproco con los representantes oficiales y círculos de negocio de 
Colombia. Los representantes de Colombia manifestaron interés en las compras 
a la Unión Soviética de aviones, trole bus es, automóviles, maquinaria de 
construcción de caminos y agrícola y otras mercaderías. Se analizaron las 
posibilidades de aumentar las ventas a la Unión Soviética; junto con el 
café, de arroz, productos text i les , productos elaborados y semielaborados. 

En julio de 1967 en Moscú se realizaron conversaciones entre las 
delegaciones del Banco de la República de Colombia y del Ministerio de Comercio 
Exterior de la Uhión Soviética. Se concertó un convenio de comercio y pagos 
entre la Unión Soviética y Colombia y se acordó establecer oficinas comer-
ciales de la Unión Soviética en Bogotá y de Colombia en Moscú, con e l fin 
de promover y materializar las transacciones comerciales entre los dos países. 
Este convenio estuvo vigente menos de un año, y después de reestablecer 
las relaciones diplomáticas fue cambiado por un nuevo convenio intérgu-
bernamentaí. 

A partir del restablecimiento, en enero de 1968, de las relaciones 
diplomáticas entre la Unión Soviética y Colombia, las relaciones comerciales 
entre los dos países adquirieron un carácter regular y un desarrollo consi-
derable. 

/ E l 3 
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El 3 de junio de 1968 en Bogotá fue firmado un convenio comercial 
y e l protocolo sobre el establecimiento de 3a Representación Comercial de 
la Unión Soviética en Bogotá y del Departamento Comercial de la Embajada 
de Colombia en Moscú. " 

En agosto dé 1968 las organizaciones soviéticas de comercio exterior 
tomaron parte en la VII Feria-exposición Internacional dé Bogotá. 'Durante 
este evento se firmó el contrato para la entrega a Colombia de 1200 automó-
viles GAZ-69. En septiembre déi mismo año, V/0 "Energomashéxport" y la 

* ' ^ 

Federación Nacional de Cafeteros firmaron el contrato para él suministro a 
Colombia de 100 trolebuses y equipos auxiliares. A partir de este momento 
las organizaciones soviéticas constantemente participan en las ferias en 
Bogotá... 

En 1975 se tomaron medidas importantes para desarrollar las re la-
ciones ..comerciales y económicas cólombo-soviéticas. En marzo del mismo año 
en Bogotá fue firmado el protocolo sobre entregas a Colombia de máquinas y 
equipos soviéticos. ' En los círculos de-negocio de Colombia este protocolo 
fue evaluado altamente cómo tase para incrementar el intercambio comercial 
entre la Unión Soviética y Colombia y ampliar las relaciones económicas 
mutuamente ventajosas. < 

En diciembre de 1975 durante la visita a la Unión Soviética del 
Ministro de, Desarrollo Económico de Colombia fue suscrito el convenio sobre 
la cooperación económica-rcomercial'y científico-tédriica entre la Unión 
Soviética y Colombia. Al mismo tiempo se efectuó la primera sesión de la 
Comisión Mixta Soviético-Colombiana para él comercio, formada de conformidad 
con el convenio comercial del 3 de junio de 1968., Se destacó el mutuo 
interés en desarrollar y ampliar la cooperaóión económico-comercial y 
científico-técnica sobre la base de la igualdad y de la mutua ventaja. La 
parte colombiana manifestó interés en ampliar las compras de mercancías 
soviéticas, principalmente de maquinaria y equipos, incluyendo trolebuses, 
aviones y equipos eléctricos. La parte soviética manifestó interés en 
concluir contratos en condiciones mutuamente aceptables para la compra de 
café en granos y bananos. Se logró un acuerdo sobre las medidas para deter-
minar las posibilidades de compra a Colombia de carne, calzados, telas y 
artículos de confección. Las partes analizaron las posibilidades de ampliar 
la cooperación científico-técnica entre ambas naciones. 

/En 1977 
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En 1977 una delegación gubernamental colombiana visitó la Unión 
Soviética. Fue firmado el convenio general sobre el diseño, suministro y 
montaje de ios eqUipos para las centrales hidroeléctricas de Urrá-I y Urrá-II. 
El convenio fue aprobado por e l parlamento de Colombia y el Presidente de la 
República y entró en vigencia el 6 de enero de 1978. 

La base contractual y jurídica de la cooperación comercial, económica 
y científico-técnica incluye una serie de convenios intergubernamentales. 

El convenio comercial del 3 de junio de 1968, actualmente vigente, 
además de las cláusulas generales, incluye una de carácter especifico, por 
la cual las organizaciones soviéticas de comercio exterior se comprometen 
a util izar los ingresos que ellas obtengan por concepto de exportaciones a 
Colombia de maquinaria, equipos y demás mercancías, para la compra en con-
diciones normales de mercado, mercancías colombianas, incluyendo productos 
finales e intermedios. 

El protocolo sobre los suministros de máquinas y equipos de la 
Unión Soviética a Colombia, firmado en Bogotá e l 17 de marzo de 1975, prevé 
la venta por las organizaciones soviéticas de comercio exterior a las or-
ganizaciones y firmas colombianas dé máquinas- y equipos en condiciones de 
pago diferido con plazo hasta 10 años a part ir de la fecha dé su suministro 
y del 4. % del interés anual para los contratos con las organizaciones 
estatales colombianas y del 5% anual para los contratos con otras organiza-
ciones y empresas de ese país. En el protocolo fue incluida la cláusula del 
convenio 1968, por el cual las organizaciones soviéticas de comercio exterior 
Usarán el ingreso por la exportación a Colombia de máquinas y equipos para 
la compra en las condiciones comerciales normales de mercaderías colombianas, 
incluyendo en lo máximo posible productos elaborados y semielaborados, para 
que a l final de los 4 años de vigencia del protocolo, la participación de 
dichos productos alcanzara el 3C$. 

El convenio entre e l Gobierno de la Unión Soviética y e l Gobierno de 
Colombia sobre la cooperación comercial, económica y científico-técnica 
firmado en Moscú el 12 de diciembre de 1975, hasta el momento no está ratificadr 
por la parte Colombiana. ' 

El convenio prevé la cooperación de ambos países en aquellos sectores 
de la economía, técnica y ciencia en los cuales existen posibilidades más 
favorables, considerando en primer lugar las necesidades recíprocas de materia 

/prima, tipos. 
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prima, tipos de energia, tecnología, equipos y artículos de. amplio consumo. 
Se relacionan los; sectores de la posible cooperación: petróleo y gas; .máqui-
nas herramientas; siderúrgica y carbón; industria de pasta celulósica, papel 
y forestal ; ligera y farmacéutica; transporte ferroviario y comunicaciones; 
energía eléctrica y energía nuclear; pesquería y puertos; agricultura etc . 
Esta cooperación incluye: 

- desarrollo ulterior del intercambio comercial mediante e l aumento 
de los suministros recíprocos y la ampliación de la nomenclatura de las 
mercaderías a exportar; , • r • 

- participación en la construcción de plantas nuevas, la ampliación 
y modernización de las plantas existentes; 

- intercambio de delegaciones científicas y técnicas, de documentación 
e información técnica, organización de exposiciones, coloquios y conferencias 
sobre ciencia y técnica que interesan a ambos países; 

- desarrollo conjunto de trabajos científico-técnicos y posible 
introducción posterior de los • resultados de dichos trabajos en la producción 
industrial, agricultura <y otros Rectores. 

Para controlar el cumplimiento del convenio sobre cooperación comercial, 
económica, y científico-técnica, a s í como el convenio comercial del 3 de Junio 
de 1968 está prevista la creación de una Comisión Intergubernamental Colombo-
Soviètica para la cooperación de comercio,, económica y científico-técnica. 

El monto más grande del intercambio comercial se logró en los años. 
1970 y 1973, (de 12.1 y 13.7 millones de dólares, respectivamente) cuando la 
Unión Soviética compró a Colombia 12 mil toneladas de café por e l monto de 
10.4 millones de dólares y 60.6 mil. toneladas de azúcar P o r ®1 monto de 
12.6 millones de dólares (en 1973). Hasta 1972. el café'ocupaba prácticamente 
el 100$ de las importaciones soviéticas desde Colombia. En 1972 y 1973 > 
la Unión Soviética importó desde Colombia azúcar crudo, y también en algunos 
años compró cuero crudo y otros productos. 

En la exportación de la Unión Soviética a Colombia predominaron 
maquinarias y equipos. la mercadería principal de; las exportaciones soviéticas 
a Colombia fueron automóviles, trolebuses, plantas electrógenas móviles, 
máquinas herramientas, cojinetes, motores diesel^ equipos e instrumentos 
médicos, a s i como mercaderías de consumo (relojes y .televisores). Al mismo 
tiempo, a pesar de una ampliación de la nomenclatura, la exportación soviética 
en los años setenta fue relativamente pequeña (valor máximo de 3 .3 millones 
de dólares fue logrado en 1972). /Cuadro 10 



Cuadro 10 N . 

UNION SOVIETICA: COMERCIO CON COLOMBIA, 1959-1977 

(Millones 'de dolares) 

1959 1960, .1961. 1962 1965 1964 1965 1966 1967 1968 1969 1970 1971 1972 1975 1974 1975 1976 1977 

Exportaciones 0 . 0 0 . 0 0 . 5 1 .1 1 . 6 2 .1 0 . 3 1 .1 1 . 6 2 .1 : 2 . 6 , 1 .7 1 . 2 3 .3 1 .1 lb3 

Importaciones 2.1 0 . 2 0 . 4 2 .3 0 . 8 3 .4 0 . 4 2 .3 0 . 8 3 . 4 4 .2 10 .4 4 .8 1 . 4 12 .6 5 .7 

Fuente; "Anuarios de Comercio Exterior de l a Unión Soviética". 

-O 
2 .6 2 . 3 1 . 5 Ô 

I 
9 . 8 4 . 4 10 .0 
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Un saldo considerable de cada afío a favor de Colombia no contribuye 
a l incremento del intercambio comercial ¡entre los dos países. 

En estas condiciones una gran importancia adquiere el convenio 
general sobre la cooperación en el desarrollo de proyectos, los suministros 
y e l montaje de los equipos para las centrales hidroeléctricas Urrá-I y 
Urrá-II, firaado en septiembre de 1977. La potencia de la central hidro-
eléctrica de Urrá-I será de 340 MW (4 grupos de 85 MW, cada uno) y de la 
central hidroeléctrica de Urrá-II será de 540 a 850 MW (4 o 6 grupos de 135 MW 
cada uno). El suministro de los equipos para estas centrales hidroeléctricas 
está fijado para los años 1981 a 1985. 

La cooperación científico-técnica se lleva a cabo a partir de 1970. 
Durante el tiempo transcurrido fue realizado e l intercambio de la información 
científica entre e l consejo astronómico de la Academia de Ciencias de la 
Unión Soviética y el Observatorio Astronómico Nacional de Colombia; se esta-
blecieron las relaciones entre el Instituto de Geografía de la Academia de 
Ciencias de la Unión Soviética y e l Instituto Geográfico "Andes Colombianos». 

En 1974 una delegación soviética tomó parte en' el simposio inter-
nacional en Bogotá sobre e l aprovechamiento integral de los yacimientos de 
carbón después del cual la parte colombiana invitó a los especialistas sovié-
t icos para que brindaran asesoría en cuanto a l desarrollo de este sector de la 
economía. 

En 1975 visitó Colombia una delegación soviética de expertos en agr i -
cultura. Sin embargo, hasta el día de hoy no ha podido comenzar la r e a l i -
zación práctica del convenio sobre la cooperación de comercio, económica y 
científico-técnica del 18 de diciembre de 1975. 

Los lincamientos de perspectiva de la cooperación futura entre la 
Unión Soviética y Colombia son: inicio de la cooperación en la construcción 
de grandes obras industriales,sobre la base de mutua ventaja y cumplimiento 
del convenio sobre la participación de las organizaciones soviéticas en la 
construcción de las centrales, hidroeléctricas de "Urrá-I" y "Urrá-II"; amplia-
ción sobre la misma base del intercambio comercial entre los dos países; 
definición de las obras concretas y de los temas de la cooperación científico-
técnica en los sectores que representan interés para ambos países. 

/ 5 . Costa Rica 
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5» Costa Rica 

La base contractual de las relaciones económico-comerciales entre 
la Unión Soviética y Costa Rica está formada por el Convenio Comercial firmac 
el 26 de junio de 1970 y e l protocolo sobre e l establecimiento de la Repre-
sentación Comercial de la Unión Soviética en la República de Costa Rica (entr 
en vigencia el 23 de diciembre de 1970). . 

El 19 de octubre de 1977, en Moscú, fue firmado e l protocolo sobre 
los suministros de maquinaria y equipos de la Unión Soviética a Costa Rica. 
En dicho protocolo se prevé que el plazo para el pago de dichos suministros 
será de 10 años a un interés que va del 4 .5 a l % de interés anual y un 
plazo de 5 años para la conclusión de los contratos a partir de la fecha 
de la firma del protocolo. Hasta 1976 regía e l protocolo similar firmado en 
octubre de 1971. 

Durante varios años e l comercio con Costa Rica se limitó a las 
compras por la Unión Soviética del café costarricense (de 1969 a 1977 
fueron compradas 27 mil toneladas de café). En 1973 junto con café fueron 
compradas 15.5 mil toneladas de azúcar no refinada. 

A partir de 1972 comenzaron ventas de los productos soviéticos a 
Costa Rica. El item principal de las exportaciones soviéticas fueron t r a c -
tores; en t o t a l desde 1972 a 1976 fueron suministrados 445 tractores. En 
1976 V/0 "Energomashexport" ganó licitaciones para el suministro de t ro le -
bus es para San José y se firmó el contrato para el suministro entre los años 
1977 y 1978 de 25 trolebuses y de los equipos auxiliares. Sin embargo, 
en 1978 las autoridades costarricenses propusieron suspender e l contrato, 
motivado esto por la necesidad de estudiar con más minuciosidad la f a c t i -
bilidad económica del proyecto. 

Cuadro 11 
UNION SOVIETICA: COMERCIO CON COSTA RICA ( 1 9 6 9 - 1 9 7 7 ) 

(millones de dólares) 

1969 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976 1977 
Exportaciones - 0 0 .2 0 . 8 0.7 0 .8 0.3 
Importaciones 5.2 6 .9 2 . 4 3 . 4 6 .9 2 . 1 - 2 . 9 " 4 . 9 

/Él 12 
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E1 12 de octubre de 1977 fue firmado el convenio entre la Unión 
Soviética y Costa Rica sobre cooperación económica y técnica. Sin embargo, 
en el sentido práctico 3a cooperación económica con Costa Rica todavía no 
tiene un gran desarro3J..o." 

- „;;<• 6« Ecuador •-••• ' • • • 

Las relaciones comerciales regulares entre la Unión Soviética y 
' " 'V ' 

Ecuador comenzaron entre los años 1967-1968. En el período anterior se 
habían' concertado algunas transacciones para la compra de pequeñas partidas 
de cacao. ' . . . ^ ^ 

E l 10 de marzo de 1969, en Quito, fueron firmados e l convenio co-
mercial y e l protocolo sobre la situación jurídica de la Representación 
Comercial de la Unión Soviética en la República de Ecuador. En, e l convenio 
se estipula que las organizaciones soviéticas de comercio exterior tratarán 
de usar el ingreso de la exportación a Ecuador de maquinaria, equipos y 
otras mercancías soviéticas para la adquisición en condiciones comerciales 
normales de productos ecuatorianos, incluyendo productos elaborados y senii-
elaborados. Para controlar la marcha del cumplimiento de este convenio y 
elaborár recomendaciones dirigidas a incrementar y ampliar las relaciones . 
comerciales y económicas está previsto crear una comisión mixta. 

E l convenio y e l protocolo entraron en vigencia después del inter -
cambio de notas de 3jas partes e l 16 de julio de 1969. 

E l intercambio comercial entre los dos países después de la firma 
del convenio comercial tuvo e l siguiente comportamiento: , 

Cuadro 12 
UNION SOVIETICA: COMERCIO CON ECUADOR (1968 - 1977) 

(millones de dólares) 

1968 1969 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976 1977 
Exportaciones 0 . 0 .2 0 . 1 ,0.-1 .0 .1 . .0 .3 0 .7 0 .7 0 . 5 0 .7 
Importaciones 12 .4 13.9 0 . 8 3 .7 2 . 8 0 .9 17.9 9 . 8 13.3 

La evolución del intercambio comercial fue irregular. En los años 
1968 y 1969 se incrementó el comercio debido a l aumento de las compras 
soviéticas a Ecuador; en e l período entre 1970 y 1973 e l intercambio bajó 
considerablemente. _ 
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En los últimos años las compras soviéticas a Ecuador aumentaron. 
Al mismo tiempo,el volumen de las exportaciones soviéticas a Ecuador siguf 
siendo pequeño, lo que origina un saldo negativo constante en el comercio 
entre los dos países y no contribuye a l desarrollo de las relaciones comer-
ciales mutuamente ventajosas. 

Las exportaciones soviéticas a Ecuador incluyen automóviles, t r a c -
tores, piezas"de repuesto jara automóviles y tractores, , cemento. En 1977 
e l volumen de las exportaciones alcanzó a 0.7 millones de dólares. 

La Unión Soviética compra a Ecuador semillas.de cacao(, masa de cacao 
bananas. En los años 1971 y' 1972 compra azúcar no refinada. En 1977 las 
importaciones desde Ecuador alcanzaron a los 13.3 millones de dólares: 
fueron comprados 28.5 mil toneladas de bananas pqr un monto de 3 . 8 
millones de dólares, 3 . 2 mil toneladas de semillas de cacao por 8 .4 
millones de dólares y 400 toneladas de masa de cacao por el monto de 1 .1 
millones de dólares. 

La cooperación económica, técnica y científica entre los dos 
países no tuvo un desarrollo apreciable. En los años 1975 y 1976 se 
estudiaron las posibilidades de cooperación en el diseñó y la construcción 
en Ecuador de las centrales hidroeléctricas de Paute, de 1.2 millones de kW 
y de Coca de 3 .2 millones de kW, a s i como en e l desarrollo de los yaci-
mientos de fosforitas y de mineral de hierro. Sin embargo, estos estudios 
no llevaron a resultados prácticos. 

/ 7 . Guyana 
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• • ' 7: Guyana •• j 

El convenio comercial entre.la Unión Soviética y la República Cooperati-
va de Guyana fue firmado el 5 de mar?o de 1973 y el 18 de abril de 1978 se 
firmé el protocolo sobre los suministros de la Unión Soviética a Guyana de 
la maquinaria y equipos soviéticos, en el cual se prevé, en particular, e l 
pago diferido ofrecido alas.organizaciones guyanesas por los equipos y la 
maquinaria suministrados, con plazo hasta 10 años a razón del 4.5$ de interés 
anual. . 

El ; comercio ..con Guyana todavía no tiene un desarrollo considerable, 
la Unión Soviética exporta a, Guyana pequeñas cantidades de telas de algodón, 
papel para periódicos y otros productos.. En algunos años se ha importado 

desde Guyana, alúmina y azúcar no refinadas, principalmente a través de em-
presas de terceros países. 

El intercambio comercial entre la Unión Soviética y Guyana en los 
últimos años ha tenido e l siguiente comportamiento.: . 

Cuadro 13 " : 

UNION SOVIETICA: COMERCIO CON GUYANA (1972 - 1978) 
" (millones de dólares) ? . ' 

1972 1973 1974 1975 ' * 1976 1977 1978 
Exportaciones 0 . 4 0.3 ! 0 0 
Importaciones - 9 .4 5.9 - — 2 .2 4 .7 

En los últimos años surgieron posibilidades concretas para el desarrollo 
de la cooperación económica y científico-técnica entre los dos países. En 
junio de 1977 en Georgetown, fue firmado un convenio sobre cooperación económica 
y científico-técnica entre la Unión Soviética y Guyana y un protocolo que prevé 
la cooperación en la realización de los estudios geológicos mineros, en el 
desarrollo mecanizado de los aluviones de oro, estudio y evaluación de los 
recursos forestales, envío a Guyana de médicos y profesores soviéticos. 

/Los aspectos 
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Los aspectos de la cooperación económico-comercial entre los dos 
países se analizaron durante la visita a la Unión Soviética* en 1978, del 
Primer Ministro de Guyana, F. Barnham. En:el comunicado conjunto Guyano-
Soviético se indica que «las partes expresaron 3a satisfacción por e l desarro-
l l o de la amistad, la cooperación y el mutuo entendimiento, a s í como por el 
respeto y la confianza que se formaron entre la Unión Soviética y Guyana. Se 
recalcó é l significado positivo de la ampliación de la base contractual d é l a . 
cooperación guyano-soviética en varios sectores: en la cooperación comercial, 
económica y científico-técnica, en la esfera de la pesca marítima y la pesca de 
camarones. Durante la visi ta de. F. Barnham a la Unión, Soviética fueron filma-
dos los convenios sobre la cooperación cultural, e l desarrollo de la pesquería, 
a s í como sobre los suministros de maquinaria y equipos. 

El cumplimiento de los acuerdos alcanzados tiene que dar impulso a l 
posterior desarrollo de-las relaciones guyano-soviéticas mutuamente ventajosas". 

8. Jamaica 

El 19 de diciembre de 1977, en Kingston, fueron firmados el convenio 
comercial entre la Unión Soviética y Jamaica, y el protocolo sobre e l esta-
blecimiento de la Representación Comercial de la Unión Soviética en Jamaica y 
e l protocolo sobre los suministros de maquinaria y equipos soviéticos (en 
condiciones de pago diferido con plazo hasta 10 años, a un interés anual del 
4.5$ para las organizaciones estatales y del 5$ para las empresas particu-
lares ) . Estos documentos entraron en vigor el día de su filma. 

El comercio entre la Unión Soviética y Jamaica aiün no tiene el 
ritmo deseado y se limita sólo a transacciones aisladas, principalmente de v 

importación de productos jamaicanos, como pimiento jamaicano y de otros 
productos. Las importaciones de los productos desde Jamaica en los años 
setenta eran las siguientes (millones de dólares): 

• 1970 1971 1972 1973 1974 1975 
0.8 2.6 1.2 5.3 12.6 : 15*6 

El 30 de noviembre de 1977 entre la Unión Soviética y Jamaica fueron . 
firmados un convenio sobre cooperación económica y técnica y e l protocolo 
que prevé la cooperación en la construcción de una planta de cemento con 
capacidad de 500 mil toneladas a l año, la realización de estudios geológicos 
mineros y la preparación del personal necesario para dicha planta. 

/Durante la 
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Durante la visita "a la Unión Soviética del Primer Ministro de Jamaica 
M. Manly, que tuvo lugar en abril de 1979, se dieron'pasos concretos en e l 
desarrollo de la cooperación económico-comercial entré los dos países. En 
e l comunicado conjunto, firmado a l término de la v is i ta , sé recalca que: 
"como resultado de la conclusión en los últimos años de una serie de-im-
portantes convenios intergubern&mentales a largo plazo, incluyendo 'los con-
venios sobre 3a cooperación económica, científica y técnica, el comercio, 

• la cooperación cultural, la navegación, el transporte aéreo y otrosy se creó 
- la base para el desarrollo ulterior 'de la cooperación jamaicano-soviética.. 

' • La Unión Soviética y Jamaica convinieron*en tomar medidas prácticas 
para desarrollar e l intercambio comercial y ' las relaciones económicas, 
considerando las posibilidades y áécésídades de ambos fcálsés, a s i como la 
cooperación en la esfera de la planificación«, Durante las conversaciones 
entre el Gobierno'de la Unión Soviética y el Gobierno de Jamaica se firmaron 
un convenio sobre compras por la Unión Soviética de alámina a Jamaica y sobre 
compras por Jamaica de los productos soviéticos, a s í como un convenio sobre 
la cooperación en la pesca", 

. .9. México i ; : 

Las relaciones económicas entre la Unión Soviética, y México tienen una 
historia de muchos años. México fue el primer Estado en América Latina que 
estableció relaciones diplomáticas con la Unión Soviética (en 1924). Sin 
embárgo, a lò largo de muchos años e l comercio entre los dos países se limitó 
a transacciones aisladas; faltaba la base jurídica y contractual para los 
contratos económicos regulares. La ruptura por e l gobierno mexicano de las 
relaciones diplomáticas con la Unión Soviética en 1930, prácticamente redujo 
a cero el comercio entre los dos países. Y aún después del restablecimiento 
de las relaciones, en 1942, se necesitaron grandes esfuerzos para rehabilitar 
las relaciones económicas. 

Un momento importante. en las relaciones mexicano-soviéticas fue la 
primera exposición de los logros de la Unión Soviética en*la ciencia, técnica 
y cultura, realizada en México en noviembre y diciembre de 1959. En,23 
días cerca de un millón de mexicanos visitaron la exposición. 

/En j ionio 
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En junio de 1964 una delegación económica de México visitó la 
Unión Soviética. El viaje de la delegación fue una expresión del interés 
de los círculos de negocio de ampliar los mercados de comercialización de 
los productos mexicanos. En esa oportunidad se acordó continuar con los 
esfuerzos conjuntos para fortalecer las relaciones económicas entre los dos 
países, poner en marcha la cooperación industrial, científico-técnica y el 
intercambio de información. Se acordó también cooperar en la industria 
petrolera para e l desarrollo de la cual hubo intercambio de grupos de expertos 
en petróleo. La empresa estatal mexicana "Petróleos Mexicanos" adquirió 
en la Unión Soviética türbodrills y otros equipos. 

A fines de 1964 por invitación de la parte mexicana, visi tó ese país 
una dele¿^ción soviética para realizar las negociaciones sobre los aspectos 
de ampliación del comercio, de la cooperación económica, científico-técnica 
y cultural. Se firmó el convenio con la empresa estatal mexicana "Petróleos 
Mexicanos" sobre la cooperación científico-técnica en la industria de petróleo 
y gas, se acordaron medidas concretas de ampliación del intercambio comercial. 
en particular de las compras por México de tubos y ciertos equipos. Sin 
embargo, este convenio no ha sido aprobado por el gobierno mexicano. 

f ' - ' 
Tampoco obtuvieron un desarrollo en esa etapa otros sectores de una 

cooperación posible entre las organizaciones soviéticas y mexicanas para 
los cuales la parte soviética había hecho proposiciones, como por ejemplo 
en organización de la producción de alúmina de alunitas con "Petróleos 
Mexicanos", construcción de líneas eléctricas de corriente continua (este 
problema se estudió por los expertos mexicanos que visitaron la Unión So-
viética en 1966 y 1967), y construcción de una serie de plantas industriales. 

En 1968 tuvo lugar la visita oficial a la Unión Soviética del Canciller 
de México Antonio Carillo Flores". Durante las conversaciones, entre otros 
problemas, se destacó la importancia y la mutua ventaja de las relaciones 
comerciales entre los dos países. 

De importancia para el desarrollo de las relaciones mexicano-soviéticas 
fue la visita of ic ial del Presidente de los Estados Unidos Mexicanos, L. 
Echeverría a la Unión Soviética en 1973. Durante las conversaciones r e a l i -
zadas las partes soviética y mexicana expresaron la intención de fortalecer 
los vínculos entre ambos países en la economía, ciencia y cultura. La 
Unión Soviética y México, como se destaca en el comunicado conjunto, se 
pronunciaron por la transformación de las relaciones económicas entre los 
estados como un medio más efectivo para e l desarrollo económico. /„ 

/Una gran 
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Una gran importancia tuvo la firma, durante la visita a la Unión 
Soviética, del Presidente de México, del convenio comercial y del protocolo 
sobre los suministros de maquinaria y equipos de la Unión Soviética"á México. ' 

Los aspectos de la3 relaciones comerciales entre la Unión Soviética 
y México, a s i como las posibilidades de la cooperación económica, científico-
técnica, de la cooperación en 'el séótór del transporte se analizaron durante 
la visi ta a la Unión Soviética en noviembre de 1974' de la delegación económica 
mexicana presidida por e l Suti-Secretario de Industria y Comercio, Eliseo 
Mendoza Berrueto. ' r - "' 

En agosto de 1974, en México, se realizó la segunda exposición 
comercial-industrial soviética. Con este motivo a México viajó una dele-
gación guberñámental soviética presidida por el Ministro de la Metalurgia no 
Ferrosa de "la Unión Soviética, P.F. Lomako. Durarite ía estadía en México de 
dicha delegación se firmaron contratos por tuí'montó de'más de 2 .6 millones-
de dólares. — • ... , • 

En nayo de 1978 e l Presidente de México, José López Portillo, visi tó 
la Unión Soviética invitado por el Presidium del Soviet Supremo de la Unión 
Soviética y el Gobierno Soviético. Durante las conversaciones fueron anali- ' 
zados los aspectos del desarrollo de las relaciones bilaterales. Se destacó 
que los convenios firmados en los últimos años' entre la Unión Soviética y 
México se cumplían exitosamente. Interviniendo en la recepción en e l Kremlin 
en honor del Presidente de México, el Secretario General del CC del PCUS y 
Presidente del Presidio del Soviet Supremo de la Unión Soviética, L . I . 
Brézhnev destacó: 

"En lo que se refiere a las relaciones económico-comerciales, entonces 
aquí nosotros con ustedes tenemos buenas perspectivas. Hoy día e l volumen 
del comercio es todavía pequeño, pero los productos que intercambiamos son 
necesarios para la economía de nuestros países. Al mismo tiempo nosotros 
tenemos una sólida base juridico-contractual. El asuntó es aprovechar lo 
más racional posible las posibilidades existentes." 

En su discurso de respuesta J .L. Portillo dijo: 
"Los aspectos concretos de las relaciones bilaterales reflejan el 

carácter efectivo de nuestra cooperación. Én el sector dé la cultura, técnica 
y ciencia, esta cooperación está desarrollándose, tiene amplias perspectivas. 
Al mismo tiempo francamente reconocemos la falta de los intercambios Comercial 
y económico, a pesar de que éxisten las posibilidades^ y nosotros hemos 

/Expresado nuestra 
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hemos expresado nuestra decisión de acabar con la inercia y atribuir a 
éstas la dinámica y la amplitud deseada»', i 

Considerando lo indicado, como se manifestaba en el comunicado con-
junto mexicanos-soviético, ha sido logrado el acuerdo para tonar medidas que 
permitirán en un futuro próximo alcanzar un nivel adecuado del intercambio 
comercial y de la cooperación económica. 

La base contractual del comercio mexicano-soviético está creada por 
e l convenio comercial .entre J a Unión Soviética y los Estados Unidos Mexicanos 
firmado en Moscú el 16 de abri l de 1973. En esta fecha también se firmaron 
el protocolo sobre los suministros de la Unión Soviética a México de máquinas 
y equipos para los cuales se prevé el pago diferido con plazo hasta 10 años, 
a razón del 4.5 a 5% de interés anual. 

Junto con el convenio comercial fue firmado e l protocolo sobre la . 
creación de la comisión mixta mexicano-soviética. 

' En octubre de 1976 se realizó la primera sesión de la comisión 
mixta-soviética jara asuntos comerciales. Se destaco que después de la 
conclusión del convenio comercial en el comercio recíproco fue logrado un 
cierto progresó y se amplió mucho su nomenclatura de productos. Sin embargo 
todavía no sé' habían aprovechado las posibilidades para ampliar el comercio 
y, por esta razón, se recomendaron medidas adicionales para su desarrollo 
posterior: precisión de las l is tas de productos con mayor perspectiva para 
el comercio recíproco; apoyo para las transacciones comerciales directas en 
condiciones de mutua ventaja, sin acudir a las empresas de terceros países; 
prórroga en 5 años del plazo de vigencia del. protocolo sobre los suministros 
de máquinas y equipos del 16 de abril de 1973; organización de exposiciones 
de productos de exportación; envío de representantes de los círculos de 
negocio y especialistas y técnicos; realización de semirarios sobre los 
aspectos del comercio exterior, considerando las recomendaciones de la UNCTAD; 
intercambio de información estadística y datos sobre las normas de calidad 
y normas técnicas y otros aspectos planteados. Se analizaron también los 
aspectos de la cooperación económica y técnica y la cooperación en el trans-
porte. 

El comercio mexicano-soviético en los años sesenta se caracterizó 
por grandes fluctuaciones anuales de los volúmenes de exportación e importación. 
El giro comercial en general fue pequeño. la importación de la Unión Soviética 
desde México, como regla, superaba a -la exportación de los productos soviéticos 

á México. /Cuadro 14 
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. . ...Cuadro 
UNION SOVIETICA: COMERCIO CON MEXICO (I960 - 1970) 

. .: .. f. 

(millones de dólares) 

I960 1961 1962 1963 1964 1965 1966... I967 1968 1969 1970 

Export. 0 . 8 0 . 1 0 . 1 0 . 1 0.3 0.8 0.»7. : 0 .8 2 .7 0 .9 0 .8 
Import. 3.3 0.3 7.3 8.2 2 . 1 0.3 10.3 9.2 8 .4 5.6 P.3 

Durante este período la Unión Soviética importó desde México cobre, 
algodón, arroz, tabaco, pimienta y otros productos. Las exportaciones 
soviéticas incluían máquinarla, equipos, relojes, artefactos domésticos y 
conservas de centolla. , En la segunda mitad de los años sesenta se amplió 
un poco la nomenclatura de las exportaciones soviéticas; a México comenzaron 
a suministrarse turbodrills y otros equipos petroleros, máquinas herramientas, 
equipos de prensa 7 forja, cojinetes, hierro colado y productos laminados 
ferrosos. 

A principios de los años setenta gradualmente comenzaron a formarse 
las condiciones más favorables para el desarrollo del comercio entre los dos 
países. Después de la firma, en abril de 1973, del convenio comercial y del 
protocolo sobre los suministros de maquinarias y equipos de la Unión Soviética., 
se destaca un cierto incremento del intercambio comercial,, aunque como antes, 
existen fluctuaciones en a.lgunos años y un superávit considerable de las 
exportaciones de México sobre .sus importaciones provenientes de la Unión 
Soviética. : 

Este intercambio comercial en el período de 1971 hasta 1977 tuvo el 
siguiente comportamiento: .. „ . . ; 

Cuadro 15 
UNION SOVIETICA: COMERCIO CON MEXICO (1971 - 1977) 

(millones de dólares) 

1971 1972 1973 1974 1975 1976 1977 ' 

Exportaciones 0*3 0.7 0.7 1.5, 6 . 1 9.2 1 .6 
Importaciones 10.2 9 .4 : 0 .1 , 1 .7 - 2.3 

/ igual como 
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Igual como en los años sesenta la Unión Soviética importé desde 
México maíz, f r i j o l , pimienta y hierba mexicana (henequén). En los años 
1974 a 1975 compró café y cacao. De la Unión Soviética a México se exportaron 
máquinas herramientas, cojinetes, conservas de pescado y otros productos. 

A partir del año 1974 un item importante de las exportaciones soviéticas 
comenzaron a ser los tractores agrícolas livianos y sus partes y piezas 
para el ensamble en el s i t i o de la empresa pública "Siderúrgica Nacional" 
(Sidena). En e l periodo entre 1974 y 1977 fueron suministradas partes y 
piezas para ensamblar 3 B6Z tractores. 

En 1974 V/0 "Licensintorg" firmó dos convenios con la empresa mexicana 
"Industrias Peñoles" sobre cooperación en la organización de la producción y 
transformación de nefelinas a la alúmina, a l cemento, la sosa y la potasa. 
Se realizaron ensayos industriales de nefelinas de dos yacimientos y se 
desarrollaron estudios de factibilidad técnico-económicos de las plantas 
correspondientes. 

V/0 "Licensintorg" firmó también dos convenios con la empresa "Estaño 
Electro» sobre tecnología de refinación del estaño a l vacio y centrifuga} 
más tarde dos contratos para el suministro de las plantas de refinación 
continua del estaño, fueron suministradas en 1975 • 

En marzo de 1975 una delegación de expertos soviéticos visi tó México 
para estudiar la activación eventual de las relaciones comerciales, establecer 
contactos de negocio y estudiar las posibilidades de compra de los productos 
semi y manufacturados de fabricación mexicana. 

En abri l de 1975, como resultado de las conversaciones entre V/0 
"Machinoexport" y "Petróleos Mexicanos" fue logrado el acuerdo sobre los 
suministros de la Unión Soviética de 9 turbodrills y piezas de repuesto en 
los años entre 1975 y 1976. 

La cooperación económica y técnica entre la Unión Soviética y México 
se basa en e l convenio intergubernamental firmado en Moscú el 18 de octubre 
de 1976, que prevé la cooperación de los dos países en el sector energético, 
minero, metal-mecánico y otros que representan un interés mutuo. 

Para materializar la cooperación en los sectores mencionados está 
previsto realizar trata jos de estudio y proyección, desarrollar procesos 
tecnológicos y documentación técnica, suministrar equipos para la construcción 
o ampliación de las plantas industriales, llevar a cabo e l intercambio de 

/tecnología, datos 
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tecnología, datos técnicos y la documentación, así como de licencias con el 
fin de desarrollar procesos tecnológicos nuevos ó perfeccionar los existentes 
recibir a los especialistas para el entrenamiento técnico-próduCtivo. El 
convenio no .tiene pía so de vencimiento. 

Con el fin de estudiar los campos y obras eventuales de la coopera-
ción económica, viajó a México en julio de 1974 un grupo de expertos so-
viáticos. Los aspectos de la cooperación económica bilateral se analizaron — 
en México por la delegación soviética que participóen la segunda sesión de 

' •'••"•• " y .... 
la comisión mixta para la cooperación del CAME y México, en noviembre d¿ 
1977. , ..7 .. , . ' ' 

Durante la visita a la Unión Soviética del Presidente de México José 
López Portillo, en mayo de 1978, hubo intercambio de opiniones sobre los 
aspectos de la cooperación económica entre el Presidente del Comité Estatal 
de la Unión Soviética de Relaciones Económicas Exteriores S.A. Skatchkov 
y el Ministro de Patrimonio Nacional y Desarrollo Industrial de México J.À. 
de Oteyza. 

La cooperación, científico-técnica entre la Unión Soviètica y México 
obtuvo en los últimos años un determinado desarrolló. Esta se basa en el 
convenio sobre la cooperación científico-técnica firmado en Moscú el Io d¿ 
octubre de 1975. 

El convenio de 1975 prevé el fomento de la cooperación entre ambos 
países en el sector de las investigaciones científicas y técnicas y, en 
particular, en las siguientes formas: 

- intercambio de delegaciones de científicos y técnicos; 
- intercambio de documentación e información técnica; 
- organización de simposios y conferencias bilaterales; 
- desarrollo conjunto de problemas científico-técnicos con una 

eventual introducción posterior de estos trabajos en la práctica. 
. Las partes se comprometieron contribuir al cumplimiento de los 

convenios especiales, sobre la base de los cuales se desarrollará la coopè-
ración entre las organizaciones competentes e instituciones de ambós países. 
En estos convenios especiales serán fijados los plazos, la forma, las condi-
ciones financieras y el procedimiento de realización de los proyectos con-
cretos. ' 

i /De acuerdo 
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De acuerdo con el convenio ha sido creada la Comisión Mixta Mexicano-
Soviética para la cooperación científico-técnica, la cual ya tuvo dos se-
siones. Dicho convenio fue suscrito por un período de cinco alfós. 

También durante la visita a la Unión Soviética del Presidente de México 
José López Portillo, fue firmado el programa de cooperación científico-
técnica entre la Unión Soviética y México para los" años 1978 y 1979. 

En los últimos años se manifestó una tendencia clara hacia la amplia-
ción de la cooperación económico-comercial y las relaciones científico-
técnicas entre la Unión Soviética y México. 

El desarrollo ulterior del comercio depende én gran medida de que 
se garantice el equilibrio del mismo sobre la bise de un incremento gradual 
de las exportaciones dé la Unión Soviética, principalmente dé maquinaria y 
de equipos, así como dé las posibilidades de lás organizaciones y empresas 
mexicanas de ofrecer sus productos, inclusive productos manufacturados en 
condiciones mutuamente aceptables. * 

La cooperación económica "y técnica entre la Unión Soviética y México, 
como lo demostró el intercambio de opiniones qué tuvo lugar en los años 
1977 y 1978, tiene perspectivas favorables en el sector energético, por 
ejemplo, en el desarrollo del esquema general de desarrollo energético, en 
el proyecto de las líneas eléctricas de alta tensión y otros, én la metalurgia 
de metales no ferrosos - en el desarrolló" de la tecnología de producción de 
alúmina a partir de nefelinas y en otros problemas de la industria de carbón, 
petróleo, dé construcción de maquinaria, de pesquería y otros sectores. 

Las perspectivas en el campó de la cooperación científico-técnica son 
las investigaciones conjuntas en el sector de construcción de maquinaria, 
energético, en la ciencia sobre la tierra, en la oceanología, agricultura, 
bioquímica, medicina, información científica y en ¿tros sectores. 

/10. Perú 
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10. Perú 

El comercio de la Unión Soviética con Perú hasta 196'9 tenía un 
carácter casual y se efectuaba a través" de terceros países y principalmente 
estaba representado por la compra de cobre peruano y otros productos. El 
desarrollo de la.s relaciones comerciales entre los dos países durante mucho 
tiempo fue obstaculizado por el embargó qué existía desde 1953 a 1967 para 
el comercio con ios países socialistas y la falta de las relaciones diplo-
máticas. 

En estas condiciones, de gran importancia"para el desarrollo de las 
relaciones económico-comerciales se establecieron'en 1969 relaciones diplo-
máticas entre la Unión Soviética y Perú,"así "comò la firma, el 17 de febrero 
de 1969, del convenio comercial y dél protocolo sobre la apertura de las 
representaciones comerciales en Lima y Moscú. 

En el convenio se estipula que las organizaciones soviéticas de co-
mercio exterior tratarán de usar lo obtenido"por las exportaciones al Perú 
de maquinaria, equipos y otros productos, para la compra en condiciones 
comerciales normales, de los productos peruanos incluyendo productos ela-
borados y semielaborados. De acuerdo con el convenio, en ambos países han 
sido establecidas representaciones comerciales. 

El 25 de agosto de 1970, en Moscú fue firmado el convenio sobre 
suministro al Perú de maquinaria y equipos, en condiciones de pago diferido 
por un monto total de hasta 33 millones de dolares. Según el convenio, el 
plazo para el pago será de 10 anos, á partir de la fecha de la firma del 
contrato o la fecha del suministro de maquinaria y equipos en dependencia 
de las condiciones de cada contrato y a ion interés anual del 3$ para "las 
entidades públicas y 3.5$ para las privadas. En el convenio se contempla que 
si el gobierno peruano tiene interés en que las organizaciones soviéticas 
de comercio exterior empleen los montos a cobrar por la maquinaria y equipos 
vendidos por dicho convenio para la compra de los productos peruanos, las 
organizaciones soviéticas de comercio exterior correspondientes emplearían 
los montos indicados para la adquisición, en condiciones comerciales normales, 
de los productos peruanos, destinando hasta el 30$ de ese monto a productos 
elaborados y semielaborados. 

/Debido a 
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Debido a que se habla usado el monto del crédito otorgado por el 
convenio del 25 de agosto de 1970, en noviembre de 19?ó fue concertado un 
nuevo convenio sobre suministro de maquinaria y equipos, en principio- simi-
lar al anterior. El convenio entró en vigencia en marzo de 1977. En el nuevo 
convenio no se indica el monto, del crédito, pero el interés anual fijado 
fue de 4o5 -%<, 

A fin de ampliar y fortalecer el comercio entre los dos países en el 
narco del convenio comercial del 17 de febrero de 1969, en Moscú, el 19 de 
mayo de 1975 fue firmado el convenio sobre 1a creación de la comisión mixta 
peruano-soviética para el comercio. 

La primera sesión de la comisión tuvo lugar en 1976 en Lima. Durante 
la sesión fueron firmados convenios sobre el suministro al Perú de maquina-
ria y equipos soviéticos; prorrogados hasta 1980 los contratos a largo plazo 
para el suministro a la Unión Soviética de concentrados de metales no ferrosos 
y café. Fue firmado también el convenio sobre la cooperación científico-
técnica entre la Unión Soviética y el Perú. 

La cooperación económica y técnica entre la Unión Soviética y el Perú 
se basa en el convenio sobre cooperación económica y técnica firmado en 
Moscú el 10 de diciembre de 1971. El objetivo de la cooperación, como se 
contempla en el convenio, es fomentar el desarrollo de la economía de ambos 
países sobre la base de plena igualdad de derechos y el respeto de la sobe-
ranía. 

Por la parte soviética fue expresada la disposición a prestar a las 
organizaciones peruanas asistencia técnica en la ejecución de los estudios 
definitivos y de los trabajos de prospección, suministrar equipos y materiales 
fabricados en la Unión Soviética y los cuales no puedan encontrarse en el 
Perú, así como a enviar a dicho país a los especialistas soviéticos para la 
prestación de la asistencia en el montaje de los equipos suministrados, su 
ajuste, puesta en marcha y recibir en la Unión Soviética a los especialistas 
y obreros peruanos para la preparación técnico-industrial. Las obras y las 
condiciones de la cooperación se definen por las partes en forma adicional. 

En cumplimiento de las disposiciones del convenio de 10 de diciembre 
de 1971, en 1972 fueron firmados protocolos intergubernamentales sobre la 
cooperación en el sector energético, minero y siderúrgico; la realización de 
estudios geológicos, así como la ejecución del estudio definitivo de la 
primera etapa del complejo hidroenergético y de irrigación en las pampas de 
Olmos. /En los 
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En los primeros años después de firmarse el convenio comercial el 
intercambio de mercancías entre los dos países fue insignificante. En 1969 
éste fue de 1.7 millones dé dólares;en 1970 y 1971 solamente 0.3 y 0.2, 
respectivamente. Én estos años la Unión Soviética suministró aceite de girasol 
(8.-1 mil toneladas por el monto de 1.3 millones de dólarés en 1969 y 500 
toneladas por 110 000 dólares en 1970), comprando al Perú algodón por 
222 000 dólareá: en 1970 y café por igual valor en 1971. 

En los años' siguientes se destaca un incremento considerable del 
intercambio comercial (véase cuadro siguiente): 

• ' ; "Ctadro 16 
UNION•SOVIETIGA:' COMERCIO CON PERU (1972 - 1977) 
• (millénes de dólares) 

1972 1973 1974 1975" 1976 1977 
Exportaciones 0.2 5.9 ' 6.1 39.2 18.4 34.2 
Importaciones 

" . 2 - 2 
20.9 6.2 125.1 24.0 27.7 

La Unión Soviética fue ion comprador importante de productos peruanos: 
• • t 

café (2.5 mil toneladas al año en el período 1972 a 1976), azúcar .(98.6 mil 
toneladas en 1973), metales no ferroso y concentrados, harina de pescado, 
lanas y otros productos. 

En las exportaciones soviéticas el lugar principal es ocupado por 
maquinaria y equipos. La Unión Soviética suministró al Perú.aviones y 
helicópteros, piezas de repuesto para éstos y equipos para aeródromos, gran 
cantidad de automóviles, tractores, palas excavadoras, trolebuses, un buque ; 
para transporte de minerales a granel, - equipos para perforación de petróleo 
y tanques para petróleo, etc. . , . 

A partir del año 1975 está en cumplimiento una serie de contratos a , 
largo plazo, para la compra durante los años 1976 a ,1978 de productos peruanos: 
metales y concentrados no, ferrosos, café y lanas. ; Los contratos a largo 
plazo han sido concertad es. en un momento importante para ampliar el inter-
cambio comercial entre los dos países, aunque en su cumplimiento han surgido 
determinadas dificultades. Asi, debido a los altos precios mundiales para 
el café, el contrato a largo plazo sólo se .cumplió parcialmente. Algo . 

/parecido sucede 
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parecido sucede con la Dana, puesto que las organizaciones comerciales de • 
dicho país no tienen posibilidades de ofrecer un producto que cumpla con 
los requisitos de calidad exigidos. Se observaban casos de ampliación de 
los plazos de suministró de concentrados de algunos metales no ferrosos. 

Hay que notar también que los productos principales de la exportación 
soviética (maquinaria y equipos) se venden, como regla, a plazos de 5 y 10 
años y todos los productos peruanos se compran al contado. Esto crea condi-
ciones muy favorables de comercio para la parte peruana. 

En los últimos años fueron tomadas una serie de medidas importantes 
para ampliar el comercio recíproco. En mayo de 1975, en Moscú, se realizaron 
conversaciones al respecto con la delegación económica peruana encabezada 
por el Ministro de Comercio del Perú JL. Arias Graziani.: Hubo intercambio 
de cartas con las listas indicativas de productos para el comercio reciproco, 
se firmaron contratos, incluyendo también los a largo plazo, para la compra 
de los productos peruanos durante los años 1975 a 1978, por el monto total 
de 35 millones de dólares-. En 1975 visitó Perú'una delegación de expertos 
soviéticos para estudiar las posibilidades de ampliación de los suministros 
de maquinaria y equipos y de la compra de productos elaborados y semi-
elaborados peruanos. • ., 

Con el fin de desarrollar el comercio con el Perú, las organizaciones 
soviéticas están participando en la Feria del Pacífico que sé realiza en 
Lima cada dos años. En 1975 en la Feria fue organizada una exposición es-
pecial de la RSS de Moldavia.' En la Feria del año 1977 se firmaron contratos 
por.un monto de más .de 1 370 millones de dólares. 

La obra principal de la cooperación económica perUano-soviéticá es 
el complejo Hidroenergético y de Irrigación de Olmos. Este proyecto de 
Olmos consiste en el trasvaso de una parte de las aguas de los ríos del 
Vertiente Atlántico de los Andes a la Costa del Pacífico, para el riego de 
120 mil hectáreas de tierra fértil y la generación de energía eléctrica 
mediante la construcción de dos centrales hidroeléctricas, con una potencia 
total de 520 mil kW y la producción anual de energía eléctrica del orden de 
2.2 mil millones de kW/h. El Complejo está concebido como un proyecto inte-
gral y sus funciones principales son: aumento de la producción agrícola 
(algodón, mía, oleaginosas,.cítricos, hortalizas etc.), colonización de 
nuevas tierras, solución del problema de ocupación en la zona, aumento del 
nivel de vida de población rural; aumento de la producción de energía 

/eléctrica, 
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eléctrica, electrificación de las sopas rurales, mejoramiento del suministro 
de la energía eléctrica'de, una serie;'de ciudades y zonas. 

La obría- más. difícil ¿del Complejo es el. Túnel Transandino de 20 Km. 
3 

de longitud, 4.4 m, jde diámetro y capacidad de 36 m de agua por segundo. 
La primera etapa comprende .embalse en el Río Huancabamba (altura de la presa 3 
es hasta 80 m. capacidad. útil del embalse es de 150 millones de m y la 
planta hidroeléctrica de Molino con una potencia de 360 mil kW con las líneas 
eléctricas de 220kW hacia las ciudades de Chiclayo y Piura (longitud total 
360 km); obras para la salida del agua del Túnel Transandino a la quebrada 
de Lajos para su entrega posterior para la irrigación; obras de entrega de 
agua de la primera y segunda caída,; obras de toma do. agua en,el río Blanco 
del sistema de riego; sistema de riego para un área de 80 mil hectáreas que 
incluye, canales principales, redes de distribución, colección y vaciado, 
instalaciones auxiliares, caminos, suministro de agua potable, etc. 

Según la evaluación de los especialistas, el Complejo de Olmos per-
mitirá solucionar el problema de suministro de energía eléctrica del norte 
peruano, los departamentos de Piura y Lambayeque, incluyendo el complejo 
pesquero de Paita, Complejo de Fosfatos de Bayovar, mira de cobre de Michi-
quillay, Oleoducto Nor-Peruano, plantas petroquímicas y otras y electrificar 
vastas zonas agrícolas. Está estudiándose también la posibilidad de.entregar 
energía eléctrica a la zona central por la línea eléctrica de alto voltaje 
Chimbote-Lima.• 

La zona, prevista para;, la construcción del complejo está habitada 
principalmente por población rural. Según cálculos de los expertos peruanos, 
la materialización del. proyecto contribuirá a mejorar el bienestar de; más 
de 300 mil habitantes de,, las zonas norteñas del Perú. En las. obras estarán 
ocupados 4 mil obreros y técnicos, en la zona de riego trabajarán más de 36 
mil campesinos. 

La,construcción de la primera etapa del complejo, según la evaluación 
de los expertos, duraría entre 8 y 9 años. 

En 1975 comenzaron estudios para todas las obras de la primera etapa 
del complejo. En estos estudios tomaron parte 120 especialistas soviéticos 
y fue suministrada por la Unión. Soviética, una. cantidad considerable de equipos. 
En 1978 se dió término a la primera parte 4e.l estudio definitivo que es la 
Factibilidad.Técnica y Económica de las obras energéticas y de irrigación del 

/Complejo, En 



- 99 - ' 

Complejo. En el.último tiempo la parte peruana afronta algunas dificultades 
con el financiamiento de los estudios lo que detiene de cierto modo el 
desarrollo del. estudio definitivo er} su totalidad, asi como la determinación 
de las fechas de construcción de las. obras principales del Complejo de Olmos, 

De acuerdo con el protocolo del 14 de junio de 1972 fueron cumplidos 
los trabajos de evaluación del potencial hidroenergético del Río Marañón. 
En el informe entregado a la jarte peruana en 1973 se contienen conclusiones 
que el potencial energético y las condiciones hidrotécnicas permiten construir 
hasta 20 centrales hidroeléctricas - con vina potencia total de 12 millones de ki 
incluyendo tres centrales hidroeléctricas en el Bajo Marañón: Rentema con 
potencia de 1.5 millones de kW, Escurrebracha de 1.8 millones de kW y 
Manseriche de 4.5 millones de kW. Corno obra de primera importancia fue 
indicada la central hidroeléctrica de Rentema. Según cálculos, la construc-
ción de esta central en los años 80 permitiría, cubrir las necesidades ener-
géticas de las zonas norte y centro del Perú, aproximadamente basta el año 

En 1975 se firmó el contrato para la cooperación en el desarrollo 
del estudio de factibilidad técnica y económica de la Central Hidroeléctrica de 
Rentema. En la ejecución de estos trabajos en el Perú en los años 1976 a 1977 
tomó parte un grupo de expertos soviéticos. . . 

En 1974 los especialistas soviéticos y peruanos hicieron la evaluación 
de los recursos hidroenergéticos de la Selva Peruana - Ríos Huallaga y el 
Alto Ucayali (afluentes del Río Marañón). Según la evaluación, el potencial 
hidroenergético. de la cuenca de estos rios equivale a 5.5 millones de kW. 
En el informe entregado en. marzo de 1975 se entregan recomendaciones sobre 
las alternativas óptimas para la construcción de las centrales hidroeléctricas 
en esta zona y de las líneas eléctricas de alta y superalta tensión. 

En conformidad con los programas del gobierno peruano de desarrollar 
la siderurgia, las organizaciones soviéticas en 1974 estudiaron la factibi-
lidad técnica y económica de una planta siderúrgica con capacidad de producción 
de 2 millones de toneladas de acero al año (con una ampliación posterior 
hasta 4 millones de toneladas de acero al año) en la zona de Nasca. 

El desarrollo alcanzado en la cooperación entre la Unión Soviética y 
el Perú en el sector pesquero se reflejó en. febrero de 1971. al ser firmado 
el convenio sobre cooperación en el desarrollo pesquero del Perú, el cual 
incluyó la asistencia en el diseño y construcción de las obras del Complejo 

/Pesquero de 
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Pesquero de Paita., para -eldual fueron desarrollados diseños y suministrados 
equipos jara el frigorífico y también plantas elecirógenas diesel, cuyo , 
montaje está actualmente terminando;. Eñ el péríódo 1972 a 1973, especialistas 
soviéticos y peruanos realizaron ¿n el buqué de investigaciones científicas 
un estudio integral de los recursos pesqueros del Pacífico cerca de la costa 
peruana, que permitió elaborar recomendaciones para él desarrollo racional 
de la pèsca. Se realizaron también investigaciones hidrográficas con las 
aguas' litorales del Perú con participación de especialistas peruanos en. la 
ra ve oceanogràfica "Akadémik' Kifttchatòv» con el fin-de desarrollar el módulo • 
de la productividad biológica del mar en esta zona; 

La parte soviética expresó su disposición a cooperar con Perú en la 
construcción y equipamiento de 8 centros de estudio para la pesquería, pero 
la jarte peruana aplazó por un tiempo la creación de estos centros. 

A la parte peruana le fueron entregadas también ofertas técnicas para 
la participación eri la construcción de las plantas petroquímicas del Complejo 
de Bayovar: refinería, planta de fertilizantes, planta de ácido sulfúrico, 
planta de caucho 3iritético> planta de PVC, planta de caprolaCtama y otras. 

Durante la estadía en Moscú, en mayo de 1975, de la delegación 
económico-comercial del Perú, se analizó la posibilidad de una cooperación 
en la organización de la producción de alamina a partir de nefelinas en el 
departamento -de Ca jamarca. Las organizaciones soviéticas expresaron su dis-
posición de realizar pruebas de esta materia prima con el fin de determinar 
la posibilidad de-su uso industrial. 

Se están estudiando también las posibilidades de cooperación en la meta-
lurgia no ferrosa, incluyendo 3a transferencia-dé'la tecnología. 

La cooperación cientifico-técnicá entre la Unión Soviética y el Perú 
se desarrolla en base al convenio básico entre la cooperación científico-
técnica del 11 de noviembre de 1976. Se está estudiando la posibilidad de una 
cooperación concreta en el estudio de los recursos minerales del Perú yen 
otros sectores, y sé lleva-a cabo el intercambio dé expertos. 

Eri general, la cooperación económico-comercial de la Unión Soviética y 
Perú en 3a década transcurrida tuvo un desarrolló importante. Los convenios 
existentes entre los dos países definen perspectivas reales de una coopera-
ción a futuro tanto en el desarrollo del intercambio comercial a largo plazo, 
como tambiénen la construcción de obras importantes para él desarrollo 
económico del' Perú; 

: - /ll. Uruguay 
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11. Uruguay 

Los primeros contactos comerciales .entre la Unión Soviética y Uruguay 
se hicieron en los años veinte. Después de establecer en 1926 relaciones 
diplomáticas hubo un desarrollo considerable del intercambio comercial al 
que en gran medida contribuyeron actividade¡s de la sociedad mixta "Yushamtorg". 

Entre los suministros soviéticos ocuparon un lugar destacado tanto 
el petróleo que se entregaba para la primera refinería de petróleo, así como 
las maquinarias y equipos, carbón y madera. La Unión Soviética compraba a 
Uruguay cueros, lana y ganado en pie. El comercio se regía por los prin-
cipios de igualdad y mutua venta ja y en cierta medida contribuía a que 
Uruguay superara dificultades económicas originadas por la crisis económica de 
1929, cuando las exportaciones uruguayas disminuyeron considerablemente. 

Después que el Uruguay rompió las relaciones.diplomáticas con la 
Unión Soviética enl935> el valor del comercio se redujo al mínimo (0.3 
miUonjss de dólares en 1938). 

En 1943 las relaciones diplomáticas entre los dos países fueron 
restablecidas. En 1946 en Moscú tuvieron lugar las conversaciones uruguayo-
soviéticas que dieron como reultado la firma del Tratado de paz, comercio y 
navegación. El Tratado contemplaba el: otorgamiento recíproco del principio 
de la nación más favorecida: y el establecimiento de la Representación -
Comercial de la Unión Soviética en Uruguay y.tenía que servir de base jurídica 
al desarrollo del comercio uruguayo-soviético, sin embargo el mismo no fue 
ratificado por Uruguay. . 

.. En agosto de 1956 la Unión Soviética y Uruguay firmaron el Tratado 
sobre comercio y navegación, convenios comerciales y de pagos, los cuales 
tampoco fueron ratificados por Uruguay. ' 

A pesar de esto, el comercio entre las dos naciones seguía desarrollán-
dose, y en.1958 su intercambio alcanzó a 30.3 millones de dólares, es decir 
al nivel más alto' en toda la historia del comercio uruguayo-soviético. La 
participación de la Unión Soviética en las exportaciones uruguayas1 fue del 
12$j la Unión Soviética fue el mayor comprador de lana uruguaya. En 1961 el 
intercambio comercial con la Unión Soviética se redujo a 4.7 millones de 
dólares como resultado del programa de estabilización y de la negativa a 
utilizar el sistema de convenios bilaterales con los países socialistas por 
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recomendación del Fondo Monetario Internacional y en el transcurso de un 
decenio lo estaba en el nivel bajo reduciendo hasta 1.2 millones.de dólares 
en 1964. .• - -, ; ,, 

, Upa nueva etapa de ampliación de\,comercio entre la Unión Soviética y 
Uruguay fue la firma (en 1969 durante la visita a la Unión Soviética del 
Vice-Presidente de la Nación y el Presidente de la Asamblea General de la 
República Oriental de Uruguay Alberto Abdala) del convenio comercial y del 
conyenio sobre sministros de maquinaria y. equipos soviéticos, por valor.de 
20 millones de dólares pagaderos a ocho años plazo. 

Durante las conversaciones hubo-también intercambio de, opiniones sobre 
las posibilidades de cooperación en la pesca, mediante la entrega de barcos 
pesqueros soviéticos, diseño y. construcción de una,,¡planta pesquera, a?i,como 
en la construcción de las centrales.hidroeléctricas* ; Los- - convenios firmados 
en Moscú fueron ratificados por el parlamento uruguayo en septiembre de 1969. 
En 1972 el plazo de vigencia del convenio sobre los suministros de la ma-
quinaria y los-, equipos, fue prorrogado hasta, noviembre de 1975. 

A comienzos de los años setenta .se notó una activación ̂ el comercio 
uruguayo-soviético; en 1971 una delegación comercial uruguaya, presidida por 
el Ministro de Industria y Comercio, Julio, Maria Sanguinetti, visitó la Unión 
Soviética con el fin de estudiar las posibilidades de ampliar el intercambio. 
Durante las reuniones se estudiaron también los aspectos; de cooperación en 
la pesca y de la cooperación científico-técnica entre los dos países.. 

La Unión Soviética está suministrando a Uruguay maquinaria 1 y equipos, 
medios de transporte, .productos químicos, relojes, cámaras fotográficas. De 
Uruguay la Unión Soviética está importando vellón fino, cueros*. -Al incre-
mento del comercio uruguayo-soviético podría contribuir la nivelación del 
balance comercial entre lqs dos países, mediante el,aumento de las compras 
por el Uruguay de maquinaria y equipos soviéticos y otros productos; La 
cooperación económica, científica y técnica entre la Unión Soviética y Uruguay 
no logró desarrollarse. . . 

/Cuadro 17 
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Cuadró 17 
UNION SOVIETICA; COMERCIO CON URUGUAÏ 

(millones de dólares) 

Exportación Importación 

1958 5.6 24.8 
1959 9*3 15.1 
1960 1.3 1.3 
1961 " 0.6 4.1 
1962 0.2 15.3 
1963 0.2 5.2 
1964 0.2 . .1.0 
1965 0.4 3.0 
1966 0.6 9.2 
1967 0.4 3.7 
1968 0.7 1.6 
1969 0.9 1.0 
1970 0.9 1.1 
1971 1.0 1.6 
1972 1.4 3.0 
1973 1.1 7.2 
1974 1.1 32,6 
1975 1.4 19.4 
1976 1.7 ; 5.7 . 
1977 1.6 11.4 

/12. Venezuela 
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12. Venezuela 

La Unión Soviética consecuentemente se pronuncia por el desarrollo 
de la cooperación económico-comercial con Venezuela. Las posibilidades 
reales para ésta se abrieron en 1970, después de una interrupción de 18 
años cuando se restablecieron las relaciones diplomáticas entre los dos 
países. Pero ya antes de esa fecha hubo contactos venezolano-soviéticos, 
en el curso de los cuales se intentó desarrollar el comercio y establecer 
una cooperación amplia. 

En 1961 visitó la Unión Soviética el Ministro de Minería y Petróleo 
de Venezuela, quien analizó las posibilidades de cooperación y coordinación 
de las exportaciones de petróleo. En junio de 1968 durante la visita a 
la Unión Soviética de la délegación venezolana presidida por el Sub Secretario 
de Relaciones Exteriores, la parte soviética propuso concluir un convenio 

» ' 

comercial que previera el otorgamiento del régimen de la nación más favo-
recida y el establecimiento de representaciones comerciales en cada país. 

En junio de 1972 la Embajada de la Unión Soviética en Caracas envió 
al Ministerio de Relaciones Exteriores de Venezuela una proposición sobre 
el desarrollo de las relaciones económico-comerciales venezolano-soviéticas, 
en la cual se expresaba la disposición de la parte soviética de renovar las 
conversaciones sobre el desarrollo del comercio y la conclusión de un convenio 
comercial y de un convenio sobre la instalación de las representaciones co-
merciales. " 

Los aspectos referentes al desarrollo de las relaciones económico-
comerciales se discutieron en 1972 durante la visita a Moscú de la delegación 
parlamentaria de Venezuela, y en junio de 1973, durante la visita de la 
delegación del Soviet Supremo de la Unión Soviética a Venezuela. Las posi-
bilidades de suministros al mercado soviético de los productos de la industria 
petroquímica se analizaron durante la estadía en Moscú en 1973 de una dele-
gación comercial oficial de Venezuela. 

En agosto de 1974 durante las conversaciones con la parte venezolana 
presidida por el Sub Secretario de Relaciones Exteriores D. Rafael, hubo 
intercambio de opiniones sobre las perspectivas del desarrollo del comercio 
entre los dos países. A la delegación venezolana de nuevo le fue entregado 
un proyecto de convenio comercial. 

/Con el 
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/•Con el fin de estudiar el mercado venezolano y las posibilidades 
del comercio reciproco, una delegación de los exportadores soviéticos visitó 
Venezuela en 1975. En el mismo año se realizó también la visita a la Unión 
Soviética del Ministro de Relaciones Exteriores de Venezuela, durante la. 
cual las partes expresaron la intención de lograr el desarrollo de las 
relaciones mutuamente ventajosas, sobre la.base de los principios de respeto 
de la soberanía', de la no intervención en los asuntos internos y de equidad. 

El 18 de diciembre de 1975 fue firmado el Convenio General sobre 
cooperación cultural y científico-técnica, entre los dos países. El plazo de 
vigencia del convenio es de 5 años. 

En el convenio está previsto que las partes contribuirán al estable-
cimiento y desarrollo de los contactos científicos y técnicos, para lo cual 

• • , • r 

estimularán el intercambio entre las organizaciones de los dos países que 
están a cargo de la planificación y desarrollo dé la ciencia y técnica. Se 
ha creado una comisión mixta para estudiar proposiciones y elaborar mecidas 
dirigidas al desarrollo ulterior de las relaciones culturales, científicas 
y técnicas entre ambos países. 

En noviembre de 1976 se realizó la visita oficial a la Unión Soviética 
del Presidente de Venezuela, Carlos Andrés Pérez, Durante la visita fueron 
firmados el "Convenio General_sobre Cooperación Económica e Industrial", y 
otros documentos referentes a las relaciones económico-comerciales entre 
las dos naciones. En el comunicado venezolano-soviético conjunto se manifes-
taba: "Durante la visita, las partes han estudiado los aspectos de las 
relaciones bilaterales y se ha concluido que existen sectores para su amplia-
ción y.consolidación.» 

En esa oportunidad se firmó el convenio general sobre la cooperación 
económica e industrial que confirma el deseo de ambo3 gobiernos de ampliar 
la cooperación en estos sectores. Las partes acordaron iniciar a la brevedad 
conversaciones con el fin de estudiar las posibilidades de concluir un 
convenio comercial y analizar otros aspectos de la cooperación económico-
comercial. 

En este Convenio General se reflejó la intención de los dos gobiernos 
de desarrollar la cooperación económica e industrial, en particular en el 
sector del petróleo y gas; minero, incluyendo la geología, la energía eléc-
trica, la pesquería y otros en los cuales la cooperación fuera conveniente. 

/Las partes 
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Las partesíéxpresaron interés en,mejorar la información reciproca de 
los planes de desarrollo a largo plazo ,de ambos países. 

En el convenio- se dice que la cooperación, entre,otros aspectos:, . 
puede abarcar: ; * . 

- desarrollo de estudios preliminares, estudios.de factibilidad 
técnico-económicos y.proyectoá;.. 

- desarrolló defprocesos tecnológicos, documentación técnica y, 
suministro de equipos industriales; 1 ; -i . i -

- transferencia de tecnología, intercambió de datos y documentación 
técnica; . • 

- capacitación de técnicos y especialistas venezolanos. 
Está previsto también que para la realización del convenio podrán-

crearse, previo acuerdo de las partes, grupos mixtos de trabajo, los.cuales 
estudiarán proposiciones de las partes con el fin de-entregar recomendaciones 
a sus gobiernos. Los representantes de las partes, por mutuo acuerdo podrán 
reunirse para estudiar la ¡marcha de. la cooperación. " .. 

En el convenio se subraya que las partes contribuirán a desarrollar 
la iniciativa dirigida: a lograr acuerdos y concluir contratos entre las 
organizaciones de los dos ¡ países". Se logró el acuerdo para instalar , las 
oficinas de representantes comerciales adjuntas a las embajadas de cada país. 

El plazo de vigencia del convenio es de.tres años (hasta el 26 de 
noviembre de 1979), siendo prorrogable en el futuro automáticamente por 
períodos de.un año, si alguna de las partes anticipadamente no lo denuncia. 

El comercio entre la Unión Soviética y Venezuela todavía.no ha obtenido 
un desarrollo correspondiente, lo que puede verse en el siguiente cuadro. 

Cuadro 18 
\ UNION SOVIETICA: 'COMERCIO CON VENEZUELA 

(millones de dólares) 

1971 1972 1973 1974 1975 1976 1977 
Exportaciones 0-03 , 0.8 . 0.3 0.3 . 0.4 3.7 
Importaciones - ,, ,,5.6 0,8 

. . . . 
- . -
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Las primeras transacciones. comerciales comenzaron a partir de 1971. 
En el periodo de 1971 a 1975.1a Unión Soviética suministró a Venezuela relojes 
y mecanismos de relojes (por el monto de 410 000 dólares),en 1973 una partida 
grande de hierro colado (13.5 mil toneladas por el monto de 694 000 dólares). 
De Venezuela fueron importadas 34 mil toneladas, de azúcar (4.96 millones de 
dólares) en 1972 y 3.5 mil toneladas de tubos de acero para la industria del 
petróleo, fabricados en la planta siderúrgica del sector público en Matanzas. 

En los años 1976 y 1977 el valor del comercio venezolano-soviético •"I; •. 
sigue siendo bajo. En 1976 a Venezuela fueron vendidos relojes (por 151 000 
dólares), y algunos otros productos. En 1977 fueron suministradas máquinas 
herramientas, lanchas para pesca, asi como relojes y otros productos. 

Desde hace varios años que las organizaciones soviéticas y venezolanas 
vienen estudiando la posibilidad de adquirir petróleo venezolano para suminis-
trar a Cuba, en la forma de transacción de cambio. Durante la visita a la 
Unión Soviética del Presidente de Venezuela, Carlos Andrés Pérez, en noviembre 
de 1976, fueron firmadas las "Bases de mutuo entendimiento en la esfera de 
cooperación en los suministros de petróleo". 

Con el fin de estudiar campos concretos de cooperación económica e 
industrial, en los años 1975-1977 hubo una serie de encuentros entre los 
especialistas soviéticos y venezolanos. Los especialistas soviéticos en 
energía, petróleo, geología, pesca, organización de la educación, visitaron 
Venezuela. A su vez el Ministro de Minas e Hidrocarburos de Venezuela con 
un grupo de expertos y los representantes dé la Corporación de Fomento de 
Venezuela, la Corporación Energética "Cadafe" y la Empresa de Electricidad 
"Edelca", visitaron la Unión Soviética, El intercambio de especialistas e 
información durante las visitas en cierta medida permitió conocer las posi-
bilidades de la cooperación económica. Sin embargo, hasta el ¿omento ho se 
trazaron medidas prácticas de esta cooperación. v 

Los problemas principales del desarrollo "de las relaciones económicas 
entre la Unión Soviética y Venezuela son: 

- falta de una base contractual en el comercioj 
- volumen comercial insuficiente y diversificación limitadaj 
- medidas prácticas son insuficientes para la realización de los con-

venios existentes sobre la cooperación económica, industrial y científico-
técnica. 

/Las relaciones 
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las-relaciones económico-comerciales venezolano-soviéticas tienen 
todavía un carácter relativamente limitado. las perspectivas del desarrollo 
del comercio recíproco en mucho dependerán de la creación de una base con-• . • 'i" •. - , 5 v 
tractual pertinente, la firma de un convenio comercial que está negociándose 
desde hace varios años, así como de o£ros documentos, los cuales, de confor-
midad con la experiencia contractual existente con los países de América 
Latina, sirven para regular las relaciones comerciales y fomentar la amplia-
ción del comercio mutuamente ventajoso. ..->,• 

La cooperación económica, industrial y científico-técnica está 
destinada a jugar un papel esencial en el fortalecimiento de las relaciones 
entre los dos países. Los contactos entre las organizaciones soviéticas y 
venezolanas y los especialistas en el período 1976-1977 permitieron revelar 
un interés conjunto y las perspectivas de la cooperación que ha creado la 
base para llegar a acuerdos prácticos en diferentes sectores. 

IV. PROBLEMAS Y PERSPECTIVAS DE, LA COOPERACION ECONOMICO-COMERCIAL 
ENTRE LA UNION SOVIETICA Y LOS PAISES DE AMERICA LATINA 

-v -J . ' . • ' : . ) ; ... ' 
La experiencia de los últimos años demuestra.que las relaciones eco-

nómicas y Comerciales con América Latina obtuvieron vina evolución bastante 
positiva y-tienen perspectivas no menos favorables.. Sin.embargo no. se puede 
omitir que en el camino hacia la ampliación de la cooperación comercial, • 
económica, científico-técnica, mutuamente ventajosa, hay todavía muchos 
obstáculos; problemas no resueltos, dificultades. Los obstáculos para el 
desarrollo-de relaciones equitativas y de, provecho mutuo tienen tanto, carácter 
económico, como también político. No'.se ha puesto fin a las prácticas de-
discriminación con respecto a los productos y las organizaciones soviéticas 
de comercio exterior y todavía se crean dificultades artificiales. . 

' .Algunos países latinoamericanos aún siguen siendo renuentes en cuanto 
a ofrecer a la Unión Soviética las condiciones no menos favorables que las 
ofrecidas por los mismos a ,los países desarrollados de economía de mercado. 
Otros países siguen considerando al comercio con la Unión Soviética como 
algo c o y u n t u r a ! , e s decir, acuden, ai-mercado soviético 'solamente cuando hace 
fa^ta encontrar una salida adicional para loa productos difícilmente . exporta-
bles. . - •.•?':< 

/El problema 



- 109 

El problema principal en el comercio de 1a Unión Soviética con los 
países de América Latina se está reflejando en el desequilibrio del balance 
comercial. Como se ha comentado ya, dicljo balance viene siendo superavitario 
para , los países latinoamericanos y deficitario para la Unión Soviética en 
magnitudes muy considerables en los tSltimos años, cuando las importaciones 
soviéticas desde los países de América, Latina superaron entre 3 y 6 veces 
a las exportaciones. 

El otro problema radica en una nomenclatura de mercancías relativa-
mente limitada del intercambio comercial. En los últimos años hubo un avance 
en cuanto a diversificación y ampliación, sin embargo, el número de productos 
todavía no corresponde ni a las posibilidades existentes, ni a las necesida-
des de diversificar el comercio,, sobre todo de productos industriales. Esto 
se refiere tanto a las exportaciones soviéticas como a las latinoamericanas 
y, en este sentido, ésto representa un interés mutuo. 

Si se analiza la dinámica del desarrollo de las exportaciones de 
maquinarias y equipos soviéticos a los países de América Latina y las exporta-
ciones de estos países a la Unión Soviética de productos manufacturados, se 
hacen evidente muchas posibilidades no aprovechadas. Así, en el período 1971 
a 1976 26/ las exportaciones de la Unión Soviética ..de maquinarias y equipos 
fueron de 172.6 millones de dólares o sea el 29.7$de las exportaciones 
totales a los países de la región* 

Los volúmenes limitados de las exportaciones de maquinarias ; y equipos 
soviéticos, la entrada.de dinero por la venta.de los cuales según.convenios 
existentes en gran medida debe usarse para la compra, a los países de América 
Latina de productos elaborados, en cierta medida hace frente a las importa-
ciones de este grupo de productos. Las compras soviéticas de los productos 
elaborados entre 1971 y 1976 fueron de 22 millones de dólares o menos del 1$ 
del valor total de las importaciones lo que indica que pueden ampliarse 
significativamente. , .. 

Aquí no se puede omitir un problema más que es la competitividad, en 
primer lugar de los productos industriales. El problema radica no solamente 
en los precios, sino también en la calidad, las posibilidades de garantizar 
las entregas oportunas de, los suministros a largo plazo. Este problema tiene 
gran importancia para ampliar las importaciones de la Unión Soviética desde 
los países latinoamericanos. En el último tiempo algunos países mejoraron 

w Se utilizó factor de conversión de 1976, según The Yearbook of Statistic 
N.U. . /considerablemente la 
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considerablemente la competitividad de sus productos. Algunos productos comen-
zaron a competir exitosamente con los productos similares de los países 
•industrializados. Como ejemplo puede servir la ampliación de las exportaciones 
de calzado brasileño a la Unión Soviética. En 1977 Brasil ocupó uno de los 
lucres principales entre los países de economía de mercado en la venta de 
esta mercancía a la Unión Soviética. 

Los adversarios del desarrollo del comercio latinoamericano-soviético 
tratan de probar que las maquinarias y los equipos soviéticos son de calidad 
no bastante alta, no se garantizan con las piezas de repuesto y el manteni-
miento técnico. El incremento de estos productos en las exportaciones a los 
países de América Latina, la experiencia de la cooperación en la construcción 
de grandes obraá industriales, la exportación de las-máquinas y equipos sovié-
ticos a los países industrializados, por si mismas rechazan-tales afirmaciones. 
A pesar de esto, las organizaciones soviéticas'de comercio exterior prestan 
una gran atención a la elevación de las características cualitativas y la com-
petitividad de los equipos soviéticos en los mercados de los países latino-
americanos, del nivel- de feu mantenimiento técnico. Hay que notar también el 
hecho que en la mayoría de los países de América Latina los equipos soviéticos, 
incluyendo equipos para plantas completas, se venden en condiciones ventajosas 
de crédito. También vale -notar que la Unión Soviética vénde la maquinaria a 
Francia, EFA, Italia, Inglaterra y a muchos otros- palsés. ' 

Hay también problema de la ampliación y el fortalecimiento de los 
contactos entre las organizaciones soviéticas de comercio exterior y las 
empresas públicas y privadas latinoamericanasj lo que impide relaciones 
de carácter más fructífero. Aunque en los últimos años se logró un deter-
minado progreso, los círculos de negocio de América Latina y las organizaciones 
soviéticas tendrían que hacer mucho más esfuerzos para que estos contactos 
contribuyeran a ampliar el comercio reciproco. • 

Atribuyendo una gran importancia a los contactos de negocio, al inter-
cambio recíproco de la información en los aspectos económióo-comerciales, al 
mismo tiempo hay que subrayar que el papel decisivo en el desarrollo ulterior 
del comercio, de la cooperación económica y científico—técnica pértenece 
a> los organismos del Estado. La experiencia del desarrollo én los últimos 
años de las relaciones económicas de la Unión Soviética con los países 

/desarrollados de 



desarrollados de economía de mercado con industria desarrollada en las 
condiciones de la distención demuestra que al logro de los resultados po-
sitivos en este caso, junto con la actividad, constancia, operatividad y 
muchas veces con el ingenio de los circuios de negocio de estos países, su 
sensatez, en cierto grado contribuía la actividad práctica de los organismos 
correspondientes de la administración pública, su participación en la 
realización de los convenios intergubernamentales existentes, en el trabajo 
de las comisiones mixtas, etc. 

En esta relación hay que recalcar la necesidad real de llenar con 
el contenido concreto los convenios intergubernamentales existentes sobre 
la cooperación económica, comercial, científica y técnica, pasar a la coope-
ración concreta en las obras y los proyectos determinados que son de interés 
conjunto, aprovechando las posibilidades existentes tanto para la ampliación 
como también para el comercio recíproco equilibrado y la elevación de sus 
características cualitativas con el fin de desarrollar más las relaciones 
económicas entre la Unión Soviética y la América Latina. 

En este sentido mucho podrán hacer las comisiones mixtas, la activa-
ción de la gestión, de las cuales, como parece, es también uno de los problemas 
actuales del desarrollo y el perfeccionamiento de la cooperación económico-
comercial y científico-técnica. 

/ANEXO ESTADISTICO 
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UNION SOVIETICA: COMERCIO COW LOS PAISES EE AMERICA LATINA, 1960-1976 

(rallones de dólares fob) 

Total 
Exportación 
Importación 

Inclusives 
Argentina 
Exportación 
Importación 

Bolivia 
Exportación 
Importación 

Brasil 
Exportación 
Importación 

Colombia 
Exportación 
Importación 

Costa Rica 
Exportación 
Importación 

Cuba 
Exportación 
Importación 

Chile 
Exportación 
Importación 

Ecuador 
Exportación 
Importación • 

México 
Exportación 
Importación 

Perú __ 
Exportación 
Importación 

Uruguay 
Exportación 
.. Importación 

197%/ 

2 030,2 
3 314.5 

11.8 
312.5 

5.8 
17.0 

105.5 
633.5 

2.4 
4.6 

0.8 
3.0 

1 872.7 
2 103.7 

0.5 
10.3 

9.6 
15.4 

19.3 
25.1 

1.8 
5.7 

1975 

1 780.8 
3 022.3 

14.8 
407.2 

4.2 
13.3 

129.3 
419.8 

2.6 
9.8 

0.7 

1 581.7 
2 287.3 

0.8 
17.9 

6.1 
2.4 

39.2 
125.1 

1.4 
19.4 

1974 

1 367.4 
1 337.6 

7.9 
173.8 

5.4 
15.1 

118.9 
148„0 

1.3 
5.7 

0.8 
2.1 

1 223.8 
946.5 

0.7 
5.8 

1.5 
1.7 

6.1 
6.2 

1973 

980.5 
922.2 

6.1 
97.9 

5o4 
16.5 

12.7 
158.0 

1.1 
12.6 

0.3 
6.9 

925.1 
583.9 

21.8 
17.1 

0.3 
0.9 

0.7 
0.1 

1972 

774.8 
388.5 

2.2 
27.6 

1.0 
3.0 

8.6 
79.4 

3.3 
1.4 

0.0 
3.4 

743.3 
247.9 

13.9 8.8 
0.1 2.8 
0.7 
9.4 

6.0 ! 0.2 
20.9 2.2 

! 
1.1 ¡ 1.1 
32.6 

1.4 
j 7.2 2.6 

1971 

683.4 
434.8 

2.1 
33.8 

0.0 
10.0 

2.2 
46.3 

1.2 
4.8 

• 2.4 

668.9 
321.0 

7.7 
0.9 

0.0 
3.7 

0.3 
10.2 

0.0 
0.2 

1.0 
1.4 

1970 1969 

653.2 
594.5 

1.9 
31.3 

0.0 
3.4 

2.7 
23.1 

1.7 
10.4 

6.9 

644.4 
516.7 

0.6 
0.3 

0.1 
0.8 

0.8 
0.3 

0.1 
0.2 

0=9 
1.1 

649.0 
336.0 

6.8 
25.5 

12.1 
48.8 

2.5 
4.2 

5.2 

624.0 
231.7 

0.2 
0.1 

0.2 
13.9 

0.9 
5.5 

1.4 

0.9 
1.0 

1968 

646.8 
360.2 

3.2 
28.7 

0.0 

13.8 
27.9 

2.1 
3.4 

" 624.2 
277.8 

0.1 
0.0 

0.0 
12.4 

2.7 
8.4 

0.0 
0.0 

0.7 
1.5 

1967 

582.6 
444.7 

4.8 
23.1 

0.0 

12.0 
34.7 

1.5 
0.8 
0.0 

563.0 
372.8 

0.1 
0.2 

0.2 

0.8 
9.2 

0.0 

1966 

517.5 
445.9 

7.4 
107.3 

0.0 

27.7 
30.5 

1.1 
2.3 

0.0 

479.9 
285.9 

0.1 
0.2 

0.7 
10.3 

0.0 

1965 

0=4 | 0.6 
3.7 9.2 

424.9 
450.9 

20.3 
72.0 

0.0 

27.7 
32.8 

0.3 
0.4 

0.0 

375.4 
342.2 

0.2 
0.1 

0.8 
0.3 

0.1 

0.4 

1964 

396.8 
548.2 

4.4 
19.9 

0.0 

24.0 
37.1 

0.0 
0.0 

367.9 
288.0 

0.0 
0.1 

0.3 
2.1 
0 .0 
0.0 

0.2 

1963 

3.0 I 1.0 

430.4 
242.0 

0.9 
18.4 

0.0 

29.4 
43.4 

0.2 
0.0 

399.8 
164.4 

0.0 
1.9 

0.0 
0.1 

0.1 
8.2 

0=0 
0.2 

0.2 
5.2 

1962 

405.2 
309.0 

8.6 
9.8 

0.0 

30.1 
35.8 

0.0 
0.0 

36608 
234.0 

0.0 
1.0 

0.0 

0.1 
7.3 

0.0 
5.8 

0.2 
15.3 

1961 

316.5 
363.9 

16.5 
19.9 

0.0 

18.3 
24.0 

0.0 
0.8 

0.0 

287.0 
311.9 

0.0 
0.4 

0=0 

0=1 
0.3 

2=4 

0=6 
4.1 

a/ United Nations.Yearbook of International Statistics. 1975= ta conversión de rublos a dólares fue realizada según el coeficiente de 1975. 



ONION SOVIETICAS EXPORTACIONES HACIA ARGENTINA, 1950-1976 

(Miles de dólares) 

Denominación 
1976a/ 1< 

Can- j 
tidad 

?75 1974 1973 1972 1971 1970 1 9 6 9 

Denominación Can-
tidad, Valor 

1< 
Can- j 
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

Total (millones de dólares) _ 11.8 
^ j 

-

1 
14.8 _ 7.9 _ 6.1 2.2 2.1 1.9 6.8 

Inclusive» 1 

Máquinas, equipos y medios de 
8 156.0-

1 

! transporte - 8 156.0- L1 159.0 1 931.0 - 3 368.0 - 458.0 - 374.0 - 268.0 - 439.0 
Máquinas herramientas para -

trabajar metales (unidades) - - _ i - - - - - - - 2.0 24.0 - -

Aparatos de bombeo (unidades) 173.0 2 867.0 100.0; 1 711.0 - • - - - - - - - , - - -

Equipos de ttínques - 1 089.0 - i 3 822-0 - 163.0 - • - - - - - - - - -

Grúas, incluso grúa automotriz • • i 

(unidades) 24.0 1 254.Ô 25.0; 1 511.0 33.0 1 537.0 9.0 416.0 - . — - 13.0 
Piezas de repuesto para • 

401.0 grúas - - - - 1 - 401.0 - - - - - - -

Equipos para la industria 
alimentaria - - - - - - - - • - - 71.0 = = = 

Cojinetes de antifricción 
(miles de unidades) o © o 83.0 e « « 349.0 71,6 73.0 L 063.0 501.Ô - 353.0 177.0 340.0 152.0 719.0 2 6 9 . O 

Camiones (unidades) - - 158« Ò 2 249.0 - - - - - - - - . - - • - -

Accesorios y piezas de repuestos í 
i para camiones, equipo de garaje, 

985-0 45.0 
.i 

incluso motores - 985-0 
- • 18.0 - 45.0 - 29.0 - 1 7.0 - 22.0 - 30.0 - • 9 . 0 

Gas licuada (miles de.toneladas) — 
• 

• - - - - - 4.3 78.0 4.3 78.0 - -

Asbesto seleccionado (miles de. 
(toneladas) - - - - - - - 566.0 77.0 917.0 127.0 993.0 123.0 410.0 45.0 
Arrabio (nales de toneladas) - - 8.0Í i 477.0 12.4 1 6 0 8 . 0 17.0 1 088.0 10.4 492.O 11.7 720.0 1Q,0 658.0 34.6 1 237.0 
Aluminio (railes de toneladas) - - ' - - .• - - » • - — 0.5 24? ¿0 - - -

Bicromato de sodio (miles de • » 

toneladas) 5.7 3 169.0 . 2.8 1 792.0 6.3 3 446.0 4.7 1 486.0 3.9 jl 037.0 1.9 ; 472.0 1.7 398.0 2.0 381.0 
Cemento (miles de toneladas) - , - - - . - ' ' - - S •.: w . - i. • 10.0 88.0 
Trigo (miles de toneladas) - -

i " " 
- - - - i - _ - 81.8 4 4 9 7 . O 

Medicamentos - .. I65o0 118.0. 1.9 - 65.0 i 
} 

- - -, _ _ -

Bienes de consumo durable no I 

i 

alimenticios - 194.0 - 50.0 8.7 - 26.0 1 14.0 33.0 '' w 25.0 85.0 
Cámaras fotográficas 1 

1 
» , 

(miles de unidades) - - - « 
Ì 

_ t 
Î - = 11.1 51.0 

Libros, publicaciones j 163.0 - 21.0 •r - . . 3.0 . - . 14.0 [ 
- ! 

' 
4.0 4.0 - 11.0 - 10.0 

Películas I 
1 

21,0 - 12.0 - 20.0 - 'll.O 
. i 

10.0 27.0 1 1 . 0 - 12.0 



UNION SOVIETICA» EXPORTACIONES HACIA ARGENTINA ... (continuación) 

1968 1967 1966 1965 1964 1963 1962 1961 I960 

Denominación Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad 

Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor 

total (millones de dólares) 3=2 - 4.8 - 7.4 - 20.3 - 4.4 - 0.9 - 8.0 - 10.5 - 14.0 

Máquinas, equipos, medios de 
transporte _ 528.0 - 1 579.0 - 1 879.0 - 205.0 - 191.0 - 49.0 - 5 433.0 - 8 281.0 - 12 120.0 

máquinas herramientas para 
trabajar metales (unidades) - - - - - - - - - - - - 24.0 257.0 

19.0 
21.0 165.0 

94.0 
13.0 150.0 

123=0 Equipos de forja y prensa - - - - - - — m — • 

257.0 
19.0 

165.0 
94.0 

150.0 
123=0 

Equipos energéticos y electro-
técnicos - - - 6 - 29 - 1 - - - - - 300.0 - 115=0 794.0 

Centrales eléctricas móviles 
(coaplet., 143.0 131.0 - 45.0 105.0 Centrales eléctricas móviles 
(coaplet., 

KW 1 032=0 1 350.Q KW 
138.0 _ 114.0 115.0 Squipos de soldar — — a» 138.0 114.0 115.0 

ftáquinas, equipos e instalación de 
perforación de los pozos y pros-
pección 
Aparatos de perforación (unidades) 

_ 11.0 179=0 _ 150.0 — 9.0 - - - - - 4 844.0 - 6 313.0 - 7 197.0 perforación de los pozos y pros-
pección 
Aparatos de perforación (unidades) _ - - - - - - - - - - - 11.0 305=0 16.0 143.0 27.0 820.0 

Aparatos de bombeó (unidades) _ _ - - - - - - - - - - 281.0 2 940=0 197.0 2 149.0 113.0 1 169.0 
2 200.0' 684.0 Bombas de profundidad (unidades) - - - - - - - - - - - 500.0 563.0 2 000.0 633.0 
113.0 1 169.0 

2 200.0' 684.0 

3rúas incluso grúas automotrices 
(unidades) 5=0 211.0 11.0 493=0 eoo 804=0 SOS 8.0 - - - - 3.0 168.0 8.0 380.0 36.C 1 063.0 

Excavadoras y equipos de construc-
* * ™ 287.0 218.0 957.0 ción de carretera — • 

287.0 218.0 957.0 

5xcavadoras (unidades) 
•Sotoni velado ras (unidades) 
Julldozers (unidades) 
Drayllers (unidades) 

-

-
-

- - - - - - -

-
4=0 

1.0 
2.0 

94=0 

17.0 
37.0 

3.0 
6.0 

1.0 

100.0 
75.0 

17.0 

22.0 277.0 
56.0 501.0 
4«cj 6 0 . 0 

Cojinetes de antifricción 
(miles de unidades) 347=0 165.0 128.0 62=0 95.0 48=0 255.0 133.0 213.0 139.0 23.0 25.0 152=0 78.0 218.0 173.0 58.Q 54.0 
Camiones (unidades) 
Hutobuses (unidades) 

- 54.0 719=0 30.0 401=0 — 
- ' - -

74-0 
20.0 

218.0 
202.0 

8.0i 101.0 
44.0) 451=0 

74.0 568.0 
2&.Q 289.0 

fcceesorios y piezas de repuestos 
i para automóviles, incluso motores 98,0 70=0 _ 328.0 - 54.0 37.0 23.0 - • SO 50.0 - 264.0 
Petróleo crudo (miles de toneladas) - - 99.1 1 508.0 - - 402.8 3 862.0 - - - * * — — 

Combustible diesel (miles de toneladas) - - - 241.9'3 649=0 54?.lj 8 568=0 69.2 1 138.0 : m — — • 

Gas licuado (miles de toneladas) 18=7 555.0 11.1 213.0 - -
• 

- - - - — — """ 

¡Arrabio (miles de toneladas) 
[Aluminio (miles de toneladas) 

70=2 2 305.0 39.1 1 413=0 45.7 1 647.0 102=7 3 9S4.0 - - - - 6=0 281.0 12.0 510.0 23.9 1 019*0 ¡Arrabio (miles de toneladas) 
[Aluminio (miles de toneladas) - - • - - - - 0=8 398.0 3.3 1 feoe.o 1.0 480.0 0=5 216 oO — — • • 

Boda de calcio (miles de toneladas) - - - - - - 3=4 73.0 - - - - — m 

Bicromato de sodio (toneladas) - - 240»0 48.0 190.0 57.0 103.0 20.0 60.0 13.0 — - m — - m 



UNION SOVIETIC As EXPORTACIONES HACIA ARGENTINA . .o (conclusión) 

Denominación 
1968 1967 

Can-
tidad Valor Can-

tidad u Valor 

1966 
Can-
tidad Valor 

1965 1964 
Can- i i Can-
... . Valor tidad tidad 

Valor 

1963 
Can-
tidad Valor 

1962 
Can-
tidad Velor 

1961 
Can-
tidad Valor 

I960 
Can-
tidad Valor 

Papel gaceta yiiles de toneladas) 
Pieles y pieles en crudo 
Artículos de éiltura y domésticos 
Cámaras fotográficas (miles de 
unidades) 
Libros, publicaciones 
Filatelia j 
Películas 

I 
- • 58.0) 1 

1 s 
7.8 , 28.0j 
- ' 5.0[ 

! 

- I 24.0! 

0.1 

18.0 

1.0 
3.0 

13.0 

0.5 

2.1 

61.0 
163.0 
52.0 

10.0 
7.0 

1.0 

2.4 

1.8 

281.0 
33.0 
37.0 

9.0 
4.0 
1.0 

22.0 

0.5 54.0 
98.0 
31.0 

4.0 
4.0 

18.0 

2.7 299.0 
9.0 
41.0 

3.0 
4.0 
30.0 

1.0 ía.o 

37.0 

3.0 

28.0 

31.0 

6.0 
23.0 

2.0 250.0 

45.0 

«M 

1.0 

4 5 . 0 

CK 

1 

1 



UNION SOVIETICAS APORTACIONES DESDE ARGENTINA, 1960-1976 

(Miles de dólares fob) 

1976 a/ 1975 1974 1973 1972 1971 1970 1969 1968 
Denominación Can-

tidad 
Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad 
. ! Can-Valor ] . tidad Valor Can-

! tidad Valor Can-
tidad Valor 

Total (millones de dólares) 512.5 407.2! 173.8 97.9 27.6 
1 

313 
1 ¡i 1 
| 

25.5 2S.7 
Inclusive: j 

Tubos (toneladas) 5 310 5 431 3 773 6 642 929 358 8 586 3 117 - - - -

Extractos curtientes de origen : ! 

vegetal (toneladas) - - _ - - - . 7 000 1 311 L4 000 2 309 
Vellón fino (toneladas) 12 142 34 844 13 439 34 752 8 673 41 086 12 320 57 277 LO 006 12 310 9 982 13 461 7 828 L3 158 ; 4 279 6 630 6 500 LO 739 
Vellón semiordinario (toneladas) - - - - - - - _ _ - - - 80 90 2 125 2 441 1 900 1 803 
Vellón ordinario (toneladas) 765 1 328 2 849 4 859 2 763 7 771 2 693 7 190 847 1 235 1 605 1 355 2 825 2 747 200 197 1 400 954 
Hilados de seda artificial • -

(toneladas) - - - - - _ - - - - - - - 800 800 -

Hilados de lana (toneladas) 721 7 417 - 147 983 300 1 303 66 456 _ 
Cueros bovinos (miles de unidades} - - — . 100 1 299 99 851 923 7 433 705 5 567 1 476 LO 434 
Cueros curtidos para calzado -

(miles de dn2) 52 235 4 499 31 422 2 315 16 365 844 564 42 - . - _ -

Cueros semicurtidos (miles de 
dm2) 263 900 17 972 L59 200 8 770 249 200 14 327 164 900 10 583 30 200 4 480 - -

¡Agar agar (toneladas) - 50 549 20 94 40 243 40 122 59 170 10 .31 
Aceite de tung (toneladas) - - -

i 
- | 4 493 790 3 000 1 618 3 001 557 3 000 662 

Trigo (toneladas) 961 403 .70 059 B10 109 {143 537 206 161 26 6 9 7 : 
1 
1 

- -
-

Maíz (toneladas) 299 220 43 759 954 289 ¡154 816 769 ¡53 422 ! - 196 200 (12 098 165 000 8 002 30 100 1 612 
Azúcar crudo (toneladas) - - - ¡ 15 877 3 208 m - -

Carne helada (toneladas) 4 000 3 855 30 821 32 818 16 452 120 275 ] i - | - -

Aceite de linaza (toneladas) 23 388 12 941 9 008 5 964 - 13 — ¡20 000 3 602 30 400 5 481 30 300 6 283 
Vino de uva (decalitros) 1 229 100 1 550 414 400 543 - i - - -

Abrigos - - 457 -
1 J 

j 
- - -

Libros, publicaciones 32 -
i 

25 - 13! i 7 ! 
! 

- 8 10 _ 9 - 12 8 
Películas _ - * * 

_ i ! 
i 
1 

— - 28 — 22 
-

14 — — 



UMIOti SOVIETICA: IMPORTACIONES DESDE iRGENTINA ... (conclusión) 

Denominación 

¡Total (millones de dólares) 
¡Inclusives 
¡Extractos curtientes 
| de origen vegetal (toneladas) 
'Vellón fino (toneladas) , i 
(•Vellón semiordinario (toneladas) 
' [Vellón ordinario (toneladas) 
ijpieles y pieles en bruto 
! (toneladas) 
'¡Cueros bovinos (miles de unidades) 
¡STrigo (miles de toneladas) 
Maíz (miles de toneladas) 
Carne helada (toneladas) 
Aceite de linaza (miles de 
toneladas) 
Libros, publicaciones 
Películas 

'¡i. 

1967 
Can-
tidai Valor 

i 
23.1 

000 660 
900 3 552 
400 731 
200 1 093 

_ 819 
596 1.2 865 

21.3j 1 128 

9.5 1 593.0 
- I 14 

1966 
Can-
tidad 

5 900 
2 500 

21.1 

Valor 

107.3 

7 475 
4 034 

1 187 ¡12 243 
1 443.479 837.0 

3 740.0 
10 

1965 
Can-
tidad Valor 

72.0 

4 930 2 700 
2 700 

1 420 p. 249 
762.9Ìte 175.0 

i i 
43.3-j 8 933.0 
- ! 8 

1964 
Can-
tidad 

700 
4 401 ! 400 

502 
105.8 

1 300 

21.0 

Valor 

1963 

19.9 

1 720 
929 

3 617 
8 022 

4 433.0 
11 

Can-
tidad 

1 000 
400 
200 

1 603 
6.2 

Valor 

18.4 

142 
909 
518 

L2 243 
748 

20.01 4 060.0 
- 1 6 

1962 
Can-
_tidad Valor 

700 

964 

9.8 

1 275 

8 469 

6 
24 

1961 
Can-
tidad 

1 500 
400 

1 098 

24.6 

Valor 

I960 
Can-
tidad 

19.9 

3 009 
705 

9 753 

3 100 
2 200 
200 

6 340.0 ? 

4 

1 394 12 771 

10.0 

Valor 

21.7 

447 
4 443 
300 

J. 

2 565.0 
4 
8 

ja/ United Nations, Yearbook of International Trade Statistics, 1975. La conversión de rublos a dólares fue realizada según el coeficiente de 1975. 



UNION SOVIETICAS EXPORTACIONES HACIA BOLIVIA, 1970-1976 

(Miles de dólares) 

Denominación 
1976a/ 1975 1974 1973 1972 1971 1970 

Denominación Can- Valor tidad 
Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can- Valor tided 
Can-
tidad Valor Can- Valor tidad 

Can- Valor tidad 

So tal (millones de dólares) 5.8 - 4.2 5.4 _ 5.4 _ 1.0 0.0 0.0 
Inclusive: 
Háquinas, equipos y medios de 
transporte - 5 773 - 4 097 - 5 354 - 5 425 - - - -
Káquinas herramientas para 
trabajar metales (unidades) 11 254 16 148 - - 20 135 - - - -
Equipos energéticos - 14 - 236 - 601 - 1 268 - - - -

Equipos para la explotación de 
241 409 recursos dinerales - 309 - 177 - 241 - 409 - - - — 

Maquinaste carga para trabajo 
40 subterráneo (unidades) 40 227 30 175 20 90 24 140 66 338 - -

Equipos de trituración y de 
234 431 concentración - 234 - 431 - 1 177 - 1 i a - - - — 

Maquinaria para fundición de 
metales no ferrosos - 3 495 - 2 057 - 2 070 - -

Máquinas perforadoras para .• -

18 186 prospección geológicas - - - - - - 2 15 18 186 - -
Cabrias (unidades) •a - - - - - 77 180 - - - -

Excavadoras (unidades) - - - - - - 28 738 10 197 <• '-v - .V . 
Compresores (unidades) 58 315 9 414 37 513 14 236 - - «r — -

Locomotoras eléctricas para 
la minería (unidades) - - - 14 67 26 262 - - - -

Camiones (unidades) - 20 385 21 75 16 180 57 665 - - - -

Relojes de uso doméstico incluso 
necasisaos (miles de unidades) - - 33.5 37.0 33.1 34.0 - - 6.0 7.0 4.0 4.0 2.0 2.0 
Libros, publicaciones — 1 — — — - — - - 2 4 7 

a/ United Nations, Yearbook of International grade Statistics, 1975» La conversion de rublos a dólares fue realizada segftn el coeficiente de 1975. 



UNION SO VIE ICA» IMPORTACIONES DESDE BOLIVIA ... (conclusión) 

1976a/ 
Can-

Valor tidad 

1974 
Denominaciór I 

1975 
Can-

V a l o r txdad 
CaiK 
tidad Valor Can-

tidad 

197? 1972 

Valor Can- Valor tidad 

3.0 

Can-
tidad 

1971 1970 

Valor 

10.0 

Can-... . Valor tidad 

3.4 Total (millones de dólares) 
Inclusives j'i 
Concentrado jde zinc (toneladas) 
Concentrado ¡be estaño 
(toneladas! 
Metales no ferrosos y 
aleaciones (toneladas) 
Estaño (toneladas) 

17.0 13.3 

1 812 

1 786 

5 259 

11 590 

468 

1 740 

1 472 

11 830 

2 710 

722 

15.1 16.5 

14 959 1 888 

9 099 5 831 11 986 

5 938 601 2 610 

323 510 3 866 6 264 1 400 2 312 

661 2 485 1 682 3 680 302 1 077 

aj United Nations» Yearbook of International Trade Statistics< 1975. La conversión de rablos a dólares fue realizada según el coeficiente de 1975. 



UNION SOVIETICAt EXPORTACIOHES HACIA BRASIL, 1960-1976 
(Kiles de dólares) 

1976a/ 1975 1974 1973 1972 1971 1970 1969 
Denominación Can- Can- Valor Can- Valor Can- Valor Can- Valor Can- Valor Can- Valor Can- Valor Denominación Can- Valor Can- Valor tidad Valor Can- Valor Can- Valor Can- Valor tidad Valor tidad Valor tidad Valor tidad Valor tidad Valor tidad Valor tidad tidad tidad tidad 

Total (millones de dólares) _ 105.5 _ 129.3 - 118.9 _ 12.7 - 8.6 - 2o2 - 2.7 - 12.1 
Máquinas, equipos y medios 

8 634.0 7 947.0 2 906.0 1 890=0 de transporte - 3 627.0 - 4 823.0 - 8 634.0 - 7 947.0 - 2 906.0 - 1 380.0 - 1 278.0 - 1 890=0 
Máquinas herramientas para 

142.0 1 404.0 116.0 63.0 10Q„0 1 069.0 elaborar metales (unidades) 131.0 2 045.0 143.0 2 346.0 184.0 2 112.0 162.0 1 507.0 142.0 1 404.0 116.0 1 007.0 63.0 530.0 10Q„0 1 069.0 
Prensas para elaborar . 
metales (unidades) - - - - - - - - 2.0 292. 0 3.0 98.0 - - - - -

Hidro eléctrocentrales - - - 793.0 - 5 321.0 - 5 323.0 - - - - - - — -

Eguipos de laminación 30.0 141.0 (toneladas) - - - - - - - - 30.0 141.0 - - - - - -

Equipos #p ara la industria 
143.0 46.0 174.0 141.0 poligráíica - 15-0 _ 17.0 - 91.0 - 143.0 - 46.0 - 22 «0 - 174.0 - 141.0 

Aparatos y#equipos de 
16.0 2.0 149.0 15.0 laboratorio - 84.0 - - - 28.0 m 16.0 V ~ i 17 »O : - 2.0 - 149.0 - 15.0 

Cojinetes de pntifricción (miles de unidades) ... 1 366.0 ... 1 529.0 620.0 860.0 764.0 729»0 1 043.0 460.0 420.0 137.0 1 071.0 317.0 1 210.0 493.0 
Instrumentos - 7»0 - 65.0 - 26.0 - 20.0 - 27.0 - 39-0 - 60.0 - 59.0 
Petróleo y productos del 
petróleo (miles de tone- * 

ladas) 1 071.0 97 413.0 1 475.0 122 958.0 1 233.0 104 707.0 - - - - - - • - - 182.9. 2 512.0 
Cobre (toneladas) - - - - 61.0 ' 111.0 62.0 110.0 594.0 655.0 - ' - - - - -

Zinc (toneladas) - - - - 399.0 708.0 484.0 417.0 - - - , - . - - - -

Aluminio (miles de toneladas) - - - - 3.1 2 792.0 2.7 1 929.0 - - - - - - - - -

Productos químicos «od ... - - - 176.0 - 124,0 - 54.0 - 38.0 - 88.0 - 63.0 
Bicarbonato de sodio (miles 
de toneladas) - - - - 0.2 17.0 0.1 8.0 0.05 2.0 0.4 19.0 0.5 20.0 • • • 1.0 
Bicromato de sodio 
(toneladas) - - - - - - - - - — - - 150 »0 38.0 300.0 49.0 
Oxido de cromo (toneladas) - - - - 108.0 159.0 113-¿0 102.0 46.0 29.0 22.0 - 12.0 - - - -

Cemento (miles de toneladas) 11.0 255.0 31.0 1 009.0 22.0 608.0 50.0 722.0 54.0 475*0 65.0 592.0 91 »0 844.0 112.0 1 099.0 
Trigo (miles de toneladas) - - - - - - -> - - - - - - 102.8 5 655.0 
Arroz (miles de toneladas) - - . - - - - - . - 13.0 1 392.0 - - - - -

Aceite de girasol (miles de 
662 toneladas) - - . - - » - , - - - -- - - 3.5 662 

Medicamentos - 346.0 - 125.0 - 407.0 - 200.0 - 95.0 - 116.0 - 100.0 - 5.1 
Relojes de uso doméstico 
incluso los mécanisons * 

£miles de unidades) , 36.9 177.0 32.7 126.0 99.4 365.0 62.3 196.0 47.2 158.0 9.1 31.0 52.5 180.0 23.1 85.0 
Cañaras fotográficas 

32.7 
2 786=0 {unidades) . 593=0 4.0 500.0 4.0 460.0 4.0 250.0 5.0 _ _ 540.0 2.0 1 779.0 11.0 2 786=0 15.0 

Libros« publicaciones - 24.0 „ 28.0 - 2i .e - 54.0 - 53.0 - 38.0 - 35.0 - 1 1 . 0 
Películas 11.0 11.0 - a . t í 10.0 - 11.0 - 11.0 - - -



UNION SOVIETICA» E PORTACIONES HACIA BRASH ... (conclusión) 

Denominación 
1968 

Can-
tidad 

Valor 

1967 
Can- ¡ 
tidad 

Valor 
1966 

Can-
tidad 

Valor 
1965 

Can-
tidad 

Valor 
1964 

Can-
tidad 

Valor 
1963 

Can-
tidad 

4- 1 9 6 2 1961 

Valor! can- ! Valor 
tidad! 

Can-
tidad 

Valor 
I960 

Can-
tidad 

Valor 

Total (millones de dólares) 
Máquinas, equipos medios de 
transporte 
Máquinas herramientas para trabajar 
metales (unidades! 
Aparatos y equipos de laboratorio 
Cojinetes de antifi icción (miles 
de unidades) 
Instrumentos 
Petróleo y productes del petróleo 
(miles de tonelajes) 
Gasolina para autos oviles 
(miles de toneladas) 
Combustibles diesel (miles de 
toneladas), j 
Zinc (miles de toneladas) 
Aluminio (miles de ¡toneladas) 
Productos químicos ! 
Sal potásica (miles de toneladas) 
Sulfato de amonio (miles de toneladas) 
Cemento (miles de toneladas) 
Pulpas de sulfito (miles de toneladas) 
Papel gaceta (mile: 
Trigo (miles de tor 

de toneladas) 
aladas) 

Libros, publicacioi 
unidades) 

Aceite de girasol (¡miles de toneladas) 
Medicamentos 
Relojes de uso domé tico, incluso 
mecanismos (miles de unidades! 
Cámaras fotográficas (miles de 
unidades) 

es (miles de 

28.0 

808.0 

420.5 

13.8 

963.0 

184.0 
75.0 

317.0 
83.0 

5 287.0 

29.O 

1 849.0 

581.8 

12.0 

1 307.0 

223.0 
134.0 

644.0 
».0 

5 741.0 

6.0 

1 013.G 

27.7 

711.0 

41.0 

418.0 

4.C 

27.7 

490.0 

35.0 

222.0 

2 195.2 23 183.0 

344.C 

2 354oj|26 304.0 

232.0 

0.1 

26.0 

96.0 

79.0 
5.8 

22.9 

3.8 

52.0 
188.0 
239.0 

903.0 

5 029.0 
863.0 
123.0 

91.0 

B.O 
51.0 

1.2 

42.1 

5.0 

52.5 

13.9 

4.6 

667.0 i 
2 9 7 . O 

438.0 

48.0 

3 333.0 í 

44.0 

52.0 

28.0 

65.0 

1.0 
5.1 

21.6 

334.0 
2 581.0 
105.0 
360 

0, 
0.7 

185.0 
380.0 
162.0 

1 876, 

20.2 

1.2 
2.0 

721 

24.0 

234.0 

49.0 

140.0 

821.0 

488.0 

387.0 
987.0 
21.0 

140.0 

15.71 60.0 

4.8) 24.0 

93.O 

1.3 
2.e 

7 7 . 0 

6 . 0 

1 2 . 0 

4 7 . 0 

4.1 
3 . 

22.0 

1 9 . 0 

12.0 

11.0 

29.4 

108.0 

43.0 

78.C 62.0 

566.1 

226. 

5 i . e 
0.5 
o, 

50. 
3.41 

i 

0.4 
0.3 

241.81 

0.9 

3.4 

6 637.0 

5 381.0 

715.0 
115.0 
141.0 
24.0 

680.0 
75.0 

33.0 
31.0 

5 426.0 

5.0 

20 

3 3 . O 

5.0 

154.8 

0.5 

33.2 
5.0 

1.0 
0.3 

412, 

1.0 
0.4 

30.1 

49.0 

31.0 

1 817.0 

826 

221.0 
1.0 

663.0 
114.0 

91.0 
40.0 
933.0 

6.0 

3.0 

31.0 

18.3 

379.8) 4 584.0 
\ 

59.6 495.0 

22.0 

202.5L2 235.0 

44*0 

15.8 

35.3 

I26J 

445.0 

2 973.0 

O.71 
205. 40.2 

90.0 
180.0 

12.0 

a/ United Nations, Yearbook of International Trade Statistics, 1975. to conversión de rublos a dólares ftie realizada según el coeficiente de 1975. 



UNION SOVIETICAj DfORÎACIONES ŒSDE BRASH, 1960-1976 
(Hiles de dólares fob) 

1976 a/ 1975 1974 I973 1972 1971 1 970 1969 
íenominación Can- Valor Can- Valor Can- Ca - Valor Can- Can- Valor Can- Can-Can- Valor tidad Valor tidad Valor Ca - Valor Can- Valor Can- Valor Can- Valor Can- Valor tidad tidad tidad Valor 'idad Valor 

tidad 
Valor tidad 

Valor 
tidad Valor tidad Valor 

>tal (millones de dólaroa) 512.2 419.8 148.0 158.0 79-4 46.5 25.1 48.8 
íolusivei 
1&Xtía en fibra (toneladas) - - - - - - - - - 750.0 352-0 5 238.0 2 483.0 
Lsal (toneladas) 2 400.0 954.0 - - 5 550.0 4 715.0 5 390.0 2 710.0 1 000.0 163.0 2 000.0 227.0 - - 2 500-0 271-0 
íllón fino (toneladas) - - 796.0 2 054.0 50.0 200.0 - 596.0 778.0 330.0 385.0 - -

Liados de lena (toneladas) 702.0 3 837.0 700.0 2 666.0 1 101.0 6 222.0 3 752.0 17 512.0 3 II9.O 9 667.0 1 564.0 4 659.O 679-0 2 615.0 -

leros ovinos (miles de 
midades) - - - - 20.0 46.0 100.0 100.0 373.0 525-0 351-0 515.0 
aero de suela (toneladas) - - - - - - - «* 200.0 »2.0 425.0 450.0 
:eite de ricino (toneladas) 12 001.0 i 6 016.0 15 000.0 8 6 6 9 . O - 4 4 9 6 . O 4 575.0 7 617.0 5 298.0 8 466.0 2 764.0 - - -

seite de oiticico ~ j - 4 800.0 2 456.0 4 501.0 5 948.0 4 500.0 6 104.0 - - 4 509.0 1 420.0 6 122-0 2 020.0 6 016.0 859-0 
líz (miles de toneladas) 555.5 ! 75 249»0 749.2 117 895.0 287.9 46 405.0 - - 50.4 5 207.0 - -

>0°a en grano (miles de i 
toneladas) 1 344.4 ,544 335.0 348.6 88 968.0 - - - - - . -

até en grano (miles de 
6 141.0 toneladas) 9.6! 26 845.0 25.5 50 414.0 15.8 22 256.0 15.6 18 722.0 12.6 12 648.0 13.1 10 297.0 - - 10.0 6 141.0 

acao en grano (miles de i 
21.6 19 535.0 toneladas) 18.9 51 408.0 15.1 22 456.0 27.5 48 741.0 10.4 7 702.0 7.6 4 814.0 22.3 12 823.0 14.9 9 138.0 21.6 19 535.0 

acao de manteca (miles la 
11 618.0 toneladas) 3.6 ̂  12 778.0 0.9 5 924.0 6.3 21 359.0 2.7 4 770.0 3.4 4 329.0 7.5 8 967.0 4.8 7 264.0 5-9 11 618.0 

acao en masa (miles de i 
toneladas) 3.1 7 194.0 10.1 15 895.0 - - - - - - - -

zûcar crudo (miles de t 
toneladas) - > - 95.5 116 664.0 - - 443.1 97 031.0 299-e 41 9 9 1 . O - - - -

rroz (miles de toneladas) i J - _ - - - - - - 29.8 4 375.0 
afé soluble (toneladas) - ! - 150.0 408.0 _ - 450.0 758.0 115-0 222.0 63.0 170.0 10.0 34.0 
ela de seda o sisilar (miles 1 

i 
de metros) 202.0j 308.0 21.0 32.0 - - - - - - - -

ledicanentos - 1 276.0 1 775.0 1 596.0 - 1 078.0 - 876.0 - 1 204.0 - 807.0 - 570.0 
•ibros, publicaciones - j 7.0 6.0 - 5.0 - 4.0 - 4.0 - 2.0 - 7-0 - 2.0 
'elículas - i _ 

! 1 
- 48.0 - 28 «0 — 

1 
- - - - 2»0 



UMOR SOVIETICA i IMPORTACIONES DESDE BRASIL . . . (conclusión) 

1968 1967 1966 1965 19é¿. 1963 1962 1961 I960 
Denominación Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tided Valor Can-
tidad Valor 

Total (millones de dólares) 28.0 34.7 30.5 32. 8 57.1 4J.4 35.8 24.0 9.3 
Inclusive* 
Fibras de algodón (miles de 
toneladas) 3.5 1 923.0 8.0 3 978.0 14.9 7 452.0 12.1 6-209.0 9.1 4 857.0 40.1 21 165.0 24.5 13 666.0 6.1 3 450.0 
Sisal (miles de toneladas) 2.3 280.0 2.3 327.0 2.2 400.0 2.5 531.0 2.4 867.0 0.2 50.0 1.3 281.0 0.1 21.0 
Vellón, fino (toneladas) - - 500.0 898.0 - - - - - -

Cueros bovinos (miles de unidades) - - - - - - - - 29.0 274.0 30.0 319.0 
Cueros ovinos (miles de unidades) 348.0 419.0 367.0 550.0 95.0 134.0 484.0 511.0 604.0 653.0 1 176.0 1 003.0 766.0 851.0 512.0 607.0 728.0 971=0 
Cuero de suela (siles de toneladas) 0.8 894.0 2.0 2 373.0 1.1 1 053.0 1.0 939-0 0.5 480.0 - - -

tabaoo sin elaborar (ailes de 
toneladas) 2.6 1 297.0 6.6 3 263.0 5.1 2 358.0 2.2 1 071.0 -

31eos etérioos (toneladas) - = 31.0 173.0 41.0 180.0 1.0 6.0 67.0 220.0 35.0 224.0 - -

loeits de ricino (miles de 
toneladas) 0.5 250.0 5.4 2 263.0 . 1.7 449.0 0.6 165.0 _ 3.4 1 005.0 1.8 557.0 
Aceite de oiticioo (miles de 
toneladas) 4.1 940.0 5.2 1 663.0 6.0 2 300.0 4.5 2 040.0 4.4 1 798.0 0.7 372.0 2.3 715.0 0.5 163.0 
fení (miles de toneladas) 6.2 1 493-0 8.5 1 998.0 6.3 1 759-0 - - - - -
¡afé en grano (miles de toneladas) 11.5 9 308.0 12.0 9 267.0 14.5 12 339.0 18.0 16 633-0 18.2 15 992.0 23.3 14 435.0 16.0 10 139.0 23.2 15 619.0 11.8 8 257.0 
:acao en grano (miles tie toneladas) 7.0 4 297.0 9.2 5 068.0 1.8 737.0 - 16.2 7 593.0 5.7 3 301.0 11.2 5 391.0 4.8 2 641.0 
¡eoao de manteca (miles de 
toneladas) 4.7 6 683.0 0.7 879.0 0.1 110.0 4.1 3 370.0 1.0 1 047.0 0.4 475.0 _ _ 
Hjiieota negra (miles de toneladas) _ 0.4 288.0 - - - - - -
irroz (miles de toneladas) - 9.9 2 053.0 19.2 2 443.0 _ - - - -
•atí soluble (toneladas) 150.0 595.0 753.0 2 998.0 _ - - -
ladicamentos 840.0 - 364.0 - 348.0 — 182.0 - 265.0 - 68.0 - -
ibros, publicaciones - 4.0 - 4.0 - 1 3.0 0.0 1.0 2.0 6.0 6.Ó 

/ United Nations, leurbook of International Irade Statistics. 1975. I» conversión de rublos a dólares fue realizada según el ooefioíante de 1975. 



UNION SOVIETICA« EXPORTACIONES HACIA COLOMBIA, 1965-1976 

(Miles de dólares) 

Denominación 
1976 a/ 1975 1974 

Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

Total (millones de dólares) 
Maquinarla, equipos y medios 
de transporte 
Máquinas, herramientas para 
elaborar metales (unidades) 

Equipos electrotécnicos 
Equipos^para la industria 
poligrafica 
Aparatos ̂  equipos de 
laboratorio 
Cojinetes de antifricción 
(miles de unidades) 
Trolebuses (unidades) 
Chasis para camiones (unidades) 
Coches (unidades) 
Accesorios y piezas de repuestos 
para coches, incluso motores 
Motocicletas (unidades) 
Arcillas no metálicas, tierras 
Vodka (decalitros) 
Relojes de uso_doméstico, 
incluso mecanismos (miles 
de unidades) 
Televisores (unidades) 
Libros, publicaciones 
Películas 

• »o 

10 

78 

24 380 

1.0 

2.4 

772 

21 

28 

29 
335 

206 

94 

464 
337 

o«o 

20 

5.0 

65 
15 

17 156 

6.8 

2.6 

40 

10 

210 
660 

1 
54 

852 
241 

11.0 

44 
7 

80 

200 
105 

446 

29 900 

0.3 

1.3 

840 

37 

48 

15 

42 

346 
174 

65 
71 

403 

1.0 

26 
1 

1973 
Can-
tidad 

175 

150 

120 

12 287 

2.0 

40 

8 
124 

267 

244 
22 

158 

3.0 

15 
1 

1972 

148 

150 

5 641 

Valor 

17 

78 

223 

110 

1971 

18 
12 

Can-
tidad 

50 
23 

150 

63 3 648 

2.0 
850 

Valor 

1.2 

971 

30 

29 

18 
502 

242 

131 « 

36 

2.0 
58 
13 
30 

1970 
Can-
tidad 

41 
25 

170 

3 515 

17.7 
300 

Valor 

1.7 

1 514 

5 
574 

21 
574 

249 

23 

36 

15.a 
19 
10 
39 

1969 
Can-
tidad 

50 

129 

2 905 

9.3 
3 227 

Valor 

2.5 

1 784 

9 
228 

1 150 

189 

182 

27 

10.0 
207 
11 
11 



UNION SOVIETICAS EXPORTACIONES HACIA COLOMBIA ... (conclusión) 

Denominación 
1968 1967 1966 1965 

Denominación Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor 

Total (millones de dólares) — 2.1 1.5 _ 1.1 _ 0.3 
Inclusive: 
Maquinarias, equipos y medios 
de transporte - 2 038 - 1 568 - 968 - 293 
Máquinas herramientas para elaborar 
metales (unidades) 5 34 - - - - - -

Cojinetes de antifricción (miles 
de unidades) 140 61 - - - - - -

Trolebúses (unidades) - - 2 45 - - - -

Coches (unidades) 1 237 1 803 971 1 411 646 947 200 293 
Parafina (toneladas) - - - - 350 40 70 8 
Laminados de metales ferrosos 
(miles de toneladas) 0.1 9°0 - - 250.0 26.0 238.0 24.0 
Vodka (decalitros) 797 8 42 0 - - 1 200 11 
Relojes de uso doméstico, incluso 
mecanismos 31.4 48 1.6 3.0 - - 8.4 8.0 
Televisores (unidades) 602 41 - - - - - -

Libros, publicaciones - 11 - 12 • 17 - 11 
Películas — 21 — 1 2 — 1 

a/ United Nations, Yearbook of International Trade Statistics, 1975» La oonversión de rublos a dólares fue realizada según el 
coeficiente de 1 9 7 5 o 



UNION SOVIETICA* IMPORTACIONES DESDE COLOMBIA 

(Miles de dólares fob) 

Denominación 

1976 a/ 1975 1974 1973 1972 1971 

Can- Can- „ , Can- Can- Can- Can- , . Valor . . Valor _ J ^ Valor ^ Valor _ ^ Valor , , Valor tidad tidad tidad tidad tidad tidad 

Total (millones de dólares) 4.6 9.8 5.7 12.6 1.4 4.8 
Inclusive« 
Café en grano (miles de 
toneladas) - - 4.0 5 893.0 ' 4.3 5 667.0 " - : ' : '""" - - ; " 6.0 4 763.0 
Azúcar en bruto (miles de -
toneladas) - - - - 60.6 12 625.0 10.0 1 406.0 
Arroz (miles de toneladas) 12.5 4 370.0 11.4 3 960.0 - - -
Libros, publicaciones 1.0 ~ 1.0 - 1.0 1.0 1.0 1.0 

£ -O 



UNION SOVIETICAS IMPORTACIONES DESDE COLOMBIA ... (conclusión) 

Denominación 

1970 1 9 6 9 1 9 6 8 1967 1966 1965 

Can- Can- Can- , Can- , Can- „ , Can-Valor Valor Valor Valor Valor . , Valor tidad tidad tidad tidad txdad tidad 

Total (millones de dólares) 10.4 4.2 3.4 0.8 2.3 0.4 
Inclusives 
Café en grano (miles de 

toneladas) 12.0 10 417.0 5.0 4 183.0 4.1 3 429.0 0.9 753.0 2.3 2 273.0 0.4 400.0 

Azúcar en bruto (miles de 

toneladas) -

Arroz (miles de toneladas) - - - -
Libros, publicaciones 1.0 1.0 1.0 1.0 1.0 1.0 

a/ United Nations, Yearbook of International Trade Statistics, 1975. La conversión dé rublos a dólares fue realizada según él coeficiente de 1975. 



Denominación 

Total (millones de dólares) 
Inclusive! 
Máquinas, equipos y medios de transporte 
Dieseles (unidades) 
Grúas (unidades) 
Tractores (unidades) 
Equipos de garaje para tractores 
Auxiliares, piezas de repuestos y 
productos completos para tractores 
y equipos de garaje 
Maquinaria agrícola y equipos 
Coches (unidades) 
Arcillas no metálicas, tierras 
Caucho, artículos de goma y de 
goma asbesto 
Relojes de uso doméstico, incluso 
mecanismos (miles de unidades) 
Llantas para bicicletas (miles de 
unidades) 
Libros, publicaciones 

UNION SOVIETICA» EXPORTACIONES HACIA COSTA RICA, 1972-1976 

(Hiles de dólares) 

1976 a/ 
Can-
tidad 

59=0 

0=2 

Valor 

0=8 

275=0 

213=0 

3=0 

334=0 

14.0 

1.0 

1=0 
19=0 

1975 
Can-
tidad 

48=0 
1=0 

104.0 

10=0 

2.6 

Valor 

C.7 

604=0 
36.0 
29=0 
398=0 

22.0 
37=0 
26=0 

12.0 

4=0 

10=0 

1974 
Can-
tidad 

159.0 

7.0 

30.0 

Valor 

0.8 

661.0 

563=0 

53=0 
5.0 

8.0 

34=0 
5.0 

1973 
Can-
tidad Valor 

0.3 

255.0 

45.0 159.0 
67.0 

12.3 

11=5 

27=0 

16=0 

11=0 
4.0 

1972 
Can-
tidad 

6=0 

Valor 

0.0 

8.0 

8.0 

2.0 

a/ United Mations, Yearbook of International Trade Statistics, 1975= La conversión de rublos a dólares fue realizada según el coeficiente do 1975= 

I 
K vO < 



UNION SOVIETICA» IMPORTACIONES DESDE COSIA RICA," 1972-1976 
(Miles de dólares) 

«nominación 

¡otal (millones de dólares) 

afé en grano (miles de 
toneladas) 

zúcar en broto (miles de 
toneladas) 

1976 a/ 
Can-
tidad 

1975 1974 1973 1972 1971 1970 1969 
Valor 

3.1 

Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

2.1 6.9 3.4 2.4 6.9 5.2 

1.4 3 100.0 1.5 2 091.0 2.8 3 546.0 4.5 3 412.0 3.0 2 400.0 6.0 6 900.0 6.9 5 250.0 

15.6 3 368.0 -

/ United Nations, Yearbook oi International Trade Statistics, 1975. La conversión de rublos a dólares fue realizada según el coeficiente de 1975. 



• 1976 a/ 
Denominación Can-

tidad 
Total (millones de dólares) 
Inclusive: 
Máquinas, equipos y medios de 
transporte 
Máquinas herramientas para elaborar 
metales (unidades) 
Prensas 
Equipos de forja y prensa 
Equipos de las fábricas para la 
industria de tractores, máquinas 
agrícolas y aperos de labranza 

Energéticos 
Centrales texraoeléctricás 
Centrales eléctricas Cooplet. 
móviles kW 
Dieseles estables y de navios 
(unidades) 

Dieseles-generadores Complet. 
estables Wí 

Rotores de combustión 
interna, excepto: motores 
diesel, motores de automóviles, 
de lanchas y motores de aviones 
(unidades) 4 971 
Líneas de transmisión de energía 
eléctrica y redes eléctricas 
Auxiliares y piezas^de repuestos 
para equipos energéticos 
Equipos electrotécnicos 
Motores eléctricos (unidades) 7 910 
Hornos eléctricos industriales 
(unidades) 
Equipos de soldar -
Transformadores (unidades) 322 
Aparatos automáticos electro-
técnicos (miles de unidades) 27.7 
Arranques magnéticos (miles de 
unidades) 5o3 

1 024 

6 098 

4 199 
8 132 
619 

1 275 
847 

764.0 

2 0 8 o 0 

UBION SOVIETICAS EXPORTACIONES HACIA CUBA, 1960-1976 

(Miles de dólares) 

1975 1974 

Valor 

1 872.7 

- 507 938 

286 2 731 
40 
177 

14 643 
35 914 
18 928 

55 _ — — 277 1 875 

1 347 4 656 

Can-
tidad Valor 

1 581.7 

- 385 354 

820 4 245 
9 

310 

4 181 
45 094 
32 206 

55 
810 

1 011 

5 300 

148 

2 827 

6 566 

507 

31.3 

9.7 

1 068 

5 312 

2 946 
7 303 
723 

1 398 
331 

732.0 

401.0 

Can-
tidad 

565 
6 

90 
1 550 

1 479 
80 

1 120 

3 224 

7 456 

12 

696 

32o5 

6.8 

303 220 

2 335 
71 
295 

3 305 
30 749 
19 791 

246 

2 735 

178 

540 

3 736 

3 327 
7 429 
774 

114 
1 378 
274 

745.0 

255.0 

1973 

Valor 

1 223.8 

Can-
tidad 

- 242 263 

202 
10 

146 
1 837 

735 
26 
440 

2 830 

4 802 

9 

490 

17.0 

6.8 

1 277 
207 
71 

11 090 
4 173 

371 

1 887 

71 

518 

1 827 

2 243 
5 369 
734 

106 
1 226 
225 " 

411.0 

323 

1972 1971 

Valor 

925.1 

Can-
tidad Valor 

263 
4 

284 
2 566 

692 
134 

2 421 

2 605 

4 077 

8 

21.8 

3.9 

793 
31 

337 

5 402 

516 

1 060 

346 

411 

1 133 

1 340 
4 376 
326 

77 
819 

251.0 

201.0 

Can-
tidad 

743.3 

- 192 252 - 195 607 

309 
1 

156 
3 685 

595 
303 

4 362 

3 249 

396 

21 

482 

12.9 

5.2 

999 
71 
107 

5 925 

507 

1 061 

579 

439 

1 300 

1 270 
4 961 

32 

134 
950 
66 

572.0 

246.0 

1970 

Valor 

668.9 

Can-
tidad 

310 
17 

409 
3 420 

371 
4 658 

851 

820 

14 

1 016 

6.0 

1.2 

1 021 
3 080 

93 

59 
500 
630 

238.0 

42.0 

1969 

Valor 

644.4 

224 779 

1 119 
83 • 
232 

2 999 

471 

737 

633 

112 

Can-
tidad Valor 

243 
10 

45 
842 

235 
2 350 

1 295 

624.0 

237 749 

994 
50 
203 

2 761 

146 

1 009 
333 

211 

1 709 

10 

348 

8.5 

2.9 

1 034 
3 649 

71 

38 
303 

1 370 

424.0 

158.0 



UNION SOVIETICA» EXPORTACIONES HACIA ARGENTINA ... (continuación) 

Denominación 
1976 a/ 1975 1974 

Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

la ¡los 

Acumuladores (incluso acumuladores 
de automóviles) 
Cable y alambre 
Equipos para la explotación <e 
recursos minerales (subterránea 
y abierta) 
Equipos de trituración y de 
concentración 

Equipos de laminación 
Equipos de las fábricas para lia 
producción del hierro fundido, 
del acero y de los laminado^ 
Equinos fle las fábrica?,para 
proauccion y elaboración de 
metales no ferrosos I 
Máquinas, eqyjpos e instalaciones 
de perforación, de explotación de 
los pozos y prospección 
Máquinas perforadoras#para id pros-
pección, hidrogeología y gec logia 
de ingeniería (unidades) 
Herramientas, perforadoras y 
reparativas 

Equipos de tanques 
Equipos para los trabajos 
geológicos 
Equipos de transporte, izaje 
Grúas (incluso: grúa-torre, grúa 
automotriz, grúa ferroviaria) 
(unidades) 

Cabrias (unidades) 
Máquinas para cargar automotriz 
(unidades) 
Máquinas tractores para cargs 
(unidades) 

Equipos para la industria de 
alimentación 
Equipos de refrigeración y pajra 
acondicionamiento del aire 
Equipos para la industria textil 
Equipos para la industria de cur-
tido, del calzado y de peletería 

- 844 - 739 - 514 
- 4 875 - 4 972 - 4 312 

- 840 - 255 - 822 

- 3 470 - 2 397 - 1 592 
- 380 - 6 - 164 

- 6 516 - 6 547 - 8 082 

- 21 884 - 5 312 - 3 782 

- 12 312 - 10 674 - 14 036 

4 231 6 243 4 74 

- 960 568 642 
- 22 - 151 - 21 

- 9 828 _ 8 900 - 12 230 
- 17 816 - 17 780 - 15 193 

182 10 713 91 4 920 197 7 062 
126 186 108 201 117 151 

118 1 204 96 794 127 1 189 

151 1 700 1 798 8 504 1 095 4 892 

- 29 564 - 23 849 - 13 608 

- 1 808 _ 1 674 _ 1 017 
= 10 552 - 8 429 - 5 315 

75 337 124 

1973 1972 1971 1970 1969 
Can-
tidad 

Valor Can-
tidad 

Valor Can-
tidad 

Valor Can-
tidad 

Valor C a n" Valor 
tidad 

- 460 
3 550 -

443 
3 214 -

340 
3 971 

- .294 
_ 

428 

- 327 - 627 - 1 131 - 684 - 631 

-

2 148 
-

1 812 
101 

- 957 
199 -

2 190 
283 -

2 419 
76 

- 7 011 - 6 251 - 2 704 - - - -

- 1 203 - - - - - - -

- 9 285 - 10 527 - 14 221 - o e o - ooo 

18 534 8 260 26 424 32 662 , 16 391 

-

589 
1 -

443 
1 293 

- 365 
395 

- 310 

- 7 751 
13 597 

- 7 953 
8 414 -

11 324 
11 185 -

107 
7 948 

- 321 
9 165 

145 
33 

5 375 
56 

85 
45 

3 373 
43 

105 
50 

4 134 
43 

114 
79 

3 958 
75 

129 
60 

4 251 
60 

146 1 480 315 3 991 - - 256 2 999 375 4 314 

1 547 4 238 - - i 880 5 933 - - - -

- 5 578 - 4 659 - 9 388 - 2 177 - 3 819 

- 1 480 
3 135 

- 1 480 
1 432 

- 1 961 
3 027 

- 1 564 
1 357 _ 

1 333 
1 082 

• 576 _ 240 

£ 2V> 



UNION SOVIETICA» EXPORTACIONES HACIA ARGENTINA ... (continuación) 
1976á/ 1975 1974 

Denominación Can- Valor Can- Valor Can- Velo tidad Valor tidad Valor tidad Velo 

Equipos para la industria química _ 5 683 _ 4 343 - 1 214 
Equipos para la industriare 
materiales de construcción 9 198 _ 4 487 „ 2 863 
Excavadoras (unidades) 253 6 904 '74 1 760 114 2 379 
Hotoniveladoras (unidades) 146 3718 159 3 846 188 4 593 
Bulldozers (unidades) 248 4 792 155 2 761 166 2 928 
Traillas (unidades) 53 2 425 38 1 968 33 1 777 
Apisonadoras (unidades) 36 456 50 647 51 605 
Auxiliares y piezas de repuestos 
para los equipos y las maquinas 
de carretera y de construcción 
de carretera 8 673 5 568 3 290 
Auxiliares y piezas de repuestos 
para las excavaciones 6 041 3 284 m 1 738 
Bombas (unidades) 2 744 4 421 2 495 4 946 1 565 3.046 
Compresores (unidades) 180 1 225 163 987 120 756 
Auxiliares y piezas de 
repuestos para equipos de 
bombeo y compresión 928 1 261 807 
Armadura industrial (toneladas) 394 823 268 504 601 1 054 
Aparatos de cine, accesorios y 
piezas de repuestos correspon-
dientes- 848 506 322 
Aparatos y equipos de laboratorio - 3 765 - 3 151 - 2 883 
Equipos e instrumentos médicos 
(excepto equipos para la industria 
química farmacéutica) 1 559 1 025 821 
Cojinetes de antifricción (miles 
de unidades) 000 5 790 00. 3 771 1 348 3 269 
Instrumentos - 3 214 - 2 625 - 2 582 
Aleaciones duras (kilogramos) 176 4 611 51 687 62 
Abrasivos - 212 - 129 - 198 
Tractores ..(miles de unidades) 6.3 29 118 4.5 21 173 3.7 14 194 
Equipos de garage para Jos tractores - 958 - 843 - 662 
Auxiliares, piezas de repuestos y 
productos completos para los 
tractores y los equipos de garage 26 42? 21 274 17 090 
Maquinaria agrícola y equipos - 35 095 - 24 912 22 246 
Cultivadoras (unidades) 427 428 369 348 204 184 
Seabrfdoras (unidades) 89 129 11 15 48 63 

1973' 1972 1971 1970 1 9 6 9 

Can- Can- „ , Can- Can- „ , Can-
... . Valor Valor Valor Valor Valor tidad tidad tidad tidad txdad 

- 2 460 - 3 029 - 1 174 - 471 - 453 

- 2 490 . - 1 776 — 1 753 - 1 963 - 1 807 
208 4 555 . 83 1 840 147 3 764 160 3 533 147 3 877 
14 315 148 2 557 142 2 288 125 1 792 130 1 734 
238 3 289 119 1 645 160 2 456 161 2 867 162 2 623 
51 2 192 85 3 347 74 2 552 86 2 173 81 2 520 
3 25 52 403 70 511 85 588 80 593 

- 2 550 - 2 105 - 3 516 - 1 843 - 2 80S 

_ 1 341 - 721 - 2 402 
.156 . 3 166 2 495 2 240 2 60S 1 710 2 041 1 737 2 154 1 559 
193 1 103 260 1 606 112 658 157 1 058 178 955 

950 830 _ 898 537 478 
601 802 384 858 569 839 - - - -

283 •• 324 440 
- 2 421 - 2 247 - 2 388 - 2 231 - 1 594 

- 552 - 707 - 716 - 933 - 764 

387 3 015 651 1 350 776 1 546 1 307 2 630 417 1 037 
- 2 399 - 1 631 - 1 704 - 1 288 - 778 

396 33 147 8 1 227 37 3 800 85 3 880 94 
- 240 - 199 - 114 - 97 - 70 
4.0 15 896 3.4 11 365 3.9 9 944 4.2 10 428 4.9 12 458 
- 278 - 145 - 131 - 167 - 160 

_ 17 755 _ 15 152 15 748 _ 14 602 19 474 
- 16 816 - 9 340 - 8 893 - 11 294 - 10 151 

300 268 54 37 91 62 - - - -

- - 35 39 25 28 1 1 50 55 



UNION SOVIETICA» EXPORTACIONES HACIA ARGENTINA ... (continuación) 

Denominación 
1976 a/ 

Can-
tidad 

Valor 

Combinadas para recolección 
de maíz (unidades) 
Combinadas para recolección 
de caña (unidades) 
Esparcidores de abono (unid) ¡des) 
Accesorios y piezas de repuestos 
para la maquinaria agríoolé y 
equipos, incluyendo los motores 
Material móvil ferroviario 
equipos auxiliares 
Locomotoras eléctricas y 
locomotoras diesel-eléctricas 
(unidades) 
Autocarriles (unidades) 
Vagones de mercancías y cisternas 
ferroviarios (unidades) 
Accesorios y piezas de repuestos 
para material móvil ferroviario 
y para equipos auxiliares 
Autocamiones (unidades) 
Autobuses (unidades) 
Auxiliares y piezas de repuestos 
y productos completos para los 
camiones y los equipos de garaje, 
incluyendo los motores 
Remolques (unidades) 
Chassis para los autobuses 
(unidades) 
Equipos de garaje, equipos para 
las estaciones de servicio 
Automóviles especializados 
(unidades) 
Buques y equipos de navegación 
Medios de comunicación aérea 
Coches (unidades) 
Auxiliares, piezas de repuestos y 
productos completos para los 
coches^ incluyendo los motones 
Motocicletas (unidades) 
Carbón mineral y antracita (jniles 
de toneladas) 

1975 1974 
Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor 

- — - - 20 161 

410 12 520 267 8 218 250 7 181 
417 830 105 211 - -

- 19 305 - 15 768 - 13 561 

- 7 733 - 2 986 - 2 343 

4 351 7 614 5 416 
80 3a 130 341 73 135 

242 5 595 47 892 - -

867 856 542 
039 . 25 692 2 350 23 550 2 525 19 482 
128 1 386 75 897 72 782 

37 785 28 457 _ 27 091 
940 1 476 343 691 338 557 

480 8 387 1 446 7 435 1 204 5 903 

- 944 - 804 - 852 

385 7 752 214 3 889 231 $ 219 
- 10 638 - 4 260 - 2 233 
- 20 147 - 7 583 - 7 870 

525 5 768 2 046 4 379 2 235 4 026 

7 183 5 710 _ 3 465 
570 1 576 1 098 958 1 043 876 

78 2 700 63 2 124 -76 1 701 

1973 

Valor tidad 

20 166 

155 4 591 97 1 660 54 700 160 2 047 92 1 025 
— • — — - - - - -

- 11 696 - 7 505 - 8 103 - 7 107 - 6 571 

- 2 956 - 1 791 - 1 761 - 1 532 - ,1 112 

11 947 4 305 7 492 o t o 400 »09 eoe 

134 351 139 264 40 119 O 0 o eoo eoo ee e 

787 584 820 eoe e« o s e o eoe 

832 . 23 135 2 518 17 574 2 681 14 939 3 523 16 081 2 555 12 475 
75 816 65 688 78 636 70 552 12 115 

24 202 21 382 22 793 17 418 22 795b/ 
72 331 317 771 530 812 218 584 120 753~ 

005 5 079 - - - - - - - -

- 662 - 719 - 472 - 379 - 540 

286 4 140 186 2 533 252 2 621 279 2 653 306 3 058 
- 1 624 - 9 521 - 5 978 - 5 454 - 8 829 
- 5 921 - 9 583 - 7 810 - 12 195 - 6 301 

574 2 854 895 1 597 819 1 272 654 1 112 492 860 

_ 4 409 4 012 _ 2 751 2 585 eoe 

655 548 830 615 663 406 600 391 690 478 

62 1 388 56 1 185 78 1 512 51 942 86 1 392 



raiOH SOVIETICA« EXPORTACIONES HACIA COBA ... (continuación 4) 

1976 a/ 1975 1974 
Denominación Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor 

Coque de carbón mineral _ 2 718 _ 1 983 2 126 
Petróleo crudo y derivados del 
petróleo (miles de toneladas) 6.8 399 407.0 8.1 344 009.0 7.6 179 422.0 
Arçillas no metálicas, tierras tierras _ 9 406 _ 6 500 e oe oto 
Asbesto seleccionado (miles 
de toneladas) m 14.0 2 742.0 
Azufre (miles de toneladas) - - - - 146.8 4 288.0 
Arrabio (miles de toneladas) 218.1 17 147.0 91.3 7 152.0 100.2 5 983.0 
Ferroaleaciones (oviles de toneladas) 5.8 1 434 3.2 836.0 3.2 731.0 
Chatarra de metales ferrosos 
(miles de toneladas) 78.2 5 751.0 55.3 4 069.0 59.4 3 436.0 
Laminados de metales ferrosos 
(miles de toneladas) 236.2 52 930.0 162.1 38 931.0 142.5 29 607.0 

Chapa de acero galvanizado, estañado 
emplomada (miles de toneladas) 4.0 931.0 4.9 1 235.0 4.7 1 062.0 

Hojalata blanca (miles de toneladas) 36.5 13 235 24.9 8 704.0 27.3 8 458¿0 
Barras de aceroj carbonato aleado, 
estirado en frío (miles de 
toneladas) 2.6 847.0 2.2 783.0 2.8 885.0 
Flejes de acero estirado en frío 
(miles de toneladas) 0.7 a2.o 0.7 201.0 0.6 168.0 

Tubos de acero (miles de toneladas) 47.0 14 590.0 46.9 14 350.0 42.8 10 524.0 
Alambre (miles de toneladas) 28.5 7 190.0 22.3 5 761 24.2 5 073 
Electrodos de soldar (miles de 
toneladas) 1.8 909.0 1.5 777.0 1.5 719.0 

Cables de acero y sogas (miles de 
toneladas) 2.8 1 839 2.2 1 544.0 2.5 1 410.0 
Metales no ferrosos y aleaciones 
(miles de toneladas) 4.1 5 250 3.4 4 130.0 • e e oe o 

Cobre (toneladas) O • O ooe . -V •' ooo 1 140.0 1 687.0 
Bronce (toneladas) oo o l»o o e e 150.0 235 
Zinc (toneladas) • so eoo • e* 500 301 
Plomo (toneladas) oo» eoe eoe 1 202 495 
Laminados de metales fio ferrosos 
(miles de toneladas) 15.8 17 545.0 11.7 13 019.0 n.5 12 417.0 
Productos químicos - 16 569.0 - - 23 455.0 20 613.0 
Acido cítrico (toneladas) 80.0 69 80 62 80 54 
Soda cáustica (miles de toneladas) 25.6 5 675.0 30.2 12 884.0 28.7 8 626.0 
Soda ASH (miles de toneladas) 10.0 1 181.0 10.3 1 326.0 10.2 688.0 

1973 1972 1971 1970 1969 
Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

- 2 142 - 2 178 - 1 857 - 977 - 760 

7.4 155 566.0 7.0 111 228.0 6.4 81 713.0 6.0 76 860.0 5.8 74 104.0 
eoo 

12.0 

oo* 
2 278.0 12.3 1 995.0 

oo# 
10.8 

ooo 
1 563.0 

ooe 
9.5 

eoe 
1 474.0 

o ee 
10.6 

e ee 
1 652.0 

143.6 2 568.0 132.9 2 498.0 141.3 5 577.0 137.2 5 394.0 111.2 4 728.0 
107.5 5 042.0 89.1 3 918.0 89.5 4 156.0 72.4 2 939.0 85.4 3 085.0 
3.4 509.0 3.3 829.0 2.9 512.0 2.7 381.0 1.9 238.0 

56.5 2 229.0 - - - - - - -

134.7 22 706.0 100.8 18 236.0 109.9 17 681.0 149.7 19 481.0 114.5 12 550.0 

4.5 930.0 4.0 643.0 4.4 744.0 3.5 578.0 3.7 571.0 
30.6 9 039.0 24.6 6 077.0 26.4 5 822.0 24.2 5 053.0 25.3 5 102.0 

2.5 632.0 2.6 586.0 2.1 477.0 2.1 429.0 1.9 389.0 

0.6 157.0 0.8 180.0 0.6 104.0 — — — _ 
37.1 7 336.0 37.2 6 197.0 28.1 4 830 37.1 6 120.0 21.9 4 051.0 
20.8 4 262 26.6 4 614 19.6 3 349 19.2 3 009 16.3 2 324.0 

1.6 661.0 1.8 591.0 2,6 756.0 2.3 669.0 1.2 389.0 

2.6 1 197.0 2.4 967.0 2.1 749.0 2.1 758.0 1.4 483.0 

• OO 
100.0 

• •o 
1 489.0 

.. OOO 
600.0 

• oe 
731.0 

oe • 
601.0 

ee o 
952.0 

o ee 
600.0 

eoe 
828.0 

oeo 
602.0 

ee» 
765.0 

150 202 150 193 150 244 150 252 150 195 
501 234 500 180 500 169 500 157 500 148 
200 485 1 212 394 1 200 . 406 ,1 200 368 1 100 294 

10.4. 10 377.0 10.9 9 867.0 8.8 9 909.0 8.6 10 338.0 9.5 9 761.0 
. - 14 950.0 - 14 4C9.0 - 15 142.0 - 10 618.0 - 8 678.0 
80 67 80 -.59 80 44 80 40 80 39 
23.6 3 978.0 27.8 4 101.0 33.6 4 098.0 16.3 955.0 25.9 1 401.0 
10.1 591.0 12.4 583 16.3 770 8.0 349.0 6.8 292.0 



UNION SOVIETICA» EXPORTACIONES HACIA ARGENTINA ... (continuación) 

Denominación 
1976 a/ 1975 1974 

Amoníaco (miles de toneladas) 
Plásticos,y materiales para la 
producción de los plásticos 
Urea (miles de toneladas) 
Resinas artificiales (nales 
de toneladas) 
Colofonia (miles de toneladas) 
Peróxido de hidrógeno ¿toneladas) 
Hiupoxiuo de aluminio yüiles do 
toneladas) j 3 
Tetraetilo de plomo (toneladas) 
Carburo de calcio (toneladas) 1 
Colorantes orgánicos da sintéticos 
(toneladas) 
Negro de htm» (miles da toneladas) 
Superfosfsto (miles de toneladas) 
Sal potásico (miles de ̂ toneladas) 
Abonos nitrogenados (miles de 
dólares) 
Sulfato de amonio (miles de toneladas) 
Urea granulada (miles de toneladas) 
Cancho, artículos de ge na y de 
goma asbesto 
Caucho sintético (miles de 
toneladas) 
Cubiertas de Qutomóyilas (miles de unidades) 
Cámaras de automóviles (miles 
de unidades) 
Neumáticos (miles de unidades) 
Cemento (miles de toneladas) 
Vidrio plano para venta las 
(miles de sr) ] 
Tejas de asbesto cement> 
Refractarios (miles de toneladas) 
Traviesas (miles de uni îades) 
Madera aserrada de coniferas 
Plywood (m3) 

Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

13.6 1 206.0 13.2 1 171.0 - -

- 905.0 - 1 023.0 
58.8 

5 961.0 
5 202.0 

1.0 ,489.0 1.1 510 1.1 411.0 
1.5 813.0 1.5 818.0 1.4 659.0 

225.0 46.0 385.0 57.0 215.0 34.0 

150.0 348.0 2 870.0 290.0 3 400.0 308.0 
571.0 820.0 710.0 1 082.0 491.0 499.0 
700.0 309.0 450.0 58.0 460.0 49.0 

204.0 840.0 209.0 790.0 183.0 684.0 
3.8 660.0 3.8 773.0 4.1 805.0 

184.6 422.0 131.9 6 207.0 151.6 5 041.0 
149.5 5 118.0 121.5 3 959.0 126.7 3 635.0 

• O • • • • e e i 256.4 8 579.0 
356.6 19 812.0 246.4 14 422.0 ... 
115.1 16 905.0 39.9 6 304.0 ... • • • 

- 25 497.0 - 22 399.0 ... O l t 

« 4 « • 0 * 6.9 3185.0 

• • • 60» 67.0 4 893.0 

• • • • o * 10.3 51.0 
6«« 113.2 10 150.0 

145.0 3 609.0 81.0 2 065.0 74.0 1 945.0 

160.0 374.0 20.0 25.0 52.0 83.0 
- 376.0 - 672.0 - 912.0 
21.8 2 528.0 23.3 2 295.0 25.2 2 853.0 
650.0 8 735.0 559.0 7 359.0 1 014.0 12 153.0 

- 28 374.0 - 34 426.0 - 31 252.0 
18.8 5 692.0 21.1 6 511.0 32.1 8 453.0 

1973 1972 1971 1970 1969 
Can- Can- Valor Can- Valor Can- Can-
tidad Valor tidad Valor tidad Valor tidad Valor tidad Valor 

- - 13.2 1 290.0 13.4 827.0 13.6 707.0 12.3 799.0 

— 4 365.0 . 4 279.0 - 4 538.0 - 3 027.0 _ 1 012.0 
60.1 3 722.0 74.5 3 760.0 65.9 3 970.0 37.1 2 372.0 4.6 320.0 

0.8 260.0 1.0 242.0 0.9 244.0 1.0 291.0 1.0 314.0 
1.7 6 9 I . O 1.5 525.0 1.3 439.0 1.5 347.0 1.5 310.0 

353.0 56.0 103.0 13.0 228.0 33.0 282.0 43.0 102.0 15.0 

2 797.0 257.0 2 323.0 176.0 2 437.0 186.0 2 531.0 . nA A íyUoV A Ï A Ï A ¿ yuyo\j m e A J-fVow 

600.0 572.0 600.0 483.0 1 200.0 866.0 1 274.0 873.0 1 146.0 798.0 
850.0 108.0 850.0 80.0 850.0 70.0 690.0 64.0 321.0 28.0 

124.0 486.0 72.0 239.0 74.0 169.0 122.0 217.0 139.0 457.0 
4.1 921.0 2.6 499.0 3.8 686.0 2.4 429.0 3.0 537.0 

139.1 3 742.0 126.2 2 876.0 77.0 1 612.0 82.5 1 695.0 52.5 1 133.0 
127.0 3 580.0 128.9 3 198.0 61.2 1 062.0 76.8 1 364.0 80.8 1 483.0 

255.5 6 842.0 290.9 5 590.0 258.8 5 466.0 247.7 6 769.0 217.8 6 565.0 
• • • 
• • • 

• • • 
• • • 

• • • 
• • • 

e o s e«e 
• • • 

241.0 6 584.0 1 783*5 4 962.0 

• O* • • • • •O • •• • • • • • • • •O • • • 

7.0 2 826.0 4.4 1 590.0 5.6 2 046.0 5.4 1 818.0 5.4 1 711.0 

82.4 5 410.0 76.0 4 645.0 53.0 2 872.0 133.9 9 412.0 133.6 7 102.0 

25.3 113.0 17.5 57.0 23.3 87.0 110.6 468.0 81.3 409.0 
114.4 8 815.0 78.4 4 322.0 83.5 5 177.0 - - - -

47.0 766.0 52.0 832.0 144 1 871.0 103.0 1 245.0 133.0 1 723.0 

50.0 6 1.O 32.0 35.0 20.0 29.0 49.0 51.0 32.0 40.0 
1 167.0 - 831.0 - 946.0 - 491.0 - 717.0 

23.1 2 306.0 16.5 1 504.0 15.2 1 322.0 12.1 1 059.0 13.3 1 268.0 
837.0 6 841.0 869.0 5 820.0 726.0 4 174.0 1 383.3 7 531.0 1 318.3 6 650.0 

- 18 116.0 - 14 766.0 - 19 193.0 - 14 525.0 - 11 571.0 
18.7 4 336.0 22.2 4 415.0 32.8 5 782.0 13.5 1 910.0 10.3 1 428.0 



UNION SOVIETICA» EXPORTACIONES HACIA ARGENTINA ... (continuación) 
i 1976 a/ 1975 1974 1973 1972 1971 1970 1969 

Denominación Can-
tidad 

i Can-Valor f tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor ! Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor 

Pulpas sulfito (miles de toneladas) 4.3 971.0 13.5 2 665.0 10.8 1 966.0 8.7 1 418.0 10.4 1 727.0 12.2 1 753.0 9.1 1 181.0 10.1 1 135.0 
Pulpas de sulfato (miles de 
toneladas) 19.2 4 455.0 11.2 2 468.0 3.3 729.0 8.5 1 542.0 5.4 801.0 5.5 772.0 5.2 609.0 3.3 358.0 
Papel (miles de toneladas) 45.7 11 763.0 41.6 9 756.0 48.6 10 246.0 36.4 6 222.0 38.5 6 554.0 34.0 5 381.0 36.6 5 564.0 28.9 4 231.0 
Papel gaceta (miles de toneladas) 27.0 5 563.0 27.7 5 579.0 26.0 5 349.0 24.5 3 748.0 24.1 3 519.0 23.4 3 300.0 24.8 3 327.0 20.0 2 594.0 
Paoel de embalaje especial (miles 
de toneladas) 9.7 3 007.0 9.4 2 687.0 9.3 2 196.0 7.1 1 392.0 8.8 1 689.0 6.9 1' 214.0 7.9 1 379.0 6.0 1 016.0 
Cartón (miles de toneladas) 17.3 4 292.0 8.6 2 014.0 8.3 1 716.0 6.0 1 037.0 3.2 496.0 3.1 460.0 4.8 697.0 1.5 227.0 
Algodón en fibra (miles de 
toneladas) 28.3 32 853.0 20.9 25 917.0 22.4 29 728.0 18.7 14 414.0 17.4 12 163.0 19.1 13 377.0 16.7 11 351.0 13.4 8 915.0 
Hilado de fibra natural y 
artificial (toneladas) 515.0 970.0 507.0 1 ooi.o 505=0 966„0 500.0 847.0 500.0 636.0 510.0 682.0 543.0 728.0 415.0 567.0 
Hilado de fibra sintética 
(toneladas) 176.0 470.0 175.0 485.0 175.0 472.0 Ï75.0 460.0 175.0 376.0 175.0 461.0 175.0 455.0 166.0 423.0 
Hilos para redes (toneladas) 208.0 737.0 172.0 667.0 178.0 629.0 178.0 507.0 160.0 423.0 157.0 411.0 140.0 364.0 140.0 432.0 
Harina de pescado (miles de 
toneladas) 8.0 2 338.0 10.5 2 996.0 9.7 4 071.0 10.7 1 722.0 10.9 1 908.0 10.3 1 698 9.8 1 608.0 10.0 1 322.0 
Cereales (miles de toneladas) 536.6 87 060.0 533.3 86 915.0 570.2 73 434.0 538.8 40 552.0 - - - ' - 549.5 31 512.0 525.9 31 212.0 
Trigo (miles de toneladas) 389.3 63 908.0 404.2 67 796.0 397.1 48 000.0 419.8 30 253.0 - - - 318.2 18 985.0 375.0 23 493.0 
Cebada (miles de toneladas) 46.3 8 667.0 34.2 5 416.0 69.1 10 077.0 20.0 1 989.0 - - * 42.0 2 078.0 28.7 1 563.0 
Maíz (miles de toneladas) 92.3 12 916.0 86.2 12 554.0 93.5 13 868.0 89.5 7 009.0 . - - 180.7 9 998.0 114.0 5 704.0 
Almidón (miles de toneladas) 3.9 671.0 3.3 570.0 3.3 502.0 3.6 556.0 3.6 441.0 3.6" 348.0 3.6 351.0 3.5 365.0 
Carne en conserva - 30 500.0 - 24 189.0 a 578.0 - 21 278.0 - 16 m . o - 17 055.0 - 13 962.0 - 13 142.0 
Leche condensada 12 287.0 - 10 286.0 - 9 111.0 - 11 139.0 . - ; 7 737.0 - 5 615.0 - 5 709.0 - 5 675.0 
ôueso (miles de toneladas) 2.6 2 594.0 2.9 2 433.0 2.5 1 991.0 2.6 2 120.0 2.3 1 628.0 2.0 1 450.0 2.3 1 618.0 2.0 1 307.0 
Pescado fresco y congelado (miles 
de toneladas) 23.8 12 040„0 37.8 15 287.0 33.5 12 786.0 35.4 15 094.0 29.0 8 088.0 28.2 6 589.0 27.9 5 735.0 22.1 5 171.0 
Pescado salado (miles de toneladas) 7.3 8 714.0 10.0 10 228.0 10.0 8 839.0 10.1 7 448.0 9.8 4 914.0 9.7 4 480.0 10.0 4 074.0 10.1 4 309.0 
Pescado en conserva _ 2 210.0 - 2 276.0 1 755.0 - 1 249.0 - 584.0 - 460.0 - 375.0 - 171.0 
Harina (miles de toneladas) 376.8 i 93 076.0 340.0 86 686.0 311.9 1 50 352.0 335.9 33 262.0 304.8 31 326.0 303.1 27 539.0 286.6 24 855.0 297.5 28 780.0 
Chícharos (miles de toneladas) 32.2 14 910.0 28.5 16 054.0 38.8 22 133.0 29.6 9 722.0 32.1 6 517.0 27.3 4 959.0 28.6 6 435.0 25.8 5 179.0 
Hortalizas frescas (miles de 
toneladas) 4.8 777.0 8.1 1 585.0 9.8 1 839.0 9.8 1 271.0 9.6 943.0 10.2 924.0 7.6 688.0 6.5 571.0 
Papa fresca (miles de toneladas) 24.1 2 787.0 30.1 4 331.0 32.7 4 330.0 27.1 2 320.0 16.1 956.0 30.1 1 649.0 31.6 1 731.0 32.1 1 703.0 
Aceite de girasol (miles de 
toneladas) 57.3 36 746.0 60.7 38 971.0 65.3 29 674.0 48.1 16 135.0 63.5 24 507.0 54.5 17 548.0 64.2 13 572.0 53.5 11 365.0 
Vino de uva (decalitros) 103 642.0 588.0 109 342.0 i 734.0jl04 997.0 620.0 102 581.0 583.0 104.8 587.0 13a..2 668.0 78.9 

; 

418.0 151.1 695.0 



UNION SOVIETICA« EXPORTAS ONES HACIA CUBA ... (continuación 7) 
1975 1974 

Denominación 

Tejido de algodón y de ti¡ o de 
algodón (miles de metros] 

Tejido de lana y de tipo ( e 
lana (miles de metros) 

Tejido de lino y de tioo <e 
lino (miles de metros) 
Calzado de cuero (miles d< 
pares) 
Calzado de goma (miles de ¡pares; 
Vajilla metálica 
Medicamentos 
Jabón dé tocador (miles d< 
toneladas) 
Jabón de lavar (miles de 
toneladas) 
Artículos de uso doméstico) y 
culturales 
Máquinas y aparatos de uso 
doméstico 
Máquinas de coser de uso 
doméstico (miles de unidaies) 
Refrigeradores de uso domé jtico 
(miles de unidades) 
Bicicletas (miles de unida(es) 
Relojes de uso doméstico, : 
incluyendo los mecanismo ; (miles 
de unidades) 
Cámaras fotográficas (miles de 
unidades) 
Radiorreceptores (miles de 
unidades) 
Televisores (miles de unid ides) 
Aparatos eléctricos de uso 
doméstico 
lavadoras de uso doméstico 
(miles de unidades) 
Bombillas incandescentes 
(millones de unidades) 

Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

11 807.0 5 796.0 11 300.0 6 099.0 9 972.0 4 892.0 

222.0 711.0 266.0 937.0 305.0 1 047.0 

986.0 669.0 1 032.0 691.0 1 263.0 696.0 

351.0 2 079.0 366.0 2 325.0 396.0 1 311.0 
271.0 874.0 302.0 655.0 436.0 933.0 

- 956.0 - 517.0 - 613.0 
- 5 482.0 - 5 069.0 - 4 170.0 

1.9 2 051.0 1.1 1 164.0 1.5 1 504.0 

11.2 3 198.0 5 . 8 1 648.0 7.0 1 792.0 

- 4 564.0 - 51 630.0 - 43 544.0 

- 47 720.0 m 38 233.0 - 29 296.0 

50.1 3 736.0 34.1 2 608.0 39.3 2 130.0 

16.8 2 068.0 6.3 820.0 1.3 162.0 
51.8 2 023.0 52.3 1 117.0 48.8 838.0 

534.6 3 553.0 449.2 3 671.0 575.0 2 642.0 

469.3 624.0 54.0 651.0 47.2 534.0 

218.0 6 592.0 133.9 4 141.0 125.6 4 169.0 
111.9 14 385.0 113.6 14 542.0 101.5 12 739.0 

- 1 761.0 m 1 511.0 - 54.0 

40.4 3 348.0 54.4 4 507.0 34.0 2 684.0 

6.5 856.0 5.1 672.0 7.1 1 665.0 

1975 1 9 7 2 1971 1970 1 9 6 9 

Can- „ , Can- „ , Can- „ , Can- „ . Can-,., , Valor _^ Valor . ^ Valor Valor Valor tidad tidad tidad tidad tidad 

10 002.0 3 227.0 7 872.0 2 125.0 7 580.0 1 885.0 7 198.0 1 569.0 6 205.0 1 265.0 

175.0 531.0 278.0 713.0 165.0 503.0 168.0 447.0 171.0 387.0 

1 032.0 548.0 779.0 321.0 625.0 287.0 726.0 305.0 466.0 218.0 

218.0 1 177.0 228.0 1 131.0 241.0 1 103.0 232.0 1 109.0 218.0 1 014.0 
259.0 520.0 239.0 408.0 231.0 360.0 1&1.0 252.0 182«,0 2S2.0 

- 262.0 - 480.0 - 202.0 - 117.0 - 151.0 
a» 2 796.0 - -•• 3 945.0 - •• 4 150.0 - 3 205.0 - 2 564.0 

1.5 1 602.0 1.4 1 226.0 1.8 709.0 1.9 755.0 1.4 561.0 

7.9 2 079.0 7.5 1 758.0 9.3 2 030.0 7.6 1 659.0 4.2 923.0 

- 37 514.0 - 27 485.0 - 17 295.0 - 13 825.0 - 9 020.0 

29 217.0 - 21 148.0 - 13 013.0 - 10 778.0 - 6 393.0 

35.6 1 932.0 32.2 1 311.0 33.4 1 113.0 33.6 1 090.0 21.0 937.0 

1.2 180.0 1.0 123.0 1.3 137.0 0.7 82.0 0.7 77.0 
60.8 1 202.0 71.1 1 398.0 86.0 1 648.0 69.4 1 275.0 75.6 1 327.0 

739»8 4 275.0 590.0 2 881.0 468.3 1 733.0 443.2 2 109.0 422.7 1 455.0 

36.2 381.0 81.7 718.0 15.3 141.0 13.5 140.0 3.8 61.0 

191.0 4 945.0 177.5 3 258.0 64.9 1 449.0 42.9 1 013.0 48.2 1 102.0 
102.0 13 238.0 79.1 9 145.0 48.7 4 884.0 35.9 3 445.0 4.1 377.0 

42.0 - 562.0 - 497.0 - , 515.0 372.0 

5.5 1 065.0 5.6 736.0 7.6 1 066.0 5.8 868.0 6.2 769.0 

t 
G 0» 
I 



(ION 30V1ETICAl EXPORTACIONES HACIA CUBA ... (oontinuación 8) 
1976 a/ 1975 197» 1973 1972 1971 1970 1969 

(nominación Can-
, , .fciíM Valor 

Can-
tvM Valor 

Can-
tilli Valor Can-

ti dad Valor Can-
tidBd Valor Can-

tidad Valor Csn-
Valor 

Can-
tieri Valor 

.broa, publicaciones 8 086.0 8 914.0 8 106.0 _ 5 147.0 1 912.0 1 569.0 725.0 607.0 

.leteli* - 265.0 - 312.0 = 166.0 - 129-0 - 58.0 - 50.0 - 19.0 - 15.0 
sooa y matriz - 1 628.0 - 1 573.0 - 1 679.0 - 1 120.0 - -

•tículos deportivos, de caza y 
iara camping y aocesorios _ 2 482.0 _ 1 477.0 _ 1 131.0 1 019.0 860.0 314.0 _ 541.0 _ 245.0 
'tículos de artesanía y juguetes - 1 725.0 - 280.0 - 1 393.0 - 1 211.0 - 1 762.0 - 817.0 - 479.0 - 288.0 
lículas - 222.0 - 168.0 - 244.0 - 252.0 - 119.0 - 166.0 - 194.0 » 111.0 
paración de aviones - 980.0 - 2 005.0 - 3 752.0 - 1 452.0 - - - - - - - -

United Nations, Yearbooi; of International Trada Statisfcics, 1975. La conversión de rublos a dólares fue realizada según el coeficiente de 1975. 
Incluye piezas de repuestos para coches. 

I 
ts 
vO l 



NIOH SOVIETICA« EXPORTACIONES HACIA CUBA ... (continuación 9) 

1966 1967 1966 1965 
enominaoion Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

jtal (millones de dólares - 624.2 _ 563.0 - 479-9 - 375.4 
ticlusivei 
áquinas, equipos y medios de 
transporte - 228 047.0 - 161 985.0 - 123 329.0 - 106 051.0 
áquinas herramientas para 
«laborar metales (unidades) 159.0 1 073.O 164-0 879.0 501=0 1 802=0 364.0 1 090.0 
rensas 5.0 24.0 4.0 14.0 15.0 60.0 2.0 4.0 
juipos de forjo y prensa - 117.0 - 49.0 - 70.0 - -

¡uipos energéticos - 3 684.0 - 2 384.0 - 2 765.0 - 1 674.0 
¡ntrales eléctricas Complot. 158.0 374.0 148.0 453.0 127.0 202.0 105.0 169.0 
»viles kW 2 649.0 5 974.0 1 650.0 1 678.0 
.eseles estables de 
lavios (unidades) 418.0 941.0 447.0 903.0 624.0 859.0 273.0 650.0 
.eseles-Reneredores CoEplet* 402.0 610.0 í£ 94.0 15.0 53.0 5.0 122.0 
estables kV 4 468.0 840.0 600.0 600.0 
tores de combustión interna, 
xceptoi motoresdiesel, 
otores de automóviles, de 
ancha y motores de 
viones (unidades) 1 729.0 255.0 2 227.0 222.0 2 694.0 354.0 875.0 111.0 
adliares y piezas de repuesto 
ara equipos energéticos - 1 570.0 - 627.0 - 437.0 - 320.0 
uipos electrotécnicos - 2 958.0 - 1 529.0 - 1 462.0 - 1 799.0 
tores eléctricos (unidades) 1 651.0 174.0 3 992.0 155.0 2 869.0 194.0 3 070.0 204.0 
mos eléctricos industriales 
unidades) 14.0 71.0 10.0 44.0 22.0 89.0 15.0 12S.0 
uipos de soldar - 447.0 - 314.0 - 112.0 205.0 
ansfbrmadores (unidades) 96.0 334.0 125.0 6.0 414.0 85.0 90.0 99.0 
aro tos automáticos electro-
écnioos (miles de unidades) 128.0 359.0 7.8 204.0 3.645.0 120.0 5.5 347.0 
renques magnéticos (miles de 
nidtdcs) 4.6 278.0 3.4 105.0 4.4 263.0 4.0 528.0 
uipos para la explotación de 
os recursos minerales (sub-
erránea y abierta) - 993.0 220.0 _ 148.0 • 148.0 
nipos de trituración y de 
>ncentración - 1 655.0 _ 1 965.0 846.0 _ 550-0 
nipos de laminación - 525.0 - 267.0 - 8.0 _ 45.0 

1964 196? 1962 1961 
Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor 

I960 
Can-
tidad 

Valor 

567.9 599.6 366.8 267.0 74.7 

- 136 251.0 - 139 660.0 95 086.0 60 919.0 

288.0 1 621.0 264.0 1 154.0 593-0 2 953.0 402.0 1 130.0 
18.0 *7R n A_n i 3 . n fca.n ono n n . n oo n 

84.0 
1 282.0 

509.0 
7.0 

1 900.0 

78.0 
102.0 

2 058.0 
165.0 

8.0 

165.0 
2 285.0 

1 050.0 535.0 
282.0 25.0 

6 900.0 

12.0 
25.0 

2 925.« 
368.0 

1 155.0 
665.0 

49.0 

84.0 
569.0 

549.0 
227.0 

5 000.0 

282.0 

2 052.0 
175.0 

1 058.0 
418.0 

11.0 

20.0 
540.0 

820.0 

22.0 

1 182.0 
65.0 

941.0 

6 458.0 

53.0 

93.0 33.0 

645.0 110.0 655.0 111.0 

184.0 
967.0 

277.0 
1 695.0 

790.0 85.0 910.0 105,0 

195.0 
1 565.0 

59.0 
167.0 

4.0 

2.0 
18.0 
94.0 
140.0 

5.0 

U . 0 

298.0 
160.0 
10.0 

157.0 129.0 

0.6 16.0 5.9 510.0 9.2 950.0 

547.0 

505.0 

220.0 

305.0 

310.0 

180.0 171.0 

132.0 



UNIO)) SOVirnCAi QKJflliCIDXES HACIA CUBA ... (continuación 10) 

Denoainación 
1968 1967 1966 1965 1964 1963 1962 1961 1960 

Denoainación Can-
tidad 

Valor Can-
tidad 

Valor Can-
tidad 

Valor Can-
tidad 

Valor Can-
tidad 

Valor Can-
tidad 

Valor Can-
tidad 

Valor Can- Valor Can-
tiAmt 

Valor 

Maquinas, equipos e instalaciones 
de perforación, de explotación 
de los pozos y prospecoión 527.0 267.0 • • • 

Máquinas perforadoras pare la 
prospección, hidroge^logía y 
geología de ingeniería (unidades) 2.0 72.0 5.0 121.0 6.0 28.0 1.0 25.0 18.0 594.0 40.0 643.0 
Equipos de tanques - 230.0 - 60.0 - 591.0 - 149.0 - - - 453.0 - 9.0 - 200.0 - -

Equipos de trensporte-izaje - 8 198.0 - 6 042.0 - 3 044.0 - 2 901.0 - 3 174.0 - 2 111.0 ... ... ... ... ... 
Olías (inclusos grúa-torre, gr& 
automotriz, grúa ferroviaria) 
(unidades) 154.0 4 J81.0 95-0 1 977.0 24.0 659.0 17.0 459.0 54.0 974.0 14.0 ai.o 48.0 1 069.0 22.0 677.0 

Cabrias (unidades) 52.0 48.0 13.0 20.0 13.0 23.0 37.0 28.0 36.0 129.0 57.0 115.0 - - - - - -

Máquinas para carga automotriz 
(unidades) 299.0 3 261.0 237.0 3 445.0 120.0 1 869.0 154.0 2 059.0 138.0 1 799.0 98.0 1 761.0 13.0 121.0 20.0 141.0 _ _ 

Equipos pare la industria de 
la alimentación _ 3 185.0 _ 1 791.0 _ 1 069.0 1 680.0 _ _ *> _ -

Equipos de refrigeración y para 
acondicionamiento del aire _ 1 703.0 _ 759.0 _ „ _ _ „ _ _ _ 

Equipos para la industria textil - 513.0 - 670.0 - - - - - - - - - - - - -

Equipos pare la industria quicios - 65.0 - 518.0 - - - - - - • - - - - - - -

E*r«vsdnras (unidades) 157.0 3 018.0 44.0 825.0 75.0 1 434.0 11.0 1 083.0 45.0 1 553.0 28.0 449.0 65.0 1 338.0 82.0 1 599.0 - -

Ifctoniveladoras (unidades) 66.0 1 147.0 96.0 1 280.0 147.0 1 871.0 79.0 1 042.0 51.0 580.0 18S.0 2 292.0 46.0 599-0 77.0 859.0 4.0 49.0 
Buldozera (unidades) 145.0 2 309.0 247.0 4 608.0 83.0 1 845.0 70.0 1 712.0 62.0 570.0 350.0 4 964.0 300.0 4 383.0 166.0 1 871.0 9.0 129.0 
treíllas (unidades) 09.0 2 733.0 60.0 2 290.0 - - - - - - - - - - - - - -

Apisonadoras (unidades) 60.0 432.0 53.0 387.0 10.0 70.0 - - - - - - - - - - - -

Auxiliares y piezas de recuesto 
para los equipos y las naquinas 
de carretera y de construcción 
da carretera 1 054.0 654.0 1 385.0 500.0 199.0 »4.0 329.0 220.0 
Amó liares y piezas de rípussto 
para las excavadoras _ 424.0 _ 469.0 _ 154.0 56.0 75.0 52.0 152.0 _ 197.0 
Boabfts (unidades) X 661.0 1 468.0 577.0 781.0 905.0 999.0 183.0 490.0 912.0 342.0 194.0 159.0 215.0 223.0 386.0 561.0 - -

Compresores (unidades) 140.0 734.0 110.0 543.0 127.0 569.0 56.0 269.0 76.0 313.0 100.0 567.0 209.0 859.0 161.0 562.0 30.0 107.0 
Auxiliares y piezas de repuestos 
para equipos de bombeo y 
compresión _ 404.0 _ 205.0 _ 5.0 29.0 138.0 121.0 _ 291.0 _ 92.0 11.0 
Arsadura industrial - 564.0 - 521.0 - - - - _ . - _ _ • _ _ _ 
Aparatos de cine, eoc eso ríos y 
piezas de repuestos oorrespore-
dientes 450.0 570.0 194.0 80.0 159.0 74.0 



HOR SOVIETICA: EXPORTACIONES HACIA CUBA ... (continuación 11) 

»nominación Can-
.„ tidal. 

1966 1967 1966 1965 196» J3&L. 1962 J2ÉL 
Valor 

Can-
tidad 

Valor Can. Valor Can-
„Üäsä-

Valor Can-
tidad Valor Can-

jám. Valor Can-
JáM-

1960 
Valor Can-

Jadisi. Valor Can-
JadaiL. Valor 

quipos y materiales para empresas 
»olletas 
jaratos y equipos de laboratorio 
luipos e instrumentos médicos 
.excepto equipos para la indus-
tria química faroacóutioa) 
jjinetes de antifricción (miles do 
anidadas) 
ist rumen tos 
Leaciones duras (kilogramos) 
srasivos 
rectores (miles de unidades) 
quipos de garaje para los 
tractores 
jxjJ. iares.t piezas de repvesA/>s y 
jroductos oospletos para 
tractores y equipos de garaje 
»quinaria agrícola y equipos 
ultivadoras (unidades) 
sobredoras (unidades) 
Bobinadas agrícolas (unidades) 
ssachadoras de alg>dón (unidades) 
ccesorios y piezas de repuestos 
para la maquinaria agrícola y 
equipos, incluyendo los motores 
ateríal cóvil ferroviario y 
equipos auxiliares 
oooaotoras eléctricas y loco-
motoras diesel-eléctricas (unidades) 
uto carriles (unidades) 
utooamiones (unidades) 
utobuses (unidades) 
uxiliares y piezas de repuestos 
y productos completados para 
automóviles y equipos de garaje, 
incluyendo motores 
enolques (unidades) 

1 147.0 

5 606.0 

70 995-0 
1 852.0 

741.0 

2 224.0 
1 (»1.0 

77.0 
62.0 

JO 246.0 
1 255.0 

668.0 

1 026-0 2 045.0 
904.0 

4 207.0 127.0 
121.0 

12 845.0 - 16 555.0 
881.0 - 508.0 

306.0 - 184.0 

464.0 991.0 515.0 1 007.0 1 194.0 
829.0 - 690.0 

800.0 45.0 800.0 42.0 900.0 
99.0 - 67.0 

37 546.0 
472.0 

165.0 

494.0 2 »5.0 
727.0 
34.0 5 900.0 
80.0 

57 962.0 
154.0 

257.0 

599*0 
1 392.0 
214.0 
125.0 

11 148.0 
584.0 

579-0 

500.0 
597.0 
17.0 1 700.0 
125.0 

2 055.0 
729.0 

174.0 

589-0 
619.0 
61.0 
153.0 

619.0 10 909.0 4 444.0 10 119.0 2 770.0 6 678.0 5 475.0 15 783.0 3 168.0 8 363.0 2 996.0 10 944.0 1 025.0 4 710.0 1 468.0 3 262.0 601.0 1 181.0 

- 171.0 - 211.0 - 9.0 - 224.0 - 187.0 - 128.0 - - - - - -

16 036.0 15 761.0 11 826.0 5 929.0 3 088.0 1 861.0 _ l 991.0 401.0 _ 69.0 
- 10 823.0 - 8 147.0 - 6 085.0 - 5 915.0 - 12 070.0 - 6 728.0 - 2 501.0 - 35.0 - 19.0 

138.0 105.0 70.0 55.0 47.0 55.0 25.0 12.0 888.0 614.0 463.0 164.0 - - - - - -

96.0 59.0 59.0 36.0 42.0 27.0 - - 35.0 18.0 1 105.0 505.0 570.0 272.0 4 2 - _ 
251.0 2 803.0 7.0 64.0 261.0 2 901.0 259-0 2 785.0 639-0 6 338.0 508.0 2 575.0 140.0 1 401.0 2.0 20.0 2.0 19.0 
223.0 1 445.0 116.0 750.0 36.0 255.0 40.0 220.0 - - - - - - — - -

- 4 052.0 - 5 661.0 - 3 060.0 - 2 254.0 - 565.0 - 230.0 - - - - - -

- 1 191.0 - 1 491.0 - - • • • • « • - - ... • • • - - - - - -

- - - - _ - 54.0 5 970.0 - - 1.0 6.0 - - - - - -

- - - - - - 301.0 610.0 - - - - - - - » - -

203.0 17 060.0 2 527.0 10 995.0 2 846.0 12 524.0 1 251.0 6 027.0 4 010.0 18 594.0 2 084.0 10 820.0 6 973.0 29 545.0 7 103.0 24 809*0 954.0 3 427.0 
85.0 549.0 50.0 218.0 51.0 444.0 1.0 5.0 114.0 549.0 213.0 2 478.0 167.0 1 779.0 256.0 1 913.0 

23 819.0 22 576.0 16 794.0 19 679.0 20 615.0 14 390.0 . 8 092.0 _ 4 656.0 12.0 
092.0 2 260.0 6S9.0 1 580.0 2 325.0 4 554.8 3 306.0 5 858.0 5 194.0 5 964.0 88.0 524.0 162.0 961.0 56.0 140.0 - -



mon SOVIETICAI EXPORTACIONES HACIA CUBA ... (oontinmción 1S5 

1968 1967 1966 

lenoainaoión Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

Quipos de garaje, equipos para las 
471.0 estaciones de servioio - 515.0 - 471.0 - ?65.0 

tutomóviles especiales (unidades) 577.0 4 055.0 297.0 3 159.0 244.0 2 574.0 
tuques y equipos de navegación - 1 989.0 - 5 054.0 - 2 744.0 
tedios de comunicación aérea - 14 491.0 - 13 880.0 - 12 293.0 
¡oches (unidades) 581.0 1 029.0 424.0 754.0 1 184.0 2 023.0 
fetocicletas (unidades) 1 050.0 741.0 1 170.0 710.0 1 059.0 713.0 
•'erbón mineral y antracita 
(miles de toneladas) 79.0 1 274.0 88.0 1 514.0 - -

¡oque de cartón mineral (siles 
de toneladas) 32.0 714.0 59.0 862.0 26.0 588.0 
'etróleo crudo y derivados de 
petróleo (miles de toneladas) 5 305.2 69 544.0 5 297.0 68 648.0 5 090.4 66 444.0 
Lsbesto seleccionado (miles de 
toneladas) 9.7 1 5Z7.0 9-9 1 535.0 6.0 823.0 
Izufre (miles de toneladas) 96.7 4 887.0 135.5 7 320.0 76.8 5 095.0 
Lrrebio (miles de toneladas) 45.6 1 718.0 60.2 2 162.0 42.2 1 709.0 
'erroaleaciones (miles de toneladas) 2.1 241.0 1.3 177.0 1.4 145.0 
•ominados de metales ferrosos 
(ailés de toneladas) 126.0 14 555.0 126.5 14 421.0 142.9 16 794.0 
¡hspas de acero galvanizado. 
estañado y emplomada (miles de 
toneladas) 2.7 »8.0 5.2 757.0 3.5 554.0 
lojalata blanca (miles de toneladas) 19.2 4 003.0 24.8 5 759.0 26.9 6 217.0 
larras de acero, carbonato aleado, 
estirado en frío (miles de 
toneladas) 2.2 423.0 2.0 575.0 2.2 585.0 
lejos de acero estirado en trío 
(mies de toneladas) 0.5 85.0 0.4 70.0 0.5 85.0 
Cubos de acero (miles de toneladas) 50.5 5 045.0 28.0 4 599.0 24.1 4 »1.0 
Hambre (miles de toneladas) 20.5 2 940.0 14.4 2 019-0 15.4 1 970.0 
Electrodos de soldar (miles de 
toneladas) 1.6 488.0 5.1 967.0 1.5 418.0 
¡ables de acero y sogas (miles 
de toneladas) 2.5 858.0 1.8 392-0 1.7 550.0 
letales no ferrosos y aleaciones 
(miles de toneladas) 2.2 1 684.0 5.5 2 121.0 2.6 1 754.0 
¡obre (ailes de toneladas) 0.5 505.0 0.6 700.0 0.7 668.0 
Snnoe (ailes de toneladas) 0.1 187.0 0.11 150.0 0.1 84.0 

1964 1965 1962 1961 I960 
Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

Can-
' tidad Valor Can* 

tida¡4 Valor 

405.0 584.0 500.0 
128.0 1 062.0 

2 913.0 
95.0 1 110.0 

1 044.0 
•• 

2 153-0 
*• 

811.0 
- 2 760.0 - 5 848.0 - - - - - -

1 029.0 2 063.0 1 207.0 2 598.0 1 222.0 
10.0 

2 455.0 
2.0 

1 942.0 
1 475.0 

5 £43.0 
487.0 

616.0 1 017.0 

- - 11.0 U9.0 - - - 154.0 1 064.0 7.0 114.0 

51.0 767.0 28.0 481.0 24.0 451.0 10.0 157.0 5.0 70.0 

4 359.5 59 526.0 4 219.9 56 195.0 4 584.4 51 623.0 4 028.6 t¡9 166.0 2 164.6 27 676.0 

1.9 308.0 5.7 587.0 5.2 918.0 5.6 675.0 - ». 

70.0 1 278.0 38.9 658.0 64.7 1 282.0 65.8 1 270.0 5.1 98.0 
26.6 1 083.0 17.9 780.0 47.8 2 280.0 44.7 2 125.0 18.8 681.0 
0.4 63.0 2.7 379.0 4.1 512.0 5.9 583.0 0.5 24.0 

72.5 9 011.0 59.9 8 840.0 159.5 15 598.0 141.9 14 255.0 70.2 6 203.0 

4.4 662.0 5.7 589.0 „ 
24.2 5 514.0 21.4 4 669.0 26.2 6 459.0 55.2 8 599.0 9.0 2 215.0 

17.9 3 150.0 22.5 4 572.0 U.7 2 554.0 12.5 1 952.0 C.1 27.0 
11.9 1 552.0 14.3 2 045.0 ... • • • ... ... ... • • • 

0.9 275.0 1.6 504.0 ... ... • • • ... ... 
1.1 567.0 1.4 460.0 ... ... • • • • e* - ... • • • 

5.1 1 312.0 4.6 1 597.0 • •O ... • • • • • • ... • • • 

0.5 544.0 0.1 57.0 - - - - -

0.1 120.0 0.5 206.0 - - - - - -
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IO* SOVIETICA! EXPORTACIONES HACIA CUBA ... (oontinuaoión 1«) 

1968 1967 1966 1965 
nominaoión Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

afras de automóviles (miles de ludades) 122.9 738.0 71.6 324.0 65.9 287.0 24.9 110.0 
unâticos (miles de unidades) 1.7 174.0 2.4 164.0 5.9 287.0 0.4 29.0 
mentó (miles de toneladas) 274.0 3 372.0 257.0 2 641.0 162.0 1 811.0 56.0 494.O 
drio piano para ventanas 
miles de t»2) 5.0 3.0 107.0 155.0 85.0 110.0 89.0 151.0 
<jas de asbesto-ooaento - 609.0 - 508.0 - 394.0 - -

ifractarios (miles de toneladas) 12.1 1 164.0 12.4 1 050.0 5.0 414.0 1.6 127.0 
•aviesas (miles de unidades) 118 488.0 6 121.0 1 134.4 5 671.0 1 027.9 4 569.0 515.0 "2 289.0 
idera aserrada de coniferas - 12 532.0 » 8 736.0 - 13 089.0 - 9 512.0 
.yiood (miles de m') 15.4 2 057.0 11.1 1 459.0 11.1 1 532.0 10.3 1 461.0 
ilpas sulfite (siles de 
xmeladas) 12.1 1 581.0 12.7 1 557.0 9.0 l 106.0 14.2 1 860.0 
ilpas de sulfato (miles de 
aneladas) 5.5 576.0 3.5 579.0 3.9 438.0 3.2 378.0 
tpel (ailes do toneladas) 51.4 4 801.0 35.5 5 203.0 33.9 4 471.0 24.4 3 692.O 
ipel gaceta (miles de toneladas) 21.9 2 952.0 23.3 3 095.0 23.5 2 902.0 18.6 2 603.0 
•pal de embalaje especial (miles 
le toneladas) 6.0 968.0 9.6 1 472.0 8.1 1 168.0 5.0 650.0 
urbón (miles de toneladas) 0.9 155.0 1.0 173.0 0.9 144.0 0.1 9.0 
Lgodón en fibra (miles de 
toneladas) 16.9 13 053.0 13.8 8 708.0 13.2 9 952.0 16.5 11 052.0 
Hado de fibre natural y artificial 
(toneladas) 550.0 719.0 376.0 405.0 _ _ 
il ado de fibra sintética 
(toneladas) 209.0 532.0 51.0 132.0 _ 
ilos para redes (toneladas) 111.0 557.0 69.0 207.0 - - - -

trina de pescado (miles de 
toneladas) 9.0 1 231.0 12.0 1 902.0 9.2 1 378.0 2.0 500.0 
ereale3 (miles de toneladas) 406.9 29 833.0 513.4 32 225.0 491.7 31 122.0 463.9 29 606.0 
rigo (miles de toneladas) 279.0 19 516.0 298.6 20 036.0 263.4 18 080.0 284.8 19 500.0 
•bada (miles de toneladas) 42.0 2 491.0 41.7 2 499.0 42.4 2 383.0 25.2 1 300.0 
•íz (odies de toneladas) 155.8 7 464.0 162.4 9 080.0 174.4 10 031.0 144.1 8 363.O 
laidón (miles de toneladas) 5.6 409.0 2.1 243.0 - - - -

ame da conserva - 16 570.0 - 13 862.0 - 17 431.0 - 529.0 
«che condensad» - 6 193.0 - 7 223.0 - 5 610.0 - 6 108.0 

1964 196? 196¿ 1961 I960 
Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

42.9 2 501.0 41.4 2 272.0 44.8 1 750.0 70.0 4 067.0 
-

- 6.0 - 2.0 107.0 1 521.0 30.0 639.0 1.0 24.0 

75.0 107.0 169.0 233.0 204.0 I6O.O 142.0 95.0 287.0 170.0 

3.4 342.0 3.5 424.0 10.8 1 144.0 8.4 607.0 _ _ 
790.0 3 629.O 354.9 1 551.0 287.4 1 342.0 723.3 2 781.0 - -

- 5 6OO.O - 5 I94.O - 9 702.0 - 6 141.0 - 418.0 
6.3 949.O 4.4 577.0 7.1 1 010.0 4.3 622.0 1.7 222.0 

13.9 1 679.0 12.5 1 385.0 
12.4 1 344.0 51.6 5 616.O 2.4 249.0 

2.1 240.0 1.8 197.0 
24.3 3 641.0 22.0 3 381.0 30.9 5 230.0 40.4 6 430.0 20.6 2 988.0 
21.3 2 987.0 16.4 2 294.0 20.0 2 805.0 s a 3 982.0 17.8 2 490.0 

0.6 137.0 4.4 787.0 4.0 698.0 5-3 946.0 2.3 389-0 
0.8 120.0 - 1.0 3.4 509-0 5.1 459-0 - -

12.0 7 457.0 8.2 5 561.0 6.5 4 040.0 15.0 9 631.0 5.0 1 093-0 

515.5 51 745.0 462.0 25 806.0 412.2 24 552-0 251.0 14 944.0 57.5 5 595.0 
265.5 18 251.0 264.1 16 236.0 269-5 16 975.0 191.9 11 889.0 57.5 5 595.0 
44.9 2 613.0 81.0 3 908.0 26.5 2 329-0 21.0 1 085.0 - -

176.8 9 576.0 94.9 4 573.0 107-7 5 594.O 51.9 1 676.0 - -

_ 5 115.0 _ 25 703.0 17 899.0 _ 3 521.0 - 4 274.0 
- 4 857.0 - 5 055.0 - 3 770.0 - 1 511.0 - 718.0 
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WON SOVIETICA i EXPORTACIONES HACIA CUBA ... (conclusión) 

1968 1967 1966 1965 196» 1963 1962 1961 
«nominación Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor 

I960 
Can-
tjdad Valor 

Cabillas incandescentes (millones 
de unidades) 
ibros, publicaciones 
ilatelia 
isoos y matriz 
rtículos deportivos, de oazae 
pare ceuping y accesorios 
eliculas 

4.5 715.0 
382.0 
12.0 

227.0 
73.0 

4.9 792.0 
240.0 
12.0 

235.0 
111.0 

4.6 675.0 
103.0 
20.0 
15.0 

168.0 

0.9 199.0 
144.0 
23.0 

152.0 

1.4 209.0 
203.0 
25.0 
19.0 

211.0 

1.6 149.0 
270.0 
23.0 
81.0 

433-0 

3.3 258.0 
137.0 
15.0 
73.0 

215.0 

5.5 399-0 
130.0 
8.0 
41.0 

127.0 

1.1 114-0 
23.0 

6.0 

17.0 

I United Rations, yearbook of International Trade Statistics. 1975. ta conversión de rublos a dólares fue realizado según el 00eficiente d® 1975. 
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UNION SOVIETICA« IKPORIACIOHES DESDE CHILE, 1966-1973 

(Hiles de dólares fob) 

1973' 1972 1971 1970 1969 1968 1967 1966 
Denominación Can- „ . Can- „ , Can- „ , Can- „ „ Can- „ , Can- „ , Can- „ , Can-. , Valor _ J Valor J Valor . Valor . Valor J Valor Valor ... . Valor tidad tidad tidad tidad tidad tidad tidad tidad 

lo tal (millones de dólares) 17.1 8.8 0.9 0.3 0.1 0.0 0.2 0o2 
Concentrado de cobre (miles de 
toneladas) — 19.1 a 399.0 - - - - . _ -
Cobre (miles de toneladas) 6.0 8 401.0 8.0 8 604.0 - - - - - - -
iodo (toneladas) 30.0 126.0 30.0 142.0 150.0 575.0 60.0 155.0 50.0 123.0 
Lana (toneladas) - - 100.0 107.0 - . . . 120.0 211.0 124.0 223.0 
&gai>ager (toneladas) - 25.0 78.0 66.0 193.0 60.0 192.0 - - - -
labros, publicaciones - 7.0 - 3.0 - 12.0 - 3.0 - 6.0 - 6.0 - 4.0 - -



UNION SOVIETICAt EXPORTACIONES A ECUADOR, 1969-1976 

(Miles de dólares) 

1978 a/ 
Can-
tidad 

1973 1972 
Can- „ , Can-Valor tidad tidad 

, 1971 1970 
Can-. Valor tidad 

1969 
Can-
... . Valor tidad 

Denominación 

lo tal (millones de dólares) 
Inclusive* 
Maquinaria, equipos y medios de 
transporte 
Tractores (unidades) 
automóviles, camiones (unidat ps) 
Auxiliares, piezas de repuestos y 
productos completos para cationes 
y equipos de garaje, incluso 
motores 
Coches (unidades) 
Auxiliares y piezas de repuesltos 
para coches, incluso motores 
Cemento (miles de toneladas) 
Vodka (decalitros) 
Televisores (unidades) 

Valor 

20.0 

2 168.0 

0.5 

¿52.0 

541.0 20.0 

19.0 

405.0 

54.0 

32.0 1 368.0 

0.8 

820.0 

48.0 

3.0 
621.0 

70.0 

22.0 

16.0 

234.0 

456.0 

Valor 

0.7 

167.0 

28.0 
361.0 

29.0 

7.0 

Valor Can-
tidad Valor 

0.3 0.1 

A23.U 
9.0 

0.0 

I4.U 
14.0 30.0 

0.1 

53.0 
53.0 

125.0 

456.0 

29.0 
202.0 

29.0 

5.0 

96.0 128.0 

958.0 12.0 137.0 2.0 
11.0 

70.0 

71.0 

4.0 

32.0 

0.2 

54.0 
54.0 

20.0 185.0 

80.0 5.0 

H1 

a/ United Nations, Yearbook of International Trade Statistics, 1975.. ta oonversión de rublos a dólares fue realizada según el coeficiente de 1975< 



Denominación 

Total (millones de dólares) 
¡Inclusive» 
[Cacao en grano (railes de 
| toneladas) 
¡Cacao en masa (miles de : 
| toneladas) 
|Azúcar cruda (miles de 
] toneladas) 
Bananas (miles de 
toneladas) 

UNION SOVIETICA» H'TORTACIOKES DESDE ECUADOR 

(Hiles de dólares fob) 

.. af United Nations, Yearbook of International Trade Statistics, 1975. La conversión de rublos a dólares fue realizada según el coeficiente de 1975. 
£ VjJ 

\ 

\ 
\ 



I 

enominación 

UNION SOVIETICA: EXPORTACIONES HACIA MEXICO, 1960-1976 

(Hiles de dólares) 

1976 a/ 1975 i 9 74 1973 1972 
Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad 

otal (millones de dólares) 
aquinaria, equipos y medios d^ 
transporte 
áquinas herramientas para elaborar 
metales vanidades^ I 
áquinas, equipos e instalaciones de 
perforación, explotación de los 
pozos y prospección v 
urboperforadores y electroperfo-
radores (unidades) I' 
uxiliares y piezas de repuesto 
para equipos de geología, extracción 
de petróleo y gas | 
para tos y equipos de laboratorio 
ojinetes de antifricción (miles 
de unidades) J 
ractores (unidades) 
rcillas no metálicas, tierras 
ingote para laminación de metetes 
ferrosos (toneladas) 
entolla en conserva (miles de ¡latas) 
odka (decalitros) 
¿bros, publicaciones 
'elículas 

9.6 

3 703<>0 

283.0 

485.0 

6.1 

2 845.0 

1.5 

818.0 

441.0 

0.7 

405.0 

Ily.O 

10.0 

69.0 
1 514.0 2 521.0 1 188.0 

10.0 
19 493.0 

31.0 23.0 
281.0 18 098.0 
236.0 
42.0 

a . o 

90.0 
1 948.0 
1 687.0 

69.0 10.0 
248.0 17 675.0 
177.0 
26.0 

52.0 32.0 

161.0 
72.0 

29.0 25.0 

37.0 
238.0 
184.0 
7.0 

12.0 
6 835.0 

29.0 
74.0 
95.0 
22.0 

23.0 
3 004.0 

Valor 

0.7 

497.0 

104.0 

... 

171.0 

84.0 

25.0 

1971 
Can-
tidad 

OOoU 

50.0 

41.0 10.0 
30.0 1 824.0 
66.0 
36.0 

Valor 

0.3 

262.0 

1970 1969 
Can-
tidad 

yo.u 

32.0 

12.0 
18.0 
44.0 
13.0 

Valor Can-
tidad 

0.8 
294.0 

256.0 41.0 

32.0 
11.0 

Valor 

0.9 

183.0 

181.0 

43.0 24.0 

8 335.0 479.0 9 641.0 554.0 

42.0 
42.0 



UNION SOVIETICA« EXPOMACIOieS HSCIA KsXIDO, ... (contaunión) 
1968 1967 1966 1965 1963 1962 1961 

Dominación Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
,tiM. 

Ibtal (millones de dolaros) - 2.7 
Inclusive! 
Maquinarias, equipos y medios 
de transporto - 715.0 
Máquinas herramientas para elaborar 
metales (unidades) 151.0 392.0 
Turboperforadoreu y 
electroperforadores (unidades) 12.0 138.0 
Piezas de repuestos para equipos 
de perforación da pozos - 154.0 
Cojinetes de antifrioción (miles 
de unidades) 1.0 5.0 
Piezas de repuestos pare 
tractores 
Arrabio (miles de toneladas) 
Laminados de metales ferrosos 
(miles de toneladas) 33.4 1 824.0 
Piales y pieles en bruto 
Pescado en conserva (ailes de 
latas) 7.0 
Centolla en oonserva (miles de 
latas) 
Caviar (toneladas) 0.1 
Relojes de uso doméstico (miles 
de unidades) 
libres, publicaciones - 37.0 
'eliculas - 62.0 

4.0 

3.0 

0.8 

481.0 

86.0 223.0 

12.0 103.0 

ia.o 

36.0 29.0 

3.« 115.0 

9.0 

5.0 2.0 

0.6 19.0 

47.0 
32.0 

0.7 

61.0 

12.4 464.0 

22.0 

5.0 2.0 

0.5 14.0 

38.0 
43.0 

5.0 

0.2 

0.8 

295.O 

5.0 I97.O 

31.0 

2.0 

6.0 

33.0 
58.0 

8.0 

14.0 

15.0 
0.3 

3.2 

0.3 

197.0 

8.0 

1.0 

8.0 

10.0 
8.0 

11.0 
12.0 
50.0 

5.0 

9.0 

12.0 

2.0 

0.1 

50.0 

2.0 
57.0 

4.0 

Valor 

0.1 

5.0 

Can-
ti&aft Valor 

0.1 

20.0 

I960 
Can-
jead- Valor 

0.8 

527.0 

£ vn 

11.0 14.0 11.0 58.0 31.0 19.0 16.0 
- 1.0 16.0 6.0 1.0 18.0 

8.0 5.0 7.0 1.0 4.0 ... 
11.0 - 15.0 - 17.0 - 55.0 
44.0 - 25.0 - 57.0 - 51.0 

¡/ United Rations, Teartaok of International írade Statistica. 1975. La conversión da rublos a dólares ftte realizada aegtm el coeficiente de 1975-
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UNION SOVIETICA» EXPORTACIONES HACIA PERU, 1969-1976 

(Miles de dolaras) 

Danoainacion 
1976 a/ 1975 1974 1975 1972 1971 1970 1969 

Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor 

ft>tal (millones de dólares) 
Maquinaria, equipos y medios do 
transporto 
Máquinas herramientas para elaborar 
Bátales (unidades) 
Centrales hidroeléetrioas 
Equipos de tasques 
Equipos para la industria de la 
aliaentáción 
Aparatos y equipos de laboratorio 
Ceoíonco (unidades) 
Recalques (unidades) 
Buques y equipos de navegación 
Medios de oomunioaeión aérea 
Arcillas no metálicas, tierras 
Papel gaoeta (miles de toneladas) 
Aoeite de girasol (ailes de toneladas) 
Vodka (decilitros) 
Medicamentos 
Libros, publicaciones 
Películas 

19.5 

16 515.0 

4.0 102.0 

5 847.0 

64.0 

8 752.0 
3 283.0 

30.0 

190.0 
208.0 
33.0 

15.0 

50.0 
50.0 

2.1 

J9-2 

35 084.0 

57.0 
163.0 

1 038.0 

1 455.0 
35.0 

1 635.0 
944.0 

29 366.0 
874.0 
881.0 

298.0 
198.0 
4.0 

20.0 

2.5 

6.1 

3 053.0 

200.0 
1 373.0 

264.0 

1 167.0 

885.0 

342.0 
210.0 
22.0 

1.0 

4.9 

6.0 
5 090.0 

4.0. 

7.0 
57.0 

5 002.0 

591.0 

123.0 
22.0 

5.0 

91.0 

0.2 

138.0 

45.0 

27.0 

1.0 

42.0 
24.0 

683-0 

O 
18.0 

6.0 

8.0 

11.0 
12.0 

0.5 111.0 8.1 1 393.0 

17.0 
1.0 

a/ United Nations, Xeartook of International Trade Statistics, 1975« la conversión de rublos a dólares fue realizada según el coeficiente de 1975. 
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UNION SOVIETICA! DVORIAC JONES SESIE EL PH«J, 1960-1976 

(Hilas de dolara» fot») 

Denominación 
1976 «/ 1975 1974 1973 i 1972 1971 1970 1964 196 5 19< 32 191 51 19« a 

Denominación Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor 

lotal (millones de 
dólares) 

Concentrados de metales 
no ferrosos 
fetales no ferrosos y 
aleaciones (toneladas) 
Sstaño (toneladas) 
Biaauto (toneladas) 
Ugodón en fibra 
(toneladas) 
Vellón, fina (toneladas) 
Cueros ovinos (miles do 
unidades) 
Harina de pescado 
(toseledas) 
Café en grano 
(toneladas) 
tafear erada (miles 
de toneladas) 
¡obre (miles de 
: toneladas) 

6 144.C 

10S.C 

7 OOO.C 

2 656.0 

25.1 

13 332.0 

4 204.0 

197.0 

1 4».0 

5 922.0 

6 018.0 

246.0 

110.0 

3 000.0 

1 035.C 

105.0 

125.1 

5 501.0 

578.0 

525.0 

618.0 

1 243.0 

119038.0 

5 989.0 

50.0 

1 035.0 

6.2 

3 514.0 

108.0 

1 318.0 

-

936.« 

97.( 

20-9 

773.0 

20 151.0 

70.0 

2 500.0 

2.2 

552.0 

1 608.0 500.0 

0.2 

228.0 
-

200.0 

0.2 

175.0 

0.4 

0.2 

224.0 8.9 

5.8 

5 760.0 5.7 

2.4 

2 412.0 

t/ United Rationa, Yearbook oí Interaational Trade Statistiea, 1975. La oonvaraión de rublos a dólares fue realizada según el coeficiente <»e 1975. 



UNION SOVIETICA» EXPORTACIONES HACIA URUGUAY, 1960-1976 

(Hila» de dólares) 

1976 a/ 1975 1974 1973 1972 1971 1970 1969 
Denominación CazK Can- Can- Can- Can- Valor Can- Valor Can- Valor Can- Valor Denominación Valor Can- Valor Can- Valor Can- Valor tidad Valor tidad Valor tidad Valor tidad Valor tidad tidad Valor tidad Valor tidad Valor tidad Valor tidad tidad tidad 
"ïntnl (millones de dólares) 1.8 - 1.4 - 1.1 - 1.1 - 1.4 - 1.0 - 0.9 - 0.9 
Máquinas, equipos y medios de transporte 254.0 - 101.0 - 112.0 - 596.0 1 109.0 - 300.0 - 445.0 - 489,0 
Máquinas herramientas para elaborar 4.0 47.0 nétales (unidades) - - - - - - - • • * 4.0 5.0 11.0 18.0 65.0 47.0 88.0 
Equipos energétioos - - - - - - - - - - - - 23.0 - 54.0 
Dieseles seneradoees Complet. - - - - - - - - - - - 2.0 10.0 19.0 24.0 
estables kW - 104.0 10.0 220.6 24.0 

¡tetores eléotrloos (unidades) - - - - - - - - - - - 904.0 23.0 203.0 41.0 
Equipos de tanques - - - - - - - 1 <»2.0 - 187.0 - - - -

Equipos pera la industria de 
poligrafía - - 2.0 - 15 .0 - 361.0 - - - - - - - -

Tractores (imítales) - - - - - - - - - 17.0 38.0 66.0 148.0 53.0 115.0 
Combinadas agrioolas (unidades) - - - - - - - - - 7.0 44.0 14.0 87.0 
Asbesto seleccionado (toneladas) - - 9.0 - - - - - - - 19.0 5.0 19-0 

372.0 
5.0 

Arrabio (toneladas) - - - - - - - - - - - = -

19-0 
372.0 13.0 

Laminados de metales ferrosos 
(miles de toneladas) . - - - - - - - - - - - 3.0 189.0 2.3 172.0 
Productos químicos 1 486.0 1 138.0 - 703.0 - 460.0 - 203.0 - 594.0 - 153.0 - 77.0 
Bieromato de sodio (miles de toneladas) 2.5 1 290.0 1.5 995.0 1.3 660.0 1.5 448.0 0.8 203.0 1.4 331.0 0.5 115.0 0.3 53.0 
Papel gaceta (toneladas) - - - - _ 676.0 104.0 506.0 41.0 1 712.0 126.0 800.0 57.0 596.0 44 X 
Medicamentos - - _ - - - - - - - 40.0 - 46.0 - -

Artículos de cultura y oostumbres 36.0 - 25.0 - 41.0 - 67.0 - 76.0 - 58.0 - 37.0 - 46.0 
Relojes de uso doméstioo incluso 

6.7 mecanismos (miles de unidades) 15.7 25-0 6.0 7.0 20.5 17.0 10.0 7.0 21.0 16.0 29.3 14.0 8.5 6.0 6.7 5.0 
Cámaras fotográficas (unidades) 202.0 7.0 300.0 8.0 1 071.0 5.0 85.0 1.0 1 060.0 5.0 1 600.0 8.0 600.0 3.0 971.0 6.0 
Libros, publicaciones 1.0 - 1.0 - 4.0 - 56.0 - 41.0 - 28.0 - 25.0 - 35.0 



ION SOVIETICA» ¿¿PORTACIONES HACIA URUGUAi ... (conclusión) 

1960 1967 1966 1965 196» 1965 1962 1961 1960 
denominación Caí»- „ „ Can- „ . Can- „ , Can- „ , Can- Can- Can- Con- Can-Valor . Valor .. Valor . Valor . Valor ^ Valor , Valor Valor . Valor tidad tidad tidad tidad tidad ta dad tidad tidad ti dad 

total (millones de dólares) 
iéquinas, equipos y medios 
de transporte 
Équinas herramientas para 
elaborar metales (unidades) 
¡quipos energéticos 
Buldozers (unidades) 
tractores (unidades) 
Combinadas agrícolas (unidades) 
Petróleo y productos de 
petróleo (miles de toneladas) 
Asbesto seleccionado (toneladas) 
Laminados de metales ferrosos 
(toneladas) 
Productos químicos 
Sosa cáustica (toneladas) 
Bicromato de sodio (toneladas) 
Urea (toneladas) 
Colofonia (toneladas) 
Pulpas de sulfito y sulfato 
(miles de toneladas) 
HedictaeMos 
Artículos de cultura y ooatunbres 
Relojes de cao doméstico, incluso 
mecanismos (miles de unidades) 
Libros, publicaciones 
Películas 
Papel gaceta (toneladas) 

- 0.7 - 0.4 - 0.6 - 0.4 0.2 - 0.2 - 0.2 - 0.6 - 1.3 

- 519.0 - 295.0 - 29.0 - 115.0 - 85.0 - 65.0 - 25.0 - 20.0 - 5.0 

12.0 64.0 12.0 47.0 _ „ _ _ 4.0 13.0 4.0 8.0 1.0 4.0 _ 
- 31.0 - 7.0 - - - - - - - -

1.0 21.0 5.0 33.0 - - 1.0 14.0 - - 1.0 14.0 - - - - - -

21.0 44.0 43.0 90.0 64.0 153.0 35.0 70.0 31.0 60.0 2.0 3.0 - - 1.0 2.0 - -

13.0 80.0 6.0 39.0 8.0 51.0 2.0 9.0 - - - - - - - - - -

- - - - 18.8 172.0 .. .. - - - - - 23.9 311.0 71.4 1 060.0 
- - 60.0 8.0 40.0 3.0 110.0 29-0 130.0 9.0 200.0 24.0 200.0 41.0 300.0 34.0 600.0 67.0 

640.0 43.0 _ _ 100.0 11.0 „ 250.0 24.0 .. _ _ _ _ 
- 132.0 - 121.0 - 60.0 - 123.0 - 89-0 - 69.0 - 51.0 - 112.0 - 144.0 
- - - - - - - - - - 102.0 5.0 268.0 12.0 - - - -

563.0 98.0 463.0 77.0 110.0 21.0 375.0 71.0 - - - -

- - - - - - - - - - 150.0 12.0 10.0 1.0 10.0 1.0 - -

- - - - - - - - - - 100.0 23.0 150.0 57.0 30.0 10.0 20.0 7.0 

- _ _ _ _ _ - 393.0 38.0 97.0 10.0 99.0 9.0 199.0 18.0 246.0 20.0 
- 2.0 - 11.0 - 18.0 - 4.0 - - - -

- 51.0 - 36.0 - 19-0 - 17.0 - 20.0 - 26.0 - 41.0 - 44.0 - 34.0 

5.2 3.0 5.0 4.0 - - - - 7.5 7.0 5.5 5.0 ... - - ... ... 
- 22.0 - 27.0 _ 17.0 - 15.0 _ 12.0 a.o - 59.0 - 43.0 - 21.0 
- - - - - - - - - 1.0 - 1.0 - 2.0 - 1.0 - 4.0 

509.0 55.0 - - - - - - - - - - 100.0 12.0 

aI United Natione, tearbook of International Erada Statistics. 1975. La conversión de rublos a dólares fue realizada según el ooefioiente de 1975. 



UiaON SOVIETICA! IW0RÏACI0IŒS EESIE URUBU«, 1960-1976 

(Hiles de dólares ft>b) 

Denominación 
1976 a/ 

Can-
tidad Valor 

1975 
Can-
tidad Valor Can-

tidad Valor Cen-
ti dad Valor 

19» 
Can-
tidad Valor 

1971 
Can-
tidad Valor 

1970 
Can-
tidad Valor 

1969 
Can-
tidad 

Total (millones de dólares) 
Inclusive! 
Vellón, fina (toneladas) 
Corderillo (ailes de unidades) 
Cuero da suela (toneladas) 
Cueros curtidos para calzado 
(miles de »£) 
Cueros seadcurtidos (miles de 
Mr) 
Arroz (miles de toneladas) 
¡Mantas de lana (miles de unidades) 
Hantas de Uae para viaje (miles 

j de unidades) 
libros, publioaoiones 

100.0 

11 9 2 9 . 0 

56 0 0 0 . 0 

5 . 7 

3 0 2 . 0 

1 1 1 9 . 0 

4 0 3 3 . 0 

8 598.0 

4 6 7 6 . 0 

14 200.0 

1 9 . 4 

18 1 2 5 . 0 

3 6 7 . 0 

8 5 1 . 0 

7 2 5 4 . 0 

3 2 . 6 

28 4 1 9 . 0 1 393.0 

67 2 0 0 . 0 4 1 1 5 . 0 j20 2 0 0 . 0 

7 . 2 

5 9 5 5 . 0 1 200.0 

1 1 7 5 . 0 

3.0 

18 7 0 9 . 0 

2.6 

1 4 1 2 . 0 

9 9 6 . 0 

3 0 . 0 2 5 7 . 0 

1.0 

800.0 
65-0 
69.0 

4 1 8 0 . 0 

7 . 0 

16.0 

1 . 4 

9 0 3 . 0 
1 6 3 . 0 
68.0 

1 4 5 . 0 

61.0 

1 1 3 . 0 

1.0 

100.0 

6.8 

1.1 

148.0 

9 0 4 . 0 

139.0 

50.0 

4.5 



UKIOH EOVISIICSa IK105SáCHiíg3 HSES URUGUAY ... (oonolusión) 

Denominación 
1« 

Can-
tidad 

>68 

Valor 

19 
Can-
tidad 

67 

Valor Can-
tidad 

)66 

Valor 

19&5 
Can- ! ' Valor tidad | 

19 
Can-
tidad 

64 

Valor 

15 
Can» 
tidad 

»5 
Valor 

1< 
Can-
tidad 

$2 

Valor 

.V 
Can-
tidad 

¡61 

Valor 

1 
Can-
tidad 

960 

Valor 

'total (sillones de dólares) 
Inolusivei 
Vsllón, fina (toneladas) 
Vellón, semiordinaria (toneladas) 
Pieles ea bruto 
Cueros bovinos (miles de unidades) 
Sueros do suela (toneladas) 
•Cama helada (toneladas) 
Arroz (miles de toneladas) 
libros, publicaciones 

»0.0 

170.0 

6.4 

1.5 

558.0 

185.0 

1 035.0 
2.0 

1 100.0 
291.0 

95.0 

4.0 

5.7 

1 918.0 
fcg^.o 
503.0 

121.0 

580.0 
1.0 

3 700.0 
823.0 

: 
5.7 

9.2 

7 013.0 
1 477.0 

764.0 
2.0 

| 5.0 

600.0 j 1 157.0 
620.0 j 990.0 
. 1 

115.0 892.0 

- ! 1.0 
i 

34.0 

114.0 

100.0 
-

1.0 

80.0 

853.0 

61.0 

1.0 

1 000.0 
252.0 

296.0 

5.2 

2 125.0 
481.0 

2 585.0 

5.0 

3 300=0 
421.0 

272.0 

14 000.0 
-

15.3 

6 557.0 
803.0 

2 680.0 

5 244.0 

4.0 

1 900.0 

208.0 

15.0 

4.1 

5 631.0 
385.0 

118.0 

8.0 

123.0 

1.3 

1 294.0 

4.0 

a/ United Hations» ifsartook oí International trade Statjgtios, 1975. La conversión de rublos a dólares fue realizada según el ooefioieits de 1975. ^ — -' " Vo 


