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RESUMEN

En este estudio se analiza la intensidad tecnoldgica de las exportaciones e importaciones de
Centroamérica ' y la Republica Dominicana, cuantificando el proceso de transformacién del
comercio exterior de mercancias, a partir de los diferentes niveles de intensidad tecnoldgica de
sus exportaciones y de sus importaciones, lo que posibilité determinar el valor de la balanza
tecnoldgica de la region, el indice de intensidad tecnoldgica de las exportaciones, asi como el
indice de comercio intraindustrial ponderado para cada pais.

Se detectd que la exportacion de productos intensivos en tecnologia no garantiza que los
paises hayan endogenizado la tecnologia. En mayor o menor medida, los productos que son
intensivos en tecnologia, sobre todo de nivel medio y alto, son elaborados por empresas
—generalmente transnacionales— que no “derraman” esos conocimientos al interior del mercado
doméstico ni del regional. Un sistema nacional de aprendizaje (SNA) muy débil y otro de
innovacién nacional (SIN) virtualmente inexistente, junto con un desarrollo institucional que no
lo promueve ni lo respalda, limita las posibilidades de cambio en el patréon de especializacion de
comercio. La presién de la demanda externa, las restricciones financieras y los desequilibrios
externos, que empujaron hacia las politicas de diversificacion exportadora, son las principales
explicaciones de su crecimiento y diversificacion, y no un proceso de aprendizaje que incorporara
el progreso tecnologico junto con la formacion de recursos humanos.

En este documento, el término Centroamérica abarca los siguientes paises: Belice,

Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras, Nicaragua y Panama.



INTRODUCCION

Desde principios de la década de los noventa, los paises centroamericanos, * al igual que la
Republica Dominicana, han procurado acelerar su proceso de desarrollo econémico, poniendo
en préactica politicas de promocion del sector exportador. La transicion de sus exportaciones
tradicionales —conformadas principalmente por materias primas y alimentos— a las de
bienes manufacturados se considera crucial para mejorar sus términos de intercambio, absorber
nueva tecnologia y adquirir mayores conocimientos por medio del principio de “aprender
usando” (learning-by-doing). No se analiza en este caso el importante crecimiento de los
servicios, que también reflejan un cambio en la estructura productiva.

El conocimiento sobre el contenido tecnologico de los flujos comerciales y su evolucion
a través del tiempo es un mecanismo de valoracion de los avances en diversos campos del
desarrollo. La evidencia expuesta en este estudio, si bien parcial y limitada por la informacion
disponible, no permite generalizar la idea de que las economias que han emprendido procesos
de cambio en la estructura de sus exportaciones necesariamente logren transformaciones en su
desarrollo.

La dindmica del progreso técnico se transmite en el avance de otros frentes, entre éstos,
el de competitividad industrial y comercio exterior, clave a su vez para el desarrollo
econémico. > Esto no significa que mayores exportaciones impliquen un mayor dominio de los
procesos productivos; mas especificamente se refiere a que puede no ser reflejo de una real
absorcion de tecnologia previamente importada. También es indispensable examinar las
importaciones conjuntamente con las exportaciones. Las cifras de comercio exterior no
autorizan a concluir cientificamente acerca de un cambio en los encadenamientos productivos
en el interior de la economia, porque no se conocen los vinculos entre el sector exportador y el
resto de las actividades econdmicas. Con todo, si es posible estudiar los probables efectos de las
politicas de promocién de exportaciones no tradicionales de la década de los noventa y verificar
si se modifico la estructura de las exportaciones e importaciones, segun el nivel de tecnologia
incorporado en los productos transados.

Este estudio parte de la metodologia desarrollada originalmente por la Comision
Econdmica para América Latina y el Caribe (CEPAL) en un documento que representd el
primer intento de cuantificacion de la intensidad tecnoldgica de las exportaciones regionales en
América Latina y el Caribe (CEPAL, 1992). Esta metodologia clasifica los productos en las
siguientes categorias: productos de alta intensidad tecnoldgica, de intensidad tecnoldgica media,

' Salvo indicacion en contrario, en este documento la expresion Centroamérica hace referencia

a Belice, Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras, Nicaragua y Panama.

> Esta preocupacion se planted en América Latina desde las fases iniciales del desarrollo de la
region, y se exacerbdé a medida que éste resentia mayores dificultades para consolidarse. Véase, por
ejemplo, Raul Prebisch (1970, 1963 y 1962).



de baja intensidad tecnoldgica, los basados en recursos naturales, y productos primarios. En este
trabajo se centra la atencion en los dos primeros grupos.

Si las importaciones avanzaran hacia productos de tecnologias menos desarrolladas y las
exportaciones siguieran un camino inverso, se podria inferir que el pais estd experimentando un
progreso tecnologico por medio del cambio estructural de las areas industriales y de comercio
exterior a lo largo del tiempo, y ya no requeriria importar la tecnologia, que necesita. Si, por el
contrario, se registraran mayores importaciones de productos de alta tecnologia, y exportaciones
de menor tecnologia, entonces el pais padeceria una mayor dependencia extranjera en cuanto a
disponibilidad de tecnologia en sus actividades productivas. También podria argumentarse que
las exportaciones de alta tecnologia estan creciendo a la vez que se mantiene un elevado nivel
de importaciones de alta tecnologia. En este caso, el comercio intraindustrial mostraria un grado
de desarrollo tecnoldgico similar al de los paises de donde se importa esta tecnologia, siempre
que no se trate de maquila. Lamentablemente, ésta es una de las limitaciones de la investigacion
por cuanto es dificil afirmar si la produccién para mercado interno también cambio, o si hay
mayor o menor grado de encadenamientos productivos cuando sélo se analizan datos de
comercio exterior. Una solucion en futuras investigaciones requeriria encuestas a empresas en
las que se evalue la profundizacidn de las relaciones comerciales entre las firmas instaladas.

Debe sefialarse que, en virtud de la metodologia seguida, el alcance de este trabajo se
enfoca en la industria manufacturera. Pese a que las manufacturas en mayor o menor grado son
intensivas en tecnologia, también existen algunos productos manufactureros intensivos en
recursos naturales; por ejemplo, la mineria, la extraccion de petroleo, la quimica primaria y las
frutas en conserva, que a la vez pueden ser intensivos en tecnologia, aunque no son objeto de
este analisis, al igual que las materias primas. En consecuencia, se excluye de la investigacion la
produccion de frutas frescas, carnes y semillas, y el resto de productos con menor valor
agregado, a los que se clasifica dentro de la “balanza no intensiva en tecnologia”. Otra
limitacién para el trabajo es que el procesamiento de alimentos puede estar usando tecnologia
desarrollada localmente o foranea, de una gran importancia para el proceso de desarrollo y
aprendizaje tecnologico del pais.

El grupo de partidas que constituye la clasificacion de productos con intensidad
tecnolodgica ofrece un desglose mayor al presentado en trabajos previos elaborados por diversos
investigadores y por la CEPAL misma para explicar la estructura de las exportaciones de
América Latina y el Caribe. Con ello es posible hacer precisiones que no se habian logrado
antes. Ademas, el analisis no se limita a las exportaciones, sino que abarca importaciones.

En el capitulo I se revisa la literatura sobre el tema, las principales consideraciones
conceptuales y los patrones tecnologicos del comercio, y se describen los métodos de medicion
existentes, asi como la metodologia utilizada en el trabajo y las bases de datos disponibles para
su publicacion.

En el capitulo II se calcula la balanza intensiva en tecnologia y no intensiva en
tecnologia de la region; se presenta asimismo un indice de especialidad tecnoldgica para cada
pais y se establecen las principales caracteristicas del comercio en funcion de la intensidad

Véase en el anexo I los productos que se ubican en cada grupo.



tecnoldgica de la regién y de sus paises miembros. Debe aclararse que, a diferencia de la
mayoria de los trabajos hasta ahora realizados, éste no so6lo busca medir la intensidad
tecnoldgica de las exportaciones, sino también de las importaciones, a fin de determinar el
balance tecnologico de la region, lo que brindaria una vision mas completa de la situacion.
Finalmente, en el capitulo III se exponen las conclusiones y reflexiones finales.

En el anexo I se listan los productos considerados en cada clasificacion de intensidad
tecnoldgica. En el anexo II se presentan resultados estadisticos por paises mas desagregados, y
en el anexo III se detallan los resultados del ejercicio de regresion de datos panel.



I. METODOLOGIAS DE CLASIFICACION

1. Consideraciones conceptuales

Uno de los aspectos centrales en el estudio de la globalizacidn es la integracion econdmica
simultdnea de los paises y la desintegracidon de los procesos de produccion. El andlisis de los
conglomerados de especializacion, de las cadenas de valor *y de los sistemas nacionales de
aprendizaje (SNA) puede ofrecer elementos y pautas alternativos para el entendimiento del
cambio tecnologico en paises en transicion o de reciente industrializacion, en cuanto es posible
analizar la intensidad tecnologica no en el producto final sino en el conjunto del proceso. ”
Algunos de estos conceptos serdn brevemente abordados en las secciones siguientes y se
destacara su relevancia al momento de resaltar las tendencias de la intensidad tecnologica del
comercio exterior. Los siguientes apartados tratan de manera no exhaustiva algunas de las
metodologias de clasificacién, que si bien adolecen de limitaciones conceptuales, tienen
ventajas practicas que facilitan la clasificacion y el andlisis.

Desde una perspectiva estrictamente conceptual, el entendimiento de las cadenas de
valor posibilita un tratamiento mas integral de otros sectores y procesos de la actividad
economica que inciden en la oferta de productos y servicios, como los procesos de distribucion
y mercadeo. Pero quiza de forma mas determinante, permite analizar las caracteristicas de los
bienes y la tecnologia de produccion en el mercado y en el interior de cada una de las fases de la
cadena como componentes determinados de forma enddgena y no exdgena. Si bien el concepto
es atractivo, impone una restriccion practica, ya que incluso en la definicion mas reducida de
cadena de valor, seria necesario calcular un sinnumero de cadenas de valor y esto dificultaria,
por ende, las comparaciones intraindustria y entre paises. °

Otro aspecto de importancia de las cadenas de valor se relaciona con los factores que
determinan la distribucion y la remuneracidon de actividades entre paises y entre las mismas
cadenas de valor. La teoria clasica de comercio internacional —sin referirse al tema de cadenas
de valor— responderia a esto que se debe esencialmente a “ventajas comparativas, demanda
reciproca y costos de transporte” (Dunn y Mutti, 2000). Esto es importante porque las dos
teorias econdmicas que explican la ventaja comparativa destacan: la primera, la importancia de

4 En la literatura del comercio intraindustrial rara vez se utiliza el término de “cadena de

valor”, y mas bien se adoptan términos como “fragmentacion” (Deardoff, 1998); “subcontratacion”
(Feenstra, 1998); “especializacion vertical” (Yeats, 1998b) y “produccion compartida” (Hummels y Yi,
1998).

> Esto es importante debido a que algunas de las etapas de la cadena de valor pueden ser
intensivas en tecnologia, mientras que otras etapas pueden serlo en capital o en trabajo.

®  Ciertamente, una forma de remediar el problema es mediante ejercicios de descomposicion

contable, cuyo tratamiento escapa a los objetivos de este documento.



la dotacion de recursos; y la segunda, las diferencias de tecnologia. ’ Sin embargo, lo que
interesa responder para fines del presente estudio es la pregunta de por qué algunos paises
(especialmente los industrializados) tienen tantas cadenas de valor y los paises en desarrollo tan
pocas, especialmente aquellas vinculadas con el comercio exterior. Una respuesta convencional
se asociaria a costos de transporte y barreras de entrada. Sin embargo, una respuesta menos
convencional dirfa que tiene que ver con externalidades y economias de aglomeracion. Cuanto
mayor sea el nimero de cadenas de valor de un pais, mayor facilidad tiene de adquirir nuevas,
debido a la existencia de economias de escala en infraestructura, mano de obra calificada,
servicios de apoyo e informacion.

Por otra parte, cuando se estudia el proceso de cambio técnico en paises en desarrollo,
los sistemas nacionales de innovacidon (SNI) enfatizan la dimension de innovacion, la cual es
virtualmente ajena para paises en desarrollo o de reciente industrializacion, ya que el proceso
tipico de cambio técnico de estas economias es mediante procesos de aprendizaje ® y no tanto
mediante procesos de innovacion. Asi, los sistemas nacionales de aprendizaje (SNA) se
convierten en una mejor opcidon para paises en desarrollo, especialmente si se trata de fomentar
estrategias especificas de aprendizaje (Viotti, 2001).

Lo que resulta verdaderamente interesante en el analisis de los SNA, y que lo diferencia
de los estudios de SNI en paises industrializados, es el hecho de que los primeros se concentran
en las actividades, instituciones y relaciones asociadas al proceso de aprendizaje mas que a la
innovacion. Por esta razon, tanto la absorcion ? como la innovacién incremental son las dos
areas de interés de los SNA (véase la figura 1).

" El problema es que la primera supone que el conocimiento y la tecnologia no tienen

restricciones ni barreras; y la segunda, que porciones de conocimiento son concentrados por ciertos
paises. Hoy se sabe que la disparidad sectorial de tecnologia es lo que realmente importa en términos de
ventaja comparativa y comercio.

¥ En este contexto, el término “aprendizaje” se define como un proceso de cambio técnico
que se obtiene por difusion (absorcion de tecnologia) e innovacidn incremental de técnicas existentes, es
decir, la absorcion de innovaciones producidas en otra parte y la generaciéon de mejoras en la vecindad de
las técnicas adquiridas.

®  La absorcion se entiende como el proceso de difusion desde la perspectiva del receptor de la
tecnologia. Asi, una técnica “difundida” es una técnica adecuadamente asimilada, lo cual depende de los
esfuerzos y habilidades del receptor. Esto ultimo esta asociado al concepto de ‘capacidades tecnologicas’
en sus tres categorias: capacidad de produccion, de mejora y de innovacidn (véase Viotti, 2001).



Figura 1

Sistemas nacionales de cambio técnico
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Fuente: Viotti (2001)

Sobre la base de lo anterior, en los siguientes apartados se presenta una sintesis de las
principales metodologias de clasificacion para medir la intensidad tecnologica existente en las
exportaciones. De los resultados obtenidos se desprende que los patrones de ventajas
competitivas se modifican a medida que las exportaciones crecen en respuesta a la innovacion y
reubicacion. La conclusion mds importante es que las importaciones en las que no interesa ni la
innovacion ni la reubicacion, tienden a crecer mas lentamente.

2. Patrones tecnolégicos del comercio

Los avances tecnoldgicos han modificado significativamente la estructura de largo plazo de la
actividad industrial y productiva, de tal manera que las actividades de alta tecnologia son a nivel
global las que mas crecen y las que muestran mayor dinamismo. De acuerdo con el Informe de
Desarrollo Industrial 2002-2003 de la Organizacién de las Naciones Unidas para el Desarrollo
Industrial (ONUDI), los cinco productos de mayor crecimiento en el comercio mundial en el
periodo 1980-1997 estaban relacionados con industrias altamente ciclicas, tales como las
tecnologias de informacion y telecomunicaciones.

En el cuadro 1 se muestra con fines de ilustracion que en una seleccidon de diversos
paises, las tasas de crecimiento de la produccion y exportacion de manufactura arrojan tasas de
crecimiento promedio mas elevadas que toda la produccion y todas las exportaciones, lo cual
evidencia el enorme dinamismo de las exportaciones con alto contenido tecnoldgico. Estas
tendencias resultan de suma importancia para los paises del presente estudio, en la medida en
que sea posible establecer posicionamientos de mercado, capacidades de aprendizaje e insercion
en los segmentos mas dinamicos del comercio internacional.
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Cuadro 1

TASAS DE CRECIMIENTO DE LA MANUFACTURA DE ALTA TECNOLOGIA
Y OTRAS, 1985-1997

(Porcentajes)
Toda la Todas las Produccion de  Exportaciones de
produccién exportaciones  alta tecnologia alta tecnologia
68 paises 2,7 7,3 5,9 10,8
China 11,70 20,50 14,90 30,20
Republica de Corea 10,20 10,60 15,40 18,70
Singapur 8,00 15,00 13,10 21,70
Taiwan 4,70 12,00 11,60 18,90
Hong Kong -0,20 13,50 3,50 18,10
Estados Unidos 2,90 8,80 4,70 10,10
Alemania 2,20 4,10 3,80 5,80
Reino Unido 1,70 6,30 3,30 8,00
Japon 1,70 2,40 5,20 4,40
Francia 1,20 5,80 3,60 10,80

Fuente: National Science Foundation, Science and Engineering Indicators 1999, cited
in Lall (2003).

En el cuadro 2 se muestran las tasas de crecimiento en el periodo 1985-2000 de
exportaciones primarias y manufactureras mundiales divididas en categorias de recursos: baja
tecnologia (textiles y prendas de vestir), tecnologia media (industria quimica y automovilistica)
y alta tecnologia (incluidas las tecnologias de informacién y telecomunicaciones). El grupo de
tecnologia media es el mas dinamico y de mas rapido crecimiento. En contraste, los productos
primarios avanzan con lentitud y aportan menos al valor de las exportaciones totales, lo cual
indica una pérdida sistematica de participacion de mercado desde mediados de los afios setenta.

Existen diferentes metodologias para medir la intensidad tecnoldgica del comercio
internacional, en particular de las exportaciones, con objeto de ofrecer informacidn cuantitativa
de utilidad para el analisis de los modelos de medicion de las distintas economias y lograr una
mejor comprension de los factores determinantes de la competitividad de las exportaciones. '
Las siguientes clasificaciones pueden adolecer de limitaciones conceptuales, pero se presentan
por su contenido practico y facilidad de aplicacion.

' En la teoria del comercio internacional se han desarrollado diversos métodos para analizar

los determinantes del comercio y la importancia del contenido tecnoldégico como factor de
competitividad. Véase, por ejemplo, Charles P. Oman y Ganeshan Wignaraja (1991).
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Cuadro 2
ESTRUCTURA DE LAS EXPORTACIONES MUNDIALES, 1985-2000

(Millones de dolares y porcentajes)

Productos 1985 2000 Tasa de crecimiento Distribucion
anual 1985 2000
Todos los sectores 1 703 582 494 5534 008 649 8,17 100 100
Productos primarios 394 190 554 684 751 141 3,75 23,1 12,4
Manufacturas 1252573 675 4620266 770 9,09 73,5 83,5
Basadas en recursos 330 863 869 863 503 545 6,60 19,4 15,6
Tecnologia baja 241 796 065 862 998 972 8,85 14,2 15,6
Tecnologia media 485784 011 1639 871 870 8,45 28,5 29,6
Tecnologia alta 198 029 682 1269 587 194 13,19 11,6 22,9
(ICT) 90 151 843 773 119 244 15,40 5,3 14,0

Fuente: UNCTAD, World Investment Report 2002.

3. ONUDI

El documento que se toma como punto de partida para determinar el grado en que las
exportaciones manufactureras incorporan en su produccion diferentes niveles de contenido
tecnoldgico —o diferentes intensidades tecnoldgicas— fue elaborado a fines de los afios setenta
por la Organizacion de las Naciones Unidas para el Desarrollo Industrial (ONUDI, 1979). En
¢éste se definen como productos manufacturados los bienes primarios sometidos a algiin proceso
de transformacion, aun cuando éste sea de escasa magnitud. Los productos considerados
correspondian mayoritariamente a la Clasificacion Uniforme del Comercio Internacional
(CUCI) a tres y cuatro digitos (grupo y partida), realizada con los siguientes criterios.

a) Participacién de los recursos naturales en el valor de la produccién. Este criterio
conduce a distinguir entre bienes basados en recursos naturales (secciones 0 a la 4 de la CUCI)
y bienes no basados en recursos naturales (secciones 5 a la 8 de la CUCI).

b) Necesidad de contar con personal calificado. Este criterio se aplica a las
secciones 5 a la 8 de la CUCI y se divide en dos: productos cuyo proceso de fabricacion exige
contar con personal calificado (industrias nuevas de acuerdo con la teoria del ciclo de vida del
producto) y productos en que se requiere poco personal calificado (industrias maduras).

c) Importancia del proceso de desarrollo del producto. Criterio aplicable a productos
no basados en recursos naturales. Este grupo se desagrega en productos con alta tasa de
desarrollo del producto y productos con baja tasa de desarrollo del producto. Esta tasa se
determina por medio de la relacion que arroja el nimero de rubros que aparecen o desaparecen
en un determinado grupo o subgrupo de la CUCI durante cierto periodo.
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d) Intensidad en el uso de los factores. Se aplica a las secciones 5 a 8 de la CUCIL, y
el criterio de clasificacidn diferencia entre industrias intensivas en trabajo e industrias intensivas
en capital.

Esta clasificacion de los productos que se comercian internacionalmente ha sido el punto
de partida para el desarrollo de otras mds elaboradas y ha tenido gran influencia en la
clasificacion de dichos productos de acuerdo con su intensidad tecnoldgica. La primera razon de
este éxito es su sencillez en la agrupacion de bienes de las secciones de la CUCI donde se
ubican las manufacturas no basadas en recursos naturales (secciones 5 a 8) y las basadas en
recursos naturales (secciones 0 a 4 de la CUCI). Si bien es cierto que en general es una buena
aproximacion, hay algunas importantes excepciones. Esta es la misma limitacion que se enfrenta
en la metodologia usada anteriormente por la CEPAL. Un ejemplo es la soya (o soja), que esta
en el grupo de las secciones 0 a 4, aunque incorpora mas tecnologia que los textiles y la
confeccidn, ubicados en las secciones 5 a 8. La segunda razén es que establece que a mayor
personal calificado y a mayor relacion capital/producto, las industrias agrupadas en las
secciones 5 a 8 elaboran productos con mas alto valor agregado, y ello coincide en general con
las industrias de mayor intensidad tecnologica.

4. OCDE

Un segundo método de clasificacion se desprende de un estudio de la Organizacién para la
Cooperacién y el Desarrollo Econémicos (OCDE) publicado a mediados de los ochenta (1986).
Este se aplica de acuerdo con la Clasificacion Industrial Internacional Uniforme de todas las
Actividades Economicas (CIIU). El propdsito de esta clasificacion es determinar la composicion
de unidades econdmicas definidas en funcion de la actividad econdmica mas importante, la cual
depende de la principal clase de bienes producidos o de servicios prestados, independientemente
de su comercializacion internacional.

En dicho estudio las actividades industriales —no los productos, como en el caso de la
ONUDI— se clasifican a nivel de dos digitos de la CIIU, aplicando un coeficiente que se
obtiene de dividir el monto del gasto en investigacidon y desarrollo de cada actividad economica
entre el valor de la produccion. Se llega asi a tres tipos de actividades: con alta tecnologia, con
mediana tecnologia y con baja tecnologia. El grado de agregacion es considerable, pues ademas
de que se excluye la mayor parte de las manufacturas basadas en recursos naturales, las
actividades industriales que se incorporaron para el afio del calculo (1980) fueron sélo 21. La
agrupacion de las actividades se detalla a continuacion.

a) Actividades industriales con alta tecnologia (6): aeroespacial, maquinas de
oficina y computadoras, electrénica, farmacéutica, instrumentos cientificos y maquinaria
eléctrica.

b) Actividades industriales con tecnologia media (6): automovilistica, quimica,
maquinaria no eléctrica, caucho y plastico, metales no ferrosos y otras industrias
manufactureras.
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c) Actividades industriales con baja tecnologia (9): materiales para la construccion;
alimentos, bebidas y cigarrillos; construccion de barcos; refinacion de petrdleo; metales
ferrosos; fabricacion de productos metélicos; papel e imprenta; madera, corcho y muebles; y
textil, calzado y articulos de cuero.

La clasificacion, sumada a la excesiva agregacion, presenta una dificultad para fines del
analisis del contenido tecnoldgico de los flujos comerciales: se basa en actividades industriales
y no en productos. Por otra parte, el gasto en investigacion y desarrollo es sélo una de las
variables a analizar en la clasificacion de nivel tecnoldgico. Ademas, el indice de inversion en
investigacion y desarrollo en los paises mas avanzados no es el mismo que en los paises
analizados en dicho trabajo, pese a que se trata de productos similares que entrarian en la misma
categoria de actividad industrial. Los paises en desarrollo tienden a incorporar menos
investigacion y desarrollo, aunque se trate de industria electronica, por ejemplo.

5. Taxonomia de Pavitt

Un tercer método corresponde a Keith Pavitt (1984), quien ided una taxonomia basada en cuatro
grandes grupos, de acuerdo principalmente con los diferentes canales por los cuales las
empresas de cada conjunto de sectores adquieren y desarrollan su tecnologia. En este método no
solo influyen el gasto en investigacion y desarrollo o la adquisicion de patentes, sino también las
relaciones interindustriales y la interdependencia tecnoldgica. De esta manera, la taxonomia de
Pavitt trata de subsanar algunas de las limitaciones de la clasificacion de la OCDE, la cual omite
las diferencias entre diversos sectores industriales con respecto a los medios por los que se
produce y las vias por las que se difunde la tecnologia. El autor clasifica a las industrias en
cuatro grupos que se describen a continuacion. '

a) Basadas en ciencia, que se caracterizan por tener un alto gasto en investigacion y
desarrollo y por desarrollar tecnologias que benefician a todas las actividades.

b) Intensivas en escala, lo que comprende a las tipicas industrias oligopolistas
altamente intensivas en capital, con elevadas economias de escala y gran complejidad técnica y
empresarial.

C) Industrias de proveedores especializados, definidas por la alta diversificacion de
la oferta y la gran capacidad de innovacion.

d) Industrias dominadas por proveedores, que son las mas tradicionales, con
procesos de innovacion que provienen de otros sectores mediante la compra de materiales y
bienes de capital.

Evidentemente, esta taxonomia representa un avance con respecto a los métodos
anteriores, ya que logra incorporar elementos dentro de la clasificacion que antes se habian

""" El método se ha aplicado mucho en diversos paises utilizando las investigaciones de Pavitt

en el Science Policy Research Unit (SPRU), de la Universidad de Sussex. Ver Paolo Gurrieri (1990) con
una aplicacion a la industria italiana y Dutrénit y Capdevielle (1993) para el caso de México.
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omitido. Un elemento esencial de la taxonomia de Pavitt es identificar el origen del cambio
tecnoldgico. Asi, en las intensivas en escala el cambio tecnoldgico viene de otras industrias en
donde se genera nueva maquinaria. Pero esta metodologia no establece claramente el grado de
tecnologia en la produccion ni es estable a través de los diferentes paises o épocas historicas del
desarrollo industrial. Esta clasificacidn, segiin palabras del mismo Pavitt, se disefié en funcidén
de industrias que se mueven en la frontera tecnoldgica. En el caso de los paises de
Centroamérica, las empresas son seguidoras, y no lideres, en términos de tecnologia. Por
ejemplo, de acuerdo con esta clasificacion, la industria electronica se ubica dentro de las
basadas en ciencia. Intel en Costa Rica no realiza procesos intensivos en investigacion y
desarrollo. Por el contrario, seria mas apropiado ubicarla entre las dominadas por proveedores.

6. Clasificacion de la CEPAL

A fines de los ochenta la CEPAL elabor6 una clasificacion que se publico a principios de los
noventa y se continué perfeccionandola durante los 10 afios siguientes (CEPAL, 1992). '* En la
ONUDI, el método se aplica a las secciones 5 a 8 de la CUCI, con un nivel de agregacion de
tres digitos. " Dicho método es consistente con los objetivos del presente trabajo, que busca
medir la intensidad tecnoldgica de los flujos comerciales. El listado completo de grupos de
productos llega en la revision 3 de la CUCI a 147, incorporados en cuatro secciones, de acuerdo
con lo sefialado en el recuadro 1.

Recuadro 1
SECCIONES DE LA CUCI, REVISION 3, QUE INCORPORAN TECNOLOGIA a/

5. Productos quimicos y productos conexos b/

6. Articulos manufacturados clasificados principalmente segun el material ¢/
7. Maquinaria y equipo de transporte, y

8. Articulos manufacturados diversos d/

a/  Por definicion, dichas secciones corresponden exclusivamente a la industria de la
transformacion.

b/ Excluye los capitulos 51, “Productos quimicos organicos”; 52, “Productos quimicos
inorganicos”, y 56, “Abonos”.

¢/ Excluye los capitulos 63, “Manufacturas de corcho y madera (excepto muebles)”; 64,
“Papel, carton y articulos de pasta de papel, de papel o de cartéon”, y 68, “Metales no
ferrosos”.

d/ Excluye el grupo 896, “Obras de arte, piezas de coleccion y antigiiedades”.

2 Este trabajo se elaboré a partir de la CUCI, revision 2, que era la tltima version disponible a

principios de los noventa. En la actualidad ya se cuenta con la CUCI, revision 3, por lo que en el
presente trabajo se hacen algunos ajustes a la clasificacion original de la CEPAL.

En la clasificacion de la CUCI existen 10 secciones que se clasifican con un digito, y en las
que se incluye el comercio exterior de productos primarios y semielaborados (secciones de la cero a la
5); productos industrializados (secciones de la 6 a la 8) y mercancias y operaciones no clasificadas
(seccidén 9). Los capitulos (clasificacion a dos digitos) son hasta nueve por cada seccidn; y los grupos
(clasificacion a tres digitos) también pueden ser hasta nueve. Las partidas (clasificacion de por lo menos
cuatros digitos) son la mayor apertura posible para la CUCI.
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De acuerdo con su intensidad tecnoldgica, los productos se clasifican en tres grupos: alta
tecnologia, media tecnologia y baja tecnologia. El listado completo aparece en el anexo I,
“Grupos de productos de acuerdo con su nivel de intensidad tecnoldgica”. Los tipos de
productos més caracteristicos de cada grupo, incluyendo los intensivos en recursos naturales y
en materias primas, se presentan en el recuadro 2.

Esta clasificacion sintetiza las anteriores basandose primordialmente en la de la ONUDI
y la OCDE. La clasificacion original, publicada en 1989, constaba de:

a) Productos primarios, subdividido en productos agricolas, mineros y energéticos.
Corresponde a todos aquellos rubros excluidos de la clasificacion de productos manufacturados
de la ONUDI.

b) Productos industrializados.

1) Semimanufacturados. Corresponde a los bienes manufacturados basados
en recursos segun la clasificacion de la ONUDI. Se dividen en:

1) Basados en recursos agricolas e intensivos en trabajo;

2) Basados en recursos agricolas e intensivos en capital,

3) Basados en recursos mineros e intensivos en capital, y

4) Basados en recursos energéticos e intensivos en capital.
i1) Manufacturados:

1) Industrias tradicionales. Corresponde la categoria de la ONUDI de
las industrias con baja utilizacién de personal calificado e intensivas en trabajo. Estas
actividades por lo general presentan bajo contenido tecnoldgico, segin los criterios de la OCDE,
y solo hay algunos rubros de nivel medio.

2) Industrias de insumos bésicos. Corresponde la categoria de las
industrias con baja utilizacién de personal calificado, e intensivas en capital, segun la ONUDI.
En la OCDE estan casi todos los rubros clasificados como de contenido tecnoldgico bajo.

3) Industrias nuevas con contenido tecnoldgico bajo y medio.
Industrias con alta utilizacién de personal calificado segun los criterios de la ONUDI, pero con
contenido tecnologico medio y bajo, segin la OCDE.

4) Industrias nuevas con contenido tecnoldgico alto. Industrias con
alta utilizaciébn de personal calificado segin los criterios de la ONUDI, y con contenido
tecnologico medio y bajo, de acuerdo con la OCDE.
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Recuadro 2

PRODUCTOS MAS REPRESENTATIVOS DE ACUERDO CON SU NIVEL
DE INTENSIDAD TECNOLOGICA

Manufacturas
intensivas Grupos de productos
En tecnologia
o Alta Farmacéuticos, computadoras y equipo de cédmputo, receptores de

television, equipo de telecomunicaciones, aparatos eléctricos, equipo
aeroespacial y aparatos de precision médica e industrial.

e Media Quimicos, pinturas y solventes, fibras sintéticas, insecticidas, explosivos,
neumaticos, calderas, turbinas de vapor, motores de combustién interna,
maquinas y motores no eléctricos, maquinaria agricola, equipo de
calefacciéon, bombas, maquinas-herramienta, automoéviles y vehiculos
automotores, equipo fotografico, relojes y articulos de optica.

e Baja Polimeros, plasticos, tuberia, cuero y sus manufacturas, textiles, prendas de
vestir, calzado, materiales de construccidon, vidrio, enseres domésticos,
impresos, juguetes, articulos de oficina, joyas, orfebreria e instrumentos

musicales.
Manufacturas Frutas en conserva, carnes preparadas, bebidas, abonos, manufacturas de
intensivas en corcho y madera, papel, cartdn, tabacos, fibras, lana, abrasivos, minerales,
Recursos naturales combustibles y lubricantes, corriente eléctrica, aceites y grasas de origen

animal y vegetal, hidrocarburos y sus derivados, y productos quimicos
organicos e inorganicos,

Productos primarios y Fruta fresca, carne, huevos, arroz, café, lacteos, pescado, flores, legumbres,
otros cereales, té, cacao, chocolate, especias, etc.

Aunque la clasificacion de la CEPAL es la que mas se ajusta a los propdsitos del
presente trabajo, es importante sefialar que, como las otras, tiene algunas limitaciones, entre las
que se cuentan las siguientes.

a) Sufre pocas modificaciones a través del tiempo desde su creacion a principios de
los noventa.

b) No incorpora las manufacturas intensivas en recursos naturales como productos
intensivos en tecnologia (verbigracia, la industria petrolera y quimica), o el mejoramiento de
semillas, o desarrollo genético de nuevos cultivos.

C) Se aplica por igual a paises desarrollados y en desarrollo, es decir, asume que son
iguales en todas las industrias las relaciones capital/producto, aunque éstas pueden variar debido
a las diferentes dotaciones de factores productivos y por tanto a las diferencias en los precios
relativos de los factores.

d) Se basa en productos finales, de modo que si en un pais se ensambla un bien que
incorpora tecnologia cuyas partes provienen de otros y en aquél sélo se adiciona una parte
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pequeiia del valor agregado (como sucede con la industria maquiladora de exportacién), el valor
completo del articulo se considera local.

e) No visualiza la posibilidad de que en el procesamiento de ciertos bienes
primarios o manufacturas intensivas en recursos naturales, los paises menos desarrollados
apliquen técnicas que constituyen verdaderas innovaciones de procesos e incluso de productos
(nuevos métodos de extraccion de hidrocarburos, desarrollo de nuevos cultivos, adaptacion de
semillas al clima y condiciones orogréficas locales, adaptacion de productos a la demanda, etc.).

Aun con estos inconvenientes, el método de la CEPAL tiene ventajas que también se
deben destacar y que son las que determinan su uso en este trabajo.

a) Debido al periodo en que se lo ha desarrollado (15 afios a partir de fines de los
ochenta), ha podido incorporar muchas de las experiencias de los métodos de la ONUDI, la
OCDE y Pavitt.

b) Es un método desarrollado para clasificar actividades del comercio exterior, y en
eso es plenamente compatible con el presente trabajo.

c) Estudia la totalidad de los productos, aunque se traten de industrias maduras, y
trabaja con un grado de agregacion razonable (desagregacion a tres digitos).

Ademads, se calcula el indice de especialidad tecnoldgica, que se refiere a la razon entre
las exportaciones de productos con intensidad tecnoldgica media y alta, y el resto de los
productos (intensidad baja, exportaciones intensivas en recursos naturales y exportaciones de
materias primas).

7. Eleccion de la base de datos

En la region se dispone de varias bases de datos con las que, en principio, se podria haber
trabajado. Las que se han usado en los estudios que anteceden a éste, aunque aplicados a todos o
la mayoria de los paises latinoamericanos y del Caribe, son el Banco de Datos del Comercio
Exterior de América Latina y el Caribe (BADECEL) y el Competitive Analysis of Nations
(CAN). Ademas de las mencionadas, existen el Module to Analyse the Growth of International
Commerce (MAGIC), la Base de Datos Hemisférica del Area de Libre Comercio de las
Américas (BDH-ALCA), el Sistema de Estadisticas de Comercio de América-Data INTAL, y el
Trade Map del International Trade Center, de la ONU y la OMC.

Diversos factores (la calidad de la informacion y su pertinencia para este trabajo, en
virtud de los periodos cubiertos; el desglose y la compatibilidad de las series) determinaron que,
después de haber analizado las cinco bases, la seleccion se redujera a dos, BADECEL y
BDH-ALCA. Entre éstas deberia de escogerse una. Finalmente, se optd por la primera en virtud

4 Ante este problema, hay autores que proponen dividir a las exportaciones en sujetas y no

sujetas a programas de exportacion. Véase, por ejemplo, José Luis Alvarez Galvan y Enrique Dussel
Peters (2001).
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de dos razones: esta elaborada en la CUCI (desde la Rev.1 hasta la 3), que ha probado ser un
formato muy util para este tipo de trabajos, desde que se concluy6 el primero en 1992, y su nivel
de desglose es suficiente para los objetivos que en el estudio se persiguen. Si en el futuro se
quisiera trabajar a mayor detalle (seis digitos, por ejemplo) seria conveniente utilizar bases
elaboradas con sistema armonizado, como la BDH-ALCA.



19

II. RESULTADOS GENERALES

1. Exportaciones

Las exportaciones totales de mercancias de los paises centroamericanos entre 1995 y 2000
observaron un crecimiento muy dinamico, ya que pasaron de 7.494,9 millones de ddlares en el
primer afio a 11.635,6 millones en el segundo. Entre éstas, las manufactureras presentaron la
mayor expansion: aumentaron de 2.081,8 millones de ddlares en el primer afio a 5.628 millones
en el segundo, es decir, casi se triplicaron. De esta forma, su participacion en las exportaciones
totales subi6o de 27,8% a 48,4% en ese lapso. No se incluye en estos calculos a la
Republica Dominicana, por las razones antes mencionadas.

Mediante la aplicacion de la metodologia de la CEPAL, se advierte que la mayor
participacion en el total de las exportaciones manufactureras fue ganada por el rubro de las
exportaciones intensivas en tecnologia, que paso de 1.609,3 millones de ddlares en 1995 (21,5%
del total) a 5.114,4 millones en el segundo (44% del total), o sea, crecié 3,2 veces. En
contrapartida, las exportaciones de manufacturas intensivas en recursos naturales y de materias
primas redujeron su participacion en las exportaciones totales de mercancias de 78,5% en 1995
a 56% en 2000 (véanse los graficos 1 y 2.)

Al analizar la dinamica de las exportaciones intensivas en tecnologia de cada pais entre
1995 y 2000 se aprecia, como ya se indicd, un crecimiento notable de las de Costa Rica; un
incremento proporcionalmente alto de Honduras; aumentos en El Salvador, Guatemala y Belice;
un gran descenso en Nicaragua, y una caida menor en Panama.

Grifico 1

ISTMO CENTROAMERICANO: COMPOSICION DE LAS EXPORTACIONES
POR INTENSIDAD TECNOLOGICA EN 1995

(Porcentaje del total exportado de la region)

Manufacturas
intensivas en
recursos naturales,
6,30

Baja tecnologia,
12,52

Media tecnologia,
4,66

Materias primas y
Alta tecnologia, 4,29 semimanufacturas,
72,22

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
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Grifico 2

ISTMO CENTROAMERICANO: COMPOSICION DE LAS EXPORTACIONES
POR INTENSIDAD TECNOLOGICA EN 2000

(Porcentaje del total exportado de la region)

Manufacturas intensivas

en recursos naturales, Materias primas y

Baja tecnologia, 15,53 441 semimanufacturas, 51,63

Media tecnologia, 5,75

Alta tecnologia, 22,67

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.

Los graficos 1 y 2 revelan que el gran cambio de 1995 a 2000 se experimenta en las
exportaciones de materias primas y las de alto contenido tecnologico. Si se mantuvieran las
exportaciones del rubro 759 de Costa Rica constantes a 1997, es decir, si se quitara el efecto
Intel, el grafico 2 mostraria otra realidad. Las exportaciones de alta tecnologia representarian el
10%, variacion inferior al valor real, pero de todas formas ilustrativa de un gran aumento. Las
exportaciones de materias primas ocuparian el 60% y seria mas apreciable el crecimiento de las
exportaciones de bajo contenido tecnoldgico, que subirian de 12,59% a 18%, es decir, 50% mas
y no 25% mas. Los bienes de nivel tecnoldgico medio ascenderian casi 2 puntos porcentuales.

Si se observan los datos solamente para Costa Rica, el renglon de “Partes, piezas y
accesorios de maquinas de oficina y para procesamiento automatico de datos” (codigo 759 de la
CUCI), ascendi6 en 2000 a 1.627,1 millones de dodlares. Los siguientes dos productos
(“Instrumentos y aparatos, de medicina, cirugia, odontologia o veterinaria y medicamentos’)
suman 300 millones de délares (casi el 10%), y también son de alta intensidad tecnolégica. '

En el marco de estos calculos, algunos paises sesgan los resultados. El caso mas claro es
el de Costa Rica, cuyas exportaciones manufactureras ascendieron a 3.631,7 millones de dolares
en 2000 y representaron dos terceras partes del total de exportaciones de este tipo realizadas por
la regidon. Asimismo, sus exportaciones intensivas en tecnologia se ubicaron en 3.472 millones
de dolares, 68% del total regional en este rubro. Ademas, en Costa Rica las exportaciones de
alta tecnologia representan la mayor parte de las exportaciones intensivas en tecnologia (69%),
debido sobre todo a las ventas que realizan las dos plantas de Intel, establecidas en el pais en
1998 y 1999, fundamentalmente para producir semiconductores. La instalacion de esta empresa

5 Se puede ver en el anexo II las estadisticas detalladas por pais.
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marcd la diferencia, dado que en una economia relativamente pequefia una transnacional
importante puede causar grandes cambios. Las exportaciones de baja intensidad tecnoldgica
también crecieron en Costa Rica (162% en el periodo).

Lo anterior explica porqué el peso de las exportaciones con alta tecnologia dentro de las
exportaciones intensivas en tecnologia de la region llegd en 2000 a 51,6% (véase el grafico 3).
A éstas siguieron las de tecnologia baja (34,4%), y por ultimo se situaron las de tecnologia
media (13,1%) como se observa en el cuadro 3. En los otros seis paises, sin excepcidn, el rubro
de mayor importancia entre las exportaciones intensivas en tecnologia es el correspondiente a
baja tecnologia. Por consiguiente, no se pueden generalizar las conclusiones sobre Costa Rica
para el resto de la region, ni siquiera afirmar que este pais experimentd un cambio en su
estructura productiva, pese a que las modificaciones detectadas podrian tener importantes
implicaciones para su desarrollo. Este punto especifico esta fuera del alcance u objetivos del
presente estudio.

Grafico 3
EXPORTACIONES INTENSIVAS EN TECNOLOGIA DE
CENTROAMERICA a/

(Porcentaje del total exportado en cada pais)

12,50

10,57
12,37

Belice

Panama

16,70

Nicaragua 20,01

Honduras
Guatemala
El Salvador 41,42
Costa Rica ‘ | Y 63,29
6 1‘0 2‘0 3‘0 4‘0 5‘0 6‘0 7‘0
a/ 1999 segundo afio para Belice. Porcentajes
1995 02000

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.

En El Salvador, entre 1995 y 2000 las exportaciones intensivas en tecnologia casi se
duplicaron, ya que pasaron de 318 millones de dolares en el primer afio a 555,6 millones en el
segundo. Destacan en este rubro las de baja tecnologia debido a que en el segundo afio
representaron 65,1% del total.

Las exportaciones intensivas en tecnologia de Guatemala crecieron 58,5%, hasta llegar a
768,9 millones de ddlares. La mayor parte de este desempefio se explica por los productos con
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bajo contenido tecnoldgico (55,2% del total); les siguen los de contenido medio (30,9%) y el
restante 13,9% corresponde a los de contenido alto.

Cuadro 3

CENTROAMERICA: EXPORTACIONES DE ACUERDO CON SU INTENSIDAD TECNOLOGICA, 1995, 1997 Y 2000

(Miles de dolares)
Manufacturas .
5 ; - Materias
Total d) Intensivas en tecnologia ¢) Intensivas primas y
. . Suma en recursos  Suma (d+e) otras
a) Baja b) Media c) Alta (a+brc) naturales
Total 7 494 937 938316 349 605 321 366 1609 287 472523 2081810 5413127
MCCA 6 774 806 854574 337912 305323 1497 809 445056 1942865 4831941
Costa Rica 2701 665 313235 116 451 123 310 552996 272233 825229 1876436
El Salvador 984 905 196 330 58 575 63 087 317992 90916 408 908 575997
1995 Guatemala 1923 050 252316 142 780 90 020 485116 48 962 534078 1388972
Honduras 656 005 25927 10 492 3410 39 829 21932 61761 594 244
Nicaragua 509 181 66 766 9614 25 496 101 876 11013 112 889 396 292
Panama 577211 68 661 11 670 16 043 96 374 25792 122 166 455 045
Belice 142 920 15081 23 0 15104 1675 16 779 126 141
Total 10112965 1799545 541719 799 991 3 141255 457625 3598880 6514085
MCCA 9295965 1712090 531191 785914 3029195 420702 3449897 5846068
Costa Rica 3892 882 814 876 184 700 531134 1530710 189370 1720080 2172802
1697 El Salvador 1359 359 259 203 99 998 94 001 453 202 98 281 551483 807 876
Guatemala 2343916 324338 214963 87 554 626 855 84 242 711097 1632819
Honduras 1033 232 228 751 25 641 8 754 263 146 30 637 293 783 739 449
Nicaragua 666 576 84 922 5889 64 471 155282 18172 173 454 493 122
Panama 658 057 68 610 9 864 14077 92 551 36235 128 786 529 271
Belice 158 943 18 845 664 0 19 509 688 20197 138 746
Total 11 635609 1806 883 669 577 2 637 898 5114358 513615 5627973 6007 636
MCCA 10704780 1720297 657291 2621419 4999 007 479049 5478056 5226724
Costa Rica 5486 691 821368 250275 2400749 3472392 159349 3631741 1854950
El Salvador 1341 320 361 681 96 373 97510 555564 138 398 693 962 647 358
2000 Guatemala 2699107 424228 237622 107 026 768 876 110 713 879589 1819518
Honduras 548 332 87 399 66 507 13 956 167 862 34 736 202 598 345 734
Nicaragua 629 330 25621 6514 2178 34313 35853 70 166 559 164
Panama 771514 66 790 12173 16 479 95 442 34 245 129 687 641 827
Belice a/ 159 315 19 796 113 0 19 909 321 20230 139 085

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/  Las cifras de este pais corresponden a 1999.

En Honduras, las exportaciones intensivas en tecnologia no tienen un peso muy fuerte en
las exportaciones totales, representan el 30% del total de 548,3 millones de doélares, y la mitad
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son de baja intensidad tecnologica. '® Las de alto nivel tecnolégico representan un poco menos
del 10% de las exportaciones totales.

En Nicaragua, las exportaciones de bienes intensivos en tecnologia representaron 34,3
millones de ddlares en 2000, equivalentes a 5,4% de las exportaciones totales, y el 75% de las
mismas son de baja intensidad tecnoldgica.

Las exportaciones intensivas en tecnologia de Panama son muy bajas: en 2000
representaron 12,4% de sus exportaciones totales. Ademas, entre 1995 y 2000 se mantuvieron
estables en alrededor de 95 millones de ddlares. Esta tendencia no contrasta con la del resto de
las exportaciones manufactureras, ya que en dicho periodo apenas crecieron 6,1%. Las que si
aumentaron fueron las de materias primas, recursos naturales y en general productos no
intensivos en tecnologia, que pasaron de 455 millones de ddlares en 1995 a 641,8 millones en
2000, lo que da lugar a una tasa acumulada de 41%. La composicion de las exportaciones con
intensidad tecnologica en 2000 esta muy sesgada hacia las de bajo contenido tecnoldgico, ya
que representan 70% del total de exportaciones tecnoldgicas; le siguen las de tecnologia alta con
17,3%, y las de tecnologia media obtuvieron una participacion del 12,7%.

Las exportaciones de productos con intensidad tecnoldgica de Belice son muy limitadas,
pero han mostrado una tendencia a crecer durante los ultimos afios. La informacién indica que
pasaron de 15,1 millones de dodlares en 1995 a 19,9 millones de ddlares en 1999. No obstante,
esta ultima cifra representa apenas 12,5% de las exportaciones totales de esa economia en dicho
afio, el ultimo sobre el cual se dispone de informacioén en CUCI, Rev.3, y el 99% son productos
de tecnologia baja. El déficit de productos intensivos en tecnologia de 1999 es mayor que el
total de exportaciones del mismo afio.

Igualmente significativa, pero en sentido inverso al de Costa Rica, fue la evolucion de
Nicaragua, pais en que, ademas de un descenso en el total de las exportaciones a partir de 1997,
presenta una pérdida absoluta y relativa de sus exportaciones intensivas en tecnologia, ya que
entre dicho afio y 2000 bajaron de 155,3 millones de dolares a 34,3 millones, con lo que su
participacidn en las exportaciones totales paso de 26% en el primer afio a 11% en el segundo. Es
importante apuntar que las exportaciones de alta intensidad tecnoldgica practicamente
desaparecieron y las de baja intensidad tecnologica se redujeron 70%.

Si se mantuvieran constantes estos productos de comportamiento tan inusual '’ que son
clasificados de baja y alta tecnologia, el cambio descendente es muy leve para los productos de
baja tecnologia, pero llega a 24,4% para los de alta tecnologia. Las exportaciones intensivas en
tecnologia se reducen 12% en todo el periodo y las exportaciones totales ya no son decrecientes.
El total de exportaciones de alta, media y baja intensidad tecnoldgica representaban en las
exportaciones totales 8,7% en 1995 y 5,4% en 2000, de acuerdo con estos nuevos calculos.

' Sin embargo, las exportaciones intensivas en tecnologia de Honduras pasaron de 39,8

millones de dolares en 1995 a 167,9 millones en 2000, es decir, ampliaron su participacién en el total de
exportaciones de 6% a 30,6% entre dichos afios.
7" Productos de los grupos 895, 759, 771, 872 y 898.
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Las exportaciones totales de la Republica Dominicana, segun su comercio con los
Estados Unidos, aumentaron 29% entre 1995 y 2000 8 (véase el cuadro 4). El rubro de
manufacturas de intensidad tecnoldgica media crecio mas de 137%. Sélo experimentaron
pérdidas las materias primas en 2000, con un descenso del 77%.

Cuadro 4

REPUBLICA DOMINICANA: EXPORTACIONES HACIA LOS ESTADOS UNIDOS
DE ACUERDO CON SU INTENSIDAD TECNOLOGICA, 1995, 1997 Y 2000

(Miles de ddlares)

Concepto Exportaciones
1995 1997 2000
Total 3397 383 4328973 4384 030
Manufactureras (a+b) 3222 546 4140 027 4172 301
a) Con tecnologia 2 862 958 3498 087 3775938
Alta 491 542 624 361 735 027
Media 4373 5141 10393
Baja 2367043 2 868 585 3030518
b) Intensivas en recursos naturales 359 587 359 587 641939
Materias primas y semimanufacturas, y otras 851079 174 837 188 947

Fuente: Calculos propios a partir del MAGIC.

Los 10 principales grupos de productos con intensidad tecnoldgica exportados por la
region en 2000 aparecen en el cuadro 5. Como se aprecia, la tercera parte corresponde a un solo
grupo con alta intensidad tecnologica (“Partes y piezas y accesorios para usarse exclusiva o
principalmente con méaquinas de oficina y de procesamiento automatico de datos”). E1 99% de estas
partes se exportan desde Costa Rica y corresponden fundamentalmente a las dos plantas de Intel.

' En la Republica Dominicana el 80% de sus exportaciones de mercancias se clasifica en el

grupo 931 de la Clasificacion Uniforme del Comercio Internacional (CUCI) (“Operaciones y mercancias
especiales no clasificadas segtn su naturaleza”). Esto impide realizar estudios utiles no s6lo para la toma
de decisiones, sino también para examinar el comercio exterior del pais. Asimismo, se debe acotar que la
calidad y la extension de la informacion de la Reptblica Dominicana no coincide plenamente, ni en el
tiempo ni en el nivel de desglose, con la del resto de los paises, lo que conduce a dificultades de
comparacion. Aun asi, se obtuvo informacion de la base de datos MAGIC, con el inconveniente de que
se trata del comercio de la Republica Dominicana tnicamente con los Estados Unidos, lo cual de todos
modos representa gran parte de su comercio total. La fuente tltima de estos datos es el Gobierno de los
Estados Unidos. No se considera que estas cifras de la Republica Dominicana sean homogéneas con las
del resto del grupo, por lo que el tratamiento de este pais se hace por separado.
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Cuadro 5

DIEZ PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD TECNOLOGICA
EXPORTADOS POR LA REGION EN 2000

EXPORTADOS POR LOS PAISES DE CENTROAMERICA EN 2000

Codigo . Millones de | % del
CU(%I Intensidad Grupo a/ ddlares total
759 A Partes y piezas y accesorios para usarse exclusiva o
principalmente con maquinas de oficina y de procesamiento
automatico de datos 1629,1 31,8
542 A Medicamentos, incluyendo los veterinarios 291,3 5,7
872 A Instrumentos y aparatos no incluidos en otras partes (NEP) de
medicina, cirugia, odontologia o veterinaria 183,7 3,6
554 M Jabdn y preparados para limpiar y pulir 162,2 32
778 A Magquinas y aparatos eléctricos NEP 157,7 3,1
841 B Abrigos, chaquetas, trajes, pantalones, ropa interior, etc., para
hombres y nifios, de tejido, que no sean de punto o ganchillo 154,9 3,0
844 B Abrigos, capas, chaquetas, trajes, pantalones, camisas, vestidos y
faldas para mujeres y nifias, de tejido de punto o ganchillo 146,7 2,9
893 B Articulos NEP de materiales plasticos 140,0 2,7
845 B Prendas de vestir de tejidos de punto o ganchillo o de otro
tejidos, NEP 117,5 2,3
772 A Aparatos eléctricos para empalme, corte, proteccion o conexion
de circuitos eléctricos, resistencias eléctricas, circuitos impresos,
cuadros paneles, etc. 98,7 1,9
Suma 3081,8 60,2
Otros 2032,7 39,8
Total 5114,5 | 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.

Los “Medicamentos, incluyendo los veterinarios”, aparecen en segundo lugar, lo que se
explica por el alto nimero de laboratorios que se han establecido en la region, particularmente
en Costa Rica, responsable de casi la mitad de dichas exportaciones, en tanto que a Guatemala
corresponde cerca del 30%, y de El Salvador se origina un poco menos del 20% restante.

En tercer lugar se ubica el grupo de “Instrumentos y aparatos no incluidos en otras partes
(NEP) de medicina, cirugia, odontologia o veterinaria”, que se refiere a articulos de precision y
que se complementa con el auge de los laboratorios. Esta actividad industrial se concentra en
Costa Rica.

Los tres grupos de productos antes mencionados se clasifican como altamente intensivos
en tecnologia y en su conjunto representan 41% de las exportaciones totales de la region.

Entre las exportaciones con intensidad tecnoldgica de El Salvador, los grupos mas
importantes fueron los siguientes: “Medicamentos, incluso veterinarios” (codigo 542), que
ascendieron a 53,8 millones de doélares (9,7% del total de exportaciones con intensidad
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tecnologica); “Jabon y preparados para limpiar y pulir” (codigo 554); “Productos laminados
planos de hierro o acero, etc.” (codigo 673); “Articulos de materiales plasticos” (cddigo 893).
Estos cinco grupos de productos representaron 32% del total de exportaciones intensivas en
tecnologia. A partir de la posicion seis dominan los textiles y las prendas de vestir y el calzado,
con 18,1% del total. Debe destacarse que, con excepcidon de “Medicamentos” (tecnologia alta) y
de “Jabon y preparados para limpiar y pulir” (tecnologia media), los principales grupos de
productos exportados corresponden al rubro de baja intensidad tecnoldgica y representan 83%
de los 10 primeros.

En Guatemala, analizando por grupos de productos, en primer lugar se coloca
nuevamente el 542, “Medicamentos, incluso veterinarios”, con 82 millones de dodlares y 10,7%
de las exportaciones intensivas en tecnologia del pais; a continuacion el 554, “Jabon y
preparados para limpiar y pulir”, con 64,1 millones de dodlares y 8,3% del total. A juzgar por el
resto de los productos, no se observa una gran especializacion en un area especifica, aunque
desde el punto de vista de su intensidad predominan los que tienen contenido tecnolégico bajo,
como articulos de plastico, vidrio, tuberia y laminados. Los de tecnologia intermedia son
jabones y detergentes, cosméticos, e insecticidas y fungicidas.

En Honduras, entre los 10 principales grupos de productos con intensidad tecnologica
exportados por el pais, tres se derivan de quimica o petroquimica (554, jabones, los cuales se
encuentran en el primer lugar, y también 533 y 893); tres pertenecen a la industria de la
confeccion (844, 841 y 843); dos corresponden a la industria de la construccion y similares (693
y 691), y el resto se ubica en muebles y articulos de descanso y en equipo de distribucién
eléctrica. Estos 10 grupos de productos s6lo acumulan 18,7% de las exportaciones intensivas en
tecnologia del pais.

En Nicaragua, los seis primeros grupos de productos intensivos en tecnologia, todos de
intensidad tecnoldgica baja, son “Artefactos y accesorios sanitarios y para sistemas de
conduccion de agua y calefaccion” (cddigo 812), 5,5 millones de délares; y luego “Cuero”;
“Calzado”; “Articulos confeccionados” (codigo 658); “Otros plasticos en formas primarias”
(cédigo 575); y “Articulos NEP de materiales plasticos” (codigo 893).

El principal grupo de productos exportados por Panama es el de “Medicamentos, incluso
veterinarios”, que representa 17,2% de las exportaciones intensivas en tecnologia; le siguen
“Otros articulos manufacturados diversos” (codigo 899); “Cuero”; “Productos de perfumeria,
cosméticos o preparados de tocador, excepto jabones™ (codigo 553); y abrigos, chaquetas, trajes,
de los cédigos 841 y 842. Cabe resaltar que estos seis grupos representan en conjunto 60,6% de
las exportaciones totales intensivas en tecnologia de Panama, lo que denota la concentracion en
ese rango. Si se toman los 10 primeros grupos, se llega a las tres cuartas partes del total de
exportaciones intensivas en tecnologia.

En Belice, el analisis por grupos de productos muestra que en 1999 las exportaciones
con intensidad tecnoldgica se centraron en los codigos 841 y 845 de la CUCI, “Abrigos,
chaquetas, trajes, etc. para hombres y nifios de tejidos que no sean de punto o ganchillo” (9,9
millones de doélares) y “Prendas de vestir de tejidos de punto o ganchillo” (9,4 millones de
dodlares). Ambos grupos de productos, que son de baja intensidad tecnologica, representan
96,6% de las exportaciones intensivas en tecnologia.



La Republica Dominicana, por su parte, se especializa en manufacturas de nivel
tecnoldgico bajo, principalmente prendas de vestir, rubro tipico de maquila. Los tnicos dos
productos de alta tecnologia son aparatos eléctricos (interruptores, conmutadores, cortacircuitos,
enchufes, tomas de corriente, etc.) e instrumentos de medicina, cirugia, odontologia o
veterinaria. Los tres primeros rubros exportados suman casi el 45% del total y no incluyen a
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estos productos (véase el cuadro 6).

Cuadro 6

REPUBLICA DOMINICANA: DIEZ PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD
TECNOLOGICA EXPORTADOS A LOS ESTADOS UNIDOS EN 2000

Codigo . Millones de |,
CUCI Intensidad Grupo a/ d6lares % del total
841 B Abrigos, chaquetas, trajes, chaquetas sport,
pantalones, pantalones cortos 912,0 20,8
845 B Prendas de vestir de tejidos de punto o ganchillo o de
otros tejidos, NEP 624,6 14,2
842 B Abrigos, capas, chaquetas, trajes, pantalones,
pantalones cortos 4153 9.5
872 A Instrumentos y aparatos, NEP, de medicina, cirugia,
odontologia o veterinaria 347.,4 7.9
772 A Aparatos eléctricos para empalme, corte, proteccion
o0 conexion de circuitos eléctricos 204,9 4,7
843 B Abrigos 197,5 4,5
844 B Abrigos, capas, chaquetas, trajes, pantalones,
pantalones cortos 185,3 4,2
851 B Calzado 181,2 4,1
897 B Joyas y objetos de orfebreria y plateria y otros
articulos de materiales preciosos o semipreciosos,
NEP 152,4 3,5
771 A Aparatos de electricidad (excepto aparatos eléctricos
rotativos del grupo 716) y sus partes y piezas 85,2 1,9
Suma 3305,7 75,4
Otros 1078,3 24,6
Total 43840 100,0

Fuente: Calculos propios a partir del MAGIC.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.

El patrén de especializacion comercial puede estar influido por las ventajas comparativas
estaticas o por la dotacidn de factores; en este caso, tradicionalmente los recursos naturales o de
forma mas reciente mano de obra no calificada. Sin embargo, el desarrollo tecnoldgico
provocado por el Sistema Nacional de Innovacidn, junto con el desarrollo institucional que le da
soporte, también afectan progresivamente la estructura productiva y el patron de especializacion

comercial (Vargas y Miranda, 2000).
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a) Complementariedad del comercio

Al analizar las exportaciones por producto a tres digitos del afio 2000, se observa que
algunos productos son altamente exportados en todos los paises a la vez; ' por ejemplo, café,
azucar, algunos comestibles, frutas y nueces, pescado, y algunos vegetales, los cuales no tienen
clasificacion de intensidad tecnoldgica. Pero, ademds, se exportan prendas de vestir para
hombres y nifios, y excepto Belice, medicamentos (de alta intensidad tecnoldgica); y otros
pertenecientes al grupo de baja intensidad tecnoldgica como materiales plasticos, otros plasticos
en forma de planchas, hojas, peliculas, cintas o tiras, asi como hierro y acero en forma de barras,
varillas, dngulos y perfiles, y muebles. También se podrian incluir las manufacturas del cédigo
899, jabones ¢ insecticidas.

En todos estos rubros podria generarse competencia por los mercados de exportacion, si
es que no se diferencian los productos, por ejemplo, a través de marcas. Algunos productos,
especialmente los bienes finales y de consumo masivo, son mas susceptibles de diferenciacion.
En el otro extremo estan los commodities, los cuales sdlo compiten via precios.

En los productos intensivos en tecnologia (los textiles de maquila) en los que casi todos
los paises de la region se han especializado, se podria aprovechar la experiencia para producir
marcas locales y con disefio propio que no compitieran exclusivamente por precios. Respecto de
los medicamentos, el unico producto de la lista que pertenece al grupo de alta intensidad
tecnologica, la oportunidad consiste en avanzar en investigacion y desarrollo de nuevas
medicinas que respondan a las necesidades de la region, asegurando el acceso a la poblacion.

Sin embargo, para otros bienes podria existir un nicho de mercado dentro de la region. *°
Asi, Costa Rica tiene oportunidad de exportacion a sus vecinos en artefactos de uso doméstico;
aparatos eléctricos para empalme, corte, proteccion o conexion de circuitos eléctricos; maquinas
de produccion de determinadas industrias y sus piezas (cddigo 728); las partes y piezas de las
maquinas de oficina y computadoras (cddigo 759, que corresponden en su mayor parte a
produccion de INTEL) y articulos de caucho; Guatemala en la produccién de tejidos de algodon
del coédigo 652 y tubos, cafios y perfiles huecos y sus accesorios de hierro o acero (coédigo 679);
El Salvador en productos laminados planos, de hierro o de acero no aleado (codigo 673) e
hilados de fibra textil (codigo 651); Honduras en articulos de alambre (codigo 693); Nicaragua,
Guatemala y Costa Rica exportan artefactos y accesorios sanitarios y neumaticos y los demas
paises muy poco; Costa Rica, El Salvador y Honduras tienen oportunidad en equipo para
distribucion de electricidad.

Al respecto, debe recordarse que las exportaciones intrarregionales no superan el 20% o
25%, si bien su crecimiento fue cercano al 6% entre 1999 y 2001 (CEPAL, 2002b). La
integracion intrarregional podria profundizarse, recurriendo a las ventajas potenciales de los
encadenamientos regionales y las diferencias en las estructuras productivas mencionadas aqui.

' Se hizo un ordenamiento por volumen de las exportaciones de cada pais y se evalué la

ponderacion entre el desvio estandar de los indices de ordenamiento de los paises para cada producto
(buscando poca dispersion), y su promedio simple (buscando que sea bajo).

" La metodologia es la misma del parrafo anterior pero buscando los productos con alta
desviacion estandar en los indices de ordenamiento por volumen para cada producto y cada pais.
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Por otra parte, si se observan las exportaciones intensivas en tecnologia por pais y por
producto, y las importaciones de la regidn en su conjunto, también por producto, para todos los
productos y casi todos los paises, las importaciones totales superan a las exportaciones de cada
uno de los paises por separado; es decir, que las exportaciones podrian destinarse integramente a
los paises estudiados y aun asi se deberia importar desde otras regiones. ' Esto indica que
existe mercado entre los paises de Centroamérica para absorber las exportaciones producidas en
cada uno de los paises analizados, y ademas las exportaciones no llegan a cubrir las necesidades
de toda la region aun si éste fuera el unico destino porque los saldos son negativos casi en todos
los casos. En suma, la regioén necesita abastecerse de productos intensivos en tecnologia desde
otras latitudes.

b) El papel de las zonas francas y las empresas maquiladoras

Una parte considerable de la produccion de exportacion es de maquila, la cual
generalmente tiene la particularidad de carecer de integracidn profunda con el resto de la
economia. La CEPAL ha estudiado este problema con anterioridad y se ha comprobado que la
transferencia de tecnologia a través de la maquila es limitada, tanto como el desarrollo de
capacidades tecnologicas locales a causa de este fenomeno (CEPAL, 1998c¢).

El cuadro 7 sugiere que 56,7% de las exportaciones totales de Centroamérica
corresponden a la industria maquiladora y las zonas francas, incluyendo las reexportaciones de
la Zona Libre de Coldn. Si se excluye a Panama, cuyo coeficiente alcanza el 84%, el promedio
para el Mercado Comun Centroamericano (MCCA) se ubica en 45%. Los paises con la
participacion mas alta son Costa Rica (66,4%) y El Salvador (54,7%). El resto tiene algunos
problemas de medicion: Guatemala porque no proporciona cifras definitivas sobre
exportaciones de maquila, lo que obliga a tomar al valor agregado como variable “proxi”, y
Honduras y Nicaragua porque ain no desglosan completamente las operaciones de la actividad
magquiladora dentro de su balanza de pagos. Por lo tanto, éste es un tema importante a tratar
respecto del comercio exterior y es recomendable tener cuidado al extraer conclusiones.
Lamentablemente, no hay informacién desagregada por producto que permita un analisis mas
detallado.

El cuadro 8 muestra las exportaciones con diferente intensidad tecnologica y contiene la
suma de sus cantidades exportadas en 2000. Se aprecia que llegan a 45,3% del total exportado
por la regidn. Este coeficiente es cercano al de 56,7% calculado en el cuadro anterior. Si bien se
sabe que éstos son los rubros en los que la modalidad de maquila es mas usual, no hay datos
exactos disponibles acerca de qué porcentaje de la produccion de cada rubro (por ejemplo
“Partes y piezas para maquinas de oficinas”, cddigo CUCI 759) corresponde a maquila y cudnto
a produccidn tradicional.

21 . . . . . cn
Las excepciones son: para Costa Rica, “Joyas, confecciones de textiles para mujeres y nifias

de tejido de punto (codigo 844)”, “Instrumentos y aparatos de medicina, cirugia, odontologia o
veterinaria” (codigo 872), “Partes y piezas y accesorios para maquinas de oficina o computadoras”
(coédigo 759); y para Guatemala, solo “pieles finas curtidas o adobadas™ (rubro 613). En estos casos las
exportaciones de estos paises superan las importaciones de toda la regién y necesitan del mercado
externo para ubicar sus ventas.
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Cuadro 7

CENTROAMERICA: EXPORTACIONES TOTALES Y EXPORTACIONES
DE MAQUILA Y ZONAS FRANCAS, 2000 a/

(Millones de dolares)
. Maquila y
Exportaciones Epr ortamiones zonas francas/
e maquila 'y .
totales b/ exportaciones
zonas francas
totales (%)
Istmo Centroamericano 19 605 11121 56,7
MCCA 13 722 6174 45,0
Costa Rica ¢/ 5042 3346 66,4
El Salvador 2934 1 609 54,7
Guatemala d/ 3026 374 12,4
Honduras 2 046 542 26,5
Nicaragua 674 300 44,5
Panama 5883 4950 84,0

Fuente: CEPAL (2002), Istmo Centroamericano: Evolucion del proceso de
integracion regional, 2000-2001, México.

a/  Sin incluir Belice.

b/ Las cifras de esta columna no necesariamente coinciden con las de BADECEL,
que son la base de todo el documento.

¢/ Incluye los tres regimenes especiales de exportacion definidos por el gobierno.

d/  La cifra sobre exportaciones de maquila y zonas francas corresponde al valor
agregado.

Si las exportaciones con contenido tecnologico medio y alto estuvieran compuestas casi
en su totalidad por maquila, entonces esto implicaria que el retraso y la dependencia tecnologica
de los paises de esta region serian mayores a los que los datos inicialmente mostraban. La
maquila no genera innovacion por si sola ni tampoco causa grandes derrames en cuanto a
desarrollo tecnoldgico local. Aun asi, representa una diversificacion de la produccién, y el
hecho de producir maquila de alta tecnologia no deja de ser un avance de desarrollo con
respecto a la maquila tradicional de confeccion textil.

) indice de especialidad tecnologica

El indice de especialidad tecnologica relaciona las exportaciones de productos con
intensidad tecnologica media y alta con respecto a las exportaciones de los productos con
intensidad baja, mas las intensivas en recursos naturales, mas las materias primas, y mide la
proporcion de las primeras sobre las segundas. Esta relacion se presenta en el grafico 4. El
promedio de los paises considerados se ubica en 2000 en 0,40, con 0,44 para los paises del
MCCA, 0,04 para Panama y 0,00 para Belice. La evoluciéon entre 1995 y 2000 permite
diferenciar tres tipos de paises: algunos tuvieron un avance notable (Costa Rica, en gran medida
por el impulso crucial de las dos plantas de Intel); otros crecieron (El Salvador, Honduras,
Guatemala y la Republica Dominicana), algunos retrocedieron (Nicaragua y Panamad), y uno
permanecié en cero (Belice).
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Cuadro 8

CENTROAMERI’CA: EXPORTACIONES CON DIFERENTE INTENSIDAD
TECNOLOGICA DE LA INDUSTRIA MAQUILADORA, 2000

Codigo | Intensidad Grupo a/ Millones de
CUCI | tecnologica délares
759 A Partes, piezas y accesorios para usarse con maquinas de oficina y
procesador de datos 1629,1
542 A Medicamentos (incluso medicamentos veterinarios) 291,3
872 A Instrumentos y aparatos, NEP, de medicina, cirugia, etc. 183,7
841 B Abrigos, chaquetas, trajes, etc., para hombre y nifio, de punto y
ganchillo 154,9
844 B Abrigos, capas, chaquetas, trajes, etc., para mujer y nifia, de punto y
ganchillo 146,7
845 B Prendas de vestir de tejidos de punto o ganchillo o de otros tejidos 1175
772 A Aparatos eléctricos para empalme, corte, proteccion o conexion de
circuitos, etc. 98,9
846 B Accesorios de vestir de tela, sean o no de punto o gancho 56,0
842 B Abrigos, capas, chaquetas, trajes, etc., para mujer y nifia, no de
punto ni ganchillo 55,9
843 B Abrigos, chaquetas, trajes, etc., para hombre y nifio, que no sean de
punto ni ganchillo 24,1
792 A Aeronaves y equipo conexo; naves espaciales, etc. 20,5
848 B Prendas y accesorios de vestir que no sean de materias textiles,
sombreros, etc. 19.4
764 A Equipos de telecomunicaciones, NEP, y sus partes, etc. 15,8
541 A Productos medicinales y farmacéuticos 10,9
874 A Instrumentos y aparatos de medicion, verificacion, etc. 10,4
716 M Aparatos eléctricos rotativos y sus partes y piezas, etc. 1,5
751 A Magquinas de oficina 0,8
761 A Receptores de television (incluso monitores de television), etc. 0,1
762 A Radiorreceptores, combinados o no en una misma unidad, etc. 0,1
Suma 2 837,6
Otros 3068,3
Total de exportaciones 5905,9

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/  Por razones de espacio, se abrevia la mayoria de los nombres.

Para analizar las causas de esta brecha en el indice de especialidad tecnoldgica entre
paises, seria necesario profundizar en el conocimiento de los procesos productivos, los
encadenamientos interindustriales y el peso que sobre esto ejercen las politicas
macroeconomicas y sectoriales, asi como las consecuencias de las politicas educativas y de
ciencia y tecnologia.

Si bien una parte de las exportaciones de alta tecnologia estd constituida por maquila,
cabe diferenciar qué naturaleza de maquila atrae cada pais. Los productos textiles forman parte
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del grupo de baja tecnologia, y por lo tanto hacen disminuir el indice de especialidad
tecnoldgica. Es decir, que aun si se trata de maquila, este indice muestra el tipo de estructura
exportadora. Pero este indice es engafioso si se pretende conocer el grado de desarrollo
tecnologico de un pais en Centroamérica. Muchas veces las inversiones orientadas a
exportaciones se comportan como enclaves y no como ejes o polos de desarrollo local. Ademas,
un indice de intensidad tecnoldgica alto no es un valor en si mismo o un objetivo de politica
para alcanzar el desarrollo equilibrado del pais en términos sociales. Podria ser mas apropiado
para estas economias especializarse en bienes de tecnologia media y baja.

Grafico 4

INDICE DE ESPECIALIDAD TECNOLOGICA, 1995 Y 2000
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Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL y del MAGIC.

2. Importaciones

El analisis sobre el contenido tecnoldgico de las importaciones permite corroborar que las
exportaciones con intensidad tecnoldgica estan asociadas a fuertes importaciones tecnoldgicas.
Por lo menos dos razones explican este fendmeno. La primera es de caracter estructural y
establece que a mayores exportaciones o a mayores tasas de crecimiento econdémico, mas altos
son los requerimientos de insumos intermedios y bienes de capital que los paises en desarrollo
deben importar por unidad de producto. La tecnologia mas novedosa no es generada en estos
paises, sino que suele importarse, ademds de que muchas veces los insumos necesarios tampoco
se producen en el pais. La especializacion de los paises en desarrollo no es tecnologia avanzada
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en bienes de capital, y por eso un aumento de la producciéon supone la importacion de las
maquinarias necesarias y los insumos correspondientes.

La segunda se refiere a la maquila. Las importaciones estarian asociadas en este caso a
importaciones temporales destinadas a la produccion de bienes para exportacion. Otros estudios
muestran que, por ejemplo, las maquilas de alta tecnologia de Costa Rica usan insumos y
magquinarias importadas, las cuales son objeto de innovacion constante a raiz del dinamismo de
la industria microelectronica (CEPAL, 1998c:104). Incluso las maquilas textiles, que producen
bienes de nivel tecnologico bajo, requieren maquinarias cada vez mas sofisticadas, a medida que
va creciendo el nivel de complejidad de los procesos. Todo esto representa un aumento en las
importaciones.

Como se aprecia en los graficos 5 y 6, y en el cuadro 9, entre 1995 y 2000 no se
registraron en la regién grandes cambios en la estructura general de las importaciones: las
manufacturas intensivas en recursos naturales, las materias primas y otros productos pasaron de
representar 37% del total importado en el primer afio a 35% en el segundo; las dos terceras
partes complementarias correspondieron a productos intensivos en tecnologia. Los cambios mas
notorios se dieron en los productos con intensidad tecnoldgica media y alta: los primeros
bajaron de 27,6% del total en 1995 a 23,5% en 2000, y los segundos ascendieron de 13,4% a
19,5%. Esto significa que a medida que el proceso de industrializacion de la regiéon ha
avanzado, se ha hecho necesaria una mayor cantidad de productos altamente intensivos en
tecnologia provenientes del exterior.

Grafico 5
CENTROAMERICA: COMPOSICION DE LAS IMPORTACIONES POR
INTENSIDAD TECNOLOGICA EN 1995

(Porcentaje del total importado por la region)
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Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
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Grafico 6

CENTROAMERICA: COMPOSICION DE LAS IMPORTACIONES
POR INTENS IDAD TECNOLOGICA EN 2000

(Porcentaje del total importado por la region)
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Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.

En el andlisis por pais (cuadro 9), resalta que la proporcion de importaciones intensivas
en tecnologia con respecto al total es similar al de exportaciones, pero menos concentrado.
Costa Rica llegd en 2000 a 30,5% del total de las importaciones regionales intensivas en
tecnologia, 22 Guatemala a 21,3%, El Salvador a 15,1%, Panama a 14,7% y el restante 18,4% se
repartié entre Honduras, Nicaragua y Belice. También se advierte el crecimiento de las
importaciones.

En Costa Rica, las importaciones intensivas en tecnologia aumentaron 118% vy
representan 74% de las importaciones totales; las de alta tecnologia crecieron 272% y las de
baja tecnologia casi el 90%.

Las importaciones intensivas en tecnologia de El Salvador ascendieron en 2000 a 2.213
millones de ddlares, cifra 32,7% superior a la de 1995, lo que evidencia un dinamismo menor al
de las exportaciones. Aunque predominan las de tecnologia media, lo cual constituye un patron
casi en todos los paises al representar 35,4% del total de importaciones intensivas en tecnologia,
destaca el hecho de que las de tecnologia baja y tecnologia alta ostentan también elevadas
participaciones (34,9% y 29,7%, respectivamente).

Las importaciones intensivas en tecnologia en Guatemala aumentaron mas del 50% y
representan casi el 64% de las importaciones totales. El grupo mas dindmico es el de alta
tecnologia, que avanz6 mas de 110% (14% de las importaciones totales).

El crecimiento de las importaciones intensivas en tecnologia de Honduras fue menor
(cerca del 30%) y representan el 63% de las importaciones totales, pero las importaciones de
alta tecnologia se elevaron 64% y las de media intensidad tecnologica, 45%.

2 Las exportaciones de Costa Rica intensivas en tecnologia representan el 52%.
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Cuadro 9

CENTROAMERICA: IMPORTACIONES DE ACUERDO CON SU INTENSIDAD TECNOLOGICA, 1995, 1997 Y 2000

(Miles de dolares)

Manufacturas
Materias
Total d) Intensivas en tecnologia e) Intensivas en primas y
recursos Suma (d-+e) otras
a)Baja  b)Media  c¢)Alta Suma naturales
(atb+c)
Total 14 627 901 3235107 4038591 1957282 9230980 1669648 10900628 3727273
MCCA 11 859 441 2565646 3308074 1566681 7 440 401 1407070 8847471 3011970
Costa Rica 3204 654 790 188 791511 460 556 2042 255 513858 2556113 648 541
1995 El Salvador 2 626 848 541142 760 154 365 781 1667077 268 834 1935911 690 937
Guatemala 3292102 652271 1006 867 397 674 2056 812 375699 2432511 859 591
Honduras 1727179 393 404 518 590 190 750 1102 744 184969 1287713 439 466
Nicaragua 1008 658 188 641 230952 151 920 571513 63710 635223 373435
Panama 2510381 606 149 672 498 363578 1 642 225 230 761 1872986 637395
Belice 258 079 63312 58019 27 023 148 354 31817 180 171 77 908
Total 18 514 573 4316548 4940719 2701239 11958506 1788694 13747200 4767373
MCCA 15238 089 3536180 4008214 2204013 9 748 407 1569199 11317606 3920483
Costa Rica 4509 696 1239789 1124820 780 677 3145286 542798 3688084 821612
1997 El Salvador 2973021 616262 757 041 392354 1765 657 271777 2037434 935587
Guatemala 3851437 788124 1113472 526412 2428 008 418916 2846924 1004513
Honduras 2434732 567 247 618 020 274 180 1459 447 224001 1683448 751284
Nicaragua 1 469 203 324 758 394 861 230 390 950 009 111707 1061716 407487
Panama 2990 669 712 082 866 390 461 896 2040368 197945 2238313 752 356
Belice 285 815 68 286 66 115 35330 169 731 21550 191 281 94 534
Total 22 423 743 4967663 5267497 4378122 14613282 1843573 16456855 5966 888
MCCA 18 679 811 4144599 4346823 3765384 12256806 1619002 13875808 4804003
Costa Rica 6027 704 1498356 1248799 1716768 4463 923 554335 5018258 1009446
2000 El Salvador 3794 439 772 030 783 546 657 349 2212925 284242 2497167 1297272
Guatemala 4 881 658 950996 1325653 838 069 3114718 456 040 3570758 1310900
Honduras 2255920 569 450 552909 312 456 1434 815 229168 1663983 591937
Nicaragua 1720 090 353 767 435916 240 742 1030425 95217 1125642 594 448
Panama 3377960 745934 831 838 570 530 2148302 186322 2334624 1043336
Belice a/ 365972 77 130 88 836 42 208 208 174 38249 246 423 119 549

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
Las cifras de este pais corresponden a 1999.

a/
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En Nicaragua las importaciones intensivas en tecnologia se incrementaron 80%, si bien
representan el 60% de las importaciones totales. Los rubros de mayor crecimiento fueron los de
media y baja intensidad tecnoldgica, que superaron el 87%.

En Panama las importaciones intensivas en tecnologia representan una porcion
importante de las importaciones totales: entre 1995 y 2000 tuvieron una tasa de crecimiento
acumulado de 30,8%. La cifra de 2000 represent6 63,6% de las importaciones totales. Del total
de importaciones intensivas en tecnologia, 38,7% son de contenido tecnologico medio, 34,8%
bajo, y 26,5% alto.

En Belice todos los rubros de importaciones crecieron en el periodo. Las intensivas en
tecnologia lo hicieron en un 40%, y representan mas de la mitad de las importaciones totales; las
de alta y media intensidad tecnologica se elevaron mas del 50%.

Las cifras de la Republica Dominicana en cuanto a su comercio con los Estados Unidos
muestran un crecimiento de casi un 50% en el periodo, en cuyo desempefio las importaciones de
alta tecnologia obtienen el valor mas alto (58%); solo las importaciones de materias primas
redujeron su valor (véase el cuadro 10).

Cuadro 10

REPUBLICA DOMINICANA: IMPORTACIONES DESDE LOS ESTADOS UNIDOS
DE ACUERDO CON SU INTENSIDAD TECNOLOGICA, 1995, 1997 Y 2000

(Miles de ddlares)

Importaciones
Concepto
1995 1997 2000
Total 3016614 3928 154 4443 418
Manufactureras (a+b) 2 646 132 3478 031 3913 628
a) Con tecnologia 2 151957 2 828219 3216364
Alta 440 390 566 068 699 191
Media 443 030 548 103 689 806
Baja 1268 537 1714 047 1 827 367
b) Intensivas en recursos naturales 494 176 494 176 649 812
Materias primas y semimanufacturas, y otras 677 385 370 481 450 123

Fuente: Calculos propios a partir del MAGIC.

Las importaciones con respecto a las exportaciones tendieron a disminuir durante el
periodo de andlisis: las importaciones con intensidad tecnoldgica pasaron de 9.231 millones de
dolares en 1995 a 14.613,3 millones de dolares en 2000, lo que arroja una tasa media de
crecimiento anual de 9,6%. Por su parte, las exportaciones con intensidad tecnologica
registraron una tasa media de 26%. En 1995, por cada dolar de producto exportado cuya
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elaboracion es intensiva en tecnologia, los paises de la regidon importaban 5,7 doélares, y en
2000, por cada ddlar del mismo tipo de exportacion, los paises adquirian 2,9 délares.

El grafico 7 indica que en 1995 eran similares los valores de las importaciones de
productos intensivos en tecnologia y el PIB manufacturero; en 2000, en cambio, se aprecia una
distancia considerable entre ambos. El desempefio del producto manufacturero fue pobre
comparado con las importaciones intensivas en tecnologia. Esto probaria que estas
importaciones no influyeron en la evolucidn del PIB manufacturero. Si sdlo se considerara a las
importaciones como insumos necesarios para la produccidon, habria que decir que su
productividad es decreciente, y eso seria dificil de afirmar si las empresas actian con
racionalidad econémica, buscando maximizar el beneficio. Pero si se trata de importaciones
para maquila, la contribucidn al producto bruto es el valor agregado solamente y es por eso que
el total de su valor de importacion no se refleja como producto bruto creado. La otra explicacion
posible es que algunas de las importaciones de productos intensivos en tecnologia pueden
destinarse al comercio o como bienes finales de consumo. Las importaciones parecen mas
relacionadas con las exportaciones que con la produccion de manufacturas en general, porque
ambas curvas tienen una pendiente similar a lo largo del periodo.

Grafico 7
PBI MANUFACTURERO Y COMERCIO INTENSIVO EN TECNOLOGIA
(Millones de dolares)
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Fuente: CEPAL, sobre Costa Rica, El Salvador, Honduras, Nicaragua y Panama; y BADECEL.

El grafico 8 evidencia estabilidad entre 1995 y 2000 en la participacion de las
importaciones intensivas en tecnologia con respecto al total de las respectivas importaciones de
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cuatro paises —Honduras, Guatemala, Belice y Panama 2__. aumentos en la participacion de
Nicaragua y Costa Rica, y una reduccién en El Salvador. Asimismo, cabe notar que las
importaciones de alta tecnologia incrementaron mas que proporcionalmente su valor, resultado
que debe evaluarse junto con el aumento de exportaciones de alta tecnologia. Asi, se ilustra que
el crecimiento de las exportaciones no evidencia por si mismo un cambio cualitativo en la
estructura productiva del pais.

Grafico 8
IMPORTACIONES INTENSIVAS EN TECNOLOGIA DE CENTROAMERICA *
(Porcentaje del total importado por cada pais)
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Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.

También es importante destacar otro aspecto. Como se expone en el cuadro 11, la
diversificacion de las importaciones es sustancialmente mayor a la de las exportaciones. El
grupo de productos intensivos en tecnologia mas importante (“Automoviles y otros vehiculos
automotores para transporte de personas, incluyendo camionetas y autos de carrera”) representa
solo 5,6% de las importaciones totales. Asimismo, las importaciones de los 10 principales
productos intensivos en tecnologia abarcan sélo la tercera parte del total de importaciones. En
cambio, las exportaciones intensivas en tecnologia fueron promovidas deliberadamente por la
politica econdémica, y por eso se trata de menos variedad de productos.

Las importaciones mas relevantes son las del sector eléctrico (cddigos 776, 778, 716 y
772 de la CUCI, revisién 3), con 10,3% de las importaciones totales intensivas en tecnologia;

¥ Las estadisticas de Panama no incluyen dentro de sus exportaciones totales las

exportaciones de la Zona Libre de Colon (conocidas como reexportaciones); pero dentro de sus
importaciones totales si incluyen las realizadas por dicha Zona.
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las de automdviles de transporte particular y de carga (coédigos 781 y 782 de la CUCI), con 10%
del total, y las de tecnologias de la informacién (codigos 764 y 752 de la CUCI), con 6,8%. Las
importaciones de medicamentos también tienen un monto alto y ademas figuran entre los 10
primeros grupos de casi todos los paises. Esta es una industria de gran competencia. Pero
también se ubican entre los primeros grupos de productos importados de varios paises, y a la
vez entre los mas exportados, otros como “Articulos y materiales plasticos” (codigo 893) y
jabones (del cédigo 554).

Cuadro 11

DIEZ PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD TECNOLOGICA IMPORTADOS
POR LOS PAISES DE CENTROAMERICA EN 2000

Caodigo . Millones de | % del
CUCgI Intensidad Grupo a/ dolares total
781 M Automoviles y otros vehiculos automotores para transporte de
personas, incluyendo camionetas y de carrera 822,6 5,6
542 A Medicamentos, incluyendo los veterinarios 756,2 5,2
776 A Valvulas y tubos termionicos, con catodo frio o con fotocatodo;
transistores y semiconductores analogos; dispositivos
semiconductores fotosensibles, etc. 712.8 4.9
764 A Equipos de telecomunicaciones NEP y sus partes y piezas NEP, asi
como accesorios de estos aparatos y de grabacion y reproduccion
de sonido 6323 43
782 M Vehiculos automotores para el transporte de mercancias y para
usos especiales 4249 2.9
893 B Articulos NEP de materiales plasticos 356,1 2,4
752 A Magquinas de procesamiento automatico de datos; lectores

magnéticos u Opticos; maquinas para trascripcion de datos de
grabacion en forma codificada y maquinas para el procesamiento

de datos, NEP 355,3 2.4

778 A Magquinas y aparatos eléctricos, NEP 273,6 1,9

716 M Aparatos eléctricos rotativos y sus partes y piezas, NEP 256,9 1,8
772 A Aparatos eléctricos para empalme, corte, proteccidon o conexion de
circuitos; resistencias eléctricas; circuitos impresos; cuadros panel;

consolas, mesas y otras bases, etc. 256,0 1,7

Suma 4 846,7 33,1

Otros 9771,6 66,9

Total 14 618,3 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/  En algunos casos el nombre aparece simplificado.

En Costa Rica, entre las importaciones con intensidad tecnoldgica, el primer lugar
corresponde a “Valvulas y tubos termidnicos con catodo frio o con fotocatodo, circuitos
electronicos integrados y microconjuntos electronicos” (codigo 776), las cuales sirvieron para
apoyar las exportaciones de aparatos eléctricos y electrénicos, asi como sus partes; a
continuacion se ubican los “Medicamentos” y “Automoviles y otros vehiculos para el transporte
de personas” (codigo 781). En conjunto, los 10 principales productos representaron 42% de las
importaciones totales de productos con intensidad tecnoldgica importados por Costa Rica.
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En El Salvador sobresalen las siguientes importaciones con alto nivel de contenido
tecnologico: “Equipo de telecomunicaciones y sus partes y piezas” (cddigo 764); “Vehiculos
automotores para el transporte de mercancias y personas” (cédigos 782 y 781); “Aparatos
eléctricos rotativos y sus partes y piezas” (codigo 716); “Medicamentos; y aparatos y partes de
la industria de computacion” (codigos 759 y 752).

En Guatemala el primer grupo de productos es de tecnologia alta: “Equipos de
telecomunicaciones y sus partes y piezas” (codigo 764). Otro de alta tecnologia es el 542,
“medicamentos, y computadoras” del codigo 752. Entre las importaciones con tecnologia media
destacan las de “automoviles y vehiculos automotores” (codigo 781 y 782), las de ““aparatos
eléctricos” (cddigo 716), y las de “vehiculos de carretera” (cédigo 783). Como bloque, las
importaciones mds relevantes entre las 10 primeras son las de la industria automovilistica, pues
alcanzan 13,9% de las importaciones con contenido tecnologico; les siguen las de
telecomunicaciones (7,8%) y las de medicamentos (4,8%).

Los rubros mas prominentes en Honduras son los de tecnologia alta y media. En orden
descendente los cinco principales grupos son: “Medicamentos”; “Maquinaria y equipo de
ingenieria civil” (codigo 723); computadoras del codigo 752, “Articulos de materiales plasticos”
(cédigo 893) y “Automoviles y otros vehiculos automotores™ (codigo 781).

En Nicaragua, las importaciones de muchos grupos de productos rebasan los 25 millones
de ddlares y se ubican lo mismo en el rubro de tecnologia alta (542) que en el de media (de la
industria automovilistica: 781, 782, 625, y jabones, 554).

Los 10 principales grupos de productos importados por Panama en 2000 incluyen
automoviles, medicamentos, equipo de telecomunicaciones, equipo de computo y calzado, y
representan 25,5% de las importaciones totales intensivas en tecnologia. En este caso, la
concentracion es muy inferior a la de las exportaciones.

En Belice, al igual que en otros paises del area, las importaciones mas elevadas se dieron
en el sector automovilistico y autopartes, fundamentalmente en dos grupos: codigos 782 y 781,
seguidos de “Equipos de telecomunicaciones y sus partes” (codigo 764); “Cal, cemento y
materiales elaborados de construccion” (codigo 661); y “Maquinaria y equipo de ingenieria civil
y para contratistas” (coédigo 723). Sumados estos cinco grupos de productos, constituyen 23%
de las importaciones totales del pais intensivas en tecnologia.

Las importaciones dominicanas de alta tecnologia del grupo de los 10 productos de
mayor volumen importados representan un poco mas del 5%; tampoco hay tanta concentracion
como en el caso de las exportaciones, ya que estos 10 primeros suman casi el 34% de las
importaciones totales, en comparacion con el 78% de las exportaciones (véase el cuadro 12).

Para analizar si las exportaciones intensivas en tecnologia guardan relacién con las
importaciones de la misma categoria, se aplicé un modelo de efectos aleatorios para datos panel.
Los resultados (véase el anexo III) muestran que las exportaciones intensivas en tecnologia
estan altamente relacionadas con las importaciones intensivas en tecnologia. Esto indica que un
analisis de exportaciones debe ir acompafiado de un estudio de las importaciones. Asimismo, se
constata que existe un efecto diferencial por pais, expresado en la variable de efectos aleatorios,
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es decir, que no se puede generalizar una misma relacion para todos los paises. Los coeficientes
negativos (sumando la constante C y el coeficiente correspondiente de cada pais) indican que
hay déficit de balanza para los productos intensivos en tecnologia.

Cuadro 12

REPUBLICA DOMINICANA: DIEZ PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON
INTENSIDAD TECNOLOGICA IMPORTADOS DE LOS ESTADOS UNIDOS EN 2000

CCOSIC%IO Intensidad Grupo a/ Mﬁgi:fessde ()f;)?aeil
841 NT Abrigos, trajes, pantalones, ropa interior 339,5 7,6
845 B Prendas de vestir de tejidos de punto 213,4 4.8
741 M Equipos de calefaccion 150,5 3,4
772 A Aparatos eléctricos de empalme o conexion 139,0 3,1
896 NT Obras de arte y antigiiedades 129,7 2.9
334 NT Aceites de petréleo 1274 29
842 B Abrigos, capas, pantalones, vestidos y

faldas 1227 2.8

764 A Equipos de telecomunicaciones 120,5 2,77
012 NT Otras carnes y despojos comestibles de

carne 110,0 2.5

781 M Automoéviles 96,2 22

Suma 15489 34,9

Otros 2 894,5 65,1

Total 44434 100,0

Fuente: Calculos propios a partir del MAGIC.
a/  En algunos casos el nombre aparece simplificado.

NT: No tecnologica.

3. Saldo comercial

Pese al considerable incremento de las exportaciones, el andlisis evidencia un continuo y
creciente déficit de la balanza tecnoldgica de los paises centroamericanos, ya que paso de
8.818,8 millones de ddlares en el primer afio mencionado a 10.828,9 millones en el segundo.
Guatemala explica 24,8% del déficit total, Panamé 20,3%, El Salvador 16,7% y Honduras
13,5%. Costa Rica mantiene un bajo nivel (s6lo 12,8% del total) porque en productos con alta
intensidad tecnoldgica tiene superavit, lo cual no sucede en ninglin otro pais. En el extremo
opuesto se sitia Nicaragua, con una expansion acelerada de su brecha tecnologica. Si bien la
maquila puede afectar estos resultados, se advierte que a pesar de la diversificacion de las
exportaciones y su aumento en productos intensivos en tecnologia, las importaciones siguen
siendo mayores y estos paises continlian siendo importadores netos de tecnologia (véase el
cuadro 13).
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Cuadro 13

SALDO DE LA BALANZA COMERCIAL DE CENTROAMERICA DE ACUERDO CON

SU INTENSIDAD TECNOLOGICA, 1995, 1997 Y 2000

(Miles de ddlares)
Manufacturas Materias
Total d) Intensivas en tecnologia e) Intensivas primas y
. . Suma en recursos  Suma (d+e) t
a) Baja b) Media c) Alta (at+b+c) naturales otras
Total -7132964 -2296791  -3688986  -1635916  -7621693 -1197125 -8818818 1685854
MCCA -5084635 -1711072 -2970162  -1261358  -5942592 -962 014  -6904 606 1819971
Costa Rica -502989  -476 953 -675 060 -337246  -1489259 -241 625  -1730884 1227895
1995  El Salvador -1641943  -344 812 =701 579 -302 694  -1349 085 -177918  -1527003 -114940
Guatemala -1369052  -399955 -864 087 -307 654 -1571 696 -326737  -1898433 529381
Honduras -1071 174  -367 477 -508 098 -187340  -1062915 -163037  -1225952 154778
Nicaragua -499 477  -121875 -221 338 -126 424 -469 637 -52 697 -522334 22 857
Panama -1933170  -537488 -660 828 -347 535 1545851 -204969  -1750820 -182350
Belice -115159 -48 231 -57 996 -27 023 -133 250 -30 142 -163 392 48 233
Total -8401 608 2517003 4399 000 1901 248 8817251  -1331069 -10148320 1746712
MCCA -5942 124 1824090 3477023 1418099 6719212  -1148497  -7867709 1925585
Costa Rica -616 814 -424913 -940 120 -249 543 1614 576 -353428  -1968004 1351190
1997  ElSalvador -1613662  -357059 -657 043 -298 353 1312455 -173496  -1485951 -127 711
Guatemala -1507 521 -463 786 -898 509 -438 858 1801 153 -334674 2135827 628 306
Honduras -1401500  -338496 -592 379 -265 426 1196 301 -193364  -1389 665 -11 835
Nicaragua -802 627  -239 836 -388 972 -165919 =794 727 -93 535 -888 262 85 635
Panama -2332612  -643472 -856 526 -447 819 1947817 -161710  -2109 527 -223 085
Belice -126 872 -49 441 -65 451 -35 330 -150 222 -20 862 -171 084 44212
Total -10788 134 -3160780  -4597920 -1740224  -9498924  -1329958 -10828 882 40 748
MCCA -7975031 -2424302 -3689532  -1143965  -7257799 -1139953  -8397752 422721
Costa Rica -541013  -676 988 -998 524 683 981 -991 531 -394986  -1386517 845504
El Salvador -2453 119 -410349 -687 173 -559 839 1657361 -145844  -1803205 -649914
2000 Guatemala -2 182 551 -526 768 1088 031 =731 043 2345 842 -345327 2691169 508618
Honduras -1707 588  -482 051 -486 402 -298 500 1266 953 -194 432 -1461385 -246203
Nicaragua -1090760  -328 146 -429 402 -238 564 -996 112 -59364  -1055476 -35284
Panama -2606446  -679 144 -819 665 -554 051 2 052 860 -152077 2204937  -401 509
Belice a/ -206 657 -57334 -88 723 -42 208 -188 265 -37 928 -226 193 19 536

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
Las cifras de este pais corresponden a 1999.

a/

El hecho de que las exportaciones tecnoldgicas estén conformadas en gran parte por
maquila agrava esta situacion. Asi, Costa Rica exporta microprocesadores, que en términos
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generales no son intensivos en ciencia, si es que la produccién de las plantas de Intel localizadas
en su pais producen mayormente segun indicaciones de la casa matriz sin basarse en
investigacion y desarrollo local; e importa computadoras con un mayor contenido tecnoldgico
Los principales productos que causan déficit son los mismos que estdn en los primeros lugares
de importacion.

El saldo comercial de la balanza con intensidad tecnologica de Costa Rica fue deficitario
(-991,5 millones de dolares) al final del periodo en andlisis, pero los productos de intensidad
tecnoldgica alta alcanzaron un superavit de 684 millones de dodlares. Todos los demas paises
tienen en 2000 saldo negativo en todas las clasificaciones de intensidad tecnoldgica.

El Salvador presenta déficit en todos los grupos de productos con contenido tecnoldgico,
excepto los siguientes, que exhiben una baja intensidad tecnoldgica y cuyo superavit indica una
especializacion concentrada en la industria de la confeccion: codigos 658, 844, 845, 655, 843,
846; vy “Explosivos y productos de pirotecnia” (cdédigo 593).

Guatemala alcanza superavit en 18 productos, y todos excepto tres son de baja
intensidad tecnolodgica; por ejemplo, textiles de coddigos 842, 658, 843, 844, 846, 853, 613, 848,
652; y tubos y cafios, de cddigo 679; artefactos y accesorios sanitarios, articulos de vidrio,
productos laminado de hierro o acero y otras manufacturas (codigo 899). Los de intensidad
tecnoldgica media son: maquinas y motores no eléctricos (cddigo 714), productos de perfumeria
y jabén.

En virtud del alto nivel de las importaciones con contenido tecnologico y del bajo nivel
de las exportaciones de esta misma categoria, el déficit de la balanza comercial tecnoldgica de
Honduras se ubico en 2000 en 1.707,6 millones de dolares. En promedio, por cada ddlar que
exportd el pais de articulos con contenido tecnoldgico, importo 8,5. El desequilibrio fue mayor
en el rubro de tecnologia alta, ya que por cada dolar recibido por exportaciones, tuvo que
importar 22,4. Los rubros superavitarios son desperdicios y recortes de plasticos, cuero,
maquinas para fabricar papel o pulpa, Maquinas herramientas que trabajan por remocion de
metal u otro material (cddigo 731), articulos de alambre, jabones y confecciones del codigo 844.

En Nicaragua, sdlo 4 grupos de productos no tienen déficit, y esto son: 812, “Artefactos
y accesorios sanitarios y para sistemas de conduccion de agua y calefaccion”; 611, “Cuero”;
575, “Otros plasticos en formas primarias”; y el 671, “Arrabio, fundicién especular, hierro
esponjoso, etc.” Aunque este problema ya existia desde 1995, cuando so6lo habia 9 grupos de
productos superavitarios, en el afio 2000 se agudizé.

En Panama, el afio 2000 cinco grupos de productos con contenido tecnologico bajo
exhibieron superavit: el 611, “Cuero” (superavit de 7,6 millones de dodlares); el 692,
“Recipientes de metal para almacenamiento™ (superavit de 1,8 millones de dolares); y el 579,
“Desperdicios, recortes y desechos de plasticos” (154.000 ddlares de superavit); el 613, “Pieles
finas curtidas o adornadas” (saldo cero); el 671, “Arrabio, fundicidon especular, hierro esponjoso,
etc.” (saldo cero).

* En cada pais, de 8 a 10 de los productos en la lista de los 10 mas importados se encuentran

también los 10 de mayor déficit.
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Belice tiene superavit en los textiles de los codigos 843, 844, 845 y 841, y saldo cero en
pieles finas, desperdicios y recortes de plasticos, arrabio, peliculas cinematograficas, perlas y
piedras semipreciosas y extractos tintdreos y curtientes.

El superavit de 380 millones de dolares de la Republica Dominicana en 1995 contrasta
con un déficit de 60 millones en 2000. Las manufacturas intensivas en recursos naturales, las
materias primas y las manufacturas de nivel tecnolégico medio son los rubros deficitarios. El
saldo de los productos intensivos en tecnologia disminuy6 (véase el cuadro 14).

Cuadro 14

REPUBLICA DOMINICANA: SALDO DE LA BALANZA COMERCIAL CON LOS
ESTADOS UNIDOSDE ACUERDO CON SU INTENSIDAD TECNOLOGICA,
1995, 1997 Y 2000

(Miles de dodlares)
Concepto Saldo
1995 1997 2000
Total 380 769 400 819 -59 389
Manufactureras (a+b) 576 413 661 995 258 673
a) Con tecnologia 711002 669 868 559 574
Alta 51153 58293 35837
Media -438 657 -542 963 -679 413
Baja 1 098 506 1 154 538 1203 150
b) Intensivas en recursos naturales -134 588 -134 588 -7 873
Materias primas y semimanufacturas, y otras -195 644 -261 176 -318 061

Fuente: Calculos propios a partir del MAGIC.

Los 10 principales grupos de productos intensivos en tecnologia que en 2000 tuvieron el
mas alto nivel de déficit coinciden en lo general con los 10 que mds se importaron en ese afio
(véase el cuadro 15). Sélo dos tipos de equipo eléctrico del cuadro 11 ya no aparecen en el 15.
En su lugar figuran “Vehiculos automotores de carrera, NEP” (codigo 783) y “Productos
laminados planos de hierro o acero no aleado, no bafiados, revestidos ni cubiertos” (codigo
673). Esto debe interpretarse en el sentido de que no se exportan significativamente estos
productos como para que se compense en el saldo. Las exportaciones son menos diversificadas
y no cubren los mismos productos que las importaciones.

Al observar las importaciones del mismo nivel tecnoldgico que algunas exportaciones, se
analizo la presencia de comercio intraindustrial. Este patrén de comercio se identifica mediante
la coexistencia, para una misma industria o actividad, de fuertes exportaciones y fuertes
importaciones. Este es un fenémeno que se da frecuentemente en paises desarrollados, mas
especificamente en el comercio entre paises de similar nivel de desarrollo, y para medirlo se us6
el indice de Grubel y Lloyd aplicado al comercio de cada pais con la totalidad de sus socios
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comerciales. * El indice varfa entre 0 y 1, correspondiendo el valor maximo con la maxima
proporcion de comercio intraindustrial y el valor cero con su inexistencia. Como se evidencia en
el cuadro 16, estos valores son mas bien bajos. En el afio 2000, el comercio intraindustrial de

ningln pais superaba el 0,33%, y se registraban dos paises con menos del 0,1%.

Cuadro 15

SALDO DE LOS DIEZ PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD

TECNOLOGICA COMERCIALIZADOS POR LOS PAISES DEL

ISTMO CENTROAMERICANO EN 2000

Codigo . Millones % del
CUCgI Intensidad Grupo a/ de dolares total
781 M Automdviles y otros vehiculos automotores para transporte de
personas, incluyendo camionetas y de carrera -820,8 8,6
776 A Valvulas y tubos termidnicos, con catodo frio o con fotocatodo;
transistores y semiconductores analogos; dispositivos
semiconductores fotosensibles, etc. -661,5 7,0
764 A Equipos de telecomunicaciones NEP y sus partes y piezas NEP,
asi como accesorios de estos aparatos y de grabacion y
reproduccion de sonido -616,5 6,5
542 A Medicamentos, incluyendo los veterinarios -464.9 49
782 M Vehiculos automotores para el transporte de mercancias y para 4032 44
usos especiales i i
752 A Magquinas de procesamiento automatico de datos; lectores
magnéticos u Opticos; maquinas para trascripcion de datos de
. . L -352,8 3,7
grabacion en forma codificada y maquinas para el
procesamiento de datos, NEP
716 M Aparatos eléctricos rotativos y sus partes y piezas, NEP 2554 2,7
893 B Articulos NEP de materiales plasticos 216,1 2,3
783 M Vehiculos automotores de carrera, NEP -209,6 2,2
673 B Productos laminados planos de hierro o acero no aleado, no
~ . N -196,7 2,1
bafiados, revestidos ni cubiertos
Suma -4 217,5 44,4
Otros -5281,4 55,6
Total -9 498,9 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/  En algunos casos el nombre aparece simplificado.

Sin embargo, se debe tener en cuenta que muchas veces este indice aumenta
espuriamente a causa de la agregacion estadistica de los datos. Cuanto mas desagregadas estén
las estadisticas, menos comercio intraindustrial sera detectado, porque productos diferentes se
ubicaran en la misma categoria. En este trabajo el indice fue calculado a tres digitos.

¥ El indice de Grubel and Lloyd (1975) para comercio intraindustrial es el siguiente: para una

industria i con exportaciones X; € importaciones M;, el indice es: B; = [(Xi+M,) -|X; - M}|J/(X+M,). Para el
indice para el total de un pais tendiendo en cuenta todos los productos, la formula es la siguiente: B =
{Z[Xi + Mi) - 2 |Xi-Mi| |/ Z(Xi+ Mi)} =X Bi [(Xi+ Mi)/Z(Xi+ Mi)], es decir el promedio
ponderado de los indices de cada industria. No se utilizd el indice de Aquino porque parte de un supuesto
restrictivo como es el de suponer que el desequilibrio comercial se distribuye de forma uniforme entre
todos los sectores.
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Cuadro 16
CENTROAMERICA: INDICE DE COMERCIO
INTRAINDUSTRIAL
Indices

1995 1997 2000
Costa Rica 0,24 0,35 0,32
El Salvador 0,23 0,29 0,31
Guatemala 0,25 0,30 0,31
Honduras 0,06 0,11 0,17
Nicaragua 0,09 0,13 0,08
Panama 0,12 0,11 0,12
Belice 0,08 0,08 0,07

Fuente: Calculos propios, a partir de BADECEL.

De todas formas, es interesante examinar estas cifras que muestran al menos productos
bastante similares, que a la vez son importados y exportados por un pais. Los célculos
realizados indican que la proporcidén de comercio intraindustrial para estos paises con todos sus
socios comerciales evidencia comercio mas bien interindustrial, en el que los productos
importados son esencialmente distintos de los exportados. Estos paises estan basando su patron
de especializacion comercial en la dotacidon de factores, tradicionalmente recursos naturales, y
en los Ultimos afios en mano de obra no calificada.

Sin embargo, este indice esta afectado por desequilibrios en la balanza comercial; mas
especificamente, presenta un sesgo a la baja. Una forma de corregirlo seria a través de otro
indice que Grubel y Lloyd denominan C.*® Cuando aumenta el peso del déficit o superavit
comercial en el total del comercio, se eleva el valor de C. En el cuadro 17 se aprecian los
nuevos valores. En todos los casos son mas altos que el indice tradicional, tal como era de
esperarse, ya que el valor K es siempre menor a uno, el cual se refiere a la razon entre el valor
del mddulo expresado en el cuadro y la sumatoria de todas las exportaciones e importaciones.
Se destaca El Salvador, que llega a 0,6% en 2000; Panama tiene un valor K alto y por lo tanto el
nuevo indice ajustado también es alto.

% C=B/(1-K), donde K = (| sumXi — sunmMi |) / sum(Xi + Mi) mide el peso del déficit o
superavit.
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Cuadro 17

CENTROAMERICA: INDICE DE COMERCIO INTRAINDUSTRIAL AJUSTADO

Y CALCULO AUXILIAR
Paises Indice (porcentajes) Modulo a/
1995 1997 2000 1995 1997 2000
Costa Rica 0,27 0,38 0,34 502 989 616 814 541013
El Salvador 0,43 0,46 0,60 1 641943 1613 662 2453119
Guatemala 0,34 0,40 0,43 1369 052 1507 521 2182 551
Honduras 0,11 0,18 0,45 1071 881 1402018 1707 683
Nicaragua 0,14 0,21 0,16 499 477 802 627 1090 760
Panama 0,34 0,32 0,34 1933 170 2332612 2 606 446
Belice 0,11 0,11 0,13 115159 126 872 206 657

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ Maoddulo de la diferencia de la sumatoria de las exportaciones e importaciones: | sum Xi - sum Mi |

Si se calcula por producto, entre los productos intensivos en tecnologia se evidencia mas
comercio intraindustrial en textiles y confecciones (codigos 846, 841, 845, 848, 655 y 658);
batles y maletas, manufacturas diversas del codigo 899; cuero; artefactos y accesorios sanitarios
para sistemas de conduccion de aguas y calefaccidn; articulos de vidrio; jabon y preparados para
limpiar y pulir; joyas y objetos de orfebreria y plateria, y otros articulos de materiales preciosos
o semipreciosos; monofilamentos cualquiera de cuyas dimensiones transversales sea superior a
Imm, varillas, bastones y perfiles de plasticos (cddigo 583). Todos €stos tienen un indice

superior a 0,75; todos son de bajo nivel tecnoldgico, excepto los jabones, de nivel medio.
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III. CONCLUSIONES

Debido al efecto de las politicas de apertura externa y promocion de exportaciones no
tradicionales que llevaron a cabo los paises centroamericanos durante los afios noventa, la
participacion de las exportaciones de productos manufacturados pasd de cerca de 27,7% en
1995 a casi 50% del total en 2000. De los resultados se desprende que las exportaciones
manufactureras sufrieron una transformacion profunda: en 1995, por cada ddlar que se
exportaba de manufacturas intensivas en recursos naturales, se exportaban 3,4 doélares de
manufacturas intensivas en tecnologia; en 2000, por cada dolar de productos intensivos en
recursos naturales, la region exportd 10 dolares de manufacturas intensivas en contenido
tecnoldgico.

En segundo lugar, el mayor crecimiento de las exportaciones con intensidad tecnologica
de la region obedecié fundamentalmente al establecimiento en Costa Rica de dos plantas de
microprocesadores (en 1998 y 1999), que ahora son fuertes exportadoras de productos
clasificados como de intensidad tecnoldgica alta. ”” Se trata de un caso aislado por su
envergadura y no abarca toda la region. Sélo cabe mencionar que por ser economias pequenas,
el efecto que una empresa grande puede causar es significativo y merece un analisis
diferenciado. Pero esta inversion representa el esfuerzo politico del gobierno por diversificar su
estructura productiva y exportadora, inclinandose hacia productos de mayor nivel tecnoldgico.
Asi, si se excluye a Costa Rica del andlisis, se observa que la mayor parte de las exportaciones
manufactureras de la regién fueron de baja tecnologia: productos textiles, cueros, calzado,
vajillas, muebles, partes de metal, vidrio, impresos, joyas, objetos de orfebreria, etc.

En tercer lugar, la exportacion de productos intensivos en tecnologia no garantiza que
los paises hayan incorporado la tecnologia. En mayor o menor medida, los productos que son
intensivos en tecnologia, sobre todo de nivel medio y alto, son elaborados por empresas
(generalmente transnacionales) que no “derraman” esos conocimientos al interior. Los
encadenamientos productivos de estas empresas son muy limitados, tanto a escala nacional
como regional. Un sistema de innovacion nacional débil, junto con un desarrollo institucional
que no lo promueva ni soporte, reducird las posibilidades de cambio en el patrén de
especializacion de comercio. La presion de la demanda externa que influyo en las politicas de
diversificacion exportadora es la principal explicacidon de su crecimiento y diversificacion, y no
un proceso de aprendizaje evolutivo que podria proveer la incorporaciéon del progreso
tecnologico.

No obstante, es deseable averiguar qué tipo de maquila es la que estos paises han atraido.
Las implicaciones para el desarrollo y la necesidad de personal técnico calificado son diferentes
si se trata de impulsar una industria que so6lo confecciona, ensambla y empaca textiles, o si se
instala una ensambladora de microprocesadores. Aun asi, el patron de especializacion

7 Ademés del equipo de computo y sus partes, en este rubro se incluyen aparatos receptores

de television, equipo de telecomunicaciones, productos farmacéuticos, electronica, equipo aeroespacial y
equipo de precision.
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productiva basado en exportaciones de maquila es débil, ya que este tipo de inversiones se basa
en economia de localizacion segin costos de produccidon, mano de obra, y transporte. Si otra
region comenzara a ofrecer mayores ventajas en cuanto a costo, estas inversiones se
relocalizaran alli.

En Centroamérica y la Republica Dominicana el patrén comercial preponderante se
inclina hacia la dependencia de un solo lado: las ramas industriales son fuertes exportadoras o
alternativamente fuertes importadoras; existe comercio intraindustrial, pero es moderado.
Costa Rica, El Salvador y Guatemala son los que exhiben valores mdas altos de comercio
intraindustrial, pero ninguno llega al 33% al calcular el indice simple. Si se calcula el indice
ajustado por el desequilibrio de comercio, los valores suben a un promedio simple de 35%; en
El Salvador alcanza a 60%, y en Guatemala y Honduras a 30% y 40%, respectivamente. Esto
implica que la insercidon de estos paises en la economia mundial y en las cadenas de valor
internacionales se basa preponderantemente, aunque no en su totalidad, en ventajas
comparativas, primordialmente sobre costos de produccién o sobre dotacion de factores. La
industria de exportacion que compite en los mismos mercados que los bienes importados es de
moderada a baja, es decir, que también es moderada o baja la competencia a través de la
diferenciacidon de productos, por ejemplo, a través de marcas; o la “gravitacion” del comercio
intrarregional, que haria comerciar a paises cercanos geograficamente, los cuales tienen
similares estructuras productivas. Ahora bien, si habria una evolucidén y composicion dispar
entre paises, con tendencia a incrementarse la diferenciacion entre ellos: importaciones de
bienes de tecnologia alta y baja en Costa Rica, y media y baja en todas las demas economias.

Como resultado de la dependencia externa en los rubros de tecnologia media y alta, el
saldo de la “balanza tecnologica” de la region es altamente deficitario, situacién que obviamente
se agrava si se excluye a Costa Rica. Lo mismo sucede con el indice de especialidad
tecnoldgica, que salvo en Costa Rica es bajo en todos los paises. Por tanto, si bien hubo un
importante avance en exportaciones tecnologicas, no se puede ignorar que las importaciones,
sobre todo en productos de alto y medio nivel tecnologico, siguen siendo mayores, ademas de
que tienen una alta conexion con la maquila.

Una conclusién adicional es que no hay una metodologia plenamente satisfactoria para
determinar el contenido tecnoldgico del comercio, en particular de las exportaciones. Uno de los
problemas importantes es que se consideran productos intensivos en tecnologia (incluyendo las
tres subcategorias de contenido alto, medio y bajo en conjunto) Unicamente a las manufacturas
no basadas en recursos naturales, pese a que las manufacturas basadas en recursos naturales
muchas veces también contienen tecnologia. **

2 r . ’ . , . .
¥ Véase en el anexo I la lista de productos en cada categoria. Se incluyen aqui los siguientes

como ejemplo. Las exportaciones manufactureras se descomponen en intensivas en recursos naturales
(frutas en conserva, carnes preparadas, bebidas, abonos, maderas, minerales, productos quimicos
organicos, productos de petroleo, etc.) e intensivas en tecnologia, sean de contenido alto, medio o bajo
(farmacéuticos, computadoras, telecomunicaciones, bienes de consumo duradero, aparatos de precision,
quimicos, calderas, motores de combustion interna, maquinas, herramienta, automdviles, equipo
fotografico, tuberia, cuero y sus manufacturas, textiles, calzado, etc.).
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Por otra parte, cabe mencionar el problema de la maquila, que también fue identificado
en el trabajo. Una metodologia alternativa, que hasta ahora no ha podido utilizarse para
cuantificar el comercio en la regidn, es el enfoque de procesos y no de productos finales. Asi, la
fabricacion de mermelada de zarzamora y fresas puede utilizar en su cultivo procesos intensivos
en tecnologia, aunque se trate de un producto que en la metodologia de este trabajo se ubica
entre los intensivos en recursos naturales. Lo mismo sucede con las exportaciones de meldn,
banano y ganado en pie, solo por citar tres casos. Dichos productos a menudo se someten a
modificaciones de laboratorio (biotecnologicas y biogenéticas) a fin de satisfacer los
requerimientos de tamafo, color, textura y calidad de los importadores. Esto no lo toma en
cuenta el método de clasificacion, que sbélo considera productos finales y no procesos.
Basandose en la tecnologia existente en cada pais, se podria establecer una lista de productos,
dentro del conjunto de las manufacturas basadas en recursos naturales y de los productos
primarios, que deberian ser considerados como de alto, medio o bajo contenido tecnologico, sean
derivados del petrdleo, productos agricolas procesados, semillas mejoradas genéticamente, etc.

Con respecto al problema planteado por las maquilas que pueden aparecer clasificadas
como productos intensivos en tecnologia cuando so6lo estan agregando poco valor, seria muy ttil
poder estudiar los flujos comerciales por productos, segtin su nivel tecnologico y diferenciando
si se trata de un producto de maquila o no. En suma, mientras que se deberian incluir nuevos
productos basados en recursos naturales dentro de la categoria de productos intensivos en
tecnologia, al mismo tiempo se quitarian algunos que se maquilan, ya que el valor agregado y
exportado sélo consta de mano de obra no calificada. Idealmente se podria incluir como
intensiva en tecnologia la proporcion de una categoria de producto que no fuera maquilado, y
excluir la proporcion que si lo es. Esto depende de la capacidad de generacion de estadisticas de
cada pais, lo cual no es un problema menor. El mejoramiento de la técnica de investigacion
surge asi como un tema interesante de estudio en el futuro. Los resultados obtenidos llevan a
sugerir tres areas en las que los gobiernos de los paises de la region tienen posibilidad de incidir
positivamente: las politicas de desarrollo productivo y de inversion, las politicas de ciencia y
tecnologia y las de formacién de recursos humanos.

En el ambito de la politica de desarrollo productivo, es importante para todos los paises
la promocion, via inversidn local y foranea, de aquellos sectores y ramas de actividad en los que
el cambio tecnoldgico y la dependencia comercial son mas altos, como la informatica, las
telecomunicaciones y la farmacéutica. En lo individual, cada pais podria analizar qué sectores se
consideran los mejores disparadores del desarrollo. Inclusive, se debe ponderar el hecho de que,
aun cuando los mas intensivos en tecnologia son los que mdas presionan el déficit, los de
tecnologia media podrian ajustarse mas apropiadamente a las posibilidades de establecimiento
de nuevas industrias, ademas de que son de mas facil insercion en el mercado internacional.
Asimismo, no seria racional desarrollar una industria, cuyo mercado debe tener dimensiones
superiores a las posibilidades de consumo de la region. En cambio, si bien, por ejemplo, la
industria automovilistica no podria sostenerse en ciertas economias con las ventas en el mercado
interno, si pueden desarrollarse repuestos y materiales plasticos.

La adopcion de politicas que aceleren o fomenten la endogenizacidén de la tecnologia
requiere acciones deliberadas. En este campo destacaria el tratamiento diferenciado de la
inversion extranjera mediante una “discriminacién” positiva, a fin de atraer empresas externas
que inviertan en sectores dinamizadores y compatibles con la busqueda de mayor
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competitividad. Una via es la adopcion de politicas de insumos nacionales. Establecer una red
de proveedores locales de insumos de partes y componentes que satisfaga el estandar
internacional empujaria a la industria nacional hacia un nivel mas alto de tecnologia.

La meta explicita seria avanzar hacia una “profundizacién” de la industrializacién por la
promocion de eslabonamientos hacia atrds para proveer a las industrias de alta tecnologia, y
hacia adelante en manufacturas de origen agricola. Muchas de las inversiones extranjeras no
operan en conexion con otras empresas manufactureras locales. Se lograria una gran sinergia si
pudiera establecerse una industria local de proveedores. Las multinacionales si requieren de
algunos servicios locales y promueven muchas veces una elevacién de la calidad y eficiencia de
estos servicios, y ello favorece una creciente incorporacion de estos insumos en el valor de los
bienes. Ello ha sido planteado reiteradamente en Centroamérica en el contexto de impulsar la
generacion y promocion de conglomerados alrededor de los centros gravitacionales de estos
sectores, y el proceso se aceleraria mediante la integracion regional y el avance y
perfeccionamiento de la unién aduanera.

Para lograr lo anterior no se debe olvidar el apoyo que los servicios prestan al comercio,
y en los que existe una enorme posibilidad de desarrollo tecnoldgico a través de la aplicacion de
tecnologias de la informacidon, el mejoramiento de los medios de comunicacién y el
reforzamiento de los recursos humanos. La forma en que el comercio y los servicios se vinculan
debe ser objeto de mediciones que permitan conocer el grado en que ha logrado endogenizarse
en diferentes areas el progreso técnico en los paises centroamericanos y la
Republica Dominicana. Tal endogenizaciéon generaria condiciones de insercion mas
competitivas y sostenibles.

La politica cientifica y tecnoldgica puede considerarse parte de la anterior en el sentido
de orientarse a estimular las capacidades propias de los paises en materia tecnologica y apoyar
la adaptacion de las tecnologias importadas. Pero para ello se requiere contar con recursos
humanos altamente calificados, sobre todo en las areas de ciencias e ingenieria. Es hacia ellas
donde podria volcarse el esfuerzo de la politica de educacion y capacitacion de los paises
(Bulmer-Thomas y Kincaid, 2000). Podria tener un buen resultado enfocarse en la difusiéon y
absorcion, mas que en la creacion original, para que pueda generarse una capacidad local de
produccién, mas alla de los enclaves de filiales extranjeras. La propuesta de Intel de colaborar
con el Gobierno de Costa Rica en dar soporte al sistema educativo es un ejemplo muy positivo
(CEPAL, 1998c). Quienes salen de las maquilas, sobre todo de los mandos medios y
gerenciales, podrian ser organizados y financiados para aprovechar su experiencia y tener la
posibilidad de emprender un negocio de capital nacional. Otra alternativa es facilitar la
comunicacion entre empresas maquiladoras, que muchas veces comparten conocimientos y
experiencias. También se puede ofrecer consultoria a emprendimientos nacionales con al apoyo
de universidades.

Por lo que se refiere a la formacion de recursos humanos, la asociaciéon de las
instituciones académicas de excelencia que existen en la region con el sector empresarial y la
inversion externa parece una alternativa esencial para lograr intensificar los esfuerzos de
investigacion. La educacion técnica tanto terciaria como secundaria adaptada a las necesidades
de las empresas productivas quiza tenga ain mas impacto al crear una fuerza laboral mejor
capacitada y mas numerosa. Esta segunda opcion se enfoca a la absorcion de tecnologia
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importada, a diferencia de la primera, que se orienta hacia la investigacion. Ninguna invalida la
otra, sino que son complementarias. Estas politicas tendrian incidencia en los volimenes de la
inversion extranjera directa en las exportaciones con contenido tecnoldgico, y en el efecto de las
inversiones extranjeras y nacionales sobre el desarrollo, sean maquila o no.
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Anexo I

GRUPOS DE PRODUCTOS DE ACUERDO CON SU INTENSIDAD TECNOLOGICA

CUCI, Revisién 3
Codigo

Alto (22)

541 Productos medicinales y farmacéuticos, excepto los medicamentos del grupo 542

542 Medicamentos (incluso medicamentos veterinarios)

751 Magquinas de oficina

752 Magquinas de procesamiento automatico de datos y sus unidades; lectores magnéticos u opticos;
maquinas para trascripcion de datos sobre materiales de grabacion en forma codificada y
maquinas para el procesamiento de tales datos no especificados ni incluidos en otra parte

759 Partes y piezas y accesorios (excepto cubiertas, cajas, de transporte y elementos andlogos),
adecuados para usar exclusiva o principalmente con maquinas de los grupos 751 y 752

761 Receptores de television (incluso monitores de television y proyectores de television),
combinados o no en una misma unidad con radiorreceptores o aparatos para la grabacion o
reproduccion de sefiales sonoras de television

762 Radiorreceptores, combinados o no en una misma unidad con aparatos grabadores o
reproductores de sonido o con un reloj

763 Grabadores o reproductores de sonido; grabadores o reproductores de imagenes y sonidos de
television; materiales preparados para grabaciones

764 Equipos de telecomunicaciones, no especificados ni incluidos en otra parte (NEP), y sus partes y
piezas, no especificadas ni incluidas en otra parte; y accesorios de los aparatos correspondientes
al capitulo 76

771 Aparatos de electricidad (excepto aparatos eléctricos rotativos del grupo 716) y sus partes y
piczas

772 Aparatos eléctricos para empalme, corte, proteccidn o conexidén de circuitos eléctricos (por
ejemplo: interruptores, conmutadores, redes, cortocircuitos, pararrayos, limitadores de voltaje,
etc.)

773 Equipo para distribucion de electricidad, no especificado ni incluido en otra parte

774 Aparatos eléctricos de diagndstico para usos médicos, quirtrgicos, dentales o veterinarios, y
aparatos radiologicos

775 Aparatos de uso domestico, eléctricos y no eléctricos, no especificados ni incluidos en otra parte

776 Valvulas y tubos termiodnicos, con catodo frio o con fotocatodo (por ejemplo, valvulas y tubos de
vacio o con vapores o gases, valvulas y tubos rectificadores de arco de vapor de mercurio, etc.

778 Magquinas y aparatos eléctricos, no especificado ni incluido en otra parte

792 Aeronaves y equipo conexo; naves espaciales (incluso satélites) y vehiculos de lanzamiento de
naves espaciales; sus partes y piezas

871 Instrumentos y aparatos de Optica no especificados ni incluidos en otra parte

872 Instrumentos y aparatos, no especificados ni incluidos en otra parte, de medicina, cirugia,
odontologia o veterinaria

873 Medidores y contadores no especificados ni incluidos en otra parte

/Continta
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Anexo I (Continuacion)

Cddigo

874 Instrumentos y aparatos de medicion, verificacion, analisis y control no especificados ni incluidos
en otra parte

891 Armas y municiones
Medio (53)

531 Materias colorantes y lacas colorantes sintéticas u organicas y preparados basados en ellas

532 Extractos tintéreos y curtientes, y materiales curtientes sintéticos

533 Pigmentos, pinturas, barnices y materiales conexos

551 Aceites esenciales, materias aromatizantes y soporiferas

553 Productos de perfumeria, cosméticos o preparados de tocador (excepto jabones)

554 Jabdn y preparados para limpiar y pulir

591 Insecticidas, raticidas, fungicidas, herbicidas, productos antigerminantes y reguladores del
crecimiento de las plantas, desinfectantes y productos analogos, presentados en formas o envases

592 Almidones, inulina y gluten de trigo; sustancias albuminoideas; colas

593 Explosivos y productos de pirotecnia

597 Aditivos preparados para aceites minerales y productos analogos; liquidos preparados para
transmisiones hidraulicas; preparados anticongelantes y liquidos deshielantes preparados;
preparados lubricantes

598 Productos quimicos diversos, no especificados ni incluidos en otra parte

621 Materiales de caucho (por ejemplo, pastas, planchas, hojas, varillas, hilos y tubos de caucho)

625 Neumaticos, bandas de rodadura intercambiables, fajas de proteccion de la camara de aire (flaps)
y camaras de aire para todo tipo de ruedas

629 Articulos de caucho no especificados ni incluidos en otra parte

711 Calderas generadoras de vapor de agua o de vapores de otras clases, calderas de agua
sobrecalentada, y aparatos auxiliares para ellas, y sus partes y piezas no especificadas ni incluidas
en otra parte

712 Turbinas de vapor de agua y de vapores de otras clases, y sus partes y piezas, no especificadas ni
incluidas en otra parte

713 Motores de combustion interna, de émbolo, y sus partes y piezas, no especificados ni incluidos en
otra parte

714 Magquinas y motores no eléctricos (excepto los de los grupos 712, 713 y 718); partes y piezas, no
especificados ni incluidos en otra parte, de estas maquinas y motores

716 Aparatos eléctricos rotativos y sus partes y piezas, no especificados ni incluidos en otra parte

718 Magquinas generadoras de potencia y sus partes y piezas, no especificadas ni incluidas en otra
parte

721 Magquinaria agricola (excepto tractores) y sus partes y piezas

722 Tractores (excepto los de los rubros 744,14 y 744,15)

723 Magquinaria y equipo de ingenieria civil y para contratistas

724 Magquinaria textil y para trabajar cueros, y sus partes, no especificadas ni incluidas en otra parte

725 Maquinas para fabricar papel o pulpa, cortadoras de papel y otras maquinas para fabricar
articulos de papel; sus partes y piezas

726 Magquinas para imprimir y encuadernar, y sus partes y piezas

727 Magquinas para elaborar alimentos (excepto las de uso doméstico)

/Contintia
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Anexo I (Continuacion)

Cddigo

728

731
733

735

737

741

742

743

744

745

746
747

748

749

781

782

783
784
785

786

Otras maquinas y equipos especiales para determinadas industrias y sus partes y piezas, no
especificadas ni incluidas en otra parte

Magquinas herramientas que trabajan por remocion de metal u otro material

Magquinas herramientas para trabajar metales, carburos metalicos, sinterizado o materiales
metaloceramicos sin remocion de material

Partes y piezas, no especificadas ni incluidas en otra parte; y accesorios adecuados para usar
exclusiva o principalmente con las maquinas de los rubros 731 y 733 (incluso soportes de piezas
o herramientas, portadazos de apertura automatica, cabezales divisorios y otros accesorios
especiales para maquinas herramientas); portaherramientas para todo tipo de herramienta para
trabajo manual

Maquinas para trabajar metales (excepto maquinas herramientas) y sus partes y piezas, no
especificadas ni incluidas en otra parte

Equipo de calefaccion y refrigeracion, y sus partes y piezas, no especificados ni incluidos en otra
parte

Bombas para liquidos con dispositivo de medicion o sin él; elevadores de liquidos; partes y
piezas de tales bombas y elevadores de liquidos

Bombas (excepto bombas para liquidos), compresores y ventiladores de aire u otros gases;
campanas de ventilacion o reciclaje con ventilador incorporado, con o sin filtros; bombas
centrifugas; aparatos de filtrado o depuracion; sus partes y piezas

Equipos mecanicos de manipulacion y sus partes y piezas, no especificados ni incluidos en otra
parte

Otras maquinas, herramientas y aparatos mecanicos, no eléctricos, y sus partes y piezas, no
especificados ni incluidos en otra parte

Bolas y ruedas de rodamientos

Grifos, llaves, valvulas y accesorios analogos para tuberias, calderas, tanques, cubas y recipientes
analogos (incluso valvulas reductoras de presion y valvulas controladas termostaticamente)

Arboles de transmisién (incluso arboles de leva y cigiiefiales y manivelas); cajas de cojinetes y
cojinetes simples para ejes; engranajes y trenes de engranajes; tornillos de transmisién con bolas
circulantes (tornillos de bolas); cajas de engranajes y otros reductores, multiplicadores y
variadores de velocidad (incluso convertidores de cupla); volantes y poleas (incluso cuadernales);
embragues y acoplamientos de arboles y acoplamiento de arboles (incluso uniones universales); y
sus partes y piczas

Partes y accesorios no eléctricos de maquinas no especificados ni incluidos en otra parte

Automdviles y otros vehiculos automotores diseflados principalmente para el transporte de
personas (excepto vehiculos del tipo utilizado para transporte publico,) incluso camionetas y
automoviles de carrera

Vehiculos automotores para el transporte de mercancias y vehiculos automotores para usos
especiales

Vehiculos automotores de carretera, no especificados ni incluidos en otra parte

Partes, piezas y accesorios de los automotores de los grupos 722, 781, 782 y 783

Motocicletas (incluso velomotores) y velocipedos, con motor o sin €l; sillones de ruedas para
invalidos

Remolques y semirremolques; otros vehiculos, sin propulsion mecanica; contenedores
especialmente disefiados y equipados para transporte

/Continta
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Anexo I (Continuacion)

Codigo

791 Vehiculos para ferrocarriles (incluso aerotrenes, hovertrains) y equipo conexo

881 Aparatos y equipos fotograficos, no especificados ni incluidos en otra parte

882 Materiales fotograficos y cinematograficos

883 Peliculas cinematograficas impresionadas y reveladas, que tengan o no banda de sonido o que
consistan solamente en impresion de sonido

884 Articulos de dptica, no especificados ni incluidos en otra parte

885 Relojes
Bajo (66)

571 Polimeros de etileno, en formas primarias

572 Polimeros de estireno, en formas primarias

573 Polimeros de cloruro de vinilo o de otras olefinas halogenadas, en formas primarias

574 Poliacetales, otros poliésteres y resinas epoxidicas, en formas primarias; policarbonatos, resinas
alquidicas y otros poliésteres en formas primarias

575 Otros plasticos en formas primarias

579 Desperdicios, recortes y desechos de plasticos

581 Tubos, cafios y mangueras de plasticos

582 Planchas, hojas, peliculas, cintas y tiras de plasticos

583 Monofilamentos cualesquiera de cuyas dimensiones transversales sea superior a lmm, varillas,
bastones y perfiles, tratados o no en su superficie pero no tratados en otra forma, de plasticos

611 Cuero

612 Manufacturas de cuero natural o sintético, no especificado ni incluido en otra parte; articulos de
talabarteria y guarnicioneria.

613 Pieles finas curtidas o adobadas (incluso cabezas, colas, patas y otras piezas o recortes),
ensamblados o sin ensamblar (sin agregados de otros materiales), excepto las del rubro 8483

651 Hilados de fibra textil

652 Tejidos de algodon (excepto tejidos estrechos o especiales)

653 Tejidos de materias textiles manufacturadas (excepto tejidos estrechos o especiales)

654 Otros tejidos de fibras textiles

655 Tejidos de punto o ganchillo (incluso tejidos de punto tubulares, no especificados ni incluidos en
otra parte; tejidos aterciopelados y tejidos calados), no especificados ni incluidos en otra parte

656 Tules, encajes, bordados, cintas, pasamaneria y otras confecciones pequeiias

657 Hilados especiales, tejidos especiales de fibras textiles y productos conexos

658 Articulos confeccionados total o parcialmente de materias textiles no especificados ni incluidos
en otra parte

659 Recubrimientos para pisos, etc.

661 Cal, cemento y materiales elaborados de construccion (excepto materiales de vidrio y arcilla)

662 Materiales de construccion de arcilla y materiales refractarios de construccion

663 Manufacturas de minerales no especificados ni incluidos en otra parte

664 Vidrio

665 Articulos de vidrio

/Continuacion




63
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Cddigo

666 Articulos de ceramica

667 Perlas, piedras preciosas

671 Arrabio, fundicion especular, hierro esponjoso, granallas y polvo de hierro o acero y
ferroaleaciones.

672 Lingotes y otras formas primarias de hierro o acero; productos semiterminados de hierro o acero

673 Productos laminados planos, de hierro o de acero no aleado, que no estén bafiados, revestidos ni
recubiertos

674 Productos laminados planos, de hierro o de acero no aleado, enchapados, revestidos o recubiertos

675 Productos laminados planos de acero de aleacion

676 Barras, varillas, angulos, perfiles y secciones (incluso tablestacas) de hierro y acero

677 Carriles y elementos para la construccion de vias férreas, de hierro o acero

678 Alambre de hierro o acero

679 Tubos, cafios y perfiles huecos y accesorios para tubos o cafios, de hierro o acero

691 Estructuras y partes de estructuras, NEP, de hierro, acero o aluminio

692 Recipientes de metal para almacenamiento o transporte

693 Articulos de alambre (excepto cables aislados para electricidad) y enrejados para cercas

694 Clavos, tornillos, tuercas, pernos, remaches y articulos analogos, de hierro, acero, cobre o
aluminio

695 Herramientas de uso manual o de uso en maquinas

696 Cuchilleria

697 Enseres domésticos de metales comunes, no especificados ni incluidos en otra parte

699 Manufacturas de metales comunes no especificados ni incluidos en otra parte

793 Buques, embarcaciones (incluso aerodeslizadores) y estructuras flotantes

812 Artefactos y accesorios sanitarios y para sistemas de conduccidn de aguas y calefaccion, no
especificados ni incluidos en otra parte

811 Edificios prefabricados

813 Artefactos y accesorios de alumbrado, no especificados ni incluidos en otra parte

821 Muebles y sus partes; camas, colchones, somieres, cojines y articulos rellenos similares

831 Baules, maletas, neceseres, maletines para documentos, carteras o portafolios, maletas escolares,
estuches para prismaticos, para aparatos fotograficos, para instrumentos, para anteojos, para
armas, etc.

841 Abrigos, chaquetas, trajes, chaquetas sport, pantalones, pantalones cortos, ropa interior, ropa de
dormir y articulos analogos para hombres y nifios, de tejidos que no sean de punto o ganchillo
(excepto prendas de los rubros 845,2 o 845,6)

842 Abrigos, capas, chaquetas, trajes, pantalones, pantalones cortos, camisas, vestidos y faldas, ropa
interior, ropa de dormir y articulos analogos para mujeres y nifias, de tejidos que no sean de
punto o ganchillo (excepto prendas de los rubros 845,2 u 845,6)

843 Abrigos

/Continuacién
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Codigo

844 Abrigos, capas, chaquetas, trajes, pantalones, pantalones cortos, camisas, vestidos y faldas, ropa
interior y articulos analogos para mujeres y nifas, de tejido de punto o ganchillo (excepto prendas
de los rubros 845,2 u 845,6)

845 Prendas de vestir de tejidos de punto o ganchillo o de otros tejidos, no especificados ni incluidos
en otra parte

846 Accesorios de vestir de tela, sean o no de punto o ganchillo (excepto los accesorios para bebés)

848 Prendas y accesorios de vestir que no sean de materias textiles; sombreros y otros articulos de
tocado de todo tipo de materiales

851 Calzado

892 Impresos

893 Articulos, no especificados ni incluidos en otra parte, de materiales plasticos

894 Cochecitos para nifios, juguetes, juegos y articulos de deporte

895 Articulos de oficina y papeleria no especificados ni incluidos en otra parte

897 Joyas y objetos de orfebreria y plateria y otros articulos de materiales preciosos o semipreciosos
no especificados ni incluidos en otra parte

898 Instrumentos musicales y sus partes, piezas y accesorios; discos fonograficos, cintas y otras
grabaciones sonoras o similares (excepto articulos de los grupos 763, 882 y 883)

899 Otros articulos manufacturados diversos, no especificados ni incluidos en otra parte
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Anexo II

RESULTADOS POR PAIS

a) Belice

Cuadro II-1

BELICE: BALANZA COMERCIAL DE ACUERDO CON SU INTENSIDAD TECNOLOGICA, 1995, 1997 Y 1999

(Miles de ddlares)
Exportaciones Importaciones Saldo
Concepto
1995 1997 1999 1995 1997 1999 1995 1997 1999
Total 142920 158943 159315| 258079 285815 365972 |-115159 -126 872 -206 657

Manufactureras (a+b) 16779 20197 20230| 180171 191281 246423 |-163392 -171084 -226 193

a) Intensivas en

tecnologia 15104 19509 19909 | 148354 169731 208 174|-133250 -150222 -188265
Alta 0 0 0| 27023 35330 42208 -27023 -35330 -42208
Media 23 664 113| 58019 66115 88836| -57996 -65451 -88723
Baja 15 081 18845 19796| 63312 68286 77130 -48231 -49441 -57334
b) Intensivas en
recursos naturales 1675 688 321 31817 21550 38249| -30142 -20862 -37928
Materias primas y
otras 126 141 138746 139085| 77908 94534 119549 | 48233 44212 19536

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.

Grafico I1-1
BELICE: COMPOSICION DE LAS EXPORTACIONES DE ACUERDO CON SU
INTENSIDAD TECNOLOGICA
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Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
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Cuadro II-2
BELICE: CINCO PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD
TECNOLOGICA, EXPORTADOS EN 1999
Cadigo . Millones % del
cucl | Intensidad Grupo a/ de dolares | total
841 B Abrigos, chaquetas, trajes, chaquetas sport, pantalones, etc., para
hombres y nifios, de tejidos que no sean de punto o ganchillo 9,9 49,3
845 B Prendas de vestir de tejidos de punto o ganchillo o de otros tejidos 9,4 47,3
793 B Buques, embarcaciones (incluso aerodeslizadores) y estructuras
flotantes 0,2 1,2
843 B Abrigos 0,2 0,8
844 B Abrigos, capas, chaquetas, trajes, pantalones, pantalones cortos,
etc., para mujeres y nifias, de tejido de punto o ganchillo 0,1 0,6
Suma 19,8 99,2
Otros 0,1 0,8
Total 19,9 100,0
Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.
Cuadro I1-3
BELICE: CINCO PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD
TECNOLOGICA, IMPORTADOS EN 1999
Codigo . Millones % del
CUCI Intensidad Grupo a/ de dolares total
782 M Vehiculos automotores para el transporte de mercancias y para
usos especiales 12,8 6,1
764 A Equipos de telecomunicaciones 10,7 5,1
781 M Automoviles y otros vehiculos automotores para el transporte de
personas 10,1 4.8
661 B Cal, cemento y materiales elaborados de construccion 7,3 3,5
723 M Magquinaria y equipo de ingenieria civil y para contratistas 6,9 33
Suma 47,9 23,0
Otros 160,3 77,0
Total 208,2 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.
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Cuadro 11-4

BELICE: SALDO DE LOS CINCO PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD
TECNOLOGICA, COMERCIALIZADOS EN 1999

Codigo . Millones % del
CUCI Intensidad Grupo a/ de ddlares total
782 M Vehiculos automotores para el transporte de mercancias y usos
especiales -12,8 6,8
764 A Equipos de telecomunicaciones -10,7 5,7
781 M Automoviles y otros vehiculos automotores para el transporte de
personas -10,1 5,4
661 B Cal, cemento y materiales elaborados de construccion -7,3 39
723 M Magquinaria y equipo de ingenieria civil y para contratistas -6,9 3,8
Suma -47,9 25,4
Otros -140,4 74,6
Total -188,3 100,0
Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/  En algunos casos el nombre aparece simplificado.
b) Costa Rica
Cuadro II-5
COSTA RICA: BALANZA COMERCIAL DE ACUERDO CON SU INTENSIDAD
TECNOLOGICA, 1995, 1997 y 2000
(Miles de ddlares)
Exportaciones Importaciones Saldo
Concepto
1995 1997 2000 1995 1997 2000 1995 1997 2000
Total 2701 665 3892882 5486691 3204654 4509696 6027704| -502989 -616814 -541013
Manufactureras (a+b) 825229 1720080 3631741|2556113 3688084 5018258|-1730884 -1968004 -1386517
a) Intensivas en
tecnologia 552996 1530710 3472392|2042255 3145286 4463923 |-1489259 -1614576 -991 531
Alta 123310 531134 2400749 | 460556 780677 1716768 | -337246 -249 543 683 981
Media 116451 184700 250275| 791511 1124820 1248799| -675060 -940 120 -998 524
Baja 313235 814876 821368 | 790188 1239789 1498356| -476953 -424913  -676 988
b) Intensivas en
recursos naturales 272233 189370 159349 | 513858 542798 554335| -241625 -353428 -394 986
Materias primas y otras | 1 876 436 2 172802 1854950 | 648541 821612 1009446| 1227895 1351190 845504

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
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Grafico 1I-2

COSTA RICA: COMPOSICION DE LAS EXPORTACIONES DE ACUERDO CON

SUINTENSIDAD TECNOLOGICA
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Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.

Cuadro I1-6

COSTA RICA: 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS

CON INTENSIDAD TECNOLOGICA, EXPORTADOS, 2000

Codigo . Millones % del
CUCgI Intensidad Grupo a/ de ddlares total
759 A Partes y piezas y accesorios adecuados para usar exclusiva o
principalmente con maquinas de los grupos 751 y 752 1627,1 46,9
872 A Instrumentos y aparatos de medicina, cirugia, odontologia o
veterinaria 182,1 5,2
542 A Medicamentos, incluso veterinarios 135,6 3,9
778 A Maquinas y aparatos eléctricos 130,8 3,8
841 B Abrigos, chaquetas, trajes, chaquetas sport, pantalones, etc. para
hombres y nifios, de tejidos que no sean de punto o ganchillo 119,2 3,4
844 B Abrigos, capas, chaquetas, trajes, pantalones, etc., para mujeres y
nifias, de tejido de punto o ganchillo 111,9 3,2
772 A Aparatos eléctricos para empalme, corte, proteccién o conexion
de circuitos eléctricos 98,0 2.8
775 A Aparatos de uso domestico, eléctricos y no eléctricos 71,5 2,2
845 B Prendas de vestir de tejidos de punto o ganchillo o de otros
tejidos no especificados ni incluidos en otra parte 76,4 2,2
893 B Articulos de materiales plasticos 65,7 1,9
Suma 26243 75,6
Otros 848,1 24 .4
Total 34724 | 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.
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Cuadro I1-7

INTENSIDAD TECNOLOGICA IMPORTADOS EN 2000

Codigo . Millones de | % del
CU(%I Intensidad Grupo &/ ddlares total
776 A Valvulas y tubos termidnicos, con catodo frio o con fotocatodo 688,5 15,4
542 A Medicamentos, incluso veterinarios 200,8 4.5
781 M Automoviles y otros vehiculos automotores para el transporte de
personas 188,5 42
772 A Aparatos eléctricos para empalme, corte, proteccion o conexion de
circuitos eléctricos 154,7 3,5
893 B Articulos de materiales plasticos 139,8 3,1
728 M Otras maquinas y equipos especiales para determinadas industrias y
sus partes y piezas 121,3 2,7
778 A Magquinas y aparatos eléctricos 108,3 2,4
752 A Maéquinas de procesamiento automatico de datos y sus unidades 104,7 2,3
673 B Productos laminados planos, de hierro o de acero no aleado, que no
estén bafiados, revestidos ni recubiertos 85,9 1,9
591 M Insecticidas, raticidas, fungicidas y reguladores del crecimiento de
las plantas 84,3 1,9
Suma 1 .876,7 42,0
Otros 25872 58,0
Total 4 463,9 100,0
Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.
Cuadro I1-8
COSTA RICA: SALDO DE LOS 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON
INTENSIDAD TECNOLOGICA, COMERCIALIZADOS EN 2000
Codigo . Millones de % del
CU(%I Intensidad Grupo &/ ddlares total
776 A Valvulas y tubos termidnicos, con catodo frio o con fotocatodo -637,8 64,3
781 M Automdviles y otros vehiculos automotores para el transporte de
personas -188,4 19,0
752 A Magquinas de procesamiento automatico de datos y sus unidades -103,7 10,5
673 B Productos laminados planos, de hierro o de acero no aleado, que no
estén bafiados, revestidos ni recubierto -84,4 8,5
728 M Otras maquinas y equipos especiales para determinadas industrias y
sus partes y piezas -82,6 8,3
893 B Articulos de materiales plasticos -74,1 7,5
542 A Medicamentos, incluso veterinarios -65,3 6,6
591 M Insecticidas, raticidas, fungicidas y reguladores del crecimiento de
las plantas -58.,5 5,9
772 A Aparatos eléctricos para empalme, corte, proteccion o conexion de
circuitos eléctricos -56,8 5,7
764 A Equipos de telecomunicaciones -56,5 5,7
Suma -1 408,0 142,0
Otros 416,5 -42,0
Total -991,5 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.
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Cuadro II-9

EL SALVADOR: BALANZA COMERCIAL DE ACUERDO CON SU INTENSIDAD TECNOLOGICA, 1995, 1997 Y 2000

(Miles de dolares)
C Exportaciones Importaciones Saldo
oncepto
1995 1997 2000 1995 1997 2000 1995 1997 2000
Total 984905 1359359 1341320|2626848 2973021 3794439 |-1641943 -1613662 -2453119
Manufactureras (a+b) 408908 551483 693962 | 1935911 2037434 2497167 |-1527003 -1485951 -1803205
a) Intensivas en tecnologia 317992 453202 555564 | 1667077 1765657 2212925|-1349085 -1312455 -1657361
Alta 63 087 94 001 97510 | 365781 392354 657349 | -302694 -298353  -559839
Media 58 575 99 998 96373 | 760154 757041 783546 | -701579 -657043  -687173
Baja 196330 259203 361681 | 541142 616262 772030 | -344812  -357059  -410349
b) Intensivas en recursos naturales | 90 916 98 281 138398 | 268834 271777 284242 | -177918 -173496  -145844
Materias primas y otras 575997 807876 647358 | 690937 935587 1297272| -114940 -127711 -649914

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.

@ Tecnologia alta

B Tecnologia media

O Tecnologia baja

@ Manufacturas intensivas
en recursos naturales

0O Materias primas y otras

Grafico II-3
EL SALVADOR: COMPOSICION DE LAS EXPORTACIONES DE ACUERDO
CON SUINTENSIDAD TECNOLOGICA
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Cuadro II-10

EL SALVADOR: 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD TECNOLOGICA,

EXPORTADOS EN 2000
Cadigo . Millones % del
CU(%TI Intensidad Grupo &/ de ddlares total
542 A Medicamentos, incluso medicamentos veterinarios 53,8 9,7
554 M Jabdn y preparados para limpiar y pulir 40,5 7,3
673 B Productos laminados planos, de hierro o de acero no aleado, que no
estén bafiados, revestidos ni recubiertos 31,3 5,6
893 B Articulos de materiales plasticos 28,1 5,1
658 B Articulos confeccionados total o parcialmente de materias textiles 23,8 43
651 B Hilados de fibra textil 19,7 3,5
844 B Abrigos, capas, chaquetas, trajes, pantalones, etc., para mujeres y
nifias, de tejido de punto o ganchillo 19,5 3,5
899 B Otros articulos manufacturados diversos 19,4 3,5
851 B Calzado 18,9 3,4
845 B Prendas de vestir de tejidos de punto o ganchillo o de otros tejidos,
no especificados ni incluidos en otra parte 18,8 3,4
Suma 2739 49,3
Otros 281,7 50,7
Total 555,6 100,0
Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.
Cuadro II-11
EL SALVADOR: 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON
INTENSIDAD TECNOLOGICA, IMPORTADOS EN 2000
Codigo . Millones de | % del
CU(%I Intensidad Grupo a/ dolares total
764 A Equipos de telecomunicaciones y sus partes y piezas 175,8 7,9
542 A Medicamentos incluso veterinarios 126,1 5,7
782 M Vehiculos automotores para el transporte de mercancias y para
usos especiales 88,7 4.0
781 M Automoviles y otros vehiculos automotores para el transporte de
personas 85,3 3,9
716 M Aparatos eléctricos rotativos y sus partes y piezas 72,6 33
759 A Partes y piezas y accesorios adecuados para usar con maquinas de
oficina y de procesamiento automatico de datos 51,1 2,3
724 M Magquinaria textil y para trabajar cueros, y sus partes 48,7 2,2
752 A Magquinas de procesamiento automatico de datos y sus unidades 48,6 2,2
554 M Jabdn y preparados para limpiar y pulir 46,8 2,1
893 B Articulos de materiales plasticos 425 1,9
Suma 786,2 35,5
Otros 1426,8 64,5
Total 22130 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.
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Cuadro 11-12

EL SALVADOR: SALDO DE LOS 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS

CON INTENSIDAD TECNOLOGICA, COMERCIALIZADOS EN 2000

Codigo . Millones de % del
CU(%I Intensidad Grupo a/ ddlares total
764 A Equipos de telecomunicaciones, y sus partes y piezas -169,9 10,2
782 M Vehiculos automotores para el transporte de mercancias y para
usos especiales -88,5 53
781 M Automoviles y otros vehiculos automotores para el transporte de
personas -85,2 5,1
716 M Aparatos eléctricos rotativos y sus partes y piezas -72,4 4,4
542 A Medicamentos, incluso veterinarios -72.3 4.4
759 A Partes y piezas y accesorios adecuados para usar con maquinas
de oficina y de procesamiento automatico de datos -50,2 3,0
752 A Magquinas de procesamiento automatico de datos y sus unidades -48,2 2,9
724 M Magquinaria textil y para trabajar cueros, y sus partes -47,7 2,9
571 B Polimeros de etileno, en formas primarias -31,7 1,9
625 M Neumaticos, bandas de rodadura intercambiables, fajas de
proteccion de la camara de aire (flaps) y camaras de aire para
todo tipo de ruedas -30,7 1,9
Suma -696,9 42,0
Otros -960,8 58,0
Total -1 657,7 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.

a/

d)

Guatemala

En algunos casos el nombre aparece simplificado.

Cuadro II-13

GUATEMALA: BALANZA COMERCIAL DE ACUERDO CON SU INTENSIDAD TECNOLOGICA, 1995, 1997 Y 2000

(Miles de dolares)
Exportaciones Importaciones Saldo
Concepto
1995 1997 2000 1995 1997 2000 1995 1997 2000
Total 1923050 2343916 2699107 |3292102 3851437 4881658 |-1369052 -1507521 -2182551
Manufactureras (a+b) 534078 711097 879589|2432511 2846924 3570758 |-1898433 -2135827 -2691 169
a) Intensivas en
tecnologia 485116 626855 768 8762056812 2428008 3114718 |-1571696 -1801 153 -2345842
Alta 90 020 87554 107026 | 397674 526412 838069 | -307654 -438858  -731043
Media 142780 214963 2376221006867 1113472 1325653 | -864087 -898 509 -1 088 031
Baja 252316 324338 424228 | 652271 788124 950996 | -399955 -463786  -526 768
b) Intensivas en
recursos naturales 48 962 84242 110713 | 375699 418916 456040 | -326737 -334674  -345327
Materias primas y otras | 575997 1388972 1632819 |1819518 859591 1004513| 1310900 529 381 628 306

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
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Grafico 11-4
GUATEMALA: COMPOSICION DE LAS EXPORTACIONES DE ACUERDO CON SU
INTENSIDAD TECNOLOGICA
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Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
Cuadro 11-14
GUATEMALA: 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD
TECNOLOGICA, EXPORTADOS EN 2000
Cadigo . G Millones % del
rupo a/

CUCI Intensidad P de dolares total
542 A Medicamentos, incluso veterinarios 82,0 10,7
554 M Jabdn y preparados para limpiar y pulir 64,1 8,3
899 B Otros articulos manufacturados diversos 49,5 6.4
553 M Productos de perfumeria, cosméticos o preparados de tocador

(excepto jabones) 43,7 5,7
591 M Insecticidas, raticidas, fungicidas y reguladores del crecimiento

de las plantas 43,3 5,6
893 B Articulos de materiales plasticos 36,9 4.8
674 B Productos laminados planos, de hierro o de acero no aleado,

enchapados, revestidos o recubiertos 33,7 4.4
665 B Articulos de vidrio 27,0 3,5
679 B Tubos, cafios y perfiles huecos y accesorios para tubos o cafios,

de hierro o acero 21,9 2,8
821 B Muebles y sus partes; camas, colchones, somieres, cojines y

articulos rellenos similares 21,0 2,7

Suma 423,1 55,0

Otros 345,8 45,0

Total 768,9 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.
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Cuadro II-15

INTENSIDAD TECNOLOGICA, IMPORTADOS, 2000

Cadigo . Millones % del
CUCgI Intensidad Grupo a/ de dolares total
764 A Equipos de telecomunicaciones, y sus partes y piezas 241,7 7,8
781 M Automoviles y otros vehiculos automotores para el transporte de
personas 213,6 6,9
782 M Vehiculos automotores para el transporte de mercancias y para
usos especiales 159,5 5,1
542 A Medicamentos, incluso veterinarios 152,5 49
716 M Aparatos eléctricos rotativos y sus partes y piezas 1224 3.9
673 B Productos laminados planos, de hierro o de acero no aleado, que
no estén bafados, revestidos ni recubiertos 82,5 2,6
752 A Magquinas de procesamiento automatico de datos y sus unidades 67,7 2,2
893 B Articulos de materiales plasticos 59,3 1,9
783 M Vehiculos automotores de carretera 58,0 1,9
571 B Polimeros de etileno, en formas primarias 57,9 1,9
Suma 12154 39,0
Otros 1 899,3 61,0
Total 3114,7 | 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/  En algunos casos el nombre aparece simplificado.

Cuadro I1I-16

GUATEMALA: SALDO DE LOS 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD

TECNOLOGICA, COMERCIALIZADOS EN 2000

Cddigo . Millones % del
cuct | Intensidad Grupo a/ de délares | total
764 A Equipos de telecomunicaciones, y sus partes y piezas -241,7 10,3
781 M Automdviles y otros vehiculos automotores para el transporte de
personas -212,9 9,1
782 M Vehiculos automotores para el transporte de mercancias y para
usos especiales -158,3 6,7
716 M Aparatos eléctricos rotativos y sus partes y piezas -122,1 5,2
673 B Productos laminados planos, de hierro o de acero no aleado, que
no estén bafiados, revestidos ni recubiertos -82.0 3,5
542 A Medicamentos, incluso veterinarios -70.4 3,0
752 A Magquinas de procesamiento automatico de datos y sus unidades -67,5 2,9
571 B Polimeros de etileno, en formas primarias -57,4 2,4
783 M Vehiculos automotores de carretera -56,6 2,4
759 A Partes y piezas y accesorios adecuados para usar con maquinas
de oficina y de procesamiento automatico de datos -48,7 2,1
Suma -1117,8 47,6
Otros -1228,0 52,4
Total -2 3458 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.
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Cuadro II-17

HONDURAS: BALANZA COMERCIAL DE ACUERDO CON SU INTENSIDAD TECNOLOGICA, 1995, 1997 Y 2000

(Miles de dolares)
Exportaciones Importaciones Saldo
Concepto
1995 1997 2000 1995 1997 2000 1995 1997 2000

Total

Manufactureras (a+b)

a) Intensivas en
tecnologia

Alta
Media
Baja
b) Intensivas en

recursos naturales
Materias primas y otras

656 005 1033232 5483321727179 2434732 2255920|-1071174 -1401500 -1707 588
61761 293783 202598 | 1287713 1683448 1663983 |-1225952 -1389665 -1461 385

39829 263146 167862 | 1102744 1459447 1434815|-1062915 -1196301 -1266953

3410 8754 13956 | 190750 274180 312456 | -187340 -265426 -298 500

10 492 25641 66507 | 518590 618020 552909 | -508098  -592379  -486 402
25927 228751 87399| 393404 567247 569450| -367477 -338496  -482 051

21932 30637 34736| 184969 224001 229168| -163037 -193364 -194432
594244 739449 345734 | 439466 751284 591937 154 778 -11 835 -246 203

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
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Cuadro 11-18

HONDURAS: 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON

INTENSIDAD TECNOLOGICA, EXPORTADOS EN 2000

Codigo . Millones % del
CUCgI Intensidad Grupo a/ de ddlares total
554 M Jabon y preparados para limpiar y pulir 40,0 23,8
693 B Articulos de alambre y enrejados para cercas 11,9 7,1
821 B Muebles y sus partes; camas, colchones, somieres y cojines 8,9 53
Abrigos, capas, chaquetas, trajes, pantalones, etc. para mujeres y
844 B nifias, de tejido de punto o ganchillo 7,5 4,5
691 B Estructuras y partes de estructuras, n.e.p., de hierro, acero o aluminio 6,9 4,1
Abrigos, chaquetas, trajes, chaquetas sport, pantalones, etc. para
841 B hombres y nifios, de tejidos que no sean de punto o ganchillo 6,7 4,0
843 B Abrigos 6,6 3,9
533 M Pigmentos, pinturas, barnices y materiales conexos 5,0 3,0
893 B Articulos de materiales plasticos 5,0 3,0
773 A Equipo para distribucion de electricidad 4,9 2,9
Suma 1034 61,6
Otros 64,5 38,4
Total 167,9 100,0
Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.
Cuadro I1-19
HONDURAS: 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD
TECNOLOGICA, IMPORTADOS EN 2000
Cddigo . Millones % del
CU(%I Intensidad Grupo a/ de ddlares total
542 A Medicamentos, incluso veterinarios 73,3 5,1
723 M Magquinaria y equipo de ingenieria civil y para contratistas 42,2 2,9
752 A Magquinas de procesamiento automatico de datos y sus unidades 40,1 2,8
893 B Articulos de materiales plasticos 38,5 2,7
Automdviles y otros vehiculos automotores principalmente para
781 M el transporte de personas 38,1 2,6
591 M Insecticidas, raticidas, fungicidas, etc. 32,6 2.3
Otras maquinas y equipos especiales para determinadas industrias
728 M y sus partes y piezas 29,5 2,1
Neumaticos, bandas de rodadura intercambiables y fajas de
625 M proteccion de la camara de aire 29,0 2,0
Barras, varillas, angulos, perfiles y secciones (incluso tablestacas)
676 B de hierro y acero 28,1 1,9
554 M Jabdn y preparados para limpiar y pulir 26,9 2,0
Suma 378,5 26,4
Otros 1056,5 73,6
Total 14348 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/  En algunos casos el nombre aparece simplificado.
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Cuadro 11-20

HONDURAS: SALDO DE LOS10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD

TECNOLOGICA, COMERCIALIZADOS EN 2000

Codigo . Millones % del
CU(%I Intensidad Grupo a/ de ddlares total
542 A Medicamentos, incluso veterinarios -70,4 5,5
723 M Magquinaria y equipo de ingenieria civil y para contratistas -40,2 3,2
752 A Magquinas de procesamiento automatico de datos y sus unidades -39.3 3.1
Automoviles y otros vehiculos automotores principalmente para
781 M el transporte de personas -37,5 3,0
893 B Articulos de materiales plasticos -33,5 2,6
591 M Insecticidas, raticidas, fungicidas, etc. 16,8 1,3
Neumaticos, bandas de rodadura intercambiables y fajas de
625 M proteccion de la camara de aire -29.0 2.3
Otras maquinas y equipos especiales para determinadas industrias
728 M y sus partes y piezas -27.9 2,2
775 A Aparatos de uso domestico, eléctricos y no eléctricos -26,3 2,1
Barras, wvarillas, éngulos, perfiles y secciones (incluso
676 B tablestacas) de hierro y acero -25.0 2,0
Suma -345.,9 27,3
Otros -921,0 72,7
Total -1266,9 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.

f) Nicaragua
Cuadro I1-21
NICARAGUA: BALANZA COMERCIAL DE ACUERDO CON SU INTENSIDAD TECNOLOGICA, 1995, 1997 Y 2000
(Miles de dolares)
Exportaciones Importaciones Saldo
Concepto
1995 1997 2000 1995 1997 2000 1995 1997 2000

Total 509 181 666576 629330 | 1008 658 1469203 1720090| -499477 -802 627 -1090 760
Manufactureras (a+b) 112889 173454 70166| 635223 1061716 1125642 | -522334 -888262 -1055476
a) Intensivas en

tecnologia 101 876 155282 34313| 571513 950 009 1030425 | -469 637 -794727  -996 112

Alta 25 496 64471 2178 151920 230 390 240742 | -126424 -165919  -238 564

Media 9614 5889 6514| 230952 394 861 435916 | -221338 -388972  -429 402

Baja 66 766 84922 25621 | 188641 324 758 353767 -121875 -239836  -328 146
b) Intensivas en

recursos naturales 11013 18172 35853 63710 111707 95217| -52697 -93 535 -59 364
Materias primas y otras 396292 493 122 559164 | 373435 407 487 594 448 22 857 85635 -35284

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
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Porcentajes

Grafico II-6
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Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.

Cuadro 11-22

NICARAGUA: 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON

INTENSIDAD TECNOLOGICA, EXPORTADOS EN 2000

Codigo . Millon % del
CU(%I Intensidad Grupo a/ de dé(;a::s total
812 B Artefactos y accesorios sanitarios y para sistemas de conduccidon
de aguas y calefaccion 5,5 16,0

611 B Cuero 4,7 13,7

851 B Calzado 2,7 7,9

658 B Articulos confeccionados total o parcialmente de materias textiles 1,9 5,5

575 B Otros plasticos en formas primarias 1,7 5,0

893 B Articulos de materiales plasticos 1,2 3,5

551 M Aceites esenciales, materias aromatizantes y soporiferas 1,1 3,2

591 M Insecticidas, raticidas, fungicidas, etc. 1,0 2.9

598 M Productos quimicos diverso 1,0 2.9

Barras, varillas, angulos, perfiles y secciones (incluso tablestacas)

676 B de hierro y acero 0,9 2,6
Suma 21,7 63,2
Otros 12,6 36,8
Total 343 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.
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Cuadro 11-23

NICARAGUA: 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON

INTENSIDAD TECNOLOGICA, IMPORTADOS EN 2000

Cédigo . Millones % del
cuct | Intensidad Grupo a/ de délares | total
542 A Medicamentos, incluso veterinarios 83,9 8,1
Automoviles y otros vehiculos automotores para el
781 M transporte de personas 69,0 6,7
Vehiculos automotores para el transporte de mercancias y
782 M para usos especiales 59,9 5,8
Neumaticos, bandas de rodadura intercambiables y fajas de
625 M proteccion de la camara de aire 29,0 2.8
554 M Jabdn y preparados para limpiar y pulir 28,8 2,8
674 B Productos laminados planos, de hierro o de acero 24,7 2.4
893 B Articulos de materiales plasticos 24,6 2.4
591 M Insecticidas, raticidas, fungicidas, etc. 24,4 2,4
764 A Equipos de telecomunicaciones 21,8 2,1
661 B Cal, cemento, y materiales elaborados de construccion 20,5 2,0
Suma 386,6 37,5
Otros 643,8 62,5
Total 1030,4 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.

Cuadro 11-24

NICARAGUA: SALDO DE LOS 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD

TECNOLOGICA, COMERCIALIZADOS EN 2000

Codigo . Millones % del
CU({:;I Intensidad Grupo a/ de ddlares total
542 A Medicamentos, incluso veterinarios -83.2 8.4
Automoviles y otros vehiculos automotores para el
781 M transporte de personas -68.6 6.9
Vehiculos automotores para el transporte de mercancias y
782 M para usos especiales -59.8 6.0
Neumaticos, bandas de rodadura intercambiables y fajas de
625 M proteccion de la cdmara de aire -29.0 2.9
554 M Jabdn y preparados para limpiar y pulir -28.7 2.9
674 B Productos laminados planos, de hierro o de acero -24.6 2.5
893 B Articulos de materiales plasticos -234 2.4
591 M Insecticidas, raticidas, fungicidas, etc. -23.3 2.3
764 A Equipos de telecomunicaciones -21.2 2.1
661 B Cal, cemento, y materiales elaborados de construccion -20.4 2.1
Suma -382.2 38.4
Otros -613.9 65.0
Total -996.1 100.0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/  En algunos casos el nombre aparece simplificado.
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g) Panama

Cuadro II-25

PANAMA: BALANZA COMERCIAL DE ACUERDO CON SU INTENSIDAD TECNOLOGICA, 1995, 1997 Y 2000

(Miles de dolares)
Exportaciones Importaciones Saldo
Concepto
1995 1997 2000 1995 1997 2000 1995 1997 2000
Total 577211 658057 7715142510381 2990669 3377960 |-1933170 -2332612 -2 606446

Manufactureras (a+b) 122166 128786 129687 | 1872986 2238313 2334624 |-1750820 -2109 527 -2204937
a) Intensivas en

tecnologia 96374 92551 954421642225 2040368 2148302 |-1545851 -1947817 -2 052 860

Alta 16 043 14077 16479 | 363578 461896 570530 | -347535 -447819  -554 051

Media 11670 9864 12173 | 672498 866390 831838 | -660828 -856526  -819 665

Baja 68 661 68610 66790 | 606149 712082 745934 | -537488  -643472  -679 144
b) Intensivas en

recursos naturales 25792 36235 34245| 230761 197945 186322| -204969 -161710 -152077

Materias primas y otras | 455045 529271 641827 | 637395 752356 1043336| -182350 -223085 -401509

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.

Grafico I1-7
PANAMA: COMPOSICION DE LAS EXPORTACIONES DE ACUERDO
CON SU INTENSIDAD TECNOLOGICA
——78,84 — 80,43 83,19«—=
70 @ Tecnologia alta
60
| | @ Tecnologia media
50
2 40 O Tecnologia baja
2 ||
3
E 301 @ Manufacturas
| intensivas en recursos
20 11,90 10,43 8,06 natralac
1047 278 5 A1 214 1,50 I D>
Ll i
0
1995 1997
Afos

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
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Cuadro II-26

PANAMA: 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD

TECNOLOGICA, EXPORTADOS EN 2000

Codigo . Millones de | % del
CUCgI Intensidad Grupo a/ dolares total
542 A Medicamentos, incluso veterinarios 16,4 17,2
899 B Otros articulos manufacturados diversos 11,6 12,2
611 B Cuero 7,8 8,2
553 M Productos de perfumeria, cosméticos o preparados de tocador

(excepto jabones) 7,6 8,0

841 B Abrigos, chaquetas, trajes, chaquetas sport, pantalones, pantalones

cortos, etc., para hombres y nifios, de tejidos que no sean de punto o
ganchillo 7,5 7,9

842 B Abrigos, capas, chaquetas, trajes, pantalones, pantalones cortos, etc.,
para mujeres y nifas, de tejidos, que no sean de punto o ganchillo 6,8 7,1
581 B Tubos, caflos y mangueras de plasticos 5.4 5,6
692 B Recipientes de metal para almacenamiento o transporte 5,0 5,2
665 B Articulos de vidrio 3,2 3,4
893 B Articulos de materiales plasticos 32 3,3
Suma 74,5 78,1
Otros 20,9 21,9
Total 95,4 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.
Cuadro I11-27
PANAMA: 10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD
TECNOLOGICA, IMPORTADOS EN 2000

Codigo . Millones de | % del
CUCgI Intensidad Grupo a/ dolares total

781 M Automoviles y otros vehiculos automotores para el transporte de
personas 218,1 10,2
542 A Medicamentos, incluso veterinarios 1143 5,3
764 A Equipos de telecomunicaciones 93,4 473
752 A Maquinas de procesamiento automatico de datos y sus unidades 72,3 34
851 B Calzado 49,7 2,3
744 M Equipos mecanicos de manipulacion y sus partes y piezas 48,2 2,2

784 M Partes, piezas y accesorios de los automotores para tractores y
automoviles de personas, pasajeros y carretera 46,6 2,2

821 B Muebles y sus partes; camas, colchones, somieres, cojines y articulos
rellenos similares 45,1 2,1
893 B Articulos de materiales pléasticos 45,0 2,1

674 B Productos lamina(_los planos, _ de hierro o de acero no aleado,
enchapados, revestidos o recubiertos 41,0 1,9
Suma 773,6 36,0
Otros 1374,7 64,0
Total 21483 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/ En algunos casos el nombre aparece simplificado.
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Cuadro 11-28

TECNOLOGICA, COMERCIALIZADOS EN 2000

Codigo | Intensidad Grupo a/ Millones % del
CUCI de ddlares total
781 M Automoviles y otros vehiculos automotores para el transporte de
personas -218,1 10,6
542 A Medicamentos, incluso veterinarios -97,9 4.8
764 A Equipos de telecomunicaciones -934 4,5
752 A Magquinas de procesamiento automatico de datos y sus unidades =723 3,5
851 B Calzado -49,6 2,4
744 M Equipos mecdanicos de manipulacidn y sus partes y piezas -48,2 2,4
784 M Partes, piezas y accesorios de los automotores para tractores y
automoviles de personas, pasajeros y carretera -45.,9 2,2
821 B Muebles y sus partes; camas, colchones, somieres, cojines y
articulos rellenos similares -42.9 2,1
893 B Articulos de materiales plasticos -41.,8 2,0
674 B Productos laminados planos, de hierro o de acero no aleado,
enchapados, revestidos o recubiertos -41,0 2,0
Suma -751,1 36,6
Otros -1301,8 63,4
Total -2 052,9 100,0

Fuente: Calculos propios a partir de BADECEL.
a/  En algunos casos el nombre aparece simplificado.

h)

Republica Dominicana

Cuadro 11-29

REPUBLICA DOMINICANA: COMPOSICION DE LAS EXPORTACIONES

HACIA LOS ESTADOS UNIDOS DE ACUERDO CON SU
INTENSIDAD TECNOLOGICA, 1996-1997

(Miles de doélares)
Exportaciones
Concepto
1996 1997
Total 4097 783 4763 201
Manufactureras (a+b) 3653222 4232637
a) Intensivas en tecnologia 290 022 355034
Alta 5602 37125
Media 7957 8471
Baja 276 463 309 438
b) Intensivas en recursos naturales 3363200 3877603
Materias primas y otras 444 561 530 564

Fuente: Calculos propios a partir del MAGIC.
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Cuadro 11-30

10 PRINCIPALES GRUPOS DE PRODUCTOS CON INTENSIDAD TECNOLOGICA,

EXPORTADOS POR LA REPUBLICA DOMINICANA EN 1997

Cddigo . Millones % del
CU(%I Intensidad Grupo a/ de ddlares total
671 B Arrabio, fundicién especular, hierro esponjoso, granallas y polvo
de hierro o acero y ferroaleacion 217,6 61,3
851 B Calzado 42,1 11,9
772 A Aparatos eléctricos para empalme, corte, proteccion o conexion
L o 26,8 7,5
de circuitos eléctricos, etc.
893 B Articulos de materiales plasticos 6,7 1,9
778 A Magquinas y aparatos eléctricos NEP 6,4 1,8
821 B Muebles y sus partes; camas, colchones, somieres, cojines y
articulos rellenos similares 5,8 1,6
841 B Abrigos, chaquetas, trajes, pantalones, ropa interior, etc., para
hombres y nifios, de tejido, que no sean de punto o ganchillo 5,3 1,5
554 M Jabones y preparados para limpiar y pulir 4,3 1,2
692 B Recipientes de metal para almacenamiento o transportacion 4,0 1,1
574 B Poliacales, otros poliésteres y resinas epoxidicas en formas
primarias; policarbonatos, resinas y otros poliésteres en formas
primarias 2,8 0,8
Suma 321,8 90,6
Otros 33,2 9,4
Total 355,0 100,0

Fuente: Calculos propios a partir del MAGIC.
a/  En algunos casos el nombre aparece simplificado.




RESULTADOS DE REGRESION CON DATOS DE PANEL

La informacién usada para cada pais y a lo largo de 5 afios permite la identificacion de los
efectos para cada pais que son atemporales y otros que afectan por igual a todos pero que
cambian en el tiempo. La regresion se realizé usando datos de tipo panel y efectos aleatorios, ya
que al efectuar la prueba de Hausman no se rechaza la hipdtesis nula de que se valida ese
modelo con un 5% de confianza (VALOR-p de 5.679). La estimacioén por efectos aleatorios
debe calcular menos cantidad de coeficientes que la estimacién por efectos fijos y esto es
conveniente dado el reducido tamafio de la muestra. Ademas de las importaciones, hay otra
variable aleatoria que representa la diferenciacidn por pais y se constituye en el efecto aleatorio
que se puede ver en el cuadro III-1. En ese mismo cuadro, donde estan expuestos los resultados
generales, se muestra que las importaciones tienen un coeficiente cercano a uno y alta
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Anexo III

significatividad. Los resultados de la regresion se muestran a continuacion.

SIGNIFICADO DE LOS COEFICIENTES

BE = Belice

IT = Exportaciones intensivas en tecnologia
MIT = Importaciones intensivas en tecnologia
CR = Costa Rica

GU = Guatemala

HO = Honduras

NI = Nicaragua

PA =Panama

Cuadro III-1

COEFICIENTES DE REGRESION DE DATOS PANEL

Variable Cocficiente Error Estadistico-t Valor-p
estandar
C -1 007 930. 425943.2 -2.366349 0.0287
MIT? 0.945733 0.116058 8.148762 0.0000
Efectos
Aleatorios
_CR—C -177 950.6
_ES—C -321176.2
_GU—C =741 434.1
_HO—C -92 731.49
~NI—C 292 936.4
PA—C =716 686.9




86

REEMPLAZO DE LOS VALORES DE LOS COEFICIENTES
EN LAS RESPECTIVAS ECUACIONES

XIT_CR =-177950.63 - 1007930.14 + 0.95*MIT_CR
XIT_ES=-321176.23 - 1007930.14 + 0.95*MIT_ES
XIT_GU =-741434.06 - 1007930.14 + 0.95*MIT_GU
XIT_HO =-92731.49 - 1007930.14 + 0.95*MIT_HO
XIT NI =292936.37 - 1007930.14 + 0.95*MIT NI
XIT PA =-716686.88 - 1007930.14 +0.95*MIT_PA

XIT RD=1757042.93 - 1007930.14 + 0.95*MIT RD
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