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Resumen

Este trabajo sistematiza las nociones basicas dmujunto de metodologias, variables analiticas e
indicadores para el mejor entendimiento del dinarislel comercio internacional. Para el desarrollo
sistematico del documento, se sigue una linea aleajty que parte de niveles simples como
definiciones de proporciones, porcentajes, tasasrele@imiento anual, andlisis de estructura, entre
otros, para posteriormente introducir conceptos pré&indos de la base analitica del comercio. Se
analizan también en bastante detalle los concesgoproteccién arancelaria y no arancelaria, el
vinculo entre produccién y comercio, asi como lamcjpales clasificaciones del comercio
internacional y sus diferentes usos analiticos.

El documento se enfoca en aportar el mayor nimermdicadores posibles para el mejor
entendimiento del patréon de comercio de un paiss@so de su dinamismo comercial, teniendo en
cuenta los diversos tipos de empresas y sectovelkigrados en el comercio internacional. Algunos
de los indicadores desarrollados y analizados ismiices de diversificacién/concentracion simples y
de Herfindahl Hirschman; indices de similitud, \sgatcomparativa revelada, indice de Balassa, indice
de comercio intraindustrial (Grubel & Lloyd), entogros. Se dedica una parte importante a la
ilustracion de ejemplos practicos ambientados em#lrno regional.

El principal propésito del trabajo es dar apoyonigew y sustantivo a funcionarios de
gobierno, negociadores y/o tomadores de decisi@mesos ambitos politico y empresarial. No
obstante, se espera que el trabajo sea tambiéraddtil en ambitos académicos y de difusion del
estudio de los patrones de comercio internaciam&lreérica Latina y el Caribe.
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l. Introduccion

La Division de Comercio Internacional e Integracitinla Comision Econémica para América Latina
y el Caribe (CEPAL) en el dltimo quinquenio ha wEnidesarrollando actividades de asistencia
técnica en el ambito del fortalecimiento de lasacigrdes técnicas y analiticas para el desarrello d
indicadores de comercio exterior y politica consdrdian sido varios los grupos de funcionarios de
gobierno de diversos paises de la region, que dgphag formas han aportado sus experiencias y
permitido el desarrollo comprehensivo del presemdaual.

El sinnimero de inquietudes, variedad de enfocass;omo también de posibles usos de las
fuentes primarias de informacion estadistica dehergio exterior, nos permitieron acumular
experiencias practicas que ponemos a disposicidmsdécnicos de la region.

El propdsito principal de este trabajo es ponemamos de los funcionarios del area del
comercio exterior herramientas sencillas de coasudtra el desarrollo de su trabajo cotidiano en la
evaluacién del dinamismo del comercio internacipral estudio de la naturaleza del patron
exportador nacional y regional, la asistencia @ifumarios negociadores y/o tomadores de decisiones
en el ambito politico y empresarial. Al mismo tiemse espera que este trabajo estimule una
recopilacion homogénea y mayormente elaborada deefdadisticas de comercio para usos
académicos, de difusién y diagnéstico econdémico.

Aspiramos a que los informes regionales que ddkarrtns paises puedan nutrirse de este
esfuerzo de compilacion metodoldgica, que a suigaz como punto de partida una mirada critica de
la informacién y materiales disponibles analizagoslos propios usuarios.

Este documento consolida, actualiza y amplia doeualas técnicos desarrollados en la
Division de Comercio Internacional e Integracionla€EPAL en el periodo 2008-2010, como parte
del programa de cooperacién técnica a los paisksrdgion.

Entre los temas abordados en el mismo se inclug®piincipales nociones metodolégicas
basicas en tdpicos claves como tasas de variamiécimiento anual, nimeros indices, deflactacion,
cambios de base y ponderaciéon, ademas de unajredisilas practicas seguidas para el célculo de los
nameros indices para dar seguimiento a los pregcadsquantum del comercio exterior y al tipo de
cambio real. Asimismo, se incluyen nociones basstdse el vinculo entre comercio y produccion,
asi como una revisibn en detalle sobre la protaecedancelaria y no arancelaria, ademas de
referencias sintéticas y comprehensivas a lasipdles clasificaciones del comercio y sus diferente
usos analiticos.
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Adicionalmente, se analizan una serie de indicadseteccionados para el mejor entendimiento
del patrén de comercio de un pais, asi como dasamémo comercial, teniendo en cuenta los diversos
tipos de empresas y sectores involucrados en etrominternacional. Algunos de los indicadores
desarrollados y analizados son: indicadores peitacandices relativos del comercio exterior,
proporciones del comercio nacional en el total mainthdices de diversificacion/concentracion siespl
y de Herfindahl Hirschman; indices de similitudntaga comparativa revelada, indice de Balassa;dndi
de comercio intraindustrial (Grubel & Lloyd), ent&os.

Finalmente se incluye la revision y calculo de wmjanto de indicadores disefiados para
entender la dinamica y peso relativo del comerti@iregional en las subregiones de América Latina
y el Caribe: Comunidad Andina de Naciones, Comuhida Estados del Caribe, Mercado Comun
Centroamericano y Mercado Comun del Sur.

Esperamos que este documento, en conjunto con ‘¢hdieadores de comercio exterior y
politica comercial: analisis y derivaciones deadéahza de pagos” y el “Manual de la Micro, Pequefia
y Mediana Empresa. Una contribucion a la mejordodesistemas de informacion y el desarrollo de
las politicas publicas”, sea una fuente primariaatesulta.

10
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ll. Generalidades para el analisis estadistico
basico del sector externo

Esta primera seccion esta dedicada a las nocigsésal, pero fundamentales, del analisis del sector
externo de las economias. Algunas definiciones teamsversales a cualquier estudio econdmico,
mientras que otras pertenecen de manera mas éspemifambito del comercio exterior. En su
mayoria se trata de herramientas con utilidad propéro que también forman parte del acervo
metodologico necesario para las restantes secailh@sesente manual.

A. Proporciones

Antes de realizar cualquier analisis, conviene Isefim indicador basico para el estudio cuantitativ
de sencillo calculo pero indispensable en la cargetle gran parte de los indicadores que veremos
posteriormente. Una proporcién no es mas que d&idel entre magnitudes medibles; es una parte de
una poblacién o muestra desagregada en partes.

Una forma sencilla de entender el concepto esta paruna fraccion, con el total maximo a
alcanzar en el denominador (a este niumero lo llemas N), y la parte en el numerador (a este
namero lo llamaremos n). Matematicamente, la pripores un valor entero o decimal entre cero y
uno, que luego puede ser expresado en porcerdajasitiplicarlo por cien.

Si se suma los valores posibles obtenidos parmtdistindividuos (n) homogéneos de una
sub-muestra, es posible obtener el valor maximéadmuestra (N), que en términos relativos sera
cien. Es por eso que comun es hablar de un “tantocjen”, en vez de una proporcion, o
alternativamente de “porcentajes”.

11
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ESQUEMA 1:

Fuente: Elaboracion propia.

El esquema 1 presenta un sencillo ejemplo geormétxétese que el cuadrado se subdivide
en 36 sub-cuadrados, con 24 de ellos sombreadssersgris oscuro, y dieciocho con un tono gris
claro—. Pues bien, esos dos sub-grupos de cuadragossentan una proporcién del conjunto igual a
0,167 y 0,50, o lo que es equivalente: 16,7% y ®@¥dotal. Para obtener esas proporciones, y sus
respectivos porcentajes, se utilizo la siguientmida:

Proporcién Casillas Gris Oscuto% = % = 0,167 * 100 = 16,7%

Proporcién Casillas Gris Clare % = g =0,5%100 =50,0%

B. Tasas de variacion

La tasa de variacion es el diferencial entre dogmitades, La evolucién de una determinada serie
puede ser expresada de formas diversas, la mascesna utilizacion de nimeros totales, pero si se
desea conocer en qué magnitud fue que la seriei@@samecesario utilizar tasas de variacion, cuyo
resultado es el cambio, normalmente expresadoreemajes, entre dos periodos subsiguientes.

TV = (XXt

- 1) £100 (1)

t—1
Dondet indica el periodo X el valor de la serie.

En el caso de querer utilizar este indicador par&s mas prolongadas, comparando entonces
dos periodos que no son subsiguientes, es necesaragir la formula, de forma de “anualizar” el
crecimiento. Esta modalidad de la tasa de variagi@mmite calcularla entre dos periodos,
normalmente mas largos y que comprenden varios. &flagsultado sera la tasa media con la que
debiera de haber variado la serie desde el prisréogo, para haber llegado al segundo.

TCA = (‘“\[’;E _ 1) + 100 2)

Donden es el afo inicialN el afio final, ym indica el nUmero de afios que median entre el
primer y ultimo periodo, esto as=N-n.

El nimero de decimales que se utilice para el sinafi presentacion posterior de los datos
depende del grado de precision querido por el staalSe recomienda el uso de uno o dos decimales
para el propésito de andlisis. Para otros casmso @ calculo de descomposiciones de crecimiento,
es muy recomendable el uso de toda la serie dmdks obtenida.

12
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C. NUmeros indices

Es un indicador que tiene la virtud de captar ladémcia central de un conjunto de datos.
Generalmente, los nimero indices se expresan ecergajes, y el centro de la series es el
denominado “afio base”, para el que el valor detaubr es cien.

En el comercio exterior es indispensable tenereseque muestren la evolucién de
exportaciones e importaciones, asi como tambiétesaomposicién. Aqui, los nimeros indices son
de mucha relevancia ya que permiten comparar deteia en los niveles de dos series distintas, lo
gue originalmente hubiese sido muy dificil de ajne@or ejemplo, debido a magnitudes disimiles.

En cuanto a sus caracteristicas intrinsecas, lo®ems indices deben cumplir una serie de
propiedades ideales; pero asi como los indiceslesmfquellos que condensan informacion acerca
de una sola variable— cumplen la mayoria de ésmgomplejos —que trabajan combinando el valor
de diferentes variables mediante un régimen de granibnes que determine su interrelacion- no
cumplen con algunas.

« Identidad: indica que si se hace coincidir el piibase con el actual, el resultado debe
ser 100. En el caso de los indices complejos, sstibebe realizar siguiendo la suma de
las ponderaciones.

« Proporcionalidad: si todas las magnitudes del &ndion incrementadas en la misma
proporcion, el indice también debe incrementarsgutd manera.

* Inversién: implica que si la base (t_0) y el pedattual (t_1) son invertidos en la
fraccion, y se divide a 1 por éste guarismo, elnmigiene que ser igual al primer
indice. Formalmente; 1/t 0 =1/(t_.0 /t_1).

e Circularidad: implica que la multiplicacién de dagsmeros indice obtenidos de los
periodost 1yt 2, es igual a un indice creadzamido a t 1 como valor y t 2 como
base. Formalmente:1/t .0 *t 2/t 0 =t.1/t.2.

» Existencia: los valores que tome el indice siendgteen ser reales y finitos.

D. Deflactores

El procedimiento de deflactacién es muy util, ygiste en llevar un conjunto de datos a un afio base,
descontando el efecto de los precios entre esg &®sucesivos. Lo que se obtendra es el efecto de
los precios sobre el efecto cantidad (también démemha quantum), que es indicativo de la evolucién
del volumen de la variable o indicador sujeto ainéd, por ejemplo el Producto Interno Bruto, las
exportaciones u otra serie estadistica.

La herramienta principal para este proceso es aria de deflactores centrada en un afio
base. Frecuentemente se trata de un ndmero indeeepresenta bien las propiedades de un afio
determinado. Existen distintas convenciones sa@afios base, una de las mas difundidas es utilizar
los terminados en cero y cinco.

El procedimiento de deflactacién se define formalteecomo la division de la variable en
términos nominales para el valor del deflactor.,Asara calcular el valor constante de las
exportaciones/importaciones en moneda corriens@legaran las siguientes formulas:

X

Xconstantes = * 100 3)
IVUX

Mconstantes = —— * 100 4)
VUM

13
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DondeX y M son las exportaciones e importaciones de bienesoaeda corriente, & UX 'y
IVUM son los correspondientes indices de valor unitddolas exportaciones e importaciones,
respectivamente. El cuadro 1 presenta un ejemplgesultados practicos.

CUADRO 1
ESTADO PLURINACIONAL DE BOLIVIA: COMERCIO EXTERIOR  EN MONEDA CORRIENTE
Y CONSTANTE DEL 2000
(Millones de délares e indices)

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009
Exportaciones corrientes 1246122¢ 1320 1590 2195 2867 4088 482%93: 5366
IVUX 1000 66,2z 582 615 60,2 664 885 152,7213,¢ 187,1
Exportaciones constantes 1246185z 2268 2584 3644 4320 4619 3158B24: 2868
Importaciones corrientes 20201 70¢ 1832 1692 1920 2440 2926 3588 10( 4467
IVUM 100,0 89, 91,3 84,2 981 1132 1256 131,6171,¢ 1489

Importaciones constantes 20200 91C 2006 2009 1957 2155 2329 2726296¢ 3000
Fuente: Elaboracion propia sobre la base de dibmstituto Nacional de Estadisticas de Boliiatado Plurinacional).

E. Cambio de base y empalme de series

A medida que los indices se alejan del afio de basstructura de los coeficientes de ponderacion
—sobre todo en los indices complejos— es cada eemsirepresentativa de la realidad, con lo que se
hace necesario fijar un nuevo afio o periodo de, lessableciendo una estructura de ponderaciones
gue recoja la nueva estructura de precios.

A fin de no contar con diferentes series inconex@se ellas, existe un proceso que puede
definirse como “cambio de base”, y que en la jelgdos investigadores se conoce como “empalme”
de diferentes series o indices estadisticos. Slaste el caso de necesidad de series de largo plazo
para el andlisis del comportamiento histdrico. Eie €aso, el investigador podria estar interesado e
llevar una serie antigua a la base nueva, o visayanediante un proceso de retropolacién, que
considere la tendencia de la serie vieja a pagtitad tasas de crecimiento o variacion anual de los
periodos consecutivos con informacién disponible.

Asi, conocido el valor del afio inicial de una senieva, y la tasa de crecimiento de la serie
antigua desde su inicio hasta el afio comin, edlpastropolar los valores de la nueva, utilizatedo
siguiente metodologia:

G G Gi—n
Giq = : g Gi—n = —ma 5)

_&, Gt—Z = Tag_q = —1+n
+100 1+ 100 1+ 100

DondeG,; es el afio inicial de la serie conocidala variacién anual expresada en porcentaje
del indice para el aftqultimo afio de la serie nueva e inicial de laesgtie se quiere empalmar).

F. Ponderadores por estructura

Un error no poco frecuente en el andlisis de imltioes econdémicos se produce al momento de
calcular promedios de indicadores econdmicos derstvindole. Por ejemplo, si se conoce el valor
del nivel de exportaciones por habitante para qzala centroamericano, y se quiere obtener un
promedio de las exportaciones por habitante pareorjunto de la subregién, se recomienda no
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utilizar la media aritmética del conjunto de dapasa su obtencion; de lo contrario, el investigador
tendra que aclarar que se trata de una media siqueeno considera el tamafio relativo o la esaala d

las economias involucradas. Este problema puedgraee si se trata de un grupo de paises con
bastante heterogeneidad y asimetrias, como pudierael caso de los Estados Miembros del

MERCOSUR (Mercado Comun del Sur), donde Argentin@rgsil son productores a gran escala,

mientras los otros dos socios tienen una mas biurcida.

El cuadro 2, columna 1 presenta datos para lag&qgianes por habitante de los cinco paises
miembros del Mercado Comun Centroamericano (MC@)promedio aritmético simple de las
exportaciones por habitante para los paises da digdbregion se calcula en 725 ddlares por habjtante
sin embargo, este valor no es lo mismo que el \@enido como promedio ponderado al sumar el
conjunto de ponderaciones de la columna 4. El pdionponderado en este caso es el valor mas
exacto que representa al conjunto de la poblacaljunta del MCCA. Nétese que el centro del
analisis se realiza sobre la base del conjuntmdderadores de la columna 3.

Lo anterior se debe a que el promedio ponderadocesisiderando las diferencias internas de
la muestra; y el resultado hubiera sido el mismosdmarse primero todas las exportaciones del
MCCA, todos los habitantes y luego hacer el calcadwegado.

CUADRO 2
MERCADO COMUN CENTROAMERICANO: CALCULO DEL PROMEDIO PONDERADO
PARA LAS EXPORTACIONES POR HABITANTES, 2009
(En miles de délares)

Exportaciones por Poblacion p di
Paises habitante (Millones de Ponderadores romedio
. . Ponderado
(Miles de ddlarey persona$
Costa Rica 1885 4,6 0,1 231
El Salvador 652 5,8 0,2 101
Guatemala 536 14,0 0,4 199
Honduras 309 7,5 0,2 61
Nicaragua 242 57 0,2 37
Promedio simple 725 37,7 1,0 629
Promedio ponderado 629

Fuente: Elaboracion propia sobre la base de datt@sdancos centrales y del Fondo Monetario Iatgamal.

Formalmente, estos se calculan como una propom@nvalor de cada miembro de la
poblacién —en este caso la poblacién de los pgises Ja variable elegida como ponderador puede ser

otra, como el PIB; su eleccion depende del invadtig-. Generalizando, el ponderadnr para cada
observacion a nivel del paisera igual a:
fi
Q; = m (6)
Dondefi es el valor de la poblacion del pais
A partir deq; se puede proceder a la obtencion de un promeditemio de la siguiente manera:
Xph; = ¥ o; * Xph; (7)

DondeXphes el valor de exportacion por habitan de cada@adel grupo ), que en el caso
del ejemplo es el Mercado Comun Centroamericano.
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G. Cambios estructurales

Generalmente, la produccion, el comercio y el comsucon el paso del tiempo, sufren cami
estructurales de diversa naturaleza e indole. ¥diaictores son candidatos para explicar este
variaciones: los cambios en los precios relatiebprocreso técnico, la expansion de los servicio
la produccion y el consumo, el surgimiento de Istemas internacionales de produccién compa
(outsorcing), entre otro:

Una forma simple de captar estos cambios es ar ghetianalisis de las particiciones
sectoriales en diferentes periodos de tiempo. fencaso lo ya dicho sobre proporciones y porces
es muy Uutil

A manera de ejemplo, se indica el caso del camkidViéxico en las proporciones
productos exportados hacia el mundo. A iniciee los afios noventa, uno de los principales prodi
de su exportacion era el petrdleo, por lo que erdeate que el grueso de productos prime
representaba poco mas del 40% del total de lasraxpnes, y otro tanto las exportaciones
manufacturs basadas en recursos naturales. Con el pasemhplaj y el desarrollo de las activida
de maquila y transformacion para la exportaciémprructos con mayor contenido tecnolégico,
materias primas redujeron su peso en las exponegimtales, (mo puede observarse en el grafic

GRAFICO 1
MEXICO : CAMBIO ESTRUCTURAL E N LA CANASTA EXPORTA DORA
SEGUN INTENSIDAD TECNOLOGICA , 1990A 2009
(En porcentajes del total exportar
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Fuente: llaboracion propia sobre la base de datos COMTRALRE lal Divisior de
Estadisticas de las Naciones Uni

Algo similar puede realizarse desde la 6ptica dariercados por ejemplo un analisis de I
plazo de los diferentes destinos de las exportasioBiguiendo el ejemplo de México, el graficc
muestra comcentre 1990, 2000 y 2009, la participacion de mearcdd Estados Unidos en |
exportaciones totales de dicho pais aumento dés@8eal 88% en 2000, y se nota como la crisi
2009 afect6 a dicho mercado de destino, bajang@acicipacion al 819

16



CEPAL - Coleccion Documentos de proyec Manual de comercio exterior y politica comerciabchbnes basicas,

) GRAFICO 2
MEXICO: PRINCIPALES DESTINOS DE SUS EXPORTACIONES, 1990,200C Y 2009
(En porcentajes del tote
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lll. Indicadores de precio y cantidad, relacion de
precios y términos del intercambio

A. indices de valor unitario

La evolucién de las exportaciones o importaciomesator absoluto no nos dice demasiado respecto
de una serie de largo plazo, ya que su aument@mirdicion puede deberse a variaciones en los
precios, el tipo de cambio o la inflacion en elspdé origen (entre otras posibles causas); poreslio
necesario poder analizar la evolucién del precitadeanasta exportadora, para lo cual se calcula el
indice de valor unitario de la misma, que no ea otrsa que el costo unitario de los productos, pero
en una expresion general.

Estos indicadores pueden ser calculados tanto |swaexportaciones como para las
importaciones, y normalmente se obtienen utilizaladmetodologia de indices de precios ya sea del
tipo Laspeyres (1871) o Paasche (1984). Ambosdadion empleados de acuerdo a la necesidad y/o
restricciones a las que los investigadores enfneriia el caso del indice de precios de Laspeytes, e
calculo se realiza siguiendo la férmula:

52E.pkql
pk 1070 _ Tpka§
IPL = 5 prqg * 100 = Fpiqie * 100 ®

Donde p, es el precio en un periodo dadopy es el precio en el periodo considerado base;
q, las cantidades de bienes en el periodo baseup#idicek el tipo de bien considerado.

El indice debe ser interpretado como el nivel glsargan los precios en un afio dado,
respecto de un afio base al que se asigna el \walt®@ considerando las mismas cantidades del afio
base en ambos periodos, percibiéndose los camipesimentados en el tiempo en una misma cesta
de bienes y/o productos de exportacidon/importaeidmelacion con el afio base. Lo que se calcula es
la variacion de los precios en el tiempo.

Es importante sefalar que en el indice de Laspeyresor de las cantidades no debe variar
en el tiempo, para que no se falsee el indice. @uasto ocurre, se recomienda utilizar como
indicador alternativo el indice de precios de Paasgue se obtiene del siguiente modo:
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Z—*poqn

_ Po _anqn
IPP = Sk * 100 = Zpqu * 100 9)

Donde la notacién es la misma que en el IPL.

El cambio metodolégico que recoge el IPP es qumatiene constantes las cantidades; es
decir que el IPP considera como unidad de medidsadgdades la cesta del afio dado, adoptando a
esa misma cesta la del afio base. Por ésta castictede ha dicho que el indice subestima el coste
ideal de vida, debido a que supone que se compraasia actual en el afio actual que en el afio base,
dejando de lado la posibilidad de que el consuntidye variado su cesta de consumo.

En estricto rigor, el indice de valor unitario mwada evolucion de los precios en el tiempo,
por lo que es un indice de precios del comercierext La descripcion técnica de valor unitario
responde a que en la practica existen diferentdedeales de un mismo bien, y el indice de un
producto es un promedio de los precios de difeseraeedades de un mismo producto.

En el presente manual nos referiremos a indiceslde unitario de las exportaciones (IVUX)
e indice de valor unitario de las importacionesU), como los indicadores de medida de la
evolucion de los precios de las exportaciones @itapiones, respectivamente.

B. Indices de volumen

El indice de volumenguantum es un indicador utilizado para medir la evoludi@las cantidades; lo
cual es de suma utilidad para obtener el efectoigpmde las exportaciones o importaciones, y asi
observar su verdadera tendencia. Decir que ungstdsexportando mas que antes puede tener dos
significados (no excluyentes) uno en términos aliesl—donde solo se analiza el valor- y otro en
términos relativos —donde se analiza la variac®taccantidad-—.

Su célculo se realiza siguiendo la misma légicatero de los indices de valor unitario. Asi
un indice de volumen de Laspeyres (IQL) sera:

Z—*Po%

_ Yakp§
IQL = 25— *1 * 1 1
Q Zpo% 00 = ZQOPO 00 ( 0)

Y, alternativamente el de Paasche:

Z—*qopn
Ipp = —%6 " ", 100 = ZaiBi, 0 (11)

Zqopn T akpk
Al momento de calcular estos indices para el comeszgterior, en CEPAL se sigue la
metodologia de reversion de factores planteadaFmmher (1922), la cual parte de un criterio de
analogia: “lo cierto para un producto debiera sert@ para un conjunto de ellos”. Asi, si para un
producto determinado se tiene que:

Valor =p *q (12)

De alli que la multiplicacion de los indices dedu@@ un indice de valor para todo el
comercio, por lo que a partir de la informacién dellor corriente de las exportaciones e
importaciones es posible aproximar los respeciindiges de volumen, de la siguiente forma:

M;
IQM = VUM, (24)

Lo que se ha hecho al dividir el valor del comel@rgportaciones o importaciones) para su
respectivo indice de valor unitario, es un procgsaleflactacion que aisla el efecto de los precios

20



CEPAL - Coleccion Documentos de proyectos Manualasheercio exterior y politica comercial. Nocionésigas, ...

sobre el comercio. Si el indice de valor unitagohs expresado en base 100, el resultado sera un
indice de volumen también en base 100, y si eté&do ha sido previamente puesto en base 100, la
operacion de deflactacion aproximard la serie dasddades monetarias corrientes a unidades
monetarias expresadas a precios constantes, peadtabase del indice.

C. Términos del intercambio

Esta expresion mide la relacién del intercambigecid canasta de bienes que un pais exporta con
aquella de bienes importados por el mismo paisigerando el efecto precios ajustados en un af bas

Estadisticamente se define como el cociente ehfreliee de precios de las exportaciones y
el indice de precios de las importaciones. Ambakcés deben estar puestos en una misma base.
Siguiendo la notacion sefalada, los términos agdambio (T1) se calculan como sigue:

_IVUX;

TI
IVUM;

* 100 (15)

El resultado de éste indicador es una medida @edhucién en el tiempo de la relacion de
intercambio entre las exportaciones de un pais gads importaciones. En otros términos, representa
la variacion de la capacidad de compra de un vatudsdo de exportaciones; en qué medida un
volumen tal de exportaciones permite a un pais decca un mismo volumen de productos
importados, tomando como referencia un mismo afse.bAsi, un pais hipotético que exporta un
recurso natural como la madera, en el afio baseitieegportar 5 toneladas de madera para importar
un tractor. Cinco afios después, tuvo de exportato@6ladas de madera para importar el mismo
tractor; luego el indice Tl se deteriora en un 2Eftual es una muestra de la evolucion de losigsec
en el periodo.

En la jerga econ6mica se habla de una mejora etanidro de los términos de intercambio,
segun sea la evolucion del indicador. Si la basE)8sy el indice pasa a 115, se habra registrado un
mejora de los Tl, y en el caso que el indicadoe loig 100 se tendra una caida de los Tl, a lo que se
denomina deterioro.

Este analisis es muy importante para estudiar paerdiencia de un pais respecto de sus socios
comerciales, y cudl es su relacién con estoseints de poder de compra o vénta

D. Tipo de cambio real

Esta expresion mide la relacion del intercambioeclat canasta de bienes que un pais exporta (local)
respecto de las exportaciones de otro pais (egt@njEn otros términos, indica el precio relativo
los bienes del pais extranjero expresado en téamrdienes locales. Técnicamente se define como
Tipo de Cambio Bilateral, y su célculo se expresaasigue:
. D;
75",
] 1

TCR (16)

Donde:E es el tipo de cambio nominal; D el deflactor d&;Res el pais local yel extranjero.

Este indicador mide la posicion relativa de loscjmre de los productos transables domésticos
en relacién a la variacion de precios de los biemdsanjeros, considerando el tipo de cambio
nominal, el cual también puede experimentar vaieEs que redunden en cambios en los precios
relativos de la canasta exportadora de un paishiEanpuede calcularse el tipo de cambio real para
las importaciones.

! Para mayor detalle véase Furtado (1965).
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La forma practica de leer este indicador es tornarccreferente un afio base. A partir de alli,
las disminuciones equivalen a una apreciacionde#bs bienes locales, los cuales se hacen més caro
con respecto a los precios de los bienes extranjgraiceversa, aumentos en el indicador son sgefiale
de una depreciacion real, con lo que los bienesldscse hacen relativamente mas baratos que los
bienes del pais vecino. A continuacion derivameddamulas de calculo del tipo de cambio real para
las exportaciones e importaciones de un pais dado:

ExIPX __ IVUX

TCRX = PC =E % E (17)
ExIPM __ IVuM

TCRM = = = B« — (18)

Donde:TCRXes el tipo de cambio real de las exportaciom&RM el tipo de cambio real de
las importacionesk es el tipo de cambio nomindPX el indice de precios de las exportacioties)
el indice de precios de las importacionel?@ el indice de precios al consumidor.

La dificultad del Tipo de Cambio Real Bilateralgse no puede ser comparado entre paises,
por ser diferentes las canastas de bienes comescédre éstos. Si bien es posible hacer un analisi
respecto del mismo indicador en el tiempo, no garoiso hacerlo comparando tipos de cambio
bilaterales entre paises. Para sortear esta dificein el campo analitico, se recurre al calcularde
tipo de cambio real relativo, o tipo de cambio fifatktral, ponderado por el peso de los intercambios
comerciales con cada pais.

E. Tipo de cambio real efectivo

El tipo de cambio efectivo es un indicador que Ermar informaciéon acerca de la competitividad
internacional de un pais en funcion de los térmdemtercambios con los paises que comercia.

El tipo de cambio nominal efectivo se obtiene zdifido un promedio ponderado de la
moneda local con respecto a los tipos de cambidoslesocios comerciales, ponderado por la
importancia relativa en su comercio exterior. Sepleede calcular para las exportaciones, las
importaciones o el comercio total, variando sobbpesos, segun corresponda.

TCNE = [T, Ej; * B (19)

Donde Eij es el tipo de cambio nominal del pais lotat¢n cada socio comercig) ¢ I:’J es

el peso relativo que cada socio comercial tienlagm®xportaciones (o importaciones) totales ded pai
domésticoi(. n es el total de socios comerciales del pais

Cuando el tipo de cambio nominal efectivo se ajpstaa incorporar las diferencias en las
tasas inflacionarias se obtiene el tipo de cangmabdefectivo. De esta forma el tipo de cambio nain
se deflacta por el indice de precios del pais ydosespondientes socios comerciales. Al igualaque
el caso del TCNE, éste puede calcularse para tpata las exportaciones, como para las
importaciones o el comercio total, variando el espondiente indice de precios.

TCNE

TCRE = % IP (20)

DondelP es el indice de precio de las exportaciond3,es un deflactor de la economia, que
pudiera ser el indice de precios al consumidorde#hctor del Producto Interno Bruto.

F. Tipo de cambio ponderado multilateral

En el apartado anterior se describié el TCRE, al oo podia ser comparado entre paises debido a
gue la canasta exportadora/importadora variabastinos; a fin de solucionar esto es que se toman
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todas las canastas y se las pondera por el pestieqgeecada destino en el total exportado/importado
por el pais en cuestion, obteniendo asi el tipocagiebio ponderado multilateral. Asi, esté indicastor
calcula sobre la base de los tipos de cambio bilgis ponderando el peso de cada socio comercial
(pais), en las exportaciones y/o importacionepde local.

DondeTCBes el tipo de cambio bilateral entre el pais I¢¢al el pais extranjerg){ n son la
cantidad de socios comercialesPyes la ponderacion del pgien las exportaciones totales del pais
doméstico.

Este indicador tiene la virtud que puede ser coagzaentre distintos paises, con lo que se
tiene una medida aproximadamente homogénea dellacé&n de la competitividad macroeconémica
derivada de los precios relativos y el tipo de dambos calculos suelen hacerse con respecto a una
moneda internacionalmente aceptada mas dura, ibmdimente el ddlar estadounidense, y desde
hace algunos afios también el euro.

G. Tipo de cambio real de comercio

Si se hace una doble deflactacién del tipo de camfiimero por la variacion de los precios
exportados y luego por la inflaciébn nacional, séievie el tipo de cambio real de comercio. Este
indicador mide la relacién del intercambio entredaasta de bienes que un pais exporta, respecto de
otro pais o del Mundo, tomando en cuenta la vanmadel valor de sus exportaciones a dicho destino.
También puede calcularse el tipo de cambio re@ lgarimportaciones.

TCRC = —TC*]‘)"UX (22)

DondeTC es el tipo de cambio nominal a délarB4JX es el indice de valor unitario de las
exportaciones (6 importaciones)Dyes un deflactor de los precios de la economianat{pudiendo
éste ser el IPC o el deflactor del PIB).

La forma préctica de leer este indicador es gederana serie compuesta de nimeros indices
construidos tomando como referente un afio base dfip las disminuciones equivalen a una
apreciacion real de los bienes locales y viceversa.

H. Precios transables y no transables

Los sectores transables de una economia son axjgeko producidos por la economia nacional, son
sujetos de intercambio comercial con otros paiemstanto que los no transables son los que se
consumen solo en la economia que los produce.

Por su naturaleza misma, los bienes transablestsansables de una economia suelen tener
cambios diferentes en sus niveles de precios,uakes terminan por determinar las variaciones en la
inflaciébn de una economia.

Los precios relativos transables y no transablesceh informacién acerca de bienes y
servicios cuyos valores son determinados principatepor precios internacionales, y sobre bienes y
servicios cuyos precios son definidos mayormentdgmores como la oferta y demanda doméstica (e
indirectamente por el sector transable).

La distincién entre precios transables y no traiesabs bastante dificil y una discusion ain
no terminada en el &mbito académico. La forma md@leada para diferenciarlos es distinguiendo
entre sectores transables y no transables en laoeda, para luego diferenciar entre sectores
importadores y exportadores.
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Siguiendo la metodologia desarrollada por Dwye®®)Para el caso australiano, se define
los siguientes pasos:

a) Medir el productodutpu) de cada industria en la economia;

b) Identificar el grado en que la produccion domédlieaada industria es exportada, y definir
un umbral a partir del cual ésta puede ser caiddogamo orientada a las exportaciones;

c) Identificar el grado en que la produccién doméséisasustituible con importaciones, y
definir un umbral a partir del cual esta produccipuneda ser catalogada como
competidora de importaciones;

d) Sumar el productoo(tpu) de aquellas industrias definidas como orientaaass
exportaciones y competidora de importaciones paragr una medida para un sector de
bienes transables;

e) Sumar el productoo(itpu) de las industrias restantes para definir una deegdara un
sector de bienes no transables.

Como se puede apreciar los pasos recién eshozselsisten importantes consideraciones
subjetivas como la definicion de los umbrales dipde las cuales una industria puede ser claslifica
como orientada a las exportaciones o competidoriangertaciones. Sin embargo, este problema se
puede solucionar parcialmente al analizar los casnén los tamafios y composicion de de cada uno
de los sectores para distintos umbrales, obtenidedesta manera valores para la definicién de los
umbrales bastante mas robustos.

Knight y Johnson (1997) agregan dos criterios piefinir de manera mas adecuada los
umbrales; por un lado, el umbral deberia reflejapunto en que nivel de participacion de las
importaciones o exportaciones afecta el comportaimiele un sector al quedar mas expuesto a
influencias del mercado internacional. Y por ot@dd, la clasificacién del umbral también deberia
mantener cierta estabilidad a través del tiempopocdambién representatividad de los sectores
transables a través de ciclos de econémicos.

Es importante tener claro que esta metodologianelaina medida de productosufpud
transados en el momento y no incorpora la posdilidle que en el futuro un producto sea
comercializado internacionalmente. Es esta la ragae los mismos autores definen dos maneras
generales para dimensionar a los productos traesdal primera definicion considera a los productos
y servicios que son actualmente comercializadasnationalmente como transables y aquellos que
son absorbidos a nivel doméstico como no transabta aproximacion depende obviamente de la
disponibilidad de estadisticas sobre comerciotiaigonal.

La segunda aproximacion es mas sofisticada y ni&sl diln de implementar en la practica
porque considera la posibilidad de variacionesosrptecios relativos para la definicion de prodsicto
transables y no transables. Un acercamiento maosg deberia considerar ambas definiciones.

indices de precios transables y no transables gueeslejos ajustados del comportamiento
inflacionario puede ser informacion esencial pdrarglisis del comercio internacional, tipos de
cambios y como herramientas para la toma de deeisie nivel de politicas comerciales.

En esta misma linea se ha comprobado que los hiemesables, en economias tomadoras de
precio internacional, pueden generar un efecto @nnflacion local que escapa del control
macroecondémico que los bancos centrales puedandebee el fenédmeno; este punto no es trivial al
momento de desarrollar practicas relativas a la tis politica monetaria y a otras herramientas de
control de la inflacion.
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IV. Vinculo entre comercio y produccion

A. Valor agregado de la produccion

El valor agregado corresponde a la parte de laygaidn total que es incorporada en el procesog
industria de un pais; es el diferencial entre msas (insumos y capitfijo) y los ingresos obtenidc
por la venta final de lo producido; la suma debvaigregado de un pais es el Producto Interno |

El valor agregado puede ser consumido en forma stitaéo ser exportado a residentes
otras economias. El porcentaxportado del valor agregado, también conocido ctpnopension ¢
exportar” es una medida que suele utilizarse congicador de la “internacionalizacién de
economia”, al punto de que mientras mas alta seamedida, mas internacionalizada estar
economia en cuestic

A su vez, el valor agregado total se descomponevaios sectores y subsector
Tradicionalmente se tiene informacion de referepaia la agricultura, la industria y los servicias
modo de ejemplo, el grafico 3 presenta la pipacion del valor agregado de América Latina
Caribe en el total mundi

GRAFICO 3
AMERICA LATINAY EL CARIBE: PARTICIPACIO N EN EL VALOR AGREGA DO MUNDIAL, 2009
Valor agregado mundial: Participacion [En porcentajes Valor agregado de ALC: Descomposion (En porcentajeg

América
Latinay

Europea Industria
28% 35%

Servicios
59%

Fuente: llaboracion propia sobre la base de Fondo Moneliatéonacional (2010) y Banco Mundial (20!
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B. La actividad maquiladora

Hay indicios de que la palabra “maquila” se utliaaya en el afio 1020 para designar la porcir lo
molido que le correspondia al molinero. La raimetbgica del término proviene del arabe vul
“makila”, de la raiz -y-I que significa “medir". De aqui se entiende el wsnual de la palabi
magquila para designar que parte del proceso priwdugea subcontratado a terceros, encargado
ensamblaje de piezas elaboradas, con la partidathde que estos insumos a ensamblar son ti
desde el exterior, con el compromiso de que eluymudfinal confeccionado por este sistema
vendidos nuevaente en el extranjero, o internalizados en la ewdadocal.Es esta la princip:
connotacion que configura las actuales maquilataemgién, ademas de que en gran medid
actividad ha sido potenciada por empresas trarmmaeis (Duran Lima & Ventu-Dias, 2003

Dada la mayor integracién de la empresa, la pradogcel comercio de tecnologia, asi co
de componentes y su posterior ensamblaje, lastimakiglobalizadas han llegado a ser importante
los afios noventa, desplazando el antiguo n que relacionaba a las empresas matrices co
filiales por motivos estratégicos de acceso a nast@rimas necesarias para la produc

En este contexto la actividad maquiladora se deltmonsiderablemente en América Lati
especialmente en Mico y América Central. En el Mercado Comun Centredcano aumentarc
desde un valor inferior a los 1000 millones de a&an 1990, hasta llegar a superar la barrerast
14.000 millones en 2008, si bien luego cayeron @D2esto se debid a la cr financiera del afi
(gréafico 4)

) GRAFICO 4
MERCADO COMUN CENTRO AMERICANO: EXPORTACIONES DE MAQ UILA
Y NO MAQUILA , 199 A 2009
(En millones de ddlares y porcente)
A. Millones de délares corriente B. En porcentajes del tota
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Fuente: llaboracion propiisobre la base de informacion de los bancos cestialéos paise

En el proceso de creacion del valor y transformmadié los bienes manufacturados, el us
bienes intermedios ha aumentado en el tiempo, dénaioa vertiginosa ola de produccién cartida
a nivel de industrias. Sin embargo, este procesoraguce con mayor intensidad en algun tipc
industrias tales como aquellas que ensamblan caggs, equipo electrénico, aviones, velos y
las confecciones textil (OECD, 1996.

A mediados de los noventa, las principales opemasidntri-firma -segun la OCD- se
concentraban en areas funcionales de operacionmietia, relacionadas con la tecnologia
investigacion y desarrollo, y la cooperacion ermifite fases de producn. Este proceso, en algu
medida, también se ha producido en América Latspecialmente en México, América Centr:
Republica Dominican
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Varios paises ya cuentan con instituciones quesiguuy de cerca el proceso de creacion de
valor de las actividades maquiladoras, sin que gaamamente las aduanas y los bancos centrales los
organismos especializados.

CUADRO 3
FUENTES DE INFORMACION Y ORGANISMOS QUE HACEN SEGUI MIENTO A LAS
ACTIVIDADES MAQUILADORAS
Brasil Banco Central do Brasil, Ministério do Des@fwovimento , Industria e Comércio Exterior,
Secretaria de Comercio Exterior, BRAZILIAN EXPORTERAgéncia de Promogéo e
Investimentos (APEXBRASIL), Departamento de Desérimento e planejamento de Comet
Exterior (DEPLA).

Colombia Departamento Administrativo Nacional déaBtstica (DANE), la Direccién de Impuestos y
Aduanas Nacionales (DIAN), el Banco de la RepubfiEteROEXPORT COLOMBIA.

Costa Rica Banco Central de Costa Rica, Direcciéne@al de Aduanas y Promotora del Comercio Exterior
de Costa Rica.

Ecuador Banco Central del Ecuador y Junta de Dafidiasional.

El Salvador Banco Central de Reserva de El Salvador

Guatemala Banco de Guatemala.

Honduras Banco Central de Honduras.

México Banco de México (BANXICO), Servicio de Adrstracion Tributaria (SAT), Instituto Nacional
de Estadistica, Geografia e Informética (INEGIg $ecretaria de Economia.

Nicaragua Banco Central de Nicaragua, DireccioneG@nle Servicios Aduaneros (DGA), CETREX,

Corporacion de Zonas Francas, Direccion Generdlidimcarburos, Comision Nicaragiiense del
Café (CONICAFE), Administracion nacional de Pesdscyicultura (AD-PESCA), Comité
Nacional de Productores de Azucar (CNPA), Asocradié Productores Bananeros de Nicaragua
(PROBANICSA) e Instituto Nicaragliense de EnerghEjL

Panama Contraloria General de la Republica. Didecde Estadistica y Censo.

Rep. Dominicana Banco Central de la Republica Daraira.
Fuente: Elaboracion propia.

C. Descomposicion de la maquila

La actividad maquiladora, desde el punto de vistalitco, se puede descomponer segin los
principales elementos que conforman el valor tdtalto de la produccién de dicha actividad
(VBPMagq). Formalmente:

XxMaq = [gMaq 4 ypMaq = ygpMaq (23)

Donde X son exportacionedE insumos extranjerosyA valor agregado de la actividad
maquiladora, VBP valor bruto de la produccion; gubindiceMaq corresponde a maquila.

Asimismo, interesa sefialar que el valor agregadtadeaquila puede descomponerse por
factores de produccion, de acuerdo a la siguiémteuia:

VAMad = R+ L+ G+ U (24)

Donde:R son las remuneraciones de la mano de dbrlms insumos locales utilizados en el
proceso de creacion de val@,los gastos incurridos por la maquila (agua, ludenados, teléfonos,
entre otros), YJ el margen de utilidad de los empresarios o empresa

A partir de la ecuacion 25, si Unicamente se pesealor de las exportaciones totales de
maquila, y no se dispone de informacién completa pacontrar directamente el valor bruto de la
produccién de la maquila, este puede ser inferigartir del valor del total de insumos importados
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para la actividad maquiladora. Téngase en cuenta lguformula 25 puede ser despejada para
aproximar el valor agregado.

VAMaq — xMaq _ ] Maq (25)

Si se dispone de informacién sectorial para diteegrupos de productos, y/o productos en
forma detallada, toda la teoria referida aqui dreonjunto de la actividad maquiladora puede ser
también estudiada a partir del calculo del valoeggado y sus componentes. No es o mismo conocer
la proporcién del valor agregado en el total daddvidad maquiladora, que tener una idea de la
diferencia del mismo indicador para los casos dkiinbruto de la produccién de la industria texdil,
electrénica y la de autos, por ejemplo.

Un analisis de componentes que puede resultarseaiara la inferencia y analisis del patron
exportador de la actividad maquiladora y su vingidla con la estructura productiva puede ser
desplegado a partir del célculo de coeficientegplgisa Algunos de estos indicadores se expresan
detalladamente en el cuadro 4, y se construyere daltrase del uso de otros indicadores de comercio
y produccién conocidos y de facil recopilacion.

CUADRO 4
ALGUNOS INDICADORES PARA EL ANALISIS DE LA ACTIVIDA D MAQUILADORA
Coeficientes Formulas Numeral
Coeficiente de exportaciones de maquila en el etabrtado (XMaq/X) * 100 (26)
Coeficiente del valor agregado de la maquila entothl de las Magq ;y,Maq
exportaciones de maquila (VA /X ) *100 @7)
groporcién_de insumos extranjeros en el valor bdgtda prOduCCién(IEMaq/VBPMaq) +100 (28)
e la maquila
Coeficiente del valor agregado de la maquila etotal del Producto/,, Maq
Interno Bruto (VA /PIB) *100 (29)
Coeficiente del valor agregado de la maquila épiBImanufacturero (VAMaq/PIBMaHUf) * 100 (30)
Coeficiente de insumos domésticos empleados &AMiaq (IL/VAMaq) *100 (31)
Fuente: Elaboracion propia.
CUADRO 5

MERCADO COMUN CENTROAMERICANO: EJEMPLOS DE INDICADO RES ANALITICOS
DE LA ACTIVIDAD MAQUILADORA
(En porcentajes del total)

Exportaciones de maquila como  Contribucién del valor agregado a las

proporcion de las exportaciones totales exportaciones de maquila

1990 1995 2000 2005 2009 1990 1995 2000 2005 2009
Costa Rica 226 261 575 526 532 366 166 365 239 36,6
El Salvador 126 39,2 547 533 392 185 269 283 338 436
Guatemala 228 265 355 438 358 12,7 23,0 223 285 441
Honduras 50 266 609 633 553 138 165 270 31,7 332
Nicaragui 00 139 264 472 411 00 36,0 357 287 280
MCCA 159 278 50,8 52,6 46,0

Fuente: Elaboracion propia, sobre datos de los @&a@entrales y organismos gubernamentales.
Nota: El valor agregado de Honduras para 1990 % t8®responde a estimaciones de los autores.
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Encontrar coeficientes para los componentes del egregado con una mayor desagrega
puede resultar una tarea muy compleja y dificil lpazarencia de datos. Sin embargo, cuando e
posible, como en los caso de México y Hondurapusele obsear que el contenido local es baste
bajo, y que el pago de salarios explica mas del @6Palor agregado por maquila (Kuwayam:
Duran Lima, 200:.

GRAFICO 5
MERCADO COMUN CENTROAMERICANO: ALGUNOS INDICADORES DE LA ACTIVIDAD
MAQUILADORA , 199(-2009
(Enmillones de délares y porcentaj
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Fuente: llaboracion propia, sobre datos de los Bancos Qesatyaorganismogubernamentale
Nota: Fasta 2000 no se incluye a Hondu

D. Diferentes denominaciones de la actividad maquilado ra

Para algunos paises de la region, la proporciéexgdertaciones realizadas mediante la utilizacié
mecanismos de admision tempor regimenes aduaneros especiales, es relativaméateAahque
en la literatura el término mas conocido para defiste tipo de actividad es “maquila” o “zor
francas”, segln sea el pais la denominacién vaidagdo en estricto rigor la definicién hologable al
concepto Unico de actividad maquilad

Es necesario aclarar que la existencia de una fzanea no implica necesariamente qu¢
esté desarrollando una actividad maquiladora pnogige tal, en el area. Una zona franca de adnm
temporal d bienes deviene en generadora de maquila si esesli@rmite la instalacion de industr
y la elaboracién de productos utilizando insumdsagieros bajo el régimen de zona franca, es
sin haber pagado impuestos de internacion, a déndie queestos productos sean exporta

Entre las diferentes denominaciones posibles sa: citonas de libre comercic
“perfeccionamiento activo”, “bienes para la tramsfacion”, y otras mas especificas con connotaci
tributarias, como el caso del “Plan lejos” o0 “Zonas Francas Especiales” en Colombiadoo 7). Er
otros paises fuera de la region también se utilimambres como el de zonas especiales de export
utilizado por China. En Jordania, Madagascar y ép(Rlica Arabe se conocen como zoribres
industriales; en Togo, fabricas libres de impuesten Tailandia puntos franc
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CUADRO 6
AMERICA LATINA Y EL CARIBE: DIFERENTES DENOMINACION ES DE LA ACTIVIDAD
DE MAQUILA
Denominaciones Paises
Zonas Franca, Z. Libre Comercio, Polo Industriagrasil’.COSta Rica, Ecuador, Guatemala, Panama, Rep
ominicana
Maquila Ecuador, El Salvador, Honduras, México
Bienes para Transformacion Nicaragua
Perfeccionamiento Activo Costa Rica
Valor Bruto de Produccion Honduras
Decreto 29-89 Guatemala
Plan Vallejos, 2006 (ZZ. FF. Especial, 2007) Col@anb

Fuente: Elaboracion propia sobre la base de andksdiferentes fuentes.

E. Descomposicion de datos comerciales segun grado
de elaboracién

La informacion comercial puede ser analizada agidgdos flujos comerciales segun la etapa de
elaboracion de los bienes, partiendo por los prmducdsicos o materias primas propiamente dichas,
hacia etapas de mayor elaboracion o procesamikEste.tipo de analisis resulta complementario al
gue pudiera obtenerse del flujo de informaciénademhaquilas.

Este procedimiento fue utilizado a nivel regionalkeiwayama y Duran (2003) en el examen
de los 20 productos tradicionales de exportacionmdgor importancia para la regién y de su
desempefio exportador hacia el mundo entre medi@deldss ochenta y los primeros afios de esta
década, desagregando tres niveles de procesanfiaaterias primas, productos semiprocesados y
productos procesados); se indicé que, en genémlado de procesamiento de la canasta de materias
primas de la muestra aumentd de 47% en 1985 a 5620@l. El cuadro 7, indica a manera de
ejemplo los detalles de agregacion empleados peaadlisis de este tipo.

CUADRO 7
DEFINICIONES DE LAS ETAPAS DE PROCESO SEGUN GRADO DE ELABORACION DE LOS
PRODUCTOS BASICOS
(Segun partidas de la CUCI Rev. 2)

Materias Primas Productos Semielaborados Productos Elaborados
| Etapa Il Etapa 11l Etapa
Cacao en polvo 0722
Cacao en grano O721Manteca y pasta de cacao 0723 Chocolate 073
Malazas 0615
AzUcar sin refinar 0611 Azucar refinada 0612rticulos de confiteria y 062

otros preparados de azucar

Fuente: Reproducido desde Kuwayama y Duréan (2003).
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V. Proteccion arancelaria y no arancelaria

La estructura productiva de una economia tipoetigarto grado de complejidad que se manifiesta en
el proceso de transformacion de bienes y generatddervicios. En un primer momento se generan
insumos para la produccion, los mismos que a ss@em utilizados en procesos posteriores como la
produccién de bienes semielaborados. Del algod@btsenen los hilados e hilos de algodén, y desde
aqui el proceso pasa a la fabricacion de prodetadmrados (ver esquema 2).

ESQUEMA 2
ETAPAS DEL PROCESO PRODUCTIVO CON COMERCIO INTERNAC IONAL
Precios Precios
|ETAPA locales Il ETAPA locales Il ETAPA
. = Producciénde bienes Productos elaborados
Pais Elaboracién de Insumos ) > -
A >, semielaborados > Finales
Xde A haciaB
Precios
Se aplican Internacionales
aranceles
Xde B haciaA
. Precios A2 Precios
Pais locales locales
B Elaboracién de Insumos | Producgi()n de bienes R Producto_selaborados
> semielaborados > Finales

Fuente: Elaboracion propia.

En el comercio internacional, la estructura pragaciantes sefialada determina que los
intercambios se realicen a precios internacion&lst®, a unos precios que consideran, ademas de los
costos de transporte, la estructura de protecdtablecida por los derechos arancelarios al imteléo
los paises, asi como también las proteccionesamgelarias contempladas en las relaciones de cmmerc
(cuotas, contingentes, aranceles especificos,ljcaes a la importacion, y licencias, entre gtresta
seccion revisa los principales conceptos de pridgtegcarancel, sefialando algunos métodos y detalles
técnicos a proposito de un mejor entendimientaoydésla informacion aduanera disponible.
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A. El arancel NMF

Los Estados miembros de la Organizacién MundiaCdenercio (OMC) no pueden, en principio,
discriminar entre sus interlocutores comercialdstéEmino “Nacion Mas Favorecida” significa la
extension automatica de cualquier mejor trato queasiceda o haya sido concedido a una parte, a
todas las demas partes del acuerdo.

Es decir, si un pais da a otro una ventaja espamato por ejemplo la reduccién de un
arancel en un producto, en virtud de la clausuldlblié debera hacer lo mismo con todos los demas
miembros de la OMC. Este principio es el primefcatb del Acuerdo General sobre Aranceles
Aduaneros y Comercio (GATT por sus siglas en inglés1947:

“Con respecto a los derechos de aduanas y cargazudiguier clase de impuestos a
las importaciones o0 a las exportaciones, o en iélaa ellas, [...] cualquier ventaja,
favor, privilegio o inmunidad concedido por una fgacontratante a un producto
originario de otro pais o destinado a él, serd ocmdido inmediata e
incondicionalmente a todo producto similar origifade los territorios de todas las
demas partes contratantes o a ellos destina@ATT, 1947)

Existen algunas excepciones a esta disposiciOG4elT; por ejemplo los paises miembros
de un acuerdo de libre comercio pueden discrimpraductos que proceden de otros paises no
miembros del acuerdo, amparados en el articulo X3@VGATT, por medio del cual se permite la
creacion de Uniones Aduaneras. También se puedktafael acceso de bienes de paises en
desarrollo, o bien poner obstaculos a producto®tobj de un comercio desleal, respectando
condiciones estrictas.

B. El arancel efectivo

El arancel efectivo es el que incluye también hasnaiales preferencias que los productos de un
cierto pais tienen para entrar al mercado en ceresthn. Si se dispone de informacién oportuna y
desagregada de las recaudaciones aduaneras adeiymrtida arancelaria, es posible calcular el
arancel efectivamente observado de la siguienteaor

VRK

k _
AE}f =Tk

* 100 (32)
Donde:VRes el valor total recaudado por la aduana delipais respecto del produckoM
el total de las importaciones del produkte t el afio de la recaudacion.

El arancel efectivo para el conjunto de los proasicte la factura de importaciones desde un
pais sera igual a:

AEy = ZE=1AE%{ (33)
Donde:n es el conjunto de productos de importados poaisi gn el afid.

Cuando no se dispone de informacién desagregada decaudacion aduanera, se puede
proceder al calculo de un valor aproximado, sohrease del promedio de arancel NMF que la OMC
informa en los perfiles arancelarios del pais, olerbase de datos disponible que presente la
trayectoria de la tasa arancelaria NMF. El Bancadifal, en su pagina web sobre comercio, presenta
una serie de aranceles promedios para varios paises

Para el calculo del arancel efectivo de Chile (coia&8) se procedié a sustraer del comercio
total la proporcion correspondiente al total deeadas preferenciales suscritos, multiplicando flaci
resultante para el arancel NMF. Este calculo irelelysupuesto implicito de que el comercio con los
paises con preferencias esta abierto en un 1008aalano es cierto en todos los casos; se prockdid
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dicha forma, debido a que no se dispone, en tatosdsos, de la proporcién correspondiente a cada
acuerdo. Formalmente:

pAE = (1 — APT) * NMF (34)

Donde: APT son los Acuerdos Preferenciales Totales, aproxampor el valor de las
importaciones de los paises con los que se otaejarpncias. YAEes el proxy arancel efectivo.

CUADRO 8
CHILE: ARANCELES NMF Y PROXY ARANCEL EFECTIVO, 1990 -2009
O 4 N M % | O N~ © O O A N O | © N~ 0D
d o 0O O O O O O O O & O O O O O & O © o6
& & & o6 O o 6O o 6 o © 6 © & © & o o
o d o d o4 d +d4 4 &4 4 & & 8§ & & & & & «Q

Arancel NMF  15,011,0 11,011,011,02,¢11,(211,11,(10,0 9,0 80 7,0 6,0 6,0 6,0 6,0 6,0 6,0 6,0
APT 2339 29 42 4,77,723,226,026,130,3 34,7 36,2 56,8 76,7 76,7 83,8 83,8 87,0 88,0 91,2
pAE 14,710,6 10,7 10,5 10,80,1 84 81 81 7,0 59 51 30 14 14 10 1,0 0,8 0,7 05
Fuente: Elaboracion propia sobre la base de infodnalel Banco Mundial y Fondo Monetario Internaeib

La limitacidon de este tipo de ejercicio es que amente sirve para aproximar el arancel
efectivo, sin que esto sea asimilable al nivel d#gecion efectiva de productos y/o sectores de la
economia. En este caso, son otros los métodobkzauti

C. Crestas arancelarias (peak arancelarios)

No basta con mirar solamente el promedio de loscatas, porque para cada tipo de bien agregado
los aranceles pueden variar mucho al nivel desagmed=ntonces es apropiado analizar en detalle lo
gue la literatura define como ‘“crestas” o “peaksanzelarios, es decir los valores maximos y
minimos de los aranceles por cada tipo de bien.

Un andlisis desplegado para los aranceles a lariaga@n de China en 2009 con el mundo,
para un total de casi cinco mil productos a unlniesagregado de codigos del Sistema Armonizado
(SA) a seis digitos, indico que el promedio areamiel fue 3.91%, variando entre 0 y 65%;
presentandose la mayor concentracion de crestaoédnactos primarios (Grafico 6).

GRAFICO 6

CHINA: ARANCELES NMF APLICADOS AL MUNDO, 2009
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Fuente: Elaboracion propia sobre la base datos NRAle UNCTAD.
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A menudo estas crestas arancelarias correspondeediadas de proteccion particula
implementadas por los paises o las regiones, pateger las producciones de sus industrias loc
los cuales nesobrevivirian a la competencia internacional ahjestlo harian sacrificando variab
sociales, impositivas 0 de ganancia, entre «

D. La progresividad arancelaria

Si bien la existencia de crestas arancelarias gsralsiema, esta se manifiesta eémas cuando <
analiza los aranceles segun el grado de agregacilaboracién de un producto determinado.
1966, Max Corden explicaba con mucha preocupacid® lgs tasas arancelarias en los pe
desarrollados tendian a ser escalonadas, obededsl diferencia a diferentes grados de producc
Esto sigue siendo muy valido, ya que este escalieméon también denominado progresividad, si
vigente en los niveles de proteccion, y no séltodgaises desarrollad

La progresividad arancelaria sifica que un pais protege a su industria de tramsfoion
imponiendo aranceles bajos para materias primagagceles altos para productos de m
elaboracién, esto es bienes intermedios y bienesapital. Segin la OM? la progresividas
arancelaria ¢ menos utilizada que antes, y varios paises dekatos| la estan suprimiendo pi
numerosos productc

GRAFICO 7
PAISES SELECCIONADOS: ESCALONAMIENTO ARANC ELARIO DE LA SOJA , 2009
(Aranceles NMF
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Fuente: llaboracion propia sobre la base datos TRAINUNCTAD.

2 http:/lwww.wto.org/spanish/thewto_s/whatis_ss/dev4_s.htm.
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E. Las cuotas y contingentes arancelarios

De esta forma se denomina al sistema de protegugconsiste en implementar un arancel mas baje sob
cantidades especificas de un producto, y un arar@glr a las importaciones que superan esas w@egida

El esquema 3 presenta una situacion normal endaadfalta de arancel, las importaciones
aumentan. A un precio PO, las empresas ofrecen (08,consumidores importan una cantidad igual a
MO. Si el precio sube a P1 por la aplicacion deuamcel (P1 =P0+t), las empresas locales expanden
su oferta exportable; las importaciones se reducehproductor aumenta su excedente.

) ESQUEMA 3
APLICACION DE UN ARANCEL Y LA DEMANDA DE IMPORTACIO NES

Precio Precio
A Oferta A

v

> Q

Fuente: Elaboracion propia.

Cuando se aplica una cuota a las importacionesealgo un tanto diferente, ya que las
importaciones se reducen hasta el valor determipadta cuota. CO en ejemplo del esquema 4.

Desde el punto de vista del consumidor, la apl@aae una cuota implica el pago de
mayores precios, y por el lado del exportador qufeeata esa resistencia en el mercado externo,
significa que podréa ingresar a bajo costo Unicamehtalor estipulado en la cuota de importacion.
Los productores obtienen mayores excedentes al pedder a precios mayores. De la misma forma,
los importadores obtienen beneficios extraecondsiar el manejo de las cuotas.

) ESQUEMA 4
APLICACION DE UNA CUOTA Y LA DEMANDA DE IMPORTACION ES
Precio Precio

Oferta

A A

Importaciones

> M

Joid Demanda

»

©Q

0° 0" Q@ Qo

Fuente: Elaboracion propia.
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F. Aranceles ad valorem y equivalentes

Un arancehd valoremse calcula como porcentaje del valor de las inggarhes; por ejemplo 10% de
arancel significa que el arancel de importaciori@¥% del valor del bien en cuestion. A partir del
arancel ad valorem, los funcionarios de aduanailzaden forma directa el valor a recaudar, lo que e
términos de producto equivale a la proteccién efegara el producto en cuestion. Formalmente:

VR;; = TK * MK (35)

DondeVR; es el valor de la recaudacion del proddctn el pais, T es igual al aranceld
valoremdel productd en el pais, y M es el monto importado del produdten el pais.

Ademéas de los arancelasl valoremque aplican un porcentaje determinado al valotade
factura importada, hay paises que aplican arancelead valorem Entre los méas utilizados se
cuentan: los aranceles especificos, los arancel@puestos, los aranceles mixtos, y aquellos por
contenido de algun producto, por ejemplo el az(estgs Ultimos son mas complejos, y requieren de
técnicas refinadas para su calculo.

Los aranceles especificos son aquellos que ndisaragl valor importado, sino més bien al peso,
volumen o espacio ocupado por los productos. Sicaajiin contempla un ndmero determinado de
unidades monetarias por cantidad; por ejemploo&es por kilogramo, o $120 dolares por metroamibi

Los aranceles compuestos consideran la combinaeidm arancehd valoremy un arancel
especifico que puede ser afiadido o descontado $eglisponga el reglamento aduanero pertinente;
por ejemplo: 15% mas $3 doélares por kilo.

Los aranceles mixtos son los que suponen la elec&din derechad valoremy un arancel
especifico, dependiendo de una condicion espegifieastablecida; por ejemplo: 10% o $6 ddélares
por kilogramo, lo que resulte mas alto.

En algunos casos se aplican también aranceleséscmiependiendo del contenido de algin
insumo intermedio como azUlcar o alcohol; por ejen$@ délares por cada 5 miligramos de azucar.

Dado que los promedios arancelarios esconden <iglifarencias a nivel de productos,
debido al escalonamiento arancelario, y la preaedei aranceles nad valorem es importante
recalcar que es necesaria la estimacién de EAWWgales equivalentesd valoren). Un pais puede
incluso haber conseguido reducir los aranceles NdEeniendo rebajas importantes, pero a pesar de
ello los aranceles especificos pueden estar minanclimpetitividad a los exportadores de dicho,pais
y obviamente haciendo mas dificil el acceso a &isgs que no disponen de acuerdos comerciales, y
gue tampoco gozan de preferencias arancelariaciakgse como los Sistemas Generalizados de
Preferencias (SGP).

El grafico 8 despliega los aranceles NMF aplicadds el EAV para ocho productos, que
enfrenta Argentina en el mercado de la Union Eumopdli se puede observar que las exportaciones
de despojos de carne, por ejemplo, en tanto eafrearanceles NMF mas bajos que los damascos y
sorgo de trigo, cuando se le suman los EAV la texsi$sa su pera a la de los otros dos productos
(incluyendo sus respectivos EAV). Caso mas gravel e las preparaciones vacunas, en mientras
enfrentan un arancel NMF aplicado moderado, su BAvYe que la barrera alcance los 96 puntos
porcentuales de su valor.
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GRAFICO 8
UNION EUROPEA: DESGLOSE DE LOS ARANCELES APLICADOS A ARGENTINA EN
ALGUNOS PRODUCTOS SELECCIONADOS, 200¢
(Niveles arancelarios y equivalentes ad valorem en porce)

Preparaciones vacunas 96
Preparaciones de gallina 38
Frutillas
Frambuesas
Despojos de carne

Damascos

Sorgo de grano

Trigo 15

0 20 40 60 80 100
m Aplicado HCon AVE

Fuente: llaboracion propia sobre la base de Market Accegs (MY E) y TRAINS (NMF aplicado
Nota: Corresponde a estimaciones realizadas por las das#etos, a nivel agregado de seis di¢

Para calcular arancelad valorer, la Organizacion Mund del Comercio recomienda algur
metodologias complementarias segun sea la natuddétipo de arancel rad valorenma arancelizar. As
para el calculo deEAVde un derecho especifico, se recomienda utilizgiaente metodolog

EAV = _AE*100 (36)
VUM=xexFUC

Donde:EAV es el equivalentad valoren del arancel especifico expresado en porcerAE
es el arancel especifico del producvUM el valor unitario del producto, expresado en délgrer
cantidad importadee es el tipo de cambio nomin(délares por moneda nacional)FUC, el factor
unitario de conversio

El uso de un factor unitario de conversién es atugara el calculo deEAV, debido a qu
tanto el valor especifico como el valor unitarideie estar expresados en la misma unie medida
Asi, si se trata de un arancel especifico expresadbectolitros, y el valor unitario se exprese
litros, deberd aplicarse un factor de conversion1@é. El cuadro 9, presenta los factores
conversidon a cantidades unitarias. Todos losres unitarios derivados (toneladas, hectolit
kilometros, etc.) deben ser convertidos a sus otisps unidades basicas (kilogramos, litros, me
entre otras). Asegurarse de que las unidades agamsmas es muy importante para evitar eri
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CL,[ADRO 9
FACTORES DE CONVERSION DE CANTIDADES UNITARIAS
Factor Unitario de

Abrev. Denominaciones Abrev. Para convertir en Conversién (FUC)
KGG Peso Bruto en Kilogramo KGM Kilogramo 1
KGN Peso Neto en Kilogramos KGM Kilogramo 1
TNE Toneladas KGM Kilogramo 1000
CKN 100 Kilogramos Netos KGM Kilogramo 100
CKB 100 Kilogramos Brutos KGM Kilogramo 100
TNN Peso Neto en Toneladas KGM Kilogramo 1 000
TNG Peso Bruto en Toneladas KGM Kilogramo 1 000
KMT Kilémetro MTR Metro 1000
HMT Hectometro MTR Metro 100
MSM Cien Metros Cuadrados MTK Metro cuadrado 1 000
MQM Cien Metros Cubicos MTQ Metro cubico 1000
HLT Hectolitro LTR Litros 100
PFL Litro de Prueba LTR Litros 25
LPA Litro de Alcohol Puro LTR Litros 2,5
NAR NuUmero de objetos/piezas NEH Unidades 1
HUP Cientos de Piezas NEH Unidades 100
PCE Piezas NEH Unidades 1
MIL Cientos NEH Unidades 1000

Fuente: reproducido desde Wojciech (2001).

G. Consolidaciones arancelarias

Es el maximo arancel que puede aplicar un miembréadOMC y la reduccién gradual de dichos
aranceles. Sin embargo, se pueden aumentar o afigirse otorga una compensacion a los paises
afectados por el arancel.

Asimismo, las listas de acceso a los mercados mp rseros anuncios arancelarios,
representan compromisos de no aumentar los dergurosncima de los indicados, es decir, que
guedan “consolidados”. En los paises desarrollaglst®s son generalmente los tipos efectivamente
aplicados; mientras que en la mayoria de los pafseesarrollo se han consolidado los derechos a un
nivel algo mas elevado que el de los efectivamaptEados, de modo que los tipos consolidados
funcionan como limites maximos.

Los paises pueden dejar sin efecto un compromgsddeir, aumentar un arancel por encima
del tipo consolidado), pero no sin dificultadesyapaacerlo deben negociar con los paises mas
afectados y eso puede dar lugar a una compenspoiota pérdida de comercio sufrida por los
interlocutores comerciales. (OMC, 2008a)

H. Las barreras no arancelarias

Las medidas no arancelarias tienen un impacto qoioteista, es decir que buscan resguardar la
produccién nacional fabricando condiciones de cditidad artificialmente favorable a ésta.
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Las barreras no arancelarias son de muy distiritaateza, entre ellas se destacan las cuotas,
los contingentes arancelarios, la aplicacion indisoada de estandares sanitarios y fitosanitagios,
las medidas de controles de precios y volumen itagor entre otras. Un listado mas o menos
elaborado de la amplitud de barreras no arancelapbcables al comercio se detalla en el cuadro 10
siguiendo a Laird y Yeats (1990).

CUADRO 10
CLASIFICACION DE ALGUNAS MEDIDAS NO ARANCELARIAS
Categoria Grupo Medida

Medidas fiscales Aranceles Aranceles con cuotas
Aranceles estacionarios
Cargos aplicados al valor base
declarado
Cargos aplicados al valor base
decretado
Cargos a transacciones especificas

Impuestos a productos Impuestos ad valorem
especificos
Impuestos especificos
Impuestos combinados
Medidas de restriccion del Prohibiciones totales Generales
volumen Sanitarias
Fitosanitarias
Estacionales

Prohibiciones condicionales Generales
De acuerdo al origen

Prohibiciones simples

Cuotas
Autorizaciones No-automaticas

Automaticas
Control de precios Precios minimos

Investigacion de precios
Control de precios

Otras medidas Requerimientos técnicos
Otras
Fuente: adaptado desde Laird y Yeats (1990).

El denominador comuin de todo este tipo de medisiagie restringen los flujos comerciales e
introducen distorsiones en los mercados internatdenPara prevenir varias de éstas existen uieadser
acuerdos internacionales: sobre Licencias de lmgdrt, sobre las reglas de valuaciéon de un bidne da
inspeccidn pre-embarque, sobre las reglas de oxigeabre las medidas de inversion (OMC, 2008b).

Resulta un tanto dificil tener una medida de tagleefio que, sin ser aranceles, esta afectando
a las exportaciones. No obstante esta dificultatledar a EAV, existe la posibilidad de obtener la
incidencia de este tipo de medidas en el conjueteamercio total realizado, o el de un determinado
grupo de productos. Bora, Kuwahara y Laird (2008%adrollaron una medida que considera el
numero de partidas o productos sujetos a algumricéén para la obtencion de la incidencia dedale
medidas en las importaciones totales. Formalmente:

«MK
CBNA;, = ZZDTM{j 100 (37)
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Donde CBNA; es el coeficiente de cobertura de las barrerasamamcelarias en las
importaciones totales del paien el afid; D es el valor de una variable “muda” que se tomaalkdr
de uno cuando existe alguna barrera no arancejaciero cuando no existe restriccion alguni'y
el valor de las importaciones del produkien el afid.

Noétese que este coeficiente puede calcularse padeterminado grupo de productos, en
cuyo caso en el numerador se desagregara los posdde cada grupo, y en el denominador se
agregara los grupos elegidos. Formalmente:

k-g
g _ XD
CBNAj, = > "

it

«100 (38)

Nétese que este coeficiente puede calcularse paeterminado grupo de productos, en
cuyo caso en el numerador se desagregara los posdde cada grupo, y en el denominador se
agregara los grupos elegidos. Formalmente:

Donde se calculan las barreras Unicamente papaddsictosK) de un grupod).

Los resultados de este calculo dan lugar a unaeefe de cobertura para cada grupo de
productos identificado. El cuadro 11 recoge losultados obtenidos a nivel de grupos por Bora,
Kuwahara y Laird (2002).

CUADRO 11
PAISES SELECCIONADOS: COEFICIENTE DE COBERTURA DE B ARRERAS NO
ARANCELARIAS POR GRUPOS DE PRODUCTOQOS, 2001
(En porcentajes)

z e 8 o g § § &8 8% G
Categorias CUCI s £ X ®© £ 5 & § & 3 =

= 0 3 % 0 g 2§ § E S
Productos Primarios (0-4, 68) 351,2 24 09 65 44 30 07 06 63 04
Agricolas (0-2, 4) 3814 25 10 73 34 35 08 07 6,7 04
Mineros (3, 68) 25 .. 1,7 .. 15108 .. 06 .. 42 05
Manufacturas (5-8, sin 68) 3902 08 .. 80 11 24 19 01 33 12
Hierro y acero (67) 05 .. .. 49 19 8,0 .. 21,7
Quimicos (5) 09 .. 02 .. 39 16 08 47 .. 02 01
Semimanufacturados (61-64, 66, 69) 22... 01 . 14 12 09 06 .. 15 04
Maquinarias y Equipos de transporte (7) 807 23 01 140 19 43 19 06 14
Textiles y confecciones (65, 84) 54 .. .. 01 29 .. 03 ... 13,5
Otros bienes de consumo (81-83, 85, 87-89) 6,9.. 1,6 ... 51 .. 43 27
Otros productos (9) .. 83
Importaciones totales (0-9) 3904 12 02 76 18 25 1,7 02 40 1,0

Fuente: reproducido desde Bora, Kuwahara y Laio@Z2

|. Método de calculo de la proteccion efectiva

Un indicador sintético y de gran poder analiticdaegsa de proteccion efectiva, que expresa el val
de la proteccion desde el punto de vista de lawidatdes de transformacién e incluyen las
preferencias del productor. A diferencia de la tasminal de proteccion, que atafie al producto y
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afecta las decisiones de los consumidores, la quide efectiva involucra a los productores, e
implican decisiones de asignacion de recursosseadavidades de transformacion.

La proteccion efectiva agrega la estructura gldealas tasas de proteccién, bajo el supuesto
de elasticidades normales de sustitucion diferemtesro. En alguna medida revela el denominado
“efecto productor”; a un nivel obtenido de protéccefectiva se corresponderan desplazamientos de
actividades productoras de bienes transables, dédnelocaso de que actividades poco protegidas se
desplazaran hacia sectores u actividades con magees de “proteccion”. Por otra parte, habra un
“efecto consumo” que se producird con el desplazatmidel consumo desde productos altamente
protegidos hacia productos con menor proteccionodyztos locales, dependiendo de la elasticidad
de sustitucién o consumo.

En términos generales la tasa de proteccion efestvad mayor, igual 0 mas baja que la tasa
arancelaria del producto, segun que dicho aranasda, iguale o sea inferior a la tasa arancelaria
media de los insumos materiales. Por ende, las tdsaproteccién efectivas seran negativas si
aumentan los insumos materiales en una tasa magogldalza del precio del producto. El cuadro 12,
presenta una ayuda nemotécnica para la interpbatdei la teoria y sus implicaciones en términos de
las decisiones de asignacion de recursos.

) CUADRO 12 )
TASA DE PROTECCION EFECTIVA Y DECISIONES DE ASIGNAC ION DE RECURSOS
Tasa de proteccion efectiva Tasa arancelaria del productovis a vis

“Z" vis a vislos aranceles las tasa media de los insumos Decision de asignacion de recursos
efectivos materiales
La tasa de proteccion efectiva es positiva
7>t Si t* tasa media de insumos materialg®r lo que los productos mantienen la
actividad
La tasa de proteccion efectiva es
Z= Si t*_ tasa media de insumos materialesjuivalente al arancel efectivo. La

decision de los productores es indiferente
La tasa de proteccion efectiva es
Z< t Si t*_ tasa media de insumos materiale®gativa, y los productores se retiran de
la actividad productiva
Fuente: elaboracion propia sobre la base de Ba|296&)y Balassa y Schydlowosky (1968).

La férmula utilizada para calcular la protecciéaativa es la siguiente:

th—,g(aB*xt8)
1-Y a8k

7 = (39)
Donde: t“ es el arancel del bien final, también denominadmeael nominalt’ son los
aranceles de los insumosa¥ son los coeficientes insumo producto.

Una forma alternativa de interpretacion de la maiten efectiva es que ella representa la
proporcién en que el valor agregado del bien, needigrecios internos, excede al valor agregado a
precios mundiales.

La formula es utilizada para encontrar el gradalideancia entre la proteccion efectiva y la
proteccién nominal. En términos préacticos, y sigdie la formula (39), la proteccién efectiva y la
proteccién nominal diferiran entre si a medida lgpsearanceles de los productos finales e internsedio
sean diferentes. Por este motivo, para paisesigeles de proteccion efectiva parejas, la proteccio
efectiva serd bastante aproximada a la protecacaminal.

Un refinamiento de la férmula (39) es propuesto@orden (1966), quien argumenta a favor
de la diferenciaciéon entre bienes transables yantsables, incluyendo los primeros en el numerado
de la férmula, y los no transables en el denomindsmrmalmente:
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_ _ toNE@Et®)
(1-x a8k)+xNTask

yA (40)

Donde: t“ es el arancel del bien final, también denominadmeael nominalt’ son los
aranceles de los insum(ﬁf( son los coeficientes insumo productason los bienes transablesNy
los bienes no transables.

Para una revisién con mayor detalle de las prateesi efectivas y su aplicacion préactica, se
recomienda revisar los trabajos de Fairlie Reindsores Zorrilla y Cuadra Carrasco (2003) para el
caso de la economia peruana; y Berlinski (2000)placaso de los paises del MERCOSUR.

J. Costos de traslado

Con la progresiva reducciéon de los aranceles d ninmdial y la blisqueda de eliminacion de las
barreras no arancelarias y los obstaculos técmicosmercio, una tercera dimensién gana cada vez
mas importancia en el andlisis de los costos dertaqidn, y son los referidos al transporte y segur

El indicador que se propone para observar la inféaede éstos costos en el valor del
producto exportado es un aproximacion al costaaado arancelizandola de forma de resultar un
porcentajead valorem

Se recurre a la metodologia de CIF versus FOB, gesule una aproximacién de valores
unitarios, lo que permite resolver varios de losoitvenientes de reporte. Esto debido a que la
metodologia tradicional, que consistia en restaraldr CIF (que es el que incluye los seguros y
fletes) reportado por el pais de destino, el cB&IB (el valor en puerto de despacho) reportadapor
pais de origen, contaba con varias limitacionesigmalo por las mermas de mercaderia en el trayecto
los productos rechazados, los errores de registfimgtmente, los embarques despachados un afio y
gue arriban al siguiente. Lo que se procede azexadis un calculo del valor unitario del produato e
el puerto de origen y destino y sobre esa baseadiea el calculo de la inferencia. Formalmente:

k /Ak
Mji/jS
Xk k

ij/Qi]'

CT = ( — 1) * 100 (41)

DondeM y X son importaciones y exportacion€slas cantidades,el pais de origen,el de
destino yk el producto.

Es importante que el célculo sea realizado al maix@al de desagregacion posible, a fin de
obtener los mejores datos de valor unitario didgeni
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VI. Principales clasificaciones del comercio y sus
diferentes usos analiticos

El comercio internacional de mercancias generaesnsuentra clasificado de distintas formas, con
tipologias que han variado en el tiempo y que tiensos especificos, utilidades y limitaciones

propias. Antes de comenzar cualquier investiga@énmportante determinar qué clasificaciéon se va a
utilizar, debido a que si este punto de partida e=tl, complica todo el analisis. El esquema 5mesu

la evolucion e interaccion entre las dos principaterrientes de clasificacion; las secciones del
presente capitulo analizan estas clasificaciormgag especificas que se derivan de ellas.

ESQUEMA 5
EVOLUCION DE LAS PRINCIPALES CLASIFICACIONES INTERN ACIONALES
Nomenclatura de Ginebra (1931) Lista Minima deddacias (1938)

Clasificacion Uniforme para el

Convenio de Bruselas (1949) Comercio Internacional (1950)

Nomenclatura Arancelaria de Bruselas CUCI, Revision 1
(1955) (1960)

Nomenclatura del Consejo de
Cooperacion Aduanera (1974)

NCCA 2 (1978) — CUCI, Revisién 2 (1976)

Sistema Armonizado de Designacio
Codificacion de Mercancias (1983)

SA(1988) —— CUCI, Revisién 3 Versién 1 (1988)
| |
SA (1992) —— CUCI, Revision 3 Version 2 (1991)
SA (1996)
(continGia)
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Esquema 5 (conclusién)

SA (2002) —— CUCI, Revisién 3 Versién 3 (2002)

SA (2007) —_ CUCI, Revision 4 (2007)

Fuente: Elaboracion propia.

A. Clasificaciones aduaneras y arancelarias
de los flujos del comercio

1. Nomenclatura Arancelaria de Bruselas (NAB)

En 1948 un grupo de expertos de la Unién Aduanarafea inicid la revision de la Nomenclatura de
Ginebra, que era utilizada por un nimero importalgepaises europeos como referencia de sus
nomenclaturas arancelarias nacionales; se realizdiferentes modificaciones, recortandola y
simplificandola, con la finalidad de normalizar laganceles de aduanas que se utilizaban en esa
época. En 1949, el borrador de la nomenclaturans&daal Convenio de Bruselas, el cual creé el
Consejo de Cooperacion Aduanera, 6rgano que, emtos objetivos, debia velar y asegurar la
correcta aplicacion del Convenio de la Nomenclatisie Convenio que entro en vigencia el 11 de
septiembre de 1949 sufrid su primera revision @wégale un Protocolo de Enmienda el primero de
julio de 1955, momento en que adoptd el nombre dedihclatura Arancelaria de Bruselas (NAB)
(OMA, 2006).

Los criterios de clasificacion que se tuvieron eenta para ordenar las mercaderias en la
NAB fueron, principalmente, a partir de las matenqaimas, el grado de elaboracion y el origen
industrial. Para determinar su estructura, sezatiin los criterios de simplicidad y precisién, que
permitieron una aplicacién objetiva. Con relacidrcréterio de origen industrial de las mercaderias
este fue incluido a solicitud de los estadisticas garticiparon en su elaboracién; con ello, se
pretendié asegurar en gran medida que cada sulmpalt la clasificacion deberia incluir solo
mercaderias normalmente producidas por una mistgstiria.

Estos criterios de clasificacion incorporados &l#B han servido de base para dar origen a
otras clasificaciones internacionales como la @tasiion Central de Productos (CPC), de las
Naciones Unidas.

Asi, en 1960 la revision de la NAB y de la Clasi€itn Uniforme para el Comercio Internacional
Original, sirvieron de base para la elaboraciélad&JCI Modificada de las Naciones Unidas.

La estructura de nomenclatura estaba dada por @dioses, 99 capitulos, partidas y
subpartidas. Sus claves de numeracién eran alfainasg siendo los cuatro digitos los que
determinan las partidas y la agregacion de una, letespecificacion de las subpartidas.

Para evitar subjetividades al momento de asignaosicion arancelaria de la mercaderia, esta
nomenclatura contaba con “Reglas Generales Intatjyas” y de “Notas Legales” destinadas a
asegurar una correcta y uniforme interpretaciolasienismas.

2. Nomenclatura del Consejo de Cooperacion Aduanera (NCCA)

En 1974 la NAB pasa a llamarse Nomenclatura dek€orde Cooperacion Aduanera (NCCA) (OMA,
2006) para identificarse mejor con la institucidre da producia, el Consejo de Cooperacion Aduanera
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(CCA) con sede en Bruselas. En 1978, para logmacarrespondencia total con la CUCI Revisién 2, se
le incorporan a la NCCA 1083 subpartidas estadistiderivadas de 262 de sus 1011 partidas.

3. Sistema Armonizado de designacion y codificacion de mercancias (SA)

En 1983 la NCCA cambia su nombre al de Sistema Aimado de Designacion y Codificacion de
Mercancias (SA) (CCA, 1985). El primero de enerd 888 el SA88 (OMA, 2006) entra en vigencia,
entregando una clasificacion con multiples propdsilos mas importantes eran servir como base para
la elaboracion de tarifas aduaneras, la recopitaesbiadistica del comercio internacional, las seed&a
origen, la recoleccién de impuestos internos, ehargio de bienes, las tarifas y estadisticas de
transporte, el monitoreo y control de bienes; y e@femento vital de controles y procedimientos
aduaneros, incluyendo el gravamen de riesgo y kegias de la informaciéon y conformidad.

El SA88, a diferencia de su antecesora la NCCA Jianfgs categorias de cuatro a seis digitos
para mantener una correspondencia casi completdaconeva Revision (3) de la CUCI. La Unica
excepcioén entre esta version del SA y la CUCI,asenlla partida SA88 2710 (“Aceites de petréleo o
de minerales bituminosos, excepto los aceites stysl@paraciones no expresadas ni comprendidas
en otra parte, con un contenido de aceites delpetodde minerales bituminosos, en peso, superior o
igual al 70% y en las que estos aceites constitiglealemento base”) que no se subdivide en
subpartidas como ocurre en la CUCI Revision 3 (pattidas).

El SA88 presenta una estructura de 21 seccionesapfiulos y 1241 partidas de cuatro
digitos. De este total de partidas 930 se dividesubpartidas dando origen a un total de 5019 grupo
de mercaderias identificadas por un cddigo deddgitos. Posteriormente, el SA88 es revisado en los
afios 1992, 1996, 2002 y 2007.

El SA07, mantiene la estructura de 1988 de 21 geesi(de un digito), no asi el nUmero de
las siguientes categorias: capitulos 98 (dos digifmrtidas 1221 (cuatro digitos) y subpartidass(s
digitos). En total el SA07 cuenta con 5052 subgastide las cuales 4208 corresponden al SA88. La
situacion de la partida 2710 en el SA88 se resualviecorporar cuatro subpartidas en el SA07
(2710.11, 2710.19, 2710.91 y 2710.99) que hacemsmondencia, ahora, con la nueva estructura de
la partida 334 de la CUCI, Revision 4. En resunmepigede aseverar que desde su implementacion el
SA88 ha sufrido varias modificaciones que afectéaombién a la CUCI.

Como seria muy extenso describir los distintoslas/eéle agregacion de esta clasificacion a
continuacién se enumeran las 21 secciones quesmsé de su estructura:

Seccion | Animales vivos y productos del reino alim

Seccion I Productos del reino vegetal.

Seccién 1l Grasas y aceites animales o vegetg@liesjuctos de su desdoblamiento;
grasas alimenticias elaboradas; ceras de origemahnivegetal.

Seccion IV Productos de las industrias alimentarisbidas, liquidos alcohdlicos y
vinagre; tabaco y sucedaneos del tabaco elaborados.

Seccion V Productos minerales.

Seccion VI Productos de las industrias quimicas tasl industrias conexas.

Seccién VI Plastico y sus manufacturas; cauchasynsanufacturas.

Seccion VI Pieles, cueros, peleteria y manufastude estas materias; articulos de

talabarteria o guarnicioneria; articulos de vib@sos de mano (carteras) y
continentes similares; manufacturas de tripa.

Seccion IX Madera, carbén vegetal y manufacturas ndadera; corcho y sus
manufacturas; manufacturas de esparteria y cesteria
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Seccién X Pasta de madera o de las deméas matibriesak celuldsicas; papel o carton
para reciclar (desperdicios y desechos); papebmrgrsus aplicaciones.

Seccion X Materias textiles y sus manufacturas.

Seccion XIl Calzado, sombreros y demas tocadoagpas, quitasoles, bastones, latigos,

fustas y sus partes; plumas preparadas y articiéosplumas; flores
artificiales, manufacturas de cabello.

Seccioén Xl Manufacturas de piedra, yeso paradsagemento, amianto (asbesto), mica
0 materias analogas; productos ceramicos; vidnmgufacturas de vidrio.

Seccion XIV  Perlas finas (naturales) o cultivadpi&dras preciosas o semipreciosas,
metales preciosos, chapados de metal preciosou@lagmanufacturas de
estas materias; bisuteria; monedas.

Seccién XV Metales comunes y manufacturas de esttales.

Secciéon XVI  Maquinas y aparatos, material eléctyicus partes; aparatos de grabacion o
reproduccion de sonido, aparatos de grabacion rodapcion de imagen y
sonido de television, y las partes y accesoriosstigs aparatos.

Seccion XVII  Material de transporte.

Seccion XVIII  Instrumentos y aparatos de Opticdpdoafia o cinematografia, de medida,
de control o precisidn; instrumentos y aparatosicogdirirgicos; aparatos
de relojeria; instrumentos musicales; partes y swaes de estos
instrumentos o aparatos.

Seccion XIX  Armas, municiones, y sus partes y anies.
Seccién XX Mercancias y productos diversos.
Secciéon XXI  Objetos de arte o coleccion y antigigieda

Al igual que la NAB y la NCCA, el SA cuenta con RegGenerales de Interpretacion del
sistema, Notas Explicativas para las seccionediutap y subpartidas, y un Indice Alfabético de
partidas y subpartidas si es apropiado.

De acuerdo a los datos que se pudieron recabavplacion del nimero de niveles de estas
clasificaciones aduaneras seria, en cada versigud se presenta en el cuadro 13.

CUADRO 13

EVOLUCION DEL NUMERO DE NIVELES SEGUN CLASIFICACION

Secciones Capitulos Partidas Subpartidas

NG (1931 y 1937) XXI 86 991 -
NAB (1955) XXI 99 - -
NCCA (1978) XXI 99 1011 -
SA88 (1988) XXI 96 1241 5019
SA07 (2007) XXI 98 1221 5052

Fuentes: Elaboracion propia en base a OMA (20064 (1985); CEPAL (1993), (1998), (2004).
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B. Clasificaciones estadisticas de los flujos del ¢ omercio

1. Clasificacion Uniforme para el Comercio Internac  ional (CUCI)

La cuarta revisién de la CUTéntré en vigencia a partir del primero de ener@@@7 al igual que el
SAOQ7 de la Organizacién Mundial de Aduanas.

La CUCI fue, por varias décadas (desde 1938) Italldinima de Mercaderias para las
Estadisticas del Comercio Internacional de la Lilgalas Naciones, la clasificacion estadistica
mundialmente més utilizada por los paises paradisis del Comercio Exterior. Desde esos afios ha
mantenido sus criterios de clasificacién aun cuagsldoomercio ha experimentado cambios en su
tamario, en el nimero y la calidad de los productrsados y la diversidad de las pautas geograficas
gue han transcurrido desde esa época. Asimismaegigiones han estado en directa relacion con las
distintas versiones de las nomenclaturas de la OMA.

Los criterios de clasificacion que la CUCI ha cownado en el tiempo para asegurar la
coherencia conceptual de sus propias revisionesddgn siendo:

a) Laindole de la mercaderia y los materialeizatlbs en su produccion;
b) El grado de elaboracion;

c) Las practicas del mercado y usos del producto;

d) Laimportancia del producto en el comercio mahdi

e) Los cambios tecnoldgicos.

La CUCI tiene como propésito presentar una clasifitn de todos los productos que son
transados en el comercio exterior de mercaderiagap todos aquellos bienes que incrementan o
reducen los recursos materiales de un pais comtiags de su ingreso o salida de la zona aduanera
de dicho Estado. También, abarca el comercio obfjirialuidas las mercaderias de ayuda al exterior,
reparaciones de guerra en especie y el comerciarttteilos para fines militares), el comercio de
concesionarios extranjeros, el comercio por prada&l servicio de correos, las exportaciones de
pescado desembarcado en el exterior por buquesgresgnacionales y, en la medida que figuren en
las estadisticas del comercio exterior de un pgiarg fines de analisis de conformidad con la CUCI
Revision 4, deben incluirse el comercio de depdsitde almacenes generales de depdésito, las
reexportaciones y reimportaciones, y el comerciocdebustibles y provisiones de buques y
aeronaves extranjeros. Se excluyen de este profgddivs los bienes que pasan por el pais solamente
en transito; el oro monetario y las monedas deyarmnedas en circulacion, dado que su movimiento
incide en los recursos monetarios y no en los sesumateriales de un pais (el SA los incluye cen lo
codigos 710820 y 711890 respectivamente).

La CUCI Revision 4 mantiene la misma estructuragugersion anterior y consiste en igual
ndamero de Secciones, Divisiones (Capitulos) y Gsupas cambios entre ambas son a nivel de
subgrupos y rubros basicos (partidas) ya que s@nalion 238 rubros basicos en la revision 3 y se
incorporaron 87 nuevos rubros béasicos en la ravigio Como resultado de estas adiciones y
eliminaciones, la CUCI Rev. 4 contiene 2970 rulisasicos. Para observar cuantitativamente como
ha evolucionado esta clasificacion, segun susiogds, se presenta un resumen comparativo de cada
una de ellas en el cuadro 14.

3 Oficina Estadistica (2008); Sociedad de Naciohe87).
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CUADRO 14
CLASIFICACION UNIFORME PARA EL COMERCIO INTERNACION AL (CucCh
No. de Digitos Rev. 1 Rev. 2 Rev. 3 Rev. 4
Secciones 1 10 10 10 10
Divisiones 2 56 63 67 67
Grupos 3 177 233 261 262
Subgrupos 4 625 786 1033 1023
Rubros basicos 5 944 1466 2824 2970

Fuente: Elaboracion propia en base a Oficina Estiadi(1950), (1975), (1986), (2008).

La relacion de correspondencia entre la CUCI Rey.elt SA07 esta dada en el nivel de los
subgrupos y rubros basicos y las partidas y subdpartespectivamente. Es asi que para realizar una
correlacion exacta entre las partidas y subpartighsSA07 y los subgrupos y rubros basicos de la
CUCI, hubo que subdividir un importante nimero deégsupos en nuevos rubros basicos,
aumentando asi el numero total de estos en laficksdn. Por ejemplo, para la completa
correspondencia entre el SA 2002 y la CUCI, Rede 3os 1033 subgrupos, 736 se subdividieron en
2824 rubros bésicos, quedando la CUCI Rev. 3 camtahde 3121 rubros béasicos (1033+2824-736)
para los efectos de correspondencia.

A continuacion, se presentan los titulos de lasgmatas mas amplias de la CUCI Revision 4:

Seccion 0 Productos alimenticios y animales vivos.

Seccion 1 Bebidas y tabaco.

Seccion 2 Materiales crudos no comestibles, exdeptoombustibles.

Seccioén 3 Combustibles y lubricantes, mineralesgyctos conexos.

Seccion 4 Aceites, grasas y ceras de origen arivegetal.

Seccién 5 Productos quimicos y productos conexeg.n

Seccion 6 Articulos manufacturados, clasificadascgzalmente segun el material.
Seccion 7 Maquinaria y equipo de transporte.

Seccion 8 Articulos manufacturados diversos.

Seccién 9 Mercancias y operaciones no clasificadaxro rubro de la CUCI.

2. Clasificacion Industrial Internacional Uniforme de todas las
actividades econémicas (ClIU)

Esta clasificacion data su version original en 1%i8ndo utilizada en el ambito nacional e
internacional para clasificar datos por tipo dévadtdad econdémica en las estadisticas sobre polmacio
produccién, empleo, ingreso nacional y otras. Umend importante de paises la han adoptado como
base para elaborar su clasificacion nacional deévidatles econdmicas. Asimismo diversos
organismos especializados de las Naciones Unidds$) (N han empleado en sus estudios y
publicaciones; por ejemplo la Organizacion de ld$ para el Desarrollo Industrial (ONUDI), la
Organizacion Internacional del Trabajo (OIT), lag@mizacion de las NU para la Agricultura y la
Alimentacion (FAO), la Organizacion de las NU pdea Educacion, la Ciencia y la Cultura
(UNESCO), entre otros organismos internacionales.

La CIIU tiene por finalidad establecer una clasifién uniforme de todas las actividades
econdémicas productivas; ofreciendo un conjunto ategorias de actividades que se puedan utilizar
para la reunién y presentacion de estadisticasukr@o con esas actividades. Consecuentemente, ese

48



CEPAL - Coleccion Documentos de proyectos Manualasheercio exterior y politica comercial. Nocionésigas, ...

conjunto de categorias lo presenta de tal moddaguentidades puedan clasificarse segin la aativida
econdmica que realizan.

La CIIU es una clasificacion por tipo de actividsmbnomica y no una clasificacion de bienes
y servicios. Ello, porque no es posible establecer correspondencia biunivoca entre actividades y
productos y por lo tanto no permite la mediciéradproduccion con ninglin grado de detalle.

La Comisién de Estadistica de las Naciones Unidasitio la encargada de mantener y
revisar esta clasificacion desde su origen. En 185®rimera revisién, 1968 la segunda, 1989 la
tercera, en 2002 la version %.¢ en 2008 la revision 4.

La necesidad de armonizacion con otras clasific@siptanto de actividades como de bienes
y servicios, hizo que la CIIU Rev. 3 (Rev. 3.1)iaid de sus versiones anteriores. Por ello, su
elaboracion fue mas compleja y las restriccionegomes. En este ambito, se incorporaron nuevos
elementos de juicio, producto de su aplicaciémyloeposible, se tuvo en cuenta la distincion cuie s
hace en el sistema de balances de la economiaabeittre sus esferas material y no material.

La CllU Rev. 3.1 incorpord un sistema de claves\titllos asignados a sus divisiones que
difieren a los de la Revision 2. Sin embargo, stuetira general no fue objeto de grandes cambios.
La inclusion de un mayor detalle de informacidmiteo mas flexible para armonizar sus estadisticas
entre paises, como para su utilizacion a nivelamatiy regional. En este contexto, el mayor graglo d
desagregacion se centr6 principalmente en lasidadies de los servicios.

La CllU Rev. 3.1 mantuvo su sistema de claves d¢érauigitos y el principio de que el nivel
de dos digitos es el adecuado para clasificar esaprg unidades analogas, y el de los cuatro digitos
para identificar unidades y establecimientos selginlase de actividad correspondiente. En esta
revision, aun cuando sus categorias y niveles figreh, en algunos casos, a los de la revisioar2 p
modificaciones en sus titulos (solo se mantierdeeDivision” en la categoria de dos digitos), dato
hace méas armoénica con categorias de otras clasifites de las Naciones Unidas como la CUCI y la
Clasificacion Central de Productos. Por ello fueasaria la Revision 4 de la ClIU, a fin de mantener
la correspondencia con la CUCI Rev. 4 y la CPC iMar2.

La nueva estructura de tabulacion desde su RevidiG@sta formada por “Secciones”
representada por una letra; las “Divisiones” pa@ tbs primeros digitos; los “Grupos” por los
primeros tres digitos y los cuatro digitos pard'@ases”. La ClIU Rev. 4 consta de 21 seccion8s, 8
divisiones, 238 grupos y 419 clases.

Debido a lo extenso que seria describir todositaks$ de los niveles de la CIIU Rev. 4 a
continuacién se enumeran las 21 “Categorias déatzbn” (Secciones) que la conforman:

Seccion A Agricultura, ganaderia, silvicultura \spe.

Seccion B Explotacién de minas y canteras.

Seccion C Industrias manufactureras.

Seccién D Suministros de electricidad, gas, vapireyacondicionado.

Seccion E Suministro de agua; evacuacion de agsidunles, gestion de desechos y
contaminacion.

Seccion F Construccién.

Seccion G Comercio al por mayor y al por menorarapion de vehiculos automotores
y motocicletas.

Seccién H Transporte y almacenamiento.

Seccion | Actividades de alojamiento y serviciccdenidas.

4 Oficina Estadistica (1958), (1968), (1989), (2002)
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Seccion J Informacion y comunicaciones.

Seccion K Actividades financieras y seguros.

Seccion L Actividades inmobiliarias.

Seccion M Actividades profesionales, cientificaggnicas.

Seccion N Actividades de servicios administratiyake apoyo.

Seccion O Administracion publica y defensa; pladesseguridad social de afiliacion
obligatoria.

Seccion P Ensefianza.

Seccién Q Actividades de atencion de la salud hargatte asistencia social.

Secci6on R Actividades artisticas, de entretenimigmecreativas.

Seccion S Otras actividades de servicios

Seccion T Actividades de los hogares como empleadarctividades no diferenciadas

de los hogares como productores de bienes y ses\para uso propio.

Seccién U Actividades de organizaciones y érgartaterritoriales.

3. Clasificacion segun Uso o Destino Economico (CUO  DE)

La clasificacion COUDE de la Comision EconémicaapAmérica Latina y el Caribe (CEPAL) de las
Naciones Unidas, vino a cubrir la necesidad dézatil en las estadisticas de comercio exterior, una
agregacion cuya estructura facilitara el analisanémico de las corrientes anteriores y posteriares
los afios 1960 del comercio internacional. En rigpre permitiera investigar las posibilidades de
sustitucion de las importaciones en América Lathan este propdsito se utilizé una clasificacién de
10 grupos basada principalmente en el uso o destinaémico que debieran tener los productos
importados. Los 10 grupos que dan forma a estesesgson:

Bienes de consumo
Duraderos
No duraderos
Materias primas y productos intermedios
Metalicos
No metalicos
Combustibles y lubricantes
Bienes de capital
Para la construccion
Para la agricultura
Para la industria
Material de transporte
Otros (no clasificados)

Esta clasificacion fue aplicada con limitaciones fo CEPAL, principalmente por las
dificultades de comparacion entre las estadistiegfonales de comercio exterior. En los afios 60 no
todos los paises de la region utilizaban para satisss econémicos la CUCI, lo que dificultd la
reunion de los datos en estas categorias. Ellgdki clasificar independientemente los datos
nacionales para obtener los grupos de la clasifinaegin uso o destino econémico.

Gracias a los esfuerzos de la Asociacion Latinomaéate Libre Comercio (ALALC), sus
paises miembros compilaron sus datos de comertoi@xbasados en la Nomenclatura Arancelaria
de Bruselas (NAB) actualizada, de este modo se jpbdener la agregacion de ellos en la CUCI
Modificada a través de procedimientos mecanizados.
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Esta nueva posibilidad de obtener informacién deeraio exterior segin los lineamientos de
la CUCI Modificada llevo a la Division de Estadéstiy Analisis Cuantitativo de la CEPAL, a efectuar
una revision de la CUODE. Las ventajas de ordeatiopray metodoldgico que aportod la adopcion de
la CUCI Modificada como base para definir cada grdp esta clasificacion fueron determinantes.
También con ello se lograba hacer comparables dbgsdentre paises ya que cada grupo de la
CUODE podia desdoblarse al nivel de capitulos,@agupubgrupos o partidas de la CUCI Modificada.

Otro aporte importante que significé la adopcionlaeCUCI Modificada, como base de
clasificacion, fue permitir reestructurar la clasition de 10 grupos. Es decir, ademas de manétner
criterio del uso o destino econémico de los biesepudo incorporar como complementario el grado
de elaboracién de los mismos.

La nueva estructura de la CUODE se ordena en clavees digitos. El primer digito
determina el grupo de la clasificacion segun udesiino econdmico; el segundo digito al subgrupo y
el tercer digito el grado de elaboracion.

Cada producto se examina por su uso o funciéon escadsobre la base de la naturaleza y
posicion al final del proceso productivo. Aquelfm®ductos que tienen mas de un uso se clasificaron
teniendo en cuenta su uso mas frecuente o mashbeokzonforme a estos criterios la nueva CUODE
quedé estructurada de la siguiente forma:

1 Bienes de Consumo
No duraderos
Duraderos
2 Materias primas y los productos intermedios

Para la agricultura
Para la industria
Segun su grado de elaboracién:

Productos primarios
Productos semielaborados
Productos intermedios elaborados
Desechos

3 Bienes de Capital
Materiales de construccion
Bienes de capital para la agricultura
Bienes de capital para la industria
Equipo de transporte

4 Diversos

En todo caso, la CUODE informa, en anexos, lossasopartidas de la CUCI Modificada
gue tienen varios usos, aquellas que fueron neassarte subdivididas para clasificarlas segun la
CUODE vy las partidas que incluyen varios productos.

La CEPAL no continud con la actualizacion y utiigm de esta clasificacion por ser de
caracter muy regional y limitada en sus propésitdsando la Comision comenz6 a dar mayor
importancia a estudios sobre las exportacionesesgrecial para analizar las ventas externas de
manufacturas, quedd en evidencia que su aplicauidera la mas adecuada. En la actualidad la
Comision hace uso de clasificaciones de cobertfotzbelaboradas bajo el amparo de la Comision de
Estadistica de las Naciones Unidas; principalméat€lasificacion Uniforme para el Comercio
Internacional (CUCI), la Clasificacién por Grand@ategorias Econdmicas (CGCE), (similar a la
CUODE por la clasificacion de los productos ten@éeerd cuenta el uso final y el grado de elaboracién
de los mismos), la Clasificacién Industrial Interiomal Uniforme de todas las actividades
econdmicas (ClIU) y la Clasificacion Central de dRratos (CPC), por ser las mas utilizadas por los
paises y organismos nacionales e internacionalés emanizacion de los datos y analisis posterior.
Asimismo, el Sistema Armonizado de Descripcion ydiicacion de mercancias (SA) de la
Organizaciéon Mundial de Aduanas.
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4. Clasificacion por Grandes Categorias Econdmicas (CGCE)

La Comision de Estadistica y la Division de EsticHs de las Naciones Unidas se dieron la tarea de
elaborar una clasificacion que satisficiera la szl de estadisticas comerciales internacionales
analizadas segun categorias econdémicas ampliaingdiendo entre alimentos, suministros
industriales, bienes de capital y bienes de considumaderos y no duraderos, a fin de complementar
los datos ya resumidos por secciones de la CUCI.

En 1971 se publica la CGCE original, basada enstaueura presentada por la CUCI
Modificada (Rev. 1); en 1976 se publica su printesasion basada en la CUCI Revision 2; en 1986
se publica su Segunda Revisién basada en la CU@EIB® 3 y en 1988 se publica la Tercera
Revisidon que incorpora mayores detalles en lagyodtes 41* y 62* de la CGCE excluidos por la
omisién de una pagina en la Revision 2.

La CGCE Revisidon 3, como sus versiones anteriomegntiene la misma estructura y
propésitos. Cuenta con 7 categorias basicas, caalade ellas esta definida con referencia a los
capitulos, grupos, subgrupos y partidas basicdas @&JCI Rev. 3, es decir, cada categoria constituye
un reordenamiento y un agregado de las partidasdsade la CUCI teniendo en cuenta los usos
finales principal de los productos que cubre cattiga basica. Esto se confirma porque cada partida
béasica de la CUCI esta asignada por entero enategaria de la CGCE.

Ademas de distinguir las cinco categorias ya desgriesta clasificacién crea categorias
separadas para “Combustibles y Lubricantes” y “pojuie Transporte”, estableciéndose al mismo
tiempo subcategoria especiales para “Gasolina”ghfsulos automotores de pasajeros”; en relacion con
los “Bienes de Capital” hace distincion entre elipg como tal y las piezas y accesorios; en laeefe
a “Alimentos y bebidas”, “Suministros industriales especificados en otra partida” y “Combustibles y
Lubricantes”, hace distincion entre articulos “bast y articulos “elaborados”. Incorpora al interite
las categorias de “Alimentos y bebidas basicosiiniéntos y bebidas elaborados” y “Equipo de
transporte” (distinto de piezas y accesorios yawdhs automotores de pasajeros), una distinciae ent
los productos para la industria y los articulosgamsumo en los hogares.

Otro propésito igualmente importante de esta étasifon es servir como medio para reunir los
datos de comercio exterior segin la CUCI, en caftegde uso final que fueran utilizables en el &nbi
del Sistema de Cuentas Nacionales (SCN). Espeuificee las tres clases basicas de bienes del SCN:
bienes de capital, bienes intermedios y bienesodsutno. Para ello, las subcategorias de la CGCE se
pueden agregar para obtener una gran aproximaeitasdres clases basicas del SCN. Estos resimenes
permiten estudiar las estadisticas de comerciaiextgpor ejemplo, juntamente con las de cuentas
nacionales e industriales, para realizar analisia@micos a nivel nacional, regional o mundial.

Las 18 categorias basicas de las CGCE son aqaekaro tiene subdivisiones; por ejemplo
la 111* y la 31*, entre otras. Los cddigos de ed#aificacion se indican con un asterisco (*) para
evitar posibles confusiones con los de la CUCI. Categorias basicas de las CGCE Revision 4 son:

1* Alimentos y bebidas
11* Basicos
111* Destinados principalmente a la industria
112*  Destinados principalmente al consumo erhtagares
12* Elaborados
121*  Destinados principalmente a la industria
122*  Destinados principalmente al consumo erhtagares
2* Suministros industriales no especificados ea partida
21* Bésicos
22* Elaborados
3* Combustibles y lubricantes
31* Bésicos
32* Elaborados
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321* Gasolina
322* Otros
4* Bienes de capital (excepto el equipo de trartepg sus piezas y accesorios
41* Bienes de capital (excepto el equipo de paris)
42* Piezas y accesorios
5* Equipo de transporte y sus piezas y accesorios
51* Vehiculos automotores de pasajeros
52* Otros
521*  Industrial
522*  No industrial
53* Piezas y accesorios
6* Articulos de consumo no especificados en cairdiga
61* Duraderos
62* Semiduraderos
63* No duraderos
7* Bienes no especificados en otra partida

5. Clasificacion Central de Productos (CPC)

La CPC fue aprobada provisionalmente por la Comisié Estadistica de las Naciones Unidas en
1989. Con su caracter de provisional, se buscévadrde su aplicacion adquirir experiencia y recoge
comentarios que sirvieran de base para cualquigida posterior.

En 1991 se publica la CPC Provisional donde la repea de los usuarios nacionales e
internacionales facilitdé una base apropiada pareegsion. También se tuvo en cuenta la experiencia
adquirida en la elaboracién de la ClasificaciofPoEluctos por actividades, de la Unién Europea jEPA

En 1998 la CPC Provisional fue revisada, actuadizgdterminada, sometiéndola a la
aprobacion de la Division de Estadistica de lasidd@s Unidas con el nombre de Clasificacion
Central de Productos (CPC) Versién 1.0. En estaidrerse presto particular atencion a la parte
correspondiente a los servicios, con el fin de m@rar que la estructura de la CPC correspondiera
adecuadamente a las nuevas tecnologias y al cestondel sector servicios en la economia. En
cuanto a los bienes transportables en la CPC jwoaisy la CUCI Rev. 3 se revisaron de
conformidad con la edicion de 1996 del SA.

En 2002, la CPC Version 1.0, fue actualizada damigen a la Version 1.1, publicada para su
uso en 2008 Esta nueva revision, tuvo en cuenta el trabajardgrupo técnico creado por el Grupo
de Expertos en Clasificaciones Econdmicas y Sccialiernacionales, de la Comisién de Estadistica
y la colaboracién de un nimero importante de pajisaganismos internacionales. En este sentido,
incorporé todos los cambios ocurridos desde seaptin oficial en 1998 hasta las modificaciones en
la CUCI Rev. 3, de conformidad con la edicion 2@ SA. Estos cambios y las correcciones
necesarias en la correspondencia con la CllU ReVvizil se han incorporaron a la version 1.1 en sus
secciones 0 a 4. En 2008 se publicé la Versiénla €¢PC, a fin de que presente correspondencia con
el nuevo Sistema Armonizado 2007, y la revisiére4adClIU.

El propdsito de la CPC es muy amplio, aun cuanddrata de una clasificacién central
uniforme de productos. Satisface necesidades demation detallada referidas a estadisticas sobre
produccién, consumo, precios, comercio exteriorrieotes de productos, inventarios o balances,
formacion de capital y otras, asi como las destisadpreparar cuadros de insumo-producto o balance
de pagos. También fue concebida para lograr unarmaeinonizacion entre los subsectores de las
estadisticas econdmicas y afines, y adicionalmpata incrementar la utilidad de las cuentas y los
balances nacionales como instrumentos de coordimae las estadisticas econdmicas.

CEE (1993).
5 Oficina Estadistica (2006).
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La CPC incluye categorias correspondientes a ttmtoarticulos que puedan ser objeto de
transacciones a nivel nacional o internacional e guedan almacenarse. No solo comprende los
bienes y servicios derivados de una actividad eoiw& sino también las operaciones de
compraventa de tierras o transacciones andlogkss gue tengan su origen en contratos juridicos
(como patentes, licencias, y derechos de autore eotros). En consecuencia, abarca bienes
transportables y no transportables, servicios iy@ctangibles e intangibles. Aunque estos acthms
se consideran bienes ni servicios en SCN, se ianlya que son objeto de numerosas transacciones
comerciales a nivel nacional e internacional quedmgran interés de muchos usuarios.

En sintesis, la CPC sirve de marco para la comyggradnternacional de estadisticas en
materia de bienes, servicios y activos. Asimisnmme referencia para los paises que elaboren por
primera vez una clasificacion de productos o quedde revisar su sistema de informacion, para
hacerlo compatible con las normas internacionales.

La CPC, que contiene todos los bienes y servie®sin sistema de categorias exhaustivo y a
la vez mutuamente excluyente. La CPC clasifica yrtms en categorias sobre la base de las
propiedades fisicas, su naturaleza intrinsecayigen industrial en la mayoria de los casos.

La relacion entre la CPC y el SA es muy estrechajue la primera utiliza, para conformar
sus primeras cinco secciones (0 a 4), completang84. Dicho de otra forma, cada subclase de las
secciones 0 a 4 de la CPC, que corresponden aidassbtransportables, tiene como elementos
unitarios las partidas y subpartidas del SA, esrdmma subclase es un agregado de una o0 mas
partidas del SA.

Con relacién a la vinculacién entre la CPC y lalWCHsta no es de una correspondencia
biunivoca en todos los casos. La CPC otorga mawgpoiitancia a la naturaleza del producto y si es
posible incorpora el origen industrial ya deterrdimg@or el SA en la mayoria de las veces. Entonces,
puede ocurrir que al agrupar en una subclase osipales bienes y servicios que produce una
determinada industria, se incluyan productos deintlis origen industrial y por tanto la
correspondencia no se da en forma completa.

Existen casos cuando el SA no puede cefiirse atiorile origen industrial porque los bienes
y servicios se producen de tal forma que es imposigterminar su origen a partir de los productos y
por ende no se hace tal distincion.

La estructura de la CPC es perteneciente y sursstie cifrado enteramente decimal. Esta
integrada por Secciones (un digito); Divisioness(ddgitos); Grupos (tres digitos); Clases (cuatro
digitos) y Subclases (cinco digitos).

La CPC version 2 esta constituida por 10 secciorieslivisiones, 324 grupos, 1265 clases y
2738 subclases. Respecto de la Version 1.1 losicamtads significativos se dieron en las secciongs 0
y 7, donde se aumenté significativamente el detilias partidas; se reintrodujo a la construceitta
seccion 5; se reagruparon los servicios de tratespor la seccion 6; se agregaron los productos
computacionales a la seccion 4; y se aumentd all@etn las secciones 8 y9. Sus categorias mas
amplias (secciones) se enumeran a continuacioregpoaer los titulos de su estructura:

Seccion 0 Productos de la agricultura, la silvimalty la pesca.

Seccion 1 Minerales; electricidad, gas y agua.

Seccion 2 Productos alimenticios, bebidas y tabdegrtiles, prendas de vestir y
productos de cuero.

Seccion 3 Otros bienes transportables, exceptouptosl metalicos, maquinaria y
equipo.

Seccién 4 Productos metélicos, maquinaria y equipo.

Seccién 5 Construccion y servicios de construccion.
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Seccion 6 Servicios comerciales de distribucidpjaahiento; servicios de suministro
de comidas y bebidas; servicios de transporterwcses de distribucion de
electricidad, gas y agua.

Seccion 7 Servicios financieros y conexos; sergidiomobiliarios, y servicios de
arrendamiento con o sin opcion de compra.

Seccion 8 Servicios prestados a las empresas igiserde produccion.

Seccion 9 Servicios para la comunidad, socialesrggmales.

La CPC Version 2, al igual que sus anteriores gBes, cuenta con Reglas de Interpretacion
y Notas Explicativas para resolver situaciones doam esté claro a cual de dos o mas acuerdos o
mas categorias de la clasificacion correspondaamdservicio determinado; que, segun el producto
de una transaccién considerada involucre bienespoatables o productos diferentes de los bienes
transportables.

Los bienes no transportables (principalmente sieis)i@en las categorias de las secciones 5 a
9 de la CPC Version 2, se resolveran de conformiztad los términos de las categorias que se
describen en las divisiones, grupos, clases o as#xel Cuando los servicios sean, a primera vista,
clasificables en dos o mas categorias, la clasificase realizard entendiendo que sélo son
comparables las categorias en un mismo nivel (@eesj divisiones, grupos, clases o subclases).

C. Concordancia entre las clasificaciones descritas

Las clasificaciones internacionales expuestas smafiartados anteriores, estan vinculadas con las
transacciones de comercio exterior, aun cuandmebgito de cada una de ellas sea distinto.

Brevemente, se puede asegurar que el SA tiene poopdsito clasificar las mercaderias de
acuerdo con la materia prima y el grado de elaiay es utilizada principalmente por los paises
como base para la elaboracién de clasificacioreexalarias o aduaneras de las mercaderias; la CUCI,
aun cuando contiene los propésitos de clasificad®nSA como parte de sus propios criterios de
clasificacion, difiere en su aplicacién por ser alasificacion estadistica para el andlisis econorde
todos los bienes transportables que son objetcodrcio internacional; la CGCE permite elaborar
estadisticas de comercio exterior segin categamigtias de productos con distintos propositos;R& C
fue creada para clasificar todos los bienes, sesvig activos en una economia; y la ClIU tiene por
objetivo clasificar los bienes y servicios segisdetividades econémicas que los originan.

La concordancia entre estas clasificaciones esta da la siguiente forma: la CUCIl y la CPC
son dos formas distintas de reagrupar todas laga@das del SA. Al mismo tiempo, responden a
distintos niveles de agregacién de la CllU, puesim sola categoria de bienes y servicios se relinen
los productos cominmente producidos por una salasinia. No asi, la CGCE que reagrupa las
partidas de la CUCI para determinar sus ampliasgoaias. Desde un punto de vista esquematico o
grafico estas relaciones de correspondencia seepudar con distintos pivote de clasificador; por
ejemplo, los mas utilizados son el SA 'y la CUCI.

ESQUEMA 6
CORRELACIONES DE LAS CLASIFICACIONES
Industrias Productos

» <

" CIURev.4 —— CCPv2— SAO7 —— CUCIRev. 4
CGCE Rev. 4

A
v
A

Produccion Comercio

Fuente: Elaboracion propia.
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Siempre que se establece este tipo de correspaadendeben utilizar las revisiones que son
vinculantes la una con la otra; Por ejemplo: el BA8 vincula con la CUCI Revisién 4; la CUCI
Revision 4 dara origen a una nueva revision deG&E (Revision 4); a su vez el SA07 dar4 origen a
la nueva version de la CPC; y la nueva version BE Q/ersién 2) y la CUCI Revisién 4 a la nueva
revision de la CIIU Rev. 4.

D. Algunas clasificaciones especificas

1. La clasificacion de Pavitt

Es una clasificacién ideada por Pavitt (1984) coprepésito de crear grandes grupos de industrias,
teniendo en cuenta los diferentes canales pomnlales las firmas de cada grupo de sectores adguiere
y desarrollan su tecnologia. Con ello logré6 remedies limitaciones de la clasificacién de la
Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollonbmico (OCDE), que no incluye importantes
diferencias existentes entre varios sectores inidlest respecto a las distintas vias por las que se
produce y se divulga la tecnologia.

En esta clasificacion la capacidad tecnoldgica ae firmas y de los paises no estan
Unicamente determinadas por el gasto en InvesfigagiDesarrollo (I&D) o a la adquisicion de
patentes, sino también por las relaciones intesinles y la correspondiente interdependencia
tecnologica. Agrupa las industrias en los cuatemdes grupos que se describen a continuacion:

El primer grupo esta integrado por las industriamittadas por proveedores, comprende
aquellas cuyos procesos de innovacion llegan des sectores, mediante la compra de materiales y
bienes de capital. A este grupo pertenecen lo®rescte la industria textil, del vestuario, cuero,
calzado, y de las ceramicas.

El segundo grupo son las industrias intensivasseal& Se trata de industrias oligopdlicas
altamente intensivas en capital, con grandes eci@somte escala y alta complejidad técnica y
empresarial. En este grupo se encuentran los aull@®6los bienes de consumo electrénico, los
bienes de consumo duraderos, los productos de @guels industrias del acero.

El tercer grupo son las industrias de proveedospgeatalizados, se caracteriza por la alta
diversificacion de la oferta y la notable capacigada la innovacion. Principalmente este grupo esta
formado por las industrias de bienes de capital.

El cuarto grupo tiene como base la ciencia, séndist por su alta inversion en 1&D y por el
desarrollo de tecnologias que benefician a todaadtividades. Aqui se incluyen la quimica fina, lo
componentes electrénicos, las telecomunicaciorsgctor aeroespacial

Con la finalidad de tener una vision completa ddo$olos sectores econdmicos CEPAL,
siguiendo a Ferraz, Kupfer, y Haguenauer (1996&aid un primer grupo que incluye todas las
materias primas, tanto agricolas como mineras ygéhieas. Asimismo, identifico cuatro principales
grupos de manufacturas, todo con base en la Glasifin Uniforme del Comercio Internacional,
Revision 1. El cuadro 15 presenta en detalle lasaulancias es esta clasificacién, que regularmente
la Divisiébn de Comercio Internacional e Integracdm CEPAL, hace publica en formato electronico
en su base de datos en su sitio web: http:www.aggaomercio.
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, CUADRO 15
CLASIFICACION DE COMERCIO SEGUN DESTINO DE CONSUMO

. Ejemplos de Destino de Clasificacion uniforme para el comercio internaciomal,
Categoria
productos consumo rev. 1
A. Bienes Pescado, Final o Agricolas: 001, 025, 031, 041, 0421, 043, 044, 045, 051,
primarios legumbres, frutas, intermedio 054, 0711, 0721, 074, 075, 121, 211, 212, 22112221
1. Agricolas madera, lana, 2213, 2214, 2215, 2216, 2217, 2218, 2311, 241, 242,
2. Mineros minerales, petréleo 261, 2621, 2622, 2623, 2625, 2631, 264, 265, 2291,
3. Energéticos 292.
Mineros: 2712, 2713, 2714, 273, 274, 275, 276, 281, 283,
285, 286.
Energéticos 321, 331, 341.
B. Bienes LActeos, aceites, Final Alimentos, bebidas y tabac: 011, 012, 013, 022, 023,
industrializados azucar, tejidos, 024, 032, 0422, 046, 047, 048, 052, 053, 055, 062,
1. Tradicionales herramientas, 0713, 0722, 0723, 073, 081, 091, 099, 111, 112, 2229,
a) Alimentos, muebles, calzado, 411, 422, 431.
bebidas y tabacdmpresos, cueros Otros tradicionales. 2313, 2314, 243, 2511, 2626, 2627,
b) Otros 2628, 2629, 2632, 2633, 2634, 267, 551, 611, 612, 6
tradicionales 621, 631, 632, 633, 642, 6511, 6512, 6513, 6514565
6518, 6519, 652, 653, 654, 655, 656, 657, 662, 663,
666, 667, 691, 692, 693, 694, 695, 696, 697, 698, 812,
821, 831, 841, 842, 851, 892, 893, 894, 895, 899, 8
2. Bienes con  Petrogquimicos, Intermedio Bienes con elevadas economias de escala y alta
elevadas papel, pulpa, intensidad de recursos naturales 2312, 2512, 2515,
economias de cemento, metales 2516, 2517, 2518, 2519, 266, 282, 284, 332, 422, 513,
escalayalta  basicos (productos 514, 515, 521, 531, 532, 533, 554, 561, 571, 58812,
intensidad de  basicos 5813, 5819, 599, 629, 641, 6516, 6517, 661, 661, 672,
recursos industriales) 673, 674, 675, 676, 677, 678, 679, 681, 682, 683, 685,
naturales 686, 687, 688, 689.
3. Bienes Articulos Final o Bienes duradero: 7241, 7242, 725, 731, 732, 735, 891.
duraderos electrodomésticos, intermedio
productos
electrénicos de
consumo, vehiculos
4. Bienes Maquinaria, Bienes de Bienes difusores de progreso técni: 541, 553, 7111,
difusores instrumentos, capital o 7112, 7113, 7114, 7115, 7116, 7117, 7118, 712, ;7141
de progreso guimica fina intermedio 7142, 7143, 7149, 715, 717, 718, 719, 722, 7239,/226,
técnico 729, 734, 861, 862, 864, 9510.

Fuente: Elaboracién propia sobre la base de: CEP®92); Ferraz, Kupfer, y Haguenauer (1996a) y ¢by9
Guerrieri y Milana (1990).

2. Clasificacion segun intensidad tecnolégica

Esta clasificacion fue realizada por CEPAL sigu@ral trabajo de Lall (2000), su propoésito es
determinar la intensidad tecnol6gica en las expmmgs de manufacturas de paises en desarrollo, lo
cual es tanto un indicador de calidad, como deidaahty distribucion; es una combinacion de la
clasificacion Pavitt (1984) y de la OCDE (1994).dferencia de Lall (2000), CEPAL incluye los
grupos 681 a 687 dentro de la categoria manufachasadas en recursos naturales y no en productos
primarios. A su vez los grupos 281, 286, 287 y @8%asladaron a productos primarios.

La clasificacion se estructura utilizando el nidellos Grupos de la CUCI Revisién 2 a tres
digitos, para definir las siguientes categorias:
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Productos Primarios

Fruta fresca, carne, arroz, cacao, té, café, madarhdn, petréleo crudo, gas, minerales
concentrados y chatarra

Manufacturas basadas en recursos naturales

Productos basados en el Agro/forestal

Preparados de frutas y carnes, bebidas, produetosmdera, aceites vegetales

Otros productos basados en recursos naturales

Metales basicos (excepto acero), derivados dedlpetrcemento, piedras preciosas, vidrio
Manufacturas con baja tecnologia

Textiles/fashion cluster (confeccion, disefio y mjoda

Textiles, ropa, calzado, manufacturas de cuergolsale viaje

Otros con baja tecnologia

Ceramica, estructuras simples de metal, mueblgsrif juguetes, productos plasticos
Manufacturas con tecnologia media

Productos automotores

Vehiculos de pasajeros y sus partes, vehiculosrctates, motocicletas y sus partes
Procesos industriales con tecnologia media

Fibras sintéticas, quimicos y pinturas, fertilizmiplasticos, hierro y acero, cafierias y tubos
Ingenieria industrial con tecnologia media

Magquinaria y motores, maquinas industriales, bomliescos, aparatos eléctricos para
empalme, corte, proteccion o conexion de circugtéstricos, barcos, relojes

Manufacturas con tecnologia alta
Productos electrdnicos y eléctricos

De oficina/procesamiento de datos/equipos de telan@aciones, equipos de television,
transistores, turbinas, equipos generadores dgiener

Otros con alta tecnologia
Farmacéuticos, aeroespacial, 6pticos/instrumerggsetision, cAmaras fotograficas

Esta clasificacion excluye corriente eléctrica, iQgds cinematograficas, impresos,
transacciones especiales, oro, obras de arte, mgnedscotas (animales). El cuadro 16, presenta en
detalle los principales grupos segun la Revisionde? la Clasificacién Uniforme del Comercio
Internacional que corresponden a los diversos siplogr identificados mas arriba. EI mapeo es
completo, y al igual que la clasificacion precedetambién se publica periédicamente en el sitio we
de la Division de Comercio Internacional e Integiacle CEPAL.

Actualmente la CEPAL se encuentra realizando lastes a una actualizacion de esta
clasificacion, con el propdsito de que la mismaaapatible con la Revision 3 de la CUCI.
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) ,CUADRO 16 )
CLASIFICACION DE COMERCIO SEGUN INTENSIDAD TECNOLOG ICA INCORPORADA
Categoria Ejemplos deproductos  Clasificacion Uniforme para el Comercio Internacioral

A. Bienes Primarios

Fruta fresca, carne, arroz, 001, 011, 022, 025, 034, 036, 041, 042, 043, 048, 054,
cocoa, té, café, madera, 057,071, 072, 074, 075, 081, 091, 121, 211, 222, 223,
carbén, petroleo crudo, gas, 232, 244, 245, 246, 261, 263, 268, 271, 273, 274, 278,
minerales concentradosy 281, 286, 287, 289, 291, 292, 322, 333, 341.

chatarra

B. Bienes Industrializados

- Manufacturas basadas eRreparados de fruta y carnes) Agricolas/forestales
recursos naturales bebidas, productos de 012, 014, 023, 024, 035, 037, 046, 047, 048, 058, 061,
madera, aceites vegetales. 062, 073, 098, 111, 112, 122, 233, 247, 248, 264, 265,
269, 423, 424, 431, 621, 625, 628, 633, 634, 685, 6

Metales basicos (excepto  b) Otros productos basados en recursos naturales

acero), derivados del 282, 288, 323, 334, 335, 411, 511, 514, 515, 528, 523,
petréleo, cemento, piedras 531, 532, 551, 592, 661, 662, 663, 664, 667, 682, 633,
preciosas, vidrio. 684, 685, 686, 687, 688, 689.
- Manufacturas de baja  Textiles, ropa, calzado, a) Agrupacion de productos textiles y de moda
tecnologia manufacturas de cuero, bols641, 612, 613, 651, 652, 654, 655, 656, 657, 658, 831,
de viaje. 842, 843, 844, 845, 846, 847, 848, 851.

Ceramica, estructuras simplég Otros productos de baja tecnologia
de metal, muebles, joyeria, 642, 665, 666, 673, 674, 675, 676, 677, 679, 692, 693,
juguetes, productos plastico$94, 695, 696, 697, 699, 821, 893, 894, 895, 898, 899.

- Manufacturas de Vehiculos de pasajeros y sus) Productos automotrices
tecnologia media partes, vehiculos comerciale81, 782, 783, 784, 785.
motocicletas y sus partes.

Fibras sintéticas, quimicos yb) Industrias de procesos de tecnologia media
pinturas, fertilizantes, 266, 267, 512, 513, 533, 553, 554, 562, 572, 582, 584,
plasticos, hierro y acero, 585, 591, 598, 653, 671, 672, 678, 786, 791, 882.
caferias y tubos.

¢) Industrias de ingenieria de tecnologia media
Magquinaria y motores, 711, 713, 714, 721, 722, 723, 724, 725, 726, 728, 736,
maquinas industriales, 737,741,742, 743, 744, 745, 749, 762, 763, 7712, 775,
bombas, barcos y relojes. 793, 812, 872, 873, 884, 885, 951.

- Manufacturas de alta ~ Maquinas para procesamienty Productos eléctricos y electrénicos
tecnologia de datos, de 716, 718, 751, 752, 759, 761, 764, 771, 774, 718, 7
telecomunicaciones, equipos
de television, y transistores,
turbinas, equipos generadoré® Otros productos de alta tecnologia
de energia. 524,541, 712, 792, 871, 874, 881.

Articulos farmacéuticos,
aviones,

instrumentos 6pticos y de
precision, cAmaras
fotogréficas.

C. Otras Transacciones

Electricidad, peliculas 351, 883, 892, 896, 911, 931, 941, 961, 971.
cinematogréficas, impresos,

transacciones especiales, oro,

monedas, animales

(mascotas), obras de arte.

Fuente: Elaboracion de CEPAL.
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3. Clasificacion de tecnologias de la informacion
y las comunicaciones

En el d&mbito de las exportaciones de manufacturasde los subsectores que ha tenido mayor
dinamismo en el comercio mundial ha sido el de teEmologias de la informacion y de las

comunicaciones; al nivel que tanto el Departamel@cComercio de los Estados Unidos como la
Organizacion de Cooperacion y Desarrollo Econdmi@EDE) han definido categorias para su
clasificacion. Lo mismo hizo la Organizacion de @ooo Exterior de Japén (JETRO, 2001), al

determinar su propia Clasificacion de Tecnologiasiad Informacién y las Comunicaciones (TIC)

(Kuwayama & Duran Lima, 2003) basandose en lafadasion del Departamento de Comercio de
Estados Unidos y de la OCDE para su elaboracion.

Se trata de una clasificacion especifica, que defirs 8 grupos de productos de TIC tomando
como base las partidas y subpartidas del SA.

CUADRO 17
CLASIFICACION DE TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION Y LA S COMUNICACIONES
Grupos de TIC? Partidas (4) y Subpartidas (6) del Sistema Armonaxo

1 Computadores y periféricos 8471, 8473
2 Equipos de oficina 8469, 8470, 9009
3 Equipos de comunicacion 8517, 852510, 8525205 852
4 Semiconductores y otras partes eléctricas 81, B542
5 Componentes eléctricos (miscelaneos) 8504, &8, 8523, 8529, 8532, 8533, 8534, 8535, 8536
6 Equipos de video 8521, 852530, 852540, 8528, 9006
7 Equipos de audio 8519, 8520
8 Equipos de medicién 8543, 9014, 9015, 9024, 99256, 9027, 9030, 9031, 9032

Fuente: Elaboracion propia.
& Excluye del subsector de TIC las maquinarias (imagia de uso general, equipo de transporte y eqdip
precision), las que podrian contener muchos comyesele TIC como insumos.

4. Clasificacion por industrias ambientalmente sens ibles

Hace varias décadas que la Comunidad Internacest@lpreocupada por los cambios ocurridos en el
medio ambiente a raiz de la produccion y comerzaion de bienes en el mundo. Es asi que distintos
estudios hechos por especialistas (Schaper, 1980)illp, 2007) ya consideran la necesidad de
analizar el impacto por contaminacion que ciertxga@es industriales producen en paises, donde las
medidas para la proteccién del medio ambiente awserhan desarrollado lo suficiente.

La clasificacion de Industrias Ambientalmente Selesi (IAS) desarrollada por Low y Yeats
(1992) se basa en el criterio del mayor gasto eadaccion y control de la contaminacién por unidad
de producto. Para determinar con mayor precisi@imgustrias se incluian en este criterio; sezatili
la condicién de que estos gastos, incurridos pda dadustria, fueran mayores al 1% del total de las
ventas, utilizando los datos de 1988 de los Estatfudos. Para identificar las IAS se utiliz6 la
Clasificacion Uniforme para el Comercio InternagibrModificada (CUCI) en su nivel de Grupos
(tres digitos). Asi se pudo determinar que cuarenthstrias cumplieron estas condiciones
pudiéndose agregar en cinco sectores de IAS ossuamdel “Hierro y acero”, la de los “Metales no
ferrosos”, la de los “Quimicos industriales”, la‘tRulpa y papel”, y la de “Minerales no metalicos”.
Estas industrias pertenecen a sectores intensivoaptal, energia y uso de suelo. A continuac#®n s
presenta el esquema de esta clasificacion y olmmeatos asociados a su producciéon, como la
intensidad de uso de recursos naturales, manordecalificada, desarrollo de productos, uso de los
factores de produccion, y nivel técnico.
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CUADRO 18
INDUSTRIAS AMBIENTALMENTE SENSIBLES
CUCIR. 1 Descripcion RES SK PD FI Nivel técnico
251 Pulpa y desperdicio de papel R
332 Productos derivados del petréleo R M
512 Productos quimicos organicos R
513 Productos quimicos inorganicos R
514 Otros productos quimicos inorganicos R
515 Materiales radioactivos R
521 Alquitran mineral R
561 Abonos manufacturados R
599 Insecticidas, fungicidas, etc. H L K M
631 Chapas y maderas terciadas R B
632 Manufacturas de maderas, n.e.p. R B
641 Papel y carton R B
642 Articulos de pulpa, papel y cartén R B
661 Cal, cemento y otros materiales de construccion L L K B
671 Hierro en bruto L H K B
672 Lingotes de hierro o acero L L K B
673 Barras de hierro o acero L H K B
674 Planchas de hierro o acero L H K B
675 Flejes de hierro o acero L H K B
676 Rieles de hierro o acero L H K B
677 Alambre de hierro o acero L L K B
678 Tuberias de hierro o acero L H K B
679 Piezas de molde y forja, de hierro o aceratrabyajar L L K B
681 Plata y platino R B
682 Cobre R B
683 Niquel R B
684 Aluminio R B
685 Plomo R B
686 Zinc R B
687 Estafo R B
688 Uranio
689 Otros minerales no ferrosos R B
691 Piezas estructurales acabadas H H B
692 Envases de metal para transporte H L B
693 Articulos de alambre y cercas H L L B
694 Clavos, pernos, tuercas, etc. H L K B
695 Herramientas L L K B
696 Cuchilleria L L L B
697 Enseres domésticos H L L B
698 Manufacturas de metales comunes, n.e.p. H B

Fuente: Adaptado de Low y Yeats (1992).

Notas: RES: Industrias basadas en recursos naymticado por la R); SK: NUmero de personas odapa&on altas
calificaciones (skill): L (bajo) o H (alto); PD: Barrollo de producto: L (bajo) o H (alto): FI: Inséddad de uso de los
factores de produccion: K (intensivo en capitall dintensivo en trabajo). También se diferencias datividades

industriales de acuerdo al nivel técnico, que $erdena segun el esfuerzo que se realiza en mateiiavestigacion y

desarrollo (I&D). B: Bajo nivel de gasto en 1&D; Mediano nivel de gasto en 1&D; A: Alto nivel desta en 1&D.

5. Clasificacion de bienes ambientales (BA)

Los Bienes Ambientales (BA) corresponden a un qmacbajo negociacion en la OMC y se definen
como aquellos bienes o quimicos usados en la poavie servicios medioambientales (Clase A) o
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los bienes industriales o de consumo cuya prodogcaigo final 0 desecho tengan un impacto positivo
relativo a un bien sustituto (Clase B).

Existen muchas propuestas sobre lo que se debasificar como “bienes ambientales” y
recibir un trato especial respecto a las barrera®m@ercio. Actualmente las negociaciones se dan
sobre las listas propuestas por APEC y la OECDlataada “Friends of Environmental Goods”
(“friends-153 list”), la propuesta por el Banco Mim (“WB43"), asi como otras propuestas por
paises individuales. Las distintas clasificaciomgsjan resultados diversos respecto a su impaxcto e
el comercio, como se observa en el cuadro 19. amdetalles sobre las clasificaciones se sugiere
revisar el documento de LaFleur (2011).

CUADRO 19
PROPUESTAS DE BIENES AMBIENTALES, 2009
Regi6n / Lista Comercio Porcentaje del  Porcentaje del comercio
(US$ Miles de millones) comercio total de manufacturas?®
Exportaciones Mundiales
Friends 153 728,3 6,04 8,87
APEC 435,0 3,61 5,30
OECD 491,6 4,08 5,99
WB43 181,8 1,51 2,21
WTO-AIl ° 2719,8 22,56 33,12
Exportaciones de ALC (33)
Friends 153 23,6 3,49 8,24
APEC 13,2 1,95 4,60
OECD 19,0 2,81 6,64
WB43 6,4 0,95 2,23
WTO-AIl 135,0 19,94 47,06

Fuente: Reproducido desde LaFleur (2011).
Notas: 2 SITC revision 3, cddigos 5+6+7+8-667-68.
P “WTO-All" Es la suma de todas las listas propusstque estan actualmente siendo discutidas eMfa.O
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VII. Indicadores basicos de posicion comercial

Los principales datos de comercio exterior corredpa a los componentes de la cuenta corriente,
esto es las exportaciones e importaciones de bignsservicios. Los indicadores béasicos son
ampliamente conocidos, y definen en gran medidével de internacionalizacion de una economia o
pais. En esta seccion analizaremos las definicipness de estos indicadores basicos del comercio.

A. Valor de las exportaciones de bienes y servicios

Las exportaciones corresponden al conjunto de igrservicios vendidos por los residentes de una
economia a los residentes de otra economia. Es palabras, corresponden a la proporcion de la
produccién doméstica que no es consumida al imtdeda economia y tampoco es almacenada, sino
gue se la vende al extranjero. Su analisis es itapi@ al menos desde tres dmbitos: a) la estruyctura
b) la evolucion (o dinamismo), y c) el registroalaracion.

En cuanto a la composicién de las exportacionesiexesario sefialar que el tipo de
productos incluidos mayoritariamente en la estmacexportadora de bienes determinara el patron de
comercio del pais. Asi, la mayor presencia de sesunaturales en las exportaciones totales de
bienes determinara mayores ventajas en la expdntatd productos de dicha categoria. Lo mismo
cabe para la categoria comercio de servicios,Uakes segin el mayor o menor peso son indicadores
complementarios al comercio de bienes y permitea uision amplia del real efecto de la
globalizacion de los patrones de produccién en undo cada vez mas interdependiente.

Por otra parte, la evolucion de las exportacioredidnes y servicios, identificada por la
variacion anual o la tasa media de crecimiento pargeriodo determinado serd indicativa de la
mayor o menor contribucién de las exportacioneslarecimiento total de producto. En el Ultimo
tiempo son cada vez mas los estudios que intemtalizar los determinantes de la evolucién del
comercio de servicios en el mundo.

En lo referido al registro y valoracion de bieneseyvicios, hay que indicar que en el caso
de los bienes, las aduanas lo hacen en basesadsfroductos y a las caracteristicas individudges
los mismos, en tanto que en el caso de serviciosigge los lineamientos determinado en los
Manuales de Balanza de Pagos y/o Cuentas Nacipradésomo en el Manual del Comercio
Internacional de Servicios (Duran Lima & Alvare909).
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Adicionalmente, una combinacion de ambos ambitosletargo plazo puede ayudar a
entender en alguna medida la evolucion de la egimtde desarrollo del pais considerado,
obviamente a partir de la utilizacion de otros éadiores que necesitan de la desagregacion de los
datos basicos de exportaciones a nivel de produdistinos. Sobre aquello nos ocuparemos en la
seccién segunda de este capitulo.

Aunque ya se ha sefialado, se recalca que las agipms pueden ser de bienes y/o
servicios, siendo los bienes, las mercaderiaskibesgygque ocupan un espacio fisico en un transporte
internacional (camién, tren, barco o avién) quaaésa una aduana. Por otra parte, los servicios
aungue tienen una naturaleza de ser “intangibles’se discute su transabilidad. Asi, el Manual del
Comercio Internacional de Servicios agrega a lam@afn de comercio internacional de servicios el
valor de los servicios prestados mediante filigistablecidas en el exterior. Ademas, se incluysn lo
servicios prestados por personas situadas en ran@gxio, ya sea como proveedores de servicios o
como empleados de proveedores.

La seccién C detalla algunas consideraciones dabrestadisticas de servicios, las cuales
son un tanto mas complejas de sistematizar y npestirsu especial tratamiento, a diferencia del
comercio de bienes que es mas facil de registraglgoaspaso de las mercaderias por las aduanas.

B. Valor de las importaciones de bienes y servicios

El concepto de importaciones es exactamente opakdexportacion, esto es el conjunto de bienes
y servicios comprados por los residentes de unaometa a los residentes de otra. Si las

exportaciones miden la parte del producto domésjige es consumido fuera de un pais, las
importaciones evallan la proporcion de consumo dtowéde bienes no producidos nacionalmente.
Aqui nuevamente, cabe destacar la importanciandalador tanto en el ambito estructura como en el
de su dinamismo.

En cuanto a los componentes, las importacionesepuser también de bienes y servicios, por
su gran complementariedad, cada vez es mayor etnolde actividades de servicios internacionales
qgue participan en el proceso de transformacioruestial de las empresas transnhacionales. Los
servicios generan mas del 70% del valor agregaddiramarca, Francia y los Estados Unidos, y mas
del 65% en el resto de los paises de la OCDE (BMOR Ultimamente las empresas son mas
internacionalizadas que antes, y la producciériséeldiye en varias localizaciones geograficasrdent
y fuera de las fronteras nacionales (Duran Limadfatdra-Dias, 2003).

En el caso de los bienes, para el registro de w@raateria y su valoracién, normalmente se
utilizan criterios de clasificacién en base a fistie productos, que a su vez estan conectadad con e
nivel de proteccién en aduana.

C. Estadisticas de servicios comerciales

El comercio en servicios en América Latina ha maidt® un crecimiento constante en los Ultimos
mas de veinte afios, con un notable aceleramientosedos mil, especialmente de la categoria
“Otros servicios”, y con un ritmo superior al de Exportaciones de bienes y de servicios en general
(véase el grafico 9), dando lugar a la necesidauejerar las estadisticas con que se cuenta,defin
poder realizar mejores politicas comerciales denpoddn, o plantear clausulas mas beneficiosas en
los acuerdos comerciales, en funcién de un coneaitmicierto del sector.
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GRAFICO 9
AMERICA LATINA: EXPORTACIONES DE SERVICIOS REGISTRA DOS EN LA BALANZA
) DE PAGOS
(Numeros Indice 1990=100, sobre datos en moneda corriente)
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Fuente: elaboracion propia sobre la base de d&&#C.

Existen dos conceptos utilizados para definir lstadisticas de servicios; el primero hace
referencia al comercio transfronterizo, y es el goemalmente se considera comercio de servicios;
gue corresponde al concepto convencional de laalaaa del sujeto (residente o no residente), que
realiza la operacion; siendo que las compras deoumsidente (nacional del pais j) en un paise(i) s
consideran exportaciones de este segundo, y stesvierportaciones; y a la inversa con las compras
y ventas de un residente (del pais i) en el extéuio pais j). Estas son las estadisticas recogiolas
la balanza de pago de los paises.

Una segunda acepcién dice relacion con las ventasmpras de las filiales de empresas
extranjeras (pais j) en el pais (i), o las comprasntas de filiales de empresas locales (delipafsun
pais extranjero (j), y se conoce como estadisfiédss (Foreign Affiliates Trade in Services ventas de
subsidiarias en el exterior), que no se registemalmente en la balanza de pagos como exportaaione
importaciones de servicios. Es el tipo de estadtstie servicios desde una Optica mas ampliage® lse
ha visto reflejada en los acuerdos internacionalés recientes; siendo el mas notable de éstos es el
Acuerdo General sobre el comercio de Servicios (BIoGATS por sus siglas en inglés.

El AGCS propone cuatro Modos de suministro de s&E%j esta clasificacion es muy Util,
pero presenta dificultades cuando el mismo prodinctorpora mas de un modo, y por ello resulta
muy dificil relevarlos por separado:

1. Modo 1-> Transfronterizo dross bordey. Aqui no se presentan movimientos de
personas, y los ejemplos tradicionales son laeasiit al consumidorcéll centers, las
telecomunicaciones y la telemedicina (diagnéstieasotos), entre otros.

2. Modo 2-> Consumo en el extranjero. Recogen los datos geretaque consumen en el
exterior; donde los gastos mas comunes son eltariga educacion y los servicios
médicos, entre otros.

3. Modo 3> Presencia Comercial. El servicio es prestado parfilial establecida en el
pais, son las estadisticas FATS.
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4. Modo 4-> Presencia de una persona natural. Se mide cuangdmftesional viaja a un
pais extranjero (pais j) para prestar un servigo muy complicados de medir,
especialmente si es un trabajo temporal de brevacidwm; y cuando es de larga
duracion presenta la pregunta sobre a partir de pudo una persona debe ser
considerada como residente del pais j, la converami es un afio, pero el AGCS dice
gque cuando sea acordado, esto podra extenderse.

Internacionalmente existen guias para las estzalistin servicios, que son las que establecen
los principios rectores en éste campo, son normmE@mpatibles y sucedaneas en el tiempo.

1. Sexto Manual de Balanza de Pagos del Fondo Muaehternacionat> fue publicado
en 2009, y establece las guias para las estadistioavencionales (residente/no
residente), sin considerar los Modos 3 ni 4. Notafie, la implementacion de las
nuevas caracteristicas y clasificaciones esta sipndtergada por los paises, que en su
mayoria adn aplican la Quinta Edicién de 1993 datual.

2. Definicion de Inversion Extranjera Directa deQeganizacion para la Cooperacion vy el
Desarrollo Econémico (OCDE} es una definicién cada vez mas compleja, quelestab
los principios operacionales para las estadiséoadeD; es compatible con el MBP vy el
Sistema de Cuentas Nacionales (SCN). A fines d8 20@ublicé la Cuarta Edicién.

3. Manual de Estadisticas del Comercio InternatideaServicios (MECIS)> es una
publicacion conjunta de 6 organizaciones intermadiEs (Comisién Europea, Fondo
Monetario Internacional, Naciones Unidas, OCDE,ddigacion Mundial de Comercio,
y UNCTAD), que presenta un marco para la recogitace estadisticas de servicios,
con la intencion de que sus recomendaciones ampléstructuren progresivamente la
informacién relativa al comercio de servicios, @enfa de disponer de estadisticas
comparables internacionalmente. Una actualizacélneda de seguir a la del MBP, en
la que se espera contar con mas informacion adetddodo 4 y de la forma de utilizar
las estadisticas; el primer borrador fue prepaed@008 y puesto a disposicion de los
paises para su revision.

D. Saldo comercial

El saldo comercial indica el balance del comerciaie periodo determinado, y es la expresion del
flujo neto en el comercio exterior de un pais. Ruedr superavitario cuando las exportaciones
exceden a las importaciones, y deficitario en sban que las exportaciones no alcancen a cubrir el
total del consumo de bienes importados, en cuyo &@s residentes de una economia estarian
tomando prestado parte de la produccién de otrasoecias. En términos practicos, un saldo neto
negativo implica que las importaciones retrajerenta nacional que fue captada por ciudadanos
residentes en otros paises.

Es importante resaltar que un saldo deficitarioesointrinsecamente malo, si bien las
consecuencias de un endeudamiento incorrectogefoubrirlo si puede traer aparejados resultados
macroecondémicos no convenientes.

El indicador “balanza comercial” es importante pekanalisis, ya que se puede calcular a
nivel de socios comerciales, regiones y en térntioiades, asi como también por grupos de productos,
permitiendo determinar en qué productos y/o conspa@s existe desventaja competitiva. Sobre este
tema volveremos cuando la familia de indices déayem comparativas reveladas.
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GRAFICO 10
ARGENTINA: SALDOS CO MERCIALES CON CHINA POR INTENSIDAD TECNOLOGICA ,
PROMEDIO 2007-200¢

Productos primarios
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-10 000 -5 000 5000 10 000

Fuente: Elaboracion propia sobre la base de d&@d4TRADE de la Division de Estadisticas de las NaesoUnida:

E. Indicadores relativos de comercio exterior

Dividiendo el total de las exportacionimportaciones o la suma del intercambio comerpiala la
poblacion total del pais informante, o alternatieate para el total del PIB del mismo, se obtier
total del comercio respectivo por habitante, ongdice de apertur

En el primer caso la media sirve para establecsroglto de comercio que corresponder
cada individuo. Su uso tiene dos aplicaciones jp@xctinteresantes, la primera es que per
comparar la posicion relativa de un pvis a vi¢ otros paises, enuyo caso el indice otorga
referencia de la posicion relativa de un pais amtrgrupo de paises. En una segunda aplicaciéh
indice se calcula anualmente, arroja luces sobegdhicion del crecimiento del volumen exporte
importado y/o comerado en términos relativc

En cuanto al nivel de apertura, los indices dannteuedel nivel o grado c
internacionalizacién de la economia analizada;eelitédratura practica de analisis comercial,
indice se puede calcular de diversas formas y iendo al interés particular del investigador
puede estar preocupado mas de las exportacionedeglaes importaciones, o bien del total de
intercambios. El cuadro 20 presenta estas difesgmbsibilidades tanto para el indice de apel
como parzel de indicadoreper capit:.

CUADRO 20
ALGUNOS INDICADORES RELATIVOS AL COMERCI O EXTERIOR
Tipo de indice Célculo Descripcior

Indicadoresper cépite Xi/Ni Exportaciones por habital
Mi/Ni Importaciones por habitar
(Xi+Mi)/Ni Intercambio comercigpor habitant

Indicadores de Apertu  Xi/PIBi Apertura medida por exportaciol
Mi/PIBi Apertura medida por importacior
(Xi+Mi)/PIBI Apertura media por el intercambio comer
((Xi+Mi)/2)/PIBi Apertura media por el promedio del intercamrcomercial

Fuente: llaboracion propii
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Donde:Xi son las exportaciones del pgiMi las importaciones del paisy Ni la poblacion
del paid; PIBi el producto interno bruto del pais i.

Lo usual es que los resultados de estos indicesgpsesen en porcentajes que pueden luego
ser comparados entre paises. Bajos nUmeros socativds de una escasa apertura del pais
considerado. De manera ilustrativa, el cuadro2lrafigp 11 dan cuenta de la evolucién de la
apertura comercial de los paises de América Latitize 1990 y 2009.

) CUADRO 21
AMERICA LATINA Y EL CARIBE: NIVEL DE APERTURA COMER  CIAL, 1990 Y 2009
(En porcentajes del total sobre la base de moneda cog)ien

) [ndices de Apertura (X/PIB)*100 (M/PIB)*100 ((X+M)/2)/PIB)*100 ((X+M)/ /PIB)*100
Paises 2000 2009 2000 2009 2000 2009 2000 2009

Antigua y Barbuda 3,3 2,2 49,9 51,2 26,6 26,7 53,2 53,4
Argentina 9,3 18,0 8,9 13,0 9,1 15,5 18,1 30,9
Bahamas 10,1 7,9 36,5 36,6 23,3 22,3 46,6 445
Barbados 10,7 8,3 45,2 34,4 27,9 21,4 55,8 42,7
Belice 24,1 26,2 53,7 60,6 38,9 43,4 77,8 86,8
Bolivia (Estado Plurinacional

de) 17,3 30,3 22,0 25,2 19,6 27,8 39,3 55,6
Brasil 8,6 9,7 8,7 8,1 8,6 8,9 17,3 17,8
Chile 24,2 33,2 22,1 26,3 23,2 29,7 46,3 59,5
Colombia 13,1 14,1 11,7 14,2 12,4 14,1 24,8 28,3
Costa Rica 34,4 29,7 37,8 39,1 36,1 34,4 72,2 68,8
Cuba 55 3,7 15,8 13,5 10,7 8,6 21,3 17,2
Dominica 19,8 46,1 54,7 1119 37,2 79,0 74,4 158,0
Ecuador 30,2 24,7 21,6 27,2 25,9 25,9 51,8 51,9
El Salvador 22,4 18,0 37,7 34,4 30,0 26,2 60,1 52,4
Granada 17,6 9,0 55,5 58,1 36,6 33,6 73,2 67,1
Guatemala 15,7 19,1 28,4 30,6 22,1 24,9 441 49,7
Guyana 46,3 35,5 51,1 54,4 48,7 45,0 97,4 89,9
Haitf 8,2 9,8 18,6 41,2 13,4 25,5 26,9 51,0
Honduras 151 18,4 34,7 41,7 24,9 30,1 49,8 60,1
Jamaica 14,6 10,4 35,7 40,1 25,1 25,2 50,3 50,5
México 26,4 26,3 28,5 26,8 27,5 26,5 55,0 53,1
Nicaragua 16,0 22,7 43,7 56,6 29,8 39,6 59,6 79,2
Panama 6,6 2,5 29,1 31,3 17,9 16,9 35,7 33,8
Paraguay 12,3 22,3 31,9 48,8 22,1 35,5 44,2 71,1
Peru 12,9 21,1 13,9 17,3 13,4 19,2 26,8 38,3
Republica Dominicana 24,2 10,0 44,0 25,8 34,1 17,9 68,1 35,9
San Kitts y Nevis 9,9 14,4 59,5 73,6 34,7 44,0 69,4 88,0
San Vicente y las Granadinas 14,9 8,6 47,7 58,4 31,3 33,5 62,6 67,0
Santa Lucia 6,1 17,6 50,1 327,4 28,1 172,5 56,3 345,0
Surinam 53,6 45,5 55,6 47,1 54,6 46,3 109,2 92,6
Trinidad y Tobago 52,4 46,5 40,6 35,4 46,5 41,0 92,9 81,9
Uruguay 10,1 17,1 15,2 21,9 12,6 19,5 25,2 39,0
Venezuela (Republica

Bolivariana de) 26,4 17,4 12,4 11,9 19,4 14,6 38,9 29,2
América Latina y el Caribe 16,8 16,9 17,7 16,6 17,3 16,8 34,5 33,5

Fuente: Elaboracion propia en base a datos COMTRA®E Division Estadistica de las Naciones Uni@GBTS
del Fondo Monetario Internacional, y FMI (2010).
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Notese que hay paises mas abierticomercio, generalmente los mas pequefios. En ebeé
Brasil los indices muestran un menor nivel de apgerEste sencillo indice da luces sobre la egisatke
la politica comercial seguida por un pais o grupgaises. Considérese que el Produderno Brutc
segun su desagregacion de gasto se compone dein@praversion, Gasto Publico, Exportacione
Importaciones. En los paises grandes la propom@nos tres primeros componentes tiende ¢
marcadamente elevada (mas del 60%, y cerca %), teniendo como consecuencia que la propens
la apertura es mas baja, ya que el mercado doméstié de gran importancia. Asi, un pais grande
mas reacio a abrir la competencia en determinadosaaios, por ejemplo, las compras publicas, yos
si no posee empresas locales preparadas para feetemtia internacional. En un entorno cerrado
gobiernos podran transferir rentas a sus contritiage incentivando el dinamismo del const
domeéstico, y por ende del producto. Obviamente,teedra efectos claros en la politica comercial d¢
paises, especialmente en lo tocante a la apeglsactor de compras public

GRAFICO 11
AMERICA LATINAY EL CARIBE: COEFICIENTE DE APERTURA MEDIDO P OR LAS
EXPORTACIONES DE BIENES, 2009
(En porcentajs del total del producto en moneda corrier
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Fuente: llaboracion propia en base a datos COMTRADE de VésBin Estadistica de las Naciones Unic
DOTS del Fondo Monetario Internacional, y FMI (2D

F. Proporciones en los intercambios comerciales mundiales

Un indice sencillo y muy Gtil para medir el dinamisy adaptacién de una economia al desarrc
dinamismo del comercio internacional es aquel epiaciona las exportaciones/importaciones
pais con el total de las exportaciones/importées mundiales de bienes y/o servic

Aungue el indice puede ser puesto en tanto por esmasual presentarlo en funcién de
porcentaje. Su valor maximo no sobrepasa al refaaidheso del pais mas grande del mundo
comercio internacional. El curo 22 muestra las alternativas del indice
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CUADRO 22
ALGUNOS INDICADORES RELATIVOS A LA PARAT ICIPACION DEL COMERC IO
NACIONAL EN LOS INTE RCAMBIOS MUNDIALES

Calculo Descripcion
Xi/X mundc Apertura medida por exportaciol
Mi/M mundc Apertura medidipor importacione

Apertura por el peso de los Intercamk

(Xi+Mi)/(X mundo + M mundo locales en el comercio munc

Fuente: Eaboracion propi

Del mismo modo en que sefialamos que los indicadi@esstructura pueden ser objetc
andlisisdesagregado, éste indice en particular puede itigad en tal dimension, siendo a su -
desagregado. En tal caso, el resultante indicara peto especifico del pais en
exportacion/importacion de un producto en particela su total mundial. Asilgun técnico pued
estar interesado en saber exactamente cual esseldeesu pais en el comercio mundial de
producto particular; por ejemplo de la soja endasos de Argentina, Brasil y Estados Unido:
comparacion con el resto del mundo (véasgrafico 12)

GRAFICO 12
ARGENTINA, BRASIL Y ESTADOS UNIDOS: PARTICIPACION RELATIVAE N LAS
EXPORTACIONES MUNDIA LES DE SOJA, PROMEDIO 2007-2009
(En porcentajes del total mundi

Fuente: llaboracion propia en base a datos COMTRADE de lésBin deEstadisticas de las Nacior
Unidas

El grafico 13 presenta resultados de este indicadoa el caso de la distribucion c
comercio mundial de servicios durante 2009. Seadanstlas altas proporciones de la Unién Eur
27 y los Estados Unidc
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GRAFICO 13
DISTRIBUCION MUNDIAL DE SERVICIOS COMERCI ALES, 2009
(En porcentajes del total mundi
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Fuente: llaboracion propia en base a datos del Balance yhéxts del FMI, y
fuentes nacionale

G. Indicador basico de concentracion comercial
al nivel de productos

Una medida gruesa del grado de concentracion defastaciones de un pais, puede ser aproxil
mediante la contabilizacidn del nimero de produgt@sconforman una cesta de productos por |
un 80%’ del total de la factura de exporiones del pais. Mientras mas bajo el niimero de ptosl;
mas concentrada se encontrara la canasta de ecipoesiimportaciones de un pais determin
Otra forma de abordar el mismo tema consiste ¢gr ligss cinco primeros productos, y determ
cuales el peso relativo de los mismos en el total dafasta exportadora del p

Alternativamente, es posible tomar las importacipren cuyo caso el resultado venu
siendo el nivel de dependencia del pais en cuestidtios productos de la ce

A manera de ejemplo, se presenta el cuadro 23 emeelsq listan los cinco primer

productos que lideran las exportaciones de un gdegpaises seleccionados de la region, ct
monto acumulado del porcentaje de estos produntestetal exportado p«cada pais.

" Este valor puede ser elegido por el investigadorCEPAL se utilize un umbral del 80%, pero nada impide |
se pueda utilizar el 90%, u otro criterio alterma
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CUADRO 23
AMERICA LATINA: CONCENTRACION EN EL NIVEL DE PRODUC TOS CON MAYOR
INCIDENCIA EN LAS EXPORTACIONES, 2009
(En porcentajes del total)

Porcentaje que

Cinco principales productos
representan en las

Paises 2009 exportaciones totales
(%0)
Venezuela (R. Petréleo (63,3), derivados de petroleo (32,4), alion (0,8), 978
B.) ferroaleaciones (0,7), productos de hierro o a(®f&) '
Bolivia (E. P.) G_as natural (3_7,1), metales comunes (16,6), mepabsosos (11,3), 76.2
pienso para animales (6,7), aceites y grasas \legé¢tg5)
Petréleo (45,8), frutas y nueces (15,1), crustaqdd), pescados
Ecuador preparados (4,6), derivados de petrdleo (4,3) 74,5
Soja (28,4), Carne bovina (17,5), Pienso para desn@d2,1), Aceites
Paraguay y grasas vegetales (8,0), Maiz (7,4) 3.3
. Pescado (37,1), frutas y nueces (24,4), crusta¢gay, oro no
Panama monetario (3,7), chatarra ferrosa (2,3) 732
Chile Cobre (34,9), minerales de cobre y concentradosO)1Trutas y 66.0

nueces (6,1), pescado (4,5), pasta y desperdieipspkl! (3,7)

Oro no monetario (25,3), minerales de cobre y comados (14,7),
Pera metales comunes y concentrados (8,7), cobre prdoegs,2), 62,6
derivados de petrdéleo (5,8)
Mercancias no especificadas (24,9), frutas y nu@ded), partes para

Costa Rica maquinas (9,8), circuitos integrados (7,7), insgntos médicos (5,9) 59.8
Colombia Petroleo (24,5), hulla sin aglomerar (16,0), detos de petroleo 56.5
(5,8), café y sucedaneos (5,5), oro no monetari) (4 '
Honduras Café y succ_adaneos (19,6), impresos (14,1), frutaseges (9,6), oro 538
no monetario (5,5), grasas y aceites vegetale} (5,0
Nicaraqua Café y sucedaneos (18,7), carne bovina (16,6)p@mmonetario (6,7), 538
9 crustaceos (6,2), legumbres (5,6) '
Uruguay (;arne bovina (17,7), arroz (8,6), soja (8,5), tri@e8), productos 433
lacteos (3,7)
Prendas de vestir (21,8), café y sucedaneos (@dndas masculinas
El Salvador de vestir (4,9), papeles y cartones (4,5), artecd plastico (3,6) 40.9
México Petroleo (11,2), equipos de telecomunicaciones),(Tezeptores de 375
television (7,8), automoviles para personas (@&tes y piezas (4,0) '
Frutas y nueces (8,8), café y sucedaneos (8,28aex1(7,9), prendas
Guatemala femeninas de vestir (7,4), metales preciosos yerunados (4,7) 371
Argentina Pienso para animales (15,5), aceites y grasas aleget(7,5), 359
9 automoviles para personas (5,0), derivados delpet(d,4), soja (3,5) '
Re Instrumentos médicos (12,9), tejidos de algoddn)(Grticulos de
D p. plastico (5,8), tabaco manufacturado (5,7), prentiasculinas de 35,8
ominicana .
vestir (5,3)
Brasil Hierro y concentrados (8,7), soja (7,5), petroled), azucares (5,5), 32,0

despojos comestibles de carne (4,1)

Fuente: Elaboracion propia sobre la base de da@SITRADE de la Division de Estadisticas de las Nae®
Unidas.

Otra opcidn interesante que puede adoptar el iigeekir es la de graficar las frecuencias
relativas acumuladas de los diversos grupos deuptosl seglin su participacién en el total de los
intercambios, asi como también de la proporcionndehero de lineas arancelarias en el total. El
gréfico 14, ilustra el caso del grado de conceittradel comercio intraregional.

72



CEPAL — Coleccién Documentos de proyec Manual de comercio exterior y politica comerciabchbnes basicas,

) GRAFICO 14 )
AMERICA LATINAY EL CARIBE: GRADO DE CONCENTRACION DE PRODUCTOS, 200¢
(En porcentajes del total exportado y de las lineasiegtarias del SA2002 a 6 digit
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Fuente: elaboracién propia sobre la base de daBMTRADE de la Division de Estadisticas de las Naes
Unidas.

H. Numero de destinos / origenes principales

La concentracion del destino/origen para las eagp@hes/importaciones puede ser medida p
ndimero de socios que representen un valor selemnocomo umbral. Aqui vale la regla del 8(
90%, o incluo del total de las exportaciones o importacionesnayor niimero de paises, ma
diversificaciéon. Inversamente si pocos paises sughaotal convenido como umbral, habria ma
concentracion o dependencia comercial respectopanticular mercad

Otraforma de medicién alternativa puede ser el contetas exportaciones que superer
monto de referencia determinado, por ejemplo, utdmide délares. Para una vision dinamic:
sugiere el célculo de la medida seleccionada ¢imidis puntos del tieno.

|. Participacion empresarial en el comercio interna  cional

Una forma simple y util de medir la dinamica de pomcipales agentes econdmicos de un pais
participacion en el comercio internacional vieneal@or un seguimiento al nivel de particijén
empresarial en las exportaciones. Aqui el soloempdel nimero de empresas y su seguimiento
tiempo da la idea del mayor o menor grado de peaiiton empresarialEl cuadro 24 presen
algunas posibles medidas de tal participa
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CUADRO 24
ALGUNAS MEDIDAS DE L A PARTICIPACION DEL SECTOR EMPRESARIAL EN EL
COMERCIO
Tipo de indicador Exportaciones Importaciones
Nivel de participacién en Numero de empresas exportad Numero de empresas importadt
comercio internacion
Proporcion dempresas nacional Empresas nacionales coi Empresas nacionales coi
privada: proporcion del total de empres proporcion del total de empres
exportadora importadora
Proporcion de empresas estal Empresas estatales como proporc Empresas estatales como propor¢
del total deempresas exportadt del total de empresas importadt
Proporcion de empresas privac  Empresas privadas extranjeras cc  Empresas extranjeras col
extranjera proporcion del total de empres proporcion de total de emprese
exportadora importadora

Fuente: llaboracion propi

Estas medidas pueden ser refinadas mediante ileacidin de criterios de segmentacion
las empresas y sus caracteristicas sectorialesmnbién de su tamafo relativo. De mucho v
agregado resultan indicadores que incluyan el mod&b valor exportado e importa
correspondiente a las empresas como proporcidotdexportado por el pa

Para los hacedores de politica publica, y tambéEa pl sector privado, hay medidas qun
muy valiosas por las consideraciones de politiddigal que se derivan. Un buen ejemplo es el g
de participacién de las pequefias y medianas enspeeskas exportaciones totales. Es cada vez
comun que los técnicos se refieran a las denonsnEEMEX (pequefias y medianas empre
exportadoras

El grafico 15 destaca como las PYMES representarpooporcion considerable del total
las empresas. No obstante, su participacion ealet exportado total por pais es todavia redu

GRAFICO 15
AM ERICA LATINA (PAISES SELECCIONADOS): PARTICIPACION DE PEQUENA S Y
MEDIANAS EMPRESAS EN EL TOTAL DE LAS EMPR ESAS EXPORTADORAS, 2006-2007
(En porcentajes del nimero total de empresas y valor datexmpn’

. 8%
Argentina 27%

13%

Brasil
asi 15%

Chile 17%

Ecuador 24%

El Salvador

5%
4%

México

2%
2%

Peru

0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40% 45% 50%
H Exportaciones B Namero de empresas

Fuente: llaboracion propia sobre la base de Fo y Stumpo (201C
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VIII. Indicadores relacionados con el
dinamismo comercial

A. Ventajas comparativas reveladas

Estos indicadores son utilizados para analizarviastajas o desventajas comparativas de los
intercambios comerciales de un pais con sus s@cio®rciales o diversos grupos de paises. Su
version mas simple es la de la Balanza ComerciaitiRe, formalmente:

k k
Xijt—Mijt
REYL (42)

k
1wt+Miwt

IBCRY, =

Dénde: X son las exportaciones, M las importacipmtssubindicek corresponde a los
productos, el al pais de origen, ¢ll pais de destino, @lal mundo, y et al afio.

El indice puede tomar valores positivos 0 negatiuds indice negativo/positivo sera
indicativo de un déficit/superavit en el total delmercio, y expresa una ventaja/desventaja en los
intercambios comerciales. En otras palabras, usdrdk BCR mayor que cero sera indicativo de la
existencia de un sector competitivo con potengialn indice negativo, de un sector importador neto
carente de competitividad frente a terceros meicado

La realizacion del calculo simultaneo del mismoiéador tanto para diversas subregiones
ylo paises, permitira verificar dénde se encueraamprincipales ventajas potenciales para cada pai
0 region, asi como también observar en que sedtagesnayor o menor coincidencia estructural. El
calculo del indicador puede realizarse utilizaneldes temporales.

El indice de Balassa y sus variantes también forpaate de esta familia de indicadores, y
mide el grado de importancia de un producto dedédas exportaciones de un mercado a otro
mercado, versus la importancia de las exportacideemismo pais en las exportaciones del mismo
producto hacia el mundo. Formalmente:

X§ /Xy

Bk = =1
U xK /XTiw

(43)

Ddénde: X son las exportaciones, XT las exportacdotales; el subindidecorresponde a
los productos, &lal pais de origen, ¢kl pais de destino, y @lal mundo.
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Este indice puede ser calculado en casos parésulzon informacién de referencia del
mercado de andlisis. La ecuacion 44 presenta elpzasicular del calculo del indice de Balassa para
un mercado especifico. En la literatura este inda@mbién se conoce como IVCR de las
exportaciones, la férmula queda como sigue:

MJ§/MT;;
M5y /MTjy

Dénde: M son las importaciones, MT las importactotwgales; el subindidecorresponde a
los productos, dla los paises a compararj el mercado especifico, ywlal mundo.

IB2 = (44)

Otra variante de este indice puede ser realizaddiame el uso del coeficiente de las
importaciones mundiales a nivel de producto conmoiinador del coeficiente de exportaciones a nivel
de producto. De esta forma, cuando se analizatiaipacion a nivel de producto y se la relaciooa las
importaciones mundiales, se puede obtener lo gderssmina como indice de Especializacion.

Para una mejor tratabilidad y andlisis de los IV@Rjndice se puede normalizar a un
méaximo de 1 y un minimo de 1, de la siguiente forma

IVCR-1
IVCR+1

(45)

Para la lectura del indicador se recomienda l&zation de las siguientes escalas:
Entre +0,33y +b Existe ventaja para el pais.
Entre -0,33y-b Existe desventaja para el pais.

En este caso los indices resultantes tomaran gaéoiee 1 y -1, haciéndose posible el uso
de la tipologia antes referida. De la misma maneen la seccidn previa se destacé la virtud de
realizar el célculo del indice para diferentes méos y/o socios, con el IB o IVCR también es de
utilidad hacer ejercicios con paises competidonamercados particulares.

Este indice puede ser utilizado ademas para entieffamacion con mayor detalle a
negociadores 0 a la sociedad civil y dar sefialamslde donde se encuentran las principales
fortalezas y debilidades del patrén exportadoraradi en un mercado determinado. A manera de
ejemplo se presenta el detalle de un analisis ddisalo para el caso de Panama y su comercio con
Estados Unidowis a visel de los principales socios comerciales y potdesi competidores de
Panama. Siguiendo este método se realiz6 la revilEi®57 productos.
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CUADRO 25
PANAMA Y PAISES DEL RD-CAFTA: IVCR NORMALIZADO EN E L MERCADO DE LOS
ESTADOS UNIDOS (PRODUCTQOS CON IVCR > 0,33), 2009
(indice de Balassa, formula 44)

§ § = o s gk
cucl < @ g £ S > =209
R Producto S - 2 @ S @ ac
ev. 3 © 8 ] = S S
c n [72) © c @© o £
I o _ =] o L O O
o O w O T Z x Qo
034 Pescado 0,96 0,64 0,01 -0,21 0,68 0,54 -0,98
061 Azlcares 0,95 0,53 0,93 0,93 0,70 0,93 0,91
036 Crustaceos 0,93 -1,00 0,15 -0,03 0,76 0,83 9-0,6
288 Chatarra no ferrosa 0,86 0,35 0,64 0,52 0,10 40 0, 0,58
579 Desechos de plasticos 0,83 -0,84 0,64 -0,64 0 0,81,00 0,12
071 Café y sucedaneos 0,81 0,82 0,89 0,95 0,79 0,9313
057 Frutas y nueces 0,77 0,92 -0,81 0,95 0,87 0,38,20
111 Bebidas no alcohdlicas 0,71 -0,81 0,37 -0,16 090, -0,65 -0,12
122 Tabaco manufacturado 0,63 -09 -0,99 -0,49 7 0,90,98 0,99
665 Articulos de vidrio 0,63 -0,22 -100 -048 4,0-100 -1,00
553 Productos de perfumeria 0,60 -0,99 -0,97 -0,79,99 -1,00 0,41
048 Preparados de cereales o harina 0,50 -0,27 0,848 -0,65 -0,87 0,34
054 Legumbres 0,49 0,62 0,29 0,83 0,40 0,65 0,44
289 Minerales de metales preciosos y 048 -013 -0,92 056 -046 -1,00 0,68
concentrados
642 Papeles y cartones recortados 0,41 -0,36 -0,2478 -0,66 -1,00 -0,22

Fuente: Elaboracion propia sobre la base de d@dd4TRADE de la Division de Estadisticas de las Nae®Unidas.
Nota: se excluyé la categoria 9.

Se aprecia que, en los rubros donde Panamé cuenteeictajas comparativas en el mercado de
los Estados Unidos, se encuentra presente la cencgete los paises centroamericanos y de Republica
Dominicana, siendo los articulos de vidrio, y lapgles y cartones recortados, las Unicas excepcione

B. indice de concentracion / diversificacion

Es posible medir el grado de diversificacion/coticmion de la canasta exportadora o de los
destinos comerciales de un pais a partir del adldel indice de Hirschman-Herfindahl (IHH)
medida que tiene la propiedad de ponderar el pesada producto y pais en el total de su comercio,
de modo que si el valor exportado es reducidogtigma influencia pequefa en el indicador final, y
viceversa. Esto se controla al tomar el cuadradiasiparticipaciones de cada pais. Formalmente el
indice HH se calcula en la siguiente manera:

8 Es importante destacar aqui que en la literaiiuede encontrar este indicador bajo nombres @we€iciente
de Gini o indice de Herfindahl, debido a lo confdgosu origen; no obstante, el propio Hirschmas4)l9rocuré
dejar esto en claro en una nota publicada en Theriéem Economic Review donde aclara que el indicaa®
creado por él en 1945 y reinventado por Herfindahll950, a partir de lo cual se popularizé; y gr aqui
denominaremos al indicador como el indice de Hirsat-Herfindahl, a fin de zanjar la diferencia proaga por
los breves cinco afios que separaron la publicatgddirschman (1945) de la de Herfindahl (1950).
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Xii 2
HH = T, (32) (46)

Donde: X son las exportaciones, el subindj son los paises de destino,i es el pais d
origen yw es el mund¢

En éste documentse propone corregir el indice por el nimero de rvbs@nes, 1o qu
permite comparar resultados entre diversos corgurde productos, paises de destino
exportaciones 0 ambos al presentar los resultaddsrma estadisticamente normalizada, siguie
la férmula 47

_ HH-1/y
[HH2 = 17 47
El indiceHH ha sido utilizado en la literatura sobre economéustrial como indicador ¢
la concentracién de los merca. Un indice mayor de ,18 se considera como un merci
“concentrado; entre ((10 y 018 “moderadamente corntrado”, mientras el rango entre 0,0 y10
se considera “diversificad®.

El grafico 16 entrega resultados de IHH para la concentracion dwersificacion er
producto y exportaciones utilizando diversos dog—cuentas nacionales, aduanas, ificacion
industrial y agricol-. Nétese que en forma simple se puede inferir cimhes baante soélida:
sobre los patrones de comercio de paises y/o agjomnes

GRAFICO 16
AMERICA LATINAY PAISES BENCHMARK: CONCENTRACION DE
LAS EXPORTACIONES, 20002001 Y 200-200¢
(IHH calculados para cadbienio)
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Fuente: Eaboracion propia en base a di COMTRADE de la Division de Estadisticas de
Naciones Unida
Nota: ASEAN (5) incluye a Filipinas, Indonesia, Msi, Singapur y Tailand

®  Estos umbr:es son tomados del acervo metodolégico del Departamte Justicia de los Estados Un para los
casos de colusion. www.justice.gov/atr/public/tasty/hhi.htm
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C. indice de trade overlap

El indicador fue propuesto por Finger y de Ros&Z®)9ara medir el nivel de especializacion en el
comercio internacional de bienes dentro de un gestorelacion con el comercio internacional entre
distintos sectores de la economia; en definitivastrar el grado de liberalizacion e integracionade
economia en el mercado internacional.

El resultado varia entre 0 y 1, siendo que a mgsanto de especializacion intraindustrial, el
indicador se acerca mas a la unidad; valores mis liadican que el pais se especializa entre
sectores en lugar de al interior de éstos. Formekne

YR_, min(X¥MK)

A T

(48)
Donde: X y M son las exportaciones e importaciones (respectimeh del producté y n
es el total de productos comercializados.

D. indice de Theil

Este indicador es util en el calculo de una meditirnativa de diversificacién al IHH, que tiene la
virtud de poder descomponerse en dos partes: unespondiente al grado de diversificacion entre
grupos de poblaciones, y otra que contiene el gdeddiversificacion al interior de cada grupo. La
suma de ambos componentes es igual al indice detdtad (IT). La formula general de calculo es

indicada en la ecuacion 49, y su descomposicidasacuaciones subsiguientes 50 y 51.:

1 xk xk
I =5 [« ()] (49)
Donde: X¥ es el valor de exportaciones de la parkdélCUCI a 5 digitos)P es el valor
promedio de todas las partidas) gs el nUmero de partidas.

El primer término dentro de los corchetes es laigipacion de cada partida en las
exportaciones totales, mientras que el segunddrtéres el valor de exportaciones de la parkida
comparado al valor promedio.

Descomposicion:
IT=T,+T, (50)
Donde T es el Theil totalT,, es el componente T “interno”; i es el componente T “entre
grupos”
P8
IT = $_ s8T, + XE_, 58 (Ln ?) (51)

Donde:s’ es la participacion de la categogi@CUCI a 3 digitos) en las exportaciones totales
del pais;Ty es el indice Theil de cada categoria (CUCI a 3alpiPy es el valor promedio de las
exportaciones del gruppy P es el valor promedio de las partidas (a 5 digitos)

Este indicador, al igual que el IHH, permite tengaa idea del grado de concentracién y/o
diversificaciéon de la estructura exportadora depais. NUmeros altos y mayores de 4 indican altos
niveles de concentracion, y nimeros bajos y enyr@,8 son indicativos de mayor diversificacion.

Su célculo es un tanto complejo, por lo que seigexuitilizar un programa apropiado para la
manipulacion de los datos como el Stata u otrgogumita manejo de matrices como Matlab, por ejemplo

Con el proposito de ilustrar su lectura, se presantanalisis para algunos paises y grupos
de América Latina utilizando este indicador y stmpedades. El grafico 17 entrega resultados para
México y Centroamérica en el periodo 1990, 2000392
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Se destaca que los resultados del indice de Tregkeptan una mirada complementari
proceso de diversificacion exportadoragun este indicador, existe un divergencia en ladeecias
en las ultimas dos décadas. Con excepcion de M@xRa@nama, los demas paises centroameric
concentraron sus exportacio entre 1990 y 2000, no obstante el proceso seiteeint2009. Si bn
el panorama pareciera ser alentador en la Gltintad?é la mirada de largo plazo indica qu
subregion entra en la segunda década del siglopfedentando en mas de la mitad de sus p
indices de concentracién superiores a los de

] ~ GRAFICO 17 )
MEXICO 'Y CENTROAMERI CA: DIVERSIFICACION, 1990, 2000 Y 20C
(Indice de TheilegunCUCI Rev. 2

4 -
[ |
J [
— | | [ | —
[ | — | O | [ | [ |
| B | [ O | [ | [ |
| B [ | — [ O | __I [ ]
u || | B | B | B | o
| | [ | [ L | [ | [ | [ L | | |
| L | —E | | | | [ L | L | |
[ | | [ .| [ L . [ L [ T . | |
[ [ . [ | [ L . [ | [ T . | |
[ . [ [ B [ L . [ L . [ T . [ T . [ .
[ [ . [ [ . [ C . [ | [ T . [ T . [ [ .
1 - | . | T . | . | g | . | .
| | [ . N [ [ T . | ©
| T . | HE [ [ [ . | T
| H [ [ ERE [ . | T
| T . | [ [ ] [ [ . | .
| T . HE [ [ ] [ ] [ . | T
O NN NI EENO NI WA N Em———
(] = © (%} (e} [0 \©
S o = © o =}
ra B g 5 % = g
- > S o Y c
= o] = [ = ] ©
7] %) ] o o [a ¥
o =} T =
O o ]
m1990 =2000 =2009

Fuente: Eaboracién propia sobre la base de datos COMTRABEMDIvision de Estadistic:
de las Naciones Unidi

E. indice de Grubel vy Lloyd

Grube y Lloyd (1975 utilizaron este indice para fundamentar su hipstdsi que gran parte ¢
aumento del comercio internacional de los afiosnsesentre los paises industrializados teni.
origen en la similitud de las dotaciones de fagtoPara su anésis utilizaron los intercambic
bilaterales entre pais

A nivel de industrie

_ X
IGL=1-— XE ook (52)
A nivel de pais
xK_MK
IGL=1- Z|k’—k’ (53)
3 (x5 +M5)
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Dondexkij y Mki,- son las exportaciones e importaciones de la industdel pais respecto
del paig, en un afo o periodo dado.

Alternativamente puede llegarse al IGL para el aoipetotal mediante un método de
ponderacion simple que tome en cuenta las propwsiexportadas y/o intercambiadas a nivel de
cada grupd considerado. Formalmente:

IGL = YP_. IGLK * Pk 54
k=1

Donde: P* es el peso de cada industria en las exportacitotates del pais. Bowen,
Hollander y Viaene (1998) demostraron que la atilian de este sistema es mas efectiva y confiable
gue el mero calculo de medidas no ponderadasdiekia nivel de productos.

El indice arroja resultados que van entre 0 y 11GlL elevado y mas bien cercano a uno
es indicativo de un comercio en sectores similards, que es lo mismo, comercio intraindustrial.
Algunos economistas prefieren utilizar un valorer®t y 100. En este caso las ecuaciones 52, 53 y
54 han de multiplicarse por 100. Si se sigue estad de presentacion de resultados, la intepretacio
sigue siendo la misma para valores bajos (predomiiei comercio interindustrid) y altos y
cercanos a 100 (predominio de comercio intrainglpstr

Los primeros resultados de Grubel y Lloyd eran moitts a la teoria tradicional del
comercio internacional, basada en la familia de etasiHeckscher-Ohlif y H-O-Samuelsd, y
gue postulaba un comercio interindustrial basaddasrventajas comparativas que otorgaban las
dotaciones de factores. El indice y enfoque setunipopulares, ya que dieron vida a las intuicgone
de trabajos de connotados economistas como Hirstlih®d5), Verdoorn (1960) y Balassa (1963a),
gue habian destacado la importancia del comercio “rdaenufacturas por manufacturas”,
especialmente en el periodo precedente a la Il réudundial. En los afios noventa aparece
evidencia en el sentido de que el comercio intiastrial entre los paises de la naciente Comunidad
Economica Europea (hoy Unién Europea), pasé deSfleeh 1958 a 0,58 en 1963, y posteriormente
a 0,65 en 1970 (Sapir, 1992).

La clave detras de la importancia del comerciainttustrial, en contraposicién al comercio
interindustrial ha de encontrarse en que resul@ luena explicacién para el crecimiento del
comercio con base en economias de escala y difacéht de productos. Ambos elementos ya
formalizados en la “nueva teoria del comercio imeional” que ademas incorpora la competencia
imperfecta (Krugman, 1980), son un buen argumemi@ pustificar la integracion comercial y
econdmica. Es esta precisamente la base de l@gasate Balassa (1966) (1966), Willmore (1974) y
Gubel y Lloyd (1975).

El foco principal de un analisis con este tipo mitidador se centra en la observacién de las
relaciones de intercambio intraindustrial a un hide desagregaciéon de 3 digitos segun las
Clasificaciéon Uniforme del Comercio Internacion@UCl), o 2 digitos de la Clasificacién Industrial
Internacional Uniforme (ClIU), pero considerandaalli el menor nimero de grupos hace que la
precision del andlisis también sea menor.

Por conveniencia analitica se recomienda que fgtaglos del IGL se analicen siguiendo la
evolucion en el tiempo, y el grado o nivel de gensidad. Para esto se definen tres niveles:

Nivel 1:IGLL >0,33 > Indicios de comercio intraindustrial,
Nivel 2: IGLL >0,10 <0,33 > Potencial comercio intraindustrial,
Nivel 3: IGLL <0,10 > Relaciones interindustriales.

10 se sefiala que el comercio interindustrial es aquel se realiza entre industrias de distintos sestoy

normalmente se trata de un intercambio de prodidsgos por manufacturas.
El modelo fue formulado por Ohlin (1933) modificknel teorema original de Heckscher.
Debido a que Samuelson fue quien corrobor6 etteade la igualacion de precios de los factorasn@®lson, 1949).

11
12
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El indice toma el valor 1 cuando el comercio selizeaentre los mismos sectores
(intraindustrial) y 0 cuando se realiza entre sestale actividad diferentes (interindustrial). Este
indice es sensible al nivel de agregaciéon emplgzata su célculo. Para captar la dindmica
intraindustrial en las relaciones bilaterales somgenda utilizar una desagregacion de 3 digitos
CUCI. Esto permite captar de manera mas clarpeldée relacion comercial a nivel de industria con
el socio respecto del cual se realiza el anal@ise hace el mismo ejercicio a dos o un digito, el
resultado serd mayor.

El cuadro 26 ilustra el patron de comercio de Balien el caso de los paises andinos; se
destaca que pese a casos particulares como lasantamas de alta tecnologia con Perd, no existen
relaciones intraindustriales a nivel de agregadmdiégico, y las relaciones a nivel global son
marcadamente interindustriales.

CUADRO 26
ESTADO PLURINACIONAL DE BOLIVIA: GRADO DE INTENSIDA D TECNOLOGICA EN EL
COMERCIO INTRAINDUSTRIAL CON LOS PAISES ANDINOS, 20 09
(Sobre la base de datos CUCI Rev. 2 a 3 digitos)

Colombia Ecuador Pera Venezuela (R. B.)
Productos primarios 0,02 0,00 0,06 0,00
rl\}/l;zlrgla;c;uras de recursos 0,00 0,01 011 0.00
Manufacturas de tecnologia baja 0,04 0,31 0,09 0,01
Manufacturas de tecnologia media 0,00 0,01 0,05 00,0
Manufacturas de tecnologia alta 0,00 0,02 0,60 0,15
IGL global 0,01 0,05 0,08 0,00

Fuente: elaboracion propia sobre la base de d@dd4TRADE de la Divisién de Estadisticas Nacionesdasi

F. Indice de Lafay

Lafay (1979) cred este indicador para medir el g que el pais tiene, en el rubro en cuestiém, un
ventaja comparativa que le haga un exportador aladerese producto; pertenece por ello a la familia
de indicadores (como el Hirschman-Herfindahl) aqrettren el nombre de “indices de especializacion”.

Muestra simplemente el cociente entre la producdéh bien y su consumo aparente
(produccion mas importacion menos exportaciéngsi valor es superior a la unidad, el pais es un
exportador neto del bien en cuestién, y a mayoelnivas importantes son las exportaciones como
destino de la produccién nacional del mismo (Tre2098).

Ik = — 24

~ paF+MK-xK (55)

DondePd¥ es la produccion del bidnen el pais; M son las importaciones del paidel
productok; y XF sus exportaciones; todo para un solo productonesolo pais, en un periodo de tiempo.

Finalmente el indicador nos ofrece la relacioneettreconomia nacional y el resto del mundo;
en otras palabras, el peso del producto (o grugwathictos) en el mercado interno (Crespo Faustino,
1989). Si el valor resultante es superior a 1,a86 s un exportador neto del bien en cuestion, y
aumenta conforme lo hacen las exportaciones costmdele la produccion.
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G. indice de entorno comercial (0 econémico)

Este indicador captura los movimientos de la atdidi econdmica de los principales socios
comerciales de un pais (medida ésta por el PIB)dgmdos estos por la importancia relativa de las
exportaciones de dicho pais a cada uno de ellestetal de exportaciones para este grupo de paises
La particularidad es que, a través de proyeccideePIB de los destinos, se puede inferir el impact
gue estos tendran en las exportaciones totalgsadielde origen. La férmula general de calculo del
IEC es la siguiente:

IEC = Y., oy * PIB; (56)
Donde:a; es el peso del pajisen el total de principales destinos del paéh el periodd; n

el nimero de principales destinbg] periodo (se recomienda utilizar trimestresp|B; la evolucion
en numeros indice de Producto Interno Bruto dedjpai

El IEC aproxima la variacion de las exportaciongsaeés de la dinamica del crecimiento de
los socios comerciales. Normalmente el IEC se &al@h la evolucion de las exportaciones del pais, y
sirve como herramienta de proyeccion del comertiaves de la demanda de los principales socios.

Para su céalculo hay que, en primer lugar, detemiosaprincipales socios comerciales del
pais de referencia, y en segunda instancia la neradistérica de la evolucion del producto en
dichos paises, asi como las proyecciones oficiglesps prondsticos mas confiables que sea posible
disponer para su calculo final.

La intuicién detras de éste tipo de indicador dxigar en alguna medida la evolucién de la
demanda en los principales mercados compradores.

GRAFICO 18
ESTADO PLURINACIONAL DE BOLIVIA: INDICE DE ENTORNO COMERCIAL, 2000-2009
(NUmeros indice y proyecciones para 2010)
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Fuente: Elaboracion propia sobre la base de d@MTRADE de la Divisién de Estadisticas Nacionesddsiy FMI (2010).
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H. indice de similitud

Este indicador se calcula como la agregacion deitéma participacion de cada grupo de productos
en las exportaciones totales de cada pais o regiinmercado de destino homogéneo que puede ser
una subregion o el mundo.

IS = Y k-, Min [Xi X (57)

Donde: Xki son las exportacion del producto k dalspi; Xkj son las exportacion del
producto k del pais j; Xi son las exportacionealtst del pais i; Xj son las exportaciones totatds d
pais j; y n es el nimero de productos. Nétese huéleulo puede ser hecho desde la éptica de las
importaciones de un mercado de destino.

El resultado del indice fluctia entre cero y unbloS dos paises tienen estructuras de
comercio totalmente diferentes el resultado serdSuigual a cero, lo cual sera indicativo de la
inexistencia de competencia.

Por ejemplo, si se analiza este indice para urppaisular en el mercado de la Unién Europea, y
se compara con uno de los nuevos paises miembl@&Jd@n Europea, es posible llegar a determinar e
gué medida las estructuras de comercio entre ebpaindlisis se parecen a las de los nuevos slecias
Union Europea, considerando la demanda de dichcash@icomo unidad de analisis.

Si el indice se aproxima a uno la conclusion serilgs estructuras comerciales de ambos
paises (o regiones) son similares, por lo que flosion directa es que hay competencia en los
mercados de referencia. Al igual que en el cadoslmdicadores previamente definidos, este indice
puede ser analizado segun su evolucién en el tieepouyo caso la informacién adicional seria el
mayor 0 menor grado de acercamiento o distanciamimambas estructuras productivas.

i CUADRO 27
MERCOSUR: CALCULO DEL INDICE DE SIMILITUD, 2009

Argentina Brasil Paraguay Uruguay
Argentina 0,48 0,42 0,32

Brasil 0,48 0,25 0,30
Paraguay 0,42 0,25 0,44
Uruguay 0,32 0,30 0,44

Fuente: elaboracion propia sobre la base de da@SITRADE de la
Division de Estadisticas de las Naciones Unidas.

Se observa como las estructuras exportadoras depdtses del MERCOSUR varian
considerablemente entre ellas. Mientras ArgentiBaiagil presentan estructuras similares, Paraguay
se asemeja a Uruguay, en menor medida a Argentinadg a Brasil. Uruguay, por su parte se
encuentra a niveles moderados en el caso de AngenBrasil.

. indice de Krugman

Este indicador sigue la ldgica del indice de stodlj y mide la diferencia de las estructuras de
exportacion, sumando las diferencias entre la gipaition de cada industria en el total del valor
agregado industrial de un pais y la participacieneda misma industria en el valor agregado
industrial de otro pais tomado como referenciaidrantre cero (las estructuras son exactamente
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iguales) y 2 (no hay absolutamente ninguna supiiposentre las estructuras comerciales de los dos
paises). Su calculo formal se realiza de la sigaiforma:
X _X

XX (58)

IK = Y-q

Donde:X¥ son las exportacién del produdtalel paisi; X",- son las exportacién del producto
k del paig; X son las exportaciones totales del pak§ son las exportaciones totales del gaisn
es el nimero de productos. Al igual que en el da$dS, el calculo puede ser hecho desde la éptica
de las importaciones de un mercado de destino.

) CUADRO 28
MERCOSUR: CALCULO DEL INDICE DE KRUGMAN, 2009

Argentina Brasil Paraguay Uruguay
Argentina 1,04 1,17 1,36

Brasil 1,04 1,49 1,40
Paraguay 1,17 1,49 1,12
Uruguay 1,36 1,40 1,12

Fuente: elaboracién propia sobre la base de da@SITRADE de la
Division de Estadisticas de las Naciones Unidas.

El indice esta confirmando lo observador en elishditid: Argentina y Brasil cuentan con
estructuras de exportacién similares; al mismo pi@nias estructuras de ambos son altamente
distintas a la presentada por Uruguay; y que eass) de Paraguay, Argentina tienen mas similitudes
de Brasil.
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IX. Indicadores de dinamica relativa
del comercio intrarregional

En la literatura de comercio internacional un &eamportancia creciente es la referida al an&disis

la dinamica del comercio en esquemas de integraeigional, o paises que participan de proyectos
de uniones aduaneras. En América Latina y el Caxiten cuatro: la Comunidad Andina (CAN),
el Mercado Comun del Sur (MERCOSUR), el Mercado GQortentroamericano (MCCA) y la
Comunidad del Caribe (CARICOM). Esta seccidn reswaigeinos indices basicos que tienen la
virtud de medir y explicar el grado de intensidaccdmercio intrarregional.

A. Indice de comercio intrarregional

Este es el indicador mas conocido y sencillo pagdimla importancia de los flujos de comercio
intrarregionales. Se calcula relacionando el td&lcomercio reciproco entre los miembros de una
union aduanera o acuerdo comercial (sea por exyionts, importaciones 0 ambos) sobre el total de
las exportaciones que el grupo de paises destodoal mundo. Formalmente:
Yit, Xij

101 ==t

(59)

Donde X;; son las exportaciones del paisacia el socig; y XT; son las exportaciones
totales del paid. Notese que el indicador puede ser calculado &mipara el caso de las
importaciones o del comercio total.

El indice muestra en forma directa la proporcior gapresenta el comercio entre los
miembros de una agrupacion regional, y es una raegdjgida de la interrelacion de los paises de un
grupo comercial. Pese a ello, hay economistas gastionan su utilidad dado el sesgo que podria
causar una medida como esta para grupos de paisesamtienen niveles altos de participacion en el
comercio mundial, como lo son los paises de latUBidropea. Al contrario, los paises pequefios que
forman grupos de integracién, no alcanzaran a t@meles altos de tal indicador, ya que el efeeto d
su baja escala reduce el tamafio del indice. E®tlecaso del indice para los esquemas de integracio
de América Latina y el Caribe todavia bajos en a@magién con los de la Unién Europea.

87



CEPAL - Coleccion Documentos de proyectos Manualasheercio exterior y politica comercial. Nocionésigas, ...

] CUADRO 29
AMERICA LATINA'Y EL CARIBE: EVOLUCION DEL COEFICIEN  TE DE COMERCIO
INTRARREGIONAL MEDIDO POR EXPORTACIONES, 1990-2009

(En porcentajes del total exportado por subregion/repion

1990 1995 2000 2005 2009

Asociacién Latinoamericana de Integracion 10,0 17,4 132 139 155
Comunidad Andina 4,1 7,8 7,8 9,0 7.4
Comunidad del Caribe 11,0 170 173 179 145
Mercado Comun Centroamericano 17,1 209 22,7 27,56 2
Mercado Comun del Sur 91 205 209 129 151
Asociacion de Estados del Sudeste Asiatico 19,0 7 2322,8 25,3 246
Tratado de Libre Comercio de América del Norte  41,36,0 55,7 55,7 48,0
Unién Europea 66,7 665 680 67,8 66,7

Fuente: elaboracién propia sobre la base de inftdmacficial de las respectivas agrupaciones
subregionales y de COMTRADE de la Division de Eistiachs de las Naciones Unidas.

Notas: Comunidad Andina no incluye a Venezuela (Ba.) en toda la serie. Comunidad del Caribe no
incluye ni Haiti ni Bahamas en toda la serie.

Una forma de resolver tal problema es sugerida Brown (1949), y posteriormente
desarrollada por Kojima (1994), que consiste eregirrel indice original con el peso del grupo En e
comercio mundial (segun sea el caso, exportaciomesortaciones o intercambio comercial).
Volveremos sobre este tema en el punto B.

Es conveniente también calcular el indice de coimeextrarregional, que es el
complemento del indicador anterior, y expresa atigrde dependencia de un pais u agrupacion en el
resto del comercio no sujeto a condiciones de mrfia que otorga una unién aduanera o grupo de
integracién. Su calculo es directo a partir de fesultados del indice previamente considerado.
Formalmente:

S Xij

ICE=1- SXT,

(60)

Donde X;; son las exportaciones del pais i hacia el soci XT; son las exportaciones
totales del pais i. Notese que el indicador puesle calculado también para el caso de las
importaciones o del comercio total.

B. indice de intensidad de comercio

El indice de intensidad de comercio corrige el sl indice de comercio intrarregional, al pesarlo
en el comercio mundial. Formalmente, se calcula@iudo el indice de comercio intrarregional para
el peso de la subregidn o grupo de paises en @nesti el comercio mundial. La ecuacion 61
expresa la notacién y mecanica a seguir para ted@mon:

Tl Xij/ 2o XTi

1CX = =5 xry/xw

(61)
DondeX;; son las exportaciones del paisacia el socig; XT; son las exportaciones totales

del paisi; y XW son las exportaciones mundiales. Al igual goa los indicadores anteriores, este
puede ser calculado también para el caso de lastagiones o del comercio total.
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~ GRAFICO 19
MERCOSUR: EVOLUCION DEL iNDICE DE INTENSIDAD DE COM ERCIO, 1990-2009
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da@BITRADE de la Division de Estadisticas de las

Naciones Unidas.

Lo que se desprende del analisis es que las elrcmmiptraregional del MERCOSUR, en
tanto exportaciones, crecioé de forma mas que pcapmlmente con el mundo, durante la década de
los noventa, para sufrir una fuerte contracciomircpio de los dosmil y estancarse en el resttade
década a niveles de 1991. En el caso de las egjmns, estas crecieron al interior del esquema de
integracién mas que proporcionalmente que el cameeséste en el mundo, desde 1996 hasta 2003,
cuando sufrieron un quiebre que las dejé en 2008/al mas bajo en las ultimas dos décadas.

C. Comercio intrarregional potencial

Se presenta una metodologia para el célculo delhmoéfujo de comercio al que pudieran llegar el
conjunto de paises miembros de un esquema deadntégrregional. Desde el punto de vista de la
politica publica este indicador es una medida dgfano menor grado de aprovechamiento de las
preferencias intrarregionales que los paises smaioreciprocamente dentro de la agrupacion
regional en cuestion.

La metodologia que se desarrolla toma en cuentadpstros historicos del comercio de los
paises de la agrupacion. Este indice se obtiemgagio a la ecuacion 61 la dimensién temporal de
la forma en que figura en la ecuacion 62.

_ 2ihg Xije/2itg XTit

ICX; = S XTye/XW, (62)

DondeX;; son las exportaciones del paisacia el socig; XT; son las exportaciones totales
del paid; XW son las exportaciones mundiales,es el periodo.

La inclusion de la dimensién temporal permite dariel método de estimaci@u hocaqui
propuesto, que consiste en obtener el valor maxdeiorecorrido de la variable corregida en el
periodo analizado (enttel y t=n) y utilizar dicho valor comdrenchmarkpara obtener el valor del
comercio intrarregional potencial; formalmente:

89



CEPAL - Coleccion Documentos de proyectos Manualasheercio exterior y politica comercial. Nocionésigas, ...

ICX = Max'=2(1CX,) (63)

DondelCX es el valor fijo tomado como el umbral maximo det¢ficiente intrarregional, a
partir del cual se calcula un vector de expansiéfiniio como la unidad sobre el tamafio de la
brecha en términos porcentuales; y se multipliceatdr observado para el comercio intrarregional
en el periodo seleccionado, para obtener el compotencial intrarregional (CPI), a partir de laku
es posible calcular el valor de la brecha entomeiercio real y el potencial.

ICX g

ot * Xigt (64)

CPIit = m

DondeX son las exportacionesel paisg la region, yt el periodo.

Esta metodologia es un calcid hocque permite una primera aproximacion al comercio
potencial considerando los datos histéricos de ccmeSe basa en el supuesto de que el comercio
intrarregional potencial es aquel que mantienedsdigipacion del comercio intrarregional en el
comercio total de los socios al nivel maximo ragidb en el periodo corregido por los cambios en la
participacion de la region en el comercio mundial.

El indicador no considera los determinantes delercio intrarregional, por lo tanto sus
resultados se ajustan mejor a la realidad en ladaeflie durante el periodo de andlisis no existan
cambios importantes en factores tales como la wotaite recursos, politicas comerciales, tipos de
cambio reales bilaterales, infraestructura de lisgs en cuestiones que provoquen cambios en su
especializacién comercial.

CUADRO 30
REGIONES SELECCIONADAS: ESTIMACION DEL COMERCIO POT ENCIAL
INTRARREGIONAL Y SU INCIDENCIA EN LAS EXPORTAICONES TOTALES, 2008

(En millones de ddlares y porcentajes del total exportadouaidg

Indicadores EXportaciones Ecuacién 64 Brecha Exportaciones Ecuacion 60 Incidencia

Regiones intrarregionales al mundo de la brecha
A B C=B-A D E=A/D F=C/(C+D)

America Latina 165 657 232197 66541 880 278 18,8% 7,0%
y el Caribe
Africa 47 249 75401 28 152 365 049 12,9% 7,2%
ASEAN 365 049 488 205 123156 961 713 38,0% 11,4%
Unién Europea 3872037 3895509 23471 5799 527 66,8% 0,4%

Fuente: elaboracion propia sobre la base de DutanTurco (2010).

El cuadro 30 presenta las estimaciones del coméntiarregional potencial de América
Latina y el Caribe. Los resultados mostraron que2@d8 las exportaciones intrarregionales se
encontraban por debajo de su nivel potencial. Sietad orden de los 165 mil millones de délares, el
comercio entre los paises de la region se ubic66emil millones por debajo del nivel estimado
como potencial. En términos de su peso en las tagones totales de la regién, el comercio
intrarregional potencial estimado es de 26%, méantiue el nivel observado en 2008 fue de 19%.
Comparativamente la brecha en América Latina y aib@ es similar a la de Africa, y un poco
menor a la de los paises de ASEAN. En el caso dénian Europea, el comercio intrarregional
observado en 2008 alcanza practicamente el nitehpial estimado por este procedimiento.
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] GRAFICO 20 )
AMERICA LATINA Y EL CARIBE: COMERCIO INTRARREGIONAL ~ HISTORICO Y
POTENCIAL, 1986-2009
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Fuente: elaboracién propia sobre la base de da@dTRADE de la Division de Estadisticas de las
Naciones Unidas, oficinas de estadistica nacionyaéesimaciones de los autores.

El grafico 20 presenta el comercio intrarregionestdrico y potencial; en el mismo se
observa que la brecha entre ambos fue minima secaws de la década de los 90 y que se amplié en
los Ultimos afios, cuando se acelera el comercicodemodities con el Asia Pacifico en particular.
Estimado el flujo de exportaciones en su nivel pcisd entre 1980 y 2009, se observo que en el
Ultimo quinquenio el MERCOSUR dejé de aprovechareenn 7 y un 8% de las exportaciones
totales, esto es el valor de la brecha entre Ujasflobservados y los estimados.

Otra forma de calcular el indicador es a travésunlanodelo gravitacional econométrico,
para lo cual se recomienda revisar Duran y Lo T(264.0).

D. Efectos de una union aduanera

La teoria de la integraciéon econémica ha seguiBalassa (1964) en su tipologia de los estadios de
integracion, segun la cual ésta pueda adoptarsdiseiormas, que representan distintos niveles de
integracién econdmica, politica y social. Estas gona de libre comercio, unién aduanera, mercado
comun, unién econémica e integracion econémicé. tota

En el area de libre comercio (ALC) los aranceleseelos miembros son eliminados, asi
como también las restantes barreras no arancelpges cada Estado mantiene sus propias barreras
con respecto de los no miembros del esquema dgraicién, tal y como ocurre con un tratado de
libre comercio (TLC) entre dos paises. La creadéruna union aduanera (UA) trae aparejada la
consolidacion de un arancel externo comun, de faaingue cualesquiera no miembros del esquema
enfrentan la misma resistencia en todos los mescam@mbros de la union. El mercado comin (MC)
implica la libre movilidad de los factores al interdel area geografica comprendida ahora por todos
los Estados miembros del acuerdo. En el caso deidm econdémica (UE) se esta hablando de cierto
grado de armonizacién de las politicas econdmicasionales; lo cual es completado en le
integracién econdmica total, estadio en el cual pessupone la unificacion de las politicas
monetarias, fiscales, sociales y el establecimidatoiertas instituciones supranacionales.
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A partir del segundo estadio la teoria econémiamtph el riesgo de la desviacion de
comercio, es decir que las nuevas importacionesbjpais A esta recibiendo del socio B miembro
del esquema, o las nuevas exportaciones que esaheén a éste, no sean comercio creado sino antes
comercio que era mantenido con otro socio C y gues las mayores preferencias concedidas ahora
al miembro B, son desviadas a éste.

Asi, mientras la creacion de comercio implica umlgi@ de un proveedor con altos costos a
uno con costos mas bajo; la desviacién actla etideecontrario, produciendo un cambio en las
compras del productor de bajos costos a uno cdnoss altos pero mayores preferencias. Asi, los
beneficios de la unién aduanera predominariangieacion de comercio superara a la desviacion.

No obstante, estos beneficios van a depender déféaencias de costos unitarios entre los
productos acogidos bajo el comercio creado y Idscdmercio desviado. De esta forma, si las
diferencias en los costos unitarios son considenadhte mayores para las mercancias en las que se
haya creado comercio, que para los bienes en guaysedesviado, es posible que la uniéon aduanera
produzca beneficios en la eficiencia mundial, aigndo la desviacion de comercio haya sido mayor
que la creacion.

Es entonces aqui donde, siguiendo la intuicion iden(1950), proponemos la utilizacién de
un indicador sintético —pero cuya informacion dcillide recopilar—, que permitiria saber el efecto
de una unién aduanera. Formalmente:

k k
v, Ve
Yk [CC¥=1( t_l/—t_())]
! oK.,/ ok,
K K
vk vE
wn_ [Cd{‘z ( t—1/ t—0>]
1 1 Q{(:l Q{(:o

DondeCc es el comercio cread€d el comercio desviado/ el valor,Q la cantidad} el
periodo, Yk el producto.

EUA =

(65)

A través de este tipo de andlisis se puede arabkr conclusién de que la creacién y
desviado de comercio cubren solo un aspecto deféatos productivos, y que si se busca mayor
exactitud es necesaria la distincion entre efectmmtivos y positivos de los costos unitarios de lo
productos.

A lo que se agrega que “los efectos de una unioel@onsumo pueden ser positivos o
negativos, dependiendo primordialmente de la ekiende las regulaciones de comercio entre los
paises miembros, la complementariedad y el gradmdetencia de las economias participantes y
la altura de los niveles arancelarios” (Balassé419ag. 68); todo lo que hace que una teoria gener
sobre los efectos de la integracion deba ser tomadainzas.

92



CEPAL - Coleccion Documentos de proyectos Manualasheercio exterior y politica comercial. Nocionésigas, ...

Bibliografia

Akamatsu, K. (1962). a historical pattern of ecoiwrgrowth in developing countries. The
Developing Economies , |, 3-25.

Balassa, B. (1963b). An empirical demonstrationlagsical comparative cost theory. The Review of
Economics and Statistics , XLV (3), 231-238.
(1963a). European integration: problems asdeis. American Economic Review , LIlI, 175-
184.
(1965). Tariff protection in industrial coties: an evaluation. Journal of Political Economy ,
LXXIII (6), 573-594.
(1966). Tariff reductions and trade in maotufeies among the industrial countries. American
Economic Review , LVI (3), 466-473.
(1964). Teoria de la integracion economiogxibb: UTHEA.
Balassa, B., & Schydlowosky, D. M. (1968). Effeetitariffs, the domestic cost of foreign exchange
and the equilibrium exchange rate. Journal of lealiEconomy , LXXVI (3), 348-360.
Berlinski, J. (2000). Sobre el beneficio de la gneeion plena en el Mercosur: una evaluacion
econdmica de las restricciones al comercio intgrsa impacto regional. Red Mercosur de
Investigaciones Econémicas. Brief Mercosur 3.

BM. (2010). World dataBank. Recuperado el 01 deufgctde 2010, de Banco Mundial:
http://databank.worldbank.org/ddp/home.do.

Bora, B., Kuwahara, A., & Laird, S. (2002). Quaicttion of non-tariff measures. UNCTAD Policy
issues in international trade and commodities sasaties No. 18. Ginebra: Naciones Unidas.

Bowen, H., Hollander, A., & Viaene, J.-M. (1998)p@lied international trade analysis. Ann Arbor:
University of Michigan Press.

Brown, A. J. (1949). Applied economics: aspectshef world economy in war and peace. Londres:
George Allen & Unwin.

Buitelaar, R. M., Padilla, R., & Urrutia, R. (1999dustria maquiladora y cambio técnico. Revista
de la CEPAL (67), 133-152.

CCA. (1985). The harmonized commodity descriptiord &oding system. Bruselas: Consejo de
Cooperacion Aduanera.

CEE. (1993). Reglamento (CEE) No. 3696/93. Claatfién estadistica de productos por actividades
(CPA). Recuperado el 2010, de EUR-Lex: http://extduropa.eu/.

CEPAL. (1993). Clasificaciones estadisticas inteior@ales incorporadas en el Banco de datos del
Comercio Exterior de América Latina y el Caribel@d€EPAL. Cuadernos Estadisticos No.
18. Santiago de Chile: Naciones Unidas.

93



CEPAL - Coleccion Documentos de proyectos Manualasheercio exterior y politica comercial. Nocionésigas, ...

(1998). Clasificaciones estadisticas inteomates incorporadas en el Banco de datos del
Comercio Exterior de América Latina y el Caribe ldeCEPAL: Revision 1. Cuadernos
Estadisticos No. 28. Santiago de Chile: Naciondddsn

(2004). Clasificaciones estadisticas inteomates incorporadas en el Banco de datos del
Comercio Exterior de América Latina y el Caribe ldeCEPAL: Revision 2. Cuadernos
Estadisticos No. 30. Santiago de Chile: Naciondddsn

(1992). El comercio de manufacturas en Aradrgtina: evolucién y estructura 1962-1989.
Estudios e informes de la CEPAL No. 88. Santiag€hlée: Naciones Unidas.

Corden, M. (1966). The structure of a tariff systamd the effective protective rate. Journal of
Political Economy , LXXIV (3), 221-237.

Crespo Faustino, H. (1989). A propésito de polémittie Ballence-Forstner-Murray e Bowen sobre
a medida da ventagem comparativa. Documento dejor&o. 8. Lisboa: Instituto Superior
de Economia.

Davis, R. R. (1995). Intra-industry trade: A HedkscOhlin-Ricardo approach. Journal of
International Economics (39), 201-226.

Duran Lima, J., & Alvarez, M. (2007). Costos deslaalo: un creciente desafio al desarrollo
competitivo de la region. Boletin FAL (256).

(2009). Indicadores de comercio exterior ltipa comercial: analisis y derivaciones de la
balanza de pagos. Documento de proyecto de la iivide Comercio Internacional e
Integracion. Santiago de Chile: Naciones Unidas.

Duran Lima, J., & Lo Turco, A. (2010). El comerdittrarregional en América Latina: Patron de
especializacion y patrén exportador. En M. |. Te€d. Duran Lima (Edits.), Los impactos
de la crisis internacional en América Latina: ¢;Hagrgen para el disefio de politicas
regionales? (pags. 91-148). Serie No. 18. MonteviBed Mercosur.

Duran Lima, J., & Ventura-Dias, V. (2003). Comerdidrafirma: concepto, alcance y magnitud.
Serie de Comercio Internacional No. 44. SantiagGldite: Naciones Unidas.

Dwyer, J. (1992). The tradable non-tradable dicimytoa practical approach. Australian Economic
Papers, XXXI (59), 443-458.

Fairlie Reinoso, A., Torres Zorrilla, J., & Cuad@arrasco, G. (2003). Apertura comercial y
protecciones efectivas en el Peru. Lima: Pontifitiéversidad Catoélica del Peru.

Ferraro, C., & Stumpo, G. (2010). Las pymes erakétinto de las politicas. En C. Ferraro, & G.
Stumpo (Edits.), Politicas de apoyo a las pymeéragrica Latina (pags. 17-44). Santiago
de Chile: Naciones Unidas.

Ferraz, J. C., Kupfer, D., & Hagenauer, L. (199@&)desafio competitivo para la industria brasilefia
Revista de la CEPAL (58), 145-173.

(1996a)Made in Brazil: desafios competitivos para a industria. Rio de Janeiro: Editora
Campus.

Finger, J. M. (1975). Trade Overlap and Intra-Indu¥rade. Economic Inquiry , Xl (IV), 581-589.

Finger, J. M., & de Rosa, D. (1979). Trade Overlapmparative Advantage and Protection. En H.
Giersch, On the economics of intra-industry traafegé. 213-240). Tubingen: J.C.B. Mohr.

Fisher, I. (1922). The Making of Index Numbers. ®as Houghton Mifflin.

FMI. (2010). World Economic Outlook Database. Rewapgo el 01 de Octubre de 2010, de
International Monetary Found: http://www.imf.orglexnal/pubs/ft/weo/2010/02/weodata
/index.aspx.

Furtado, C. (1965). Desarrollo y subdesarrollo.iiseAires: EUDEBA.

GATT. (1947). Acuerdo General sobre Comercio y Amdes. Recuperado el 2010, de Organizacién
Mundial de Comercio: http://www.wto.org.

Grubel, H. G., & Lloyd, P. J. (1975). Intra Indysttrade: The Theory and Measurement of
internationally trade in Differentiated ProductsuuéVa York: Wiley.

Guerrieri, P., & Milana, C. (1990). L’'ltalia e iloommercio mondiale: mutamenti e tendenze nella
divizione internazional del lavoro. Bologna: Il Niub.

Herfindahl, O. C. (1950). Concentration in the W&kindustry. Nueva York: Colombia University Pres

94



CEPAL - Coleccion Documentos de proyectos Manualasheercio exterior y politica comercial. Nocionésigas, ...

Hirschman, A. O. (1945). National power and thedtre of foreign trade. Berkeley: University of
California Press.

(1964). The Paternity of an Index. The AnariEconomic Review , LIV (5), 761-762.

Hu, X., & Ma, Y. (1999). international intra-indugttrade of China. Weltwirtschaftliches Archiv ,
CXXV (1), 82-101.

JETRO. (2001). World trade expands broadly and &higes to prominence. Tokyo: Japan External
Trade Organization.

Knight, G., & Johnson, L. (1997). Tradables : depéig output and price measures for Australia's
tradable and non-tradable sectors. Canberra: AiastrBureau of Statistics.

Kojima, K. (1994). Australia's Trade with Asia: SenPolicy Issues. Hitotsubashi Journal of
Economics , XXI (1), 1-14.

Krugman, P. (1980). Scale Economies, Product DRiffeation, and the Pattern of Trade. The
American Economic Review , 70 (5), 950-959.

Kuwayama, M., & Duran Lima, J. E. (2003). La catidde la insercién internacional de América
Latina y el Caribe en el comercio mundial. Seri€Cdenercio Internacional No. 26. Santiago
de Chile: Naciones Unidas.

Lafay, G. (1979). Dynamique de la specialisatidermational. Paris: Economica.

Laird, S., & Yeats, A. (1990). Quantitative methdds trade-barrier analysis. Nueva York: New
York University Press.

Lall, S. (2000). The technological structure andfguenance of developing country manufactured
exports, 1985-98. Oxford development studies ,338337-369.

Laspeyres, E. (1871). Die Berechnung einer mittlek#aarenpreissteigerung. Jahrbiicher fir
Nationaloekonomie und Statistik , XVI, 296-314.

Lipsey, R. E. (1976). Review of Herbert G. Grubeti@. J. Lloyd, Intra-Industry Trade. Journal of
International Economics , VI, 312-314.

Low, P., & Yeats, A. (1992). Do dirty industriesgrate? En P. Low (Ed.), International trade and
the environment (pags. 89-103). Washington D. @nd® Mundial.

Murillo, D. R. (2007). La competitividad exportadode los sectores ambientales sensibles y la
construccién de un patron exportador sostenibléraérica Latina y el Caribe. Documento
de proyecto de la Divisidon de Desarrollo Sostenjblesentamientos Humanos. Santiago de
Chile: Naciones Unidas.

NU, EUROSTAT, FMI, OCDE, OMC y UNCTAD. (2002). Maalsobre el comercio internacional
de Servicios. Ginebra: Naciones Unidas.

OCDE. (1994). The measurement of scientific andinetogical activities: using patent dated as
science and technology indicators. Paris: Orgaitinggara la Cooperacion y el Desarrollo
Econdémico.

(1996). Globalization of industry: overviemdasector reports. Paris: OECD-DAC.
Oficina Estadistica. (2006). Central Product Cfitsgion (CPC): version 1.1. Informes estadisticos,
Serie M No. 77 ver. 1.1. Nueva York: Naciones Urida
(1958). Clasificacion Industrial Internacibbaiforme de todas las Actividades Econémicas.
Informes estadisticos, Serie M No. 4. Nueva Yor&cidnes Unidas.
(1968). Clasificacion Industrial Internacibbaiforme de todas las Actividades Econémicas:
revision 2. Informes estadisticos, Serie M No. dy R. Nueva York: Naciones Unidas.
(1989). Clasificacion Industrial Internacibbaiforme de todas las Actividades Econémicas:
revision 3. Informes estadisticos, Serie M No. 4.Re Nueva York: Naciones Unidas.
(2002). Clasificacion Industrial Internacibbaiforme de todas las Actividades Econémicas:
revision 3.1. Informes estadisticos, Serie M NRe#4. 3.1. Nueva York: Naciones Unidas.
(1950). Clasificacién uniforme para el cortenaternacional. Informes Estadisticos, Serie M
No. 10. Nueva York: Naciones Unidas.

(1975). Clasificacion uniforme para el corterinternacional: revisiéon 2. Informes
estadisticos, Serie M No. 34 Rev. 2. Nueva Yorkcidlzes Unidas.

(1986). Clasificacion uniforme para el conmerinternacional: revision 3. Informes
estadisticos, Serie M No. 34 Rev. 3. Nueva Yorlciblzes Unidas.

95



CEPAL - Coleccion Documentos de proyectos Manualasheercio exterior y politica comercial. Nocionésigas, ...

(2008). Clasificacion uniforme para el corterinternacional: revision 4. Informes
estadisticos, Serie M No. 34 Rev. 4. Nueva Yorlciblzes Unidas.

Ohlin, B. (1933). Interregional and Internationahde. Cambridge: Harvard University Press.

OMA. (2006). The Harmonized System: a universagleage for International Trade. Bruselas:
Organizaciéon Mundial de Aduanas.

OMC. (2008a). Aranceles: mas consolidaciones, Y c@t mas cerca de cero. Recuperado el 2010,
de Organizacion Mundial del Comercio: http://wwwovarg.

(2008b). Obstaculos no arancelarios: trantite®craticos, etc. Recuperado el 2010, de
Organizacion Mundial del Comercio: http://www.wt@o

Paasche, H. (1984). Uber die preisentwicklung detztén jahre nach dem hamburger
borsennotirungen. Jahrblcher fur Nationalékonomi Statistik , XIl (23), 168-178.

Pavitt, K. (1984). sectoral patterns of technidedrge: towards a taxonomy and a theory. Research
Policy , XIlI (6), 343-373.

Samuelson, P. A. (1949). Market mechanisms andmzaiion, parte |: The theory of comparative
advantage. En The Collected Scientific Papers ofl PR Samuelson. The RAND
Corporation.

Sapir, A. (1992). Regional integration in Europeofomic Journal, Royal Economic Society , ClI
(415), 1491-1506.

Schaper, M. (1999). Impactos ambientales de losbiren la estructura exportadora de nueve
paises de América Latina y el Caribe: 1980-1995e3dedio Ambiente y Desarrollo No.
19. Santiago de Chile: Naciones Unidas.

Sociedad de Naciones. (1937). Minimum list of cordities for international trade statistics. Serie
II, Economic and Financial. Ginebra: Sociedad deidizes.

Tharakan, P. (1989). Bilateral intra-industry trégdween countries with different factor endowment
patterns. En P. Tharakan, & J. Kol (Edits.), Intrdustry Trade. Theory, evidence and
extensions (pags. 69-91). Londres: MacMillan.

Trejos, A. (2008). Instrumentos para la evaluacidel impacto de acuerdos comerciales
internacionales: aplicaciones para paises pequefioAmérica Latina. Serie Estudios y
Perspectivas No. 110. México D.F.: Naciones Unidas.

Verdoorn, P. J. (1960). The intra-block trade ofn&ex. En E. Robinson (Ed.), Economic
consequence of the size of nations (pags. 291-82hjres: Macmillan.

Viner, J. (1950). The Customs Union Issue. NuevekYBarnegie Endowment for International Peace.

Wakasugi, R. (2007). Vertical intra-industry anadm®emic integration in east asia. Asian Economic
Papers , VI (1), 24-45.

Willmore, L. (1974). The pattern of trade and splsation in the Central American Common
Market. Journal of Economic studies, | (2), 11313

Wojciech, S. (2001). Calculation of ad valorem eglénts of non-ad valorem tariffs - Methodology
notes. Ginebra: UNCTAD.

96



